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“റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ പാവം ഡാഡി അവരുടെ സാമ്പത്തിക നിയന്ത്രണം നേടാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന 
ആര്‍ക്കും ഒരു തുടക്കമാണ്‌ 
ഭാവി. ” 


- ഇന്ന്‌ യുഎസ്‌എ 
റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ പൂള്‍ ഡാഡ്‌ 


പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ പണക്കാര്‍ അവരുടെ കുട്ടികളെ എന്താണ്‌ 
പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌ 


ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും ചെയ്യരുത്‌! 
റോബര്‍ട്ട്‌ ടി. കിയോസാക്കി 


ഈ പുസ്തകം എല്ലായിടത്തും എല്ലാ മാതാപിതാക്കള്‍ക്കും സമര്‍പ്പിച്ചിരിക്കുന്നു , ഒരു 
കുട്ടിയുടെ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട അധ്യാപകര്‍. 


അംഗീകാരങ്ങള്‍ 

നന്ദി പറയാന്‍ ധാരാളം ആളുകള്‍ ഉള്ളപ്പോള്‍ ഒരു വ്യക്തി എങ്ങനെ “നന്ദി” പറയുന്നു? 
ശക്തരായ റോള്‍ മോഡലുകളായ എന്റെ രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാര്‍ക്കും എന്നെ സ്നേഹവും 
ദയയും പഠിപ്പിച്ച എന്റെ അമ്മയ്ക്കും ഈ പുസ്തകം ഒരു നന്ദിയാണെന്ന്‌ വ്യക്തം. 


എന്നിട്ടും ഈ പുസ്തകം യാഥാര്‍ത്ഥ്യമാകുന്നതിന്‌ ഏറ്റവും നേരിട്ട്‌ 
ഉത്തരവാദികളായ ആളുകളില്‍ എന്റെ ഭാര്യ കിം ഉള്‍പ്പെടുന്നു, അവള്‍ എന്റെ 


ജീവിതം പൂര്‍ണമാക്കുന്നു. വിവാഹം, ബിസിനസ്സ്‌, ജീവിതത്തില്‍ എന്റെ 
പങ്കാളിയാണ്‌ കിം. അവളില്ലാതെ ഞാന്‍ നഷ്ടപ്പെടും. ഇത്രയും വലിയ മകളെ 
വളര്‍ത്തിയതിന്‌ കിമ്മിന്റെ മാതാപിതാക്കളായ വിന്നി, ബില്‍ മേയര്‍ എന്നിവരോട്‌; 
ലാറിയും ലിസ ക്ലാര്‍ക്കും, സൌഹൃദത്തിന്റെയും പ്രോത്സാഹനത്തിന്റെയും 
സമ്മാനത്തിനായി; റോള്‍ഫ്‌ 


പാര്‍ട്ട്‌, സാങ്കേതിക പ്രതിഭയ്ക്ക്‌; പഠനത്തെക്കുറിച്ചുള്ള ഉള്‍ക്കാഴ്ചകള്‍ക്കായി ആന്‍ 
നെവിന്‍, ബോബി ഡിപോര്‍ട്ടര്‍, ജോ ചാപ്പണ്‍; പ്രൊഫഷണല്‍ പിന്തുണയ്ക്കായി 
ഡിസി, ജോണ്‍ ഹാരിസണ്‍, ജാനി ടേ, സാന്‍ഡി ഖൂ റിച്ചാര്‍ഡ്‌, വെറോണിക്ക ടാന്‍, 
ജാക്വലിന്‍ സിയോ, നൈല്‍ ഹെന്‍സണ്‍, മൈക്കല്‍, മോനെറ്റ്‌ ഹാംലിന്‍, എഡ്വിന്‍, 
കാമില ഖു കെസി സീ, ജെസിക്ക സീ; ബില്‍, സിണ്ടി ഷോപോഫ്‌, വാന്‍ താര്‍പ്‌, 
mwega അലന്‍, മരിലു ഡീഗ്നന്‍, കിം ആറീസ്‌, ടോം വീസെന്‍ബോണ്‍ എന്നിവര്‍ 
അവരുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധിക്ക്‌ വേണ്ടി; മാനസിക വ്യക്തതയ്ക്കായി സാം 
ജോര്‍ജ്ജ്‌, ആന്റണി റോബിന്‍സ്‌, എനിഡ്‌ വിയാന്‍, ലോറന്‍സ്‌, ജെയ്‌ൻ ജോണ്‍സണ്‍, 
അലന്‍ റൈറ്റ്‌, സിഗ്‌ MIYE; ജെ. ae ജൂലി ബെല്‍ഡന്‍, ജാമി ഡാന്‍ഫോര്‍ത്ത്‌, 
ചെറി ക്ലാർക്ക്‌, റിക്ക്‌ മെറിക്ക, CRIW ജിതാഹൈഡ്‌, ജെഫ്‌ ബാസെറ്റ്‌, ഡോ. ടോം 
ബേണ്‍സ്‌, ബില്‍ ഗാല്‍വിന്‍ എന്നിവരാണ്‌ മികച്ച സുഹൃത്തുക്കളും പദ്ധതികളുടെ 
പിന്തുണക്കാരും; ബിസിനസ്സില്‍ മികച്ച പങ്കാളികളായതിന്‌ ഫ്രാങ്ക്‌ ക്രെറി, ക്ലിന്റ്‌ മില്ലര്‍, 
തോമസ്‌ അല്ലന്‍, നോര്‍മന്‍ ലോംഗ്‌ എന്നിവര്‍ക്കും. 


ആമുഖം - റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ പാവം ഡാഡി 

രണ്ട്‌ അച്ഛ൯മാരുണ്ടായിരുന്നത്‌ എനിക്ക്‌ വ്യത്യസ്തമായ കാഴ്ചപ്പാടുകള്‍ 

തിരഞ്ഞെടുക്കാന്നായി: ഒരു ധനികനും ദരിദ്രനും. 
എനിക്ക്‌ രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാര്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു, ധനികനും ദരിദ്രനും. ഒരാള്‍ ഉന്നത 
വിദ്യാഭ്യാസവും ബുദ്ധിമാനും ആയിരുന്നു. അദ്ദേഹത്തിന്‌ പിഎച്ച്ഡി. രണ്ട്‌ 
വര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍ നാല്‍ വര്‍ഷത്തെ ബിരുദ ജോലി പൂര്‍ത്തിയാക്കി. തുടർന്ന്‌ 
സ്റ്റാന്‍ഫോര്‍ഡ്‌ യൂണിവേഴ്‌സിറ്റി, ചിക്കാഗോ യൂണിവേഴ്സിറ്റി, നോര്‍ത്ത്‌ വെസ്റ്റേണ്‍ 
യൂണിവേഴ്സിറ്റി എന്നിവിടങ്ങളില്‍ ചേര്‍ന്നു. മറ്റേ അച്ഛന്‍ എട്ടാം ക്ലാസ്‌ 
പൂര്‍ത്തിയാക്കിയിട്ടില്ല. 


രണ്ടുപേരും അവരുടെ കരിയറില്‍ വിജയിച്ചു, ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്തു. രണ്ടും ഗണ്യമായ വരുമാനം നേടി. എന്നിട്ടും ഒരാള്‍ എപ്പോഴും 
സാമ്പത്തികമായി കഷ്ടപ്പെട്ടു. മറ്റൊരാള്‍ ഹവായിയിലെ ഏറ്റവും ധനികരില്‍ 
ഒരാളായി മാറും. ഒരാള്‍ തന്റെ കുടുംബത്തിനും ജീവകാരുണ്യ പ്രവര്‍ത്തനങ്ങള്‍ക്കും 
പള്ളിക്കും കോടിക്കണക്കിന്‌ ഡോളര്‍ വിട്ടുകൊടുത്തു. അടയ്ക്കേണ്ട മറ്റ്‌ ഇടത്‌ 
ബില്ലുകള്‍. 


രണ്ടുപേരും ശക്തരും, കരിസ്മാറ്റിക്‌, സ്വാധീനമുളളവരുമായിരുന്നു. രണ്ടുപേരും 
എനിക്ക്‌ ഉപദേശം നല്‍കി, പക്ഷേ അവര്‍ ഒരേ കാര്യങ്ങള്‍ ഉപദേശിച്ചില്ല. രണ്ടുപേരും 


വിദ്യാഭ്യാസത്തില്‍ ശക്തമായി വിശ്വസിച്ചിരുന്നെങ്കിലും ഒരേ പഠന കോഴ്‌സ്‌ ശുപാര്‍ശ 
ചെയ്തില്ല. 


എനിക്ക്‌ ഒരു അച്ഛന്‍ മാത്രമേ ഉണ്ടായിരുന്നുള്ളൂവെങ്കില്‍, അദ്ദേഹത്തിന്റെ ഉപദേശം 
സ്വീകരിക്കുകയോ നിരസിക്കുകയോ ചെയ്യുമായിരുന്നു. രണ്ട്‌ ഡാഡുകളുള്ളത്‌ 
എനിക്ക്‌ വ്യത്യസ്തമായ കാഴ്ചപ്പാടുകള്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കാനായി: ഒരു ധനികനും 
ദരിദ്രനും. 


ഒന്നോ മറ്റൊന്നോ സ്വീകരിക്കുകയോ നിരസിക്കുകയോ ചെയ്യുന്നതിനുപകരം, ഞാന്‍ 
കൂടുതല്‍ ചിന്തിക്കുന്നതായി ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി, 


താരതമ്യപ്പെടുത്തുന്നു, എന്നിട്ട്‌ എനിക്കായി തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നു. ധനികന്‍ ഇതുവരെ 
ധനികനല്ല, പാവം ഇതുവരെ ദരിദ്രനായിരുന്നില്ല എന്നതാണ്‌ പ്രശ്നം. ഇരുവരും 
തങ്ങളുടെ കരിയര്‍ ആരംഭിക്കുകയായിരുന്നു, ഇരുവരും പണവും കുടുംബങ്ങളുമായി 
മല്ലിടുകയായിരുന്നു. എന്നാല്‍ പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ അവര്‍ക്ക്‌ വളരെ വ്യത്യസ്തമായ 
കാഴ്ചപ്പാടുകളുണ്ടായിരുന്നു. 


ഉദാഹരണത്തിന്‌, ഒരു പിതാവ്‌ പറയും, “പണത്തോടുള്ള സ്നേഹമാണ്‌ എല്ലാ 
തിന്മയുടെയും മൂലം.” മറ്റൊരാള്‍ പറഞ്ഞു, “പണത്തിന്റെ അഭാവമാണ്‌ എല്ലാ 
തിന്മയുടെയും മൂലം.” 


ഒരു കൊച്ചുകുട്ടിയെന്ന നിലയില്‍, ശക്തരായ രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാര്‍ എന്നെ 
സ്വാധീനിക്കുന്നത്‌ ബുദ്ധിമുട്ടായിരുന്നു. ഒരു നല്ല മകനാകാനും ശ്രദ്ധിക്കാനും ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിച്ചു, പക്ഷേ രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാരും ഒരേ കാര്യങ്ങള്‍ പറഞ്ഞില്ല. അവരുടെ 
കാഴ്ചപ്പാടുകളിലെ വ്യത്യാസം, പ്രത്യേകിച്ച്‌ പണത്തെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, ഞാന്‍ ക 
urious തുകവും കൌതുകവും വളര്‍ത്തി. ഓരോരുത്തരും എന്താണ്‌ പറയുന്നതെന്ന്‌ 
ഞാന്‍ വളരെക്കാലം ചിന്തിക്കാന്‍ തുടങ്ങി. 


എന്റെ സ്വകാര്യ സമയത്തിന്റെ ഭൂരിഭാഗവും പ്രതിഫലിപ്പിച്ച്‌ ചെലവഴിച്ചു, “അവന്‍ 
എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ അങ്ങനെ പറയുന്നത്‌?” തുടര്‍ന്ന്‌ മറ്റ്‌ അച്ഛന്റെ പ്രസ്താവനയുടെ 
അതേ ചോദ്യം ചോദിക്കുക. “അതെ, അവന്‍ പറഞ്ഞത്‌ ശരിയാണ്‌” എന്ന്‌ ലളിതമായി 
പറയുന്നത്‌ വളരെ എളുപ്പമായിരുന്നു. ഞാന്‍ അതിനോട്‌ യോജിക്കുന്നു. ” അല്ലെങ്കില്‍ 
“വൃദ്ധന്‌ എന്താണ്‌ സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ അറിയില്ല” എന്ന്‌ പറഞ്ഞ്‌ കാഴ്ചപ്പാട്‌ 
നിരസിക്കുക. പകരം, ഞാന്‍ സ്നേഹിച്ച രണ്ട്‌ അച്ഛന്‍മാര്‍ എന്നെ ചിന്തിപ്പിക്കാനും 
ആത്യന്തികമായി എനിക്കായി ചിന്തിക്കാനുള്ള ഒരു മാര്‍ഗ്ഗം തിരഞ്ഞെടുക്കാനും 
എന്നെ നിര്‍ബന്ധിച്ചു. ഒരു പ്രക്രീയയെന്ന നിലയില്‍, ഒരു കാഴ്ചപ്പാട്‌ 
സ്വീകരിക്കുകയോ നിരസിക്കുകയോ ചെയ്യുന്നതിനേക്കാള്‍ 
ദീര്‍ഘകാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍ എന്നെത്തന്നെ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നത്‌ വളരെ 
മൂല്യവത്തായി. 


സമ്പന്നര്‍ കൂടുതല്‍ സമ്പന്നരാകാനും ദരിദ്രര്‍ ദരിദ്രരാകാനും കടക്കെണിയില്‍ 
ഇടത്തരക്കാര്‍ പോരാടാനും ഒരു കാരണം പണത്തിന്റെ വിഷയം സ്‌കൂളില്‍ 
പഠിപ്പിക്കാതെ വീട്ടിലാണ്‌ പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌ എന്നതാണ്‌. നമ്മളില്‍ മിക്കവരും 
ഇതിനെക്കുറിച്ച്‌ പഠിക്കുന്നു 


ഞങ്ങളുടെ മാതാപിതാക്കളില്‍ നിന്നുള്ള പണം. പാവപ്പെട്ട മാതാപിതാക്കള്‍ക്ക്‌ 
പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ കുട്ടിയോട്‌ എന്ത്‌ പറയാന്‍ കഴിയും? “സ്കൂളില്‍ തുടരുക, 
കഠിനമായി പഠിക്കുക” എന്ന്‌ അവര്‍ ലളിതമായി പറയുന്നു. കുട്ടി മികച്ച 
ഗ്രേഡുകളോടെ ബിരുദം നേടിയേക്കാം, പക്ഷേ ഒരു പാവപ്പെട്ട വ്യക്തിയുടെ 
സാമ്പത്തിക പ്രോഗ്രാമിംഗും മനസ്സും സജ്ജമാക്കുന്നു. 


ദു Ly ഖകരമെന്നു പറയട്ടെ, പണം സ്‌കൂളുകളില്‍ പഠിപ്പിക്കപ്പെടുന്നില്ല. സ്കൂളുകള്‍ 
സ്കോളാസ്റ്റിക്‌, പ്രൊഫഷണല്‍ കഴിവുകളില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു, പക്ഷേ 
സാമ്പത്തിക നൈപുണ്യത്തിലല്ല. മികച്ച ഗ്രേഡുകള്‍ നേടിയ സ്മാര്‍ട്ട്‌ ബാങ്കര്‍മാര്‍, 
ഡോക്ടര്‍മാര്‍, അക്കരണ്ടന്റുമാര്‍ എന്നിവര്‍ അവരുടെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ 
സാമ്പത്തികമായി കഷ്ടപ്പെടുന്നതെങ്ങനെയെന്ന്‌ ഇത്‌ വിശദീകരിക്കുന്നു. നമ്മുടെ 
അമ്പരപ്പിക്കുന്ന ദേശീയ കടം വലിയ തോതില്‍ ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള 
രാഷ്ട്രീയക്കാരും സര്‍ക്കാര്‍ ഉദ്യോഗസ്ഥരും സാമ്പത്തിക വിഷയത്തില്‍ 
പണത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ ചെറിയതോ പരിശീലനമോ ഇല്ലാതെ സാമ്പത്തിക 
തീരുമാനങ്ങള്‍ എടുക്കുന്നതാണ്‌. 


സാമ്പത്തികവും വൈദ്യസഹായവും ആവശ്യമുള്ള ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആളുകള്‍ 
ഉള്ളപ്പോള്‍ ഉടന്‍ എന്ത്‌ സംഭവിക്കുമെന്ന്‌ ഇന്ന്‌ ഞാന്‍ പലപ്പോഴും ചിന്തിക്കാറുണ്ട്‌. 
സാമ്പത്തിക സഹായത്തിനായി അവര്‍ അവരുടെ കുടുംബത്തെയോ 
സര്‍ക്കാരിനെയോ ആശ്രയിച്ചിരിക്കും. മെഡികെയറും സാമൂഹിക സുരക്ഷയും 
തീര്‍ന്നുപോകുമ്പോള്‍ എന്തുസംഭവിക്കും? പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ കുട്ടികളെ 
പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌ മാതാപിതാക്കള്‍ക്ക്‌ വിട്ടുകൊടുത്താല്‍ ഒരു രാഷ്ട്രം എങ്ങനെ 
നിലനില്‍ക്കും them അവരില്‍ ഭൂരിഭാഗവും ദരിദ്രരോ അല്ലെങ്കില്‍ ഇതിനകം ദരിദ്രരോ 
ആയിരിക്കും? 


എനിക്ക്‌ സ്വാധീനമുള്ള രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാര്‍ ഉണ്ടായിരുന്നതിനാല്‍ ഞാന്‍ അവരില്‍ 
നിന്ന്‌ പഠിച്ചു. ഓരോ അച്ഛന്റെയും ഉപദേശത്തെക്കുറിച്ച്‌ എനിക്ക്‌ ചിന്തിക്കേണ്ടിവന്നു, 
അങ്ങനെ ചെയ്യുമ്പോള്‍, ഒരാളുടെ ജീവിതത്തില്‍ ഒരാളുടെ ചിന്തകളുടെ ശക്തിയും 
ഫലവും സംബന്ധിച്ച്‌ എനിക്ക്‌ വിലപ്പെട്ട ഉള്‍ക്കാഴ്ച ലഭിച്ചു. ഉദാഹരണത്തിന്‌, 
“എനിക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന്‌ പറയുന്ന ഒരു ശീലം ഒരു അച്ഛന്‌ ഉണ്ടായിരുന്നു. 
മറ്റേ അച്ഛന്‍ ആ വാക്കുകള്‍ ഉപയോഗിക്കുന്നത്‌ വിലക്കി. “ഞാന്‍ എങ്ങനെ അത്‌ 
താങ്ങും?” എന്ന്‌ ഞാന്‍ ചോദിക്കാന്‍ അദ്ദേഹം നിര്‍ബന്ധിച്ചു. ഒന്ന്‌ പ്രസ്താവനയാണ്‌, 
മറ്റൊന്ന്‌ ഒരു ചോദ്യമാണ്‌. ഒന്ന്‌ നിങ്ങളെ ഒഴുക്കില്‍ നിന്ന്‌ ഒഴിവാക്കുന്നു, മറ്റൊന്ന്‌ 
ചിന്തിക്കാന്‍ നിങ്ങളെ പ്രേരിപ്പിക്കുന്നു. “എനിക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന 
വാക്കുകള്‍ സ്വപ്രേരിതമായി പറയുന്നതിലൂടെ നിങ്ങളുടെ മസ്തിഷ്കം 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നത്‌ നിര്‍ത്തുമെന്ന്‌ എന്റെ താമസിയാതെ സമ്പന്നനായ എന്റെ അച്ഛന്‍ 
വിശദീകരിക്കും. “എനിക്ക്‌ ഇത്‌ എങ്ങനെ താങ്ങാനാകും?” എന്ന ചോദ്യം 
ചോദിക്കുന്നതിലൂടെ. നിങ്ങളുടെ 


മസ്തിഷ്കം പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതെല്ലാം വാങ്ങണമെന്ന്‌ 
അദ്ദേഹം അര്‍ത്ഥമാക്കിയിട്ടില്ല. ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും ശക്തമായ കമ്പ്യൂട്ടറായ 
നിങ്ങളുടെ മനസ്സ്‌ പ്രയോഗിക്കുന്നതില്‍ അദ്ദേഹം അതിയായി ആഗ്രഹിച്ചിരുന്നു. 
അദ്ദേഹം പറയും, “ഞാന്‍ വ്യായാമം ചെയ്യുന്നതിനാല്‍ എന്റെ തലച്ചോര്‍ എല്ലാ 
ദിവസവും ശക്തമാകുന്നു. അത്‌ കൂടുതല്‍ ശക്തമാവുന്നു, എനിക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം 
സമ്പാദിക്കാന്‍ കഴിയും. ” “എനിക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന്‌ യാന്ത്രികമായി 
പറയുന്നത്‌ മാനസിക അലസതയുടെ അടയാളമാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹം വിശ്വസിച്ചു. 


രണ്ട്‌ അച്ഛന്മാരും കഠിനാധ്വാനം ചെയ്തിട്ടുണ്ടെങ്കിലും, ഒരു അച്ഛന്‌ സാമ്പത്തിക 
കാര്യങ്ങളില്‍ വരുമ്പോള്‍ തലച്ചോറിനെ ഉറങ്ങാന്‍ ശീലമുണ്ടെന്നും മറ്റൊരാള്‍ക്ക്‌ 
തലച്ചോര്‍ വ്യായാമം ചെയ്യുന്ന ശീലമുണ്ടെന്നും ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിച്ചു. ദീര്‍ഘകാല ഫലം, ഒരു 
അച്ഛന്‍ സാമ്പത്തികമായി ശക്തനായി, മറ്റൊരാള്‍ ദുര്‍ബലനായി. ജിമ്മില്‍ സ്ഥിരമായി 
വ്യായാമം ചെയ്യുന്ന ഒരാളില്‍ നിന്നും ടെലിവിഷന്‍ കാണുന്ന കട്ടിലില്‍ ഇരിക്കുന്ന 
ഒരാളില്‍ നിന്നും വളരെ വ്യത്യസ്തമല്ല. ശരിയായ ശാരീരിക വ്യായാമം 
ആരോഗ്യത്തിനുള്ള സാധ്യത വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുന്നു, ശരിയായ മാനസിക വ്യായാമം 
സമ്പത്തിനായുള്ള നിങ്ങളുടെ സാധ്യത വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുന്നു. 


എന്റെ രണ്ട്‌ അച്ഛന്മാര്‍ക്കും എതിര്‍ മനോഭാവങ്ങളുണ്ടായിരുന്നു, അത്‌ അവര്‍ 
ചിന്തിക്കുന്ന രീതിയെ ബാധിച്ചു. ഭാഗ്യമില്ലാത്തവരെ പരിപാലിക്കാന്‍ ധനികര്‍ 
കൂടുതല്‍ നികുതി അടയ്ക്കണമെന്ന്‌ ഒരു അച്ഛന്‍ കരുതി. മറ്റൊരാള്‍ പറഞ്ഞു, 
“നികുതികള്‍ ഉല്‍പാദിപ്പിക്കുന്നവരെ ശിക്ഷിക്കുകയും ഉല്‍പാദിപ്പിക്കാത്തവര്‍ക്ക്‌ 
പ്രതിഫലം നല്‍കുകയും ചെയ്യുന്നു.” 


ഒരു അച്ഛന്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്തു, “കഠിനമായി പഠിക്കുക, അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ജോലി 
ചെയ്യാന്‍ ഒരു നല്ല കമ്പനി കണ്ടെത്താനാകും.” മറ്റൊന്ന്‌ ശുപാര്‍ശചെയ്യുന്നു, 
“കഠിനമായി പഠിക്കുക, അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വാങ്ങാന്‍ നല്ലൊരു കമ്പനി 
കണ്ടെത്താനാകും.” 


ഒരു അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു, “ഞാന്‍ സമ്പന്നനാകാന്‍ കാരണം എനിക്ക്‌ നിങ്ങളുടെ 
കുട്ടികളുണ്ട്‌.” മറ്റൊരാള്‍ പറഞ്ഞു, “ഞാന്‍ സമ്പന്നനാകാന്‍ കാരണം എനിക്ക്‌ 
നിങ്ങളുടെ കുട്ടികളുണ്ട്‌.” 


ഒരാള്‍ അത്താഴ മേശയില്‍ പണത്തെയും ബിസിനസ്സിനെയും കുറിച്ച്‌ 
സംസാരിക്കാന്‍ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു, മറ്റൊരാള്‍ ഭക്ഷണത്തെക്കുറിച്ച്‌ ചര്‍ച്ച 
ചെയ്യുന്നത്‌ പണത്തെ വിലക്കി. 


ഒരാള്‍ പറഞ്ഞു, “പണത്തിന്റെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍ സുരക്ഷിതമായി കളിക്കുക. റിസ്ക്‌ 
എടുക്കരുത്‌. ” മറ്റൊരാള്‍ പറഞ്ഞു, “റിസ്ക്‌ കൈകാര്യം ചെയ്യാന്‍ പഠിക്കൂ.” 


ഒരാള്‍ വിശ്വസിച്ചു, “ഞങ്ങളുടെ വീട്‌ ഞങ്ങളുടെ ഏറ്റവും വലിയ നിക്ഷേപവും 
ഏറ്റവും വലിയ സ്വത്തുമാണ്‌.” മറ്റൊരാള്‍ വിശ്വസിച്ചു, “എന്റെ വീട്‌ ഒരു 
ബാധ്യതയാണ്‌, നിങ്ങളുടെ വീട്‌ നിങ്ങളുടെ ഏറ്റവും വലിയ നിക്ഷേപമാണെങ്കില്‍, 
നിങ്ങള്‍ കുഴപ്പത്തിലാണ്‌.” 


രണ്ട്‌ അച്ഛന്മാരും കൃത്യസമയത്ത്‌ ബില്ലുകള്‍ അടച്ചു, എന്നിട്ടും ഒരാള്‍ ആദ്യം 
ബില്ലുകള്‍ അടച്ചു, മറ്റൊരാള്‍ അവസാനമായി ബില്ലുകള്‍ അടച്ചു. 


നിങ്ങളെയും നിങ്ങളുടെ ആവശ്യങ്ങളെയും പരിപാലിക്കുന്ന ഒരു കമ്പനിയിലോ 
സര്‍ക്കാരിലോ ഒരു അച്ഛന്‍ വിശ്വസിച്ചു. ശമ്പള വര്‍ദ്ധനവ്‌, വിരമിക്കല്‍ പദ്ധതികള്‍, 
മെഡിക്കല്‍ ആനുകൂല്യങ്ങള്‍, അസുഖ അവധി, അവധിക്കാല ദിനങ്ങള്‍, മറ്റ്‌ 
ആനുകൂല്യങ്ങള്‍ എന്നിവയില്‍ അദ്ദേഹം എല്ലായ്പ്പോഴും ശ്രദ്ധാലുവായിരുന്നു. തന്റെ 
രണ്ടു അമ്മാവന്മാരെ മിലിട്ടറിയില്‍ ചേര്‍ത്തതും ഇരുപതുവര്‍ഷത്തെ സജീവ 
സേവനത്തിനുശേഷം ജീവിതത്തിനായി വിരമിക്കല്‍-അവകാശ പാക്കേജ്‌ നേടിയതും 
അദ്ദേഹത്തെ ആകര്‍ഷിച്ചു . മെഡിക്കല്‍ ആനുകൂല്യങ്ങളും പിഎക്‌സ്‌ 
പ്രത്യേകാവകാശങ്ങളും സൈന്യം വിരമിച്ചവര്‍ക്ക്‌ നല്‍കിയ ആശയം അദ്ദേഹം 
ഇഷ്ടപ്പെട്ടു. യൂണിവേഴ്‌സിറ്റിയിലൂടെ ലഭ്യമായ കാലാവധി സമ്പ്രദായത്തെയും 
അദ്ദേഹം ഇഷ്ടപ്പെട്ടു. ജീവിതത്തിനും തൊഴില്‍ ആനുകൂല്യങ്ങള്‍ക്കുമായുള്ള 
തൊഴില്‍ പരിരക്ഷ ഏന്ന ആശയം ചില സമയങ്ങളില്‍ ജോലിയേക്കാള്‍ 
പ്രധാനമാണെന്ന്‌ തോന്നി. അദ്ദേഹം പലപ്പോഴും പറയും, “ഞാന്‍ സര്‍ക്കാരിനുവേണ്ടി 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്തു, ഈ ആനുകൂല്യങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഞാന്‍ അര്‍ഹനാണ്‌.” 


മറ്റൊരാള്‍ മൊത്തം സാമ്പത്തിക സ്വാശ്രയത്വത്തില്‍ വിശ്വസിച്ചു 
. അവകാശത്തിനെതിരെ അദ്ദേഹം സംസാരിച്ചു 


മാനസികാവസ്ഥയും അത്‌ എങ്ങനെയാണ്‌ ദുര്‍ബലരും സാമ്പത്തികമായി 
ദരിദ്രരുമായ ആളുകളെ സൃഷ്ടിച്ചത്‌. സാമ്പത്തികമായി കഴിവുള്ളവനാകാന്‍ 


അദ്ദേഹം ധൈര്യപ്പെട്ടു. 


ഒരു ഡോളര്‍ കുറച്ച്‌ ഡോളര്‍ ലാഭിക്കാന്‍ പാടുപെട്ടു. മറ്റൊന്ന്‌ നിക്ഷേപം സൃഷ്ടിച്ചു. 
ശ്രദ്ധേയമായ ഒരു പുനരാരംഭം എങ്ങനെ എഴുതാമെന്ന്‌ ഒരു അച്ഛന്‍ എന്നെ 
പഠിപ്പിച്ചു അതിനാല്‍ എനിക്ക്‌ ഒരു നല്ല ജോലി കണ്ടെത്താനാകും. മറ്റൊരാള്‍ 
എനിക്ക്‌ ശക്തമായ ബിസിനസ്സ്‌, സാമ്പത്തിക പദ്ധതികള്‍ എങ്ങനെ എഴുതാമെന്ന്‌ 
പഠിപ്പിച്ചു, അങ്ങനെ എനിക്ക്‌ തൊഴിലവസരങ്ങള്‍ സൃഷ്ടിക്കാന്‍ കഴിയും. 


രണ്ട്‌ ശക്തമായ അച്ഛന്‍മാരുടെ ഉല്‍പ്പന്നമായതിനാല്‍ വ്യത്യസ്ത ചിന്തകള്‍ ഒരാളുടെ 
ജീവിതത്തില്‍ ചെലുത്തുന്ന സ്വാധീനം നിരീക്ഷിക്കാനുള്ള ആ Ury :ംബരത്തെ 
എനിക്ക്‌ അനുവദിച്ചു. ആളുകള്‍ അവരുടെ ചിന്തകളിലൂടെ അവരുടെ ജീവിതത്തെ 
ശരിക്കും രൂപപ്പെടുത്തുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിച്ചു. 


ഉദാഹരണത്തിന്‌, എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ എല്ലായ്‌പ്പോഴും പറഞ്ഞു, “ഞാന്‍ ഒരിക്കലും 
ധനികനാകില്ല.” ആ പ്രവചനം യാഥാര്‍ത്ഥ്യമായി. എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍, 
എല്ലായ്‌പ്പോഴും സ്വയം സമ്പന്നന്‍ എന്ന്‌ സ്വയം വിശേഷിപ്പിച്ചു. “ഞാന്‍ ഒരു 
ധനികനാണ്‌, ധനികര്‍ ഇത്‌ ചെയ്യുന്നില്ല” എന്നിങ്ങനെയുളള കാര്യങ്ങള്‍ അദ്ദേഹം 
പറയും. ഒരു വലിയ സാമ്പത്തിക തിരിച്ചടിക്ക്‌ ശേഷം അദ്ദേഹം പരന്നുകിടന്നപ്പോഴും 
ഒരു ധനികന്‍ എന്ന്‌ സ്വയം വിശേഷിപ്പിക്കുന്നത്‌ തുടര്‍ന്നു. “ദരിദ്രനും തകര്‍ന്നവനും 
തമ്മില്‍ വ്യത്യാസമുണ്ട്‌. ബ്രോക്ക്‌ താല്‍ക്കാലികമാണ്‌. ദരിദ്രന്‍ ശാശ്വതമാണ്‌. ” 


എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ പറയും, “എനിക്ക്‌ പണത്തില്‍ താല്‍പ്പര്യമില്ല,” അല്ലെങ്കില്‍ 
“പണത്തിന്‌ പ്രശ്‌നമില്ല.” എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എപ്പോഴും പറഞ്ഞു, “പണം 
ശക്തിയാണ്‌.” 


ഞങ്ങളുടെ ചിന്തകളുടെ ശക്തി ഒരിക്കലും അളക്കുകയോ വിലമതിക്കുകയോ 
ചെയ്യില്ല, പക്ഷേ എന്റെ ചിന്തകളെക്കുറിച്ചും ഞാന്‍ എങ്ങനെ 
പ്രകടിപ്പിച്ചുവെന്നതിനെക്കുറിച്ചും അറിഞ്ഞിരിക്കേണ്ടത്‌ പ്രധാനമാണെന്ന്‌ ഒരു 
ചെറുപ്പക്കാരനെന്ന നിലയില്‍ എനിക്ക്‌ വ്യക്തമായി. 


ഞാന്‍ തന്നെ. എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ ദരിദ്രനാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിച്ചു, അവന്‍ 
സമ്പാദിച്ച തുക കാരണം അല്ല, അത്‌ പ്രാധാന്യമര്‍ഹിക്കുന്നു, പക്ഷേ അവന്റെ 
ചിന്തകളും പ്രവര്‍ത്തനങ്ങളും മൂലമാണ്‌. രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാരുള്ള ഒരു 
കൊച്ചുകുട്ടിയെന്ന നിലയില്‍, ഏതൊക്കെ ചിന്തകളാണ്‌ ഞാന്‍ സ്വന്തമായി 
സ്വീകരിക്കാന്‍ തിരഞ്ഞെടുത്തതെന്ന്‌ ശ്രദ്ധാലുവായിരിക്കുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ഞാന്‍ 
നന്നായി മനസ്സിലാക്കി. ഞാന്‍ എന്റെ ധനികനായ അച്ഛനോ എന്റെ പാവപ്പെട്ട 
അച്ഛനോ പറയുന്നത്‌ കേള്‍ക്കണോ? 


രണ്ടുപേര്‍ക്കും വിദ്യാഭ്യാസത്തോടും പഠനത്തോടും വളരെയധികം 
ബഹുമാനമുണ്ടായിരുന്നുവെങ്കിലും, പഠിക്കേണ്ടത്‌ പ്രധാനമാണെന്ന്‌ അവര്‍ 
കരുതുന്നതില്‍ അവര്‍ വിയോജിച്ചു. ഞാന്‍ കഠിനമായി പഠിക്കാനും ബിരുദം നേടാനും 
പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ നല്ല ജോലി നേടാനും ഒരാള്‍ ആഗ്രഹിച്ചു. ഒരു പ്രൊഫഷണല്‍, 
അറ്റോര്‍ണി അല്ലെങ്കില്‍ അക്കൌണ്ടന്റ്‌ ആകാന്‍ ഞാന്‍ പഠിക്കണമെന്നും എന്റെ 
എംബിഎയ്ക്കായി ബിസിനസ്സ്‌ സ്കൂളില്‍ പോകണമെന്നും അദ്ദേഹം ആഗ്രഹിച്ചു. 
മറ്റൊന്ന്‌ സമ്പന്നനാകാന്‍ പഠിക്കാനും പണം എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
മനസിലാക്കാനും അത്‌ എനിക്ക്‌ എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കാമെന്ന്‌ മനസിലാക്കാനും 
എന്നെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു. “ഞാന്‍ പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നില്ല'” അവന്‍ 
വീണ്ടും വീണ്ടും ആവര്‍ത്തിക്കുന്ന വാക്കുകളായിരുന്നു. “പണം എനിക്കായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു!” 


ഒന്‍പതാം വയസ്സില്‍, പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ എന്റെ ധനികനായ അച്ഛനില്‍ നിന്ന്‌ 
ശ്രദ്ധിക്കാനും പഠിക്കാനും ഞാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. അങ്ങനെ ചെയ്യുമ്പോള്‍, എല്ലാ 


കോളേജ്‌ ബിരുദങ്ങളും ഉള്ള എന്റെ പാവം അച്ഛനെ ശ്രദ്ധിക്കാതിരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ 
തീരുമാനിച്ചു. 


ദരിദ്രനായിരിക്കുന്നതും തകര്‍ക്കപ്പെടുന്നതും തമ്മില്‍ വ്യത്യാസമുണ്ട്‌. ബ്രോക്ക്‌ 
താല്‍ക്കാലികമാണ്‌. പാവം ശാശ്വതമാണ്‌. 


റോബര്‍ട്ട്‌ ഫ്രോസ്ത്റില്‍ നിന്നുള്ള ഒരു പാഠം 
റോബര്‍ട്ട്‌ ഫ്രോസ്റ്റ്‌ എന്റെ പ്രിയപ്പെട്ട കവിയാണ്‌. അദ്ദേഹത്തിന്റെ പല കവിതകളും 
ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നുണ്ടെങ്കിലും, എന്റെ പ്രിയപ്പെട്ടവ “എടുക്കാത്ത റോഡ്‌” ആണ്‌. 
ഞാൻ മിക്കവാറും എല്ലാ ദിവസവും അതിന്റെ പാഠം ഉപയോഗിക്കുന്നു. 


റോഡ്‌ എടുത്തിട്ടില്ല 


മഞ്ഞ മരത്തില്‍ രണ്ട്‌ റോഡുകള്‍ വഴിതിരിച്ചുവിട്ടു, 
ക്ഷമിക്കണം, എനിക്ക്‌ രണ്ടും 
സഞ്ചരിക്കാനായില്ല, ഒരു 
സഞ്ചാരിയാകാം, ദീര്‍ഘനേരം ഞാന്‍ 
നിന്നു, എനിക്ക്‌ കഴിയുന്നിടത്തോളം 
താഴേക്ക്‌ നോക്കി, അത്‌ 
അടിവളത്തില്‍ വളയുന്നിടത്തേക്ക്‌; 
പിന്നെ, വെറും ന്യായമായ പോലെ, 
അത്‌ രോഗബാധയില്ലാത്ത 
ആയിരുന്നു അവിടെ കടന്നു ഒരേ 
കുറിച്ച്‌ ശരിക്കും അവരെ 
ആയിരുന്നു എന്ന്‌ പോലെ എങ്കിലും 
വസ്ത്രം ആഗ്രഹം കാരണം രാവിലെ 
മറ്റ്‌ എടുത്തു ഒരുപക്ഷേ മെച്ചപ്പെട്ട 
ക്ലെയിം ഇല്ലാതെ, ഇരുവരും 
ഒരുപോലെ കിടന്ന 


ഇലകളില്‍ ഒരു ചുവടും കറുപ്പ്‌ 

ചവിട്ടിയില്ല. ഓ, ഞാന്‍ 

ആദ്യത്തേത്‌ മറ്റൊരു 

ദിവസത്തേക്ക്‌ സൂക്ഷിച്ചു! 
എന്നിട്ടും വഴി എങ്ങനെയാണ്‌ 
വഴിയിലേക്ക്‌ നയിക്കുന്നത്‌ 
എന്നറിഞ്ഞ ഞാന്‍ എപ്പോഴെങ്കിലും 
തിരിച്ചുവരണമോ എന്ന്‌ ഞാന്‍ 
സംശയിച്ചു. 


ഞാന്‍ ഇത്‌ ഒരു നെടുവീര്‍പ്പോടെ പറയും 


എവിടെയോ പ്രായവും പ്രായവും; 
രണ്ട്‌ റോഡുകള്‍ ഒരു വിറകില്‍ വഴിതിരിച്ചുവിട്ടു, I— 
കുറച്ച്‌ യാത്ര ചെയ്ത ഒരാളെ ഞാന്‍ എടുത്തു, 
അത്‌ എല്ലാ മാറ്റങ്ങളും വരുത്തി. 
അത്‌ എല്ലാ മാറ്റങ്ങളും വരുത്തി. 


കാലങ്ങളായി, ഞാന്‍ പലപ്പോഴും റോബര്‍ട്ട്‌ ഫ്രോസ്റ്റിന്റെ കവിതയെക്കുറിച്ച്‌ 
പ്രതിഫലിപ്പിച്ചിട്ടുണ്ട്‌. ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള എന്റെ അച്ഛന്റെ ഉപദേശവും 
പണത്തെക്കുറിച്ചുള്ള മനോഭാവവും ശ്രദ്ധിക്കാതിരിക്കുന്നത്‌ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നത്‌ 
വേദനാജനകമായ തീരുമാനമായിരുന്നു, പക്ഷേ അത്‌ എന്റെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ 
രൂപപ്പെടുത്തിയ ഒരു തീരുമാനമായിരുന്നു. 


ആരെയാണ്‌ കേള്‍ക്കേണ്ടത്‌ എന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ഞാന്‍ മനസ്സു വച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍, 
പണത്തെക്കുറിച്ചുള്ള എന്റെ വിദ്യാഭ്യാസം ആരംഭിച്ചു. എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ 
എന്നെ 39 വയസ്സ്‌ വരെ 30 വര്‍ഷ കാലയളവില്‍ പഠിപ്പിച്ചു. ഇടയ്ക്കിടെ കട്ടിയുള്ള 
എന്റെ തലയോട്ടിയിലേക്ക്‌ ഡ്രം ചെയ്യാന്‍ ശ്രമിക്കുന്നത്‌ എന്താണെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയാമെന്നും പൂര്‍ണ്ണമായി മനസ്സിലായെന്നും മനസ്സിലാക്കിയപ്പോള്‍ അദ്ദേഹം 
നിര്‍ത്തി . 


പണത്തിന്റെ ഒരു രൂപമാണ്‌ പണം. എന്നാല്‍ കൂടുതല്‍ ശക്തമായത്‌ സാമ്പത്തിക 
വിദ്യാഭ്യാസമാണ്‌. പണം വരുന്നു, പോകുന്നു, പക്ഷേ പണം എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു 
എന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള വിദ്യാഭ്യാസം നിങ്ങള്‍ക്കുണ്ടെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ അതിന്മേല്‍ 
അധികാരം നേടുകയും സമ്പത്ത്‌ കെട്ടിപ്പടുക്കാന്‍ തുടങ്ങുകയും ചെയ്യും. പോസിറ്റീവ്‌ 
ചിന്ത മാത്രം പ്രവര്‍ത്തിക്കാത്തതിന്റെ കാരണം മിക്ക ആളുകളും സ്കൂളില്‍ പോയി, 
പണം എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഒരിക്കലും പഠിച്ചിട്ടില്ല, അതിനാല്‍ അവര്‍ 
പണത്തിനായി ജോലിചെയ്യുന്നു. 


ഞാന്‍ ആരംഭിക്കുമ്പോള്‍ എനിക്ക്‌ ഒന്‍പത്‌ വയസ്സ്‌ മാത്രമേ ഉണ്ടായിരുന്നുള്ളൂ, എന്റെ 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ പഠിപ്പിച്ച പാഠങ്ങള്‍ ലളിതമായിരുന്നു. എല്ലാം 
പറഞ്ഞുകഴിഞ്ഞപ്പോള്‍, ആറ്‌ പ്രധാന പാഠങ്ങള്‍ മാത്രമേ ഉണ്ടായിരുന്നുള്ളൂ, 30 
വര്‍ഷത്തില്‍ ആവര്‍ത്തിച്ചു. ഈ പുസ്തകം ആ ആറ്‌ പാഠങ്ങളെക്കുറിച്ചാണ്‌, 
കഴിയുന്നത്ര ലളിതമായി പറഞ്ഞാല്‍, എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ ആ പാഠങ്ങള്‍ 
എനിക്ക്‌ മുന്നോട്ടുവച്ചതുപോലെ. പാഠങ്ങള്‍ ഉത്തരങ്ങളല്ല, മറിച്ച്‌ വര്‍ദ്ധിച്ചുവരുന്ന 
മാറ്റത്തിന്റെയും അനിശ്ചിതത്വത്തിന്റെയും ലോകത്ത്‌ എന്ത്‌ സംഭവിച്ചാലും 
സമ്പന്നരാകാന്‍ നിങ്ങളെയും നിങ്ങളുടെ കുട്ടികളെയും സഹായിക്കുന്ന 
ഗൈഡ്പോസ്റ്റുകള്‍. 


അധ്യായം ഒന്ന്‌ - പാഠം 1: സമ്പന്നര്‍ പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കില്ല 
ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും പണത്തിനായി പ്രവര്ത്തിക്കുന്നു. 
സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ അവര്‍ക്ക്‌ പണമുണ്ട്‌. 
“ഡാഡി, എങ്ങനെ സമ്പന്നനാകാമെന്ന്‌ പറയാമോ?” അച്ഛന്‍ സായാഹ്ന പേപ്പര്‍ ഇട്ടു. 
“മകനേ, നീ എന്തിനാണ്‌ ധനികനാകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌?” 


“കാരണം ഇന്ന്‌ ജിമ്മിയുടെ അമ്മ അവരുടെ പുതിയ കാഡിലാക്കില്‍ കയറി, അവര്‍ 
വാരാന്ത്യത്തില്‍ അവരുടെ ബീച്ച്‌ ഹ to സിലേക്ക്‌ പോവുകയായിരുന്നു. അവന്‍ തന്റെ 
മൂന്ന്‌ സുഹൃത്തുക്കളെ എടുത്തു, പക്ഷേ മൈക്കിനെയും എന്നെയും ക്ഷണിച്ചില്ല. 
ഞങ്ങള്‍ പാവപ്പെട്ട കുട്ടികളായതിനാല്‍ ഞങ്ങളെ ക്ഷണിച്ചിട്ടില്ലെന്ന്‌ അവര്‍ 
ഞങ്ങളോട്‌ പറഞ്ഞു. 


"അവര്‍ ചെയ്തു?" എന്റെ അച്ഛന്‍ അവിശ്വസനീയമാംവിധം ചോദിച്ചു. 


“അതെ, അവര്‍ ചെയ്തു,” ഞാന്‍ വേദനിപ്പിച്ച സ്വരത്തില്‍ മറുപടി പറഞ്ഞു. 


എന്റെ അച്ഛന്‍ നിശബ്ദമായി തല കുലുക്കി, കണ്ണട മൂക്കിലെ പാലത്തിലേക്ക്‌ 
ഉയര്‍ത്തി, പേപ്പര്‍ വായിക്കാന്‍ തിരിച്ചുപോയി. ഞാന്‍ ഉത്തരത്തിനായി കാത്തിരുന്നു. 


വര്‍ഷം 1956. എനിക്ക്‌ ഒന്‍പത്‌ വയസ്സായിരുന്നു. വിധിയുടെ ചില വളച്ചൊടികളിലൂടെ, 
ധനികര്‍ അവരുടെ കുട്ടികളെ അയച്ച അതേ പബ്ലിക്‌ സ്കൂളില്‍ ഞാന്‍ ചേര്‍ന്നു. 
ഞങ്ങള്‍ പ്രാഥമികമായി ഒരു പഞ്ചസാര തോട്ടം പട്ടണമായിരുന്നു. പ്ലാന്റേഷന്റെ 
മാനേജര്‍മാരും മറ്റ്‌ സമ്പന്നരായ ഡോക്ടര്‍മാരും ബിസിനസ്സ്‌ ഉടമകളും ബാങ്കര്‍മാരും 
അവരുടെ കുട്ടികളെ ഈ പ്രാഥമിക വിദ്യാലയത്തിലേക്ക്‌ അയച്ചു. ആറാം ക്ലാസ്സിന്‌ 
ശേഷം അവരുടെ കുട്ടികളെ പൊതുവെ സ്വകാര്യ സ്കൂളുകളിലേക്ക്‌ അയച്ചിരുന്നു. 
എന്റെ കുടുംബം തെരുവിന്റെ ഒരു വശത്ത്‌ താമസിച്ചിരുന്നതിനാല്‍ ഞാന്‍ ഈ 
സ്കൂളില്‍ പോയി. 


തെരുവിന്റെ മറുവശത്ത്‌ ഞാന്‍ താമസിച്ചിരുന്നെങ്കില്‍, എന്റേതുപോലുള്ള 
കുടുംബങ്ങളില്‍ നിന്നുള്ള കുട്ടികളുമായി ഞാന്‍ മറ്റൊരു സ്കൂളില്‍ 
പോകുമായിരുന്നു. ആറാം ക്ലാസ്സിന്‌ ശേഷം ഈ കുട്ടികളും ഞാനും പബ്ലിക്‌ 
ഇന്റര്‍മീഡിയറ്റിലേക്കും ഹൈസ്‌കൂളിലേക്കും പോകും. അവര്‍ക്കോ എനിക്കോ ഒരു 
സ്വകാര്യ സ്‌കൂളും ഇല്ല. അച്ഛന്‍ ഒടുവില്‍ പേപ്പര്‍ ഇറക്കി. അവന്‍ ചിന്തിക്കുന്നുണ്ടെന്ന്‌ 
എനിക്ക്‌ പറയാന്‍ കഴിയും. 


“ശരി, മകനേ...” അയാള്‍ പതുക്കെ തുടങ്ങി. “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമ്പന്നനാകണമെങ്കില്‍ 
പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ പഠിക്കണം.” 


“ഞാന്‍ എങ്ങനെ പണം സമ്പാദിക്കും?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ശരി, മകനേ, നിങ്ങളുടെ തല ഉപയോഗിക്കുക,” അദ്ദേഹം പുഞ്ചിരിച്ചു കൊണ്ട്‌ 
പറഞ്ഞു. അപ്പോഴും ഞാന്‍ മനസ്സിലാക്കി, “ഞാന്‍ നിങ്ങളോട്‌ പറയാന്‍ പോകുന്നത്‌ 
അത്രയേയുള്ളൂ” അല്ലെങ്കില്‍ “എനിക്ക്‌ ഉത്തരം അറിയില്ല, അതിനാല്‍ എന്നെ 
ലജ്ജിപ്പിക്കരുത്‌.” 


ഒരു പങ്കാളിത്തം രൂപികരിച്ചു 

പിറ്റേന്ന്‌ രാവിലെ, എന്റെ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞ കാര്യങ്ങള്‍ ഞാന്‍ എന്റെ ഉറ്റസുഹൃത്തായ 
മൈക്കിനോട്‌ പറഞ്ഞു. എനിക്ക്‌ പറയാന്‍ കഴിയുന്നത്ര മികച്ചത്‌, മൈക്കും ഞാനും 
മാത്രമാണ്‌ ഈ സ്‌കൂളിലെ പാവപ്പെട്ട കുട്ടികള്‍. വിധിയുടെ വളച്ചൊടിച്ച്‌ മൈക്കും ഈ 
സ്‌കൂളില്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു. സ്കൂള്‍ ഡിസ്ട്രിക്റ്റിനായി ആരോ ഒരു ജോഗ്‌ വരച്ചിട്ടുണ്ട്‌, 
ഞങ്ങള്‍ സ്കൂളില്‍ സമ്പന്നരായ കുട്ടികളുമായി മുറിവേറ്റിട്ടുണ്ട്‌. ഞങ്ങള്‍ ശരിക്കും 


ദരിദ്രരല്ല, പക്ഷെ മറ്റെല്ലാ ആണ്‍കുട്ടികള്‍ക്കും പുതിയ ബേസ്‌ബോള്‍ കയ്യുറകള്‍, 
പുതിയ സൈക്കിളുകള്‍, പുതിയതെല്ലാം ഉള്ളതിനാല്‍ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ അങ്ങനെ തോന്നി. 


അമ്മയും അച്ഛനും ഭക്ഷണം, പാര്‍പ്പിടം, വസ്ത്രം തുടങ്ങിയ അടിസ്ഥാനകാര്യങ്ങള്‍ 
ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ നല്‍കി. പക്ഷേ, അതിനെക്കുറിച്ചായിരുന്നു അത്‌. എന്റെ അച്ഛന്‍ 
പറയാറുണ്ടായിരുന്നു, “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്തെങ്കിലും വേണമെങ്കില്‍ അതിനായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുക.” ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ കാര്യങ്ങള്‍ ആവശ്യമായിരുന്നു, പക്ഷേ 

ഒന്‍പത്‌ വയസുള്ള ആണ്‍കുട്ടികള്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ ജോലി ലഭ്യമല്ല . 


“അപ്പോള്‍ പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ എന്തുചെയ്യും?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“എനിക്കറിയില്ല,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. “എന്നാല്‍ നിങ്ങള്‍ എന്റെ പങ്കാളിയാകാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുണ്ടോ?” 


അദ്ദേഹം സമ്മതിച്ചു, അങ്ങനെ ആ ശനിയാഴ്ച രാവിലെ മൈക്ക്‌ എന്റെ ആദ്യത്തെ 
ബിസിനസ്സ്‌ പങ്കാളിയായി. പണം എങ്ങനെ സമ്പാദിക്കാം എന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള 
ആശയങ്ങളുമായി ഞങ്ങള്‍ രാവിലെ മുഴുവന്‍ ചെലവഴിച്ചു. ഇടയ്ക്കിടെ ഞങ്ങള്‍ 
ജിമ്മിയുടെ ബീച്ച്‌ ഹ at സിലെ എല്ലാ “രസകരമായ ആളുകളെയും” കുറിച്ച്‌ 
സംസാരിച്ചു. ഇത്‌ അല്‍പ്പം വേദനിപ്പിച്ചു, പക്ഷേ ആ ഉപദ്രവം നല്ലതാണ്‌, കാരണം 
പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള ഒരു മാര്‍ഗത്തെക്കുറിച്ച്‌ ചിന്തിക്കാന്‍ ഇത്‌ ഞങ്ങളെ 
പ്രേരിപ്പിച്ചു. ഒടുവില്‍, അന്ന്‌ ഉച്ചതിരിഞ്ഞ്‌ ഒരു ഇടിമിന്നല്‍ വീണു. താന്‍ വായിച്ച ഒരു 
സയന്‍സ്‌ പുസ്തകത്തില്‍ നിന്ന്‌ മൈക്കിന്‌ ലഭിച്ച ഒരു ആശയമായിരുന്നു അത്‌. 
ആവേശത്തോടെ, ഞങ്ങള്‍ കൈ കുലുക്കി, പങ്കാളിത്തത്തിന്‌ ഇപ്പോള്‍ ഒരു 
ബിസിനസ്സ്‌ ഉണ്ട്‌. 


അടുത്ത ആഴ്ചകളായി, ഞാനും മൈക്കും ഞങ്ങളുടെ അയല്‍പ്രദേശത്തിന്‌ ചുറ്റും 
ഓടി, വാതിലില്‍ മുട്ടി അയല്‍ക്കാരോട്‌ അവരുടെ ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ ട്യൂബുകള്‍ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
വേണ്ടി സംരക്ഷിക്കുമോ എന്ന്‌ ചോദിച്ചു. അമ്പരപ്പിക്കുന്ന രൂപത്തില്‍, മിക്ക 
മുതിര്‍ന്നവരും പുഞ്ചിരിയോടെ സമ്മതിച്ചു. ഞങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ ചെയ്യുന്നതെന്ന്‌ ചിലര്‍ 
ഞങ്ങളോട്‌ ചോദിച്ചു, അതിന്‌ ഞങ്ങള്‍ മറുപടി നല്‍കി, “ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ നിങ്ങളോട്‌ 
പറയാന്‍ കഴിയില്ല. ഇതൊരു ബിസിനസ്സ്‌ രഹസ്യമാണ്‌. ” 


ആഴ്ചകള്‍ കഴിയുന്തോറും എന്റെ അമ്മ വിഷമിച്ചു. ഞങ്ങളുടെ അസംസ്കൃത 
വസ്തുക്കള്‍ ശേഖരിക്കുന്നതിനുള്ള സ്ഥലമായി ഞങ്ങള്‍ അവളുടെ വാഷിംഗ്‌ 
മെഷീന്‌ അടുത്തായി ഒരു സൈറ്റ്‌ തിരഞ്ഞെടുത്തു. ഒരു കാലത്ത്‌ ക്യാറ്റ്സപ്പ്‌ 
കുപ്പികള്‍ കൈവശം വച്ചിരുന്ന തവിട്ടുനിറത്തിലുള്ള കടലാസോ പെട്ടിയില്‍, 
ഉപയോഗിച്ച ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ ട്യൂബുകളുടെ ചെറിയ കൂമ്പാരം വളരാന്‍ തുടങ്ങി. 


അവസാനം എന്റെ അമ്മ അവളുടെ കാല്‍ താഴ്ത്തി. അവളുടെ അയല്‍വാസികളുടെ 
കുഴപ്പവും തകര്‍ന്നതും ഉപയോഗിച്ചതുമായ ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ ട്യൂബുകളുടെ കാഴ്ച 
അവള്‍ക്ക്‌ ലഭിച്ചു. “നിങ്ങള്‍ ആണ്‍കുട്ടികള്‍ എന്താണ്‌ ചെയ്യുന്നത്‌?” അവള്‍ ചോദിച്ചു. 
“ഇത്‌ ഒരു ബിസിനസ്സ്‌ രഹസ്യമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ വീണ്ടും കേള്‍ക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല. 
ഈ കുഴപ്പത്തില്‍ എന്തെങ്കിലും ചെയ്യുക, അല്ലെങ്കില്‍ ഞാന്‍ എറിയാന്‍ പോകുന്നു 


അത്‌ തീര്‍ന്നു. ” 


മൈക്കും ഞാനും അപേക്ഷിക്കുകയും യാചിക്കുകയും ചെയ്തു, ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഉടന്‍ 
തന്നെ മതിയാകുമെന്നും തുടര്‍ന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ ഉത്പാദനം ആരംഭിക്കുമെന്നും 
വിശദീകരിച്ചു. അയല്‍വാസികളുടെ ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ പൂര്‍ത്തിയാക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ 


കാത്തിരിക്കുകയാണെന്നും അതിനാല്‍ അവരുടെ ട്യൂബുകള്‍ ലഭിക്കുമെന്നും 
ഞങ്ങള്‍ അവളെ അറിയിച്ചു. അമ്മ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരാഴ്ചത്തെ വിപുലീകരണം 
അനുവദിച്ചു . 


ഉല്‍പാദനം ആരംഭിക്കുന്നതിനുള്ള തീയതി മുകളിലേക്ക്‌ നീക്കി, സമ്മര്‍ദ്ദം 
തുടരുകയായിരുന്നു. എന്റെ ആദ്യ പങ്കാളിത്തം ഇതിനകം തന്നെ എന്റെ സ്വന്തം 
അമ്മയെ കുടിയൊഴിപ്പിക്കല്‍ അറിയിപ്പ്‌ നല്‍കി ഭീഷണിപ്പെടുത്തിയിരുന്നു! 
അയല്‍വാസികളോട്‌ അവരുടെ ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ വേഗത്തില്‍ ഉപയോഗിക്കാന്‍ പറയുക 
എന്നത്‌ മൈക്കിന്റെ ജോലിയായി മാറി, എന്തായാലും കൂടുതല്‍ തവണ ബ്രഷ്‌ 
ചെയ്യണമെന്ന്‌ അവരുടെ ദന്തരോഗവിദഗ്ദ്ധന്‍ പറഞ്ഞു. ഞാന്‍ പ്രൊഡക്ഷന്‍ ലൈന്‍ 
ഒരുമിച്ച്‌ ചേര്‍ക്കാന്‍ തുടങ്ങി. 


ഒരു ദിവസം എന്റെ ഡാഡി രണ്ടു കാണാന്‍ ഒരു സുഹൃത്ത്‌ കൊണ്ട്‌ തെളിച്ചു 
ഒമ്പത്‌-കാരനായ ഒരു നിര്‍മ്മാണരീതി പൂര്‍ണ്ണ വേഗതയില്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന 
ശിവകുമാര്‌ ആണ്‍കുട്ടികളെ. എല്ലായിടത്തും നല്ല വെളുത്ത പൊടി ഉണ്ടായിരുന്നു. ഒരു 
നീണ്ട മേശപ്പുറത്ത്‌ സ്കൂളില്‍ നിന്നുള്ള ചെറിയ പാല്‍ കാര്‍ട്ടൂണുകള്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു, 
ഞങ്ങളുടെ കുടുംബത്തിന്റെ ഹിബച്ചി ഗ്രില്‍ പരമാവധി ചൂടില്‍ ചുവന്ന-ചൂടുള്ള 
കല്‍ക്കരി ഉപയോഗിച്ച്‌ തിളങ്ങുന്നു . 


പ്രൊഡക്ഷന്‍ ലൈന്‍ കാര്‍പോര്‍ട്ടിനെ തടഞ്ഞതിനാല്‍ ഡ്രൈവ്വേയുടെ അടിയില്‍ 
കാര്‍ പാര്‍ക്ക്‌ ചെയ്യേണ്ടിവന്ന ഡാഡി ജാഗ്രതയോടെ നടന്നു. അവനും സുഹൃത്തും 
അടുത്തെത്തിയപ്പോള്‍ ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ ട്യൂബുകള്‍ ഉരുകിയ കല്‍ക്കരിക്ക്‌ മുകളില്‍ ഒരു 
ഉരുക്ക്‌ കലം ഇരിക്കുന്നത്‌ അവര്‍ കണ്ടു. അക്കാലത്ത്‌ ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ പ്ലാസ്റ്റിക്‌ 
ട്യൂബുകളില്‍ വന്നില്ല. ട്യൂബുകള്‍ ഈയം കൊണ്ടാണ്‌ നിര്‍മ്മിച്ചത്‌. പെയിന്റ്‌ 
കത്തിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍, ചെറിയ ഉരുക്ക്‌ കലത്തില്‍ ട്യൂബുകള്‍ ഉപേക്ഷിച്ചു. അവ 
ദ്രാവകമാകുന്നതുവരെ അവ ഉരുകി, എന്റെ അമ്മയുടെ കലം 
കൈവശമുള്ളവര്‍ക്കൊപ്പം ഞങ്ങള്‍ പാല്‍ കാര്‍ട്ടൂണുകളുടെ മുകളിലുള്ള ഒരു 
ചെറിയ ദ്വാരത്തിലൂടെ ലീഡ്‌ ഒഴിച്ചു. 


പാല്‍ കാര്‍ട്ടൂണുകള്‍ പ്ലാസ്റ്റര്‍ ഓഫ്‌ പാരിസ്‌ കൊണ്ട്‌ നിറച്ചിരുന്നു. എല്ലായിടത്തും 
വെളുത്ത പൊടി ഉണ്ടായിരുന്നു. എന്റെ തിടുക്കത്തില്‍, ഞാന്‍ ബാഗ്‌ തട്ടി, പ്രദേശം 
മുഴുവന്‍ ഒരു മഞ്ഞുവീഴ്ചയില്‍ തകര്‍ന്നതായി തോന്നുന്നു. പ്ലാസ്റ്റര്‍ ഓഫ്‌ പാരിസ്‌ 
അച്ചുകളുടെ പുറം പാത്രങ്ങളായിരുന്നു പാല്‍ കാര്‍ട്ടൂണുകള്‍. 


ഉരുകിയ ഈയം ഞങ്ങള്‍ ശ്രദ്ധാപൂര്‍വ്വം പ്ലാസ്റ്റര്‍ ഓഫ്‌ പാരിസ്‌ ക്യൂബിന്റെ മുകളിലുള്ള 
ഒരു ചെറിയ ദ്വാരത്തിലൂടെ ഒഴിക്കുന്നത്‌ എന്റെ അച്ഛനും സുഹൃത്തും നിരീക്ഷിച്ചു. 


“ശ്രദ്ധിക്കൂ” അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
ഞാന്‍ നോക്കാതെ തലയാട്ടി. 


ഒടുവില്‍, പകര്‍ന്നുകഴിഞ്ഞാല്‍, ഞാന്‍ ഉരുക്ക്‌ കലം താഴെയിട്ട്‌ അച്ഛനെ നോക്കി 
പുഞ്ചിരിച്ചു. 


“നിങ്ങള്‍ ആണ്‍കുട്ടികള്‍ എന്താണ്‌ ചെയ്യുന്നത്‌?” അവന്‍ ജാഗ്രതയോടെ 
പുഞ്ചിരിയോടെ ചോദിച്ചു. 


“നിങ്ങള്‍ എന്നോട്‌ ചെയ്യാന്‍ പറഞ്ഞത്‌ ഞങ്ങള്‍ ചെയ്യുന്നു. ഞങ്ങള്‍ സമ്പന്നരാകാന്‍ 
പോകുന്നു, "ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“ക്ഷമിക്കണം,” മൈക്ക്‌ ചിരിച്ചുകൊണ്ട്‌ തലയാട്ടി. “ഞങ്ങള്‍ പങ്കാളികളാണ്‌.” 


“ആ പ്ലാസ്റ്റര്‍ അച്ചുകളില്‍ എന്താണ്‌ ഉള്ളത്‌?” എന്റെ അച്ഛന്‍ ചോദിച്ചു. 
“കാണുക,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. “ഇത്‌ ഒരു നല്ല ബാച്ച്‌ ആയിരിക്കണം.” 


ഒരു ചെറിയ ചുറ്റിക ഉപയോഗിച്ച്‌, ക്യൂബിനെ പകുതിയായി വിഭജിച്ച മുദ്രയില്‍ ഞാന്‍ 
ടാപ്പുചെയ്തു. ജാഗ്രതയോടെ, ഞാന്‍ വലിച്ചു 


പ്ലാസ്റ്റര്‍ പൂപ്പലിന്റെ മുകള്‍ ഭാഗത്ത്‌ ഒരു ലീഡ്‌ നിക്കല്‍ വീണു. ” 


"ഓ എന്റെ ദൈവമേ!" എന്റെ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ നിക്കലുകള്‍ ലീഡില്‍ നിന്ന്‌ 
പുറന്തള്ളുന്നു.” “അത്‌ ശരിയാണ്‌,” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ ഞങ്ങളോട്‌ ചെയ്യാന്‍ 
പറഞ്ഞതുപോലെ ഞങ്ങള്‍ ചെയ്യുന്നു. ഞങ്ങള്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്നു. ” 


എന്റെ അച്ഛന്റെ സുഹൃത്ത്‌ തിരിഞ്ഞു ചിരിച്ചു. അച്ഛന്‍ ചിരിച്ചുകൊണ്ട്‌ തലയാട്ടി. ഒരു 
തീയും ചെലവഴിച്ച ടൂത്ത്‌ പേസ്റ്റ്‌ ട്യൂബുകളും സഹിതം, ചെവിയില്‍ നിന്ന്‌ 
ചെവിയിലേക്ക്‌ പുഞ്ചിരിക്കുന്ന വെളുത്ത പൊടി കൊണ്ട്‌ പൊതിഞ്ഞ രണ്ട്‌ 
കൊച്ചുകുട്ടികളും അവന്റെ മുന്നില്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു. 


എല്ലാം താഴെയിട്ട്‌ അവനോടൊപ്പം ഞങ്ങളുടെ വീടിന്റെ മുന്‍പടിയില്‍ ഇരിക്കാന്‍ 
അദ്ദേഹം ആവശ്യപ്പെട്ടു. “വ്യാജം” എന്ന വാക്കിന്റെ അര്‍ത്ഥമെന്താണെന്ന്‌ അദ്ദേഹം 
പുഞ്ചിരിയോടെ വിശദീകരിച്ചു. 


ഞങ്ങളുടെ സ്വപ്നങ്ങള്‍ തകര്‍ന്നു. “ഇത്‌ നിയമവിരുദ്ധമാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നുണ്ടോ?” വിറയ്ക്കുന്ന ശബ്ദത്തില്‍ മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“അവര്‍ പോകട്ടെ,” എന്റെ അച്ഛന്റെ സുഹൃത്ത്‌ പറഞ്ഞു. “അവര്‍ സ്വാഭാവിക 
കഴിവുകള്‍ വളര്‍ത്തിയെടുക്കുന്നുണ്ടാകാം.” 


എന്റെ അച്ഛന്‍ അവനെ നോക്കി. 


“അതെ, ഇത്‌ നിയമവിരുദ്ധമാണ്‌,” അച്ഛന്‍ സ ently മൃമായി പറഞ്ഞു. “എന്നാല്‍ 
ആണ്‍കുട്ടികളേ, നിങ്ങള്‍ മികച്ച സര്‍ഗ്ഗാത്മകതയും യഥാര്‍ത്ഥ ചിന്തയും 
പ്രകടിപ്പിച്ചു. പൊയ്ക്കൊണ്ടേയിരിക്കുന്നു. ഞാന്‍ നിങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ ശരിക്കും 
അഭിമാനിക്കുന്നു! ” 


നിരാശരായ ഞങ്ങള്‍ മൈക്കും ഞാനും ഇരുപത്‌ മിനുട്ട്‌ മാനമായി ഇരുന്നു. 
ഉദ്ഘാടന ദിവസം ബിസിനസ്സ്‌ അവസാനിച്ചു. പൊടി തുടച്ചുകൊണ്ട്‌ ഞാന്‍ 
മൈക്കിനെ നോക്കി പറഞ്ഞു, “ജിമ്മിയും കൂട്ടുകാരും ശരിയാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ ess 
ഹിക്കുന്നു. ഞങ്ങള്‍ ദരിദ്രരാണ്‌. ” 


ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ അച്ഛന്‍ പോകുകയായിരുന്നു. “ആണ്‍കുട്ടികള്‍,” അദ്ദേഹം 
പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ ഉപേക്ഷിച്ചാല്‍ മാത്രമേ നിങ്ങള്‍ ദരിദ്രന്‍. നിങ്ങള്‍ എന്തെങ്കിലും 
ചെയ്തു എന്നതാണ്‌ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട കാര്യം. മിക്ക ആളുകളും 
സംസാരിക്കുകയും സമ്പന്നരാകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. നിങ്ങള്‍ 
എന്തെങ്കിലും ചെയ്തു. നിങ്ങള്‍ രണ്ടുപേരെക്കുറിച്ചും ഞാന്‍ വളരെ 
അഭിമാനിക്കുന്നു. ഞാന്‍ വീണ്ടും പറയും: തുടരുക. ഉപേക്ഷിക്കരുത്‌. ” 


മൈക്കും ഞാനും അവിടെ നിശബ്ദനായി നിന്നു. അവ നല്ല വാക്കുകളായിരുന്നു, 
പക്ഷേ എന്തുചെയ്യണമെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇപ്പോഴും അറിയില്ല. 


“അപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ എങ്ങനെ ധനികനല്ല, അച്ഛാ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“കാരണം ഞാന്‍ ഒരു സ്കൂള്‍ അധ്യാപകനാകാന്‍ തിരഞ്ഞെടുത്തു. സ്കൂള്‍ 
അധ്യാപകര്‍ ശരിക്കും സമ്പന്നരാകുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ചിന്തിക്കുന്നില്ല. ഞങ്ങള്‍ 
പഠിപ്പിക്കാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു. ഞാന്‍ നിങ്ങളെ സഹായിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു, പക്ഷേ പണം സമ്പാദിക്കുന്നത്‌ എങ്ങനെയെന്ന്‌ എനിക്കറിയില്ല. ” 


മൈക്കും ഞാനും തിരിഞ്ഞ്‌ ഞങ്ങളുടെ വൃത്തിയാക്കല്‍ തുടര്‍ന്നു. 


“എനിക്കറിയാം,” അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ ആണ്‍കുട്ടികള്‍ എങ്ങനെ 
സമ്പന്നരാകണമെന്ന്‌ പഠിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, എന്നോട്‌ ചോദിക്കരുത്‌. 
നിങ്ങളുടെ അച്ഛന്‍ മൈക്കിനോട്‌ സംസാരിക്കുക. ” 


"എന്റെ ഡാഡി?" സൂക്ഷ്മമായ മുഖത്തോടെ മൈക്കിനോട്‌ ചോദിച്ചു . 


“അതെ, നിങ്ങളുടെ അച്ഛന്‍,” എന്റെ അച്ഛന്‍ ഒരു പുഞ്ചിരിയോടെ ആവര്‍ത്തിച്ചു. 
“നിങ്ങളുടെ അച്ഛനും എനിക്കും ഒരേ ബാങ്കര്‍ ഉണ്ട്‌, അവന്‍ നിങ്ങളുടെ 
പിതാവിനെക്കുറിച്ച്‌ ആക്രോശിക്കുന്നു. പണം സമ്പാദിക്കുമ്പോള്‍ നിങ്ങളുടെ പിതാവ്‌ 
ബുദ്ധിമാനാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹം എന്നോട്‌ പല തവണ പറഞ്ഞിട്ടുണ്ട്‌. ” 


"എന്റെ ഡാഡി?" മൈക്ക്‌ വീണ്ടും അവിശ്വാസത്തോടെ ചോദിച്ചു. “പിന്നെ 
എങ്ങനെയാണ്‌ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ നല്ല കാറും സ്കൂളിലെ സമ്പന്നരായ കുട്ടികളെപ്പോലെ 
നല്ല വീടും ഇല്ല?” 


“ഒരു നല്ല കാറും നല്ല വീടും നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നനാണെന്നോ പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ 
അറിയാമെന്നോ അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നില്ല,” എന്റെ അച്ഛന്‍ മറുപടി നല്‍കി. “ജിമ്മിയുടെ 
അച്ഛന്‍ പഞ്ചസാര തോട്ടത്തില്‍ ജോലി ചെയ്യുന്നു. അവന്‍ എന്നില്‍ നിന്ന്‌ വളരെ 
വൃത്യസ്തനല്ല. അദ്ദേഹം ഒരു കമ്പനിയില്‍ ജോലി ചെയ്യുന്നു, ഞാന്‍ 
സര്‍ക്കാരിനുവേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. കമ്പനി അവനുവേണ്ടി കാര്‍ വാങ്ങുന്നു. 
പഞ്ചസാര കമ്പനി സാമ്പത്തിക പ്രതിസന്ധിയിലാണ്‌, ജിമ്മിയുടെ അച്ഛന്‌ ഉടന്‍ തന്നെ 
ഒന്നും ഉണ്ടാകാനിടയില്ല. നിങ്ങളുടെ അച്ഛന്‍ വ്യത്യസ്തനാണ്‌, മൈക്ക്‌. അദ്ദേഹം ഒരു 
സാമ്രാജ്യം കെട്ടിപ്പടുക്കുകയാണെന്ന്‌ തോന്നുന്നു, ഏതാനും വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്കുള്ളില്‍ 
അദ്ദേഹം വളരെ ധനികനായിരിക്കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ സംശയിക്കുന്നു. ” 


അതോടെ ഞാനും മൈക്കും വീണ്ടും ആവേശഭരിതരായി. പുതിയ ig 
ര്‍ജ്ജസ്വലതയോടെ, ഇപ്പോള്‍ പ്രവര്‍ത്തനരഹിതമായ ഞങ്ങളുടെ ആദ്യത്തെ 
ബിസിനസ്സ്‌ മൂലമുണ്ടായ കുഴപ്പങ്ങള്‍ ഞങ്ങള്‍ വൃത്തിയാക്കാന്‍ തുടങ്ങി . ഞങ്ങള്‍ 
വൃത്തിയാക്കുന്നതിനിടയില്‍, മൈക്കിന്റെ അച്ഛനുമായി എങ്ങനെ, എപ്പോള്‍ 
സംസാരിക്കണം എന്നതിനുള്ള പദ്ധതികള്‍ ഞങ്ങള്‍ തയ്യാറാക്കി. മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ 
വളരെ മണിക്കൂര്‍ ജോലി ചെയ്തിരുന്നു, പലപ്പോഴും വൈകി വരെ വീട്ടില്‍ 
വരാതിരുന്നതാണ്‌ പ്രശ്‌നം. പിതാവിന്റെ ഉടമസ്ഥതയിലുള്ള വെയര്‍ഹ ouses MALS, 
ഒരു നിര്‍മ്മാണ കമ്പനി, ഒരു ശൃംഖല, മൂന്ന്‌ റെസ്റ്റോറന്റുകള്‍. റെസ്റ്റോറന്റുകളാണ്‌ 
അദ്ദേഹത്തെ വൈകി പുറത്താക്കിയത്‌. 


ഞങ്ങള്‍ വൃത്തിയാക്കിയ ശേഷം മൈക്ക്‌ ബസ്‌ വീട്ടിലേക്ക്‌ പിടിച്ചു. അന്ന്‌ രാത്രി 
വീട്ടിലെത്തിയപ്പോള്‍ അദ്ദേഹം അച്ഛനോട്‌ സംസാരിക്കാന്‍ പോവുകയായിരുന്നു, 
എങ്ങനെ സമ്പന്നനാകാമെന്ന്‌ ഞങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കുമോ എന്ന്‌ ചോദിച്ചു. വൈകിയാലും 
അച്ഛനോട്‌ സംസാരിച്ചയുടനെ വിളിക്കുമെന്ന്‌ മൈക്ക്‌ വാഗ്ദാനം ചെയ്തു. 


രാത്രി എട്ടരയോടെ ഫോണ്‍ റിംഗ്‌ ചെയ്തു 


“ശരി,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. "അടുത്ത ശനിയാഴ്ച." ഞാന്‍ ഫോണ്‍ താഴെ വച്ചു. 
മൈക്കിന്റെ അച്ചന്‍ കണ്ടുമുട്ടാന്‍ സമ്മതിച്ചിരുന്നു 


ഞങ്ങളെ. 
ശനിയാഴ്ച രാവിലെ 7: 30 ന്‌ പട്ടണത്തിലെ ദരിദ്ര ഭാഗത്തേക്ക്‌ ഞാന്‍ ബസ്‌ പിടിച്ചു. 


പാഠങ്ങള്‍ ആരംഭിക്കുന്നു 

മൈക്കും ഞാനും അന്ന്‌ രാവിലെ എട്ടുമണിയോടെ അച്ഛനുമായി കണ്ടുമുട്ടി. ഒരു 
മണിക്കൂറിലധികം ജോലിയില്‍ ഏർപ്പെട്ടിരുന്ന അദ്ദേഹം ഇതിനകം തിരക്കിലായിരുന്നു. 
ഞാന്‍ അവന്റെ ലളിതവും ചെറുതും വൃത്തിയും ഉളള വീട്ടിലേക്ക്‌ നടക്കുമ്പോള്‍ 
അവന്റെ കണ്‍സ്ട്രക്ഷന്‍ സൂപ്പര്‍വൈസര്‍ അവന്റെ പിക്കപ്പ്‌ ട്രക്കില്‍ 
പോകുകയായിരുന്നു. മൈക്ക്‌ എന്നെ വാതില്‍ക്കല്‍ കണ്ടു. 


“ഡാഡി ഫോണിലുണ്ട്‌, പുറകിലെ പോര്‍ച്ചില്‍ കാത്തിരിക്കാന്‍ അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു,” 
വാതില്‍ തുറന്നപ്പോള്‍ മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. 


പ്രായമായ വീടിന്റെ ഉമ്മരപ്പടി കടക്കുമ്പോള്‍ പഴയ തടി നില. വാതിലിനകത്ത്‌ 
വിലകുറഞ്ഞ പായ ഉണ്ടായിരുന്നു. തറയെ പിന്തുണച്ച എണ്ണമറ്റ കാല്‍പ്പാടുകളില്‍ 
നിന്ന്‌ വര്‍ഷങ്ങളുടെ വസ്ത്രങ്ങള്‍ മറയ്ക്കാന്‍ പായ ഉണ്ടായിരുന്നു. 
ശുദ്ധമാണെങ്കിലും, അത്‌ മാറ്റിസ്ഥാപിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. 


ഇടുങ്ങിയ സ്വീകരണമുറിയില്‍ പ്രവേശിക്കുമ്പോള്‍ എനിക്ക്‌ ക്ലസ്റ്രോഫോബിക് 
അനുഭവപ്പെട്ടു, അത്‌ പഴയ കളര്‍ ഫര്‍ണിച്ചറുകള്‍ കൊണ്ട്‌ നിറഞ്ഞിരുന്നു, അത്‌ ഇന്ന്‌ 
കളക്ടര്‍മാരുടെ ഇനങ്ങളായിരിക്കും. കട്ടിലില്‍ ഇരിക്കുന്ന രണ്ട്‌ സ്ത്രീകളായിരുന്നു, 
ഇരുവരും എന്റെ അമ്മയേക്കാള്‍ അല്ലം പ്രായമുള്ളവരാണ്‌. സ്ത്രീകളില്‍ നിന്ന്‌ ഒരു 
പുരുഷന്‍ ജോലിക്കാരന്റെ വസ്ത്രത്തില്‍ ഇരുന്നു. അദ്ദേഹം കാക്കി സ്ലാക്കുകളും 
ഒരു കാക്കി ഷര്‍ട്ടും ധരിച്ചിരുന്നു, ഭംഗിയായി അമര്‍ത്തിയെങ്കിലും അന്നജം ഇല്ലാതെ, 
മിനുക്കിയ വര്‍ക്ക്‌ ബൂട്ടുകള്‍. അവന്‍ എന്റെ അച്ഛനേക്കാള്‍ 10 വയസ്സ്‌ 
കൂടുതലായിരുന്നു. മൈക്ക്‌ പോലെ അവര്‍ പുഞ്ചിരിച്ചു, ഞാന്‍ അവരെ പിന്നിലെ 
പോര്‍ച്ചിലേക്ക്‌ നടന്നു. ഞാന്‍ ലജ്ജയോടെ വീണ്ടും പുഞ്ചിരിച്ചു. 


"ആ ആളുകള്‍ ആരാണ്‌?" ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ഓ, അവര്‍ എന്റെ അച്ഛന്‌ വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. പ്രായമായയാള്‍ തന്റെ വെയര്‍ഹ 
OUSES സുകള്‍ നടത്തുന്നു, സ്ത്രീകള്‍ റെസ്റ്റോറന്റുകളുടെ മാനേജര്‍മാരാണ്‌. നിങ്ങള്‍ 
എത്തുമ്പോള്‍, ഇവിടെ നിന്ന്‌ 50 മൈല്‍ അകലെയുള്ള ഒരു റോഡ്‌ പ്രോജക്റ്റില്‍ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന കണ്‍സ്ട്രക്ഷന്‍ സൂപ്പര്‍വൈസറെ നിങ്ങള്‍ കണ്ടു. വീടുകളുടെ ഒരു 
ട്രാക്ക്‌ നിര്‍മ്മിക്കുന്ന അദ്ദേഹത്തിന്റെ മറ്റൊരു സൂപ്പര്‍വൈസര്‍ നിങ്ങള്‍ ഇവിടെ 
എത്തുന്നതിനുമുമ്പ്‌ പോയി. ” 


“ഇത്‌ എല്ലായ്പ്പോഴും നടക്കുന്നുണ്ടോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“എല്ലായ്‌പ്പോഴും അല്ല, പലപ്പോഴും,” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു, എന്റെ അരികിലിരിക്കാന്‍ ഒരു 
കസേര വലിച്ചെടുക്കുമ്പോള്‍. 


“പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ ഞങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കുമോ എന്ന്‌ ഞാന്‍ എന്റെ അച്ഛനോട്‌ 
ചോദിച്ചു,” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. 


“ഓ, അവന്‍ അതിനോട്‌ എന്താണ്‌ പറഞ്ഞത്‌?” ഞാന്‍ ജാഗ്രതയോടെ ചോദിച്ചു. 


“ശരി, ആദ്യം അയാളുടെ മുഖത്ത്‌ ഒരു തമാശയുള്ള രൂപം ഉണ്ടായിരുന്നു, തുടര്‍ന്ന്‌ 
അദ്ദേഹം ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു ഓഫര്‍ നല്‍കുമെന്ന്‌ പറഞ്ഞു.” 


“ഓ,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു, എന്റെ കസേര മതിലിനു നേരെ തിരിച്ചു. കസേരയുടെ രണ്ട്‌ 
പിന്‍കാലുകളില്‍ ഞാന്‍ ഇരുന്നു. 


മൈക്കും അതുതന്നെ ചെയ്തു. 


“ഓഫര്‍ എന്താണെന്ന്‌ അറിയാമോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ഇല്ല, പക്ഷേ ഞങ്ങള്‍ ഉടന്‍ കണ്ടെത്തും.” 


പെട്ടെന്ന്‌, മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ പരുക്കന്‍ സ്ക്രീന്‍ വാതിലിലൂടെയും പൂമുഖത്തേക്കും 
പൊട്ടി. മൈക്കും ഞാനും കാലിലേക്ക്‌ ചാടി, ബഹുമാനത്തില്‍ നിന്നല്ല, ഞങ്ങള്‍ 
ഞെട്ടിപ്പോയതുകൊണ്ടാണ്‌. 


“തയ്യാറാണോ, ആണ്‍കുട്ടികള്‍?” ഞങ്ങളോടൊപ്പം ഇരിക്കാന്‍ ഒരു കസേര 
വലിച്ചെടുക്കുമ്പോള്‍ അദ്ദേഹം ചോദിച്ചു. 


അവന്റെ മുന്‍പില്‍ ഇരിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ കസേരകള്‍ ചുമരില്‍ നിന്ന്‌ 
വലിച്ചെടുക്കുമ്പോള്‍ ഞങ്ങള്‍ തലയാട്ടി. 


ആറടി ഉയരവും 200 പരണ്ടും ഉള്ള ഒരു വലിയ മനുഷ്യനായിരുന്നു അദ്ദേഹം. എന്റെ 
അച്ഛന്‌ ഉയരം, ഒരേ ഭാരം, മൈക്കിന്റെ അച്ഛനേക്കാള്‍ അഞ്ച്‌ വയസ്സ്‌ കൂടുതല്‍. 
ഒരേ വംശീയ മേക്കപ്പ്‌ അല്ലെങ്കിലും അവര്‍ ഒരുപോലെ കാണപ്പെടുന്നു. ഒരുപക്ഷേ 
അവരുടെ energy ര്‍ജ്ജം സമാനമായിരുന്നു. 


“പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്ന്‌ മൈക്ക്‌ പറയുന്നു? റോബര്‍ട്ട്‌ 
ശരിയാണോ?” 


ഞാന്‍ വേഗം തലയാട്ടി, പക്ഷേ അല്പം വിറയലോടെ. അവന്റെ വാക്കുകളുടെയും 
പുഞ്ചിരിയുടെയും പിന്നില്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ ധാരാളം ശക്തിയുണ്ടായിരുന്നു. 


“ശരി, ഇതാ എന്റെ ഓഫര്‍. ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കും, പക്ഷേ ഞാന്‍ അത്‌ 

ക്ലാസ്‌ റൂം രീതിയില്‍ ചെയ്യില്ല . നിങ്ങള്‍ എനിക്ക്‌ വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കുക, ഞാന്‍ 
നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കും. നിങ്ങള്‍ എനിക്കുവേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കില്ല, ഞാന്‍ നിങ്ങളെ 
പഠിപ്പിക്കില്ല. നിങ്ങള്‍ ജോലിചെയ്യുന്നുവെങ്കില്‍ എനിക്ക്‌ നിങ്ങളെ വേഗത്തില്‍ 
പഠിപ്പിക്കാന്‍ കഴിയും, നിങ്ങള്‍ സ്കൂളില്‍ ചെയ്യുന്നതുപോലെ ഇരിക്കാനും 
കേള്‍ക്കാനും നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍ ഞാന്‍ എന്റെ സമയം പാഴാക്കുന്നു. 
അതാണ്‌ എന്റെ ഓഫര്‍. എടുക്കുക അല്ലെങ്കില്‍ ഉപേക്ഷിക്കുക. ” 


“ഓ, ഞാന്‍ ആദ്യം ഒരു ചോദ്യം ചോദിക്കട്ടെ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ഇല്ല. അത്‌ എടുക്കുക അല്ലെങ്കില്‍ ഉപേക്ഷിക്കുക. എന്റെ സമയം പാഴാക്കുന്നതിന്‌ 
എനിക്ക്‌ വളരെയധികം ജോലി ചെയ്യാനുണ്ട്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മനസ്സ്‌ നിര്‍ണ്ണായകമായി 
ഉള്‍ക്കൊള്ളാന്‍ കഴിയുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ ഒരിക്കലും പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ 
പഠിക്കില്ല. അവസരങ്ങള്‍ വന്നു പോകുന്നു. എപ്പോള്‍ പെട്ടെന്നുള്ള തീരുമാനങ്ങള്‍ 
എടുക്കണമെന്ന്‌ അറിയുക എന്നത്‌ ഒരു പ്രധാന കഴിവാണ്‌. നിങ്ങള്‍ ആവശ്യപ്പെട്ട 
അവസരമുണ്ട്‌. സ്കൂള്‍ ആരംഭിച്ചു, അല്ലെങ്കില്‍ 10 സെക്കന്‍ഡിനുള്ളില്‍ അത്‌ 
അവസാനിച്ചു, "മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ കളിയാക്കുന്ന പുഞ്ചിരിയോടെ പറഞ്ഞു. 


“എടുക്കുക,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“എടുക്കുക,” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. 


“കൊള്ളാം,” മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. "ശ്രീമതി. മാര്‍ട്ടിന്‍ 10 മിനിറ്റിനുള്ളില്‍ വരും. 
ഞാന്‍ അവളുമായി കടന്നുപോയതിനുശേഷം, നിങ്ങള്‍ അവളോടൊപ്പം എന്റെ 
സൂപ്പര്‍റെറ്റിലേക്ക്‌ പോകും, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ജോലി ആരംഭിക്കാന്‍ കഴിയും. ഞാന്‍ 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു മണിക്കൂറിന്‌ 10 സെന്‍റ്‌ നല്‍കും, എല്ലാ ശനിയാഴ്ചയും നിങ്ങള്‍ മൂന്ന്‌ 
മണിക്കൂര്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കും. ” 


“പക്ഷെ എനിക്ക്‌ ഇന്ന്‌ ഒരു സോഫ്റ്റ്ബോള്‍ ഗെയിം ഉണ്ട്‌,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ ശബ്ദം കര്‍ശനമായ സ്വരത്തിലേക്ക്‌ താഴ്ത്തി. “അത്‌ 
എടുക്കുക, അല്ലെങ്കില്‍ ഉപേക്ഷിക്കുക,” അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു. “ഞാന്‍ അത്‌ 
എടുക്കും,” ഞാന്‍ മറുപടി പറഞ്ഞു, കളിക്കുന്നതിനുപകരം ജോലിചെയ്യാനും 
പഠിക്കാനും തിരഞ്ഞെടുത്തു. 


മുപ്പത്‌ സെന്റ്‌ പിന്നിട്‌ 

അന്ന്‌ രാവിലെ 9 മണിയോടെ ഞാനും മൈക്കും മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിനായി ജോലി 
ചെയ്യുകയായിരുന്നു. അവള്‍ ദയയും ക്ഷമയും ഉള്ള സ്ത്രീയായിരുന്നു. മൈക്കും 
ഞാനും അവളുടെ രണ്ട്‌ മുതിര്‍ന്ന ആണ്‍മക്കളെ ഓര്‍മ്മപ്പെടുത്തുന്നുവെന്ന്‌ അവള്‍ 
എല്ലായ്പ്പോഴും പറഞ്ഞു. ദയയുള്ളവനാണെങ്കിലും അവള്‍ കറഠിനാധ്വാനത്തില്‍ 
വിശ്വസിക്കുകയും ഞങ്ങളെ ചലിപ്പിക്കുകയും ചെയ്തു. ടിന്നിലടച്ച്‌ ഞങ്ങള്‍ മൂന്ന്‌ 
മണിക്കൂര്‍ ചെലവഴിച്ചു 


അലമാരയില്‍ നിന്ന്‌ സാധനങ്ങള്‍, പൊടി നീക്കം ചെയ്യുന്നതിനായി ഓരോ ക്യാനിലും 
ഒരു തൂവല്‍ പൊടി ഉപയോഗിച്ച്‌ ബ്രഷ്‌ ചെയ്യുക, തുടര്‍ന്ന്‌ അവയെ വൃത്തിയായി 
അടുക്കി വയ്ക്കുക. ഇത്‌ വളരെ വിരസമായ ജോലിയായിരുന്നു. 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്ന്‌ ഞാന്‍ വിളിക്കുന്ന മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‌ ഈ ഒന്‍പത്‌ 
ചെറിയ സൂപ്പര്‍റേറ്റുകള്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു, ഓരോന്നിനും വലിയ പാര്‍ക്കിംഗ്‌ സ്ഥലമുണ്ട്‌. 
പാല്‍, റൊട്ടി, വെണ്ണ, സിഗരറ്റ്‌ തുടങ്ങിയ സാധനങ്ങള്‍ ആളുകള്‍ വാങ്ങിയ 7-ഇലവന്‍ 
കണ്‍വീനിയന്‍സ്‌ സ്റ്റോറുകള്‍, ചെറിയ അയല്‍പക്ക പലചരക്ക്‌ കടകള്‍ എന്നിവയുടെ 
ആദ്യകാല പതിപ്പായിരുന്നു അവ . എയര്‍ കണ്ടീഷനിംഗ്‌ വ്യാപകമായി 
ഉപയോഗിക്കുന്നതിന്‌ മുമ്പ്‌ ഇത്‌ ഹവായിയാണെന്നതാണ്‌ പ്രശ്നം , ചൂട്‌ കാരണം 
സ്റ്റോറുകള്‍ക്ക്‌ അവരുടെ വാതിലുകള്‍ അടയ്ക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞില്ല. സ്റ്റോറിന്റെ രണ്ട്‌ 
വശങ്ങളില്‍, റോഡിനും പാര്‍ക്കിംഗ്‌ സ്ഥലത്തിനും വാതിലുകള്‍ വിശാലമായ 
തുറന്നിരിക്കണം. ഓരോ തവണയും ഒരു കാര്‍ ഓടിക്കുകയോ പാര്‍ക്കിംഗ്‌ 
സ്ഥലത്തേക്ക്‌ വലിക്കുകയോ ചെയ്യുമ്പോള്‍ പൊടി വീശുകയും കടയില്‍ 
സ്ഥിരതാമസമാക്കുകയും ചെയ്യും. എയര്‍ കണ്ടീഷനിംഗ്‌ ഇല്ലാത്തിടത്തോളം കാലം 
ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ജോലി ഉണ്ടെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ക്കറിയാം . 


മൂന്നാഴ്ചയായി, മൈക്കും ഞാനും മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിനെ അറിയിക്കുകയും ഞങ്ങളുടെ 
മൂന്ന്‌ മണിക്കൂര്‍ ജോലി ചെയ്യുകയും ചെയ്തു. ഉച്ചയോടെ, ഞങ്ങളുടെ ജോലി 
കഴിഞ്ഞു, അവള്‍ ഞങ്ങളുടെ ഓരോ കൈയിലും മൂന്ന്‌ ചെറിയ ഡൈമുകള്‍ 
ഉപേക്ഷിച്ചു. ഇപ്പോള്‍, 1950 കളുടെ മധ്യത്തില്‍ ഒൻപതാം വയസ്സില്‍ പോലും 30 
സെന്‍റ്‌ വളരെ ആവേശകരമായിരുന്നില്ല. കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങള്‍ക്ക്‌ അന്ന്‌ 10 
സെന്‍റ്‌ വിലവരും, അതിനാല്‍ ഞാന്‍ സാധാരണയായി കോമിക്ക്‌ 
പുസ്തകങ്ങള്‍ക്കായി എന്റെ പണം ചെലവഴിച്ച്‌ വീട്ടിലേക്ക്‌ പോയി. 


നാലാം ആഴ്ചയിലെ ബുധനാഴ്ചയോടെ ഞാന്‍ ജോലി ഉപേക്ഷിക്കാന്‍ തയ്യാറായി. 
മൈക്കിന്റെ അച്ഛനില്‍ നിന്ന്‌ പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചതുകൊണ്ട്‌ മാത്രമാണ്‌ 


ഞാന്‍ ജോലി ചെയ്യാന്‍ സമ്മതിച്ചിരുന്നത്‌, ഇപ്പോള്‍ ഞാന്‍ മണിക്കൂറില്‍ 10 സെന്‍റ്‌ 
അടിമയായിരുന്നു. അതിനു മുകളില്‍, ആ ആദ്യ ശനിയാഴ്ച മുതല്‍ ഞാന്‍ 
മൈക്കിന്റെ അച്ഛനെ കണ്ടിട്ടില്ല. 


“ഞാന്‍ ഉപേക്ഷിക്കുകയാണ്‌,” ഉച്ചഭക്ഷണ സമയത്ത്‌ ഞാന്‍ മൈക്കിനോട്‌ പറഞ്ഞു. 
സ്‌കൂള്‍ വിരസമായിരുന്നു, ഇപ്പോള്‍ എന്റെ ശനിയാഴ്ചകള്‍ പോലും 
പ്രതീക്ഷിച്ചിരുന്നില്ല. പക്ഷേ, 30 സെന്റാണ്‌ എനിക്ക്‌ ശരിക്കും ലഭിച്ചത്‌. 


ഇത്തവണ മൈക്ക്‌ പുഞ്ചിരിച്ചു. 


“നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ ചിരിക്കുന്നത്‌?” ഞാന്‍ ദേഷ്യത്തോടെയും നിരാശയോടെയും 
ചോദിച്ചു. 


“ഇത്‌ സംഭവിക്കുമെന്ന്‌ ഡാഡി പറഞ്ഞു. നിങ്ങള്‍ രാജിവെക്കാന്‍ തയ്യാറാകുമ്പോള്‍ 
അവനുമായി കൂടിക്കാഴ്ച നടത്താന്‍ അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു. ” 


"എന്ത്‌?" ഞാന്‍ ദേഷ്യത്തോടെ പറഞ്ഞു. “അവന്‍ എന്നെ തളര്‍ത്തുന്നതിനായി 
കാത്തിരിക്കുകയാണോ?” 


“അടുക്കുക,” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. “അച്ഛന്റെ തരം വ്യത്യസ്തമാണ്‌. അവന്‍ നിങ്ങളുടെ 
അച്ഛനെപ്പോലെ പഠിപ്പിക്കുന്നില്ല. നിങ്ങളുടെ അമ്മയും അച്ഛനും ധാരാളം പ്രഭാഷണം 
നടത്തുന്നു. എന്റെ അച്ഛന്‍ ശാന്തനാണ്‌, കുറച്ച്‌ വാക്കുകളുള്ള ആളാണ്‌. ഈ 
ശനിയാഴ്ച വരെ നിങ്ങള്‍ കാത്തിരിക്കുക. നിങ്ങള്‍ തയ്യാറാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
അവനോട്‌ പറയും. ” 


നിങ്ങള്‍ സജ്ജമാക്കിയതാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നുണ്ടോ?” 
“ഇല്ല, ശരിക്കും അല്ല, പക്ഷേ ചിലപ്പോള്‍. ഡാഡി ശനിയാഴ്ച വിശദീകരിക്കും. ” 


ശനിയാഴ്ച ലെനില്‍ കാത്തിരിക്കുന്നു 

മൈക്കിന്റെ അച്ഛനെ നേരിടാന്‍ ഞാന്‍ തയ്യാറായിരുന്നു. എന്റെ യഥാര്‍ത്ഥ അച്ഛന്‍ 
പോലും അവനോട്‌ ദേഷ്യപ്പെട്ടു. എന്റെ യഥാര്‍ത്ഥ അച്ഛന്‍, ഞാന്‍ പാവം എന്ന്‌ 
വിളിക്കുന്നത്‌, എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ ബാലവേല നിയമങ്ങള്‍ 
ലംഘിക്കുകയാണെന്നും അന്വേഷിക്കണമെന്നും കരുതി. 


എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനും പാവപ്പെട്ടവനുമായ അച്ഛന്‍ എന്നോട്‌ അര്‍ഹമായത്‌ 
ആവശ്യപ്പെടാന്‍ പറഞ്ഞു a മണിക്കൂറില്‍ 25 സെന്‍റ്‌. എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ 
എന്നോട്‌ പറഞ്ഞു, എനിക്ക്‌ ഒരു റൈസ്‌ ലഭിച്ചില്ലെങ്കില്‍ ഞാന്‍ ഉടനെ ജോലി 
ഉപേക്ഷിക്കണം. 


“എന്തായാലും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആ നാണംകെട്ട ജോലി ആവശ്യമില്ല,” എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ 
ദേഷ്യത്തോടെ പറഞ്ഞു. 


ശനിയാഴ്ച രാവിലെ എട്ടുമണിയോടെ, മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ തുറന്നപ്പോള്‍ ഞാന്‍ 
മൈക്കിന്റെ വീടിന്റെ വാതിലിലൂടെ നടന്നു. 


“ഒരു ഇരിപ്പിടത്തില്‍ വരിയില്‍ നില്‍ക്കൂ,” ഞാന്‍ പ്രവേശിക്കുമ്പോള്‍ അദ്ദേഹം 
പറഞ്ഞു. അയാള്‍ തിരിഞ്ഞ്‌ ഒരു കിടപ്പുമുറിക്ക്‌ അടുത്തുള്ള തന്റെ ചെറിയ 
ഓഫീസിലേക്ക്‌ അപ്രത്യക്ഷനായി. 


ഞാന്‍ മുറിക്ക്‌ ചുറ്റും നോക്കി, മൈക്ക്‌ എവിടെയും കണ്ടില്ല. അസ്വസ്ഥത തോന്നിയ 
ഞാന്‍, നാല്‍ ആഴ്ച മുമ്പ്‌ അവിടെ ഉണ്ടായിരുന്ന അതേ രണ്ട്‌ സ്ത്രീകളുടെ അരികില്‍ 
ഞാന്‍ ജാഗ്രതയോടെ ഇരുന്നു. അവര്‍ ചിരിച്ചുകൊണ്ട്‌ എനിക്ക്‌ കിടക്ക ഇറക്കി. 


നാല്‍പ്പത്തിയഞ്ച്‌ മിനിറ്റ്‌ കടന്നുപോയി, ഞാന്‍ ആവിയില്‍. രണ്ട്‌ സ്ത്രീകളും 
അദ്ദേഹവുമായി കൂടിക്കാഴ്ച നടത്തി 30 മിനിറ്റ്‌ മുമ്പ്‌ പോയി. ഒരു മുതിര്‍ന്ന മാന്യന്‍ 
20 മിനിറ്റ്‌ അവിടെ ഉണ്ടായിരുന്നു. 


വീട്‌ ശൂന്യമായിരുന്നു, ഇവിടെ ഞാന്‍ മനോഹരമായ ഒരു സണ്ണി ഹവായിയൻ 
ദിനത്തില്‍ ഇരുണ്ട ഇരുണ്ട സ്വീകരണമുറിയില്‍ ഇരുന്നു, കുട്ടികളെ ചൂഷണം ചെയ്യുന്ന 
ഒരു വിലകുറഞ്ഞ സ്കേറ്റുമായി സംസാരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ കാത്തിരുന്നു. അയാള്‍ 
ഓഫീസിനു ചുറ്റും തുരുമ്പെടുക്കുന്നതും ഫോണില്‍ സംസാരിക്കുന്നതും എന്നെ 
അവഗണിക്കുന്നതും എനിക്ക്‌ കേള്‍ക്കാമായിരുന്നു. ഞാന്‍ പുറത്തേക്ക്‌ നടക്കാന്‍ 
തയ്യാറായിരുന്നു, പക്ഷേ ചില കാരണങ്ങളാല്‍ ഞാന്‍ താമസിച്ചു. 


ഒടുവില്‍, 15 മിനിറ്റിനുശേഷം, കൃത്യം ഒൻപത്‌ മണിയോടെ, ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
ഓഫീസില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തിറങ്ങി, ഒന്നും പറയാതെ, എനിക്ക്‌ പ്രവേശിക്കാന്‍ 
കൈകൊണ്ട്‌ സൂചന നല്‍കി. 


“നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു വര്‍ധന വേണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, അല്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ 
രാജിവെക്കാന്‍ പോവുകയാണ്‌,” ധനികനായ ഡാഡി പറഞ്ഞു 


ഓഫീസ്‌ കസേര. 


“ശരി, നിങ്ങള്‍ വിലപേശലിന്റെ അവസാനം സൂക്ഷിക്കുന്നില്ല,” ഞാന്‍ 
കണ്ണുനീരൊഴുക്കി. പ്രായപൂര്‍ത്തിയായ ഒരാളെ നേരിടുന്നത്‌ എന്നെ ശരിക്കും 
ഭയപ്പെടുത്തി . 


“ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിച്ചാല്‍ നിങ്ങള്‍ എന്നെ പഠിപ്പിക്കുമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
പറഞ്ഞു. ശരി, ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിച്ചിട്ടുണ്ട്‌. ഞാന്‍ കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്തു. നിങ്ങള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ ഞാന്‍ എന്റെ ബേസ്‌ബോള്‍ ഗെയിമുകള്‍ 
ഉപേക്ഷിച്ചു, പക്ഷേ നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ വാക്ക്‌ പാലിച്ചിട്ടില്ല, നിങ്ങള്‍ എന്നെ ഒന്നും 
പഠിപ്പിച്ചിട്ടില്ല. പട്ടണത്തിലെ എല്ലാവരും നിങ്ങളാണെന്ന്‌ കരുതുന്നതുപോലെ നിങ്ങള്‍ 
ഒരു വഞ്ചകനാണ്‌. നിങ്ങള്‍ അത്യാഗ്രഹിയാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എല്ലാ പണവും വേണം, 
നിങ്ങളുടെ ജീവനക്കാരെ പരിപാലിക്കരുത്‌. നിങ്ങള്‍ എന്നെ കാത്തിരിക്കുന്നു, എന്നെ 
ബഹുമാനിക്കരുത്‌. ഞാന്‍ ഒരു കൊച്ചുകുട്ടി മാത്രമാണ്‌, പക്ഷെ കൂടുതല്‍ നന്നായി 
പരിഗണിക്കപ്പെടാന്‍ ഞാന്‍ അര്‍ഹനാണ്‌. ” 


സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ തന്റെ സ്വിവല്‍ കസേരയില്‍ കുലുങ്ങി, താടിയിലേക്ക്‌ കൈകള്‍ 
ഉയര്‍ത്തി എന്നെ തുറിച്ചുനോക്കി. 


“മോശമല്ല,” അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു. “ഒരു മാസത്തിനുള്ളില്‍, നിങ്ങള്‍ എന്‍റെ മിക്ക 
ജീവനക്കാരെയും പോലെ തോന്നുന്നു.” 


"എന്ത്‌?" ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. അദ്ദേഹം എന്താണ്‌ പറയുന്നതെന്ന്‌ മനസിലാകാതെ 
ഞാന്‍ എന്റെ ആവലാതി തുടര്‍ന്നു. “നിങ്ങള്‍ വിലപേശലിന്റെ അവസാനം 
നിലനിര്‍ത്തുകയും എന്നെ പഠിപ്പിക്കുകയും ചെയ്യുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ കരുതി. പകരം 
നിങ്ങള്‍ എന്നെ പീഡിപ്പിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുണ്ടോ? അത്‌ ക്രൂരമാണ്‌. അത്‌ 
ശരിക്കും ക്രൂരമാണ്‌. ” 


“ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കുന്നു,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ നിശബ്ദമായി പറഞ്ഞു. 


“നിങ്ങള്‍ എന്നെ എന്താണ്‌ പഠിപ്പിച്ചത്‌? ഒന്നുമല്ല ” ഞാന്‍ ദേഷ്യത്തോടെ പറഞ്ഞു. 
“നിങ്ങള്‍ ഒരിക്കല്‍ പോലും എന്നോട്‌ സംസാരിച്ചിട്ടില്ല 


നിലക്കടലയിൽ ജോലി ചെയ്യാന്‍ ഞാന്‍ സമ്മതിച്ചതിനാല്‍. മണിക്കൂറില്‍ പത്ത്‌ 
സെന്‍റ്‌. ഹാ! നിങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ ഞാന്‍ സര്‍ക്കാരിനെ അറിയിക്കണം. ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
ബാലവേല നിയമങ്ങളുണ്ട്‌, നിങ്ങള്‍ക്കറിയാം. എന്റെ അച്ഛന്‍ സര്‍ക്കാരിനുവേണ്ടി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു, നിങ്ങള്‍ക്കറിയാം. ” 


"വയ!" ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ എനിക്കുവേണ്ടി ജോലി ചെയ്തിരുന്ന മിക്ക 
ആളുകളെയും പോലെ നിങ്ങള്‍ ഇപ്പോള്‍ സംസാരിക്കുന്നു I ഞാന്‍ ജോലിയില്‍ 
നിന്ന്‌ പിരിച്ചുവിട്ട അല്ലെങ്കില്‍ ജോലി ഉപേക്ഷിച്ച ആളുകള്‍.” 


“അപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്താണ്‌ പറയാനുള്ളത്‌?” ഞാന്‍ ആവശ്യപ്പെട്ടു, ഒരു 
കൊച്ചുകുട്ടിയോട്‌ ധൈര്യം തോന്നുന്നു. "നീ എന്നോട്‌ കള്ളം പറഞ്ഞു. ഞാന്‍ 
നിങ്ങള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിച്ചിട്ടുണ്ട്‌, നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ വാക്ക്‌ പാലിച്ചിട്ടില്ല. നിങ്ങള്‍ 
എന്നെ ഒന്നും പഠിപ്പിച്ചിട്ടില്ല. ” 


“ഞാന്‍ നിങ്ങളെ mks പഠിപ്പിച്ചിട്ടില്ലെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ അറിയാം?” ധനികനായ 
അച്ഛനോട്‌ ശാന്തമായി ചോദിച്ചു. 


“ശരി, നിങ്ങള്‍ എന്നോട്‌ സംസാരിച്ചിട്ടില്ല. ഞാന്‍ മൂന്നാഴ്ച ജോലി ചെയ്തിട്ടുണ്ട്‌, 
നിങ്ങള്‍ എന്നെ ഒന്നും പഠിപ്പിച്ചിട്ടില്ല, "ഞാന്‍ ഒരു പ out JOMIY o പറഞ്ഞു. 


“പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌ അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നത്‌ സംസാരിക്കുകയോ പ്രഭാഷണമോ?” ധനികനായ 
അച്ഛന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ശരി, അതെ,” ഞാന്‍ മറുപടി നല്‍കി. 


“അങ്ങനെയാണ്‌ അവര്‍ നിങ്ങളെ സ്‌കൂളില്‍ പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌,” അദ്ദേഹം പുഞ്ചിരിച്ചു 
കൊണ്ട്‌ പറഞ്ഞു. “എന്നാല്‍ ജീവിതം അങ്ങനെയല്ല നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌, 
എല്ലാവരുടെയും മികച്ച അധ്യാപകനാണ്‌ ജീവിതം എന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും. മിക്കപ്പോഴും, 
ജീവിതം നിങ്ങളോട്‌ സംസാരിക്കുന്നില്ല. ഇത്‌ ഒരുതരം നിങ്ങളെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണ്‌. ഓരോ 
പുഷ്‌ ജീവിതവും, 'ഉണരുക. നിങ്ങള്‍ പഠിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. ” 


“ഈ മനുഷ്യന്‍ എന്തിനെക്കുറിച്ചാണ്‌ സംസാരിക്കുന്നത്‌?” ഞാന്‍ നിശബ്ദമായി സ്വയം 
ചോദിച്ചു. “ജീവിതം എന്നെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണോ ജീവിതം എന്നോട്‌ സംസാരിച്ചിരുന്നത്‌?” 
എന്റെ ജോലി ഉപേക്ഷിക്കണമെന്ന്‌ ഇപ്പോള്‍ എനിക്കറിയാം. പൂട്ടിയിടേണ്ട ഒരാളുമായി 
ഞാന്‍ സംസാരിക്കുകയായിരുന്നു. 


“നിങ്ങള്‍ ജീവിത പാഠങ്ങള്‍ പഠിക്കുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ നന്നായി ചെയ്യും. 
ഇല്ലെങ്കില്‍, ജീവിതം നിങ്ങളെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയേ തുടരും. ആളുകള്‍ രണ്ട്‌ കാര്യങ്ങള്‍ 
ചെയ്യുന്നു. ചിലര്‍ ജീവിതം അവരെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയെടുക്കുന്നു. മറ്റുള്ളവര്‍ ദേഷ്യപ്പെടുകയും 
പിന്നോട്ട്‌ തള്ളുകയും ചെയ്യുന്നു. എന്നാല്‍ അവര്‍ തങ്ങളുടെ ബോസിനോ 
ജോലിയ്ക്കോ ഭര്‍ത്താവിനോ ഭാര്യയ്ക്കോ എതിരായി പിന്നോട്ട്‌ നീങ്ങുന്നു. ഇത്‌ 
തള്ളിവിടുന്ന ജീവിതമാണെന്ന്‌ അവര്‍ക്കറിയില്ല. ” 


അവന്‍ എന്താണ്‌ സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ അറിയില്ലായിരുന്നു. 


“ജീവിതം നമ്മെയെല്ലാം ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണ്‌. ചിലര്‍ ഉപേക്ഷിക്കുകയും മറ്റുള്ളവര്‍ 
വഴക്കിടുകയും ചെയ്യുന്നു. കുറച്ചുപേര്‍ പാഠം പഠിച്ച്‌ മുന്നോട്ട്‌ പോകുന്നു. ജീവിതത്തെ 


തങ്ങളെ തളളിവിടുന്നതിനെ അവര്‍ സ്വാഗതം ചെയ്യുന്നു. ഈ കുറച്ച്‌ ആളുകള്‍ക്ക്‌, 
അതിനര്‍ത്ഥം അവര്‍ക്ക്‌ എന്തെങ്കിലും ആവശ്യമുണ്ടെന്നും എന്തെങ്കിലും പഠിക്കാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്നും ആണ്‌. അവര്‍ പഠിക്കുകയും മുന്നോട്ട്‌ പോകുകയും 
ചെയ്യുന്നു. മിക്കവരും ഉപേക്ഷിക്കുന്നു, നിങ്ങളെപ്പോലുള്ള കുറച്ചുപേര്‍ യുദ്ധം 
ചെയ്യുന്നു. ” 


റിച്ച്‌ ഡാഡി നിന്നിട്ട്‌ അറ്റകുറ്റപ്പണി ആവശ്യമുള്ള പഴയ തടി വിന്‍ഡോ അടച്ചു. “നിങ്ങള്‍ 
ഈ പാഠം പഠിക്കുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ ബുദ്ധിമാനും സമ്പന്നനും സന്തുഷ്ടനുമായ 
ഒരു ചെറുപ്പക്കാരനായി വളരും. നിങ്ങള്‍ അങ്ങനെ ചെയുന്നില്ലെങ്കില്‍, ഒരു ജോലി, 
കുറഞ്ഞ വേതനം, അല്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങളുടെ പ്രശ്നങ്ങള്‍ക്ക്‌ നിങ്ങളുടെ ബോസ്‌ 
എന്നിവരെ കുറ്റപ്പെടുത്തിക്കൊണ്ട്‌ നിങ്ങളുടെ ജീവിതം ചെലവഴിക്കും. നിങ്ങളുടെ 
എല്ലാ പണപ്രശ്‌നങ്ങളും പരിഹരിക്കുന്ന വലിയ ഇടവേള പ്രതീക്ഷിച്ച്‌ നിങ്ങള്‍ 
എല്ലായ്‌പ്പോഴും ജീവിതം നയിക്കും. ” 


ഞാന്‍ ഇപ്പോഴും ശ്രദ്ധിക്കുന്നുണ്ടോ എന്നറിയാന്‍ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ നോക്കി. 
അവന്റെ കണ്ണുകള്‍ എന്നെ കണ്ടുമുട്ടി. ഞങ്ങള്‍ പരസ്പരം ഉറ്റുനോക്കി, ഞങ്ങളുടെ 
കണ്ണുകളിലൂടെ ആശയവിനിമയം നടത്തി. അവസാനമായി, ഞാന്‍ അയാളുടെ 
ആഗിരണം ചെയ്തുകഴിഞ്ഞാല്‍ ഞാന്‍ തിരിഞ്ഞുനോക്കി 


സന്ദേശം. അവന്‍ പറഞ്ഞത്‌ ശരിയാണെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തെ 
കുറ്റപ്പെടുത്തുകയായിരുന്നു, ഞാന്‍ പഠിക്കാന്‍ ആവശ്യപ്പെട്ടു. ഞാന്‍ യുദ്ധം 
ചെയ്യുകയായിരുന്നു. 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ തുടര്‍ന്നു, “അല്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ ധൈര്യമില്ലാത്ത ആളാണെങ്കില്‍, 
ജീവിതം നിങ്ങളെ തള്ളിവിടുന്ന ഓരോ തവണയും നിങ്ങള്‍ ഉപേക്ഷിക്കുക. നിങ്ങള്‍ 
അത്തരത്തിലുള്ള ആളാണെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ അത്‌ 
സുരക്ഷിതമായി കളിക്കുകയും ശരിയായ കാര്യങ്ങള്‍ ചെയ്യുകയും ഒരിക്കലും 
സംഭവിക്കാത്ത ചില സംഭവങ്ങള്‍ക്കായി സ്വയം സംരക്ഷിക്കുകയും ചെയ്യും. അപ്പോള്‍ 
നിങ്ങള്‍ വിരസനായ ഒരു വൃദ്ധനെ മരിക്കുന്നു. നിങ്ങളെ ശരിക്കും ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന 
ധാരാളം സുഹൃത്തുക്കള്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഉണ്ടാകും, കാരണം നിങ്ങള്‍ വളരെ 
കഠിനാധ്വാനിയായ ഒരാളായിരുന്നു. ഏന്നാല്‍ ജീവിതം നിങ്ങളെ കീഴ്പെടാന്‍ 
പ്രേരിപ്പിക്കുന്നു എന്നതാണ്‌ സത്യം. റിസ്‌ക്‌ എടുക്കുന്നതില്‍ നിങ്ങള്‍ ഭയപ്പെട്ടു. 
നിങ്ങള്‍ ശരിക്കും വിജയിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു, പക്ഷേ തോല്‍വി ഭയമാണ്‌ 
വിജയിച്ചതിന്റെ ആവേശത്തേക്കാള്‍ വലുത്‌. ഉള്ളിലേക്ക്‌, നിങ്ങള്‍ അതിനായി 
പോയില്ലെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കും നിങ്ങള്‍ക്കും മാത്രമേ അറിയൂ. നിങ്ങള്‍ ഇത്‌ 
സുരക്ഷിതമായി കളിക്കാന്‍ തിരഞ്ഞെടുത്തു. ” 


ഞങ്ങളുടെ കണ്ണുകള്‍ വീണ്ടും കണ്ടുമുട്ടി. 
“നിങ്ങള്‍ എന്നെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


ചില ആളുകള്‍ അങ്ങനെ പറഞ്ഞേക്കാം,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിച്ചു. 
“ഞ്ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു ജീവിത രുചി നല്‍കി എന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും.” 


“ജീവിതത്തിന്റെ രുചി എന്താണ്‌?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു, ഇപ്പോഴും ദേഷ്യത്തിലാണ്‌, പക്ഷേ 
ഇപ്പോള്‍ ജിജ്ഞാസയും പഠിക്കാന്‍ തയ്യാറാണ്‌. 


“എങ്ങനെ പണമുണ്ടാക്കാമെന്ന്‌ പഠിപ്പിക്കാന്‍ എന്നോട്‌ ആവശ്യപ്പെട്ട ആദ്യത്തെ 
ആളുകളാണ്‌ നിങ്ങള്‍ ആണ്‍കുട്ടികള്‍. എനിക്ക്‌ 150 ലധികം ജീവനക്കാരുണ്ട്‌, 
അവരില്‍ ഒരാള്‍ പോലും എന്നോട്‌ പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ 
എനിക്കറിയാവുന്നതെന്താണെന്ന്‌ ചോദിച്ചിട്ടില്ല. അവര്‍ എന്നോട്‌ ഒരു ജോലിയും 


ശമ്പളവും ചോദിക്കുന്നു, പക്ഷേ ഒരിക്കലും പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ അവരെ പഠിപ്പിക്കരുത്‌. 
അതിനാല്‍ മിക്കവരും 


അവരുടെ ജീവിതത്തിലെ മികച്ച വര്‍ഷങ്ങള്‍ പണത്തിനായി ജോലിചെയ്യുന്നു, 
അവര്‍ എന്താണ്‌ ചെയ്യുന്നതെന്ന്‌ ശരിക്കും മനസിലാക്കുന്നില്ല. ” 


ഞാൻ ശ്രദ്ധയോടെ അവിടെ ഇരുന്നു. 


“അതിനാല്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്നത്‌ എങ്ങനെയെന്ന്‌ അറിയാന്‍ മൈക്ക്‌ എന്നോട്‌ 
പറഞ്ഞപ്പോള്‍, യഥാര്‍ത്ഥ ജീവിതത്തെ പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്ന ഒരു കോഴ്‌സ്‌ രൂപകല്‍പ്പന 
ചെയ്യാന്‍ ഞാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. മുഖത്ത്‌ നീലനിറമാകുന്നതുവരെ എനിക്ക്‌ 
സംസാരിക്കാനാകും, പക്ഷേ നിങ്ങള്‍ ഒരു കാര്യവും കേള്‍ക്കില്ല. അതിനാല്‍, നിങ്ങള്‍ 
പറയുന്നത്‌ കേള്‍ക്കാന്‍ ജീവിതം നിങ്ങളെ കുറച്ചുകൂടി പ്രേരിപ്പിക്കാന്‍ ഞാന്‍ 
തീരുമാനിച്ചു. അതുകൊണ്ടാണ്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 10 സെന്‍റ്‌ മാത്രം നല്‍കിയത്‌. ” 


“അപ്പോള്‍ ഒരു മണിക്കൂറില്‍ 10 സെന്‍റ്‌ മാത്രം ജോലി ചെയ്യുന്നതില്‍ നിന്ന്‌ ഞാന്‍ 
പഠിച്ച പാഠം എന്താണ്‌?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. “നിങ്ങള്‍ വിലകുറഞ്ഞതും 
തൊഴിലാളികളെ ചൂഷണം ചെയ്യുന്നതും ആണോ?” 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ പിന്നോട്ട്‌ കുലുങ്ങി ഹൃദയപൂര്‍വ്വം ചിരിച്ചു. അവസാനം അദ്ദേഹം 
പറഞ്ഞു, “നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ കാഴ്ചപ്പാട്‌ മാറ്റുന്നതാണ്‌ നല്ലത്‌. എന്നെ 
കുറ്റപ്പെടുത്തുന്നത്‌ നിര്‍ത്തുക, ഞാനാണ്‌ പ്രശ്‌നമെന്ന്‌ കരുതുന്നത്‌. ഞാനാണ്‌ 
പ്രശ്നമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നുവെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ എന്നെ മാറ്റണം. നിങ്ങളാണ്‌ 
പ്രശ്‌നമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നുവെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സ്വയം മാറാനും 
എന്തെങ്കിലും പഠിക്കാനും ബുദ്ധിമാനായി വളരാനും കഴിയും. ലോകത്തിലെ 
മറ്റെല്ലാവരും സ്വയം മാറണമെന്ന്‌ മിക്കവരും ആഗ്രഹിക്കുന്നു. മറ്റെല്ലാവരെക്കാളും 
സ്വയം മാറുന്നത്‌ എളുപ്പമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളോട്‌ പറയട്ടെ. ” 


“എനിക്ക്‌ മനസ്സിലാകുന്നില്ല,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“നിങ്ങളുടെ പ്രശ്‌നങ്ങളില്‍ എന്നെ കുറ്റപ്പെടുത്തരുത്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
അക്ഷമനായി പറഞ്ഞു. 


“പക്ഷേ നിങ്ങള്‍ എനിക്ക്‌ 10 സെന്‍റ്‌ മാത്രമേ നല്‍കൂ.” 


“അപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ പഠിക്കുന്നത്‌?” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിയോടെ 
ചോദിച്ചു. 


“നിങ്ങള്‍ വിലകുറഞ്ഞവനാണ്‌,” ഞാന്‍ ഒരു പുഞ്ചിരിയോടെ പറഞ്ഞു. 
“നോക്കൂ, ഞാനാണ്‌ പ്രശ്‌നമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നു,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
"പക്ഷെ നിങ്ങള്‍." 


“ശരി, ആ മനോഭാവം നിലനിര്‍ത്തുക, നിങ്ങള്‍ ഒന്നും പഠിക്കില്ല. ഞാനാണ്‌ 
പ്രശ്‌നമെന്ന മനോഭാവം നിലനിര്‍ത്തുക, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്ത്‌ തിരഞ്ഞെടുപ്പുകളുണ്ട്‌? ” 


“ശരി, നിങ്ങള്‍ എനിക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം നല്‍കുന്നിലലെങ്കിലോ എന്നെ കൂടുതല്‍ 
ബഹുമാനിക്കുകയും എന്നെ പഠിപ്പിക്കുകയും ചെയ്തില്ലെങ്കില്‍ ഞാന്‍ ഉപേക്ഷിക്കും.” 


“നന്നായി,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “അതാണ്‌ മിക്ക ആളുകളും ചെയ്യുന്നത്‌. 
അവര്‍ ജോലി ഉപേക്ഷിച്ച്‌ മറ്റൊരു ജോലി, മികച്ച അവസരം, ഉയര്‍ന്ന വേതനം 


എന്നിവ തേടുന്നു, ഇത്‌ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ പ്രശ്നം പരിഹരിക്കുമെന്ന്‌ കരുതുന്നു. മിക്ക 
കേസുകളിലും, അത്‌ ചെയ്യില്ല. ” 


"അപ്പോള്‍ ഞാൻ എന്ത്‌ ചെയ്യണം?" ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. “ഇത്‌ മണിക്കൂറില്‍ 10 സെന്‍റ്‌ 
എടുത്ത്‌ പുഞ്ചിരിക്കുമോ?” 


സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിച്ചു. “അതാണ്‌ മറ്റുളളവര്‍ ചെയ്യുന്നത്‌. എന്നാല്‍ അവര്‍ 
ചെയ്യുന്നത്‌ അത്രയേയുള്ളൂ, കൂടുതല്‍ പണം അവരുടെ പ്രശ്നങ്ങള്‍ 
പരിഹരിക്കുമെന്ന ചിന്താഗതിക്കായി കാത്തിരിക്കുന്നു. മിക്കവരും ഇത്‌ 
സ്വീകരിക്കുന്നു, ചിലര്‍ രണ്ടാമത്തെ ജോലി കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു, പക്ഷേ 
വീണ്ടും ഒരു ചെറിയ ശമ്പളം സ്വീകരിക്കുന്നു. ” 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ അവതരിപ്പിക്കുന്ന പാഠം മനസിലാക്കാന്‍ തുടങ്ങി ഞാന്‍ തറയില്‍ 
നോക്കി ഇരുന്നു. എനിക്ക്‌ കഴിയും 


അത്‌ ജീവിതത്തിന്റെ ഒരു അഭിരുചിയായിരുന്നു. അവസാനം, ഞാന്‍ 
തലയുയര്‍ത്തി ചോദിച്ചു, “അപ്പോള്‍ എന്താണ്‌ പ്രശ്‌നം പരിഹരിക്കുക?” 


“ഇത്‌,” അയാള്‍ പറഞ്ഞു, തന്റെ കസേരയില്‍ മുന്നോട്ട്‌ ചാഞ്ഞ്‌ എന്നെ സ ently 
മൃമായി തലയില്‍ തട്ടി. “ഇത്‌ നിങ്ങളുടെ ചെവികള്‍ക്കിടയില്‍.” 


ആ നിമിഷത്തിലാണ്‌ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ തന്റെ ജോലിക്കാരില്‍ നിന്നും എന്റെ 
പാവപ്പെട്ട അച്ഛനില്‍ നിന്നും വേര്‍പെടുത്തിയ നിര്‍ണായക കാഴ്ചപ്പാട്‌ പങ്കുവെച്ചത്‌ 
him ഒടുവില്‍ ഹവായിയിലെ ഏറ്റവും ധനികരില്‍ ഒരാളായി അവനെ നയിച്ചു, 
അതേസമയം എന്റെ ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുള്ളതും പാവപ്പെട്ടതുമായ അച്ഛന്‍ 
സാമ്പത്തികമായി കഷ്ടപ്പെട്ടു ജീവിതം. ജീവിതത്തിലുടനീളം എല്ലാ മാറ്റങ്ങളും 
വരുത്തിയ ഏക കാഴ്ചപ്പാടായിരുന്നു അത്‌. 


റിച്ച്‌ ഡാഡി ഈ കാഴ്ചപ്പാട്‌ വീണ്ടും വീണ്ടും പറഞ്ഞു, അതിനെ ഞാന്‍ പാഠം ഒന്നാം 
നമ്പര്‍ എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു: ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്സു. 
സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ അവര്‍ക്ക്‌ പണമുണ്ട്‌. 


ശോഭയുള്ള ആ ശനിയാഴ്ച രാവിലെ, എന്റെ പാവപ്പെട്ട അച്ഛന്‍ എന്നെ പഠിപ്പിച്ചതില്‍ 
നിന്ന്‌ തികച്ചും വ്യത്യസ്തമായ ഒരു കാഴ്ചപ്പാട്‌ ഞാന്‍ പഠിച്ചു. ഒന്‍പതാം വയസ്സില്‍, 
രണ്ട്‌ അച്ഛന്‍മാരും എന്നെ പഠിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു. രണ്ട്‌ അച്ഛന്മാരും 
എന്നെ പഠിക്കാന്‍ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു, പക്ഷേ ഒരേ കാര്യങ്ങളല്ല. 


എന്‍റെ ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള അച്ഛന്‍ അവന്‍ ചെയ്തത്‌ ഞാന്‍ ചെയ്യണമെന്ന്‌ 
ശുപാര്‍ശ ചെയ്തു. “മകനേ, നിങ്ങള്‍ കഠിനമായി പഠിക്കാനും നല്ല ഗ്രേഡുകള്‍ 
നേടാനും ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു വലിയ കമ്പനിയില്‍ 
സുരക്ഷിതവും സുരക്ഷിതവുമായ ജോലി കണ്ടെത്താന്‍ കഴിയും. ഇതിന്‌ മികച്ച 
നേട്ടങ്ങളുണ്ടെന്ന്‌ ഉറപ്പാക്കുക. ” എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പണം എങ്ങനെ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്ന്‌ പഠിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു, അതിനാല്‍ എനിക്ക്‌ ഇത്‌ 
പ്രവര്‍ത്തിപ്പിക്കാന്‍ കഴിയും. 


ഈ പാഠങ്ങള്‍ ഞാന്‍ അവന്റെ മാര്‍ഗനിര്‍ദേശത്തിലൂടെ ജീവിതത്തിലൂടെ പഠിക്കും, ഒരു 
ക്ലാസ്‌ റൂം കാരണം അല്ല. 


എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ എന്റെ ആദ്യ പാഠം തുടര്‍ന്നു, “മണിക്കൂറില്‍ 10 സെന്‍റ്‌ 
ജോലി ചെയ്യുന്നതില്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ദേഷ്യം വന്നതില്‍ സന്തോഷമുണ്ട്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ദേഷ്യം 


വന്നില്ലെങ്കില്‍ അത്‌ സ്വീകരിച്ചിരുന്നെങ്കില്‍, എനിക്ക്‌ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കാന്‍ 
കഴിയില്ലെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളോട്‌ പറയണം. യഥാര്‍ത്ഥ പഠനം energy ര്‍ജ്ജവും 
അഭിനിവേശവും ഉജ്ജ്വലമായ ആഗ്രഹവും എടുക്കുന്നതായി നിങ്ങള്‍ കാണുന്നു. 


കോപം ആ സൂത്രവാകൃത്തിന്റെ ഒരു വലിയ ഭാഗമാണ്‌, കാരണം അഭിനിവേശം 
കോപവും സ്നേഹവും കൂടിച്ചേര്‍ന്നതാണ്‌. പണത്തിന്റെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍, മിക്ക 
ആളുകളും ഇത്‌ സുരക്ഷിതമായി കളിക്കാനും സുരക്ഷിതത്വം അനുഭവിക്കാനും 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു. അതിനാല്‍ അഭിനിവേശം അവരെ നയിക്കില്ല. ഭയം. ” 
“അതുകൊണ്ടാണ്‌ അവര്‍ കുറഞ്ഞ വേതനത്തില്‍ ജോലി എടുക്കുന്നത്‌?” ഞാന്‍ 
ചോദിച്ചു. “അതെ,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “പഞ്ചസാരത്തോട്ടത്തിനോ 
സര്‍ക്കാരിനോ വേണ്ടത്ര പണം നല്‍കാത്തതിനാല്‍ ഞാന്‍ ആളുകളെ ചൂഷണം 
ചെയ്യുന്നുവെന്ന്‌ ചിലര്‍ പറയുന്നു. ആളുകള്‍ സ്വയം ചൂഷണം ചെയ്യുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
പറയുന്നു. ഇത്‌ അവരുടെ ഭയമാണ്‌, എന്റേതല്ല. ” 


നിങ്ങള്‍ അവര്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം നല്‍കണമെന്ന്‌ തോന്നുന്നില്ലേ?” ഞാന്‍ 
ചോദിച്ചു. 


“എനിക്ക്‌ അത്‌ ചെയ്യേണ്ടതില്ല. കൂടാതെ, കൂടുതല്‍ പണം അവരുടെ പ്രശ്നങ്ങള്‍ 
പരിഹരിക്കില്ല. നിങ്ങളുടെ അച്ഛനെ നോക്കൂ. അവന്‍ ധാരാളം പണം സമ്പാദിക്കുന്നു, 
എന്നിട്ടും അയാള്‍ക്ക്‌ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കാന്‍ കഴിയില്ല. മിക്ക ആളുകളും, കൂടുതല്‍ 
പണം നല്‍കിയാല്‍, കൂടുതല്‍ കടത്തില്‍ അകപ്പെടുന്നു. ” 


“അതുകൊണ്ടാണ്‌ മണിക്കൂറില്‍ 10 സെന്‍റ്‌,” ഞാന്‍ ചിരിച്ചുകൊണ്ട്‌ പറഞ്ഞു. “ഇത്‌ 
പാഠത്തിന്റെ ഭാഗമാണ്‌.” 


“അത്‌ ശരിയാണ്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിച്ചു. “നിങ്ങളുടെ അച്ഛന്‍ സ്കൂളില്‍ 
പോയി മികച്ച വിദ്യാഭ്യാസം നേടി, അതിനാല്‍ ഉയര്‍ന്ന ശമ്പളമുള്ള ജോലി നേടാന്‍ 
അദ്ദേഹത്തിന്‌ കഴിഞ്ഞു . സ്കൂളില്‍ പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ ഒന്നും 
പഠിച്ചിട്ടില്ലാത്തതിനാല്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഇപ്പോഴും പണ പ്രശ്‌നങ്ങളുണ്ട്‌. അതിനു 
മുകളില്‍, അദ്ദേഹം ജോലി ചെയ്യുന്നതില്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു 


പണം. ” 
“അല്ലേ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ഇല്ല, ശരിക്കും അല്ല,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “പണത്തിനായി ജോലിചെയ്യാന്‍ 
നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, സ്കൂളില്‍ തുടരുക. അത്‌ ചെയ്യാന്‍ പഠിക്കാനുള്ള 
മികച്ച സ്ഥലമാണിത്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ പണമുണ്ടാക്കാമെന്ന്‌ മനസിലാക്കാന്‍ 
നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, ഞാന്‍ അത്‌ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കും. എന്നാല്‍ നിങ്ങള്‍ 
പഠിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍ മാത്രം. ” 


“എല്ലാവരും അത്‌ പഠിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ലേ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


സമ്പന്നനായ ഡാഡി പറഞ്ഞു, “പണത്തിനായി ജോലിചെയ്യാന്‍ പഠിക്കുന്നത്‌ 
എളുപ്പമാണ്‌, പ്രത്യേകിച്ചും പണത്തിന്റെ വിഷയം ചര്‍ച്ചചെയ്യുമ്പോള്‍ ഭയം 
നിങ്ങളുടെ പ്രാഥമിക വികാരമാണെങ്കില്‍.” 


“എനിക്ക്‌ മനസ്സിലാകുന്നില്ല,” ഞാന്‍ കോപത്തോടെ പറഞ്ഞു. 


“ഇപ്പോള്‍ അതിനെക്കുറിച്ച്‌ വിഷമിക്കേണ്ട. മിക്ക ആളുകളെയും ഒരു ജോലിസ്ഥലത്ത്‌ 
നിര്‍ത്തുന്ന ഭയം ഇതാണ്‌ എന്ന്‌ മനസിലാക്കുക: അവരുടെ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കില്ലെന്ന 


ഭയം, ജോലിയില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്താക്കപ്പെടുമോ എന്ന ഭയം, ആവശ്യത്തിന്‌ പണമില്ലെന്ന 
ഭയം, ആരംഭിക്കാനുള്ള ഭയം. അതാണ്‌ ഒരു തൊഴില്‍ അല്ലെങ്കില്‍ വ്യാപാരം പഠിക്കാന്‍ 
പഠിക്കുന്നതിന്റെ വില, തുടര്‍ന്ന്‌ പണത്തിനായി ജോലി ചെയ്യുന്നത്‌. മിക്ക ആളുകളും 
പണത്തിന്റെ അടിമയായിത്തീരുന്നു then തുടര്‍ന്ന്‌ അവരുടെ മുതലാളിയോട്‌ 
ദേഷ്യപ്പെടുന്നു. ” 


“നിങ്ങള്‍ക്കായി പണമുണ്ടാക്കാന്‍ പഠിക്കുന്നത്‌ തികച്ചും വ്യത്യസ്തമായ ഒരു പഠന 
കോഴ്സാണോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“തീര്‍ച്ചയായും,” ധനികനായ അച്ചന്‍ മറുപടി പറഞ്ഞു. “തീര്‍ച്ചയായും.” 


ആ മനോഹരമായ ഹവായിയൻ ശനിയാഴ്ച രാവിലെ ഞങ്ങള്‍ നിശബ്ദനായി 
ഇരുന്നു. എന്റെ സുഹൃത്തുക്കള്‍ അവരുടെ ലിറ്റില്‍ ലീഗ്‌ ബേസ്‌ബോള്‍ ഗെയിം 
ആരംഭിച്ചു, പക്ഷേ ചില കാരണങ്ങളാല്‍ ഞാന്‍ നന്ദിയുള്ളവനാണ്‌, മണിക്കൂറില്‍ 10 
സെന്‍റ്‌ ജോലി ചെയ്യാന്‍ ഞാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. എന്റെ സുഹൃത്തുക്കള്‍ സ്കൂളില്‍ 
പഠിക്കാത്ത എന്തെങ്കിലും ഞാന്‍ പഠിക്കാന്‍ പോകുകയാണെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ 
മനസ്സിലായി. 


“പഠിക്കാന്‍ തയ്യാറാണോ?” ധനികനായ അച്ഛനോട്‌ ചോദിച്ചു. 
“തീര്‍ച്ചയായും,” ഞാന്‍ പുഞ്ചിരിയോടെ പറഞ്ഞു. 


“ഞാന്‍ എന്റെ വാഗ്ദാനം പാലിച്ചു. ഞാന്‍ നിങ്ങളെ ദൂരെ നിന്ന്‌ പഠിപ്പിക്കുകയാണ്‌, 
"എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ഒന്‍പത്‌ വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍, പണത്തിനായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ തോന്നുന്നതിന്റെ ഒരു രുചി നിങ്ങള്‍ നേടി. നിങ്ങളുടെ അവസാന 
മാസത്തെ അമ്പത്‌ വര്‍ഷമായി വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുക, മിക്ക ആളുകളും അവരുടെ ജീവിതം 
ചെലവഴിക്കുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു ധാരണ ഉണ്ടാകും. ” 


“എനിക്ക്‌ മനസ്സിലാകുന്നില്ല,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“എന്നെ കാണാനും ഒരു തവണ ജോലിക്കെടുക്കാനും ഒരിക്കല്‍ കൂടുതല്‍ പണം 
ചോദിക്കാനും നിങ്ങള്‍ എങ്ങനെ കാത്തിരിക്കുന്നു?” 


“ഭയങ്കര,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“നിങ്ങള്‍ പണത്തിനായി ജോലി ചെയ്യാന്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുകയാണെങ്കില്‍, ജീവിതം 
ഇങ്ങനെയായിരിക്കും,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 


“മൂന്ന്‌ മണിക്കൂര്‍ ജോലിക്ക്‌ മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിന്‍ നിങ്ങളുടെ കയ്യില്‍ മൂന്ന്‌ ദിര്‍ഹം 
ഇട്ടപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്തു തോന്നി?” 


“ഇത്‌ പര്യാപ്തമല്ലെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ തോന്നി. ഒന്നുമില്ലെന്ന്‌ തോന്നി. ഞാന്‍ നിരാശനായി, 
"ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“മിക്ക ജീവനക്കാരും അവരുടെ ശമ്പളം പരിശോധിക്കുമ്പോള്‍ അങ്ങനെയാണ്‌ 
അനുഭവപ്പെടുന്നത്‌ - പ്രത്യേകിച്ചും എല്ലാ നികുതികളും മറ്റ്‌ കിഴിവുകളും എടുത്ത 
ശേഷം. കുറഞ്ഞത്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 100 ശതമാനം ലഭിച്ചു. ” 


“മിക്ക തൊഴിലാളികള്‍ക്കും എല്ലാം ശമ്പളം ലഭിക്കുന്നില്ലെന്നാണോ നിങ്ങള്‍ 
അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നത്‌?” ഞാന്‍ അത്ഭുതത്തോടെ ചോദിച്ചു. “ആകാശം ഇല്ല!” 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “സര്‍ക്കാര്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും അതിന്റെ വിഹിതം 
ആദ്യം എടുക്കുന്നു.” 


“അവര്‍ അത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്യും?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“നികുതി,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ സമ്പാദിക്കുമ്പോള്‍ നിങ്ങളില്‍ നിന്ന്‌ 
നികുതി ഈടാക്കും. നിങ്ങള്‍ ചെലവഴിക്കുമ്പോള്‍ നിങ്ങളില്‍ നിന്ന്‌ നികുതി ഈടാക്കും. 
നിങ്ങള്‍ സംരക്ഷിക്കുമ്പോള്‍ നിങ്ങളില്‍ നിന്ന്‌ നികുതി ഈടാക്കും. നിങ്ങള്‍ 
മരിക്കുമ്പോള്‍ നിങ്ങളില്‍ നിന്ന്‌ നികുതി ഈടാക്കും. ” 


“എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ ആളുകള്‍ സര്‍ക്കാരിനെ അവരോട്‌ അങ്ങനെ ചെയ്യാന്‍ 
അനുവദിക്കുന്നത്‌?” 


“ധനികന്‍ ചെയ്യരുത്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിയോടെ പറഞ്ഞു. “ദരിദ്രരും 
മധ്യവര്‍ഗവും ചെയ്യുന്നു. നിങ്ങളുടെ അച്ഛനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ ഞാന്‍ 
സമ്പാദിക്കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളോട്‌ വാശിപിടിക്കും, എന്നിട്ടു അവന്‍ കൂടുതല്‍ 
നികുതി അടയ്ക്കുന്നു. ” 


“അത്‌ എങ്ങനെ ആകും?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. എന്റെ പ്രായത്തില്‍, അത്‌ എനിക്ക്‌ ഒരു 
അര്‍ത്ഥവുമില്ല. 


“ആരെങ്കിലും അവരോട്‌ അങ്ങനെ ചെയ്യാന്‍ സര്‍ക്കാരിനെ അനുവദിക്കുന്നത്‌ 
എന്തുകൊണ്ടാണ്‌?” 


ധനികനായ അച്ചന്‍ എന്നെ നോക്കി പതുക്കെ നിശബ്ദമായി കസേരയില്‍ കുലുങ്ങി. 


“പഠിക്കാന്‍ തയ്യാറാണോ?” അവന്‌ ചോദിച്ചു. 
ഞാന്‍ പതുക്കെ തലയാട്ടി. 


“ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, ഒരുപാട്‌ കാര്യങ്ങള്‍ പഠിക്കാനുണ്ട്‌. നിങ്ങള്‍ക്കായി 
എങ്ങനെ പണമുണ്ടാക്കാമെന്ന്‌ പഠിക്കുന്നത്‌ ഒരു ജീവിതകാല പഠനമാണ്‌. മിക്ക 
ആളുകളും MILT വര്‍ഷമായി കോളേജില്‍ പോകുന്നു, അവരുടെ വിദ്യാഭ്യാസം 
അവസാനിക്കുന്നു. പണത്തെക്കുറിച്ചുള്ള എന്റെ പഠനം എന്റെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ 
തുടരുമെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം, കാരണം ഞാന്‍ കൂടുതല്‍ കണ്ടെത്തുന്നു, കൂടുതല്‍ 
അറിയേണ്ടതുണ്ട്‌. മിക്ക ആളുകളും ഒരിക്കലും വിഷയം പഠിക്കുന്നില്ല. അവര്‍ 
ജോലിക്ക്‌ പോകുന്നു, അവരുടെ ശമ്പളം നേടുന്നു, അവരുടെ ചെക്ക്ബുക്കുകള്‍ 
ബാലന്‍സ്‌ ചെയ്യുന്നു, അത്രമാത്രം. എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ അവര്‍ക്ക്‌ പണ പ്രശ്നങ്ങള്‍ 
ഉള്ളതെന്ന്‌ അവര്‍ ചിന്തിക്കുന്നു. കൂടുതല്‍ പണം പ്രശ്നം പരിഹരിക്കുമെന്ന്‌ അവര്‍ 
കരുതുന്നു, അവരുടെ സാമ്പത്തിക വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്റെ അഭാവമാണ്‌ പ്രശ്‌നമെന്ന്‌ 
അവര്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നില്ല. ” 


“അതിനാല്‍ പണം മനസ്സിലാകാത്തതിനാല്‍ എന്റെ അച്ഛന്‌ നികുതി പ്രശ്നങ്ങളുണ്ടോ?” 
ഞാന്‍ ചോദിച്ചു, ആശയക്കുഴപ്പത്തിലാണ്‌. 


“നോക്കൂ, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ പണമുണ്ടാക്കാമെന്ന്‌ മനസിലാക്കുന്നതിനുള്ള ഒരു 
ചെറിയ വിഭാഗം മാത്രമാണ്‌ നികുതി. ഇന്ന്‌, പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ അറിയാനുള്ള 
അഭിനിവേശം നിങ്ങള്‍ക്കുണ്ടോ എന്ന്‌ കണ്ടെത്താന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു. മിക്ക 
ആളുകളും അങ്ങനെ ചെയ്യുന്നില്ല. അവര്‍ക്ക്‌ സ്കൂളില്‍ പോകാനും ഒരു തൊഴില്‍ 
പഠിക്കാനും അവരുടെ ജോലിയില്‍ ആസ്വദിക്കാനും ധാരാളം പണം സമ്പാദിക്കാനും 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു. ഒരു ദിവസം അവര്‍ വലിയ പണ പ്രശ്‌നങ്ങളുമായി ഉണരും, തുടര്‍ന്ന്‌ 
അവര്‍ക്ക്‌ ജോലി നിര്‍ത്താന്‍ കഴിയില്ല. നിങ്ങള്‍ക്കായി എങ്ങനെ പണമുണ്ടാക്കാമെന്ന്‌ 
പഠിക്കുന്നതിനുപകരം പണത്തിനായി എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കണമെന്ന്‌ 


അറിയുന്നതിന്റെ വിലയാണിത്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇപ്പോഴും പഠിക്കാനുള്ള 
അഭിനിവേശമുണ്ടോ? ” ധനികനായ അച്ഛനോട്‌ ചോദിച്ചു. 


ഞാന്‍ തലയാട്ടി. 


“നല്ലത്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ഇപ്പോള്‍ ജോലിയിലേക്ക്‌ മടങ്ങുക. ഇത്തവണ 
ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒന്നും നല്‍കില്ല. ” 


"എന്ത്‌?" ഞാന്‍ അത്ഭുതത്തോടെ ചോദിച്ചു. 


“നിങ്ങള്‍ ഞാന്‍ പറയുന്നത്‌ കേട്ടു. ഒന്നുമില്ല. എല്ലാ ശനിയാഴ്ചയും നിങ്ങള്‍ ഒരേ മൂന്ന്‌ 
മണിക്കൂര്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കും, എന്നാല്‍ ഇത്തവണ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മണിക്കൂറില്‍ 10 സെന്‍റ്‌ 
നല്‍കില്ല. പണത്തിനായി ജോലി ചെയ്യാതിരിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
നിങ്ങള്‍ പറഞ്ഞു, അതിനാല്‍ ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒന്നും നല്‍കില്ല. ” 


ഞാന്‍ കേള്‍ക്കുന്നത്‌ വിശ്വസിക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞില്ല. 


“ഞാന്‍ ഇതിനകം മൈക്കുമായി ഈ സംഭാഷണം നടത്തിയിട്ടുണ്ട്‌, അവന്‍ 
ഇതിനകം തന്നെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു, ടിന്നിലടച്ച സാധനങ്ങള്‍ സ .ജന്യമായി 
അടുക്കി വയ്ക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ വേഗം അവിടേക്ക്‌ മടങ്ങുന്നതാണ്‌ നല്ലത്‌. ” 


“അത്‌ ശരിയല്ല,” ഞാന്‍ അലറി. “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്തെങ്കിലും നല്‍കണം!” 


“നിങ്ങള്‍ പഠിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ പറഞ്ഞു. നിങ്ങള്‍ ഇപ്പോള്‍ ഇത്‌ 
പഠിക്കുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ എന്റെ സ്വീകരണമുറിയില്‍ ഇരിക്കുന്ന രണ്ട്‌ 
സ്ത്രീകളെയും വൃദ്ധനെയും പോലെയാകും, പണത്തിനായി ജോലിചെയ്യുകയും ഞാന്‍ 
അവരെ വെടിവയ്ക്കില്ലെന്ന്‌ പ്രതീക്ഷിക്കുകയും ചെയ്യും. അല്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങളുടെ 
അച്ഛനെപ്പോലെ, കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്നത്‌ അയാളുടെ കണ്ണ്‌ വരെ 
കടപ്പെട്ടിരിക്കാനാണ്‌, കൂടുതല്‍ പണം പ്രശ്നം പരിഹരിക്കുമെന്ന്‌ പ്രതീക്ഷിക്കുന്നു. 
അതാണ്‌ നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതെങ്കില്‍, ഞാന്‍ മണിക്കൂറില്‍ 10 സെന്‍റ്‌ എന്ന 
യഥാര്‍ത്ഥ ഇടപാടിലേക്ക്‌ മടങ്ങും. അല്ലെങ്കില്‍ മിക്ക മുതിര്‍ന്നവരും 
ചെയ്യുന്നതുപോലെ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയും: മതിയായ വേതനം ഇല്ലെന്ന്‌ 
പരാതിപ്പെടുക, ഉപേക്ഷിക്കുക, മറ്റൊരു ജോലി അന്വേഷിക്കുക. ” 


“എന്നാല്‍ ഞാന്‍ എന്തുചെയ്യും?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ തലയില്‍ തട്ടി. “ഇത്‌ ഉപയോഗിക്കുക,” അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു. 
“ന്റിങ്ങള്‍ ഇത്‌ നന്നായി ഉപയോഗിക്കുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അവസരം 
നല്‍കിയതിന്‌ നിങ്ങള്‍ ഉടന്‍ തന്നെ നന്ദി പറയും, നിങ്ങള്‍ ഒരു ധനികനായി വളരും.” 


എനിക്ക്‌ എന്ത്‌ അസംസ്കൃത ഇടപാട്‌ കൈമാറിയെന്ന്‌ വിശ്വസിക്കാതെ ഞാന്‍ 
അവിടെ നിന്നു. ഒരു റൈസ്‌ ചോദിക്കാനാണ്‌ ഞാൻ വന്നത്‌, എങ്ങനെയെങ്കിലും 
ഞാന്‍ ഒന്നിനും വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നില്ല. 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ വീണ്ടും തലയില്‍ തട്ടി പറഞ്ഞു, “ഇത്‌ ഉപയോഗിക്കുക. 
ഇപ്പോള്‍ ഇവിടെ നിന്ന്‌ ഇറങ്ങി ജോലിയിലേക്ക്‌ മടങ്ങുക. ” 


പാഠം # 1: സമ്പന്നര്‍ പണത്തിനായി പ്രവര്ത്തിക്കരുത് 
എനിക്ക്‌ ശമ്പളം ലഭിക്കുന്നില്ലെന്ന്‌ ഞാന്‍ എന്റെ പാവം അച്ഛനോട്‌ പറഞ്ഞില്ല. 
അവന മനസിലാകുമായിരുന്നില്ല, എനിക്ക്‌ സ്വയം മനസ്സിലാകാത്ത എന്തെങ്കിലും 


വിശദീകരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചില്ല. 


മൂന്ന്‌ ആഴ്ച കൂടി, മൈക്കും ഞാനും എല്ലാ ശനിയാഴ്ചയും മൂന്ന്‌ മണിക്കൂര്‍ 
ജോലിചെയ്തു. ജോലി എന്നെ ബുദ്ധിമുട്ടിച്ചില്ല, പതിവ്‌ എളുപ്പമായി, പക്ഷേ അത്‌ 
നഷ്ടമായ ബേസ്‌ബോള്‍ ഗെയിമുകളായിരുന്നു, മാത്രമല്ല എനിക്ക്‌ ലഭിച്ച കുറച്ച്‌ 
കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങള്‍ വാങ്ങാന്‍ കഴിയാതെ വരികയും ചെയ്തു. 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ മൂന്നാം ആഴ്ച ഉച്ചയോടെ നിര്‍ത്തി. എഞ്ചിന്‍ ഓഫ്‌ ചെയ്തപ്പോള്‍ 
അയാളുടെ ട്രക്ക്‌ പാര്‍ക്കിംഗ്‌ സ്ഥലത്ത്‌ കയറുന്നതും കേട്ടതും ഞങ്ങള്‍ കേടു. 
കടയില്‍ പ്രവേശിച്ച ശ്രീമതി മാര്‍ട്ടിനെ ആലിംഗനം ചെയ്തു. സ്റ്റോറില്‍ കാര്യങ്ങള്‍ 
എങ്ങനെ നടക്കുന്നുവെന്ന്‌ കണ്ടെത്തിയ ശേഷം, അദ്ദേഹം ഐസ്ക്രീം ഫ്രീസറിലേക്ക്‌ 
എത്തി, രണ്ട്‌ ബാറുകള്‍ പുറത്തെടുത്തു, അവയ്ക്ക്‌ പണം നല്‍കി, മൈക്കിനും 
എനിക്കും സൂചന നല്‍കി. 


“ആണ്‍കുട്ടികളേ, നമുക്ക്‌ നടക്കാന്‍ പോകാം.” 


ഞങ്ങള്‍ തെരുവ്‌ മുറിച്ചുകടന്നു, കുറച്ച്‌ കാറുകള്‍ ഓടിച്ച്‌, ഒരു വലിയ പുല്‍മേടിലൂടെ 
നടന്നു, അവിടെ കുറച്ച്‌ മുതിര്‍ന്നവര്‍ സോഫ്‌റ്റ്‌ബോള്‍ കളിക്കുന്നു. ഏകാന്തമായ ഒരു 
പിക്നിക്‌ മേശയിലിരുന്ന്‌ അദ്ദേഹം മൈക്കും എനിക്കും ട്രീറ്റുകള്‍ കൈമാറി. 


“ആണ്‍കുട്ടികള്‍ എങ്ങനെ പോകുന്നു?” 

“ശരി,” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. 

ഞാന്‍ യോജിച്ചു. 

“ഇനിയും എന്തെങ്കിലും പഠിക്കണോ?” ധനികനായ അച്ഛന്‍ ചോദിച്ചു. 

മൈക്കും ഞാനും പരസ്പരം നോക്കി, തോളിലേറ്റി, ഒറ്റക്കെട്ടായി തല കുലുക്കി. 


ജീവിതത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ കെണികളില്‍ ഒന്ന്‌ ഒഴിവാക്കുക 

“ശരി, ആണ്‍കുട്ടികളേ, നന്നായി ചിന്തിക്കാന്‍ തുടങ്ങി. നിങ്ങള്‍ ജീവിതത്തിലെ 
ഏറ്റവും വലിയ പാഠങ്ങളിലൊന്നാണ്‌ നോക്കുന്നത്‌. നിങ്ങള്‍ ഇത്‌ 
പഠിക്കുകയാണെങ്കില്‍, മികച്ച സ്വാതന്ത്ര്യവും സുരക്ഷിതത്വവുമുള്ള ഒരു ജീവിതം 
നിങ്ങള്‍ ആസ്വദിക്കും. നിങ്ങള്‍ അങ്ങനെ ചെയ്യുന്നില്ലെങ്കില്‍, മിസ്സിസ്‌ മാർട്ടിനേയും 
ഈ പാര്‍ക്കില്‍ സോഫ്്‌റ്റ്‌ബോള്‍ കളിക്കുന്ന ഭൂരിഭാഗം ആളുകളേയും പോലെ നിങ്ങള്‍ 
കാറ്റടിക്കും. ചെറിയ പണത്തിനായി അവര്‍ വളരെ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു, തൊഴില്‍ 
സുരക്ഷയുടെ മിഥ്യാധാരണയില്‍ പറ്റിനില്‍ക്കുകയും ഓരോ വര്‍ഷവും മൂന്നാഴ്ചത്തെ 
അവധിക്കാലം പ്രതീക്ഷിക്കുകയും നാല്‍പ്പത്തിയഞ്ച്‌ വര്‍ഷത്തെ സേവനത്തിന്‌ 
ശേഷം ഒരു ചെറിയ പെന്‍ഷന്‍ ലഭിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു . അത്‌ നിങ്ങളെ ആവേശം 
കൊളളിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മണിക്കൂറില്‍ 25 സെന്‍റ്‌ ഉയര്‍ത്താം. ” 


“എന്നാല്‍ ഇവര്‍ നല്ല കഠിനാധ്വാനികളാണ്‌. നിങ്ങള്‍ അവരെ കളിയാക്കുകയാണോ? ” 
ഞാന്‍ ആവശ്യപ്പെട്ടു. 


സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ മുഖത്ത്‌ ഒരു പുഞ്ചിരി വന്നു. 


"ശ്രീമതി. മാര്‍ട്ടിന്‍ എനിക്ക്‌ ഒരു അമ്മ പോലെയാണ്‌. ഞാന്‍ ഒരിക്കലും അത്ര 
ക്രൂരനാകില്ല. ഞാന്‍ നിരുപദ്രവകാരിയാണെന്ന്‌ തോന്നിയേക്കാം, കാരണം നിങ്ങള്‍ 
രണ്ടുപേര്‍ക്കും എന്തെങ്കിലും ചുണ്ടിക്കാണിക്കാന്‍ ഞാന്‍ പരമാവധി ശ്രമിക്കുന്നു. 
നിങ്ങളുടെ കാഴ്ചപ്പാട്‌ വിപുലീകരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, അതിനാല്‍ മിക്ക 


ആളുകള്‍ക്കും ഒരിക്കലും കാണാനാകാത്ത എന്തെങ്കിലും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കാണാന്‍ 
കഴിയും കാരണം അവരുടെ കാഴ്ച വളരെ ഇടുങ്ങിയതാണ്‌. മിക്ക ആളുകളും 
തങ്ങള്‍ക്കുള്ള കെണി ഒരിക്കലും കാണില്ല. ” 


അവന്റെ സന്ദേശത്തെക്കുറിച്ച്‌ ഉറപ്പില്ലാതെ ഞാനും മൈക്കും അവിടെ ഇരുന്നു. 
അവന്‍ ക്രൂരനാണെന്ന്‌ തോന്നി, എന്നിട്ടും അദ്ദേഹം വീട്ടിലേക്ക്‌ പോകാന്‍ 
ശ്രമിക്കുന്നതായി ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ മനസ്സിലായി. 


ഒരു പുഞ്ചിരിയോടെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു, “മണിക്കൂറില്‍ 25 സെന്‍റ്‌ 
നല്ലതല്ലേ? ഇത്‌ നിങ്ങളുടെ ഹൃദയത്തെ അല്‍പ്പം വേഗത്തിലാക്കുന്നില്ലേ? ” 


ഇല്ല എന്ന്‌ ഞാന്‍ തലയാട്ടി, പക്ഷേ അത്‌ ശരിക്കും സംഭവിച്ചു. മണിക്കൂറില്‍ 
ഇരുപത്തിയഞ്ച്‌ സെന്‍റ്‌ എനിക്ക്‌ വലിയ രൂപയായിരിക്കും. 


“ശരി, ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു മണിക്കൂര്‍ ഒരു ഡോളര്‍ തരാം,” ധനികനായ ഡാഡി ഒരു 
പുഞ്ചിരിയോടെ പറഞ്ഞു. 


ഇപ്പോള്‍ എന്റെ ഹൃദയം ഓടാന്‍ തുടങ്ങി. എന്റെ മസ്തിഷ്കം 
അലറിക്കൊണ്ടിരുന്നു, “എടുക്കുക. എടുക്കുക. ” ഞാന്‍ കേള്‍ക്കുന്നത്‌ 
വിശ്വസിക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞില്ല. എന്നിട്ടും ഞാന്‍ ഒന്നും പറഞ്ഞില്ല. 


“ശരി, മണിക്കൂറില്‍ രണ്ട്‌ ഡോളര്‍.” 


എന്റെ ചെറിയ തലച്ചോറും ഹൃദയവും ഏതാണ്ട്‌ പൊട്ടിത്തെറിച്ചു. എല്ലാത്തിനുമുപരി, 
ഇത്‌ 1956 ആയിരുന്നു, ഒരു മണിക്കൂറിന്‌ 2 ഡോളര്‍ നല്‍കുന്നത്‌ എന്നെ 
ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും ധനികനായ കുട്ടിയാക്കുമായിരുന്നു. അത്തരത്തിലുള്ള 
വരുമാനം എനിക്ക്‌ സങ്കല്‍പ്പിക്കാനായില്ല 


പണം. അതെ എന്ന്‌ പറയാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു. എനിക്ക്‌ ഡീല്‍ വേണം. കുറച്ച്‌ 
പണം ഫ്ലാഷ്‌ ചെയ്യുമ്പോള്‍ എനിക്ക്‌ ഒരു പുതിയ സൈക്കിള്‍, പുതിയ ബേസ്‌ബോള്‍ 
കയ്യുറ, എന്റെ സുഹൃത്തുക്കളുടെ ആരാധന എന്നിവ ചിത്രീകരിക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞു. 
അതിനുമുകളില്‍, ജിമ്മിക്കും സമ്പന്നരായ സുഹൃത്തുക്കള്‍ക്കും എന്നെ ഒരിക്കലും 
ദരിദ്രന്‍ എന്ന്‌ വിളിക്കാന്‍ കഴിയില്ല. 


പക്ഷേ എങ്ങനെയോ എന്റെ വായ അടച്ചിരുന്നു. 


ഐസ്ക്രീം ഉരുകി എന്റെ കൈയിലേക്ക്‌ ഓടുകയായിരുന്നു. ധനികനായ അച്ഛന്‍ രണ്ട്‌ 
ആണ്‍കുട്ടികളിലേക്ക്‌ തിരിഞ്ഞുനോക്കുന്നുണ്ടായിരുന്നു, കണ്ണുകള്‍ വിശാലവും 
തലച്ചോറ്‌ ശൂന്യവുമാണ്‌. അവന്‍ ഞങ്ങളെ പരീക്ഷിക്കുകയായിരുന്നു, ഞങ്ങളുടെ 
വികാരങ്ങളുടെ ഒരു ഭാഗം ഇടപാട്‌ നടത്താന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
അവനറിയാമായിരുന്നു. ഓരോ വ്യക്തിക്കും അവരുടെ ആത്മാവിന്റെ ദുര്‍ബലവും 
ദരിദ്രവുമായ ഒരു ഭാഗം വാങ്ങാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം മനസ്സിലാക്കി, ഓരോ 
വ്യക്തിക്കും അവരുടെ ആത്മാവിന്റെ ഒരു ഭാഗം ഉണ്ട്‌, അത്‌ ili ര്‍ജ്ജസ്വലവും 
ഒരിക്കലും വാങ്ങാന്‍ കഴിയാത്തതുമാണ്‌. ഏതാണ്‌ കൂടുതല്‍ ശക്തമെന്ന ചോദ്യം 
മാത്രമായിരുന്നു അത്‌. 


“ശരി, മണിക്കൂറില്‍ അഞ്ച്‌ ഡോളര്‍.” 


പെട്ടെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിശബ്ദനായി. എന്തോ ഒന്ന്‌ മാറി. ഓഫര്‍ വളരെ വലുതും 
പരിഹാസ്യവുമായിരുന്നു. 1956 -ല്‍ വളരെയധികം മുതിര്‍ന്നവര്‍ ഉണ്ടായിരുന്നില്ല, 
പക്ഷേ പെട്ടെന്ന്‌ എന്റെ പ്രലോഭനം അപ്രത്യക്ഷമായി, ശാന്തമായി. ഞാന്‍ പതുക്കെ 
മൈക്കിനെ നോക്കാന്‍ ഇടതുവശത്തേക്ക്‌ തിരിഞ്ഞു. അയാള്‍ എന്നെ 


തിരിഞ്ഞുനോക്കി. ദുര്‍ബലവും ദരിദ്രവുമായ എന്റെ ആത്മാവിന്റെ ഭാഗം 
നിശബ്ദമാക്കി. വിലയില്ലാത്ത എന്റെ ഭാഗം ഏറ്റെടുത്തു. മൈക്ക്‌ ആ സ്ഥാനത്ത്‌ 
എത്തിയിട്ടുണ്ടെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. 


People's lives are 
forever controlled 
by two emotions: 


fear and greed. 


“നല്ലത്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ മൃദുവായി പറഞ്ഞു. “മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും ഒരു 
വിലയുണ്ട്‌. ഭയം, അത്യാഗ്രഹം എന്നീ മനുഷ്യ വികാരങ്ങള്‍ കാരണം അവയ്ക്ക്‌ ഒരു 
വിലയുണ്ട്‌. ആദ്യം, പണമില്ലാതെ ജീവിക്കുമെന്ന ഭയം കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യാന്‍ ഞങ്ങളെ 
പ്രേരിപ്പിക്കുന്നു, തുടര്‍ന്ന്‌ ആ ശമ്പളം, അത്യാഗ്രഹം അല്ലെങ്കില്‍ ആഗ്രഹം എന്നിവ 
ലഭിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍ പണത്തിന്‌ വാങ്ങാന്‍ കഴിയുന്ന എല്ലാ അത്ഭുതകരമായ 
കാര്യങ്ങളെക്കുറിച്ചും ചിന്തിക്കാന്‍ തുടങ്ങുന്നു. തുടര്‍ന്ന്‌ പാറ്റേണ്‍ സജ്ജമാക്കി. ” 


“എന്ത്‌ പാറ്റേണ്‍?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“എഴുന്നേല്‍ക്കുക, ജോലിക്ക്‌ പോകുക, ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുക; എഴുന്നേല്‍ക്കുക, 
ജോലിക്ക്‌ പോകുക, ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുക. ആളുകളുടെ ജീവിതം 
എന്നെന്നേക്കുമായി രണ്ട്‌ വികാരങ്ങളാല്‍ നിയന്ത്രിക്കപ്പെടുന്നു: ഭയം, അത്യാഗ്രഹം. 
അവര്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം വാഗ്ദാനം ചെയ്യുക, അവരുടെ ചെലവ്‌ വര്‍ദ്ധിപ്പിച്ച്‌ അവര്‍ 
സൈക്കിള്‍ തുടരുന്നു. ഇതിനെയാണ്‌ ഞാൻ റാറ്റ്‌ റേസ്‌ എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നത്‌. ” 


“മറ്റൊരു വഴിയുണ്ടോ?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“അതെ,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പതുക്കെ പറഞ്ഞു. “എന്നാല്‍ കുറച്ച്‌ ആളുകള്‍ മാത്രമേ 
ഇത്‌ കണ്ടെത്തു.” 


“പിന്നെ എന്താണ്‌ ആ വഴി?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. “നിങ്ങള്‍ എന്നോടൊപ്പം 
ജോലിചെയ്യുമ്പോഴും പഠിക്കുമ്പോഴും നിങ്ങള്‍ ആണ്‍കുട്ടികള്‍ പഠിക്കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
പ്രതീക്ഷിക്കുന്നു. 


അതുകൊണ്ടാണ്‌ എല്ലാത്തരം ശമ്പളവും ഞാന്‍ എടുത്തുകളഞ്ഞത്‌. ” 


“എന്തെങ്കിലും സൂചനകള്‍ ഉണ്ടോ?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. “കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്യുന്നതില്‍ ഞങ്ങള്‍ മടുത്തു, പ്രത്യേകിച്ച്‌ ഒന്നിനും.” “ശരി, ആദ്യപടി സത്യം 
പറയുകയാണ്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 


“ഞങ്ങള്‍ കള്ളം പറഞ്ഞിട്ടില്ല,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“നിങ്ങള്‍ കള്ളം പറയുകയാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറഞ്ഞിട്ടില്ല. സത്യം പറയാന്‍ ഞാന്‍ 
പറഞ്ഞു, "ധനികനായ അച്ഛന്‍ മറുപടി പറഞ്ഞു. 


“എന്തിനെക്കുറിച്ചുള്ള സത്യം?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ തോന്നുന്നു,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ ഇത്‌ 
മറ്റാരോടും പറയേണ്ടതില്ല. അത്‌ സ്വയം സമ്മതിക്കുക. ” 


“നിങ്ങള്‍ ഉദ്ദേശിക്കുന്നത്‌ ഈ പാര്‍ക്കിലെ ആളുകള്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വേണ്ടി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന ആളുകള്‍, മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിന്‍, അവര്‍ അങ്ങനെ ചെയ്യുന്നില്ലേ?” ഞാന്‍ 
ചോദിച്ചു. 


“എനിക്ക്‌ സംശയമുണ്ട്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “പകരം, പണമില്ലെന്ന ഭയം 
അവര്‍ക്ക്‌ അനുഭവപ്പെടുന്നു. അവര്‍ അതിനെ യുക്തിപരമായി നേരിടുന്നില്ല. തല 
ഉപയോഗിക്കുന്നതിനുപകരം അവര്‍ വൈകാരികമായി പ്രതികരിക്കുന്നു, 
"ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “പിന്നെ, അവരുടെ കൈയില്‍ കുറച്ച്‌ രൂപ ലഭിക്കുന്നു, 
സന്തോഷം, ആഗ്രഹം, അത്യാഗ്രഹം എന്നിവയുടെ വികാരങ്ങള്‍ ഏറ്റെടുക്കുന്നു. 
ചിന്തിക്കുന്നതിനുപകരം അവര്‍ വീണ്ടും പ്രതികരിക്കുന്നു. ” 


“അതിനാല്‍ അവരുടെ വികാരങ്ങള്‍ അവരുടെ തലച്ചോറിനെ നിയന്ത്രിക്കുന്നു,” 
മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. 


“അത്‌ ശരിയാണ്‌,” ധനികനായ അച്ചന്‍ പറഞ്ഞു. “അവര്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ തോന്നുന്നു 
എന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള സത്യം An ETA sa aN അവര്‍ അവരുടെ 
വികാരങ്ങളോട്‌ പ്രതികരിക്കുകയും ചിന്തിക്കുന്നതില്‍ പരാജയപ്പെടുകയും ചെയ്യുന്നു. 
പണം ഭയം ശമിപ്പിക്കുമെന്ന പ്രതീക്ഷയില്‍ അവര്‍ ജോലിക്ക്‌ പോകുന്നു, പക്ഷേ അത്‌ 
സംഭവിക്കുന്നില്ല. അത്‌ അവരെ വേട്ടയാടിക്കൊണ്ടിരിക്കുന്നു, പണം അവരുടെ 
ഹൃദയത്തെ ശാന്തമാക്കുമെന്ന്‌ വീണ്ടും പ്രതീക്ഷിച്ച്‌ അവര്‍ ജോലിയിലേക്ക്‌ മടങ്ങുന്നു, 
വീണ്ടും അത്‌ സംഭവിക്കുന്നില്ല. ഭയം അവരെ ഇല്ലാതാക്കുമെന്ന പ്രതീക്ഷയില്‍ ജോലി, 
പണം സമ്പാദിക്കല്‍, ജോലി, പണം സമ്പാദിക്കല്‍ എന്നിവയുടെ ഈ കെണിയില്‍ ഭയം 
സൂക്ഷിക്കുന്നു. എന്നാല്‍ എല്ലാ ദിവസവും അവര്‍ എഴുന്നേല്‍ക്കുന്നു, ആ പഴയ ഭയം 
അവരോടൊപ്പം ഉണരുന്നു. ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആളുകള്‍ക്ക്‌ പഴയ ഭയം രാത്രി 
മുഴുവന്‍ അവരെ ഉണര്‍ത്തുകയും പ്രക്ഷുബ്ധമാക്കുകയും വിഷമിക്കുകയും 
ചെയ്യുന്നു. അതിനാല്‍, അവര്‍ എഴുന്നേറ്റ്‌ ജോലിക്ക്‌ പോകുന്നു, ഒരു ശമ്പളം അവരുടെ 
ആത്മാവിനെ ചൂഷണം ചെയ്യുന്ന ആ ഭയത്തെ ഇല്ലാതാക്കുമെന്ന പ്രതീക്ഷയിലാണ്‌. 
പണം അവരുടെ ജീവിതം നയിക്കുന്നു, അതിനെക്കുറിച്ച്‌ സത്യം പറയാന്‍ അവര്‍ 
വിസമ്മതിക്കുന്നു. പണം അവരുടെ വികാരങ്ങളെയും ആത്മാക്കളെയും 
നിയന്ത്രിക്കുന്നു. ” 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ നിശബ്ദമായി ഇരുന്നു, അവന്റെ വാക്കുകള്‍ മുങ്ങാന്‍ 
അനുവദിച്ചു. മൈക്കും ഞാനും അവന്‍ പറഞ്ഞത്‌ കേട്ടു, പക്ഷേ അവന്‍ എന്താണ്‌ 
സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ പൂര്‍ണ്ണമായി മനസ്സിലായില്ല. മുതിര്‍ന്നവര്‍ എന്തിനാണ്‌ 
ജോലിക്ക്‌ തിരിയുന്നതെന്ന്‌ ഞാന്‍ പലപ്പോഴും ചിന്തിച്ചിട്ടുണ്ടെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം . 


ഇത്‌ വളരെ രസകരമാണെന്ന്‌ തോന്നുന്നില്ല, അവര്‍ ഒരിക്കലും 
സന്തോഷവാനായിരുന്നില്ല, പക്ഷേ എന്തോ അവരെ മുന്നോട്ട്‌ കൊണ്ടുപോയി. 


അവന്‍ എന്താണ്‌ സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ പരമാവധി 
മനസ്സിലാക്കിയിട്ടുണ്ടെന്ന്‌ മനസിലാക്കിയ ധനികനായ ഡാഡി പറഞ്ഞു, 
“ആണ്‍കുട്ടികള്‍ നിങ്ങള്‍ ആ കെണി ഒഴിവാക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 
അതാണ്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌. സമ്പന്നനായിരിക്കുക 
മാത്രമല്ല, കാരണം സമ്പന്നനായിരിക്കുന്നത്‌ പ്രശ്നം പരിഹരിക്കുന്നില്ല. ” 


“ഇല്ലേ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു, ആശ്ചര്യപ്പെട്ടു. 


“ഇല്ല, ഇല്ല. മറ്റ്‌ വികാരങ്ങള്‍ ഞാന്‍ വിശദീകരിക്കാം: ആഗ്രഹം. ചിലര്‍ അതിനെ 
അത്യാഗ്രഹം എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു, പക്ഷേ ഞാന്‍ ആഗ്രഹം ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു. മികച്ചതോ 
മനോഹരമോ രസകരമോ ആവേശകരമോ ആയ എന്തെങ്കിലും ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌ 
തികച്ചും സാധാരണമാണ്‌. അതിനാല്‍ ആളുകളും ആഗ്രഹം കാരണം പണത്തിനായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. അത്‌ വാങ്ങാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ അവര്‍ കരുതുന്ന 
സന്തോഷത്തിനായി അവര്‍ പണം ആഗ്രഹിക്കുന്നു. എന്നാല്‍ പണം നല്‍കുന്ന 
സന്തോഷം പലപ്പോഴും ഹ്രസ്വകാലമാണ്‌ , കൂടുതല്‍ സന്തോഷം, കൂടുതല്‍ ആനന്ദം, 
കൂടുതല്‍ ആശ്വാസം, കൂടുതല്‍ സുരക്ഷ എന്നിവയ്ക്കായി അവര്‍ക്ക്‌ ഉടന്‍ തന്നെ 
കൂടുതല്‍ പണം ആവശ്യമാണ്‌. അതിനാല്‍ പണവും ഭയവും ആഗ്രഹവും മൂലം 
വിഷമിക്കുന്ന അവരുടെ ആത്മാക്കളെ ആശ്വസിപ്പിക്കുമെന്ന്‌ അവര്‍ കരുതുന്നു. 
പക്ഷേ പണത്തിന്‌ അത്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയില്ല. ” 


“ധനികര്‍ പോലും ഇത്‌ ചെയ്യുന്നുണ്ടോ?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“ധനികരായ ആളുകള്‍ ഉള്‍പ്പെടുന്നു,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
“വാസ്തവത്തില്‍, ധാരാളം ധനികര്‍ സമ്പന്നരാകാന്‍ കാരണം ആഗ്രഹം കൊണ്ടല്ല, 
മറിച്ച്‌ ഭയം കൊണ്ടാണ്‌. പണത്തിന്‌ ദരിദ്രനാണെന്ന ഭയം ഇല്ലാതാക്കാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ 
അവര്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു, അതിനാല്‍ അവര്‍ അതില്‍ ധാരാളം ശേഖരിക്കുന്നു, ഭയം 
കൂടുതല്‍ വഷളാകുന്നുവെന്ന്‌ മാത്രം. പണം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ അവര്‍ ഭയപ്പെടുന്നു. 
ധാരാളം ഉണ്ടെങ്കിലും ജോലി തുടരുന്ന സുഹൃത്തുക്കള്‍ എനിക്കുണ്ട്‌. 
ദരിദ്രരായിരുന്നതിനേക്കാള്‍ ഇപ്പോള്‍ ഭയപ്പെടുന്ന ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആളുകളെ 
എനിക്കറിയാം. എല്ലാം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ അവര്‍ ഭയപ്പെടുന്നു. സമ്പന്നരാകാന്‍ അവരെ 
പ്രേരിപ്പിച്ച ആശയങ്ങള്‍ വഷളായി. അവരുടെ ആത്മാവിന്റെ ദുര്‍ബലവും 
ദരിദ്രവുമായ ഭാഗം യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ ഉച്ചത്തില്‍ അലറുന്നു. വലിയ വീടുകളും 
കാറുകളും ഉയര്‍ന്ന ജീവിത പണവും നഷ്ടപ്പെടുത്താന്‍ അവര്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല. 
പണം മുഴുവന്‍ നഷ്ടപ്പെട്ടാല്‍ സുഹൃത്തുക്കള്‍ എന്ത്‌ പറയുമെന്ന്‌ അവര്‍ 
ആശങ്കപ്പെടുന്നു. പലരും ധനികരും ന്യൂറോട്ടിക്‌ സ്വഭാവമുള്ളവരുമാണ്‌, അവര്‍ 
സമ്പന്നരാണെന്നും കൂടുതല്‍ പണമുണ്ടെന്നും. ” 


“അപ്പോള്‍ ഒരു പാവം സന്തോഷവാനാണോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ഇല്ല, ഞാന്‍ അങ്ങനെ വിചാരിക്കുന്നില്ല,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ മറുപടി നല്‍കി. 
“പണം ഒഴിവാക്കുന്നത്‌ പണവുമായി ബന്ധപ്പെടുന്നതുപോലെ മാനസികമാണ്‌.” 


ക്യൂവില്‍ എന്നപോലെ, ടണ്‍ ഡെറിലിക്റ്റ്‌ ഞങ്ങളുടെ മേശക്കരികിലൂടെ പോയി, 
വലിയ മാലിന്യക്കുമ്പാരങ്ങള്‍ നിര്‍ത്തി അതില്‍ ചുറ്റിക്കറങ്ങുന്നു. ഞങ്ങള്‍ 
മൂന്നുപേരും അവനെ വളരെ താല്പര്യത്തോടെ നിരീക്ഷിച്ചു, അതിനുമുമ്പ്‌ ഞങ്ങള്‍ 
അവനെ അവഗണിക്കുമായിരുന്നു. 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ തന്റെ വാലറ്റില്‍ നിന്ന്‌ ഒരു ഡോളര്‍ പുറത്തെടുത്ത്‌ വൃദ്ധനോട്‌ 
ആംഗ്യം കാണിച്ചു. പണം കണ്ടയുടനെ, ഉടന്‍ തന്നെ ബില്‍ എടുത്തു, ധനികനായ 
അച്ഛന്‌ നന്ദിയോടെ നന്ദി പറഞ്ഞു, തിടുക്കത്തില്‍, ഭാഗ്യം കൊണ്ട്‌ 
ആവേശഭരിതനായി. 


“അവന്‍ എന്‍റെ മിക്ക ജോലിക്കാരില്‍ നിന്നും വളരെ വൃത്യസ്തനല്ല,” ധനികനായ 
ഡാഡി പറഞ്ഞു. “ഓ, എനിക്ക്‌ പണത്തോട്‌ താല്‍പ്പര്യമില്ല” എന്ന്‌ പറയുന്ന നിരവധി 
ആളുകളെ ഞാന്‍ കണ്ടുമുട്ടി. എന്നിട്ടും അവര്‍ ഒരു ജോലിയില്‍ ഒരു ദിവസം എട്ട്‌ 
മണിക്കൂര്‍ ജോലി ചെയ്യും. അത്‌ സത്യത്തിന്റെ നിഷേധമാണ്‌. അവര്‍ക്ക്‌ പണത്തില്‍ 
താല്‍പ്പര്യമില്ലെങ്കില്‍, പിന്നെ എന്തിനാണ്‌ അവര്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നത്‌? പണം 


സൂക്ഷിക്കുന്ന ഒരാളേക്കാള്‍ അത്തരം ചിന്താഗതി ഒരുപക്ഷേ കൂടുതല്‍ 
മാനസികമാണ്‌. ” 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്റെ വാക്കുകള്‍ കേട്ട്‌ ഞാന്‍ അവിടെ ഇരിക്കുമ്പോള്‍, 
“എനിക്ക്‌ പണത്തോട്‌ താല്‍പ്പര്യമില്ല” എന്ന്‌ എന്റെ സ്വന്തം അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞ എണ്ണമറ്റ 
തവണകളിലേക്ക്‌ എന്റെ മനസ്സ്‌ മിന്നിമറഞ്ഞു. അദ്ദേഹം പലപ്പോഴും ആ വാക്കുകള്‍ 
പറഞ്ഞു. “ഞാന്‍ എന്റെ ജോലിയെ സ്നേഹിക്കുന്നതിനാലാണ്‌ ഞാന്‍ ജോലി 
ചെയ്യുന്നത്‌” എന്ന്‌ എല്ലായ്പ്പോഴും പറഞ്ഞുകൊണ്ട്‌ അദ്ദേഹം സ്വയം മൂടി. 


So many people say, 
“Oh, Im not 
interested in money.” 
Yet theyll work 
at a job for 
eight hours a day. 


“അപ്പോള്‍ ഞങ്ങള്‍ എന്തുചെയ്യും?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. “ഭയത്തിന്റെയും 
അത്യാഗ്രഹത്തിന്റെയും എല്ലാ അടയാളങ്ങളും ഇല്ലാതാകുന്നതുവരെ 
പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നില്ലേ?” 


“ഇല്ല, അത്‌ സമയം പാഴാക്കും,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. വികാരങ്ങളാണ്‌ നമ്മെ 
മനുഷ്യരാക്കുന്നത്‌. 'ഇമോഷന്‍' എന്ന വാക്ക്‌ 'ചലനത്തിലെ energy ര്‍ജ്ജം' 
എന്നതിനെയാണ്‌ സൂചിപ്പിക്കുന്നത്‌. നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ സത്യസന്ധത 
പുലര്‍ത്തുക, നിങ്ങളുടെ മനസ്സിനെയും വികാരങ്ങളെയും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അനുകൂലമായി 
ഉപയോഗിക്കുക, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എതിരല്ല. ” 


“ഓ!” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. 


“ഞാന്‍ ഇപ്പോള്‍ പറഞ്ഞതിനെക്കുറിച്ച്‌ വിഷമിക്കേണ്ട. വരും വര്‍ഷങ്ങളില്‍ ഇത്‌ 
കൂടുതല്‍ അര്‍ത്ഥമാക്കും. നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു റിയാക്ടറല്ല, ഒരു 
നിരീക്ഷകനാകുക. അവരുടെ വികാരങ്ങളാണ്‌ ചിന്താഗതി ചെയ്യുന്നതെന്ന്‌ മിക്ക 
ആളുകള്‍ക്കും അറിയില്ല. നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങളാണ്‌ നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങള്‍, 
പക്ഷേ നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ചിന്ത ചെയ്യാന്‍ നിങ്ങള്‍ പഠിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. ” 


“എനിക്ക്‌ ഒരു ഉദാഹരണം തരാമോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“തീര്‍ച്ചയായും,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ മറുപടി നല്‍കി. “എനിക്ക്‌ ഒരു ജോലി 
കണ്ടെത്തണം” എന്ന്‌ ഒരു വ്യക്തി പറയുമ്പോള്‍, അത്‌ മിക്കവാറും ചിന്തിക്കുന്ന 
ഒരു വികാരമാണ്‌. പണമില്ലെന്ന ഭയം ആ ചിന്ത സൃഷ്ടിക്കുന്നു. ” 


“എന്നാല്‍ ആളുകള്‍ക്ക്‌ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കണമെങ്കില്‍ അവര്‍ക്ക്‌ പണം 
ആവശ്യമാണ്‌,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“തീര്‍ച്ചയായും അവര്‍ അങ്ങനെ ചെയ്യും,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിച്ചു. “ഞാന്‍ 
പറയുന്നത്‌ ഭയമാണ്‌, അത്‌ പലപ്പോഴും ചിന്തിക്കുന്നതാണ്‌.” 


“എനിക്ക്‌ മനസ്സിലാകുന്നില്ല,” മൈക്ക്‌ പറഞ്ഞു. 


“ഉദാഹരണത്തിന്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ആവശ്യത്തിന്‌ പണമില്ലെന്ന ഭയം 
ഉയര്‍ന്നുവരുന്നുവെങ്കില്‍, ജോലി ലഭിക്കാന്‍ ഉടനടി ഓടുന്നതിനുപകരം, അവര്‍ സ്വയം 
ഈ ചോദ്യം സ്വയം ചോദിച്ചേക്കാം: 'ദീര്‍ഘകാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍ ഈ ഭയത്തിന്‌ ഏറ്റവും 
മികച്ച പരിഹാരമായി ഒരു ജോലി ഉണ്ടാകുമോ?' ഇല്ല എന്നാണ്‌ എന്റെ അഭിപ്രായം. ഒരു 
ജോലി ശരിക്കും ഒരു ദീര്‍ഘകാല പ്രശ്നത്തിനുള്ള ഹ്രസ്വകാല പരിഹാരമാണ്‌ . ” 


“എന്നാല്‍ എന്റെ അച്ഛന്‍ എപ്പോഴും പറയുന്നു, 'സ്കൂളില്‍ തുടരുക, നല്ല ഗ്രേഡുകള്‍ 
നേടുക, അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സുരക്ഷിതവും സുരക്ഷിതവുമായ ജോലി 
കണ്ടെത്താം,” ഞാന്‍ ഇടപെട്ടു, കുറച്ച്‌ ആശയക്കുഴപ്പത്തിലാണ്‌. 


“അതെ, അദ്ദേഹം അങ്ങനെ പറയുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നു,” ധനികനായ 
അച്ഛന്‍ ചിരിച്ചുകൊണ്ട്‌ പറഞ്ഞു. “മിക്ക ആളുകളും അത്‌ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നു, ഇത്‌ 
മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും ഒരു നല്ല പാതയാണ്‌. പക്ഷേ ആളുകള്‍ ആ ശുപാര്‍ശ 
പ്രധാനമായും ഭയത്തോടെയാണ്‌ നടത്തുന്നത്‌. ” 


“നിങ്ങള്‍ ഉദ്ദേശിക്കുന്നത്‌ എന്റെ അച്ഛന്‍ ഭയപ്പെടുന്നതിനാലാണ്‌ അങ്ങനെ 
പറയുന്നത്‌?” 


“അതെ,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ ആവശ്യത്തിന്‌ പണം 
സമ്പാദിക്കില്ലെന്നും സമൂഹത്തില്‍ ചേരില്ലെന്നും അദ്ദേഹം ഭയപ്പെടുന്നു. എന്നെ 
തെറ്റിദ്ധരിക്കരുത്‌. അവന്‍ നിങ്ങളെ സ്നേഹിക്കുകയും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഏറ്റവും മികച്ചത്‌ 
ആഗ്രഹിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. ഒരു വിദ്യാഭ്യാസവും ജോലിയും പ്രധാനമാണെന്ന്‌ 
ഞാനും വിശ്വസിക്കുന്നു, പക്ഷേ അത്‌ ഭയം കൈകാര്യം ചെയ്യില്ല. അതേ ആശയം 
തന്നെയാണ്‌ രാവിലെ എഴുന്നേല്‍ക്കാന്‍ അവനെ പ്രേരിപ്പിക്കുന്നത്‌, നിങ്ങള്‍ 
സ്‌കൂളില്‍ പോകുന്നതിനെ പറ്റി വളരെയധികം ഭ്രാന്തനാകാന്‍ കാരണമാകുന്ന 
ഭയമാണ്‌. ” 


“അപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നത്‌?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“പണത്തെ ഭയപ്പെടുന്നതിനുപകരം അതിന്റെ ശക്തിയില്‍ പ്രാവീണ്യം നേടാന്‍ ഞാന്‍ 
നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. അവര്‍ അത്‌ സ്‌കൂളില്‍ പഠിപ്പിക്കുന്നില്ല, 
നിങ്ങള്‍ അത്‌ പഠിച്ചില്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ പണത്തിന്റെ അടിമയായിത്തീരും. ” 


ഒടുവില്‍ ഇത്‌ അര്‍ത്ഥവത്തായിരുന്നു. ഞങ്ങളുടെ കാഴ്ചപ്പാടുകള്‍ 
വിശാലമാക്കണമെന്നും ഈ ലോകത്തിലെ മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിന്‍സിന്‌ കാണാന്‍ 
കഴിയാത്തത്‌ കാണണമെന്നും അദ്ദേഹം ആഗ്രഹിച്ചു. അക്കാലത്ത്‌ ക്രൂരമെന്ന്‌ 
തോന്നുന്ന ഉദാഹരണങ്ങള്‍ അദ്ദേഹം ഉപയോഗിച്ചു, പക്ഷേ ഞാന്‍ അവ ഒരിക്കലും 
മറന്നിട്ടില്ല. അന്ന്‌ എന്റെ കാഴ്ച വിശാലമായി, മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും മുന്നിലുള്ള കെണി 
ഞാന്‍ കണ്ടുതുടങ്ങി. 


“നിങ്ങള്‍ എല്ലാവരും ആത്യന്തികമായി ജീവനക്കാരാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കാണുന്നു. 
ഞങ്ങള്‍ വ്യത്യസ്ത തലങ്ങളില്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു, "ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
“ഭയം, ആഗ്രഹം എന്നീ രണ്ട്‌ വികാരങ്ങള്‍ മൂലമുണ്ടാകുന്ന കെണി ഒഴിവാക്കാന്‍ 
ആണ്‍കുട്ടികള്‍ക്ക്‌ അവസരം ലഭിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
എതിരല്ല, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അനുകൂലമായി ഉപയോഗിക്കുക. അതാണ്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ 
പഠിപ്പിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌. പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കാന്‍ എനിക്ക്‌ 
താല്‍പ്പര്യമില്ല. അത്‌ ഭയമോ ആഗ്രഹമോ കൈകാര്യം ചെയ്യില്ല. നിങ്ങള്‍ ആദ്യം ഭയവും 


ആഗ്രഹവും കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നരാകുകയാണെങ്കില്‍, 
നിങ്ങള്‍ ഉയര്‍ന്ന ശമ്പളമുള്ള അടിമയായിരിക്കും. ” 


“അപ്പോള്‍ ഞങ്ങള്‍ എങ്ങനെ കെണി ഒഴിവാക്കും?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ദാരിദ്യത്തിന്റെയോ സാമ്പത്തിക പോരാട്ടത്തിന്റെയോ പ്രധാന കാരണം ഭയവും 
അജ്ഞതയുമാണ്‌, സമ്പദ്വ്യവസ്ഥയോ സര്‍ക്കാരോ സമ്പന്നരോ അല്ല. ഇത്‌ 

സ്വയം വരുത്തിവച്ച ഭയവും അജ്ഞതയുമാണ്‌ ആളുകളെ കുടുക്കി നിര്‍ത്തുന്നത്‌. 
അതിനാല്‍ ആണ്‍കുട്ടികളേ, നിങ്ങള്‍ സ്കൂളില്‍ പോയി നിങ്ങളുടെ കോളേജ്‌ ബിരുദം 
നേടുക, കെണിയില്‍ നിന്ന്‌ എങ്ങനെ രക്ഷപ്പെടാമെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കും. ” 


പസിലിന്റെ കഷണങ്ങള്‍ പ്രത്യക്ഷപ്പെട്ടു. എന്റെ ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള അച്ഛന്‌ മികച്ച 
വിദ്യാഭ്യാസവും മികച്ച കരിയറും ഉണ്ടായിരുന്നു, പക്ഷേ പണം എങ്ങനെ കൈകാര്യം 
ചെയ്യണമെന്നോ അതിനെക്കുറിച്ചുള്ള ഭയത്തെക്കുറിച്ചോ സ്കൂള്‍ ഒരിക്കലും 
പറഞ്ഞിട്ടില്ല. രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാരില്‍ നിന്ന്‌ വ്യത്യസ്തവും പ്രധാനപ്പെട്ടതുമായ 
കാര്യങ്ങള്‍ എനിക്ക്‌ പഠിക്കാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ വ്യക്തമായി. 


“അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ പണമില്ലെന്ന ഭയത്തെക്കുറിച്ചാണ്‌ സംസാരിക്കുന്നത്‌. 
പണത്തോടുള്ള ആഗ്രഹം നമ്മുടെ ചിന്തയെ എങ്ങനെ ബാധിക്കുന്നു? ” മൈക്ക്‌ 
ചോദിച്ചു. 


“ശമ്പള വര്‍ദ്ധനവില്‍ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പരീക്ഷിച്ചപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്തു 
തോന്നി? നിങ്ങളുടെ ആഗ്രഹങ്ങള്‍ ഉയരുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ ശ്രദ്ധിച്ചോ? ” 


ഞങ്ങള്‍ തലയാട്ടി. “നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങള്‍ക്ക്‌ വഴങ്ങാത്തതിലൂടെ, നിങ്ങളുടെ 
പ്രതികരണങ്ങള്‍ വൈകിപ്പിക്കാനും ചിന്തിക്കാനും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കഴിഞ്ഞു. അത്‌ 
പ്രധാനമാണ്‌. നമുക്ക്‌ എപ്പോഴും ഭയത്തിന്റെയും അത്യാഗ്രഹത്തിന്റെയും വികാരങ്ങള്‍ 
ഉണ്ടാകും. ഇവിടെ നിന്ന്‌, ആ വികാരങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ നേട്ടത്തിനായി 
ഉപയോഗിക്കേണ്ടത്‌ അത്യന്താപേക്ഷിതമാണ്‌, ദീര്‍ഘകാലത്തേക്ക്‌ നിങ്ങളുടെ 
വികാരങ്ങളെ നിങ്ങളുടെ ചിന്തയെ നിയന്ത്രിക്കാന്‍ അനുവദിക്കരുത്‌. മിക്ക 
ആളുകളും തങ്ങള്‍ക്കെതിരെ ഭയവും അത്യാഗ്രഹവും ഉപയോഗിക്കുന്നു. അതാണ്‌ 
അജ്ഞതയുടെ തുടക്കം. മിക്ക ആളുകളും അവരുടെ ജീവിതം നയിക്കുന്നത്‌ 
ശമ്പളപരിശോധന, ശമ്പള വര്‍ധന, തൊഴില്‍ സുരക്ഷ എന്നിവയാണ്‌ കാരണം 
ആഗ്രഹത്തിന്റെയും ഭയത്തിന്റെയും വികാരങ്ങള്‍ കാരണം, ആ വികാരങ്ങള്‍ 
നയിക്കുന്ന ചിന്തകള്‍ എവിടെയാണ്‌ അവരെ നയിക്കുന്നത്‌ എന്ന്‌ ചോദ്യം ചെയ്യുന്നില്ല. 
കഴുത ഒരു വണ്ടി വലിച്ചിഴച്ച്‌ അതിന്റെ ഉടമ മൂക്കിനു മുന്നില്‍ ഒരു കാരറ്റ്‌ തൂക്കിയിടുന്ന 
ചിത്രം പോലെയാണ്‌ ഇത്‌. ദി 


കഴുതയുടെ ഉടമ അവന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നിടത്തേക്ക്‌ പോകുന്നുണ്ടാകാം, പക്ഷേ 
കഴുത ഒരു മിഥ്യയെ പിന്തുടരുകയാണ്‌. നാളെ കഴുതയ്ക്ക്‌ മറ്റൊരു കാരറ്റ്‌ 
മാത്രമേ ഉണ്ടാകൂ. ” 


“നിങ്ങള്‍ ഉദ്ദേശിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ ഒരു പുതിയ ബേസ്‌ബോള്‍ കയ്യുറ, മിഠായി, 
കളിപ്പാട്ടങ്ങള്‍ എന്നിവ ചിത്രീകരിക്കുന്ന നിമിഷം, അത്‌ കഴുതയ്ക്ക്‌ കാരറ്റ്‌ 
പോലെയാണോ?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“അതെ, നിങ്ങള്‍ പ്രായമാകുമ്പോള്‍ നിങ്ങളുടെ കളിപ്പാട്ടങ്ങള്‍ക്ക്‌ 

വില കൂടുതലാണ്‌ - നിങ്ങളുടെ സുഹൃത്തുക്കളെ ആകര്‍ഷിക്കാന്‍ ഒരു പുതിയ കാര്‍, 
ബോട്ട്‌, ഒരു വലിയ വീട്‌”, ധനികനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിയോടെ പറഞ്ഞു. “ഭയം 
നിങ്ങളെ വാതിലിനകത്തേക്ക്‌ തള്ളിവിടുന്നു, ആഗ്രഹം നിങ്ങളെ വിളിക്കുന്നു. 
അതാണ്‌ കെണി. ” 


“അപ്പോള്‍ എന്താണ്‌ ഉത്തരം,” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“ഭയത്തെയും ആഗ്രഹത്തെയും തീവ്രമാക്കുന്നത്‌ അജ്ഞതയാണ്‌. അതുകൊണ്ടാണ്‌ 
ധാരാളം പണമുള്ള ധനികര്‍ക്ക്‌ പലപ്പോഴും ലഭിക്കുന്ന ധനികരെ കൂടുതല്‍ 
ഭയപ്പെടുന്നത്‌. പണം കാരറ്റ്‌, മിഥ്യയാണ്‌. കഴുതയ്ക്ക്‌ മുഴുവന്‍ ചിത്രവും കാണാന്‍ 
കഴിയുമെങ്കില്‍, കാരറ്റിനെ പിന്തുടരാനുള്ള തിരഞ്ഞെടുപ്പിനെക്കുറിച്ച്‌ അത്‌ 
പുനര്‍വിചിന്തനം ചെയ്തേക്കാം. ” 


അജ്ഞതയും പ്രകാശവും തമ്മിലുള്ള പോരാട്ടമാണ്‌ മനുഷ്യന്റെ ജീവിതം 
എന്ന്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ വിശദീകരിച്ചു. 


ഒരു വ്യക്തി വിവരവും ആത്മജ്ഞാനവും തിരയുന്നത്‌ നിര്‍ത്തിയാല്‍ , അജ്ഞത 
ആരംഭിക്കുന്നു. ആ പോരാട്ടം ഒരു നിമിഷം മുതല്‍ നിമിഷം വരെയുള്ള 
തീരുമാനമാണ്‌ ONE ഒരാളുടെ മനസ്സ്‌ തുറക്കാനോ അടയ്ക്കാനോ പഠിക്കുക. 


“നോക്കൂ, സ്കൂള്‍ വളരെ പ്രധാനമാണ്‌. ഒരു സ്കൂളാകാന്‍ ഒരു നൈപുണ്യമോ 
തൊഴിലോ പഠിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ സ്കൂളില്‍ പോകുന്നു 


സമൂഹത്തിലെ സംഭാവന ചെയ്യുന്ന അംഗം. ഓരോ സംസ്കാരത്തിനും അധ്യാപകര്‍, 
ഡോക്ടര്‍മാര്‍, മെക്കാനിക്സ്‌, കലാകാരന്മാര്‍, പാചകക്കാര്‍, ബിസിനസുകാര്‍, 
പോലീസ്‌ ഉദ്യോഗസ്ഥര്‍, അഗ്നിശമന സേനാംഗങ്ങള്‍, സൈനികര്‍ എന്നിവ 
ആവശ്യമാണ്‌. സ്കൂളുകള്‍ അവരെ പരിശിലിപ്പിക്കുന്നതിലൂടെ സമൂഹത്തിന്‌ 
അഭിവൃദ്ധി പ്രാപിക്കാനും അഭിവൃദ്ധി പ്രാപിക്കാനും കഴിയും, "ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
പറഞ്ഞു. “നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, പലര്‍ക്കും സ്കൂള്‍ അവസാനമാണ്‌, തുടക്കമല്ല.” 


ഒരു നീണ്ട നിശബ്ദത ഉണ്ടായിരുന്നു. സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിക്കുകയായിരുന്നു. 
അന്ന്‌ അദ്ദേഹം പറഞ്ഞതെല്ലാം എനിക്ക്‌ മനസ്സിലായില്ല. എന്നാല്‍ മിക്ക മികച്ച 
അധ്യാപകരേയും പോലെ, അദ്ദേഹത്തിന്റെ വാക്കുകള്‍ വര്‍ഷങ്ങളോളം 
പഠിപ്പിച്ചുകൊണ്ടിരുന്നു. 


“ഞാന്‍ ഇന്ന്‌ അല്‍പ്പം ക്രൂരനാണ്‌,” ധനികനായ ഡാഡി പറഞ്ഞു. “എന്നാല്‍ നിങ്ങള്‍ 
എല്ലായ്പ്പോഴും ഈ സംസാരം ഓര്‍മ്മിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ 
എല്ലായ്‌പ്പോഴും മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിനെക്കുറിച്ച്‌ ചിന്തിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 
ആ കഴുതയെ നിങ്ങള്‍ എപ്പോഴും ഓര്‍ക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. നിങ്ങളുടെ 
ചിന്തയെ നിയന്ത്രിക്കുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അറിയില്ലെങ്കില്‍ ഭയവും 
ആഗ്രഹവും നിങ്ങളെ ജീവിതത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ കെണിയിലേക്ക്‌ നയിക്കുമെന്ന്‌ 
ഒരിക്കലും മറക്കരുത്‌. നിങ്ങളുടെ ജീവിതം ഭയത്തോടെ ജീവിക്കുക, ഒരിക്കലും 
നിങ്ങളുടെ സ്വപ്നങ്ങള്‍ പര്യവേക്ഷണം ചെയ്യരുത്‌, അത്‌ ക്രൂരമാണ്‌. പണത്തിനായി 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നത്‌, നിങ്ങളെ സന്തോഷിപ്പിക്കുന്ന കാര്യങ്ങള്‍ അത്‌ 
വാങ്ങുമെന്ന്‌ കരുതുന്നതും ക്രൂരമാണ്‌. ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ഭയന്ന്‌ 
അര്‍ദ്ധരാത്രിയില്‍ ഉറക്കമുണർന്നത്‌ ജീവിക്കാനുള്ള ഭയാനകമായ മാര്‍ഗമാണ്‌. ഒരു 
ശമ്പളത്തിന്റെ വലിപ്പം അനുസരിച്ച്‌ ഒരു ജീവിതം നയിക്കുക എന്നത്‌ ശരിക്കും ഒരു 
ജീവിതം നയിക്കുന്നില്ല. ഒരു ജോലി നിങ്ങളെ സുരക്ഷിതനാക്കുന്നുവെന്ന്‌ കരുതുന്നത്‌ 
നിങ്ങളോട്‌ തന്നെ നുണ പറയുകയാണ്‌. അത്‌ ക്രൂരമാണ്‌, അതാണ്‌ നിങ്ങള്‍ 
ഒഴിവാക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌. പണം ആളുകളുടെ ജീവിതത്തെ 
എങ്ങനെ നയിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ കണ്ടു. അത്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സംഭവിക്കരുത്‌. 
നിങ്ങളുടെ ജീവിതം നയിക്കാന്‍ പണത്തെ അനുവദിക്കരുത്‌. ” 


ഞങ്ങളുടെ മേശയ്ക്കടിയില്‍ ഒരു സോഫ്‌റ്റ്‌ബോള്‍ ഉരുട്ടി. ധനികനായ അച്ഛന്‍ അത്‌ 
എടുത്ത്‌ പിന്നിലേക്ക്‌ എറിഞ്ഞു. 


“അപ്പോള്‍ അജ്ഞതയ്ക്ക്‌ അത്യാഗ്രഹത്തിനും ഭയത്തിനും എന്ത്‌ ബന്ധമുണ്ട്‌?” ഞാന്‍ 
ചോദിച്ചു. 


“കാരണം പണത്തെക്കുറിച്ചുള്ള അജ്ഞതയാണ്‌ വളരെയധികം അത്യാഗ്രഹത്തിനും 
ഭയത്തിനും കാരണമാകുന്നത്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ചില 
ഉദാഹരണങ്ങള്‍ തരാം. ഒരു ഡോക്ടര്‍, തന്റെ കുടുംബത്തിന്‌ കൂടുതല്‍ പണം 
നല്‍കാന്‍ കൂടുതല്‍ പണം ആവശ്യപ്പെട്ട്‌, ഫീസ്‌ ഉയര്‍ത്തുന്നു. അവന്റെ ഫീസ്‌ 
ഉയര്‍ത്തുന്നതിലൂടെ, ഇത്‌ എല്ലാവര്‍ക്കുമായി ആരോഗ്യ പരിരക്ഷയെ കൂടുതല്‍ 
ചെലവേറിയതാക്കുന്നു. ഇത്‌ ദരിദ്രരെ ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ വേദനിപ്പിക്കുന്നു, അതിനാല്‍ 
പണമുള്ളവരെക്കാള്‍ മോശം ആരോഗ്യം അവര്‍ക്ക്‌ ഉണ്ട്‌. ഡോക്ടര്‍മാര്‍ ഫീസ്‌ 
ഉയര്‍ത്തുന്നതിനാല്‍, അഭിഭാഷകര്‍ അവരുടെ ഫീസ്‌ ഉയര്‍ത്തുന്നു. അറ്റോര്‍ണിമാരുടെ 
ഫീസ്‌ വര്‍ദ്ധിച്ചതിനാല്‍, സ്കൂള്‍ അധ്യാപകര്‍ ഒരു വര്‍ദ്ധനവ്‌ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, അത്‌ 
ഞങ്ങളുടെ നികുതികള്‍ ഉയര്‍ത്തുന്നു, ഒപ്പം തുടർന്നും. താമസിയാതെ ധനികരും 
ദരിദ്രരും തമ്മിലുള്ള ഭയാനകമായ ഒരു വ്‌ അരാജകത്വം പൊട്ടിപ്പുറപ്പെടുകയും 
മറ്റൊരു വലിയ നാഗരികത തകരുകയും ചെയ്യും. ഹേവുകളും ഇല്ലാത്തവയും 
തമ്മിലുള്ള അന്തരം വളരെ വലുതാകുമ്പോള്‍ വലിയ നാഗരികതകള്‍ തകരുമെന്ന്‌ 
ചരിത്രം തെളിയിക്കുന്നു . ദു history ഖകരമെന്നു പറയട്ടെ, അമേരിക്ക അതേ 
ഗതിയിലാണ്‌, കാരണം നമ്മള്‍ ചരിത്രത്തില്‍ നിന്ന്‌ പഠിച്ചിട്ടില്ല. പാഠമല്ല, ചരിത്രപരമായ 
തീയതികളും പേരുകളും മാത്രമാണ്‌ ഞങ്ങള്‍ മന OF പാഠമാക്കുന്നത്‌. ” 


“വില ഉയരാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ലേ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ നന്നായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന ഒരു സര്‍ക്കാരുള്ള വിദ്യാസമ്പന്നരായ ഒരു സമൂഹത്തില്‍ 
യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ വില കുറയണം. തീര്‍ച്ചയായും, അത്‌ പലപ്പോഴും സിദ്ധാന്തത്തില്‍ 
മാത്രം ശരിയാണ്‌. അത്യാഗ്രഹം മൂലമുള്ള അത്യാഗ്രഹവും ഭയവും കാരണം വിലകള്‍ 
വര്‍ദ്ധിക്കുന്നു. സ്കൂളുകള്‍ പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ ആളുകളെ പഠിപ്പിച്ചെങ്കില്‍, കൂടുതല്‍ 
പണവും കുറഞ്ഞ വിലയും ഉണ്ടാകും. എന്നാല്‍ സ്കൂളുകള്‍ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നത്‌ പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ ആളുകളെ 
പഠിപ്പിക്കുന്നതിലാണ്‌, അല്ലാതെ പണത്തിന്റെ ശക്തി എങ്ങനെ ഉപയോഗപ്പെടുത്താം 
എന്നതിലല്ല. ” 


“പക്ഷേ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ബിസിനസ്സ്‌ സ്കൂളുകള്‍ ഇല്ലേ?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. “എന്റെ 
എംബി എയ്ക്ക്‌ പോകാന്‍ നിങ്ങള്‍ എന്നെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചിട്ടില്ലേ?” 


“അതെ,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “എന്നാല്‍ മിക്കപ്പോഴും ബിസിനസ്സ്‌ 
സ്കൂളുകള്‍ ജീവനക്കാരെ അത്യാധുനിക ബീന്‍ ക ers ണ്ടറുകളാക്കാന്‍ 
പരിശ്ലിപ്പിക്കുന്നു . ഒരു ബിസിനസ്സ്‌ ഏറ്റെടുക്കുന്നതിന്‌ ബീന്‍ ക counter ണ്ടര്‍ സ്വര്‍ഗ്ഗം 
വിലക്കുന്നു . അവര്‍ ചെയ്യുന്നത്‌ നമ്പറുകള്‍ നോക്കുക, ആളുകളെ വെടിവയ്ക്കുക, 
ബിസിനസ്സിനെ കൊല്ലുക എന്നിവയാണ്‌. എനിക്ക്‌ ഇത്‌ അറിയാം കാരണം ഞാന്‍ 
ബീന്‍ ക ers ണ്ടറുകള്‍ നിയമിക്കുന്നു. ചെലവ്‌ കുറയ്ക്കുക, വില ഉയര്‍ത്തുക എന്നിവ 
മാത്രമാണ്‌ അവര്‍ ചിന്തിക്കുന്നത്‌, ഇത്‌ കൂടുതല്‍ പ്രശ്‌നങ്ങള്‍ സൃഷ്ടിക്കുന്നു. 
കാപ്പിക്കുരു എണ്ണല്‍ പ്രധാനമാണ്‌. കൂടുതല്‍ ആളുകള്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ അറിയണമെന്ന്‌ 
ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, പക്ഷേ അതും മുഴുവന്‍ ചിത്രവുമല്ല, "ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
ദേഷ്യത്തോടെ കൂട്ടിച്ചേര്‍ത്തു. 


“അപ്പോള്‍ ഉത്തരം ഉണ്ടോ?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“അതെ,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങള്‍ ചിന്തിക്കാന്‍ 
ഉപയോഗിക്കരുത്‌, നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങളുമായി ചിന്തിക്കരുത്‌. ആണ്‍കുട്ടികള്‍ സ 


free ജന്യമായി ജോലിചെയ്യാമെന്ന്‌ സമ്മതിച്ചുകൊണ്ട്‌ നിങ്ങളുടെ വികാരങ്ങള്‍ 
മാസ്റ്റേഴ്‌സ്‌ ചെയ്തപ്പോള്‍, പ്രതീക്ഷയുണ്ടെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. കൂടുതല്‍ പണം 
ഉപയോഗിച്ച്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പരീക്ഷിച്ചപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ വീണ്ടും നിങ്ങളുടെ 
വികാരങ്ങളെ എതിര്‍ത്തപ്പോള്‍, വൈകാരികമായി ചാര്‍ജ്ജ്‌ ചെയ്യപ്പെട്ടിട്ടും നിങ്ങള്‍ 
വീണ്ടും ചിന്തിക്കാന്‍ പഠിക്കുകയായിരുന്നു. അതാണ്‌ ആദ്യപടി. ” 


“എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ ആ നടപടി ഇത്ര പ്രധാനമായിരിക്കുന്നത്‌?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ശരി, അത്‌ നിങ്ങളുടേതാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ പഠിക്കാന്‍ താല്‍പ്പര്യമുണ്ടെങ്കില്‍, ഞാന്‍ 
നിങ്ങളെ ആണ്‍കുട്ടികളെ ബ്രയാര്‍ പാച്ചിലേക്ക്‌ കൊണ്ടുപോകും, മറ്റെല്ലാവരും 
ഒഴിവാക്കുന്ന ഒരു സ്ഥലം. നിങ്ങള്‍ എന്നോടൊപ്പം പോയാല്‍, പണത്തിനായി ജോലി 
ചെയ്യുക എന്ന ആശയം നിങ്ങള്‍ ഉപേക്ഷിക്കുകയും പകരം നിങ്ങള്‍ക്കായി 
പണമുണ്ടാക്കാന്‍ പഠിക്കുകയും ചെയ്യും. ” “ഞങ്ങള്‍ നിങ്ങളോടൊപ്പം പോയാല്‍ 
ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്ത്‌ ലഭിക്കും. നിങ്ങളില്‍ നിന്ന്‌ പഠിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ സമ്മതിച്ചാലോ? 
ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്ത്‌ ലഭിക്കും? ” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


ക്ലാസിക്‌ കുട്ടികളുടെ കഥയെ പരാമര്‍ശിച്ച്‌ സമ്പന്നനായ ഡാഡി പറഞ്ഞു: “ബ്രെര്‍ 
റാബിറ്റിന്‌ ലഭിച്ച അതേ കാര്യം. 


“ബ്രിയാര്‍ പാച്ച്‌ ഉണ്ടോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“അതെ,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ഭയം, അത്യാഗ്രഹം എന്നിവയാണ്‌ ബ്രിയര്‍ 
പാച്ച്‌. നമ്മുടെ സ്വന്തം ചിന്തകള്‍ തിരഞ്ഞെടുത്ത്‌ ഭയം, ബലഹീനത, ആവശ്യകത 
എന്നിവ നേരിടുക എന്നതാണ്‌ അതിനുള്ള പോംവഴി. ” 


“ഞങ്ങളുടെ ചിന്തകള്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുകയാണോ?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു, അമ്പരന്നു. 


“അതെ. നമ്മുടെ വികാരങ്ങളോട്‌ പ്രതികരിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ നമ്മള്‍ ചിന്തിക്കുന്നത്‌ 
തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നു. 


നിങ്ങളുടെ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കാന്‍ പണമില്ലാത്തത്‌ നിങ്ങളെ ഭയപ്പെടുത്തുന്നതിനാല്‍ 
എഴുന്നേറ്റ്‌ ജോലിക്ക്‌ പോകുന്നതിനുപകരം, സ്വയം ചോദിക്കുക, ഇതില്‍ കൂടുതല്‍ 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നത്‌ ഈ പ്രശ്നത്തിനുള്ള ഏറ്റവും മികച്ച പരിഹാരമാണോ?' 
മിക്ക ആളുകളും യുക്തിസഹമായി കാര്യങ്ങള്‍ ചിന്തിക്കാന്‍ ഭയപ്പെടുന്നു, പകരം 
അവര്‍ വെറുക്കുന്ന ഒരു ജോലിയുടെ വാതില്‍ തുറക്കുന്നു. ടാര്‍ ബേബി 
നിയന്ത്രണത്തിലാണ്‌. നിങ്ങളുടെ ചിന്തകള്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നതിലൂടെ ഞാന്‍ 
ഉദ്ദേശിക്കുന്നത്‌ അതാണ്‌. ” 


“ഞങ്ങള്‍ അത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്യും?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“അതാണ്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌. മുട്ടുകുത്തിയ പ്രതികരണത്തേക്കാള്‍ ഒരു 
ചിന്തയുടെ തിരഞ്ഞെടുപ്പ്‌ നടത്താന്‍ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കും, നിങ്ങളുടെ പ്രഭാത 
കോഫി കുടിച്ച്‌ വാതില്‍ തുറന്ന്‌ ഓടുന്നത്‌ പോലെ. 


“ഞാന്‍ മുമ്പ്‌ പറഞ്ഞത്‌ ഓര്‍ക്കുക: ഒരു ജോലി ഒരു ദീര്‍ഘകാല പ്രശ്നത്തിനുള്ള 
ഹ്രസ്വകാല പരിഹാരം മാത്രമാണ്‌ . മിക്ക ആളുകളുടെയും മനസ്സില്‍ ഒരു 
പ്രശ്നമേയുള്ളൂ, ഇത്‌ ഹ്രസ്വകാലമാണ്‌. ഇത്‌ മാസാവസാനത്തിലെ ബില്ലുകളാണ്‌, ടാര്‍ 
ബേബി. പണം അവരുടെ ജീവിതത്തെ നിയന്ത്രിക്കുന്നു, അല്ലെങ്കില്‍ 
പണത്തെക്കുറിച്ചുള്ള ഭയവും അജ്ഞതയും അതിനെ നിയന്ത്രിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
പറയണോ? അതിനാല്‍ മാതാപിതാക്കള്‍ ചെയ്തതുപോലെ അവര്‍ ചെയ്യുന്നു. 


മറ്റൊരു വഴിയുണ്ടോ?” എന്ന ചോദ്യം ചോദിക്കാന്‍ സമയമെടുക്കാതെ അവര്‍ എല്ലാ 
ദിവസവും എഴുന്നേറ്റ്‌ പണത്തിനായി ജോലിക്ക്‌ പോകുന്നു. അവരുടെ വികാരങ്ങള്‍ 


ഇപ്പോള്‍ അവരുടെ ചിന്തകളെ നിയന്ത്രിക്കുക, അവരുടെ തലയല്ല. ” 


ale തല ചിന്തയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ പറയാമോ?” മൈക്ക്‌ 
ചോദിച്ചു. 


“ഓ, അതെ. ഞാന്‍ എല്ലായ്‌പ്പോഴും ഇത്‌ കേള്‍ക്കുന്നു, "ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
“എല്ലാവരും ജോലി ചെയ്യണം” എന്നതുപോലുള്ള കാര്യങ്ങള്‍ ഞാന്‍ കേള്‍ക്കുന്നു. 
അല്ലെങ്കില്‍ 'ധനികര്‍ വഞ്ചകരാണ്‌.' അല്ലെങ്കില്‍ 'എനിക്ക്‌ മറ്റൊരു ജോലി ലഭിക്കും. 
ഈ ഉയര്‍ച്ചയ്ക്ക്‌ ഞാന്‍ അര്‍ഹനാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്നെ തള്ളിവിടാന്‍ കഴിയില്ല. ' 
അല്ലെങ്കില്‍ 'ഈ ജോലി സുരക്ഷിതമായതിനാല്‍ ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു.” ആരും 
ചോദിക്കുന്നില്ല, 'എനിക്ക്‌ ഇവിടെ എന്തെങ്കിലും നഷ്ടമായിട്ടുണ്ടോ?' അത്‌ വൈകാരിക 
ചിന്തയെ തകര്‍ക്കുകയും വ്യക്തമായി ചിന്തിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമയം നല്‍കുകയും 
ചെയ്യും. ” 


ഞങ്ങള്‍ തിരികെ കടയിലേക്ക്‌ പോകുമ്പോള്‍, ധനികന്‍ “പണം സമ്പാദിച്ചു” എന്ന്‌ 
ധനികനായ ഡാഡി വിശദീകരിച്ചു. അവര്‍ അതിനായി പ്രവര്‍ത്തിച്ചില്ല. ഞങ്ങള്‍ പണം 
സമ്പാദിക്കുന്നുവെന്ന്‌ കരുതി മൈക്കും ഞാനും അഞ്ച്‌ സെന്‍റ്‌ കഷണങ്ങള്‍ ലീഡില്‍ 
നിന്ന്‌ പുറന്തള്ളുമ്പോള്‍, സമ്പന്നര്‍ ചിന്തിക്കുന്ന രീതിയില്‍ ചിന്തിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ 
വളരെ അടുത്തായിരുന്നുവെന്ന്‌ അദ്ദേഹം വിശദീകരിച്ചു. പണം സൃഷ്ടിക്കുന്നത്‌ 
സര്‍ക്കാരിനും ബാങ്കുകള്‍ക്കും നിയമപരമാണെങ്കിലും ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
നിയമവിരുദ്ധമാണ്‌ എന്നതാണ്‌ പ്രശ്‌നം. ഒന്നുമില്ലാതെ പണം സൃഷ്ടിക്കാന്‍ 
നിയമപരമായ മാര്‍ഗങ്ങളുണ്ട്‌, അദ്ദേഹം ഞങ്ങളോട്‌ പറഞ്ഞു. 


പണത്തിന്‌ ഒരു മിഥ്യയാണെന്ന്‌ സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ അറിയാമെന്ന്‌ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ 
വിശദീകരിച്ചു, കഴുതയുടെ കാരറ്റ്‌ പോലെ. പണം യഥാര്‍ത്ഥമാണെന്ന്‌ വിശ്വസിക്കുന്ന 
കോടിക്കണക്കിന്‌ ആളുകള്‍ പണത്തിന്റെ മിഥ്യാധാരണയെ ഒരുമിച്ചു നിര്‍ത്തുന്നത്‌ 
ഭയവും അത്യാഗ്രഹവും മാത്രമാണ്‌. അതല്ല. പണം ശരിക്കും നിര്‍മ്മിച്ചതാണ്‌. 
ആത്മവിശ്വാസത്തിന്റെ വ്യാമോഹവും ജനങ്ങളുടെ അജ്ഞതയും കാരണം 
മാത്രമാണ്‌ ഈ കാര്‍ഡുകളുടെ വീട്‌ നിലകൊളളുന്നത്‌. 


അമേരിക്കയിലുണ്ടായിരുന്ന സ്വര്‍ണ്ണ നിലവാരത്തെക്കുറിച്ചും ഓരോ ഡോളര്‍ 
ബില്ലിനെക്കുറിച്ചും അദ്ദേഹം സംസാരിച്ചു 


യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ ഒരു വെള്ളി സര്‍ട്ടിഫിക്കറ്റ്‌. അദ്ദേഹത്തെ ആശങ്കപ്പെടുത്തുന്നത്‌, 
ഞങ്ങള്‍ ഒരുനാള്‍ സ്വര്‍ണ്ണ നിലവാരത്തില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുപോകുമെന്നും ഞങ്ങളുടെ 
ഡോളറുകളെ സ്പഷ്ടമായ എന്തെങ്കിലും പിന്തുണയ്ക്കില്ലെന്ന അഭ്യൂഹമായിരുന്നു. 


“അത്‌ സംഭവിക്കുകയാണെങ്കില്‍, ആണ്‍കുട്ടികളേ, എല്ലാ നരകവും 
അഴിച്ചുമാറ്റപ്പെടും. ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും അജ്ഞരും അവരുടെ ജീവിതം നശിപ്പിക്കും, 
കാരണം പണം യഥാര്‍ത്ഥമാണെന്നും അവര്‍ ജോലി ചെയ്യുന്ന കമ്പനി അല്ലെങ്കില്‍ 
സര്‍ക്കാര്‍ അവരെ പരിപാലിക്കുമെന്നും അവര്‍ തുടര്‍ന്നും വിശ്വസിക്കും. ” 


അന്ന്‌ അദ്ദേഹം എന്താണ്‌ പറയുന്നതെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശരിക്കും മനസ്സിലായില്ല, 
പക്ഷേ കാലക്രമേണ അത്‌ കൂടുതല്‍ കൂടുതല്‍ അര്‍ത്ഥവത്താക്കി. 


മറ്റുള്ളവര്‍ക്ക്‌ നഷ്ടമായത്‌ കാണുന്നത്‌ 

തന്റെ കണ്‍വീനിയന്‍സ്‌ സ്റ്റോറിന്‌ പുറത്തുള്ള പിക്കപ്പ്‌ ട്രക്കില്‍ കയറുമ്പോള്‍, 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു, “ജോലിചെയ്യുന്ന ആണ്‍കുട്ടികളെ തുടരുക, എന്നാല്‍ 
ഒരു ശമ്പളം ആവശ്യമാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ എത്രയും വേഗം മറന്നാല്‍, നിങ്ങളുടെ 


മുതിര്‍ന്നവരുടെ ജീവിതം എളുപ്പമാകും. നിങ്ങളുടെ മസ്തിഷ്കം ഉപയോഗിക്കുന്നത്‌ 
തുടരുക, സ for ജന്യമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുക, ഉടന്‍ തന്നെ ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
നല്‍കാനാവുന്നതിലും അപ്പുറത്ത്‌ പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള വഴികള്‍ നിങ്ങളുടെ മനസ്സ്‌ 
കാണിക്കും. മറ്റുള്ളവര്‍ ഒരിക്കലും കാണാത്ത കാര്യങ്ങള്‍ നിങ്ങള്‍ കാണും. മിക്ക 
ആളുകളും ഒരിക്കലും ഈ അവസരങ്ങള്‍ കാണുന്നില്ല കാരണം അവര്‍ പണവും 
സുരക്ഷയും തേടുന്നു, അതിനാല്‍ അവര്‍ക്ക്‌ ലഭിക്കുന്നത്‌ അത്രയേയുള്ളൂ. നിങ്ങള്‍ 
ഒരു അവസരം കാണുന്ന നിമിഷം, നിങ്ങളുടെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ നിങ്ങള്‍ അവ 
കാണും. നിങ്ങള്‍ അത്‌ ചെയ്യുന്ന നിമിഷം, ഞാന്‍ നിങ്ങളെ മറ്റെന്തെങ്കിലും പഠിപ്പിക്കും. 
ഇത്‌ മനസിലാക്കുക, നിങ്ങള്‍ ജീവിതത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ കെണികളില്‍ ഒന്ന്‌ 
ഒഴിവാക്കും 


മൈക്കും ഞാനും സ്റ്റോറില്‍ നിന്ന്‌ ഞങ്ങളുടെ സാധനങ്ങള്‍ എടുത്ത്‌ മിസ്സിസ്‌ 
മാര്‍ട്ടിനോട്‌ വിട പറഞ്ഞു. ഞങ്ങള്‍ വീണ്ടും പാര്‍ക്കിലേക്കും അതേ പിക്നിക്‌ 
ബെഞ്ചിലേക്കും പോയി, മണിക്കൂറുകളോളം ചിന്തിക്കുകയും സംസാരിക്കുകയും 
ചെയ്തു. 


അടുത്ത ആഴ്ച ഞങ്ങള്‍ ചിന്തിക്കുകയും സംസാരിക്കുകയും ചെയ്തു. രണ്ടാഴ്ച 
കൂടി, ഞങ്ങള്‍ സ think ജന്യമായി ചിന്തിക്കുകയും സംസാരിക്കുകയും 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുകയും ചെയ്തു. 


രണ്ടാമത്തെ ശനിയാഴ്ച അവസാനിക്കുമ്പോള്‍, ഞാൻ വീണ്ടും മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിനോട്‌ 
വിടപറയുകയും കോമിക്ക്‌-ബുക്ക്‌ സ്റ്റാന്‍ഡിനെ ആകാംക്ഷയോടെ നോക്കുകയും 
ചെയ്തു . എല്ലാ ശനിയാഴ്ചയും 30 സെന്‍റ്‌ പോലും ലഭിക്കാത്തതിന്റെ വിഷമകരമായ 
കാര്യം കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങള്‍ വാങ്ങാന്‍ എന്റെ പക്കല്‍ പണമില്ലായിരുന്നു 
എന്നതാണ്‌. പെട്ടെന്ന്‌, മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിന്‍ മൈക്കിനോടും എന്നോടും വിടപറഞ്ഞപ്പോള്‍, 
അവള്‍ മുമ്പ്‌ ചെയ്യുന്നത്‌ ഞാന്‍ കണ്ടിട്ടില്ലാത്ത എന്തെങ്കിലും ചെയ്യുന്നത്‌ ഞാന്‍ കണ്ടു. 


മിസ്സിസ്‌ മാര്‍ട്ടിന്‍ കോമിക്ക്‌ പുസ്തകത്തിന്റെ ഒന്നാം പേജ്‌ പകുതിയായി 
മുറിക്കുകയായിരുന്നു. അവള്‍ കോമിക്ക്‌ പുസ്തക കവറിന്റെ മുകളിലെ പകുതി 
സൂക്ഷിക്കുകയും ബാക്കി പുസ്തകം ഒരു വലിയ കടലാസോ പെട്ടിയിലേക്ക്‌ 
എറിയുകയും ചെയ്തു. കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങള്‍ ഉപയോഗിച്ച്‌ അവള്‍ എന്താണ്‌ 
ചെയ്തതെന്ന്‌ ഞാന്‍ അവളോട്‌ ചോദിച്ചപ്പോള്‍ അവള്‍ പറഞ്ഞു, “ഞാന്‍ അവയെ 
വലിച്ചെറിയുന്നു. കവറിന്റെ മുകളിലെ പകുതി കോമിക്ക്‌-ബുക്ക്‌ വിതരണക്കാരന്‌ 
പുതിയ കോമിക്സ്‌ കൊണ്ടുവരുമ്പോള്‍ ക്രെഡിറ്റിനായി ഞാന്‍ തിരികെ നല്‍കുന്നു. 
അവന്‍ ഒരു മണിക്കൂറിനുള്ളില്‍ വരുന്നു. ” 


മൈക്കും ഞാനും ഒരു മണിക്കൂര്‍ കാത്തിരുന്നു. താമസിയാതെ വിതരണക്കാരന്‍ 
എത്തി, ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങള്‍ വേണോ എന്ന്‌ ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. എന്റെ 
സന്തോഷത്തില്‍ അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു, “നിങ്ങള്‍ ഈ സ്റ്റോറില്‍ ജോലിചെയ്യുകയും അവ 
വീണ്ടും വില്‍ക്കാതിരിക്കുകയും ചെയ്താല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അവ കൈവശം 
വയ്ക്കാനാകും.” 


ഞങ്ങളുടെ പഴയ ബിസിനസ്സ്‌ പങ്കാളിത്തം ഓര്‍ക്കുന്നുണ്ടോ? ശരി, മൈക്കും ഞാനും 
അത്‌ പുനരുജ്ജീവിപ്പിച്ചു. മൈക്കിന്റെ ബേസ്മെന്റില്‍ ഒരു സ്പെയര്‍ റൂം ഉപയോഗിച്ച്‌ 
ഞങ്ങള്‍ ആ മുറിയില്‍ നൂറുകണക്കിന്‌ കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങള്‍ ശേഖരിക്കാന്‍ 
തുടങ്ങി. താമസിയാതെ ഞങ്ങളുടെ കോമിക്ക്‌ പുസ്തക ലൈബ്രറി 
പൊതുജനങ്ങള്‍ക്കായി തുറന്നു. മൈക്കിന്റെ ഇളയ സഹോദരിയെ ഞങ്ങള്‍ 
പഠിക്കാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന ഹെഡ്‌ ലൈബ്രേറിയനായി നിയമിച്ചു. ഓരോ കുട്ടിക്കും 10 


സെന്‍റ്‌ ലൈബ്രറിയില്‍ പ്രവേശനം ഈടാക്കിയിരുന്നു, അത്‌ സ്‌കൂള്‍ കഴിഞ്ഞ്‌ എല്ലാ 
ദിവസവും ഉച്ചയ്ക്ക്‌ 2:30 മുതല്‍ 4:30 വരെ തുറന്നിരുന്നു. ഉപഭോക്താക്കള്‍, മക്കള്‍ 


സമീപസ്ഥലത്ത്‌, രണ്ട്‌ മണിക്കൂറിനുള്ളില്‍ അവര്‍ക്ക്‌ ആവശ്യമുള്ളത്ര കോമിക്കുകള്‍ 
വായിക്കാന്‍ കഴിയും. ഒരു കോമിക്ക്‌ 10 സെന്‍റ്‌ വീതം വിലയുള്ളതിനാല്‍ ഇത്‌ 
അവര്‍ക്ക്‌ ഒരു വിലപേശലായിരുന്നു, അവര്‍ക്ക്‌ രണ്ട്‌ മണിക്കൂറിനുള്ളില്‍ അഞ്ചോ 
ആറോ വായിക്കാന്‍ കഴിയും. 


മൈക്കിന്റെ സഹോദരി കുട്ടികള്‍ കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങളൊന്നും 
കടമെടുക്കുന്നില്ലെന്ന്‌ ഉറപ്പുവരുത്താന്‍ പോകുമ്പോള്‍ അവരെ പരിശോധിക്കും. 
ഓരോ ദിവസവും എത്ര കുട്ടികള്‍ കാണിച്ചു, അവര്‍ ആരൊക്കെയാണെന്നും 
അവര്‍ക്ക്‌ എന്തെങ്കിലും അഭിപ്രായങ്ങളുണ്ടെന്നും ലോഗിന്‍ ചെയ്തും അവര്‍ 
പുസ്തകങ്ങള്‍ സൂക്ഷിച്ചു. മൈക്കും ഞാനും മൂന്ന്‌ മാസ കാലയളവില്‍ ആഴ്ചയില്‍ 
ശരാശരി 9.50 ഡോളര്‍ . ഞങ്ങള്‍ അവന്റെ സഹോദരിക്ക്‌ ആഴ്ചയില്‍ ഒരു ഡോളര്‍ 
നല്‍കുകയും കോമിക്സ്‌ സ read ജന്യമായി വായിക്കാന്‍ അനുവദിക്കുകയും 
ചെയ്തു, അവള്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും പഠിച്ചുകൊണ്ടിരുന്നതിനാല്‍ അവള്‍ വളരെ 
അപൂര്‍വമായി മാത്രമേ ചെയ്തിട്ടുള്ളൂ. 


എല്ലാ ശനിയാഴ്ചയും സ്റ്റോറില്‍ ജോലിചെയ്യുകയും വിവിധ സ്റ്റോറുകളില്‍ നിന്ന്‌ എല്ലാ 
കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങളും ശേഖരിക്കുകയും ചെയ്തുകൊണ്ട്‌ മൈക്കും ഞാനും 
കരാര്‍ പാലിച്ചു. കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങളൊന്നും വില്‍ക്കാതെ ഞങ്ങള്‍ 
വിതരണക്കാരോട്‌ കരാര്‍ പാലിച്ചു. അവ വളരെ മോശമായിക്കഴിഞ്ഞാല്‍ ഞങ്ങള്‍ 
അവരെ ചുട്ടുകളഞ്ഞു. ഞങ്ങള്‍ ഒരു ബ്രാഞ്ച്‌ ഓഫീസ്‌ തുറക്കാന്‍ ശ്രമിച്ചു, പക്ഷേ 
മൈക്കിന്റെ സഹോദരിയായി വിശ്വസ്തനും സമര്‍പ്പിതനുമായ ഒരാളെ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
ഒരിക്കലും കണ്ടെത്താന്‍ കഴിഞ്ഞില്ല. നല്ല സ്റ്റാഫിനെ കണ്ടെത്തുന്നത്‌ എത്ര 
ബുദ്ധിമുട്ടാണെന്ന്‌ ചെറുപ്രായത്തില്‍ തന്നെ ഞങ്ങള്‍ കണ്ടെത്തി. 


ലൈബ്രറി ആദ്യമായി തുറന്ന്‌ മൂന്ന്‌ മാസത്തിന്‌ ശേഷം മുറിയില്‍ ഒരു പോരാട്ടം 
പൊട്ടിപ്പുറപ്പെട്ടു. മറ്റൊരു സമീപസ്ഥലത്തു നിന്നുള്ള ചില ഭീഷണികള്‍ അവരുടെ 
വഴിക്കു പോയി, ഞങ്ങള്‍ ബിസിനസ്സ്‌ നിര്‍ത്തലാക്കാന്‍ മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ 
നിര്‍ദ്ദേശിച്ചു. അതിനാല്‍ ഞങ്ങളുടെ കോമിക്ക്‌-ബുക്ക്‌ ബിസിനസ്സ്‌ അടച്ചു, 
ശനിയാഴ്ചകളില്‍ ഞങ്ങള്‍ കണ്‍വീനിയന്‍സ്‌ സ്റ്റോറില്‍ ജോലി ചെയ്യുന്നത്‌ നിര്‍ത്തി. 
എന്നാല്‍ ധനികനായ അച്ഛന്‍ ഞങ്ങളെ cron peace ആഗ്രഹിക്കുന്ന പുതിയ 
കാര്യങ്ങള്‍ ഉള്ളതിനാല്‍ ആവേശഭരിതനായി. ഞങ്ങളുടെ ആദ്യ പാഠം ഞങ്ങള്‍ 
നന്നായി പഠിച്ചതിനാല്‍ അദ്ദേഹം സന്തുഷ്ടനായിരുന്നു: ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ വേണ്ടി പണം 
സമ്പാദിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ പഠിച്ചു. സ്റ്റോറിലെ ഞങ്ങളുടെ ജോലിയുടെ പ്രതിഫലം 
ലഭിക്കാത്തതിനാല്‍, പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള അവസരം തിരിച്ചറിയാന്‍ ഞങ്ങളുടെ 
ഭാവനകള്‍ ഉപയോഗിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ നിര്‍ബന്ധിതരായി. ഞങ്ങളുടെ സ്വന്തം 
ബിസിനസ്സ്‌, കോമിക്ക്‌-ബുക്ക്‌ ലൈബ്രറി ആരംഭിക്കുന്നതിലൂടെ, ഞങ്ങളുടെ സ്വന്തം 
ധനകാര്യത്തിന്റെ നിയന്ത്രണത്തിലായിരുന്നു ഞങ്ങള്‍ 


തൊഴിലുടമ. ഞങ്ങള്‍ ശാരീരികമായി അവിടെ ഇല്ലാതിരുന്നിട്ടും ഞങ്ങളുടെ 
ബിസിനസ്സ്‌ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ പണം സൃഷ്ടിച്ചു എന്നതാണ്‌ ഏറ്റവും നല്ല ഭാഗം. 
ഞങ്ങളുടെ പണം ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിച്ചു. 


ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ പണം നല്‍കുന്നതിനുപകരം, ധനികനായ അച്ഛന്‍ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
വളരെയധികം നല്‍കി. 


അധ്യായം രണ്ട്‌ - പാഠം 2: എന്തുകൊണ്ട്‌ 
ഫിനാന്‍ഷ്യത 
ലിറ്ററസി 


പഠിപ്പിക്കുന്നു 
നിങ്ങള്‍ എത്ര പണം സമ്പാദിക്കുന്നു എന്നല്ല. 
ഇത്‌ നിങ്ങള്‍ എത്ര പണം സ്ധൂകഷിക്കുന്നു എന്നതാണ്‌. 
1990 ല്‍ മൈക്ക്‌ പിതാവിന്റെ സാമ്രാജ്യം ഏറ്റെടുത്തു, വാസ്തവത്തില്‍, അച്ഛന്‍ 
ചെയ്തതിനേക്കാള്‍ മികച്ച ജോലി ചെയ്യുന്നു. ഗോള്‍ഫ്‌ കോഴ്‌സില്‍ ഞങ്ങള്‍ 
വര്‍ഷത്തില്‍ ഒന്നോ രണ്ടോ തവണ പരസ്പരം കാണുന്നു. അവനും ഭാര്യയും 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ .ഹിക്കാവുന്നതിലുമധികം സമ്പന്നരാണ്‌. റിച്ച്‌ ഡാഡിയുടെ സാമ്രാജ്യം 
വലിയ കൈകളിലാണ്‌, മൈക്ക്‌ ഇപ്പോള്‍ മകനെ തന്റെ സ്ഥാനത്തേക്ക്‌ വരാന്‍ 
ഒരുക്കുന്നു, കാരണം അവന്റെ അച്ഛന്‍ ഞങ്ങളെ വളര്‍ത്തി. 


1994-ല്‍ ഞാന്‍ 47-90 വയസ്സില്‍ വിരമിച്ചു, എന്റെ ഭാര്യ കിമ്മിന്‌ 37 വയസ്സായിരുന്നു. 
വിരമിക്കല്‍ എന്നതിനര്‍ത്ഥം ജോലി ചെയ്യരുത്‌ എന്നാണ്‌. ഞങ്ങളെ 
സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നത്‌, അപ്രതീക്ഷിതമായ വിനാശകരമായ 
മാറ്റങ്ങള്‍ മാറ്റിനിര്‍ത്തിയാല്‍, നമുക്ക്‌ പ്രവര്‍ത്തിക്കാനോ പ്രവര്‍ത്തിക്കാനോ കഴിയില്ല, 
മാത്രമല്ല നമ്മുടെ സമ്പത്ത്‌ സ്വയമേവ വളരുകയും പണപ്പെരുപ്പത്തിന്‌ മുന്നില്‍ 
നില്‍ക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. ഞങ്ങളുടെ ആസ്തികള്‍ സ്വയം വളരാന്‍ പര്യാപ്തമാണ്‌. 
ഇത്‌ ഒരു മരം നടുന്നത്‌ പോലെയാണ്‌. നിങ്ങള്‍ വര്‍ഷങ്ങളോളം ഇത്‌ നനയ്ക്കുന്നു, 
തുടര്‍ന്ന്‌ ഒരു ദിവസം ഇത്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആവശ്യമില്ല. അതിന്റെ വേരുകള്‍ വേണ്ടത്ര 
ആഴത്തില്‍ സ്ഥാപിച്ചിരിക്കുന്നു. നിങ്ങളുടെ ആനന്ദത്തിന്‌ മരം തണലേകുന്നു. 


മൈക്ക്‌ സാമ്രാജ്യം പ്രവര്‍ത്തിപ്പിക്കാന്‍ തിരഞ്ഞെടുത്തു, ഞാന്‍ വിരമിക്കാന്‍ 
തിരഞ്ഞെടുത്തു. 


ഞാന്‍ ആളുകളുടെ ഗ്രൂപ്പുകളുമായി സംസാരിക്കുമ്പോഴെല്ലാം, അവര്‍ എന്താണ്‌ 
ചെയ്യാന്‍ ഞാന്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നതെന്ന്‌ അവര്‍ പലപ്പോഴും ചോദിക്കാറുണ്ട്‌. 
“ഞാന്‍ എങ്ങനെ ആരംഭിക്കും?” “നിങ്ങള്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്ന ഒരു 
പുസ്തകമുണ്ടോ?” “എന്റെ മക്കളെ തയ്യാറാക്കാന്‍ ഞാന്‍ എന്തുചെയ്യണം?” 
“വിജയത്തിന്റെ നിങ്ങളുടെ രഹസ്യം എന്താണ്‌?” “ഞാന്‍ എങ്ങനെ 
ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ സമ്പാദിക്കും?” 


ഈ ചോദ്യങ്ങളിലൊന്ന്‌ കേള്‍ക്കുമ്പോഴെല്ലാം, ഇനിപ്പറയുന്ന സ്റ്റോറി എന്നെ 
ഓര്‍മ്മപ്പെടുത്തുന്നു: 


ഏറ്റവും സമ്പന്നരായ ബിസിനസുകാര്‍ 


1923 ല്‍ ഞങ്ങളുടെ ഒരു വലിയ നേതാക്കളും സമ്പന്നരായ ബിസിനസുകാരും 
ചിക്കാഗോയിലെ എഡ്ജ്‌ വാട്ടര്‍ ബീച്ച്‌ ഹോട്ടലില്‍ ഒരു മീറ്റിംഗ്‌ നടത്തി. ഏറ്റവും 
വലിയ സ്വതന്ത്ര സ്റ്റീല്‍ കമ്പനിയുടെ തലവന്‍ ചാള്‍സ്‌ ഷ്വാബും 
അക്കൂട്ടത്തിലുണ്ട. ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ യൂട്ടിലിറ്റി പ്രസിഡന്റ്‌ 
സാമുവല്‍ ഇന്‍സുല്‍; ഹോവാര്‍ഡ്‌ ഹോപ്സണ്‍, ഏറ്റവും വലിയ ഗ്യാസ്‌ 
കമ്പനിയുടെ തലവന്‍; അക്കാലത്തെ ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ 
കമ്പനികളിലൊന്നായ ഇന്റര്‍നാഷണല്‍ മാച്ച്‌ കമ്പനിയുടെ പ്രസിഡന്റ്‌ ഐവര്‍ 
ക്രൂുഗര്‍; ലിയോണ്‍ ഫ്രേസിയര്‍, ബാങ്ക്‌ ഓഫ്‌ ഇന്റര്‍നാഷണല്‍ സെറ്റില്‍മെന്‍റ്‌ 
പ്രസിഡന്റ്‌; റിച്ചാര്‍ഡ്‌ വിറ്റ്നി, ന്യൂയോര്‍ക്ക്‌ സ്റോക്ക്‌ എക്സ്ചേഞ്ച്‌ പ്രസിഡന്റ്‌; 
ആര്‍തര്‍ കോട്ടണ്‍, ജെസ്സി ലിവര്‍മോര്‍ എന്നിവരാണ്‌ ഏറ്റവും വലിയ സ്റ്റോക്ക്‌ 


Ula ഹക്കച്ചവടക്കാര്‍; പ്രസിഡന്റ്‌ ഹാര്‍ഡിംഗിന്റെ മന്ത്രിസഭയിലെ അംഗമായ 
ആല്‍ബര്‍ട്ട്‌ ഫാള്‍. ഇരുപത്തിയഞ്ച്‌ വര്‍ഷത്തിന്‌ ശേഷം, ഈ ഒന്‍പത്‌ 
ടൈറ്റാനുകള്‍ അവരുടെ ജീവിതം അവസാനിപ്പിച്ചു: കടമെടുത്ത പണത്തിന്റെ 
പേരില്‍ അഞ്ച്‌ വര്‍ഷം ജീവിച്ച ശേഷം ഷ്വാബ്‌ നിസ്സാരനായി മരിച്ചു. ഇന്‍സുല്‍ 
ഒരു വിദേശരാജ്യത്ത്‌ തകര്‍ന്നു, ക്രൂഗറും കോട്ടണും തകര്‍ന്നു മരിച്ചു. 
ഹോപ്സണ്‍ ഭ്രാന്തനായി. വിറ്റ്നിയും ആല്‍ബര്‍ട്ട്‌ ഫാളും ജയില്‍ മോചിതരായി, 
ഫ്രേസറും ലിവര്‍മോറും ആത്മഹത്യ ചെയ്തു. 


ഈ പുരുഷന്മാര്‍ക്ക്‌ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ എന്താണ്‌ സംഭവിച്ചതെന്ന്‌ ആര്‍ക്കെങ്കിലും 
പറയാന്‍ കഴിയുമോ എന്ന്‌ എനിക്ക്‌ സംശയമുണ്ട്‌. 1923 ലെ തീയതി നോക്കിയാല്‍, 
അത്‌ 1929 ലെ വിപണി തകര്‍ച്ചയ്ക്കും മഹാമാന്ദ്യത്തിനും തൊട്ടുമുമ്പായിരുന്നു, ഈ 
മനുഷ്യരെയും അവരുടെ ജീവിതത്തെയും വളരെയധികം സ്വാധീനിച്ചുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
സംശയിക്കുന്നു. പോയിന്റ്‌ ഇതാണ്‌: ഈ മനുഷ്യരെക്കാള്‍ വലുതും 
വേഗതയേറിയതുമായ കാലഘട്ടത്തിലാണ്‌ ഇന്ന്‌ നാം ജീവിക്കുന്നത്‌. വരും 
വര്‍ഷങ്ങളില്‍ ഈ മനുഷ്യര്‍ അഭിമുഖീകരിച്ച ഉയര്‍ച്ച താഴ്ചകള്‍ക്ക്‌ സമാന്തരമായി 
വളരെയധികം കുതിച്ചുചാട്ടങ്ങള്‍ ഉണ്ടാകുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ സംശയിക്കുന്നു. എനിക്ക്‌ 
വളരെയധികം ആശങ്കയുണ്ട്‌ 


ആളുകള്‍ പണത്തില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു, അവരുടെ ഏറ്റവും വലിയ സമ്പത്ത്‌, 
വിദ്യാഭ്യാസം എന്നിവയില്‍ അല്ല. ആളുകള്‍ വഴക്കമുള്ളവരാകാന്‍ തയ്യാറാണെങ്കില്‍, 
തുറന്ന മനസ്സ്‌ സൂക്ഷിച്ച്‌ പഠിക്കുക, കഠിനമായ മാറ്റങ്ങള്‍ക്കിടയിലും അവര്‍ കൂടുതല്‍ 
സമ്പന്നരും ധനികരുമായി വളരും. പണം പ്രശ്നങ്ങള്‍ പരിഹരിക്കുമെന്ന്‌ അവര്‍ 
കരുതുന്നുവെങ്കില്‍, അവര്‍ക്ക്‌ ഒരു പരുക്കന്‍ സവാരി ഉണ്ടാകും. ഇന്റലിജന്‍സ്‌ 
പ്രശ്നങ്ങള്‍ പരിഹരിക്കുകയും പണം ഉല്‍പാദിപ്പിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. സാമ്പത്തിക 
ബുദ്ധിയില്ലാത്ത പണം ഉടന്‍ തന്നെ ഇല്ലാതാകും. 


ജീവിതത്തില്‍, നിങ്ങള്‍ എത്രമാത്രം പണം സമ്പാദിക്കുന്നുവെന്നത്‌ 
മനസ്സിലാക്കുന്നതില്‍ മിക്ക ആളുകളും പരാജയപ്പെടുന്നു. ഇത്‌ നിങ്ങള്‍ എത്ര പണം 
സൂക്ഷിക്കുന്നു എന്നതാണ്‌. ലോട്ടറി ജേതാക്കളുടെ ദരിദ്രരും പിന്നീട്‌ പെട്ടെന്ന്‌ 
സമ്പന്നരും പിന്നീട്‌ ദരിദ്രരുമായവരുടെ കഥകള്‍ നമ്മള്‍ എല്ലാവരും കേട്ടിട്ടുണ്ട്‌. 


അവര്‍ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ വിജയിക്കുന്നു, എന്നിട്ടും അവര്‍ ആരംഭിച്ച സ്ഥലത്ത്‌ 
തിരിച്ചെത്തും. അല്ലെങ്കില്‍ പ്രൊഫഷണല്‍ അന്കറ്റുകളുടെ കഥകള്‍, 24 
വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ വരുമാനം നേടുന്നു, പക്ഷേ 10 
വര്‍ഷത്തിനുശേഷം ഒരു പാലത്തിനടിയില്‍ ഉറങ്ങുകയാണ്‌. 


ഒരു വര്‍ഷം മുമ്പ്‌ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ പേരുള്ള ഒരു യുവ ബാസ്‌കറ്റ്‌ബോള്‍ 
കളിക്കാരന്റെ കഥ ഞാന്‍ ഓര്‍ക്കുന്നു. ഇന്ന്‌, വെറും 29 വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍, തന്റെ 
സുഹൃത്തുക്കള്‍, അറ്റോര്‍ണി, അക്കാണ്ടന്റ്‌ എന്നിവര്‍ തന്റെ പണം എടുത്തതായും 
മിനിമം വേതനത്തിനായി ഒരു കാര്‍ വാഷില്‍ ജോലി ചെയ്യാന്‍ 
നിര്‍ബന്ധിതനായതായും അദ്ദേഹം അവകാശപ്പെടുന്നു. കാറുകള്‍ 
തുടച്ചുമാറ്റുന്നതിനാല്‍ ചാമ്പ്യന്‍ഷിപ്പ്‌ മോതിരം അഴിക്കാന്‍ വിസമ്മതിച്ചതിനാലാണ്‌ 
അദ്ദേഹത്തെ കാര്‍ വാഷില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്താക്കിയത്‌. അദ്ദേഹത്തിന്റെ കഥ ദേശീയ 
വാര്‍ത്തയാക്കി, ബുദ്ധിമുട്ടുകളും വിവേചനവും അവകാശപ്പെട്ട്‌ അദ്ദേഹം 
അവസാനിപ്പിക്കണമെന്ന്‌ അഭ്യര്‍ത്ഥിക്കുന്നു. മോതിരം താന്‍ ഉപേക്ഷിച്ചതാണെന്നും 
അത്‌ pped രിയെടുത്താല്‍ അയാള്‍ തകരുമെന്നും അദ്ദേഹം അവകാശപ്പെടുന്നു. 


തല്‍ക്ഷണ കോടീശ്വരന്മാരായ നിരവധി ആളുകളെ എനിക്കറിയാം. ചില ആളുകള്‍ 
ധനികരും ധനികരുമായിത്തീര്‍ന്നതില്‍ ഞാന്‍ സന്തുഷ്ടനാണെങ്കിലും, 
ദീര്‍ഘകാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍, നിങ്ങള്‍ എത്രമാത്രം പണം സമ്പാദിക്കുന്നു എന്നല്ല 


ഞാന്‍ മുന്നറിയിപ്പ്‌ നല്‍കുന്നത്‌. ഇത്‌ നിങ്ങള്‍ എത്രമാത്രം സൂക്ഷിക്കുന്നു, എത്ര 
തലമുറകള്‍ സൂക്ഷിക്കുന്നു. 


അതിനാല്‍ ആളുകള്‍ ചോദിക്കുമ്പോള്‍, “ഞാന്‍ എവിടെ തുടങ്ങണം?” അല്ലെങ്കില്‍ 
“വേഗത്തില്‍ സമ്പന്നനാകുന്നത്‌ എങ്ങനെയെന്ന്‌ എന്നോട്‌ പറയൂ,” അവര്‍ പലപ്പോഴും 
എന്റെ ഉത്തരത്തില്‍ നിരാശരാണ്‌. ഞാന്‍ ഒരു കൊച്ചുകുട്ടിയായിരിക്കുമ്പോള്‍ എന്റെ 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നോട്‌ പറഞ്ഞത്‌ ഞാന്‍ അവരോട്‌ വെറുതെ പറയുന്നു. 
“നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നനാകണമെങ്കില്‍ സാമ്പത്തികമായി സാക്ഷരരായിരിക്കണം.” 


ഞങ്ങള്‍ ഒരുമിച്ചിരിക്കുമ്പോഴെല്ലാം ആ ആശയം എന്റെ തലയില്‍ പതിച്ചിരുന്നു. 
ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പുസ്തകങ്ങള്‍ 
വായിക്കേണ്ടതിന്റെ പ്രാധാന്യം ressed ന്നിപ്പറഞ്ഞു, അതേസമയം സമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്‍ സാമ്പത്തിക സാക്ഷരത കൈവരിക്കേണ്ടതിന്റെ ആവശ്യകത ressed 
ന്നിപ്പറഞ്ഞു. 


നിങ്ങള്‍ എംപയര്‍ സ്റേറ്റ്‌ കെട്ടിടം നിര്‍മ്മിക്കാന്‍ പോകുകയാണെങ്കില്‍, ആദ്യം 
ചെയ്യേണ്ടത്‌ ആഴത്തിലുള്ള ഒരു ദ്വാരം കുഴിച്ച്‌ ശക്തമായ അടിത്തറ പകരുക 
എന്നതാണ്‌. നിങ്ങള്‍ പ്രാന്തപ്രദേശങ്ങളില്‍ ഒരു വീട്‌ പണിയാന്‍ പോകുകയാണെങ്കില്‍, 
നിങ്ങള്‍ ചെയ്യേണ്ടത്‌ ആറ്‌ ഇഞ്ച്‌ MEN! കോണ്‍ക്രീറ്റ്‌ ഒഴിക്കുക എന്നതാണ്‌ . മിക്ക 
ആളുകളും, സമ്പന്നരാകാനുള്ള ശ്രമത്തില്‍, ആറ്‌ ഇഞ്ച്‌ സ്ലാബില്‍ ഒരു എംപയര്‍ സ്റ്റേറ്റ്‌ 
കെട്ടിടം പണിയാന്‍ ശ്രമിക്കുകയാണ്‌ . 


കാര്‍ഷിക യുഗത്തില്‍ സൃഷ്ടിക്കപ്പെട്ട ഞങ്ങളുടെ സ്കൂള്‍ സമ്പ്രദായം ഇപ്പോഴും 
അടിത്തറയില്ലാത്ത വീടുകളില്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു. അഴുക്ക്‌ നിലകള്‍ ഇപ്പോഴും 
ദേഷ്യമാണ്‌. അതിനാല്‍ കുട്ടികള്‍ സാമ്പത്തിക അടിത്തറയില്ലാത്ത സ്കൂളില്‍ നിന്ന്‌ 
ബിരുദം നേടുന്നു. അമേരിക്കന്‍ സ്വപ്നം ജീവിക്കുന്ന ഒരു ദിവസം, ഉറക്കമില്ലാത്തതും 
സബര്‍ബിയയില്‍ കടക്കെണിയിലായതും, അവരുടെ സാമ്പത്തിക 
പ്രശ്നങ്ങള്‍ക്കുള്ള ഉത്തരം ധനികരെ വേഗത്തില്‍ സമ്പാദിക്കാനുള്ള വഴി 
കണ്ടെത്തുകയാണെന്ന്‌ അവര്‍ തീരുമാനിക്കുന്നു. 


സ്‌കൂള്‍ കെട്ടിടത്തിന്റെ നിര്‍മ്മാണം ആരംഭിക്കുന്നു. ഇത്‌ വേഗത്തില്‍ ഉയരുന്നു, 
താമസിയാതെ, എംപയര്‍ സ്റേറ്റ്‌ കെട്ടിടത്തിനുപകരം, ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
സബര്‍ബിയയിലെ ചായുന്ന ഗോപുരം ഉണ്ട്‌. ഉറക്കമില്ലാത്ത രാത്രികള്‍ മടങ്ങുന്നു. 


ഞങ്ങളുടെ മുതിര്‍ന്ന വര്‍ഷങ്ങളില്‍ മൈക്കിനെയും എന്നെയും 
സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, ഞങ്ങളുടെ രണ്ട്‌ തിരഞ്ഞെടുപ്പുകളും സാധ്യമായിരുന്നു, 
കാരണം ഞങ്ങള്‍ കുട്ടികളായിരിക്കുമ്പോള്‍ ശക്തമായ സാമ്പത്തിക അടിത്തറ 
പകരാന്‍ ഞങ്ങളെ പഠിപ്പിച്ചു. 


അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌ ഒരുപക്ഷേ ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും ആശയക്കുഴപ്പമുണ്ടാക്കുന്ന, 
ബോറടിപ്പിക്കുന്ന വിഷയമാണ്‌, പക്ഷേ നിങ്ങള്‍ ദീര്‍ഘകാലത്തേക്ക്‌ സമ്പന്നനാകാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍ , അത്‌ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട വിഷയമാകാം. ധനികനായ 
അച്ഛനെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, വിരസവും ആശയക്കുഴപ്പമുണ്ടാക്കുന്നതുമായ 
വിഷയം എങ്ങനെ എടുത്ത്‌ കുട്ടികളെ പഠിപ്പിക്കാം എന്നതായിരുന്നു ചോദ്യം. 
ചിത്രങ്ങളില്‍ പഠിപ്പിച്ച്‌ ലളിതമാക്കുക എന്നതാണ്‌ അദ്ദേഹം കണ്ടെത്തിയ ഉത്തരം. 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ മൈക്കിനും എനിക്കും ശക്തമായ സാമ്പത്തിക അടിത്തറ 
പകര്‍ന്ത്?ഞ്ഞ്ജ്ടള്‍ കുട്ടികള്‍ മാത്രമായതിനാല്‍, ഞങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കുന്നതിനുള്ള ഒരു 
ലളിതമ്ഥയന്മാര്‍ഗം അവന്‍ സൃഷ്ടിച്ചു. വര്‍ഷങ്ങളോളം അദ്ദേഹം ചിത്രങ്ങള്‍ 
വരയ്ര്ഴുടയുകുറച്ച്‌ വാക്കുകള്‍ ഉപയോഗിക്കുകയും ചെയ്തു. മൈക്കും എനിക്കും 
ലളിത്മ്രയ്ഭഗ്രമയിംഗുകള്‍, പദപ്രയോഗം, പണത്തിന്റെ ചലനം എന്നിവ മനസ്സിലായി, 
പിന്നിടുള്ളവര്‍ഷങ്ങളില്‍ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ അക്കങ്ങള്‍ ചേര്‍ക്കാന്‍ തുടങ്ങി. ഇന്ന്‌, 
OO DAH AQSHOM സങ്കീര്‍ണ്ണവും നൂതനവുമായ അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌ വിശകലനം 
നടത്തിയിട്ടുണ്ട്‌, കാരണം അദ്ദേഹത്തിന്റെ സാമ്രാജ്യം പ്രവര്‍ത്തിപ്പിക്കാന്‍ 
അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഉണ്ടായിരുന്നു. എന്റെ സാമ്രാജ്യം ചെറുതായതിനാല്‍ ഞാന്‍ അത്ര 
സങ്കീര്‍ണ്ണനല്ല, എന്നിട്ടും ഞങ്ങള്‍ അതേ ലളിതമായ അടിത്തറയില്‍ നിന്നാണ്‌ 
വരുന്നത്‌. ഇനിപ്പറയുന്ന പേജുകളില്‍, മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ ഞങ്ങള്‍ക്കായി സൃഷ്ടിച്ച 
അതേ ലളിതമായ വരകള്‍ ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു. 
അടിസ്ഥാനപരമാണെകങ്കിലും, ശക്തമായതും ആഴത്തിലുളളതുമായ അടിത്തറയില്‍ 
ധാരാളം സമ്പത്ത്‌ കെട്ടിപ്പടുക്കുന്നതിന്‌ രണ്ട്‌ കൊച്ചുകുട്ടികളെ നയിക്കാന്‍ ഈ 
ഡ്രോയിംഗുകള്‍ സഹായിച്ചു. 


റൂള്‍ # 1: ഒരു അസറ്റും ബാധ്യതയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം നിങ്ങള്‍ 
അറിഞ്ഞിരിക്കണം, കൂടാതെ അസറ്റുകള്‍ വാങ്ങുക. 

നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമ്പന്നനാകണമെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ അറിയേണ്ടത്‌ ഇതാണ്‌. ഇത്‌ റൂള്‍ 

നമ്പര്‍ വണ്‍ ആണ്‌. ഇത്‌ ഒരേയൊരു നിയമമാണ്‌. ഇത്‌ അസംബന്ധമായി തോന്നാം, 

പക്ഷേ ഈ നിയമം എത്ര ആഴത്തിലുള്ളതാണെന്ന്‌ മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും അറിയില്ല. 

ഒരു ആസ്തിയും ബാധ്യതയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം അറിയാത്തതിനാല്‍ മിക്ക 

ആളുകളും സാമ്പത്തികമായി ബുദ്ധിമുട്ടുന്നു. 


“ധനികര്‍ സ്വത്ത്‌ സമ്പാദിക്കുന്നു. ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും സ്വത്താണെന്ന്‌ കരുതുന്ന 
ബാധ്യതകള്‍ നേടുന്നു, “ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ മൈക്കിനോടും എന്നോടും ഇത്‌ വിശദീകരിച്ചപ്പോള്‍, ഞങ്ങള്‍ 
തമാശ പറയുകയാണെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ കരുതി. ഇവിടെ ഞങ്ങള്‍, ഏതാണ്ട്‌ ക teen 
മാരക്കാരായിരുന്നു, സമ്പന്നരാകാനുള്ള രഹസ്യം കാത്തിരിക്കുന്നു, ഇതാണ്‌ 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ ഉത്തരം. ഇത്‌ വളരെ ലളിതമായിരുന്നു, അതിനെക്കുറിച്ച്‌ ചിന്തിക്കാന്‍ 
ഞങ്ങള്‍ വളരെക്കാലം നിര്‍ത്തി. 


“എന്താണ്‌ അസ്റ്റ്‌?” മൈക്ക്‌ ചോദിച്ചു. 


“ഇപ്പോള്‍ വിഷമിക്കേണ്ട,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ആശയം മുങ്ങാന്‍ 
അനുവദിക്കുക. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ലാളിത്യം മനസിലാക്കാന്‍ കഴിയുമെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടെ 
ജീവിതത്തിന്‌ ഒരു പദ്ധതി ഉണ്ടായിരിക്കുകയും സാമ്പത്തികമായി എളുപ്പമാവുകയും 
ചെയ്യും. ഇത്‌ ലളിതമാണ്‌. അതുകൊണ്ടാണ്‌ ഈ ആശയം നഷ്ടപ്പെടുന്നത്‌. ” 


“നിങ്ങള്‍ അറിയേണ്ടത്‌ ഒരു ആസ്തി എന്താണെന്നും അവ സ്വന്തമാക്കണമെന്നും 
ഞങ്ങള്‍ സമ്പന്നരാകുമെന്നും മാത്രമാണ്‌.” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 

ധനികനായ അച്ഛന്‍ തലയാട്ടി. “ഇത്‌ വളരെ ലളിതമാണ്‌.” 

“ഇത്‌ വളരെ ലളിതമാണെങ്കില്‍, എല്ലാവരും എങ്ങനെ സമ്പന്നരല്ല?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പുഞ്ചിരിച്ചു. “കാരണം ഒരു ആസ്തിയും ബാധ്യതയും 
തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം ആളുകള്‍ക്ക്‌ അറിയില്ല.” 


“മുതിര്‍ന്നവരെ എങ്ങനെ വഴിതെറ്റിക്കും? ഇത്‌ വളരെ ലളിതമാണെങ്കില്‍, അത്‌ 
പ്രധാനപ്പെട്ടതാണെങ്കില്‍, എല്ലാവരും എന്തുകൊണ്ട്‌ അത്‌ കണ്ടെത്താന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല? ” 


സ്വത്തുക്കളും ബാധ്യതകളും എന്താണെന്ന്‌ വിശദീകരിക്കാന്‍ ധനികനായ അച്ഛന്‌ 
കുറച്ച്‌ നിമിഷങ്ങളെടുത്തു. 


ഒരു മുതിര്‍ന്ന വ്യക്തിയെന്ന നിലയില്‍, മറ്റ്‌ മുതിര്‍ന്നവര്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ വിശദീകരിക്കാന്‍ 
എനിക്ക്‌ ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌. ആശയത്തിന്റെ ലാളിത്യം അവരെ രക്ഷപ്പെടുത്തുന്നു, 
കാരണം അവര്‍ വ്യത്യസ്തമായി വിദ്യാഭ്യാസം നേടിയിട്ടുണ്ട്‌. ബാങ്കര്‍മാര്‍, 
അക്കാണ്ടന്റുമാര്‍, റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ഏജന്റുമാര്‍, ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ പ്ലാനര്‍മാര്‍ തുടങ്ങി മറ്റ്‌ 
വിദ്യാസമ്പന്നരായ പ്രൊഫഷണലുകളാണ്‌ അവരെ പഠിപ്പിച്ചത്‌. മുതിര്‍ന്നവരോട്‌ 
പഠിക്കാനോ വീണ്ടും കുട്ടികളാകാനോ ആവശ്യപ്പെടുന്നതാണ്‌ ബുദ്ധിമുട്ട്‌. ലളിതമായ 
നിര്‍വചനങ്ങളില്‍ ശ്രദ്ധ ചെലുത്തുന്നത്‌ അപമാനകരമാണെന്ന്‌ ബുദ്ധിമാനായ ഒരു 
മുതിര്‍ന്നയാള്‍ പലപ്പോഴും കരുതുന്നു. 


റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ ചുംബനം വിശ്വസിച്ചു തത്ത്വം-നിലനിര്‍ത്തുക , അതു സിമ്പിള്‍ 
വിഡ്ഡിത്തമാണ്‌ (അല്ലെങ്കില്‍ സൂപ്പര്‍ ലളിതമാക്കാന്‍) സനരോപരിതലത്തിലെത്താന്‍ 
അദ്ദേഹം അത്‌ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ലളിതമായ കാത്തു, ആ നമ്മുടെ സാമ്പത്തിക അടിത്തറ 
ശക്തമായ ചെയ്തു. 


എന്താണ്‌ ആശയക്കുഴപ്പത്തിന്‌ കാരണമാകുന്നത്‌? ഇത്ര ലളിതമായ എന്തെങ്കിലും 
ഇത്രമാത്രം വളച്ചൊടിക്കാന്‍ എങ്ങനെ കഴിയും? ശരിക്കും ബാധ്യതയുള്ള ഒരു 
അസറ്റ്‌ ആരെങ്കിലും വാങ്ങുന്നത്‌ എന്തുകൊണ്ട്‌? ഉത്തരം അടിസ്ഥാന 
വിദ്യാഭ്യാസത്തിലാണ്‌. 


“സാക്ഷരത” എന്ന വാക്കിലാണ്‌ ഞങ്ങള്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നത്‌, “സാമ്പത്തിക 
സാക്ഷരത” എന്നതിലല്ല. 


എന്തെങ്കിലും ഒരു അസറ്റ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ബാധ്യത എന്ന്‌ നിര്‍വചിക്കുന്നത്‌ വാക്കുകളല്ല. 
വാസ്തവത്തില്‍, നിങ്ങള്‍ ശരിക്കും ആശയക്കുഴപ്പത്തിലാകാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, നിഘണ്ടുവിലെ “അസറ്റ്‌”, “ബാധ്യത” എന്നീ വാക്കുകള്‍ 
നോക്കുക. പരിശീലനം ലഭിച്ച ഒരു അക്കാണ്ടന്റിന്‌ നിര്‍വചനം മികച്ചതായിരിക്കുമെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയാം, എന്നാല്‍ ശരാശരി വ്യക്തിക്ക്‌ ഇത്‌ അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നില്ല. എന്നാല്‍ 
പ്രായപൂര്‍ത്തിയായ ഞങ്ങള്‍ പലപ്പോഴും എന്തെങ്കിലും അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നില്ലെന്ന്‌ 
സമ്മതിക്കുന്നതിൽ അഭിമാനിക്കുന്നു. 


ചെറുപ്പക്കാരായ ആണ്‍കുട്ടികളോട്‌, ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു, “ഒരു ആസ്തിയെ 
നിര്‍വചിക്കുന്നത്‌ വാക്കുകളല്ല, അക്കങ്ങളാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അക്കങ്ങള്‍ വായിക്കാന്‍ 

കഴിയുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിലത്തെ ഒരു ദ്വാരത്തില്‍ നിന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു അസറ്റ്‌ പറയാന്‍ 
കഴിയില്ല. ” 


“അക്ക ing ണ്ടിംഗില്‍,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറയും, “ഇത്‌ അക്കങ്ങളല്ല, അക്കങ്ങള്‍ 
എന്താണ്‌ നിങ്ങളോട്‌ പറയുന്നത്‌. ഇത്‌ വാക്കുകള്‍ പോലെയാണ്‌. ഇത്‌ വാക്കുകളല്ല, 
വാക്കുകള്‍ നിങ്ങളോട്‌ പറയുന്ന കഥയാണ്‌. ” “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമ്പന്നനാകാന്‍ 
OSBE ASANO ĪANS അക്കങ്ങള്‍ വായിക്കാനും മനസിലാക്കാനും 
കഴിയുക്‌/?ജ്രിക്ക്ല്‍ ഞാന്‍ അത്‌ കേട്ടാല്‍, എന്റെ ധനികനായ അച്ഛനില്‍ നിന്ന്‌ 
ആയ്ധിരം/തവണഞാല്‍ അത്‌ കേട്ടു. “സമ്പന്നര്‍ സ്വത്ത്‌ സമ്പാദിക്കുന്നു, ദരിദ്രരും 
മധ്യലര്‍ശ്ുവും PUYOL നേടുന്നു” എന്നും ഞാന്‍ കേട്ടു. 


ഒരു അസറ്റും ബാധ്യതയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം എങ്ങനെ പറയും. മിക്ക 
അക്കാണ്ടന്റുമാരും ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ പ്രൊഫഷണലുകളും നിര്‍വചനങ്ങളോട്‌ 
യോജിക്കുന്നില്ല, എന്നാല്‍ ഈ ലളിതമായ ഡ്രോയിംഗുകള്‍ രണ്ട്‌ 
ആണ്‍കുട്ടികള്‍ക്കുള്ള ശക്തമായ സാമ്പത്തിക അടിത്തറയുടെ തുടക്കമായിരുന്നു. 


ഇതാണ്‌ ഒരു Goavglong പണമൊഴുക്ക്‌ രീതി: 


Cash Flow 


ഡയഗ്രം ഭാഗം പലപ്പോഴും വിളിക്കുന്ന വരുമാന സ്റ്റേറ്റ്മെന്റ്‌ ആണ്‌ 
ലാഭം-ആന്‍ഡ്‌-നഷ്ടം സ്റ്റേറ്റ്മെന്റ്‌. ഇത്‌ വരുമാനവും ചെലവും അളക്കുന്നു: പണവും 
പണവും. ഡയഗ്രാമിന്റെ താഴത്തെ ഭാഗം ഒരു ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റാണ്‌. 
ബാധ്യതകള്‍ക്കെതിരെ ആസ്തികള്‍ സന്തുലിതമാക്കേണ്ടതിനാലാണ്‌ ഇതിനെ 
വിളിക്കുന്നത്‌. 

പല സാമ്പത്തിക വിദഗ്ധര്‍ക്കും വരുമാന പ്രസ്താവനയും ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റും 

തമ്മിലുള്ള ബന്ധം അറിയില്ല, ആ ബന്ധം മനസിലാക്കേണ്ടത്‌ അത്യാവശ്യമാണ്‌. 


ഞാന്‍ നേരത്തെ പറഞ്ഞതുപോലെ, എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ രണ്ട്‌ 
ആണ്‍കുട്ടികളോട്‌ “ആസ്തികള്‍ നിങ്ങളുടെ പോക്കറ്റില്‍ പണം നിക്ഷേപിക്കുന്നു” 
എന്ന്‌ പറഞ്ഞു. നല്ലതും ലളിതവും ഉപയോഗയോഗ്യവുമാണ്‌. 


ഇത്‌ പണം-ഒഴുക്ക്‌ ബാധ്യതയിത്‌ പാറ്റേണ്‍: 


Income 


ഇപ്പോള്‍ ആസ്തികളും ബാധ്യതകളും ചിത്രങ്ങളിലൂടെ നിര്‍വചിക്കപ്പെട്ടിട്ടുണ്ട്‌, എന്റെ 
നിര്‍വചനങ്ങള്‍ വാക്കുകളില്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നത്‌ എളുപ്പമായിരിക്കും. എന്റെ 
പോക്കറ്റില്‍ പണം നിക്ഷേപിക്കുന്ന ഒന്നാണ്‌ അസറ്റ്‌. എന്റെ പോക്കറ്റില്‍ നിന്ന്‌ പണം 
എടുക്കുന്ന ഒന്നാണ്‌ ബാധ്യത. ഇത്‌ ശരിക്കും നിങ്ങള്‍ അറിയേണ്ടത്‌ മാത്രമാണ്‌. 


നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നനാകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടെ ജീവിതം ആസ്തികള്‍ 
വാങ്ങാന്‍ ചെലവഴിക്കുക. നിങ്ങള്‍ ദരിദ്രനോ മധ്യവര്‍ഗമോ ആകാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, ബാധ്യതകള്‍ വാങ്ങാന്‍ നിങ്ങളുടെ ജീവിതം ചെലവഴിക്കുക. 


വാക്കുകളിലും അക്കങ്ങളിലും നിരക്ഷരതയാണ്‌ സാമ്പത്തിക പോരാട്ടത്തിന്റെ 
അടിസ്ഥാനം. ആളുകള്‍ക്ക്‌ സാമ്പത്തികമായി ബുദ്ധിമുട്ടുകള്‍ നേരിടുന്നുണ്ടെങ്കില്‍, 
അവര്‍ക്ക്‌ മനസ്സിലാകാത്ത ചിലത്‌ വാക്കുകളിലോ അക്കങ്ങളിലോ ഉണ്ട്‌. 
സാമ്പത്തികമായി സമരം ചെയ്യുന്ന ആളുകളേക്കാള്‍ വ്യത്യസ്ത മേഖലകളില്‍ 
സാക്ഷരരായതിനാല്‍ സമ്പന്നര്‍ സമ്പന്നരാണ്‌. അതിനാല്‍, നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നരാകാനും 
സമ്പത്ത്‌ നിലനിര്‍ത്താനും ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, വാക്കുകളിലും അക്കങ്ങളിലും 
സാമ്പത്തികമായി സാക്ഷരരാകേണ്ടത്‌ പ്രധാനമാണ്‌. 


ഡയഗ്രാമുകളിലെ അമ്പടയാളങ്ങള്‍ പണത്തിന്റെ ഒഴുക്ക്‌ അല്ലെങ്കില്‍ “പണമൊഴുക്ക്‌” 
പ്രതിനിധീകരിക്കുന്നു. സന്ദര്‍ഭത്തില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുവരുന്ന വാക്കുകള്‍ കുറച്ച്‌ 
അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നതുപോലെ, അക്കങ്ങള്‍ മാത്രം കുറച്ച്‌ അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നു. ഇത്‌ 
കണക്കാക്കുന്ന കഥയാണ്‌. ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ റിപ്പോര്‍ട്ടിംഗില്‍, നമ്പറുകള്‍ വായിക്കുന്നത്‌ 
പ്ലോട്ടിനായി തിരയുന്നു, പണം എവിടെയാണ്‌ ഒഴുകുന്നത്‌ എന്നതിന്റെ കഥ. 80 
ശതമാനം കുടുംബങ്ങളിലും, സാമ്പത്തിക കഥ മുന്നോട്ട്‌ പോകാനുള്ള 
കഠിനാധ്വാനത്തിന്റെ ചിത്രം വരയ്ക്കുന്നു. എന്നിരുന്നാലും, ഈ ശ്രമം വെറുതെയല്ല, 
കാരണം അവര്‍ ആസ്തികള്‍ക്കുപകരം ബാധ്യതകള്‍ വാങ്ങുന്നതിനായി ജീവിതം 
ചെലവഴിക്കുന്നു. 


ഇത്‌ പണം-ഒഴുക്ക്‌ ഒരു പാവപ്പെട്ട വ്യക്തിയുടെ പാറ്റേണ്‍: 


ഇത്‌ പണം-ഒഴുക്ക്‌ മഗ്യവരിഗത്തി്റെ്‌ ഒരു വ്യക്തിയുടെ പാറ്റേണ്‍: 


Expenses 

Taxes 

Mortgage Payment 
Transportation 
Food 


Clothing 


Consumer Loan 
Credit Cards 


ഈ ഡയഗ്രാമുകളെല്ലാം വളരെ ലളിതമാണ്‌. എല്ലാവര്‍ക്കും ജീവിതച്ചെലവുണ്ട്‌, 
ആവശ്യമുണ്ട്‌ | 


ADAMA 


ഭക്ഷണം, പാര്‍പ്പിടം, വസ്ത്രം എന്നിവയ്ക്കായി. ദരിദ്രനും മധ്യവര്‍ഗവും 
സമ്പന്നനുമായ വ്യക്തിയുടെ ജീവിതത്തിലൂടെയുള്ള പണത്തിന്റെ ഒഴുക്ക്‌ 
രേഖാചിത്രങ്ങള്‍ കാണിക്കുന്നു. ഒരു വ്യക്തി അവരുടെ പണം എങ്ങനെ കൈകാര്യം 
ചെയ്യുന്നു എന്നതിന്റെ കഥ പറയുന്ന പണമൊഴുക്കാണ്‌ ഇത്‌. 


അമേരിക്കയിലെ ഏറ്റവും ധനികരുടെ കഥയുമായി ഞാന്‍ ആരംഭിച്ച കാരണം പണം 
എല്ലാ പ്രശ്‌നങ്ങളും പരിഹരിക്കുമെന്ന്‌ വിശ്വസിക്കുന്നതിലെ അപാകത 
വ്യക്തമാക്കുക എന്നതാണ്‌. അതുകൊണ്ടാണ്‌ ആളുകള്‍ എങ്ങനെ വേഗത്തില്‍ 
സമ്പന്നരാകുന്നത്‌, അല്ലെങ്കില്‍ എവിടെ നിന്ന്‌ തുടങ്ങണം എന്ന്‌ ചോദിക്കുന്നത്‌ 
കേള്‍ക്കുമ്പോഴെല്ലാം ഞാന്‍ ഭയപ്പെടുന്നു. ഞാന്‍ പലപ്പോഴും കേള്‍ക്കാറുണ്ട്‌, “ഞാന്‍ 
കടത്തിലാണ്‌, അതിനാല്‍ എനിക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌.” 


എന്നാല്‍ കൂടുതല്‍ പണം പലപ്പോഴും പ്രശ്നം പരിഹരിക്കില്ല. വാസ്തവത്തില്‍, ഇത്‌ 
പ്രശ്നത്തെ കൂടുതല്‍ സങ്കീര്‍ണ്ണമാക്കിയേക്കാം. പണം പലപ്പോഴും നമ്മുടെ 
ദാരുണമായ മനുഷ്യ ന്യൂനതകള്‍ വ്യക്തമാക്കുന്നു, നമുക്കറിയാത്ത കാര്യങ്ങളില്‍ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌, മിക്കപ്പോഴും, പെട്ടെന്നുള്ള പണമിടപാടിലേക്ക്‌ 
വരുന്ന ഒരു വ്യക്തി - ഒരു അനന്തരാവകാശം, ശമ്പള വര്‍ദ്ധനവ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ലോട്ടറി 
വിജയികള്‍ എന്ന്‌ നമുക്ക്‌ പറയാം - ഉടന്‍ തന്നെ അവര്‍ ഉണ്ടായിരുന്ന 
കുഴപ്പത്തേക്കാള്‍ മോശമല്ലെങ്കിലും മോശമായ അതേ സാമ്പത്തിക കുഴപ്പത്തിലേക്ക്‌ 
മടങ്ങുന്നു. മുമ്പ്‌. നിങ്ങളുടെ തലയില്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന പണമൊഴുക്ക്‌ രീതി മാത്രമേ 
പണം വ്യക്തമാക്കൂ . നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ലഭിക്കുന്നതെല്ലാം ചെലവഴിക്കുക എന്നതാണ്‌ 
നിങ്ങളുടെ പാറ്റേണ്‍ എങ്കില്‍, പണത്തിന്റെ വര്‍ദ്ധനവ്‌ ചെലവ്‌ 
വര്‍ദ്ധിക്കുന്നതിനിടയാക്കും. അങ്ങനെ, “ഒരു വിഡ്‌ fool ടീയും പണവും ഒരു വലിയ 
പാര്‍ട്ടിയാണ്‌.” 


Cash flow tells the story 
of how a person 
handles money. 


സ്കോളാസ്റ്റിക്‌, പ്രൊഫഷണല്‍ കഴിവുകള്‍ നേടുന്നതിനായി ഞങ്ങള്‍ സ്കൂളില്‍ 
പോകുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ പല തവണ പറഞ്ഞിട്ടുണ്ട്‌, ഇവ രണ്ടും പ്രധാനമാണ്‌. 
ഞങ്ങളുടെ പ്രൊഫഷണല്‍ കഴിവുകള്‍ ഉപയോഗിച്ച്‌ പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ 
പഠിക്കുന്നു. 1960 കളില്‍ ഞാന്‍ ഹൈസ്കൂളില്‍ പഠിക്കുമ്പോള്‍, ആരെങ്കിലും 
അക്കാദമികപരമായി മികച്ച പ്രകടനം കാഴ്ചവച്ചാല്‍, ഈ മിടുക്കനായ വിദ്യാര്‍ത്ഥി 
ഒരു മെഡിക്കല്‍ ഡോക്ടറായി തുടരുമെന്ന്‌ ആളുകള്‍ കരുതി, കാരണം ഏറ്റവും 
വലിയ സാമ്പത്തിക പ്രതിഫലം വാഗ്ദാനം ചെയ്ത തൊഴിലാണിത്‌. 


ഇന്ന്‌, എന്റെ ഏറ്റവും മോശമായ ശത്രുവിനെ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കാത്ത സാമ്പത്തിക 
വെല്ലുവിളികള്‍ ഡോക്ടര്‍മാര്‍ നേരിടുന്നു: ബിസിനസ്സിന്റെ നിയന്ത്രണം ഏറ്റെടുക്കുന്ന 
ഇന്‍ഷുറന്‍സ്‌ കമ്പനികള്‍, ആരോഗ്യ പരിപാലനം, സര്‍ക്കാര്‍ ഇടപെടല്‍, ദുരുപയോഗ 
സ്യൂട്ടുകള്‍. ഇന്ന്‌, കുട്ടികള്‍ പ്രശസ്ത കായികതാരങ്ങള്‍, സിനിമാതാരങ്ങള്‍, 
റോക്ക്‌സ്റ്റാറുകള്‍, ബ്യൂട്ടി ക്വീന്‍സ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ സിഇഒമാര്‍ ആകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, 
കാരണം അവിടെയാണ്‌ പ്രശസ്തി, പണം, അന്തസ്സ്‌ എന്നിവ. ഇന്നത്തെ സ്‌കൂളിലെ 
കുട്ടികളെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നത്‌ വളരെ ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌. പ്രൊഫഷണല്‍ വിജയം 
അക്കാദമിക്‌ വിജയവുമായി മാത്രം ബന്ധപ്പെട്ടിട്ടില്ലെന്ന്‌ അവര്‍ക്കറിയാം. 


സാമ്പത്തിക വൈദഗ്ധ്യമില്ലാതെ വിദ്യാര്‍ത്ഥികള്‍ സ്‌കൂളില്‍ നിന്ന്‌ 
പുറത്തുപോകുന്നതിനാല്‍, ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ വിദ്യാസമ്പന്നര്‍ തങ്ങളുടെ തൊഴില്‍ 
വിജയകരമായി പിന്തുടരുന്നു, പക്ഷേ പിന്നീട്‌ സാമ്പത്തികമായി ബുദ്ധിമുട്ടുന്നു. 
അവര്‍ കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നുണ്ടെങ്കിലും മുന്നോട്ട്‌ പോകരുത്‌. അവരുടെ 
വിദ്യാഭ്യാസത്തില്‍ നിന്ന്‌ വിട്ടുപോയത്‌ എങ്ങനെ പണം സമ്പാദിക്കാം എന്നതല്ല, 
എന്നാല്‍ എങ്ങനെ പണം കൈകാര്യം ചെയ്യാം. ഇതിനെ ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ ആപ്റ്റിറ്യൂഡ്‌ 
എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു YOU നിങ്ങള്‍ പണം സമ്പാദിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍ എന്തുചെയ്യുന്നു, 
ആളുകളെ നിങ്ങളില്‍ നിന്ന്‌ എടുക്കുന്നതില്‍ നിന്ന്‌ എങ്ങനെ തടയാം, കൂടുതല്‍ 
സമയം എങ്ങനെ സൂക്ഷിക്കാം, ആ പണം നിങ്ങള്‍ക്കായി കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നത്‌ 
എങ്ങനെ. പണത്തിന്റെ ഒഴുക്ക്‌ മനസ്സിലാകാത്തതിനാല്‍ സാമ്പത്തികമായി 
എന്തിനാണ്‌ ബുദ്ധിമുട്ടുന്നതെന്ന്‌ മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും മനസ്സിലാകുന്നില്ല. ഒരു 
വ്യക്തിക്ക്‌ ഉയര്‍ന്ന വിദ്യാഭ്യാസമുള്ളവനും തൊഴില്‍പരമായി വിജയിക്കുന്നവനും 
സാമ്പത്തികമായി നിരക്ഷരനുമാകാം. ഈ ആളുകള്‍ പലപ്പോഴും 
ആവശ്യമുള്ളതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു, കാരണം അവര്‍ 
എങ്ങനെ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യണമെന്ന്‌ പഠിച്ചു, പക്ഷേ അവരുടെ പണം അവര്‍ക്ക്‌ 
എങ്ങനെ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യാമെന്നല്ല. 


ഒരു സ്പാമ്പത്തിക സ്വപ്നത്തിനായുള്ള അന്വേഷണം ഒരു സാന്പത്തിക 
പേടിസ്വപ്നമായി മാറുന്നതിന്റെ കഥ 

കഠിനാധ്വാനികളായ ആളുകളുടെ ക്ലാസിക്‌ സ്റ്റോറിക്ക്‌ ഒരു സെറ്റ്‌ പാറ്റേണ്‍ ഉണ്ട്‌. 

അടുത്തിടെ വിവാഹിതരായ, സന്തുഷ്ടരും ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുളളവരുമായ 

ദമ്പതികള്‍ അവരുടെ ഇടുങ്ങിയ വാടക അപ്പാര്‍ട്ടുമെന്റുകളിലൊന്നിലേക്ക്‌ മാറുന്നു. 

രണ്ടുപേര്‍ക്ക്‌ ഒന്നിനെപ്പോലെ വിലകുറഞ്ഞ രീതിയില്‍ ജീവിക്കാന്‍ 

കഴിയുമെന്നതിനാല്‍ പണം ലാഭിക്കുകയാണെന്ന്‌ അവര്‍ പെട്ടെന്ന്‌ മനസ്സിലാക്കുന്നു. 


അപാര്ട്മെംട്‌ ഇടുങ്ങിയതാണ്‌ പ്രശ്നം. അവരുടെ സ്വപ്ന ഭവനം വാങ്ങുന്നതിന്‌ 
പണം ലാഭിക്കാന്‍ അവര്‍ തീരുമാനിക്കുന്നതിനാല്‍ അവര്‍ക്ക്‌ കുട്ടികളുണ്ടാകും. 
അവര്‍ക്ക്‌ ഇപ്പോള്‍ രണ്ട്‌ വരുമാനമുണ്ട്‌, അവര്‍ അവരുടെ കരിയറില്‍ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കാന്‍ തുടങ്ങുന്നു. അവരുടെ വരുമാനം വര്‍ദ്ധിക്കാന്‍ തുടങ്ങുന്നു. 


അവരുടെ വരുമാനം കൂടുന്നതിനനുസരിച്ച്‌ അവരുടെ ചെലവുകളും വര്‍ദ്ധിക്കുന്നു. 


നമ്പര്‍-ഒന്ന്‌ ജനങ്ങളെ ചെലവില്‍ നികുതികള്‍ ആണ്‌. പലരും ഇത്‌ 
ആദായനികുതിയാണെന്ന്‌ കരുത്ത 


a 


മിക്ക അമേരിക്കക്കാരും, അവരുടെ ഏറ്റവും ഉയര്‍ന്ന നികുതി സാമൂഹിക 
സുരക്ഷയാണ്‌. ഒരു ജീവനക്കാരനെന്ന നിലയില്‍, മെഡികെയര്‍ നികുതി 
നിരക്കിനൊപ്പം സാമൂഹ്യ സുരക്ഷാ നികുതിയും ഏകദേശം 7.5 ശതമാനമാണെന്ന്‌ 
തോന്നുന്നു, പക്ഷേ ഇത്‌ ശരിക്കും 15 ശതമാനമാണ്‌, കാരണം തൊഴിലുടമ സാമൂഹിക 
സുരക്ഷാ തുകയുമായി പൊരുത്തപ്പെടണം. ചുരുക്കത്തില്‍, തൊഴിലുടമ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
നല്‍കാനാവാത്ത പണമാണിത്‌. അതിനുമപ്പുറം, സാമൂഹ്യ സുരക്ഷാ 
നികുതിയ്ക്കായുള്ള നിങ്ങളുടെ വേതനത്തില്‍ നിന്ന്‌ കുറച്ച തുകയ്ക്ക്‌, നിങ്ങള്‍ 
ഒരിക്കലും ലഭിക്കാത്ത വരുമാനത്തിന്‌ ആദായനികുതി അടയ്ക്കേണ്ടതുണ്ട്‌, കാരണം 
അത്‌ തടഞ്ഞുവയ്ക്കുന്നതിലൂടെ നേരിട്ട്‌ സാമൂഹിക സുരക്ഷയിലേക്ക്‌ പോയി. 


യുവ ദമ്പതികളിലേക്ക്‌ മടങ്ങുമ്പോള്‍, അവരുടെ വരുമാനം വര്‍ദ്ധിക്കുന്നതിന്റെ 
ഫലമായി, അവരുടെ സ്വപ്നങ്ങളുടെ വീട്‌ വാങ്ങാന്‍ അവര്‍ തീരുമാനിക്കുന്നു. 
അവരുടെ വീട്ടില്‍ ഒരിക്കല്‍, അവര്‍ക്ക്‌ പ്രോപ്പര്‍ട്ടി ടാക്‌സ്‌ എന്ന്‌ വിളിക്കുന്ന ഒരു 
പുതിയ നികുതി ഉണ്ട്‌. തുടര്‍ന്ന്‌ അവര്‍ അവരുടെ പുതിയ വീടിനോട്‌ 
പൊരുത്തപ്പെടുന്നതിന്‌ ഒരു പുതിയ കാര്‍, പുതിയ ഫര്‍ണിച്ചര്‍, പുതിയ ഉപകരണങ്ങള്‍ 
എന്നിവ വാങ്ങുന്നു. പെട്ടെന്ന്‌, അവര്‍ ഉണരും, അവരുടെ ബാധ്യതാ നിരയില്‍ 
പണയവും ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡ്‌ കടവും നിറഞ്ഞിരിക്കുന്നു . അവരുടെ ബാധ്യതകള്‍ 
വര്‍ദ്ധിക്കുന്നു. 


അവര്‍ ഇപ്പോള്‍ എലി മല്‍സരത്തില്‍ കുടുങ്ങി. താമസിയാതെ ഒരു കുഞ്ഞ്‌ വരുന്നു, 
അവര്‍ കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ഞണ്ടു 


പ്രക്രിയ സ്വയം ആവര്‍ത്തിക്കുന്നു: ഉയര്‍ന്ന വരുമാനം ഉയര്‍ന്ന നികുതിക്ക്‌ 
കാരണമാകുന്നു, ഇതിനെ “ബ്രാക്കറ്റ്‌ ക്രീപ്പ്‌” എന്നും വിളിക്കുന്നു. മെയിലില്‍ ഒരു 
ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡ്‌ വരുന്നു. അവര്‍ അത്‌ ഉപയോഗിക്കുന്നു. ഇത്‌ പരമാവധി 
ഒഴിവാക്കുന്നു. ഒരു ലോണ്‍ കമ്പനി വിളിക്കുകയും അവരുടെ ഏറ്റവും വലിയ “സ്വത്ത്‌” 
അവരുടെ വീട്‌ വിലമതിക്കുകയും ചെയ്തുവെന്ന്‌ പറയുന്നു. അവരുടെ ക്രെഡിറ്റ്‌ 
വളരെ മികച്ചതായതിനാല്‍, കമ്പനി ഒരു ബില്‍ ഏകീകരണ വായ്പ വാഗ്ദാനം 
ചെയ്യുകയും അവരുടെ ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡ്‌ അടച്ചുകൊണ്ട്‌ ഉയര്‍ന്ന പലിശയിലുള്ള 
ഉപഭോക്ത്യ കടം തീര്‍ക്കുകയും ചെയ്യുന്നതിനുള്ള ബുദ്ധിപരമായ കാര്യം അവരോട്‌ 
പറയുന്നു . കൂടാതെ, അവരുടെ വീടിന്റെ പലിശ ഒരു നികുതി കിഴിവാണ്‌. അവര്‍ 
അതിനായി പോയി ഉയര്‍ന്ന പലിശയുള്ള ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡുകള്‍ അടയ്ക്കുന്നു . അവര്‍ 
ഒരു നെടുവീര്‍പ്പ്‌ ശ്വസിക്കുന്നു. അവരുടെ ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡുകള്‍ അടച്ചു. അവര്‍ 
ഇപ്പോള്‍ ഉപഭോക്ത്യ കടം അവരുടെ ഭവന പണയത്തിലേക്ക്‌ മടക്കി. കടം 30 
വര്‍ഷത്തിലധികമായി നീട്ടുന്നതിനാല്‍ അവരുടെ പേയ്മെന്റുകൾ കുറയുന്നു. 
ചെയ്യേണ്ട ഏറ്റവും മികച്ച കാര്യമാണിത്‌. 


അവരുടെ അയല്‍ക്കാരന്‍ അവരെ ഷോപ്പിംഗിന്‌ ക്ഷണിക്കാന്‍ വിളിക്കുന്നു. 
മെമ്മോറിയല്‍ ദിന വില്‍പ്പന നടക്കുന്നു. അവര്‍ വിന്‍ഡോ ഷോപ്പ്‌ 
മാത്രമാകുമെന്ന്‌ അവര്‍ സ്വയം വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു, പക്ഷേ അവര്‍ ഒരു ക്രെഡിറ്റ്‌ 
കാര്‍ഡ്‌ എടുക്കുന്നു. 


ഞാന്‍ എല്ലായ്‌പ്പോഴും ഈ യുവ ദമ്പതികളിലേക്ക്‌ ഓടുന്നു. അവരുടെ പേരുകള്‍ 
മാറുന്നു, പക്ഷേ അവരുടെ സാമ്പത്തിക ധര്‍മ്മസങ്കടം ഒന്നുതന്നെയാണ്‌. എനിക്ക്‌ 
പറയാനുള്ളത്‌ കേള്‍ക്കാന്‍ അവര്‍ എന്റെ ഒരു സംഭാഷണത്തിലേക്ക്‌ വരുന്നു. 
അവര്‍ എന്നോട്‌ ചോദിക്കുന്നു, “കൂടുതല്‍ പണം എങ്ങനെ സമ്പാദിക്കാമെന്ന്‌ 
ഞങ്ങളോട്‌ പറയാമോ?” 


അവരുടെ പ്രശ്നം ശരിക്കും അവര്‍ തങ്ങളുടെ പണം എങ്ങനെ ചെലവഴിക്കാന്‍ 
തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നുവെന്ന്‌ അവര്‍ക്ക്‌ മനസ്സിലാകുന്നില്ല. സാമ്പത്തിക നിരക്ഷരത 
മൂലമാണ്‌ ഇത്‌ സംഭവിക്കുന്നത്‌, ഒരു ആസ്തിയും ബാധ്യതയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം 
മനസിലാക്കാത്തതാണ്‌. 


കൂടുതല്‍ പണം ഒരാളുടെ പണ പ്രശ്‌നങ്ങള്‍ പരിഹരിക്കുന്നു. ഇന്റലിജന്‍സ്‌ 
പ്രശ്‌നങ്ങള്‍ പരിഹരിക്കുന്നു. എന്റെ ഒരു സുഹൃത്ത്‌ കടക്കെണിയിലായ 
ആളുകളോട്‌ വീണ്ടും വീണ്ടും പറയുന്ന ഒരു ചൊല്ലുണ്ട്‌: “നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളെ 
കണ്ടെത്തിയാല്‍ 


സ്വയം ഒരു ദ്വാരത്തിലേക്ക്‌ കുഴിച്ചു ... കുഴിക്കുന്നത്‌ നിര്‍ത്തുക. ” 


കുട്ടിക്കാലത്ത്‌, എന്റെ അച്ഛന്‍ പലപ്പോഴും ജപ്പാനീസ്‌ മൂന്ന്‌ ശക്തികളെക്കുറിച്ച്‌ 
ബോധവാന്മാരാണെന്ന്‌ ഞങ്ങളോട്‌ പറഞ്ഞു: വാളിന്റെ ശക്തി, രത്നം, കണ്ണാടി. 


വാള്‍ ആയുധങ്ങളുടെ ശക്തിയെ പ്രതീകപ്പെടുത്തുന്നു. അമേരിക്ക 
ആയുധങ്ങള്‍ക്കായി കോടിക്കണക്കിന്‌ ഡോളര്‍ ചെലവഴിച്ചു, ഇതുമൂലം 
ലോകത്തിലെ ശക്തമായ സൈനിക സാന്നിധ്യമാണ്‌. 


രത്നം പണത്തിന്റെ ശക്തിയെ പ്രതീകപ്പെടുത്തുന്നു. “സുവര്‍ണ്ണനിയമം 
ഓര്‍ക്കുക” എന്ന ചൊല്ലിന്‌ ഒരു പരിധിവരെ സത്യമുണ്ട്‌. സ്വര്‍ണ്ണമുളളവന്‍ 


നിയമങ്ങള്‍ ഉണ്ടാക്കുന്നു. ” 


സ്വയം അറിവിന്റെ ശക്തിയെ കണ്ണാടി പ്രതീകപ്പെടുത്തുന്നു . ജാപ്പനീസ്‌ 
ഇതിഹാസമനുസരിച്ച്‌ ഈ ആത്മജ്ഞാനം മൂവരിലും ഏറ്റവും അമൂല്യമായിരുന്നു. 


മിക്കപ്പോഴും, ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും അവരെ നിയന്ത്രിക്കാന്‍ പണത്തിന്റെ ശക്തി 
അനുവദിക്കുന്നു. എഴുന്നേറ്റു കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നതിലൂടെ, അവര്‍ 
ചെയ്യുന്നതെന്താണെന്ന്‌ സ്വയം ചോദിക്കുന്നതില്‍ പരാജയപ്പെടുന്നതിലൂടെ, എല്ലാ 
ദിവസവും രാവിലെ ജോലിക്ക്‌ പോകുമ്പോള്‍ അവര്‍ സ്വയം കാലില്‍ വെടിവയ്ക്കുന്നു. 
പണം പൂര്‍ണ്ണമായി മനസിലാക്കാത്തതിലൂടെ, ബഹുഭൂരിപക്ഷം ആളുകളും അതിന്റെ 
ആകര്‍ഷണീയമായ ശക്തിയെ നിയന്ത്രിക്കാന്‍ അനുവദിക്കുന്നു. 


അവര്‍ കണ്ണാടിയുടെ ശക്തി ഉപയോഗിച്ചിരുന്നെങ്കില്‍, “ഇത്‌ അര്‍ത്ഥമുണ്ടോ?” എന്ന്‌ 
അവര്‍ സ്വയം ചോദിക്കുമായിരുന്നു. മിക്കപ്പോഴും, അവരുടെ ആന്തരിക ജ്ഞാനത്തെ 
വിശ്വസിക്കുന്നതിനുപകരം, ഉള്ളിലെ പ്രതിഭയെ, മിക്ക ആളുകളും ജനക്കൂട്ടത്തെ 
പിന്തുടരുന്നു. മറ്റെല്ലാവരും ചെയ്യുന്നതിനാല്‍ അവര്‍ കാര്യങ്ങള്‍ ചെയ്യുന്നു. അവ 
ചോദ്യത്തിനുപകരം യോജിക്കുന്നു. മിക്കപ്പോഴും, “വൈവിധ്യവത്കരിക്കുക” എന്ന്‌ 
തന്നോട്‌ പറഞ്ഞ കാര്യങ്ങള്‍ അവര്‍ AM less പൂര്‍വ്വം ആവര്‍ത്തിക്കുന്നു. “നിങ്ങളുടെ 


വീട്‌ ഒരു സ്വത്താണ്‌. ” “നിങ്ങളുടെ വീടാണ്‌ നിങ്ങളുടെ ഏറ്റവും വലിയ നിക്ഷേപം.” 
“കൂടുതല്‍ കടത്തിലേക്ക്‌ പോകുന്നതിന്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ നികുതിയിളവ്‌ ലഭിക്കും.” 
“സുരക്ഷിതമായ ജോലി നേടുക.” “തെറ്റുകള്‍ വരുത്തരുത്‌.” “റിസ്ക്‌ എടുക്കരുത്‌.” 


പരസ്യമായി സംസാരിക്കാനുള്ള ഭയം മിക്ക ആളുകളെയും മരണത്തേക്കാള്‍ വലിയ 
ഭയമാണെന്ന്‌ പറയപ്പെടുന്നു. മനോരോഗവിദഗ്ദ്ധരുടെ അഭിപ്രായത്തില്‍, പരസ്യമായി 
സംസാരിക്കാനുള്ള ഭയം പുറംതള്ളല്‍ ഭയം, വേറിട്ടുനില്‍ക്കാനുള്ള ഭയം, 
വിമര്‍ശനത്തിന്റെ ഭയം, പരിഹാസഭയം, പുറത്താക്കപ്പെടുമെന്ന ഭയം എന്നിവയാണ്‌. 
വ്യത്യസ്തരാണെന്ന ഭയം മിക്ക ആളുകളും അവരുടെ പ്രശ്നങ്ങള്‍ പരിഹരിക്കുന്നതിന്‌ 
പുതിയ മാര്‍ഗ്ഗങ്ങള്‍ തേടുന്നതില്‍ നിന്ന്‌ തടയുന്നു. 


അതുകൊണ്ടാണ്‌ എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞത്‌, ജാപ്പനീസ്‌ 
കണ്ണാടിയുടെ ശക്തിയെ ഏറ്റവും വിലമതിക്കുന്നു, കാരണം അത്‌ 
പരിശോധിക്കുമ്പോള്‍ മാത്രമാണ്‌ നമുക്ക്‌ സത്യം കണ്ടെത്താനാകുക. 
“സുരക്ഷിതമായി പ്ലേ ചെയ്യുക” എന്ന്‌ ആളുകള്‍ പറയുന്ന പ്രധാന കാരണം ഭയമാണ്‌. 
അത്‌ സ്പോര്‍ട്‌സ്‌, ബന്ധങ്ങള്‍, കരിയര്‍ അല്ലെങ്കില്‍ പണം എന്നിങ്ങനെ 
എന്തിനുവേണ്ടിയും പോകുന്നു. 


“നിങ്ങളുടെ വീട്‌ ഒരു സ്വത്താണ്‌” എന്ന പൊതുവിലുള്ള സ്വീകാര്യമായ 
അഭിപ്രായങ്ങളോ ജനപ്രിയ പ്രവണതകളോ അനുസരിക്കാനും ചോദ്യം 
ചെയ്യാതിരിക്കാനും ആളുകളെ പ്രേരിപ്പിക്കുന്നത്‌ അതേ ഭയം തന്നെയാണ്‌. “ഒരു 
ബില്‍ ഏകീകരണ വായ്പ നേടുക, കടത്തില്‍ നിന്ന്‌ രക്ഷപ്പെടുക.” "കഠിനമായി 
പ്രയത്തിക്കൂ." “ഇതൊരു പ്രമോഷനാണ്‌.” “ഒരു ദിവസം ഞാന്‍ ഒരു വൈസ്‌ 
പ്രസിഡന്റാകും.” “പണം ലാഭിക്കുക.” “എനിക്ക്‌ ഒരു റൈസ്‌ ലഭിക്കുമ്പോള്‍, ഞങ്ങള്‍ 
ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു വലിയ വീട്‌ വാങ്ങാം.” “മ്യൂച്വല്‍ ഫണ്ടുകള്‍ സുരക്ഷിതമാണ്‌.” 


ജോണ്‍സുമായി ബന്ധം പുലര്‍ത്താന്‍ ശ്രമിക്കുന്നതിലൂടെ നിരവധി സാമ്പത്തിക 
പ്ര്ര്ത്ങ്ങള്‍ളങ്ങര്‍ക്ക്ന്നു. ഇടയ്ക്കിടെ, നാമെല്ലാവരും നമ്മുടെ ആശയങ്ങളെക്കാള്‍ 
ക്മ്ങാടിയില്‍ത്ന്ക്കേണ്ടതും നമ്മുടെ ആന്തരിക ജ്ഞാനത്തോട്‌ സത്യസന്ധത 
പുലര്‍ത്തേണ്ടതുമര്‍ണ്‌. 

financially illiterate. ന്‌ 
എനിക്കും മൈക്കിനും 16 വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ സ്കൂളില്‍ പ്രശ്നങ്ങള്‍ 
തുടങ്ങി. ഞങ്ങള്‍ മോശം കുട്ടികളായിരുന്നില്ല. ഞങ്ങള്‍ ആള്‍ക്കൂട്ടത്തില്‍ നിന്ന്‌ 
വേര്‍പെടുത്താന്‍ തുടങ്ങി. സ്കൂളിനുശേഷവും വാരാന്ത്യങ്ങളിലും ഞങ്ങള്‍ 
മൈക്കിന്റെ അച്ഛനുവേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിച്ചു. മൈക്കും ഞാനും പലപ്പോഴും ജോലി 
കഴിഞ്ഞ്‌ മണിക്കൂറുകളോളം അച്ഛനോടൊപ്പം ഒരു മേശയിലിരുന്ന്‌ ബാങ്കുകള്‍, 
അഭിഭാഷകര്‍, അക്കാണ്ടന്റുമാര്‍, ബ്രോക്കര്‍മാര്‍, നിക്ഷേപകര്‍, മാനേജര്‍മാര്‍, 
ജീവനക്കാര്‍ എന്നിവരുമായി കൂടിക്കാഴ്ചകള്‍ നടത്തി. പതിമൂന്നാം വയസ്സില്‍ 
സ്‌കൂള്‍ വിട്ടിറങ്ങിയ ഒരു വ്യക്തി ഇവിടെ ഉണ്ടായിരുന്നു, അദ്ദേഹം ഇപ്പോള്‍ 
വിദ്യാസമ്പന്നരുടെ നിര്‍ദ്ദേശങ്ങള്‍, നിര്‍ദ്ദേശങ്ങള്‍, ക്രമീകരണം, ചോദ്യങ്ങള്‍ 
ചോദിക്കുക എന്നിവയായിരുന്നു. അവര്‍ അവന്റെ ബെക്കിലും കോളിലും വന്നു, 
അവന്‍ അവരെ അംഗീകരിക്കാത്തപ്പോള്‍ അലറി. 


ആള്‍ക്കൂട്ടത്തിനൊപ്പം പോകാത്ത ഒരു മനുഷ്യന്‍ ഇവിടെ ഉണ്ടായിരുന്നു. സ്വന്തം 
ചിന്താഗതിക്കാരനായ ഒരു വ്യക്തിയായിരുന്നു അദ്ദേഹം, “ഞങ്ങള്‍ ഇത്‌ ഈ രീതിയില്‍ 
ചെയ്യണം, കാരണം മറ്റെല്ലാവരും അത്‌ ചെയ്യുന്നു.” “കഴിയില്ല” എന്ന വാക്കിനെയും 
അദ്ദേഹം വെറുത്തു. അവന്‍ എന്തെങ്കിലും ചെയ്യണമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, പറയുക, “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
കരുതുന്നില്ല.” 


ഞങ്ങളുടെ സ്കൂളിലെ എല്ലാ വര്‍ഷങ്ങളിലും ഞങ്ങള്‍ ചെയ്തതിനേക്കാള്‍ 
കൂടുതല്‍ മൈക്കും ഞാനും അദ്ദേഹത്തിന്റെ മീറ്റിംഗുകളില്‍ ഇരിക്കാന്‍ പഠിച്ചു, 
കോളേജ്‌ ഉള്‍പ്പെടുത്തി. മൈക്കിന്റെ അച്ഛന്‍ ബുക്ക്‌ സ്മാര്‍ട്ട്‌ ആയിരുന്നില്ല, പക്ഷേ 
സാമ്പത്തികമായി വിദ്യാഭ്യാസം നേടുകയും അതിന്റെ ഫലമായി വിജയിക്കുകയും 
ചെയ്തു. അദ്ദേഹം നമ്മോട്‌ വീണ്ടും വീണ്ടും പറഞ്ഞു, “ബുദ്ധിമാനായ ഒരാള്‍ 
തന്നെക്കാള്‍ ബുദ്ധിമാനായ ആളുകളെ നിയമിക്കുന്നു.” അതിനാല്‍ ബുദ്ധിമാനായ 
ആളുകളില്‍ നിന്ന്‌ കേള്‍ക്കാനും പഠിക്കാനും മണിക്കൂറുകള്‍ ചെലവഴിക്കുന്നതിന്റെ 
ഗുണം മൈക്കിനും എനിക്കും ഉണ്ടായിരുന്നു. 


എന്നാല്‍ ഇക്കാരണത്താല്‍, ഞങ്ങളുടെ അധ്യാപകര്‍ പ്രസംഗിച്ച സ്റ്റാന്‍ഡേര്‍ഡ്‌ 
പിടിവാശിയുമായി മൈക്കിനും എനിക്കും പോകാൻ കഴിഞ്ഞില്ല, ഇത്‌ പ്രശ്നങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
കാരണമായി. “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ നല്ല ഗ്രേഡുകള്‍ ലഭിച്ചില്ലെങ്കില്‍, യഥാര്‍ത്ഥ ലോകത്ത്‌ 
നിങ്ങള്‍ മികച്ചരീതിയില്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കില്ല” എന്ന്‌ ടീച്ചര്‍ പറയുമ്പോഴെല്ലാം, ഞാനും 
മൈക്കും പുരികം ഉയര്‍ത്തി. സെറ്റ്‌ നടപടിക്രമങ്ങള്‍ പാലിക്കണമെന്നും നിയമങ്ങളില്‍ 
നിന്ന്‌ വ്ൃതിചലിക്കരുതെന്നും ഞങ്ങളോട്‌ പറഞ്ഞപ്പോള്‍, സ്കൂള്‍ സര്‍ഗ്ഗാത്മകതയെ 
നിരുത്സാഹപ്പെടുത്തിയതെങ്ങനെയെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ കാണാന്‍ കഴിഞ്ഞു. 
തൊഴിലുടമകള്‍ക്ക്‌ പകരം നല്ല ജീവനക്കാരെ സൃഷ്ടിക്കുന്നതിനാണ്‌ സ്കൂളുകള്‍ 
രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്തിരിക്കുന്നതെന്ന്‌ ഞങ്ങളുടെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ ഞങ്ങളോട്‌ 
പറഞ്ഞത്‌ എന്തുകൊണ്ടാണെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ മനസ്സിലാക്കാന്‍ തുടങ്ങി. ഇടയ്ക്കിടെ, 
മൈക്ക്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ഞാന്‍ ഞങ്ങളുടെ അധ്യാപകരോട്‌ ചോദിക്കും, ഞങ്ങള്‍ പഠിച്ചത്‌ 
യഥാര്‍ത്ഥ ലോകത്ത്‌ എങ്ങനെ ബാധകമാകുമെന്നോ അല്ലെങ്കില്‍ ഞങ്ങള്‍ ഒരിക്കലും 
പണം പഠിക്കാത്തതും അത്‌ എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്നും. രണ്ടാമത്തെ 
ചോദ്യത്തിന്‌, പണം പ്രധാനമല്ല, നമ്മുടെ വിദ്യാഭ്യാസത്തില്‍ മികവ്‌ 
പുലര്‍ത്തുകയാണെങ്കില്‍, പണം പിന്തുടരുമെന്ന ഉത്തരം ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ പലപ്പോഴും 
ലഭിച്ചു. പണത്തിന്റെ ശക്തിയെക്കുറിച്ച്‌ ഞങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ അറിയുന്നതിനനുസരിച്ച്‌ 
അധ്യാപകരില്‍ നിന്നും സഹപാഠികളില്‍ നിന്നും ഞങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ അകന്നു. 


എന്റെ ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള അച്ഛന്‍ ഒരിക്കലും എന്റെ ഗ്രേഡുകളെക്കുറിച്ച്‌ 
എന്നെ സമ്മര്‍ദ്ദത്തിലാക്കിയിരുന്നില്ല, പക്ഷേ ഞങ്ങള്‍ പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ 
തര്‍ക്കിക്കാന്‍ തുടങ്ങി. എനിക്ക്‌ 16 വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍, എന്റെ 
മാതാപിതാക്കളേക്കാള്‍ നല്ലൊരു അടിത്തറ എനിക്ക്‌ ഉണ്ടായിരിക്കാം. എനിക്ക്‌ 
പുസ്തകങ്ങള്‍ സൂക്ഷിക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞു, ടാക്സ്‌ അക്കരണ്ടന്റുമാര്‍, കോര്‍പ്പറേറ്റ്‌ 
അറ്റോര്‍ണിമാര്‍, ബാങ്കര്‍മാര്‍, റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ ബ്രോക്കര്‍മാര്‍, നിക്ഷേപകര്‍ 
തുടങ്ങിയവ ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിച്ചു. നേരെമറിച്ച്‌, എന്റെ അച്ഛന്‍ മറ്റ്‌ അധ്യാപകരുമായി 
സംസാരിച്ചു. 


ഒരു ദിവസം എന്റെ അച്ഛന്‍ എന്നോട്‌ പറഞ്ഞു, ഞങ്ങളുടെ വീടാണ്‌ തന്റെ ഏറ്റവും 
വലിയ നിക്ഷേപമെന്ന്‌. ഒരു അല്ല-വളരെ-മനോഹരമായ ഞാന്‍ ഒരു വീട്ടില്‍ ഒരു നല്ല 
നിക്ഷേപം ആയിരുന്നില്ല വിചാരിച്ചു ഞാന്‍ അവനെ കാണിക്കുകയും വാദം നടന്നത്‌. 


Assets Liabilities 


RICH DAD A 


Assets Liabilities 


POOR DAD A 


എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛനും പാവപ്പെട്ട അച്ഛനും അവരുടെ വീടുകളില്‍ വരുമ്പോള്‍ 
ഗര്‍ഭധാരണത്തിലെ വ്യത്യാസം മുകളിലുള്ള ഡയഗ്രം വ്യക്തമാക്കുന്നു. ഒരു അച്ഛന്‍ 
തന്റെ വീട്‌ ഒരു സ്വത്താണെന്ന്‌ കരുതി, മറ്റേ അച്ഛന്‍ ഇത്‌ ഒരു ബാധ്യതയാണെന്ന്‌ 
കരുതി. 


പണത്തിന്റെ ഒഴുക്കിന്റെ ദിശ കാണിക്കുന്നതിനായി എന്റെ അച്ഛന്‍ ഇനിപ്പറയുന്ന 
ഡയഗ്രം വരച്ചപ്പോള്‍ ഞാന്‍ ഓര്‍ക്കുന്നു. വീട്‌ സ്വന്തമാക്കുന്നതിനൊപ്പം പോയ 
അനുബന്ധ ചെലവുകളും ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തെ കാണിച്ചു. ഒരു വലിയ വീട്‌ എന്നത്‌ 
വലിയ ചെലവുകളെയാണ്‌ അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നത്‌, പണത്തിന്റെ ഒഴുക്ക്‌ ചെലവ്‌ 
നിരയിലൂടെ പുറത്തുപോകുന്നു. 


Expenses 
Mortgage Payment 
Property Tax 
Insurance 
Maintenance 
Utilities 


Liabilities 
Mortgage 


ഒരു വീട്‌ ഒരു സ്വത്തല്ല എന്ന ആശയത്തില്‍ ആളുകള്‍ ഇപ്പോഴും എന്നെ 
വെല്ലുവിളിക്കുന്നു. എനിക്കറിയാം 


ധാരാളം ആളുകള്‍, ഇത്‌ അവരുടെ സ്വപ്നവും അവരുടെ ഏറ്റവും വലിയ 
നിക്ഷേപവുമാണ്‌. നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം വീട്‌ സ്വന്തമാക്കുന്നത്‌ ഒന്നിനെക്കാളും 
നല്ലതാണ്‌. ഈ ജനപ്രിയ പിടിവാശിയെ നോക്കാനുള്ള ഒരു ഇതര മാര്‍ഗം ഞാന്‍ 
വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു. ഞാനും ഭാര്യയും ഒരു വലിയ, മിന്നുന്ന വീട്‌ 
വാങ്ങുകയാണെങ്കില്‍, അത്‌ ഒരു സ്വത്തല്ലെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നു. ഇത്‌ 
ഞങ്ങളുടെ പോക്കറ്റില്‍ നിന്ന്‌ പണം എടുക്കുന്നതിനാല്‍ ഇത്‌ ഒരു 
ബാധ്യതയായിരിക്കും. 


ഇവിടെ ഞാന്‍ മുന്നോട്ടുവച്ച വാദം ഇതാ. നിങ്ങളുടെ വീട്‌ ഒരു വൈകാരിക 
കാര്യമാണെന്നും പണത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ ഉയര്‍ന്ന വികാരങ്ങള്‍ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി 
കുറയ്ക്കുന്നതായും മിക്ക ആളുകളും ഇതിനോട്‌ യോജിക്കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
പ്രതീക്ഷിക്കുന്നില്ല. ഓരോ തീരുമാനവും വൈകാരികമായി എടുക്കാന്‍ പണത്തിന്‌ ഒരു 
മാര്‍ഗമുണ്ടെന്ന്‌ വ്യക്തിപരമായ അനുഭവത്തില്‍ നിന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. 


1. വീടുകളുടെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍, മിക്ക ആളുകളും അവരുടെ ജീവിതകാലം 
മുഴുവന്‍ അവര്‍ ഒരിക്കലും സ്വന്തമാക്കിയിട്ടില്ലാത്ത ഒരു വീടിന്‌ പണം നല്‍കുന്നു. 
മറ്റൊരു വിധത്തില്‍ പറഞ്ഞാല്‍, മിക്ക ആളുകളും കുറച്ച്‌ വര്‍ഷത്തിലൊരിക്കല്‍ 
ഒരു പുതിയ വീട്‌ വാങ്ങുന്നു, ഓരോ തവണയും മുമ്പത്തെ വീട്‌ അടയ്ക്കുന്നതിന്‌ 
30 വര്‍ഷത്തെ പുതിയ വായ്പ നല്‍കേണ്ടിവരും. 


2. മോര്‍ട്ട്ഗേജ്‌ പേയ്മെന്റിന്റെ പലിശയ്ക്ക്‌ ആളുകള്‍ക്ക്‌ നികുതിയിളവ്‌ 
ലഭിക്കുമെങ്കിലും, മോര്‍ട്ട്ഗേജ്‌ അടച്ചതിനുശേഷവും അവര്‍ അവരുടെ മറ്റെല്ലാ 
ചെലവുകളും നികുതിയാനന്തര ഡോളറുമായി അടയ്ക്കുന്നു. 


3. അവരുടെ വീട്ടിലെ സ്വത്ത്നികുതി വര്‍ദ്ധിച്ചപ്പോള്‍ എന്റെ ഭാര്യയുടെ 
മാതാപിതാക്കള്‍ ഞെട്ടിപ്പോയി 

പ്രതിമാസം $ 1,000. അവര്‍ വിരമിച്ച ശേഷമായിരുന്നു ഇത്‌, അതിനാല്‍ 
വര്‍ദ്ധനവ്‌ അവരുടെ വിരമിക്കല്‍ ബജറ്റിന്‌ ഒരു ബുദ്ധിമുട്ട്‌ സൃഷ്ടിച്ചു, 
അവര്‍ക്ക്‌ നീങ്ങാന്‍ നിര്‍ബന്ധിതരായി. 


4. വീടുകള്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും മൂല്യത്തില്‍ ഉയരുന്നില്ല. ഇന്ന്‌ വളരെ കുറഞ്ഞ വിലയ്ക്ക്‌ 
വില്‍ക്കുന്ന ഒരു വീടിനായി ഒരു ദശലക്ഷം ഡോളര്‍ കടപ്പെട്ടിരിക്കുന്ന സുഹൃത്തുക്കള്‍ 
എനിക്കുണ്ട്‌. 


5. എല്ലാവരുടെയും ഏറ്റവും വലിയ നഷ്ടം നഷ്ടമായ അവസരങ്ങളില്‍ 
നിന്നുള്ളവയാണ്‌. നിങ്ങളുടെ എല്ലാ പണവും നിങ്ങളുടെ വീട്ടില്‍ കെട്ടിയിട്ടുണ്ടെങ്കില്‍, 
നിങ്ങളുടെ പണം അസറ്റ്‌ നിരയിലേക്ക്‌ ചേര്‍ക്കുന്നതിനുപകരം , ക്ലാസിക്‌ 
മിഡില്‍-ക്ലാസ്‌ ക്യാഷ്‌ ഫ്ലോ പാറ്റേണിലേക്ക്‌ ചേര്‍ക്കുന്നതിനുപകരം ചെലവ്‌ നിരയില്‍ 
നിന്ന്‌ നിങ്ങളുടെ പണം തുടരുന്നത്‌ തുടരുന്നതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്യാന്‍ നിര്‍ബന്ധിതരാകും . ഒരു യുവ ദമ്പതികള്‍ തുടക്കത്തില്‍ തന്നെ അവരുടെ 
അസറ്റ്‌ നിരയിലേക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം നിക്ഷേപിക്കുകയാണെങ്കില്‍, അവരുടെ 
പിന്നീടുള്ള വര്‍ഷങ്ങള്‍ എളുപ്പമായിരിക്കും. അവരുടെ ആസ്തി വളരുകയും 
ചെലവുകള്‍ വഹിക്കാന്‍ സഹായിക്കുകയും ചെയ്യും. മിക്കപ്പോഴും, ഒരു വീട്‌ ഒരു 
ഭവന-ഇക്രിറ്റി വായ്പ ലഭിക്കുന്നതിനുള്ള ഒരു വാഹനമായി മാത്രമേ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുള്ളു . 


ചുരുക്കത്തില്‍, ഒരു നിക്ഷേപ പോര്ട്ട്‌ഫോളിയൊ ആരംഭിക്കുന്നതിനുപകരം വളരെ 
ചെലവേറിയ ഒരു വീട്‌ സ്വന്തമാക്കാനുള്ള തീരുമാനം എടുക്കുന്നതിന്റെ അന്തിമഫലം 
ഒരു വ്യക്തിയെ ഇനിപ്പറയുന്ന മൂന്ന്‌ വഴികളിലെങ്കിലും ബാധിക്കുന്നു: 


1. സമയനഷ്ടം, മറ്റ്‌ ആസ്തികളുടെ മൂല്യത്തില്‍ വളരാന്‍ കഴിയുമായിരുന്നു. 


2. വീടുകളുമായി നേരിട്ട്‌ ബന്ധപ്പെട്ട ഉയര്‍ന്ന അറ്റകുറ്റപ്പണി ചെലവുകള്‍ക്ക്‌ പകരം 
നിക്ഷേപിക്കാവുന്ന അധിക മൂലധനത്തിന്റെ നഷ്ടം . 


3. വിദ്യാഭ്യാസ നഷ്ടം. മിക്കപ്പോഴും, ആളുകള്‍ അവരുടെ വീട്‌, സമ്പാദ്യം, വിരമിക്കല്‍ 
പദ്ധതികള്‍ എന്നിവ അവരുടെ അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ ഉള്ളതുപോലെ കണക്കാക്കുന്നു. 
അവര്‍ക്ക്‌ നിക്ഷേപിക്കാന്‍ പണമില്ലാത്തതിനാല്‍ അവര്‍ നിക്ഷേപം നടത്തുന്നില്ല. ഇത്‌ 
അവര്‍ക്ക്‌ നിക്ഷേപ അനുഭവം ചിലവാക്കുന്നു. മിക്കവരും ഒരിക്കലും നിക്ഷേപ ലോകം 
“ഒരു നൂതന നിക്ഷേപകന്‌” എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നവരാകില്ല. മികച്ച നിക്ഷേപങ്ങള്‍ 
സാധാരണയായി ആധുനിക നിക്ഷേപകര്‍ക്ക്‌ വില്‍ക്കുന്നു, അവര്‍ തിരിഞ്ഞ്‌ 
സുരക്ഷിതമായി കളിക്കുന്ന ആളുകള്‍ക്ക്‌ വില്‍ക്കുന്നു. 


വീട്‌ വാങ്ങരുത്‌ എന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയുന്നില്ല. ഞാന്‍ പറയുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ മനസ്സിലാക്കണം 
എന്നതാണ്‌ 


ഒരു അസറ്റും ബാധ്യതയും തമ്മിലുളള വ്യത്യാസം. എനിക്ക്‌ ഒരു വലിയ വീട്‌ 
ആവശ്യമുള്ളപ്പോള്‍, ഞാന്‍ ആദ്യം ആസ്തികള്‍ വാങ്ങുന്നു, അത്‌ വീടിനായി 
പണമടയ്ക്കുന്നതിനുള്ള പണമൊഴുക്ക്‌ സൃഷ്ടിക്കും. 


എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ സ്വകാര്യ സാമ്പത്തിക പ്രസ്താവന എലി 
മല്‍സരത്തില്‍ അകപ്പെട്ട ഒരാളുടെ ജീവിതത്തെ മികച്ച രീതിയില്‍ കാണിക്കുന്നു. 
അയാളുടെ ചെലവുകള്‍ അയാളുടെ വരുമാനവുമായി പൊരുത്തപ്പെടുന്നു, ഒരിക്കലും 


സ്വത്തുക്കളില്‍ നിക്ഷേപിക്കാന്‍ അവശേഷിക്കുന്നില്ല. തല്‍ഫലമായി, അവന്റെ 
ബാധ്യതകള്‍ അയാളുടെ സ്വത്തേക്കാള്‍ വലുതാണ്‌. 


ഇടതുവശത്തുള്ള ഇനിപ്പറയുന്ന ഡയഗ്രം എന്റെ പാവപ്പെട്ട അച്ഛന്റെ വരുമാന 
പ്രസ്താവന കാണിക്കുന്നു. ആയിരം വാക്കുകള്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ വിലമതിക്കുന്നു. 
അയാളുടെ വരുമാനവും ചെലവും തുല്യമാണെന്നും ബാധ്യതകള്‍ അയാളുടെ 
ആസ്തികളേക്കാള്‍ വലുതാണെന്നും ഇത്‌ കാണിക്കുന്നു. 


വലതുവശത്തുള്ള എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ സ്വകാര്യ സാമ്പത്തിക പ്രസ്താവന 
ബാധ്യതകള്‍ നിക്ഷേപിക്കുന്നതിനും കുറയ്ക്കുന്നതിനുമായി സമര്‍പ്പിച്ച 
ജീവിതത്തിന്റെ ഫലങ്ങള്‍ പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്നു. 


Poor Dad’s Financial Statement Rich Dad’s Financial Statement 


Expenses 


എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ സമ്പന്നത കൂടുതല്‍ സമ്പന്നരാകുന്നത്‌ 

എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ സാമ്പത്തിക പ്രസ്താവനയുടെ അവലോകനം, 
സമ്പന്നര്‍ കൂടുതല്‍ സമ്പന്നരാകുന്നത്‌ എന്തുകൊണ്ടാണെന്ന്‌ കാണിക്കുന്നു. അസറ്റ്‌ 
നിര ചെലവുകള്‍ വഹിക്കുന്നതിന്‌ ആവശ്യമായതിലും കൂടുതല്‍ വരുമാനം 
സൃഷ്ടിക്കുന്നു, ബാക്കി തുക അസറ്റ്‌ നിരയിലേക്ക്‌ വീണ്ടും നിക്ഷേപിക്കുന്നു. അസറ്റ്‌ 
നിര വര്‍ദ്ധിച്ചുകൊണ്ടിരിക്കുന്നു, അതിനാല്‍, അത്‌ ഉല്‍പാദിപ്പിക്കുന്ന വരുമാനം 
അതിനൊപ്പം വളരുന്നു. ഫലം സമ്പന്നര്‍ കൂടുതല്‍ സമ്പന്നരാകുന്നു എന്നതാണ്‌! 


എന്തുകൊണ്ട്‌ മധ്യവര്‍ഗ സമരം 


വര്‍ദ്ധനവിന്‌ ആനുപാതികമായ 
“എലി റേസ്‌” എന്ന വാചകം. അ 


വരുമാനം ഉണ്ടാക്കുന്ന ആസ്തികളില്‍ നിക്ഷേപിക്കുന്നതിനുപകരം അവരുടെ വീട്‌ 
അവരുടെ പ്രാഥമിക സ്വത്തായി . 


Income 


Expenses 


Liabilities 


നിങ്ങളുടെ വീടിനെ ഒരു നിക്ഷേപമായി കണക്കാക്കുന്ന രീതിയും ശമ്പള വര്‍ദ്ധനവ്‌ 
അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു വലിയ വീട്‌ വാങ്ങാനോ കൂടുതല്‍ 
ചെലവഴിക്കാനോ കഴിയും എന്ന തത്വശാസ്ത്രമാണ്‌ ഇന്നത്തെ കടക്കെണിയിലായ 
സമൂഹത്തിന്റെ അടിസ്ഥാനം. വര്‍ദ്ധിച്ച ചെലവ്‌ കുടുംബങ്ങളെ കൂടുതല്‍ 
കടത്തിലേക്കും കൂടുതല്‍ സാമ്പത്തിക അനിശ്ചിതത്വത്തിലേക്കും തള്ളിവിടുന്നു, 
അവര്‍ ജോലിയില്‍ മുന്നേറുകയും സ്ഥിരമായി വര്‍ദ്ധനവ്‌ നേടുകയും 
ചെയ്യുന്നുണ്ടെങ്കിലും. ഇത്‌ ഉയര്‍ന്ന അപകടസാധ്യത ദുര്‍ബലമായ സാമ്പത്തിക 
വിദ്യാഭ്യാസ മൂലമുണ്ടാകുന്ന ജീവനുള്ള. 


സമീപകാലത്ത്‌ വന്‍തോതില്‍ തൊഴില്‍ നഷ്ടപ്പെടുന്നത്‌ മധ്യവര്‍ഗം 
സാമ്പത്തികമായി എത്രമാത്രം അസ്ഥിരമാണെന്ന്‌ തെളിയിക്കുന്നു. കമ്പനി പെന്‍ഷന്‍ 
പദ്ധതികള്‍ 401 (കെ) പ്ലാനുകള്‍ ഉപയോഗിച്ച്‌ മാറ്റിസ്ഥാപിക്കുന്നു. സാമൂഹ്യ സുരക്ഷ 
വ്യക്തമായും പ്രശ്നത്തിലാണ്‌, വിരമിക്കലിനുള്ള ഒരു സ്രോതസ്സായി ഇതിനെ 
ആശ്രയിക്കാനാവില്ല. മധ്യവര്‍ഗത്തിന്‌ പരിഭ്രാന്തി പരത്തി. 


ഇന്ന്‌, മ്യൂച്ചല്‍ ഫണ്ടുകള്‍ ജനപ്രിയമാണ്‌, കാരണം അവ സുരക്ഷയെ 
പ്രതിനിധീകരിക്കുന്നു. ശരാശരി മ്യൂച്യല്‍ ഫണ്ട്‌ വാങ്ങുന്നവര്‍ നികുതിയും പണയവും 


അടയ്ക്കാനും അവരുടെ കുട്ടികളുടെ കോളേജിനായി ലാഭിക്കാനും ക്രെഡിറ്റ്‌ 
കാര്‍ഡുകള്‍ അടയ്ക്കാനും വളരെ തിരക്കിലാണ്‌. നിക്ഷേപം പഠിക്കാന്‍ അവര്‍ക്ക്‌ 
സമയമില്ല, അതിനാല്‍ അവര്‍ മ്യൂച്ചല്‍ ഫണ്ടിന്റെ മാനേജരുടെ വൈദഗ്ധ്യത്തെ 
ആശ്രയിക്കുന്നു. കൂടാതെ, മ്യൂച്ചല്‍ ഫണ്ടില്‍ പലതരം നിക്ഷേപങ്ങള്‍ 
അടങ്ങിയിരിക്കുന്നതിനാല്‍, അവരുടെ പണം “വൈവിധ്യവത്കരിക്കപ്പെട്ടതിനാല്‍” 
സുരക്ഷിതമാണെന്ന്‌ അവര്‍ക്ക്‌ തോന്നുന്നു. ഈ വിദ്യാസമ്പന്നരായ മധ്യവര്‍ഗം 
മ്യൂച്ചല്‍ ഫണ്ട്‌ ബ്രോക്കര്‍മാരും ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ പ്ലാനര്‍മാരും അവതരിപ്പിച്ച 
പ്രമാണത്തിലേക്ക്‌ വരിക്കാരാകുന്നു : “ഇത്‌ സുരക്ഷിതമായി പ്ലേ ചെയ്യുക. 
അപകടസാധ്യത ഒഴിവാക്കുക. ” 


ആദ്യകാല സാമ്പത്തിക വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്റെ അഭാവമാണ്‌ ശരാശരി മധ്യവര്‍ഗ ജനത 
നേരിടുന്ന അപകടസാധ്യത സൃഷ്ടിക്കുന്നത്‌ എന്നതാണ്‌ യഥാര്‍ത്ഥ ദുരന്തം . 
അവര്‍ക്ക്‌ സുരക്ഷിതമായി കളിക്കാനുള്ള കാരണം അവരുടെ സാമ്പത്തിക സ്ഥിതി 
മികച്ചതാണ്‌. അവയുടെ ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റുകള്‍ സന്തുലിതമല്ല. പകരം, അവര്‍ക്ക്‌ 
ബാധ്യതകളുണ്ട്‌, മാത്രമല്ല വരുമാനം ഉണ്ടാക്കുന്ന യഥാര്‍ത്ഥ ആസ്തികളില്ല. 
സാധാരണ, അവരുടെ ഏക ഉറവിടം 


വരുമാനം അവരുടെ ശമ്പളം. അവരുടെ ഉപജീവനമാര്‍ഗം അവരുടെ തൊഴിലുടമയെ 
പൂര്‍ണമായും ആശ്രയിച്ചിരിക്കുന്നു. അതിനാല്‍, “ജീവിതകാലത്തെ യഥാര്‍ത്ഥ 
ഇടപാടുകള്‍” വരുമ്പോള്‍, ഈ ആളുകള്‍ക്ക്‌ അവരെ മുതലെടുക്കാന്‍ കഴിയില്ല, 
കാരണം അവര്‍ വളരെ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു, പരമാവധി നികുതി ചുമത്തുന്നു, 
കടബാധ്യതയുമുണ്ട്‌. 


ഈ വിഭാഗത്തിന്റെ തുടക്കത്തില്‍ ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, ഒരു ആസ്തിയും 
ബാധ്യതയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം അറിയുക എന്നതാണ്‌ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട നിയമം. 
നിങ്ങള്‍ വ്യത്യാസം മനസ്സിലാക്കി കഴിഞ്ഞാല്‍, വരുമാനം ഉണ്ടാക്കുന്ന ആസ്തികള്‍ 
വാങ്ങുന്നതില്‍ നിങ്ങളുടെ ശ്രമങ്ങള്‍ കേന്ദ്രീകരിക്കുക . സമ്പന്നരാകാനുള്ള പാതയില്‍ 
ആരംഭിക്കുന്നതിനുള്ള ഏറ്റവും നല്ല മാര്‍ഗ്ഗം അതാണ്‌. അത്‌ ചെയ്യുന്നത്‌ തുടരുക, 
നിങ്ങളുടെ അസറ്റ്‌ നിര വളരും. ബാധ്യതകളും ചെലവുകളും കുറയ്ക്കുക, അതിനാല്‍ 
അസറ്റ്‌ നിരയിലേക്ക്‌ തുടരുന്നത്‌ തുടരാന്‍ കൂടുതല്‍ പണം ലഭ്യമാണ്‌. താമസിയാതെ 
അസറ്റ്‌ ബേസ്‌ വളരെ ആഴമുള്ളതായിരിക്കും, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ ula ഹക്കച്ചവട 
നിക്ഷേപങ്ങള്‍ കാണാൻ കഴിയും: അനന്തതയിലേക്ക്‌ 100 ശതമാനം വരുമാനം 
ലഭിക്കുന്ന നിക്ഷേപങ്ങള്‍; $ ഉടന്‍ തന്നെ million 1 മില്ല്യനോ അതില്‍ കൂടുതലോ 
ആയി മാറുന്ന 5,000 നിക്ഷേപങ്ങള്‍; മധ്യവര്‍ഗം വിളിക്കുന്ന നിക്ഷേപങ്ങള്‍ “വളരെ 
അപകടസാധ്യത”. സാമ്പത്തിക സാക്ഷരര്‍ക്ക്‌ നിക്ഷേപം അപകടകരമല്ല. 


സാധാരണക്കാര്‍ ചെയ്യുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ ചെയ്യുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇനിപ്പറയുന്ന 
ചിത്രം ലഭിക്കും: 


ഒരു ജീവനക്കാരന്‍ കൂടിയായ ഒരു ജീവനക്കാരന്‍ പു നിലയില്‍, നിങ്ങളുടെ 
പ്രവര്‍ത്തന ശ്രമങ്ങള്‍ പൊതു 


1. നിങ്ങള്‍ കമ്പനിക്ക്‌ വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. ജീവനക്കാര്‍ അവരുടെ 
ബിസിനസ്സ്‌ ഉടമയെയോ ഓഹരി ഉടമകളെയോ സമ്പന്നരാക്കുന്നു, തങ്ങളല്ല. നിങ്ങളുടെ 
പരിശ്രമവും വിജയവും ഉടമയുടെ വിജയത്തിനും വിരമിക്കലിനും സഹായിക്കും. 


2. നിങ്ങള്‍ സസ൪ക്കാരിന്ുവേണ്ടി പ്രവരത്തിക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ കാണുന്നതിന്‌ 
മുമ്പായി സര്‍ക്കാര്‍ നിങ്ങളുടെ ശമ്പളത്തില്‍ നിന്ന്‌ അതിന്റെ പങ്ക്‌ എടുക്കുന്നു. 
കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നതിലൂടെ, നിങ്ങള്‍ സര്‍ക്കാര്‍ എടുക്കുന്ന 
നികുതികളുടെ അളവ്‌ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുകയേ വേണ്ടൂ. മിക്ക ആളുകളും ജനുവരി മുതല്‍ 
മെയ്‌ വരെ സര്‍ക്കാരിനു വേണ്ടി മാത്രം പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. 


3. നിങ്ങള്‍ ബാങ്കിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. നികുതികള്‍ക്ക്‌ ശേഷം, നിങ്ങളുടെ 
അടുത്ത വലിയ ചെലവ്‌ സാധാരണയായി നിങ്ങളുടെ പണയവും ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡ്‌ 
കടവുമാണ്‌. 


ലളിതമായി കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നതിലെ പ്രശ്നം, ഈ മൂന്ന്‌ തലങ്ങളില്‍ ഓരോന്നും 
നിങ്ങളുടെ വര്‍ദ്ധിച്ച പരിശ്രമത്തിന്റെ വലിയൊരു പങ്ക്‌ എടുക്കുന്നു എന്നതാണ്‌. 
നിങ്ങളുടെ വര്‍ദ്ധിച്ച പരിശ്രമം നിങ്ങള്‍ക്കും നിങ്ങളുടെ കുടുംബത്തിനും നേരിട്ട്‌ 
എങ്ങനെ പ്രയോജനപ്പെടുത്താമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ പഠിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. 


നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കുന്നതില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കാന്‍ 
തീരുമാനിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍ ഒ ഒരു വലിയ ശമ്പളത്തിനുപകരം സ്വത്തുക്കള്‍ നേടുന്നതില്‍ 
നിങ്ങളുടെ ശ്രമങ്ങള്‍ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു your നിങ്ങളുടെ ലക്ഷ്യങ്ങള്‍ എങ്ങനെ 
സജ്ജീകരിക്കും? മിക്ക ആളുകളും അവരുടെ ജോലി നിലനിര്‍ത്തുകയും അവരുടെ 
സ്വത്തുക്കള്‍ സ്വായത്തമാക്കുന്നതിന്‌ അവരുടെ വേതനത്തെ ആശ്രയിക്കുകയും 
വേണം. 


അവരുടെ ആസ്തി വളരുമ്പോള്‍, അവരുടെ വിജയത്തിന്റെ വ്യാപ്തി അവര്‍ 
എങ്ങനെ അളക്കും? തങ്ങള്‍ സമ്പന്നരാണെന്നും സമ്പത്തുണ്ടെന്നും ആരെങ്കിലും 
അറിയുമ്പോള്‍? 


ആസ്തികള്‍ക്കും ബാധ്യതകള്‍ക്കുമായി എന്റെതായ നിര്‍വചനങ്ങള്‍ ഉള്ളതോടൊപ്പം, 
എനിക്കും സ്വന്തമുണ്ട്‌ 


സമ്പത്തിന്റെ നിര്‍വചനം. ആര്‍. ബക്ക്മിന്‍സ്റ്റര്‍ ഫുളളര്‍ എന്ന വ്യക്തിയില്‍ നിന്നാണ്‌ 
ഞാന്‍ അത്‌ കടമെടുത്തത്‌. ചിലര്‍ അദ്ദേഹത്തെ ഒരു ക്വാക്ക്‌ എന്നും മറ്റുചിലര്‍ 
അദ്ദേഹത്തെ ഒരു പ്രതിഭ എന്നും വിളിക്കുന്നു. വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്കുമുമ്പ്‌ ജിയോഡെസിക് 
ഡോം എന്ന പേരില്‍ പേറ്റന്റിനായി അപേക്ഷിച്ചതിനാല്‍ ആര്‍ക്കിടെക്റ്റുകള്‍ 
മുഴങ്ങുന്നു. എന്നാല്‍ ആപ്ലിക്കേഷനില്‍, ഫുള്ളര്‍ സമ്പത്തിനെക്കുറിച്ചും ചിലത്‌ 
പറഞ്ഞു. ആദ്യം ഇത്‌ വളരെ ആശയക്കുഴപ്പത്തിലായിരുന്നു, പക്ഷേ അത്‌ 
വായിച്ചതിനുശേഷം ഇത്‌ ചില അര്‍ത്ഥങ്ങള്‍ സൃഷ്ടിക്കാന്‍ തുടങ്ങി: ഇത്തയധികം 
ദിവസങ്ങള്‍ മുന്നോട്ട്‌ കൊണ്ടുപോകാനുള്ള ഒരു വ്യക്തിയുടെ കഴിവാണ്‌ സമ്പത്ത്‌ - 
അല്ലങ്കില്‍, ഞാന്‍ ഇന്ന്‌ ജോലി നിര്‍ത്തിയാല്‍, എത്രനാള്‍ എനിക്ക്‌ അതിജിവിക്കാ൯ 
കഴിയും? 


മൊത്തം മൂല്യത്തില്‍ നിന്ന്‌ വൃത്യസ്തമായി your നിങ്ങളുടെ ആസ്തികളും 
ബാധ്യതകളും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം, അത്‌ പലപ്പോഴും ഒരു വ്യക്തിയുടെ 
വിലയേറിയ ജങ്കും വസ്തുക്കളുടെ മൂല്യത്തെക്കുറിച്ചുളള അഭിപ്രായങ്ങളും കൊണ്ട്‌ 


നിറഞ്ഞിരിക്കുന്നു - ഈ നിര്‍വചനം യഥാര്‍ത്ഥ കൃത്യമായ അളവ്‌ 
വികസിപ്പിക്കാനുള്ള സാധ്യത സൃഷ്ടിക്കുന്നു. സാമ്പത്തികമായി 
സ്വതന്ത്രനാകാനുള്ള എന്റെ ലക്ഷ്യത്തിന്റെ അടിസ്ഥാനത്തില്‍ ഞാന്‍ 
എവിടെയാണെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ ഇപ്പോള്‍ അളക്കാനും അറിയാനും കഴിയും. 


മൊത്തം മൂല്യത്തില്‍ പലപ്പോഴും പണമുണ്ടാക്കാത്ത ആസ്തികള്‍ ഉള്‍പ്പെടുന്നു, 
നിങ്ങള്‍ വാങ്ങിയ സാധനങ്ങള്‍ ഇപ്പോള്‍ നിങ്ങളുടെ ഗാരേജില്‍ ഇരിക്കുന്നതുപോലെ, 
സമ്പത്ത്‌ നിങ്ങളുടെ പണം എത്രമാത്രം സമ്പാദിക്കുന്നുവെന്നും അതിനാല്‍ 
നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക നിലനില്‍പ്പിനെ കണക്കാക്കുന്നു. 


ചെലവ്‌ നിരയുമായി താരതമ്യപ്പെടുത്തുമ്പോള്‍ അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ നിന്നുള്ള 
പണത്തിന്റെ ഒഴുക്കിന്റെ അളവാണ്‌ സമ്പത്ത്‌. 


നമുക്ക്‌ ഒരു ഉദാഹരണം ഉപയോഗിക്കാം. എന്റെ അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ നിന്ന്‌ പ്രതിമാസം 
$ 1,000 പണമിടപാട്‌ ഉണ്ടെന്ന്‌ പറയാം. എനിക്ക്‌ പ്രതിമാസം $ 2,000 ചിലവാകും. 
എന്റെ സമ്പത്ത്‌ എന്താണ്‌? 


നമുക്ക്‌ ബക്ക്മിന്‍സ്റ്റര്‍ ഫുള്ളറുടെ നിര്‍വചനത്തിലേക്ക്‌ മടങ്ങാം. അവന്റെ നിര്‍വചനം 
ഉപയോഗിച്ച്‌, എത്ര ദിവസം 


മുന്നോട്ട്‌ എനിക്ക്‌ അതിജീവിക്കാന്‍ കഴിയുമോ? ഒരു 30 ദിവസത്തെ മാസം എന്ന്‌ 
കരുതുക , എനിക്ക്‌ അര മാസത്തേക്ക്‌ മതിയായ പണമൊഴുക്ക്‌ ഉണ്ട്‌. 


എന്റെ ആസ്തിയില്‍ നിന്ന്‌ പ്രതിമാസം $ 2,000 പണമൊഴുക്ക്‌ ഞാന്‍ നേടുമ്പോള്‍, 
ഞാന്‍ സമ്പന്നനാകും. 


ഞാന്‍ ഇതുവരെ സമ്പന്നനല്ലെങ്കിലും ഞാന്‍ ധനികനാണ്‌. എന്റെ പ്രതിമാസ 
ചെലവുകള്‍ പൂര്‍ണ്ണമായും ഉള്‍ക്കൊള്ളുന്ന ഓരോ മാസവും ആസ്തിയില്‍ നിന്ന്‌ 
വരുമാനം എനിക്കുണ്ട്‌. എന്റെ ചെലവുകള്‍ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാന്‍ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, ഈ സമ്പത്ത്‌ നിലനിര്‍ത്തുന്നതിന്‌ ഞാന്‍ ആദ്യം എന്റെ 
പണമൊഴുക്ക്‌ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കണം. ഈ ഘട്ടത്തിലാണ്‌ ഞാന്‍ ഇപ്പോള്‍ എന്റെ 
വേതനത്തെ ആശ്രയിക്കുന്നില്ല എന്നതും ശ്രദ്ധിക്കുക. എന്നെ സാമ്പത്തികമായി 
സ്വതന്ത്രനാക്കിയ ഒരു അസറ്റ്‌ നിര നിര്‍മ്മിക്കുന്നതില്‍ ഞാന്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിച്ചു, 
വിജയിച്ചു. ഇന്ന്‌ ഞാന്‍ ജോലി ഉപേക്ഷിക്കുകയാണെങ്കില്‍, എന്റെ ആസ്തിയില്‍ 
നിന്നുള്ള പണമൊഴുക്ക്‌ ഉപയോഗിച്ച്‌ എന്റെ പ്രതിമാസ ചെലവുകള്‍ വഹിക്കാന്‍ 
എനിക്ക്‌ കഴിയും. 


എന്റെ അടുത്ത ലക്ഷ്യം എന്റെ അസറ്റുകളില്‍ നിന്നുളള അധിക പണമൊഴുക്ക്‌ അസറ്റ്‌ 
നിരയിലേക്ക്‌ വീണ്ടും നിക്ഷേപിക്കുക എന്നതാണ്‌. എന്റെ അസറ്റ്‌ നിരയിലേക്ക്‌ 
കൂടുതല്‍ പണം പോകുന്തോറും എന്റെ അസറ്റ്‌ നിര വളരുന്നു. എന്റെ ആസ്തികള്‍ 
വര്‍ദ്ധിക്കുന്നതിനനുസരിച്ച്‌ എന്റെ പണമൊഴുക്ക്‌ വര്‍ദ്ധിക്കുന്നു. ഈ ആസ്തികളില്‍ 
നിന്നുള്ള പണമൊഴുക്കിനേക്കാള്‍ എന്റെ ചെലവുകള്‍ കുറവായിരിക്കുന്നിടത്തോളം 
കാലം, എന്റെ ശാരീരിക അധ്വാനം ഒഴികെയുളള ഉറവിടങ്ങളില്‍ നിന്നുളള കൂടുതല്‍ 
വരുമാനം ഉപയോഗിച്ച്‌ ഞാന്‍ സമ്പന്നനാകുന്നു. 


ഈ പുനര്‍നിക്ഷേപ പ്രക്രിയ തുടരുമ്പോള്‍, ഞാന്‍ സമ്പന്നനാകാനുള്ള 
വഴിയിലാണ്‌. ഈ ലളിതമായ നിരീക്ഷണം ഓര്‍ക്കുക: 


൦ സമ്പന്നര്‍ ആസ്തികള്‍ വാങ്ങുന്നു. 


൦ ദരിദ്രര്‍ക്ക്‌ ചെലവുകള്‍ മാത്രമേയുള്ളു. 


൦ മധ്യവര്‍ഗം ആസ്തികളാണെന്ന്‌ കരുതുന്ന ബാധ്യതകള്‍ വാങ്ങുന്നു. 


എന്റെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ എങ്ങനെ മനസിലാക്കാം? എന്താണ്‌ ഉത്തരം? അടുത്ത 
അധ്യായത്തില്‍ മക്ഡൊണാള്‍ഡിന്റെ സ്ഥാപകന്‍ ശ്രദ്ധിക്കുക. 


അധ്യായം മൂന്ന്‌ - പാഠം 3: നിങ്ങളുടെ മനസ്സ്‌ 
മനസിലാക 
- സ്വന്തം 


ബിസിനസ്സ്‌ 
സമ്പന്നര്‍ അവരുടെ അസറ്റ്‌ നിരകളില്‍ (VOB കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു, 

മറ്റുള്ളവരെല്ലാം അവരുടെ വരുമാന 

പ്രസ്താവനകളില്‍ (VRV 

കേന്ദ്രികരിക്കുന്നു. 
1974 ല്‍, മക്ഡൊണാള്‍ഡിന്റെ സ്ഥാപകനായ റേ ക്രോക്കിനോട്‌ ഓസ്റ്റിനിലെ 
ടെക്സസ്‌ സര്‍വകലാശാലയിലെ എംബിഎ ക്ലാസുമായി സംസാരിക്കാന്‍ 
ആവശ്യപ്പെട്ടു. എന്റെ ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ആ എംബിഎ ക്ലാസ്സിലെ ഒരു 
വിദ്യാര്‍ത്ഥിയായിരുന്നു. ശക്തവും പ്രചോദനാത്മകവുമായ ഒരു പ്രസംഗത്തിനുശേഷം, 
ക്ലാസ്‌ മാറ്റിവച്ചു, കുറച്ച്‌ ബിയറുകള്‍ കഴിക്കാന്‍ അവരുടെ പ്രിയപ്പെട്ട ഹാംഗ്‌ out ട്ടില്‍ 
അവരോടൊപ്പം ചേരുമോ എന്ന്‌ വിദ്യാര്‍ത്ഥികള്‍ റേയോട്‌ ചോദിച്ചു. റേ ആദരവോടെ 
സ്വീകരിച്ചു. 
“ഞാന്‍ ഏത്‌ ബിസിനസ്സിലാണ്‌?” ഒരിക്കല്‍ സംഘം അവരുടെ എല്ലാ ബിയറുകളും 
കയ്യിലുണ്ടെന്ന്‌ റേ ചോദിച്ചു. 


“എല്ലാവരും ചിരിച്ചു,” എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ പറഞ്ഞു. “എംബിഎ വിദ്യാര്‍ത്ഥികളില്‍ 
ഭൂരിഭാഗവും റേയെ വിഡ്‌ ing ടിയാക്കുകയാണെന്ന്‌ കരുതി.” 


TO ഉത്തരം പറഞ്ഞില്ല, അതിനാല്‍ റേ വീണ്ടും ചോദിച്ചു, “ഞാന്‍ ഏത്‌ 
ബിസിനസ്സിലാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നു?” 


വിദ്യാര്‍ത്ഥികള്‍ വീണ്ടും ചിരിച്ചു, ഒടുവില്‍ ഒരു ധീരനായ ആത്മാവ്‌ അലറി, “റേ, 
നിങ്ങള്‍ ഹാംബര്‍ഗര്‍ ബിസിനസ്സിലാണെന്ന്‌ ലോകത്ത്‌ ആരാണ്‌ അറിയാത്തത്‌?” 


റേചക്കിള്‍. “അതാണ്‌ നിങ്ങള്‍ പറയുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ കരുതിയത്‌.” അദ്ദേഹം 
താല്‍ക്കാലികമായി നിര്‍ത്തി, “സ്ത്രീകളേ, മാന്യരേ, ഞാന്‍ ഹാംബര്‍ഗര്‍ 
ബിസിനസ്സിലല്ല. എന്റെ ബിസിനസ്സ്‌ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ആണ്‌. ” 


എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ കഥ പറയുമ്പോള്‍, റേ തന്റെ കാഴ്ചപ്പാട്‌ വിശദീകരിക്കാന്‍ നല്ല 
സമയം ചെലവഴിച്ചു. ല്‍ 


ഹാംബര്‍ഗര്‍ ഫ്രാഞ്ചൈസികള്‍ വില്‍ക്കുകയെന്നതാണ്‌ പ്രാഥമിക ബിസിനസ്സ്‌ 
ലക്ഷ്യമെന്ന്‌ റേയ്ക്ക്‌ അറിയാമായിരുന്നു, പക്ഷേ ഓരോ ഫ്രാഞ്ചൈസിയുടെയും 
സ്ഥാനം അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഒരിക്കലും നഷ്ടമായില്ല. ഓരോ ഫ്രാഞ്ചൈസിയുടെയും 
വിജയത്തിലെ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട ഘടകങ്ങള്‍ ഭൂമിയും അതിന്റെ 
സ്ഥാനവുമാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ അറിയാമായിരുന്നു. അടിസ്ഥാനപരമായി, 
ഫ്രാഞ്ചൈസി വാങ്ങിയ വ്യക്തി റേ ക്രോക്കിന്റെ ഓര്‍ഗനൈസേഷന്റെ 
ഫ്രാഞ്ചൈസിയുടെ കീഴില്‍ റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ വാങ്ങുകയായിരുന്നു. 


ഇന്ന്‌, ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റിന്റെ ഉടമസ്ഥനാണ്‌ 
മക്‌ഡൊണാള്‍ഡ്‌, കത്തോലിക്കാസഭയേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ ഉടമസ്ഥാവകാശം. 
അമേരിക്കയിലും ലോകമെമ്പാടുമുള്ള ഏറ്റവും വിലയേറിയ ചില കവലകളും 
തെരുവ്‌ കോണുകളും മക്ഡൊണാള്‍ഡിന്‌ സ്വന്തമാണ്‌. 


എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ ഇത്‌ തന്റെ ജീവിതത്തിലെ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട 
പാഠങ്ങളിലൊന്നായി കണക്കാക്കുന്നു. ഇന്ന്‌ അയാള്‍ക്ക്‌ കാര്‍ വാഷുകള്‍ ഉണ്ട്‌, 
എന്നാല്‍ ആ കാര്‍ വാഷുകള്‍ക്ക്‌ കീഴിലുള്ള റിയല്‍ എസ്ററേറ്റാണ്‌ അദ്ദേഹത്തിന്റെ 
ബിസിനസ്സ്‌. 


മിക്ക ആളുകളും തങ്ങള്‍ക്കല്ലാതെ എല്ലാവര്‍ക്കുമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
വ്യക്തമാക്കുന്ന ഡയഗ്രമുകള്‍ മുന്‍ അധ്യായത്തില്‍ അവതരിപ്പിച്ചു. അവര്‍ ആദ്യം 
കമ്പനിയുടെ ഉടമകള്‍ക്കും പിന്നീട്‌ നികുതികള്‍ വഴി സര്‍ക്കാരിനും ഒടുവില്‍ അവരുടെ 
പണയം സ്വന്തമാക്കിയ ബാങ്കിനുമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. 


ഞാന്‍ ഒരു കൊച്ചുകുട്ടിയായിരിക്കുമ്പോള്‍, ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമീപത്ത്‌ ഒരു 
മക്‌ഡൊണാള്‍ഡ്‌ ഇല്ലായിരുന്നു. റേ കോക്ക്‌ ടെക്സസ്‌ യൂണിവേഴ്സിറ്റിയില്‍ 
സംസാരിച്ച അതേ പാഠം മൈക്കിനെയും എന്നെയും പഠിപ്പിക്കാന്‍ എന്റെ ധനികനായ 
അച്ഛനാണ്‌ ഉത്തരവാദി. ഇത്‌ സമ്പന്നരുടെ രഹസ്യ നമ്പര്‍ മൂന്നാണ്‌. ആ രഹസ്യം 
ഇതാണ്‌: നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കുക. ആളുകള്‍ തങ്ങളുടെ 
ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ മറ്റൊരാള്‍ക്ക്‌ വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിച്ചതിന്റെ ഫലമാണ്‌ 
സാമ്പത്തിക പോരാടും. നിരവധി ആളുകള്‍ക്ക്‌ അവരുടെ പ്രയത്നങ്ങള്‍ കാണിക്കാന്‍ 
അവരുടെ പ്രവ്യത്തി ദിവസത്തിന്റെ അവസാനത്തില്‍ ഒന്നും തന്നെയില്ല. 


നമ്മുടെ നിലവിലെ വിദ്യാഭ്യാസ സമ്പ്രദായം ഇന്നത്തെ യുവാക്കളെ സ്കോളാസ്റ്റിക്‌ 
കഴിവുകള്‍ വികസിപ്പിച്ചുകൊണ്ട്‌ നല്ല ജോലി നേടാന്‍ സജ്ജമാക്കുന്നതില്‍ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. അവരുടെ ജീവിതം അവരുടെ വേതനത്തെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണ്‌ 
അല്ലെങ്കില്‍ നേരത്തെ വിവരിച്ചതുപോലെ അവരുടെ വരുമാന നിരയെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണ്‌. 
എഞ്ചിനീയര്‍മാര്‍, ശാസ്ത്രജ്ഞര്‍, പാചകക്കാര്‍, പോലീസ്‌ ഉദ്യോഗസ്ഥര്‍, 
കലാകാരന്മാര്‍, എഴുത്തുകാര്‍ തുടങ്ങിയവരാകാന്‍ പലരും കൂടുതല്‍ പഠിക്കും. ഈ 
പ്രൊഫഷണല്‍ കഴിവുകള്‍ അവരെ തൊഴില്‍ ശക്തിയില്‍ പ്രവേശിക്കാനും 
പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാനും അനുവദിക്കുന്നു. 


എന്നാല്‍ നിങ്ങളുടെ തൊഴിലും ബിസിനസും തമ്മില്‍ വലിയ വ്യത്യാസമുണ്ട്‌. പലപ്പോഴും 
ഞാന്‍ ആളുകളോട്‌ ചോദിക്കുന്നു, “നിങ്ങളുടെ ബിസിനസ്സ്‌ എന്താണ്‌?” അവര്‍ പറയും, 
“ഓ, ഞാന്‍ ഒരു ബാങ്കറാണ്‌.” അപ്പോള്‍ ഞാന്‍ അവരോട്‌ ചോദിക്കുന്നു അവര്‍ക്ക്‌ 
ബാങ്ക്‌ സ്വന്തമാണോ എന്ന്‌. അവര്‍ സാധാരണയായി പ്രതികരിക്കും, “ഇല്ല, ഞാന്‍ 
അവിടെ ജോലിചെയ്യുന്നു.” ആ സന്ദര്‍ഭത്തില്‍, അവര്‍ തങ്ങളുടെ തൊഴിലിനെ 
അവരുടെ ബിസിനസ്സുമായി ആശയക്കുഴപ്പത്തിലാക്കി. അവരുടെ തൊഴില്‍ ഒരു 
ബാങ്കര്‍ ആയിരിക്കാം, പക്ഷേ അവര്‍ക്ക്‌ ഇപ്പോഴും സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ ആവശ്യമാണ്‌. 


സ്‌കൂളിലെ ഒരു പ്രശ്‌നം നിങ്ങള്‍ പലപ്പോഴും നിങ്ങള്‍ പഠിക്കുന്നവരായി മാറുന്നു 
എന്നതാണ്‌. അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ പാചകം പഠിക്കുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ ഒരു 
പാചകക്കാരനാകും. നിങ്ങള്‍ നിയമം പഠിക്കുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ ഒരു അറ്റോര്‍ണി 
ആയിത്തീരും, ഓട്ടോ മെക്കാനിക്സിനെക്കുറിച്ചുള്ള പഠനം നിങ്ങളെ ഒരു മെക്കാനിക്ക്‌ 
ആക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ പഠിക്കുന്ന കാര്യമായി മാറുന്നതിലെ തെറ്റ്‌, ധാരാളം ആളുകള്‍ 
സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കാന്‍ മറക്കുന്നു എന്നതാണ്‌. മറ്റൊരാളുടെ ബിസിനസ്സ്‌ 
മനസിലാക്കി ആ വ്യക്തിയെ സമ്പന്നനാക്കുന്നു. 


സാമ്പത്തികമായി സുരക്ഷിതരാകാന്‍, ഒരു വ്യക്തി സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ 
ശ്രദ്ധിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. നിങ്ങളുടെ ബിസിനസ്സ്‌ നിങ്ങളുടെ അസറ്റ്‌ നിരയെ 
ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണ്‌, നിങ്ങളുടെ വരുമാന നിരയല്ല. നേരത്തെ പറഞ്ഞതുപോലെ, ഒരു 
ആസ്തിയും ബാധ്യതയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം അറിയുക, ആസ്തികള്‍ വാങ്ങുക 
എന്നിവയാണ്‌ ഒന്നാം MAUS നിയമം. സമ്പന്നര്‍ അവരുടെ അസറ്റ്‌ നിരകളില്‍ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു, മറ്റുള്ളവരെല്ലാം അവരുടെ വരുമാന പ്രസ്താവനകളില്‍ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. 


അതുകൊണ്ടാണ്‌ ഞങ്ങള്‍ പലപ്പോഴും കേള്‍ക്കുന്നത്‌: “എനിക്ക്‌ ഒരു ഉയര്‍ച്ച 
ആവശ്യമാണ്‌.” “എനിക്ക്‌ ഒരു പ്രമോഷന്‍ ഉണ്ടായിരുന്നെങ്കില്‍ മാത്രം.” “കൂടുതല്‍ 
പരിശീലനം നേടുന്നതിനായി ഞാന്‍ വീണ്ടും സ്കൂളിലേക്ക്‌ പോകുന്നു, അതിനാല്‍ 
എനിക്ക്‌ മികച്ച ജോലി നേടാന്‍ കഴിയും.” “ഞാന്‍ ഓവര്‍ടൈം ജോലിക്ക്‌ പോകുന്നു.” 
. ക്ക്‌ രണ്ടാമത്തെ ജോലി ലഭിച്ചേക്കാം.” 

inancial struggle is 

often the result of 
people working all their 

lives for someone else. 


ചില സര്‍ക്കിളുകളില്‍, ഇവ വിവേകപൂര്‍ണ്ണമായ ആശയങ്ങളാണ്‌. എന്നാല്‍ നിങ്ങള്‍ 
ഇപ്പോഴും നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ കാര്യമാക്കുന്നില്ല. ഈ ആശയങ്ങളെല്ലാം 
ഇപ്പോഴും വരുമാന നിരയില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു, മാത്രമല്ല 
വരുമാനം ഉണ്ടാക്കുന്ന ആസ്തികള്‍ വാങ്ങുന്നതിന്‌ അധിക പണം ഉപയോഗിച്ചാല്‍ 
മാത്രമേ കൂടുതല്‍ സാമ്പത്തികമായി സുരക്ഷിതനാകാന്‍ ഒരു വ്യക്തിയെ 
സഹായിക്കു . 


ഭൂരിപക്ഷം ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും ധനപരമായി യാഥാസ്ഥിതികരാണ്‌- അതിനര്‍ത്ഥം 
“എനിക്ക്‌ റിസ്‌ക്‌ എടുക്കാന്‍ കഴിയില്ല” - അവര്‍ക്ക്‌ സാമ്പത്തിക അടിത്തറയില്ല 
എന്നതാണ്‌. അവര്‍ അവരുടെ ജോലികളില്‍ പറ്റിപ്പിടിച്ച്‌ സുരക്ഷിതമായി കളിക്കണം. 


വലുപ്പം വാഴ്ച ചെയ്യേണ്ട കാര്യം "GB", ദശലക്ഷക്കണക്കിനു തൊഴിലാളികള്‍ 
തങ്ങളുടെ ഏറ്റവും വലിയ കണ്ടു വിളിക്കപ്പെടുന്ന അസറ്റ്‌, അവരുടെ വീട്ടില്‍, അവരെ 
ജീവനോടെ വെയ്ക്കുകയാണ്‌. അവരുടെ “സ്വത്ത്‌” അവര്‍ക്ക്‌ എല്ലാ മാസവും പണം 
ചിലവാക്കുന്നു. മറ്റൊരു “സ്വത്ത്‌” ആയ അവരുടെ കാര്‍ അവരെ ജീവനോടെ 
തിന്നുകയായിരുന്നു. ഗാരേജിലെ ഗോള്‍ഫ്‌ ക്ലബ്ബുകള്‍ക്ക്‌ 1,000 ഡോളര്‍ വിലവരും. 
തൊഴില്‍ സുരക്ഷയില്ലാതെ അവര്‍ക്ക്‌ ഒന്നും ചെയ്യാനില്ലായിരുന്നു 


തിരികെ വീഴുക. സാമ്പത്തിക പ്രതിസന്ധിയുടെ സമയത്ത്‌ അതിജീവിക്കാന്‍ അവരെ 
സഹായിക്കാനാവില്ലെന്ന്‌ അവര്‍ കരുതി. 


ഞങ്ങളില്‍ ഭൂരിഭാഗവും ഒരു വീടോ കാറോ വാങ്ങുന്നതിനുള്ള ക്രെഡിറ്റ്‌ അപേക്ഷ 
പൂരിപ്പിച്ചുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ കരുതുന്നു. സ്വീകാര്യമായ ബാങ്കിംഗ്‌, അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌ 
രീതികള്‍ ഒരു വ്യക്തിയെ ആസ്തികളായി കണക്കാക്കാന്‍ അനുവദിക്കുന്നതിനാല്‍ 
“നെറ്റ്‌-വര്‍ത്ത്‌” വിഭാഗം നോക്കുന്നത്‌ എല്ലായ്പ്പോഴും രസകരമാണ്‌ . 


ഒരു ദിവസം എനിക്ക്‌ വായ്പ ആവശ്യമുള്ളപ്പോള്‍, എന്റെ സാമ്പത്തിക സ്ഥിതി അത്ര 
മികച്ചതായിരുന്നില്ല. അതിനാല്‍ അസറ്റ്‌ നിരയിലെ എണ്ണം വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുന്നതിന്‌ ഞാന്‍ 
എന്റെ പുതിയ ഗോള്‍ഫ്‌ ക്ലബ്ബുകള്‍, എന്റെ ആര്‍ട്ട്‌ ശേഖരം, പുസ്തകങ്ങള്‍, 
ഇലക്ട്രോണിക്സ്‌, അർമാനി സ്യൂട്ടുകള്‍, റിസ്റ്റ്‌ വാച്ചുകള്‍, ഷൂകള്‍, മറ്റ്‌ വ്യക്തിഗത 
ഇഫക്റ്റുകള്‍ എന്നിവ ചേര്‍ത്തു. 


എനിക്ക്‌ വളരെയധികം നിക്ഷേപ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ഉളളതിനാല്‍ എന്നെ നിരസിച്ചു. 
ഞാൻ വാടകയില്‍ നിന്ന്‌ ഇത്രയധികം പണം സമ്പാദിച്ചത്‌ ലോണ്‍ കമ്മിറ്റിക്ക്‌ 
ഇഷ്ടപ്പെട്ടില്ല. എനിക്ക്‌ ശമ്പളത്തോടുകൂടിയ ഒരു സാധാരണ ജോലി ഇല്ലാത്തത്‌ 
എന്തുകൊണ്ടാണെന്ന്‌ അവര്‍ക്ക്‌ അറിയണം. അർമാനി സ്യൂട്ടുകളെയോ ഗോള്‍ഫ്‌ 
ക്ലബ്ബുകളെയോ കലാ ശേഖരണത്തെയോ അവര്‍ ചോദ്യം ചെയ്തില്ല. നിങ്ങള്‍ 
സാധാരണ പ്രൊഫൈലിന്‌ അനുയോജ്യമല്ലാത്തപ്പോള്‍ ജീവിതം ചിലപ്പോള്‍ 
ദുഷ്കരമാണ്‌. 


അവരുടെ മൊത്തം ആസ്തി ഒരു ദശലക്ഷം ഡോളര്‍ അല്ലെങ്കില്‍ 100,000 ഡോളര്‍ 
അല്ലെങ്കില്‍ എന്തെങ്കിലുമുണ്ടെന്ന്‌ ആരെങ്കിലും എന്നോട്‌ പറയുന്നത്‌ 
കേള്‍ക്കുമ്പോഴെല്ലാം ഞാന്‍ ഭയപ്പെടുന്നു. മൊത്തം മൂല്യം കൃത്യതയില്ലാത്തതിന്റെ 
ഒരു പ്രധാന കാരണം, നിങ്ങളുടെ ആസ്തികള്‍ വില്‍ക്കാന്‍ ആരംഭിക്കുന്ന നിമിഷം 
മുതല്‍, ഏതെങ്കിലും നേട്ടങ്ങള്‍ക്ക്‌ നിങ്ങളില്‍ നിന്ന്‌ നികുതി ഈടാക്കുന്നു. 


വരുമാനക്കുറവ്‌ വരുമ്പോള്‍ നിരവധി ആളുകള്‍ സ്വയം സാമ്പത്തിക 
പ്രതിസന്ധിയിലായി. പണം സ്വരൂപിക്കുന്നതിന്‌, അവര്‍ അവരുടെ സ്വത്തുക്കള്‍ 
വില്‍ക്കുന്നു. എന്നാല്‍ അവരുടെ സ്വകാര്യ ആസ്തികള്‍ സാധാരണയായി അവരുടെ 
വ്യക്തിഗത ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റില്‍ ലിസ്റ്റുചെയ്തിരിക്കുന്ന മൂല്യത്തിന്റെ ഒരു ഭാഗം 
മാത്രമേ വില്‍ക്കാന്‍ കഴിയൂ. അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു ഉണ്ടെങ്കില്‍ 


ആസ്തികളുടെ വില്‍പനയില്‍ നിന്നുള്ള നേട്ടം, നേട്ടത്തിന്‌ നികുതി ചുമത്തുന്നു. 
അതിനാല്‍, വീണ്ടും സര്‍ക്കാര്‍ അതിന്റെ പങ്ക്‌ ഏറ്റെടുക്കുന്നു, അങ്ങനെ കടത്തില്‍ 
നിന്ന്‌ അവരെ സഹായിക്കുന്നതിന്‌ ലഭ്യമായ തുക കുറയ്ക്കുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌ 
ആരുടെയെങ്കിലും ആസ്തി അവര്‍ കരുതുന്നതിനേക്കാള്‍ “വിലകുറഞ്ഞത്‌” എന്ന്‌ 
ഞാന്‍ പറയുന്നത്‌. 


നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കാന്‍ ആരംഭിക്കുക. നിങ്ങളുടെ പകല്‍ 
ജോലി നിലനിര്‍ത്തുക, എന്നാല്‍ നിങ്ങള്‍ വീട്ടിലെത്തിക്കഴിഞ്ഞാല്‍ യഥാര്‍ത്ഥ 
ആസ്തികള്‍ വാങ്ങാന്‍ ആരംഭിക്കുക, ബാധ്യതകളോ വ്യക്തിഗത ഇഫക്റ്റുകളോ 


അല്ല. ഒരു പുതിയ കാറിന്‌ നിങ്ങള്‍ നല്‍കുന്ന വിലയുടെ 25 ശതമാനം നഷ്ടപ്പെടും. 
ഒന്നായി ലിസ്റ്റുചെയ്യാന്‍ നിങ്ങളുടെ ബാങ്കര്‍ നിങ്ങളെ അനുവദിച്ചാലും ഇത്‌ ഒരു 
യഥാര്‍ത്ഥ സ്വത്തല്ല. എന്റെ പുതിയ $ 400 ടൈറ്റാനിയം ഡ്രൈവര്‍ ഞാന്‍ കളിയാക്കിയ 
നിമിഷം $ 150 ആയിരുന്നു. 


ചെലവ്‌ കുറയ്ക്കുക, ബാധ്യതകള്‍ കുറയ്ക്കുക, ഖര ആസ്തികളുടെ അടിത്തറ 
ഉത്സാഹത്തോടെ നിര്‍മ്മിക്കുക. ഇതുവരെ വീട്‌ വിട്ടിട്ടില്ലാത്ത ചെറുപ്പക്കാര്‍ക്ക്‌, ഒരു 
ആസ്തിയും ബാധ്യതയും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം മാതാപിതാക്കള്‍ അവരെ 
പഠിപ്പിക്കേണ്ടത്‌ പ്രധാനമാണ്‌. വീട്ടില്‍ നിന്ന്‌ പുറപ്പെടുന്നതിന്‌ മുമ്പായി, വിവാഹം 
കഴിക്കുക, ഒരു വീട്‌ വാങ്ങുക, കുട്ടികളുണ്ടാകുക, അപകടസാധ്യതയുള്ള സാമ്പത്തിക 
അവസ്ഥയില്‍ കുടുങ്ങുക, ജോലിയില്‍ പറ്റിനില്‍ക്കുക, എല്ലാം ക്രെഡിറ്റില്‍ വാങ്ങുക 
എന്നിവയ്ക്ക്‌ മുമ്പായി ഒരു സോളിഡ്‌ അസറ്റ്‌ നിര നിര്‍മ്മിക്കാന്‍ അവരെ 
ആരംഭിക്കുക. വിവാഹിതരായി ഒരു ജീവിതശൈലിയില്‍ കുടുങ്ങിക്കിടക്കുന്ന നിരവധി 
യുവ ദമ്പതികളെ ഞാന്‍ കാണുന്നു, അത്‌ അവരുടെ ജോലി വര്‍ഷങ്ങളില്‍ 
ഭൂരിഭാഗവും കടത്തില്‍ നിന്ന്‌ കരകയറാന്‍ അനുവദിക്കില്ല. 


പലര്‍ക്കും, അവസാന കുട്ടി വീട്ടില്‍ നിന്ന്‌ പോകുമ്പോള്‍, മാതാപിതാക്കള്‍ 
വിരമിക്കലിന്‌ വേണ്ടത്ര തയ്യാറെടുപ്പുകള്‍ നടത്തിയിട്ടില്ലെന്ന്‌ മനസിലാക്കുകയും 
കുറച്ച്‌ പണം മാറ്റിവെക്കാന്‍ അവര്‍ തുരത്താന്‍ തുടങ്ങുകയും ചെയ്യുന്നു. 
അപ്പോള്‍ അവരുടെ സ്വന്തം മാതാപിതാക്കള്‍ രോഗികളാകുകയും അവര്‍ പുതിയ 
ഉത്തരവാദിത്തങ്ങള്‍ കണ്ടെത്തുകയും ചെയ്യുന്നു. 


നിങ്ങള്‍ അല്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങളുടെ കുട്ടികള്‍ സ്വന്തമാക്കാന്‍ ഞാന്‍ ഏതുതരം സ്വത്താണ്‌ 
നിര്‍ദ്ദേശിക്കുന്നത്‌? എന്റെ ലോകത്ത്‌, യഥാര്‍ത്ഥമാണ്‌ 


അസറ്റുകള്‍ ഇനിപ്പറയുന്ന വിഭാഗങ്ങളില്‍ പെടുന്നു: 


1. എന്റെ സാന്നിധ്യം ആവശ്യമില്ലാത്ത ബിസ്സിനസുകശ്‌: എനിക്ക്‌ അവ സ്വന്തമാണ്‌, 
പക്ഷേ അവ നിയന്ത്രിക്കുന്നത്‌ മറ്റ്‌ ആളുകളാണ്‌. എനിക്ക്‌ അവിടെ ജോലി 
ചെയ്യേണ്ടിവന്നാല്‍, അത്‌ ഒരു ബിസിനസ്സല്ല. അത്‌ എന്റെ ജോലിയായി മാറുന്നു. 


2. സ്റ്റോക്കുകശ്‌ 

3. ബോണ്ടുകള്‍ 

4. വരുമാനം ഉണ്ടാക്കുന്ന റിയല്‍ എന്ററോറ്റ്‌ 
5. കുറിപ്പുകള്‍ (IOUS) 


6. en property ഭ്ഥിക സ്വത്തവകാശങ്ങളായ സംഗീതം, സ്ക്രിപ്റ്റുകള്‍ പേറ്റന്റുകള്‍ 
എന്നിവയില്‍ നിന്നുള്ള റോയല്‍റ്റി 


8. മൂല്യമുള്ള വരുമാനം ഉണ്ടാക്കുന്ന COARNE വിലമതിക്കുന്ന, തയ്യാറായ 
കമ്വോളമുള്ള മറ്റെന്തെങ്കിലും 


ഒരു കൊച്ചുകുട്ടിയെന്ന നിലയില്‍, എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ സുരക്ഷിതമായ 
ജോലി കണ്ടെത്താന്‍ എന്നെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു. ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന സ്വത്തുക്കള്‍ 
സ്വന്തമാക്കാന്‍ എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു. “നിങ്ങള്‍ ഇത്‌ 
ഇഷ്ടപ്പെടുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ അത്‌ പരിപാലിക്കില്ല.” കെട്ടിടങ്ങളും ഭൂമിയും 
ഇഷ്ടപ്പെടുന്നതിനാല്‍ ഞാന്‍ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ശേഖരിക്കുന്നു. എനിക്ക്‌ അവര്‍ക്കായി 
ഷോപ്പിംഗ്‌ ഇഷ്ടമാണ്‌, എനിക്ക്‌ ദിവസം മുഴുവന്‍ അവരെ നോക്കാനാകും. 


പ്രശ്നങ്ങള്‍ ഉണ്ടാകുമ്പോള്‍, പ്രശ്നങ്ങള്‍ അത്ര മോശമല്ല, അത്‌ റിയല്‍ 
എസ്ററേറ്റിനോടുള്ള എന്റെ പ്രണയത്തെ മാറ്റുന്നു. റിയല്‍ എസ്റേറ്റിനെ വെറുക്കുന്ന 
ആളുകള്‍ക്ക്‌, അവര്‍ അത്‌ വാങ്ങരുത്‌. 


ചെറുകിട കമ്പനികളുടെ, പ്രത്യേകിച്ച്‌ സ്റ്റാര്‍ട്ടപ്പുകളുടെ സ്റ്റോക്കുകളും ഞാന്‍ 
ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു , കാരണം ഞാന്‍ ഒരു സംരംഭകനാണ്‌, ഒരു കോര്‍പ്പറേറ്റ്‌ വ്യക്തിയല്ല. 
എന്റെ ആദ്യ വര്‍ഷങ്ങളില്‍, കാലിഫോര്‍ണിയയിലെ Ese ഓയില്‍, യുഎസ്‌ 
മറൈന്‍ കോർപ്സ്‌, സിറോക്സ്‌ കോര്‍പ്പറേഷന്‍ എന്നിവ പോലുള്ള വലിയ 
ഓര്‍ഗനൈസേഷനുകളില്‍ ഞാന്‍ പ്രവര്‍ത്തിച്ചിട്ടുണ്ട്‌. ആ 
ഓര്‍ഗനൈസേഷനുകള്‍ക്കൊപ്പം ഞാന്‍ സമയം ആസ്വദിക്കുകയും പ്രിയപ്പെട്ട 
ഓര്‍മ്മകള്‍ ഉള്ളവയുമാണ്‌, എന്നാല്‍ ഞാന്‍ ഒരു കമ്പനി മനുഷ്യനല്ലെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയാം . കമ്പനികള്‍ ആരംഭിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു, അവ 
പ്രവര്‍ത്തിപ്പിക്കുന്നില്ല. അതിനാല്‍ എന്റെ സ്റ്റോക്ക്‌ വാങ്ങലുകള്‍ സാധാരണയായി 
ചെറിയ കമ്പനികളുടേതാണ്‌. ലു ഞാന്‍ കമ്പനി ആരംഭിച്ച്‌ എല്ലാവര്‍ക്കുമായി 
എടുക്കും. പുതിയ സ്റ്റോക്ക്‌ ലക്കങ്ങളില്‍ ഭാഗ്യമുണ്ടാക്കി, ഞാന്‍ ഗെയിമിനെ 
സ്നേഹിക്കുന്നു. പലരും സ്മോള്‍ ക്യാപ്‌ കമ്പനികളെ ഭയപ്പെടുകയും അവരെ 
അപകടകാരികളെന്ന്‌ വിളിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. നിക്ഷേപം എന്താണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
ഇഷ്ടപ്പെടുകയും അത്‌ മനസിലാക്കുകയും ഗെയിം അറിയുകയും ചെയ്താല്‍ ആ 
റിസ്ക്‌ കുറയുന്നു. ചെറുകിട കമ്പനികളുമായി, ഒരു വര്‍ഷത്തിനുളളില്‍ സ്റ്റോക്കിന്‌ 
പുറത്തായിരിക്കുക എന്നതാണ്‌ എന്റെ നിക്ഷേപ തന്ത്രം. മറുവശത്ത്‌, എന്റെ റിയല്‍ 
എസ്റേറ്റ്‌ തന്ത്രം ചെറുതായി ആരംഭിച്ച്‌ വലിയ സ്വത്തുക്കള്‍ക്കായി വ്യാപാരം തുടരുക, 
അതിനാല്‍ നേട്ടത്തിന്‌ നികുതി അടയ്ക്കുന്നത്‌ വൈകുക എന്നതാണ്‌. മൂല്യം 
ഗണ്യമായി വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാന്‍ ഇത്‌ അനുവദിക്കുന്നു. ഞാന്‍ സാധാരണയായി റിയല്‍ 
എസ്റ്റേറ്റ്‌ കൈവശം വയ്ക്കുന്നത്‌ ഏഴ്‌ വര്‍ഷത്തില്‍ കുറവാണ്‌. 


വര്‍ഷങ്ങളായി, ഞാന്‍ മറൈന്‍ കോര്‍പ്സിനും സിറോക്സിനുമൊപ്പം 
ആയിരിക്കുമ്പോള്‍ പോലും, എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്തതുപോലെ 
ഞാന്‍ ചെയ്തു. ഞാന്‍ എന്റെ ദിവസത്തെ ജോലി നിലനിര്‍ത്തി, പക്ഷേ ഞാന്‍ 
ഇപ്പോഴും എന്റെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ ശ്രദ്ധിച്ചു. എന്റെ അസറ്റ്‌ കോളം ട്രേഡിംഗ്‌ റിയല്‍ 
എസ്ററേറ്റിലും ചെറിയ സ്റ്റോക്കുകളിലും ഞാന്‍ സജീവമായിരുന്നു. സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ 
എല്ലായ്പ്പോഴും സാമ്പത്തിക സാക്ഷരതയുടെ പ്രാധാന്യം ressed ന്നിപ്പറഞ്ഞു. അക്ക 
ing ണ്ടിംഗും ക്യാഷ്‌ മാനേജുമെന്റും മനസിലാക്കുന്നതില്‍ ഞാന്‍ എത്രത്തോളം 
നന്നായിരുന്നോ, നിക്ഷേപങ്ങള്‍ വിശകലനം ചെയ്യുന്നതിലും ഒടുവില്‍ എന്റെ സ്വന്തം 
കമ്പനി ആരംഭിക്കുന്നതിലും നിര്‍മ്മിക്കുന്നതിലും ഞാന്‍ നന്നായിരിക്കും. 


ഒരു കമ്പനി ആരംഭിക്കാന്‍ ആരെയും അവര്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ലെങ്കില്‍ ഞാന്‍ 
അവരെ പ്രോത്സാഹിപ്പിക്കുന്നില്ല. ഒരു കമ്പനി നടത്തുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ 
എനിക്കറിയാവുന്നതുകൊണ്ട്‌, ആ ചുമതല ആരെയും ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല. 
ആളുകള്‍ക്ക്‌ തൊഴില്‍ കണ്ടെത്താന്‍ കഴിയാത്തതും ഒരു കമ്പനി ആരംഭിക്കുന്നതും 
മികച്ച പരിഹാരമായി തോന്നുന്ന സമയങ്ങളുണ്ട്‌. പക്ഷേ 


വിജയത്തിന്‌ എതിരാണ്‌: പത്തില്‍ ഒമ്പത്‌ കമ്പനികളും അഞ്ച്‌ വര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍ 
പരാജയപ്പെടുന്നു. ആദ്യത്തെ അഞ്ചുവര്‍ഷത്തെ അതിജീവിക്കുന്നവരില്‍, ഓരോ 
പത്തില്‍ ഒമ്പതും ഒടുവില്‍ പരാജയപ്പെടുന്നു. അതിനാല്‍ നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം കമ്പനി 
സ്വന്തമാക്കാനുള്ള ആഗ്രഹം നിങ്ങള്‍ക്കുണ്ടെങ്കില്‍ മാത്രം ഞാന്‍ അത്‌ ശുപാര്‍ശ 
ചെയ്യുന്നു. അല്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടെ ദിവസത്തെ ജോലി നിലനിര്‍ത്തുകയും നിങ്ങളുടെ 
സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കുകയും ചെയ്യുക. 


നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കുക എന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയുമ്പോള്‍, നിങ്ങളുടെ 
അസറ്റ്‌ നിര ശക്തമായി നിലനിര്‍ത്താനാണ്‌ ഞാൻ ഉദ്ദേശിക്കുന്നത്‌. ഒരു ഡോളര്‍ 
അതിലേക്ക്‌ കടന്നുകഴിഞ്ഞാല്‍, അത്‌ ഒരിക്കലും പുറത്തുവരാന്‍ അനുവദിക്കരുത്‌. 


ഈ രീതിയില്‍ ചിന്തിക്കുക: ഒരു ഡോളര്‍ നിങ്ങളുടെ അസറ്റ്‌ നിരയിലേക്ക്‌ 
പോയിക്കഴിഞ്ഞാല്‍, അത്‌ നിങ്ങളുടെ ജീവനക്കാരനാകും. പണത്തിന്റെ ഏറ്റവും 
മിക; കാര്യ മി 24, AMBROZ പ്രവര്‍ത്തിക്കുകയും തലമുറകള്‍ക്ക്‌ 

പ്രവു ത്തി: YEON ചെയ്യും എന്നതാണ്‌. നിങ്ങളുടെ ദൈനംദിന ജോലി 

ില്‍ലനീര്ര്‍്മുക്കഠ്നാധ്വാനിയായ ഒരു മികച്ച ജോലിക്കാരനാകുക, പക്ഷേ ആ 
RAHN കുന്നത്‌ തുടരുക. 
buying real assets, 
not liabilities. 


നിങ്ങളുടെ പണമൊഴുക്ക്‌ വര്‍ദ്ധിക്കുന്നതിനനുസരിച്ച്‌, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ചില 
ആഡംബരങ്ങളില്‍ ഏര്‍പ്പെടാം. ഒരു പ്രധാന വ്യത്യാസം സമ്പന്നര്‍ അവസാനമായി 
ആഡംബരങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്നു, അതേസമയം ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും ആദ്യം 
ആഡംബരങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്നു. ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും വലിയ വീടുകള്‍, വജ്രങ്ങള്‍, 
രോമങ്ങള്‍, ആഭരണങ്ങള്‍, ബോട്ടുകള്‍ എന്നിവ പോലുള്ള ആ Ury ബര 
വസ്തുക്കള്‍ വാങ്ങുന്നു. അവര്‍ സമ്പന്നരായി കാണപ്പെടുന്നു, പക്ഷേ വാസ്തവത്തില്‍ 
അവര്‍ കൂടുതല്‍ ആഴത്തില്‍ പ്രവേശിക്കുന്നു 


കടത്തിന്റെ കടം. പഴയ-പണം ആളുകള്‍, ദീര്‍ഘകാല സമ്പന്നമായ, ആദ്യം അവരുടെ 
അസറ്റ്‌ നിര പണിയും. അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ നിന്ന്‌ ലഭിക്കുന്ന വരുമാനം അവരുടെ 
ആഡംബരങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്നു. ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും സ്വന്തം വിയര്‍പ്പ്‌, രക്തം, 
കുട്ടികളുടെ അവകാശം എന്നിവ ഉപയോഗിച്ച്‌ ആഡംബരങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്നു. 


ഒരു യഥാര്‍ത്ഥ ആസ്തിയില്‍ നിക്ഷേപിക്കുന്നതിനും വികസിപ്പിക്കുന്നതിനുമുള്ള 
പ്രതിഫലമാണ്‌ ഒരു യഥാര്‍ത്ഥ ലക്ഷ്വറി. ഉദാഹരണത്തിന്‌, ഞങ്ങളുടെ അപ്പാർട്ട്മെന്റ്‌ 
വീടുകളില്‍ നിന്ന്‌ എനിക്കും ഭാര്യ കിമ്മിനും അധിക പണം വന്നപ്പോള്‍ അവള്‍ 
പുറത്തുപോയി അവളുടെ മെഴ്‌സിഡസ്‌ വാങ്ങി. അപാര്‍ട്മെംട്‌ tle കാര്‍ 
വാങ്ങിയതിനാല്‍ ഇത്‌ അവളുടെ ഭാഗത്തുനിന്ന്‌ അധിക ജോലിയോ 
അപകടസാധ്യതയോ എടുത്തില്ല. എന്നിരുന്നാലും, റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ ന A 
പോര്ട്ട്‌ഫോളിയൊ വളര്‍ന്ന്‌ കാറിനായി പണമടയ്ക്കാന്‍ ആവശ്യമായ അധിക 
പണമൊഴുക്ക്‌ സൃഷ്ടിക്കാന്‍ തുടങ്ങിയപ്പോള്‍ അവള്‍ക്ക്‌ നാല്‌ വര്‍ഷം 
കാത്തിരിക്കേണ്ടി വന്നു. എന്നാല്‍ ആ LUX :ംംബര, മെഴ്സിഡസ്‌ ഒരു യഥാര്‍ത്ഥ 
പ്രതിഫലമായിരുന്നു, കാരണം അവളുടെ ആസ്തി കോളം എങ്ങനെ വളര്‍ത്താമെന്ന്‌ 
അവള്‍ തെളിയിച്ചു. ആ കാര്‍ ഇപ്പോള്‍ മറ്റൊരു സുന്ദരമായ കാറിനേക്കാള്‍ 
വളരെയധികം അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നു. അതിനര്‍ത്ഥം അവളുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി അത്‌ 
താങ്ങാന്‍ ഉപയോഗിച്ചു എന്നാണ്‌. 


പകരം, മിക്ക ആളുകളും ആവേശപൂര്‍വ്വം പുറത്തുപോയി ക്രെഡിറ്റില്‍ ഒരു പുതിയ 
കാര്‍ അല്ലെങ്കില്‍ മറ്റേതെങ്കിലും ആഡംബരങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്നു. അവര്‍ക്ക്‌ 
ബോഠറടിച്ചേക്കാം, ഒരു പുതിയ കളിപ്പാട്ടം വേണം. ക്രെഡിറ്റില്‍ ഒരു ആ Ury :ംംബരം 
വാങ്ങുന്നത്‌ പലപ്പോഴും ഒരു വ്യക്തി ആ ആഡംബരത്തോട്‌ നീരസപ്പെടാന്‍ 
ഇടയാക്കുന്നു, കാരണം കടം സാമ്പത്തിക ബാധ്യതയായി മാറുന്നു. 


നിങ്ങള്‍ സമയമെടുത്ത്‌ നിക്ഷേപിക്കുകയും നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സില്‍ 
പണിയുകയും ചെയ്ത ശേഷം, സമ്പന്നരുടെ ഏറ്റവും വലിയ രഹസ്യം അറിയാന്‍ 


നിങ്ങള്‍ ഇപ്പോള്‍ തയ്യാറാണ്‌ the സമ്പന്നമായ പായ്ക്കിനെ മുന്നോട്ട്‌ നയിക്കുന്ന 
രഹസ്യം. 


നാലാം അധ്യായം - പാഠം 4: നികുതികളുടെ ചരിത്രവും 


കോര്‍പ്പറേഷനുകളുടെ ശക്തിയും 

എഒന്റ്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ ഗെയിം സ്മാര്‍ട്ട്‌ കളിച്ചു, 

കോര്‍പ്പറേഷനുകളിലൂടെയാണ്‌ അദ്ദേഹം ഇത്‌ 

ചെയ്തത്‌ - സമ്പന്നരുടെ ഏറ്റവും വലിയ രഹസ്യം. 
റോബിന്‍ ഹൂഡിന്റെയും അദ്ദേഹത്തിന്റെ മെറി മെന്‍മാരുടെയും കഥ സ്കൂളില്‍ 
പറഞ്ഞതായി ഞാന്‍ ഓര്‍ക്കുന്നു. സമ്പന്നരില്‍ നിന്ന്‌ കൊള്ളയടിച്ച്‌ പാവങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
നല്‍കിയ ഒരു റൊമാന്റിക്‌ നായകന്റെ അത്ഭുതകരമായ കഥയാണെന്ന്‌ എന്റെ ടീച്ചര്‍ 
കരുതി. എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ റോബിന്‍ ഹൂഡിനെ ഒരു നായകനായി കണ്ടില്ല. 
റോബിന്‍ ഹൂഡിനെ അദ്ദേഹം ഒരു വക്രനായി വിളിച്ചു. 


റോബിന്‍ ഹൂഡ്‌ വളരെക്കാലം നീണ്ടുപോയേക്കാം, പക്ഷേ അദ്ദേഹത്തിന്റെ 
അനുയായികള്‍ ജീവിക്കുന്നു. “സമ്പന്നര്‍ എന്തുകൊണ്ട്‌ പണം നല്‍കുന്നില്ല” എന്ന്‌ 
ആളുകള്‍ പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ ഇപ്പോഴും കേള്‍ക്കാറുണ്ട്‌. അല്ലെങ്കില്‍ “സമ്പന്നര്‍ 
കൂടുതല്‍ നികുതി അടച്ച്‌ ദരിദ്രര്‍ക്ക്‌ നല്‍കണം.” 


ഈ റോബിന്‍ ഹുഡ്‌ ഫാന്റസിയാണ്‌, അല്ലെങ്കില്‍ സമ്പന്നരില്‍ നിന്ന്‌ ദരിദ്രര്‍ക്ക്‌ 
നല്‍കുന്നത്‌, ദരിദ്രര്‍ക്കും മധ്യവര്‍ഗത്തിനും ഏറ്റവും വേദനാജനകമാണ്‌. 
മധ്യവര്‍ഗത്തിന്‌ ഇത്രയധികം നികുതി ചുമത്താനുള്ള കാരണം റോബിന്‍ ഹുഡ്‌ 
മാതൃകയാണ്‌. സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ നികുതിയില്ല എന്നതാണ്‌ യാഥാര്‍ത്ഥ്യം. ദരിദ്രര്‍ക്ക്‌, 
പ്രത്യേകിച്ച്‌ വിദ്യാസമ്പന്നരായ ഉയര്‍ന്ന വരുമാനമുള്ള മധ്യവര്‍ഗത്തിന്‌ പണം 
നല്‍കുന്നത്‌ മധ്യവര്‍ഗമാണ്‌. 


വീണ്ടും, കാര്യങ്ങള്‍ എങ്ങനെ സംഭവിക്കുന്നുവെന്ന്‌ പൂര്‍ണ്ണമായി മനസിലാക്കാന്‍, 
നികുതിയുടെ ചരിത്രം നോക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. എന്റെ ഉന്നത വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള അച്ഛന്‍ 
വിദ്യാഭ്യാസ ചരിത്രത്തില്‍ നിപുണനായിരുന്നുവെങ്കിലും, എന്റെ സമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്‍ നികുതി ചരിത്രത്തെക്കുറിച്ച്‌ ഒരു വിദഗ്ദ്ധനായി സ്വയം രൂപപ്പെടുത്തി. 


യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ ഇംഗ്ലണ്ടിലും അമേരിക്കയിലും നികുതികളൊന്നുമില്ലെന്ന്‌ റിച്ച്‌ ഡാഡി 
മൈക്കിനോടും എന്നോടും വിശദീകരിച്ചു. ഇടയ്ക്കിടെ, യുദ്ധങ്ങള്‍ക്ക്‌ പണം 
നല്‍കുന്നതിന്‌ താല്‍ക്കാലിക നികുതി ചുമത്തിയിരുന്നു. രാജാവ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ 


പ്രസിഡന്റ്‌ ഈ വാക്ക്‌ പുറത്തെടുത്ത്‌ എല്ലാവരോടും “ചിപ്പ്‌ ഇന്‍” ചെയ്യാന്‍ 
ആവശ്യപ്പെടും. 1799 മുതല്‍ 1816 വരെ നെപ്പോളിയനെതിരായ പോരാട്ടത്തിന്‌ 
ബ്രിട്ടനിലും 1861 മുതല്‍ 1865 വരെയുള്ള ആഭ്യന്തര യുദ്ധത്തിന്‌ അമേരിക്കയിലും 
നികുതി ചുമത്തി. 


1874 ല്‍ ഇംഗ്ലണ്ട്‌ ആദായനികുതി പൌരന്മാര്‍ക്ക്‌ സ്ഥിരമായ ഒരു ലെവിയാക്കി. 
അമേരിക്കന്‍ ഭരണഘടനയുടെ പതിനാറാം ഭേദഗതി അംഗീകരിച്ചതോടെ 1913 ല്‍ 
ഒരു ആദായനികുതി അമേരിക്കയില്‍ സ്ഥിരമായി. ഒരു കാലത്ത്‌ അമേരിക്കക്കാര്‍ 
നികുതി വിരുദ്ധരായിരുന്നു. വിപ്ലവ യുദ്ധം ജ്വലിപ്പിക്കാന്‍ സഹായിച്ച ബോസ്റ്റണ്‍ 
ഹാര്‍ബറിലെ പ്രശസ്തമായ ടീ പാര്‍ട്ടിയിലേക്ക്‌ നയിച്ചത്‌ ചായയുടെ നികുതിയാണ്‌. 


ഒരു സാധാരണ ആദായനികുതി എന്ന ആശയം വില്‍ക്കാന്‍ ഇംഗ്ലണ്ടിലും 
അമേരിക്കയിലും ഏകദേശം 50 വര്‍ഷമെടുത്തു. 


ഈ ചരിത്രപരമായ തീയതികള്‍ വെളിപ്പെടുത്തുന്നതില്‍ പരാജയപ്പെടുന്നത്‌, ഈ രണ്ട്‌ 
നികുതികളും തുടക്കത്തില്‍ സമ്പന്നര്‍ക്കെതിരെ മാത്രമാണ്‌ ചുമത്തിയിരുന്നത്‌. ഈ 
ഘട്ടത്തിലാണ്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ മൈക്കും ഞാനും മനസ്സിലാക്കാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചത്‌. 
നികുതി എന്ന ആശയം ജനപ്രിയമാക്കുകയും ഭൂരിപക്ഷം അംഗീകരിക്കുകയും 
ചെയ്തു, സമ്പന്നരെ ശിക്ഷിക്കാന്‍ മാത്രമാണ്‌ നികുതി സൃഷ്ടിച്ചതെന്ന്‌ ദരിദ്രരോടും 
മധ്യവര്‍ഗത്തോടും പറഞ്ഞുകൊണ്ട്‌ അദ്ദേഹം വിശദീകരിച്ചു. ഇങ്ങനെയാണ്‌ ജനങ്ങള്‍ 
നിയമത്തിന്‌ വോട്ട്‌ ചെയ്തത്‌, അത്‌ ഭരണഘടനാപരമായി നിയമവിധേയമായി. 
സമ്പന്നരെ ശിക്ഷിക്കാനാണ്‌ ഇത്‌ ഉദ്ദേശിച്ചതെങ്കിലും, വാസ്തവത്തില്‍ അത്‌ വോട്ട്‌ 
ചെയ്ത ജനങ്ങളായ ദരിദ്രരെയും ഇടത്തരക്കാരെയും ശിക്ഷിക്കുന്നതാണ്‌. 


“സര്‍ക്കാരിന്‌ പണത്തിന്റെ രുചി ലഭിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍ അതിന്റെ വിശപ്പ്‌ വര്‍ദ്ധിച്ചു,” 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങളുടെ അച്ഛനും ഞാനും നേരെ വിപരീതമാണ്‌. 
അവന്‍ ഒരു സര്‍ക്കാര്‍ ഉദ്യോഗസ്ഥനാണ്‌, ഞാന്‍ ഒരു മുതലാളിയാണ്‌. ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
പണം ലഭിക്കുന്നു, ഞങ്ങളുടെ വിജയം അളക്കുന്നത്‌ വിപരീത സ്വഭാവങ്ങളിലാണ്‌. 
പണം ചെലവഴിക്കാനും ആളുകളെ നിയമിക്കാനും അയാള്‍ക്ക്‌ പ്രതിഫലം 
ലഭിക്കുന്നു. അവന്‍ കൂടുതല്‍ ചെലവഴിക്കുകയും കൂടുതല്‍ ആളുകളെ 
നിയമിക്കുകയും ചെയ്യുമ്പോള്‍ അയാളുടെ ഓര്‍ഗനൈസേഷന്‍ വലുതായിരിക്കും 


ആയിത്തീരുന്നു. സര്‍ക്കാരില്‍, ഒരു വലിയ സംഘടന ബഹുമാനപ്പെട്ട സംഘടനയാണ്‌. 
മറുവശത്ത്‌, എന്റെ ഓര്‍ഗനൈസേഷനില്‍, ഞാന്‍ കുറച്ച്‌ ആളുകളെ നിയമിക്കുന്നു, 
ഞാൻ കുറച്ച്‌ പണം ചിലവഴിക്കുന്നു, എന്റെ നിക്ഷേപകര്‍ എന്നെ ബഹുമാനിക്കുന്നു. 
അതുകൊണ്ടാണ്‌ എനിക്ക്‌ സര്‍ക്കാര്‍ ആളുകളെ ഇഷ്ടപ്പെടാത്തത്‌. മിക്ക ബിസിനസ്സ്‌ 
ആളുകളേക്കാളും അവര്‍ക്ക്‌ വ്യത്യസ്ത ലക്ഷ്യങ്ങളുണ്ട്‌. സര്‍ക്കാര്‍ 
വളരുന്നതിനനുസരിച്ച്‌ അതിനെ പിന്തുണയ്ക്കാന്‍ കൂടുതല്‍ കൂടുതല്‍ നികുതി 
ഡോളര്‍ ആവശ്യമാണ്‌. ” 


സര്‍ക്കാര്‍ ആളുകളെ സഹായിക്കണമെന്ന്‌ എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ 
ആത്മാര്‍ത്ഥമായി വിശ്വസിച്ചു. ജോണ്‍ എഫ്‌. കെന്നഡിയെയും പ്രത്യേകിച്ച്‌ പീസ്‌ 
കോര്‍പ്സിന്റെ ആശയത്തെയും അദ്ദേഹം സ്നേഹിച്ചു. അദ്ദേഹവും എന്റെ അമ്മയും 
പീസ്‌ കോര്‍പ്സിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുകയും മലേഷ്യ, തായ്ലന്‍ഡ്‌, ഫിലിപ്പീന്‍സ്‌ 
എന്നിവിടങ്ങളിലേക്ക്‌ പോകാന്‍ സന്നദ്ധപ്രവര്‍ത്തകരെ പരിശ്ലിപ്പിക്കുകയും 
ചെയ്യുന്ന ആശയം അദ്ദേഹം വളരെയധികം ഇഷ്ടപ്പെട്ടു. അധിക ഗ്രാന്റുകള്‍ക്കും 
ബജറ്റ്‌ വര്‍ദ്ധനവിനുമായി അദ്ദേഹം എല്ലായ്പ്പോഴും പരിശ്രമിച്ചു, അതിനാല്‍ 
വിദ്യാഭ്യാസ വകുപ്പിലെയും പീസ്‌ കോര്‍പ്സിലെയും ജോലിയില്‍ കൂടുതല്‍ ആളുകളെ 
നിയമിക്കാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ കഴിഞ്ഞു. 


എനിക്ക്‌ ഏകദേശം 10 വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍ മുതല്‍, എന്റെ ധനികനായ അച്ഛനില്‍ നിന്ന്‌ 
സര്‍ക്കാര്‍ ജോലിക്കാര്‍ അലസമായ കളളന്മാരാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ കേള്‍ക്കും, ധനികന്‍ 
അത്യാഗ്രഹികളായ വഞ്ചകരാണെന്ന്‌ എന്റെ പാവപ്പെട്ട അച്ഛനില്‍ നിന്ന്‌ ഞാന്‍ 
കേള്‍ക്കും, അവര്‍ കൂടുതല്‍ നികുതി അടയ്ക്കേണ്ടതാണ്‌. ഇരുവിഭാഗത്തിനും 
സാധുവായ പോയിന്റുകള്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു. പട്ടണത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ 
മുതലാളിമാരില്‍ ഒരാളുടെ ജോലിക്ക്‌ പോയി ഒരു പ്രമുഖ സര്‍ക്കാര്‍ നേതാവായിരുന്ന 
ഒരു പിതാവിന്റെ വീട്ടിലേക്ക്‌ വരുന്നത്‌ ബുദ്ധിമുട്ടായിരുന്നു. ഏത്‌ അച്ഛനാണ്‌ 
വിശ്വസിക്കേണ്ടതെന്ന്‌ അറിയുന്നത്‌ എളുപ്പമല്ല. 


എന്നിട്ടും നിങ്ങള്‍ നികുതിയുടെ ചരിത്രം പഠിക്കുമ്പോള്‍ രസകരമായ ഒരു കാഴ്ചപ്പാട്‌ 
ഉയര്‍ന്നുവരുന്നു. ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, നികുതി പാസാക്കുന്നത്‌ സാധ്യമായത്‌ 
സാമ്പത്തിക ശാസ്ത്രത്തിന്റെ റോബിന്‍ ഹുഡ്‌ സിദ്ധാന്തത്തില്‍ ജനങ്ങള്‍ 


വിശ്വസിച്ചതുകൊണ്ടാണ്‌: സമ്പന്നരില്‍ നിന്ന്‌ എടുത്ത്‌ മറ്റെല്ലാവര്‍ക്കും നല്‍കുക. 
പണത്തിനായുള്ള സര്‍ക്കാറിന്റെ വിശപ്പ്‌ വളരെ വലുതായതിനാല്‍ ഉടന്‍ തന്നെ 
നികുതി ഈടാക്കേണ്ടതുണ്ടായിരുന്നു എന്നതാണ്‌ പ്രശ്‌നം 


മധ്യവര്‍ഗം, അവിടെ നിന്ന്‌ അത്‌ താഴേക്കിറങ്ങുന്നു. 


My rich dad did not see 
Robin Hood as a hero. 
He called Robin Hood 


a crook. 


എന്നിരുന്നാലും, സമ്പന്നര്‍ ഒരു അവസരം കണ്ടു, കാരണം അവര്‍ ഒരേ നിയമങ്ങള്‍ 
പാലിക്കുന്നില്ല. കപ്പലുകളുടെ നാളുകളില്‍ പ്രചാരത്തിലുണ്ടായിരുന്ന 
കോര്‍പ്പറേഷനുകളെക്കുറിച്ച്‌ സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ അറിയാമായിരുന്നു. ഓരോ യാത്രയുടെയും 
ആസ്തികളിലേക്ക്‌ അവരുടെ റിസ്ക്‌ പരിമിതപ്പെടുത്തുന്നതിനുള്ള ഒരു വാഹനമായി 
സമ്പന്നര്‍ കോര്‍പ്പറേഷനെ സൃഷ്ടിച്ചു. സമ്പന്നര്‍ തങ്ങളുടെ പണം ഒരു 
കോര്‍പ്പറേഷനില്‍ നിക്ഷേപിച്ചു. കോര്‍പ്പറേഷന്‍ നിധി കണ്ടെത്താനായി പുതിയ 
ലോകത്തേക്ക്‌ കപ്പല്‍ കയറാന്‍ ഒരു ക്രൂവിനെ നിയമിക്കും. കപ്പല്‍ നഷ്ടപ്പെട്ടാല്‍, 
ജീവനക്കാര്‍ക്ക്‌ ജീവന്‍ നഷ്ടപ്പെട്ടു, പക്ഷേ സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ നഷ്ടം ആ പ്രത്യേക 
യാത്രയ്ക്കായി അവര്‍ നിക്ഷേപിച്ച പണത്തില്‍ മാത്രമായി പരിമിതപ്പെടുത്തും. 


കോര്‍പ്പറേറ്റ്‌ ഘടന നിങ്ങളുടെ വ്യക്തിഗത വരുമാന പ്രസ്താവനയ്ക്കും 
ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റിനും പുറത്ത്‌ ഇരിക്കുന്നതെങ്ങനെയെന്ന്‌ തുടര്‍ന്നുള്ള ഡയഗ്രം 
കാണിക്കുന്നു. 


CORPORATION 
INCOME STATEMENT 


$ 
PERSONAL 
INCOME STATEMENT 


നിയമപരമായ കോര്‍പ്പറേറ്റ്‌ ഘടനയെക്കുറിച്ചുള്ള അറിവാണ്‌ സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ ദരിദ്രര്‍ക്കും 
മധ്യവര്‍ഗത്തിനും മേലുള്ള വലിയ നേട്ടം നല്‍കുന്നത്‌. രണ്ട്‌ പിതാക്കന്മാര്‍ എന്നെ 
പഠിപ്പിച്ചുകൊണ്ടിരുന്നു, ഒരാള്‍ ഒരു സോഷ്യലിസ്റ്റ്‌, മറ്റൊരാള്‍ മുതലാളി, മുതലാളിയുടെ 
തത്ത്വചിന്ത എനിക്ക്‌ കൂടുതല്‍ സാമ്പത്തിക അര്‍ത്ഥമുണ്ടാക്കി എന്ന്‌ ഞാന്‍ പെട്ടെന്ന്‌ 
മനസ്സിലാക്കി. സാമ്പത്തിക വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്റെ അഭാവം മൂലമാണ്‌ സോഷ്യലിസ്റ്റുകള്‍ 
ആത്യന്തികമായി സ്വയം ശിക്ഷിക്കപ്പെട്ടതെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ തോന്നി. 

“സമ്പന്നരില്‍ നിന്ന്‌ എടുക്കുക” ആള്‍ക്കൂട്ടം എന്തുതന്നെയായാലും , സമ്പന്നര്‍ 
എല്ലായ്പ്പോഴും അവരെ മറികടക്കാന്‍ ഒരു മാര്‍ഗം കണ്ടെത്തി. അങ്ങനെയാണ്‌ 
ഒടുവില്‍ മധ്യവര്‍ഗത്തിന്‌ നികുതി ചുമത്തുന്നത്‌. സ്കൂളുകളില്‍ പഠിപ്പിക്കാത്ത ഒരു 
വിഷയമായ പണത്തിന്റെ ശക്തി മനസ്സിലാക്കിയതുകൊണ്ടാണ്‌ സമ്പന്നര്‍ 
ബുദ്ധിജീവികളെ മറികടന്നത്‌. 


സമ്പന്നര്‍ ബുദ്ധിജീവികളെ എങ്ങനെ മറികടന്നു? ഒരിക്കല്‍ 

"ടെയ്ക്ക്‌ നിന്ന്‌--സമ്പന്നമായ" നികുതി ഉണ്ടായിരുന്നിട്ടും പണം സര്‍ക്കാര്‍ 
ഖജനാവിലേക്ക്‌ ഒഴുകുന്ന തുടങ്ങി. തുടക്കത്തില്‍ ആളുകള്‍ സന്തുഷ്ടരായിരുന്നു. 
സര്‍ക്കാര്‍ ഉദ്യോഗസ്ഥര്‍ക്കും സമ്പന്നര്‍ക്കും പണം കൈമാറി. ഇത്‌ ജോലിയുടെയും 
പെന്‍ഷന്റെയും രൂപത്തില്‍ സര്‍ക്കാര്‍ തൊഴിലാളികളിലേക്ക്‌ പോയി, സര്‍ക്കാര്‍ 
കരാറുകള്‍ സ്വീകരിക്കുന്ന അവരുടെ ഫാക്ടറികള്‍ വഴി അത്‌ സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ പോയി. 
സര്‍ക്കാരിന്‌ ഒരു വലിയ പണം ലഭിച്ചു, പക്ഷേ ആ പണത്തിന്റെ ധനപരമായ 
മാനേജ്മെന്റായിരുന്നു പ്രശ്നം. അധിക പണമുണ്ടാകാതിരിക്കുക എന്നതാണ്‌ 
സര്‍ക്കാരിന്റെ ആദര്‍ശം. നിങ്ങളുടെ അനുവദിച്ച ഫണ്ടുകള്‍ ചെലവഴിക്കുന്നതില്‍ 
നിങ്ങള്‍ പരാജയപ്പെട്ടാല്‍, അടുത്ത ബജറ്റില്‍ അത്‌ നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
ഭയപ്പെടുന്നു. കാര്യക്ഷമമായതിനാല്‍ നിങ്ങളെ തീര്‍ച്ചയായും അംഗീകരിക്കില്ല. 
മറുവശത്ത്‌, ബിസിനസ്സ്‌ ആളുകള്‍ക്ക്‌ അധിക പണമുണ്ടെന്നതിന്‌ പ്രതിഫലം 
ലഭിക്കുകയും അവരുടെ കാര്യക്ഷമതയെ പ്രശംസിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. 
വര്‍ദ്ധിച്ചുവരുന്ന സര്‍ക്കാര്‍ ചെലവുകളുടെ ഈ ചക്രം തുടരുന്നതിനിടയില്‍, 
പണത്തിന്റെ ആവശ്യം വര്‍ദ്ധിക്കുകയും “നികുതി സമ്പന്നര്‍” എന്ന ആശയം 
താഴ്ന്ന വരുമാന നിലവാരം ഉള്‍പ്പെടുത്തുന്നതിനായി ക്രമീകരിക്കുകയും ചെയ്തു , 
അതില്‍ വോട്ട്‌ ചെയ്ത ആളുകള്‍ക്കും ദരിദ്രര്‍ക്കും മധ്യവര്‍ഗത്തിനും . 


യഥാര്‍ത്ഥ മുതലാളിമാര്‍ അവരുടെ സാമ്പത്തിക പരിജ്ഞാനം ഉപയോഗിച്ച്‌ ഒരു 
രക്ഷപ്പെടല്‍ കണ്ടെത്തി. അവര്‍ തിരിച്ചുപോയി 


ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്റെ സംരക്ഷണത്തിലേക്ക്‌. എന്നാല്‍ ഒരിക്കലും ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ 
രൂപീകരിക്കാത്ത പലര്‍ക്കും അറിയില്ല, ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ ഒരു 
കാര്യമല്ല. ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ കേവലം ചില നിയമപരമായ രേഖകളുള്ള ഒരു ഫയല്‍ 
ഫോള്‍ഡറാണ്‌, ചില അറ്റോര്‍ണി ഓഫീസില്‍ ഇരുന്നു ഒരു സംസ്ഥാന സര്‍ക്കാര്‍ 
ഏജന്‍സിയില്‍ രജിസ്റ്റര്‍ ചെയ്യുന്നു. ഇത്‌ ഒരു വലിയ കെട്ടിടമോ ഫാക്ടറിയോ ഒരു 
കൂട്ടം ആളുകളോ അല്ല. ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ എന്നത്‌ ഒരു ആത്മാവില്ലാതെ ഒരു 
നിയമസംഘം സൃഷ്ടിക്കുന്ന ഒരു നിയമ രേഖയാണ്‌. ഇത്‌ ഉപയോഗിച്ച്‌ സമ്പന്നരുടെ 
സ്വത്ത്‌ വീണ്ടും സംരക്ഷിക്കപ്പെട്ടു. കാരണം അത്‌ പ്രശസ്തമായ ആയിരുന്നു 
ആദായനികുതിയില്‍ ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ നിരക്ക്‌ കുറവാണ്‌ വ്യക്തിഗത അധികം 
ആണ്‌ ആദായനികുതി നിരക്ക്‌. കൂടാതെ, ചില ചെലവുകള്‍ പ്രീ-ടാക്സ്‌ ഡോളറുള്ള 
ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‌ നല്‍കാം . 


ഹേവുകളും ഇല്ലാത്തവരും തമ്മിലുള്ള ഈ യുദ്ധം നൂറുകണക്കിനു വര്‍ഷങ്ങളായി 
തുടരുന്നു. നിയമങ്ങള്‍ നിര്‍മ്മിക്കുമ്പോഴെല്ലാം എവിടെയും യുദ്ധം നടക്കുന്നു, അത്‌ 
എന്നെന്നേക്കുമായി തുടരും. നഷ്ടപ്പെടുന്ന ആളുകള്‍ വിവരമില്ലാത്തവരാണ്‌ 
എന്നതാണ്‌ പ്രശ്‌നം: എല്ലാ ദിവസവും എഴുന്നേറ്റ്‌ ഉത്സാഹത്തോടെ ജോലിക്ക്‌ പോയി 
നികുതി അടയ്ക്കുന്നവര്‍. സമ്പന്നര്‍ ഗെയിം കളിക്കുന്ന രീതി മാത്രമേ അവര്‍ 
മനസ്സിലാക്കിയിട്ടുള്ളൂവെങ്കില്‍, അവര്‍ക്ക്‌ അത്‌ കളിക്കാനും കഴിയും. അപ്പോള്‍ 
അവര്‍ സ്വന്തം സാമ്പത്തിക സ്വാതന്ത്രരത്തിലേക്കുള്ള യാത്രയിലായിരിക്കും. 
അതുകൊണ്ടാണ്‌ മാതാപിതാക്കള്‍ കുട്ടികളെ സ്കൂളില്‍ പോകാന്‍ ഉപദേശിക്കുന്നത്‌ 
കേള്‍ക്കുമ്പോഴെല്ലാം ഞാന്‍ ഭയപ്പെടുന്നത്‌, അതിനാല്‍ അവര്‍ക്ക്‌ സുരക്ഷിതവും 
സുരക്ഷിതവുമായ ജോലി കണ്ടെത്താനാകും. സാമ്പത്തിക അഭിരുചികളില്ലാതെ 
സുരക്ഷിതവും സുരക്ഷിതവുമായ ജോലിയുള്ള ഒരു ജീവനക്കാരന്‌ രക്ഷയില്ല. 


നികുതി അടയ്ക്കുന്നതിനായി ശരാശരി അമേരിക്കക്കാര്‍ ഇന്ന്‌ അഞ്ച്‌ മുതല്‍ ആറ്‌ 
മാസം വരെ സര്‍ക്കാരിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. എന്റെ അഭിപ്രായത്തില്‍, അത്‌ വളരെ 
ദൈര്‍ഘ്യമേറിയതാണ്‌. നിങ്ങള്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു, കൂടുതല്‍ നിങ്ങള്‍ 
സര്‍ക്കാരിന്‌ പണം നല്‍കുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌ “സമ്പന്നരില്‍ നിന്ന്‌ എടുക്കുക” 
എന്ന ആശയം വോട്ട്‌ ചെയ്ത ആളുകള്‍ക്ക്‌ തന്നെ തിരിച്ചടിയായി എന്ന്‌ ഞാന്‍ 
വിശ്വസിക്കുന്നു . 


ആളുകള്‍ സമ്പന്നരെ ശിക്ഷിക്കാന്‍ ശ്രമിക്കുമ്പോഴെല്ലാം, ധനികര്‍ അത്‌ 
പാലിക്കുന്നില്ല. അവര്‍ പ്രതികരിക്കുന്നു. അവര്‍ക്ക്‌ പണവും അധികാരവും കാര്യങ്ങള്‍ 
മാറ്റാനുള്ള ഉദ്ദേശ്യവുമുണ്ട്‌. അവര്‍ അവിടെ ഇരുന്നു സ്വമേധയാ കൂടുതല്‍ നികുതികള്‍ 
നല്‍കുന്നില്ല. പകരം, നികുതി ഭാരം കുറയ്ക്കുന്നതിനുള്ള വഴികള്‍ അവര്‍ തിരയുന്നു. 
അവര്‍ സ്മാര്‍ട്ട്‌ അറ്റോര്‍ണിമാരെയും അക്കരണ്ടന്റുമാരെയും നിയമിക്കുകയും 
നിയമങ്ങള്‍ മാറ്റാനോ നിയമപരമായ പഴുതുകള്‍ സൃഷ്ടിക്കാനോ രാഷ്ട്രീയക്കാരെ 
പ്രേരിപ്പിക്കുന്നു. മാറ്റം പ്രാബല്യത്തില്‍ വരുത്താന്‍ അവര്‍ അവരുടെ വിഭവങ്ങള്‍ 
ഉപയോഗിക്കുന്നു. 


അമേരിക്കന്‍ ഐക്യനാടുകളിലെ ടാക്‌സ്‌ കോഡ്‌ നികുതി കുറയ്ക്കുന്നതിനുള്ള മറ്റ്‌ 
വഴികളും അനുവദിക്കുന്നു. ഈ വാഹനങ്ങളില്‍ ഭൂരിഭാഗവും ആര്‍ക്കും ലഭ്യമാണ്‌, 
പക്ഷേ സമ്പന്നരാണ്‌ അവരെ കണ്ടെത്തുന്നത്‌ കാരണം അവര്‍ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ 
മനസിലാക്കുന്നു. ഉദാഹരണത്തിന്‌, “1031” എന്നത്‌ ആഭ്യന്തര റവന്യൂ കോഡിലെ 
സെക്ഷന്‍ 1031 ന്റെ പദപ്രയോഗമാണ്‌, ഇത്‌ ഒരു റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റിന്റെ ഒരു തുകയ്ക്ക്‌ 
നികുതി അടയ്ക്കാന്‍ കാലതാമസം വരുത്താന്‍ ഒരു വില്‍പ്പനക്കാരനെ 
അനുവദിക്കുന്നു. മികച്ച നികുതി ആനുകൂല്യമുള്ള ഒരു നിക്ഷേപ വാഹനമാണ്‌ റിയല്‍ 
എസ്റേറ്റ്‌. നിങ്ങള്‍ മൂല്യത്തില്‍ വ്യാപാരം തുടരുന്നിടത്തോളം കാലം, നിങ്ങള്‍ ലിക്വിഡേറ്റ്‌ 
ചെയ്യുന്നതുവരെ നേട്ടങ്ങള്‍ക്ക്‌ നികുതി ചുമത്തുകയില്ല. ഈ നിയമപരമായ നികുതി 
ലാഭം പ്രയോജനപ്പെടുത്താത്ത ആളുകള്‍ക്ക്‌ അവരുടെ അസറ്റ്‌ നിരകള്‍ 
നിര്‍മ്മിക്കാനുള്ള മികച്ച അവസരം നഷ്ടപ്പെടുന്നു. 


ദരിദ്രര്‍ക്കും മധ്യവര്‍ഗത്തിനും ഒരേ വിഭവങ്ങളില്ല. അവര്‍ അവിടെ ഇരുന്നു 
സര്‍ക്കാരിന്റെ സൂചികള്‍ അവരുടെ കൈയ്യില്‍ പ്രവേശിച്ച്‌ രക്തദാനം ആരംഭിക്കാന്‍ 
അനുവദിക്കുന്നു. ഇന്ന്‌, കൂടുതല്‍ നികുതി അടയ്ക്കുന്ന, അല്ലെങ്കില്‍ കുറഞ്ഞ 
കിഴിവുകള്‍ എടുക്കുന്ന ആളുകളുടെ എണ്ണത്തില്‍ ഞാന്‍ നിരന്തരം ഞെട്ടിപ്പോകുന്നു, 
കാരണം അവര്‍ സര്‍ക്കാരിനെ ഭയപ്പെടുന്നു. അവരുടെ ബിസിനസുകള്‍ 
അടച്ചുപൂട്ടുകയും നശിപ്പിക്കുകയും ചെയ്ത ചങ്ങാതിമാരുണ്ട്‌, ഇത്‌ സർക്കാരിന്റെ 
ഭാഗത്തുനിന്നുള്ള തെറ്റാണെന്ന്‌ അറിയാന്‍ മാത്രം. അതെല്ലാം ഞാന്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നു. 
എന്നാല്‍ ജനുവരി മുതല്‍ മെയ്‌ വരെ ജോലി ചെയ്യുന്നതിന്റെ വില ആ 
ഭയപ്പെടുത്തലിന്‌ നല്‍കേണ്ട ഉയര്‍ന്ന വിലയാണ്‌. എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ ഒരിക്കലും 
തിരിച്ചടിച്ചില്ല. എന്റെ ധനികനായ അച്ഛനും അങ്ങനെ ചെയ്തില്ല. അവന്‍ ഗെയിം മികച്ച 


രീതിയില്‍ കളിച്ചു, കോര്‍പ്പറേഷനുകളിലൂടെയാണ്‌ അദ്ദേഹം അത്‌ ചെയ്തത്‌ the 
സമ്പന്നരുടെ ഏറ്റവും വലിയ രഹസ്യം. 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛനില്‍ നിന്ന്‌ ഞാന്‍ പഠിച്ച ആദ്യ പാഠം നിങ്ങള്‍ 
ഓര്‍ക്കുന്നുണ്ടാകും. ഞാന്‍ 9 വയസ്സുള്ള ഒരു കൊച്ചുകുട്ടിയായിരുന്നു, അയാള്‍ക്ക്‌ 
എന്നോട്‌ സംസാരിക്കാന്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കാനായി കാത്തിരിക്കേണ്ടിവന്നു. അവന്‍ 
എന്റെയടുത്ത്‌ എത്തുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ കാത്തിരുന്നു. അദ്ദേഹം എന്നെ മന .പൂര്‍വ്വം 
അവഗണിക്കുകയായിരുന്നു. അവന്റെ ശക്തി ഞാന്‍ തിരിച്ചറിയണമെന്നും ഒരു 
ദിവസം ആ ശക്തി എനിക്കായി ലഭിക്കണമെന്നും അദ്ദേഹം ആഗ്രഹിച്ചു. ഞാന്‍ 
അദ്ദേഹത്തില്‍ നിന്ന്‌ പഠിക്കുകയും പഠിക്കുകയും ചെയ്ത എല്ലാ വര്‍ഷങ്ങളിലും, 
അറിവ്‌ ശക്തിയാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹം എപ്പോഴും എന്നെ ഓര്‍മ്മപ്പെടുത്തി. പണം 
ഉപയോഗിച്ച്‌ വലിയ ശക്തി വരുന്നു, അത്‌ സൂക്ഷിക്കാനും അത്‌ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാനും 
ശരിയായ അറിവ്‌ ആവശ്യമാണ്‌. ആ അറിവില്ലാതെ ലോകം നിങ്ങളെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണ്‌. 
ഏറ്റവും വലിയ ഭീഷണി ബാസോ സൂപ്പര്‍വൈസറോ അല്ല, മറിച്ച്‌ ടാക്‌സ്‌ മാന്‍ 
ആണെന്ന്‌ റിച്ച്‌ ഡാഡി മൈക്കിനെയും എന്നെയും നിരന്തരം ഓര്‍മ്മിപ്പിച്ചു. നിങ്ങള്‍ 
അനുവദിച്ചാല്‍ ടാക്‌സ്‌ മാന്‍ എപ്പോഴും കൂടുതല്‍ എടുക്കും. നിങ്ങള്‍ക്കായി 
പണമുണ്ടാക്കുന്നതിനുള്ള ആദ്യ പാഠം, നിങ്ങള്‍ പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നതിന്‌ 
വിരുദ്ധമായി, എല്ലാം അധികാരത്തെക്കുറിച്ചാണ്‌. നിങ്ങള്‍ പണത്തിനായി 
പ്ര്വര്‍ത്തിക്ടുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ തൊഴിലുടമയ്ക്ക്‌ അധികാരം 

ന ു/പഞ്ഞംണിങ്ങള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ അധികാരം 
MAN BPA അത്‌ നിയന്ത്രിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. 


If money works for you, 
you keep the power and 
control it. 


ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന പണത്തിന്റെ ശക്തിയെക്കുറിച്ച്‌ ഈ അറിവ്‌ 
ലഭിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍, ഞങ്ങള്‍ സാമ്പത്തികമായി മിടുക്കരായിരിക്കണമെന്നും 
ആരെയും ഒന്നും ഞങ്ങളെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാക്കരുതെന്നും അദ്ദേഹം ആഗ്രഹിച്ചു. നിങ്ങള്‍ 
അജ്ഞരാണെങ്കില്‍, ഇത്‌ എളുപ്പമാണ്‌ 

ഭീഷണിപ്പെടുത്തുന്നതിന്‌. നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ 
നിങ്ങള്‍ക്കറിയാമെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു പോരാട്ട അവസരം ഉണ്ട്‌. അതുകൊണ്ടാണ്‌ 
സ്മാര്‍ട്ട്‌ ടാക്‌സ്‌ അക്കാണ്ടന്‍റുകള്‍ക്കും അഭിഭാഷകര്‍ക്കും വേണ്ടി അദ്ദേഹം 
ഇത്രയധികം പണം നല്‍കിയത്‌. സര്‍ക്കാരിന്‌ നല്‍കുന്നതിനേക്കാള്‍ അവര്‍ക്ക്‌ പണം 
നല്‍കുന്നത്‌ കുറവാണ്‌. അദ്ദേഹം എനിക്ക്‌ നല്‍കിയ ഏറ്റവും നല്ല പാഠം ഇതായിരുന്നു: 
“മിടുക്കനായിരിക്കുക, നിങ്ങളെ അത്രയധികം വലിച്ചിഴയ്ക്കില്ല.” 

നിയമത്തെ അനുസരിക്കുന്ന ഒരു പ0രനായതിനാലും നിയമം അറിയാത്തത്‌ 
ചെലവേറിയതിനാലും അദ്ദേഹത്തിന്‌ നിയമം അറിയാമായിരുന്നു. “നിങ്ങള്‍ പറഞ്ഞത്‌ 
ശരിയാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാമെങ്കില്‍, യുദ്ധം ചെയ്യാന്‍ നിങ്ങള്‍ ഭയപ്പെടുന്നില്ല.” 
നിങ്ങള്‍ റോബിന്‍ ഹൂഡിനെയും അദ്ദേഹത്തിന്റെ മെറി മെന്‍ സംഘത്തെയും 
ഏറ്റെടുക്കുകയാണെങ്കിലും. 


ഉയര്‍ന്ന വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള എന്റെ അച്ഛന്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും ഒരു ശക്തമായ 
കോര്‍പ്പറേഷനില്‍ നല്ല ജോലി ചെയ്യാന്‍ എന്നെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു. “കോര്‍പ്പറേറ്റ്‌ 
ഗോവണിയിലേക്ക്‌ നീങ്ങുക” എന്നതിന്റെ ഗുണങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ അദ്ദേഹം സംസാരിച്ചു. 


ഒരു കോര്‍പ്പറേറ്റ്‌ തൊഴിലുടമയുടെ ശമ്പളം മാത്രം ആശ്രയിച്ച്‌ ഞാന്‍ പാല്‍ കറക്കാന്‍ 
തയ്യാറായ ഒരു പശുവായിരിക്കുമെന്ന്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ മനസ്സിലായില്ല. 


എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛനോട്‌ അച്ഛന്റെ ഉപദേശം ഞാന്‍ പറഞ്ഞപ്പോള്‍, അയാള്‍ 
ഞെരുങ്ങി. “എന്തുകൊണ്ട്‌ ഗോവണി സ്വന്തമാക്കരുത്‌?” അവന്‍ പറഞ്ഞതെല്ലാം. 


എന്റെ സ്വന്തം കോര്‍പ്പറേഷന്‍ സ്വന്തമാക്കുന്നതിലൂടെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ എന്താണ്‌ 
ഉദ്ദേശിക്കുന്നതെന്ന്‌ ഒരു കൊച്ചുകുട്ടിയെന്ന നിലയില്‍ എനിക്ക്‌ മനസ്സിലായില്ല. 
അസാധ്യവും ഭയപ്പെടുത്തുന്നതുമായി തോന്നിയ ഒരു ആശയമായിരുന്നു അത്‌. ഈ 
ആശയത്തില്‍ ഞാന്‍ ആവേശഭരിതനായിരുന്നുവെങ്കിലും, എന്റെ അനുഭവപരിചയം, 
എന്റെ ഉടമസ്ഥതയിലുള്ള ഒരു കമ്പനിയില്‍ മുതിര്‍ന്നവര്‍ ഒരു ദിവസം 
ജോലിചെയ്യാനുള്ള സാധ്യത സങ്കല്‍പ്പിക്കാന്‍ എന്നെ അനുവദിച്ചില്ല . 


Each dollar 
in my asset column 
was a great employee, 
working hard to make 
more employees 
and buy the boss 


a new Porsche. 


എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‌ ഇല്ലായിരുന്നെങ്കില്‍, ഞാന്‍ എന്‍റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്റെ ഉപദേശം പിന്തുടരുമായിരുന്നു എന്നതാണ്‌ കാര്യം. എന്റെ സ്വന്തം 
കോര്‍പ്പറേഷന്‍ സ്വന്തമാക്കണമെന്ന ആശയം സജീവമായി നിലനിര്‍ത്തുകയും 
എന്നെ മറ്റൊരു പാതയില്‍ നിര്‍ത്തുകയും ചെയ്തത്‌ എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ 
ഇടയ്ക്കിടെയുള്ള ഓര്‍മ്മപ്പെടുത്തല്‍ മാത്രമാണ്‌. എനിക്ക്‌ 15 അല്ലെങ്കില്‍ 16 
വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍, എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ നിര്‍ദ്ദേശിച്ച പാതയിലൂടെ ഞാന്‍ 
തുടരില്ലെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. ഞാന്‍ ഇത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്യാന്‍ പോകുന്നുവെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയില്ല, പക്ഷേ എന്‍റെ സഹപാഠികള്‍ പോകുന്ന ദിശയിലേക്ക്‌ 
പോകരുതെന്ന്‌ ഞാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. ആ തീരുമാനം എന്റെ ജീവിതത്തെ മാറ്റിമറിച്ചു. 


എന്റെ ഇരുപതുകളുടെ പകുതി വരെ എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ ഉപദേശം എന്നെ 
കൂടുതല്‍ മനസ്സിലാക്കാന്‍ തുടങ്ങി. ഞാന്‍ മറൈന്‍ കോര്‍പ്സിന്‌ പുറത്തായിരുന്നു, 
സിറോക്സിനായി ജോലി ചെയ്യുകയായിരുന്നു. ഞാന്‍ ധാരാളം പണം സമ്പാദിച്ചിരുന്നു, 
പക്ഷേ ഓരോ തവണയും എന്റെ ശമ്പളം നോക്കുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ നിരാശനായി. 
കിഴിവുകള്‍ വളരെ വലുതാണ്‌, ഞാന്‍ കൂടുതല്‍ ജോലിചെയ്യുമ്പോള്‍ അവ വലുതായി. 
ഞാന്‍ കൂടുതല്‍ വിജയകരമാകുമ്പോള്‍, എന്റെ മേലധികാരികള്‍ 
പ്രമോഷനുകളെക്കുറിച്ചും ഉയര്‍ത്തലുകളെക്കുറിച്ചും സംസാരിച്ചു. അത്‌ 
ആഹ്ലാദകരമായിരുന്നു, പക്ഷേ എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്റെ ചെവിയില്‍ 
ചോദിക്കുന്നത്‌ എനിക്ക്‌ കേള്‍ക്കാമായിരുന്നു: “നിങ്ങള്‍ ആര്‍ക്കാണ്‌ ജോലി 
ചെയ്യുന്നത്‌? നിങ്ങള്‍ ആരെയാണ്‌ സമ്പന്നനാക്കുന്നത്‌? ” 


1974 ല്‍, സിറോക്സില്‍ ജോലിക്കാരനായിരിക്കെ, ഞാന്‍ എന്റെ ആദ്യത്തെ 
കോര്‍പ്പറേഷന്‍ രൂപീകരിച്ച്‌ എന്റെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കാന്‍ തുടങ്ങി. എന്റെ 


അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ ഇതിനകം കുറച്ച്‌ അസറ്റുകള്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു, പക്ഷേ ഇപ്പോള്‍ അത്‌ 
വലുതാക്കുന്നതില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. ആ 
പണച്ചെലവുകള്‍, എല്ലാ കിഴിവുകളും ഉപയോഗിച്ച്‌, എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ 
ഉപദേശത്തിന്റെ എല്ലാ വര്‍ഷവും മൊത്തത്തില്‍ അര്‍ത്ഥവത്താക്കി. 
വിദ്യാസമ്പന്നനായ എന്റെ അച്ഛന്റെ ഉപദേശം പിന്തുടര്‍ന്നാല്‍ എനിക്ക്‌ ഭാവി കാണാന്‍ 
കഴിയും. 


സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ മനസിലാക്കാന്‍ തൊഴിലാളികളെ ഉപദേശിക്കുന്നത്‌ ബിസിനസിന്‌ 
ദോഷകരമാണെന്ന്‌ പല തൊഴിലുടമകളും കരുതുന്നു. എന്നെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, 
എന്റെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുകയും ആസ്തികള്‍ 
വികസിപ്പിക്കുകയും ചെയ്യുന്നത്‌ എന്നെ ഒരു മികച്ച ജീവനക്കാരനാക്കി, കാരണം 
എനിക്ക്‌ ഇപ്പോള്‍ ഒരു ലക്ഷ്യമുണ്ട്‌. ഞാന്‍ നേരത്തെ വന്ന്‌ ഉത്സാഹത്തോടെ ജോലി 
ചെയ്തു, കഴിയുന്നത്ര പണം സ്വരൂപിച്ച്‌ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റില്‍ നിക്ഷേപിക്കാന്‍. ഹവായ്‌ 
കുതിച്ചുയരാന്‍ ഒരുങ്ങി, ഒപ്പം ഭാഗ്യമുണ്ടാക്കാനും. ഞങ്ങള്‍ ഒരു കുതിച്ചുചാട്ടത്തിന്റെ 
ആരംഭ ഘട്ടത്തിലാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ കൂടുതല്‍ മനസിലാക്കി, കൂടുതല്‍ സിറോക്സ്‌ 
മെഷീനുകള്‍ ഞാന്‍ വിറ്റു. ഞാന്‍ കൂടുതല്‍ വിറ്റു, കൂടുതല്‍ പണം ഞാന്‍ സമ്പാദിച്ചു, 
തീര്‍ച്ചയായും, കൂടുതല്‍ കിഴിവുകള്‍ എന്റെ ശമ്പളത്തില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുവന്നു. അത്‌ 
പ്രചോദനകരമായിരുന്നു. ജീവനക്കാരുടെ കെണിയില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുകടക്കാന്‍ 
ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു, ഞാന്‍ കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്തു, അതിനാല്‍ എനിക്ക്‌ 
കൂടുതല്‍ നിക്ഷേപം നടത്താം. 1978 ആയപ്പോഴേക്കും കമ്പനിയിലെ മികച്ച അഞ്ച്‌ 
വില്‍പ്പനക്കാരില്‍ ഒരാളായിരുന്നു ഞാന്‍. റാറ്റ്‌ റേസില്‍ നിന്ന്‌ ഞാന്‍ പുറത്തായി. 


മൂന്ന്‌ വര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍, ഞാന്‍ എന്റെ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ഹോള്‍ഡിംഗ്‌ 
കോര്‍പ്പറേഷനില്‍ സിറോക്സില്‍ ഉണ്ടാക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ സമ്പാദിക്കുന്നു. 
എന്റെ സ്വന്തം കോര്‍പ്പറേഷനിലെ എന്റെ അസറ്റ്‌ കോളത്തില്‍ ഞാന്‍ ഉണ്ടാക്കുന്ന 
പണം എനിക്ക്‌ വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന പണമായിരുന്നു, കോപ്പിയറുകള്‍ വില്‍ക്കുന്ന 
വാതിലുകളില്‍ ഞാന്‍ കുത്തുകയല്ല. എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ ഉപദേശം 
കൂടുതല്‍ അര്‍ത്ഥവത്താക്കി. താമസിയാതെ എന്റെ സ്വത്തുക്കളില്‍ നിന്നുള്ള 
പണമൊഴുക്ക്‌ വളരെ ശക്തമായി, എന്റെ കമ്പനി എന്റെ ആദ്യത്തെ പോര്‍ഷെ വാങ്ങി. 
എന്റെ കമ്മീഷനുകള്‍ ചെലവഴിക്കുകയാണെന്ന്‌ എന്റെ സഹ സിറോക്സ്‌ 
വില്‍പ്പനക്കാര്‍ കരുതി. ഞാന്‍ ആയിരുന്നില്ല. ഞാന്‍ എന്റെ കമ്മീഷനുകള്‍ 
ആസ്തികളില്‍ നിക്ഷേപിക്കുകയായിരുന്നു. 

കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ എന്റെ പണം കഠിനമായി പരിശ്രമിക്കുകയായിരുന്നു. 
എന്റെ അസറ്റ്‌ നിരയിലെ ഓരോ ഡോളറും ഒരു മികച്ച ജോലിക്കാരനായിരുന്നു, 
കൂടുതല്‍ ജീവനക്കാരെ സൃഷ്ടിക്കുന്നതിനും നികുതിക്ക്‌ മുമ്പുള്ള ഡോളറുകളുള്ള ഒരു 
പുതിയ പോര്‍ഷെ ബോസിനെ വാങ്ങുന്നതിനും കഠിനമായി പരിശ്രമിക്കുന്നു . ഞാന്‍ 
സിറോക്സിനായി കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യാന്‍ തുടങ്ങി. പ്ലാന്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു, 
എന്റെ പോര്‍ഷെ ആയിരുന്നു അതിനുള്ള തെളിവ്‌. എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛനില്‍ 
നിന്ന്‌ ഞാന്‍ പഠിച്ച പാഠങ്ങള്‍ ഉപയോഗിച്ചുകൊണ്ട്‌, ചെറുപ്രായത്തില്‍ തന്നെ എലി 
റേസ്‌ എന്ന പഴഞ്ചൊല്ലില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുകടക്കാന്‍ എനിക്ക്‌ കഴിഞ്ഞു. 


സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ പാഠങ്ങളിലൂടെ ഞാന്‍ നേടിയ ശക്തമായ സാമ്പത്തിക 
പരിജ്ഞാനമാണ്‌ ഇത്‌ സാധ്യമാക്കിയത്‌. 


ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ ഇന്റലിജന്‍സ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ ഐക്യു എന്ന്‌ ഞാന്‍ 
വിളിക്കുന്ന ഈ സാമ്പത്തിക പരിജ്ഞാനം ഇല്ലായിരുന്നെങ്കില്‍, സാമ്പത്തിക 
സ്വാതന്ത്ര്യത്തിലേക്കുള്ള എന്റെ വഴി കൂടുതല്‍ ബുദ്ധിമുട്ടായിരിക്കും. എന്റെ അറിവ്‌ 
അവരുമായി പങ്കുവെക്കാമെന്ന പ്രതീക്ഷയിലാണ്‌ ഞാന്‍ ഇപ്പോള്‍ മറ്റുള്ളവരെ 
പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌. 


വൈദഗ്ധ്യത്തിന്റെ നാല്‌ വിശാലമായ മേഖലകളില്‍ നിന്നുള്ള അറിവാണ്‌ 
സാമ്പത്തിക ഐക്യു നിര്‍മ്മിച്ചിരിക്കുന്നതെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആളുകളെ 
ഓര്‍മ്മിപ്പിക്കുന്നു: 


1. അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌ 

സാമ്പത്തിക സാക്ഷരത അല്ലെങ്കില്‍ അക്കങ്ങള്‍ വായിക്കാനുള്ള കഴിവാണ്‌ 
അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു സാമ്രാജ്യം കെട്ടിപ്പടുക്കണമെങ്കില്‍ ഇത്‌ ഒരു 
സുപ്രധാന കഴിവാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം ഉത്തരവാദിത്തമുണ്ട്‌, കൂടുതല്‍ 
കൃത്യത ആവശ്യമാണ്‌, അല്ലെങ്കില്‍ വീട്‌ ഇടിഞ്ഞുവീഴുന്നു. ഇതാണ്‌ 
ഇടത്‌-തലച്ചോറ്‌ , അല്ലെങ്കില്‍ വിശദാംശങ്ങള്‍. 

ഏതൊരു ബിസിനസ്സിന്റെയും ശക്തിയും ബലഹീനതയും തിരിച്ചറിയാന്‍ നിങ്ങളെ 
അനുവദിക്കുന്ന സാമ്പത്തിക പ്രസ്താവനകള്‍ വായിക്കാനും മനസിലാക്കാനുമുള്ള 
കഴിവാണ്‌ സാമ്പത്തിക സാക്ഷരത. 


2. നിക്ഷേപം 
നിക്ഷേപം “പണം സമ്പാദിക്കല്‍” എന്ന ശാസ്ത്രമാണ്‌. ക്രിയേറ്റീവ്‌ റൈറ്റ്‌ ബ്രെയിന്‍ 
സൈഡ്‌ ഉപയോഗിക്കുന്ന തന്ത്രങ്ങളും സൂത്രവാക്യങ്ങളും ഇതില്‍ ഉള്‍പ്പെടുന്നു . 


3. വിപണികള്‍ മനസ്സിലാക്കുക 

വിപണികളെ മനസിലാക്കുക എന്നത്‌ വിതരണത്തിന്റെയും ഡിമാന്റിന്റെയും 
ശാസ്ത്രമാണ്‌. ഒരു നിക്ഷേപത്തിന്റെ അടിസ്ഥാന അല്ലെങ്കില്‍ സാമ്പത്തിക 
വശങ്ങള്‍ക്ക്‌ പുറമേ , വികാരത്തെ അടിസ്ഥാനമാക്കിയുള്ള മാര്‍ക്കറ്റിന്റെ സാങ്കേതിക 
വശങ്ങളും നിങ്ങള്‍ അറിയേണ്ടതുണ്ട്‌ . ഒരു നിക്ഷേപത്തിന്‌ അര്‍ത്ഥമുണ്ടോ അതോ 
നിലവിലെ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ അവസ്ഥകളെ അടിസ്ഥാനമാക്കി അര്‍ത്ഥമില്ലേ? 


4. നിയമം 

അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌, നിക്ഷേപം, വിപണികള്‍ എന്നിവയുടെ സാങ്കേതിക വൈദദഗ്ധ്യത്തെ 
ചുറ്റിപ്പറ്റിയുള്ള ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ സ്ഫോടനാത്മക വളര്‍ച്ചയ്ക്ക്‌ കാരണമാകും. ഒരു 
കോര്‍പ്പറേഷന്‍ നല്‍കുന്ന നികുതി ആനുകൂല്യങ്ങളും പരിരക്ഷകളും മനസിലാക്കുന്ന 
ഒരു വ്യക്തിക്ക്‌ ഒരു ജീവനക്കാരനോ ചെറുകിട ബിസിനസ്സ്‌ ഏക ഉടമസ്ഥനോ ആയ 
ഒരാളേക്കാള്‍ വളരെ വേഗത്തില്‍ സമ്പന്നനാകാന്‍ കഴിയും . ആരോ നടക്കുന്നതും 
പറക്കുന്ന മറ്റൊരാളും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം പോലെയാണ്‌ ഇത്‌. ദീര്‍ഘകാല 
സമ്പത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ വ്യത്യാസം അഗാധമാണ്‌ . 


© നികുതി ആനുകൂല്യങ്ങള്‍ 


ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ ഒരു ജീവനക്കാരന്‌ നികുതി അടയ്ക്കുന്നതിന്‌ മുമ്പായി 
ചെലവുകള്‍ അടയ്ക്കാന്‍ കഴിയാത്ത നിരവധി കാര്യങ്ങള്‍ ചെയ്യാന്‍ കഴിയും. അത്‌ 
വളരെ ആവേശമുണര്‍ത്തുന്ന വൈദഗ്ധ്യത്തിന്റെ ഒരു മേഖലയാണ്‌. ജീവനക്കാര്‍ 
സമ്പാദിക്കുകയും നികുതി നേടുകയും ചെയ്യുന്നു, അവശേഷിക്കുന്നവയില്‍ 
ജീവിക്കാന്‍ അവര്‍ ശ്രമിക്കുന്നു. ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ സമ്പാദിക്കുന്നു, 
കഴിയുന്നതെല്ലാം ചെലവഴിക്കുന്നു, അവശേഷിക്കുന്ന എന്തിനും നികുതി ചുമത്തുന്നു. 
സമ്പന്നര്‍ ഉപയോഗിക്കുന്ന ഏറ്റവും വലിയ നിയമപരമായ നികുതി പഴുതുകളില്‍ 
ഒന്നാണിത്‌. 


അവ സജ്ജീകരിക്കാന്‍ എളുപ്പമാണ്‌, മാത്രമല്ല നല്ല പണമൊഴുക്ക്‌ ഉണ്ടാക്കുന്ന 
നിക്ഷേപങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ കൈവശമുണ്ടെങ്കില്‍ അവ വിലയേറിയതുമല്ല. 
ഉദാഹരണത്തിന്‌, നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം കോര്‍പ്പറേഷന്‍ സ്വന്തമാക്കുന്നതിലൂടെ, 
നിങ്ങളുടെ അവധിക്കാലം ഹവായിയിലെ ബോര്‍ഡ്‌ മീറ്റിംഗുകളാകാം. കാര്‍ 
പേയ്മെന്റുകൾ, ഇന്‍ഷുറന്‍സ്‌, അറ്റകുറ്റപ്പണികള്‍, ഹെല്‍ത്ത്‌-ക്ലബ്‌ അംഗത്വം 


എന്നിവ കമ്പനി ചെലവുകളാണ്‌. മിക്ക റെസ്റ്റോറന്റ്‌ ഭക്ഷണങ്ങളും ഭാഗിക 
ചെലവുകളാണ്‌, ഒപ്പം തുടര്‍ന്നും. എന്നാല്‍ ഇത്‌ നിയമപരമായി പ്രീ-ടാക്സ്‌ ഡോളര്‍ 
ഉപയോഗിച്ചാണ്‌ ചെയ്യുന്നത്‌. 


Uts വ്യവഹാരങ്ങളില്‍ നിന്നുള്ള പരിരക്ഷ 


നാം വ്യവഹാര സമൂഹത്തിലാണ്‌ ജീവിക്കുന്നത്‌. നിങ്ങളുടെ പ്രവര്‍ത്തനത്തിന്‍റെ ഒരു 
ഭാഗം എല്ലാവരും ആഗ്രഹിക്കുന്നു. സമ്പന്നര്‍ തങ്ങളുടെ സ്വത്തിന്റെ ഭൂരിഭാഗവും 
കോര്‍പ്പറേറ്റുകളും ട്രസ്റ്റുകളും പോലുള്ള വാഹനങ്ങള്‍ ഉപയോഗിച്ച്‌ കടക്കാരില്‍ നിന്ന്‌ 
അവരുടെ സ്വത്തുക്കള്‍ സംരക്ഷിക്കുന്നു. ആരെങ്കിലും ഒരു സമ്പന്ന 
വ്യക്തിയ്ക്കെതിരെ കേസെടുക്കുമ്പോള്‍, അവര്‍ക്ക്‌ പലപ്പോഴും നിയമ പരിരക്ഷയുടെ 
പാളികള്‍ നേരിടേണ്ടിവരും, മാത്രമല്ല സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ ഒന്നും 
തന്നെയില്ലെന്ന്‌ കണ്ടെത്തുകയും ചെയ്യുന്നു. അവര്‍ എല്ലാം നിയന്ത്രിക്കുന്നു, പക്ഷേ 
ഒന്നും സ്വന്തമാക്കിയിട്ടില്ല. ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും എല്ലാം സ്വന്തമാക്കാനും 
സര്‍ക്കാരിനോ സമ്പന്നര്‍ക്കെതിരെ കേസെടുക്കാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന സഹ 
പനരന്മാര്‍ക്കോ നഷ്ടപ്പെടാനോ ശ്രമിക്കുന്നു. റോബിന്‍ ഹുഡ്‌ കഥയില്‍ നിന്നാണ്‌ 
അവര്‍ ഇത്‌ പഠിച്ചത്‌: സമ്പന്നരില്‍ നിന്ന്‌ എടുത്ത്‌ പാവങ്ങള്‍ക്ക്‌ നല്‍കുക. 


ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്റെ ഉടമസ്ഥതയിലുള്ള സവിശേഷതകളിലേക്ക്‌ കടക്കുക എന്നത്‌ 
ഈ പുസ്തകത്തിന്റെ ഉദ്ദേശ്യമല്ല. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഏതെങ്കിലും തരത്തിലുള്ള 
നിയമാനുസൃത സ്വത്തുണ്ടെങ്കില്‍, ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ നല്‍കുന്ന 
ആനുകൂല്യങ്ങളെയും പരിരക്ഷയെയും കുറിച്ച്‌ എത്രയും വേഗം കണ്ടെത്താന്‍ ഞാന്‍ 
ആലോചിക്കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും. ഈ വിഷയത്തില്‍ ധാരാളം പുസ്തകങ്ങള്‍ 
എഴുതിയിട്ടുണ്ട്‌, അത്‌ നേട്ടങ്ങള്‍ വിശദീകരിക്കുകയും ഒരു കോര്‍പ്പറേഷന്‍ 
സ്ഥാപിക്കുന്നതിന്‌ ആവശ്യമായ നടപടികളിലൂടെ നിങ്ങളെ നയിക്കുകയും ചെയ്യും. 
കോര്‍പ്പറേറ്റുകളെക്കുറിച്ചുള്ള ഗാരറ്റ്‌ സട്ടന്റെ പുസ്തകങ്ങള്‍ വ്യക്തിഗത 
കോര്‍പ്പറേഷനുകളുടെ ശക്തിയെക്കുറിച്ച്‌ അതിശയകരമായ ഉള്‍ക്കാഴ്ച നല്‍കുന്നു. 


ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ ഐക്യു യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ പല കഴിവുകളുടെയും 
കഴിവുകളുടെയും സമന്വയമാണ്‌. മുകളില്‍ പറഞ്ഞ നാല്‍ സാങ്കേതിക 
വൈദദഗ്ധ്യങ്ങളുടെ സംയോജനമാണ്‌ അടിസ്ഥാന സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി 
സൃഷ്ടിക്കുന്നതെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും. നിങ്ങള്‍ വലിയ സമ്പത്ത്‌ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, ഈ കഴിവുകളുടെ സംയോജനമാണ്‌ നിങ്ങളുടെ 
സാമ്പത്തിക ബുദ്ധിയെ വളരെയധികം വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുന്നത്‌. 


ചുരുക്കത്തില്‍: 

കോര്‍പ്പറേഷനുകളുള്ള ബിസിനസ്സ്‌ ഉടമകള്‍ 

1. സമ്പാദിക്കുക 

2. ചെലവഴിക്കുക 

3. നികുതി അടയ്ക്കുക 

കോര്‍പ്പറേഷനുകള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന ജീവനക്കാര്‍ 
1. സമ്പാദിക്കുക 


2. നികുതി അടയ്ക്കുക 


3. ചെലവഴിക്കുക 


നിങ്ങളുടെ മൊത്തത്തിലുള്ള സാമ്പത്തിക തന്ത്രത്തിന്റെ ഭാഗമായി, 
പരിരക്ഷയെക്കുറിച്ച്‌ അറിയാന്‍ ഞാന്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നു 


cee saad എന്റിറ്റികള്‍ക്ക്‌ ബിസിനസുകള്‍ക്കും അസറ്റുകള്‍ക്കുമായി നല്‍കാന്‍ 
കഴിയും. 


അഞ്ചാം അധ്യായം - പാഠം 5: സമ്പന്നമായ വരുമാനം 
മിക്കപ്പോഴും യഥാര്‍ത്ഥ ലോകത്ത്‌, മുന്നേറുന്ന മിടുക്കനല്ല, 
ധശധൈര്യമുള്ളയാളാണ്‌. 
കഴിഞ്ഞ രാത്രി, ഞാന്‍ എഴുത്തില്‍ നിന്ന്‌ ഒരു ഇടവേള എടുക്കുകയും അലക്സാണ്ടര്‍ 
ഗ്രഹാം ബെല്‍ എന്ന യുവാവിന്റെ ചരിത്രത്തെക്കുറിച്ചുള്ള ഒരു ടിവി പ്രോഗ്രാം 
കാണുകയും ചെയ്തു. ബെല്‍ തന്റെ ടെലിഫോണിന്‌ പേറ്റന്റ്‌ എടുത്തിരുന്നു, മാത്രമല്ല 
തന്റെ പുതിയ കണ്ടുപിടുത്തത്തിന്റെ ആവശ്യം വളരെ ശക്തമായിരുന്നതിനാല്‍ വേദന 
അനുഭവിക്കുകയും ചെയ്തു. ഒരു വലിയ കമ്പനി ആവശ്യമായിരുന്ന അദ്ദേഹം 
അക്കാലത്ത്‌ വെസ്റ്റേണ്‍ യൂണിയനിലെ ഭീമന്റെ അടുത്ത്‌ ചെന്ന്‌ അവരുടെ പേറ്റന്റും 
ചെറിയ കമ്പനിയും വാങ്ങുമോ എന്ന്‌ ചോദിച്ചു. മുഴുവന്‍ പാക്കേജിനും 100,000 
ഡോളര്‍ ആവശ്യമായിരുന്നു. വില പരിഹാസ്യമാണെന്ന്‌ പറഞ്ഞ്‌ വെസ്റ്റേണ്‍ യൂണിയന്‍ 
പ്രസിഡന്റ്‌ അദ്ദേഹത്തെ പരിഹസിക്കുകയും നിരസിക്കുകയും ചെയ്തു. ബാക്കി 
ചരിത്രം. ഒരു ബില്യണ്‍ ഡോളര്‍ വ്യവസായം ഉയര്‍ന്നുവന്നു, AT&T പിറന്നു. 


അലക്സാണ്ടര്‍ ഗ്രഹാം ബെല്ലിന്റെ കഥയ്ക്ക്‌ തൊട്ടുപിന്നാലെയാണ്‌ സായാഹ്ന 
വാര്‍ത്ത വന്നത്‌. ഒരു പ്രാദേശിക കമ്പനിയില്‍ മറ്റൊരു കുറവുണ്ടായതിന്റെ 
വാര്‍ത്തയായിരുന്നു വാര്‍ത്തയില്‍. തൊഴിലാളികള്‍ പ്രകോപിതരായി, കമ്പനിയുടെ 
ഉടമസ്ഥാവകാശം അന്യായമാണെന്ന്‌ പരാതിപ്പെട്ടു. 45 വയസ്‌ പ്രായമുള്ള ഒരു 
മാനേജര്‍ക്ക്‌ ഭാര്യയും രണ്ട്‌ കുഞ്ഞുങ്ങളും പ്ലാന്റില്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു. അയാളുടെ ജോലി 


അവസാനിപ്പിക്കുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ പുന ider പരിശോധിക്കുമോ എന്ന്‌ ചോദിക്കാന്‍ 
ഉടമകളോട്‌ സംസാരിക്കാന്‍ അനുവദിക്കണമെന്ന്‌ കാവല്‍ക്കാരോട്‌ 
അഭ്യര്‍ത്ഥിക്കുകയായിരുന്നു. അയാള്‍ ഒരു വീട്‌ വാങ്ങിയിരുന്നു, അത്‌ നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ 
ഭയപ്പെട്ടു. ലോകം മുഴുവന്‍ കാണണമെന്ന അദ്ദേഹത്തിന്റെ അഭ്യര്‍ത്ഥനയില്‍ ക്യാമറ 
ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിച്ചു. അത്‌ എന്റെ ശ്രദ്ധ പിടിച്ചുപറ്റി എന്ന്‌ പ്രത്യേകം പറയേണ്ടതില്ല. 


1984 മുതല്‍ ഞാന്‍ പ്രൊഫഷണലായി പഠിപ്പിക്കുന്നു. ഇത്‌ ഒരു മികച്ച അനുഭവവും 
പ്രതിഫലദായകവുമാണ്‌. ഇത്‌ ഒരു അസ്വസ്ഥജനകമായ തൊഴില്‍ കൂടിയാണ്‌, 
കാരണം ഞാന്‍ ആയിരക്കണക്കിന്‌ വ്യക്തികളെ പഠിപ്പിക്കുകയും ഞങ്ങളില്‍ 
എല്ലാവരിലും പൊതുവായി ഒരു കാര്യം കാണുകയും ചെയ്യുന്നു. നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും 
അതിശയമുണ്ട്‌ 


സാധ്യത, നാമെല്ലാവരും സമ്മാനങ്ങളാല്‍ അനുഗ്രഹിക്കപ്പെടുന്നു. എന്നിട്ടും 
നമ്മെയെല്ലാം പിന്നോട്ട്‌ നിര്‍ത്തുന്ന ഒരു കാര്യം ഒരു പരിധിവരെ 

സ്വയം സംശയമാണ്‌. സാങ്കേതിക വിവരങ്ങളുടെ അഭാവമാണ്‌ നമ്മെ പിന്നോട്ട്‌ 
നിര്‍ത്തുന്നത്‌, മറിച്ച്‌ ആത്മവിശ്വാസത്തിന്റെ അഭാവമാണ്‌ . ചിലത്‌ 
മറ്റുള്ളവയേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ ബാധിക്കപ്പെടുന്നു. 


ഒരിക്കല്‍ ഞങ്ങള്‍ സ്കൂളില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുപോകുമ്പോള്‍, കോളേജ്‌ 
ഡിഗ്രികളുടെയോ നല്ല ഗ്രേഡുകളുടെയോ കാര്യമല്ല ഇത്‌ എന്ന്‌ നമ്മില്‍ മിക്കവര്‍ക്കും 
അറിയാം. യഥാര്‍ത്ഥ ലോകത്ത്‌ അക്കാദമിക്ക്‌ പുറത്തുള്ള ഗ്രേഡുകളേക്കാള്‍ 
കൂടുതലായി എന്തെങ്കിലും ആവശ്യമാണ്‌. പലതും വിളിച്ചതായി ഞാന്‍ കേട്ടിട്ടുണ്ട്‌; 
ധൈര്യം, ചട്സ്പ, പന്തുകള്‍, ധൈര്യം, ധൈര്യം, തന്ത്രം, ധൈര്യം, ദ്യ ac ത, മിഴിവ്‌. ഈ 
ഘടകം, ലേബല്‍ ചെയ്തതെന്തും, ആത്യന്തികമായി സ്കൂൾ ഗ്രേഡുകളേക്കാള്‍ 
ഒരാളുടെ ഭാവി തീരുമാനിക്കുന്നു. 


ഈ ധീരവും മിഴിവുറ്റതും ധീരവുമായ കഥാപാത്രങ്ങളില്‍ ഒന്നാണ്‌ നമ്മില്‍ 
ഓരോരുത്തരുടെയും ഉള്ളില്‍. ആ കഥാപാത്രത്തിന്റെ ഫ്ലിപ്പ്‌ സൈഡും ഉണ്ട്‌: 
മുട്ടുകുത്തി നിന്ന്‌ ആവശ്യമെങ്കില്‍ യാചിക്കാന്‍ കഴിയുന്ന ആളുകള്‍. മറൈന്‍ 
കോർപ്സ്‌ പൈലറ്റായി വിയറ്റ്നാമില്‍ ഒരു വര്‍ഷത്തിനുശേഷം, എന്റെ ഉള്ളിലെ രണ്ട്‌ 
കഥാപാത്രങ്ങളെയും ഞാന്‍ അടുത്തറിയുന്നു. ഒന്ന്‌ മറ്റൊന്നിനേക്കാള്‍ മികച്ചതല്ല. 


എന്നിട്ടും ഒരു അധ്യാപകനെന്ന നിലയില്‍ , വ്യക്തിപരമായ പ്രതിഭയുടെ ഏറ്റവും വലിയ 
എതിരാളികള്‍ അമിത ഭയവും ആത്മ സംശയവുമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ തിരിച്ചറിഞ്ഞു . 
വിദ്യാര്‍ത്ഥികള്‍ക്ക്‌ ഉത്തരങ്ങള്‍ അറിയാമെന്നത്‌ എന്റെ മനസ്സിനെ തകര്‍ത്തു, 
എന്നിട്ടും ഉത്തരത്തില്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കാനുള്ള ധൈര്യം ഇല്ല. മിക്കപ്പോഴും യഥാര്‍ത്ഥ 
ലോകത്ത്‌, മുന്നേറുന്ന മിടുക്കനല്ല, ധൈര്യമുള്ളയാളാണ്‌. 


എന്റെ വ്യക്തിപരമായ അനുഭവത്തില്‍, നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക പ്രതിഭയ്ക്ക്‌ 
സാങ്കേതിക പരിജ്ഞാനവും ധൈര്യവും ആവശ്യമാണ്‌. ഭയം വളരെ 
ശക്തമാണെങ്കില്‍, പ്രതിഭ അടിച്ചമര്‍ത്തപ്പെടുന്നു. എന്റെ ക്ലാസുകളില്‍, 
അപകടസാധ്യതകള്‍ ഏറ്റെടുക്കാനും ധൈര്യമായിരിക്കാനും അവരുടെ പ്രതിഭയെ 
ആ ഭയത്തെ അധികാരമാക്കി മാറ്റാന്‍ പഠിക്കാനും ഞാന്‍ വിദ്യാര്‍ത്ഥികളോട്‌ 
ശക്തമായി അഭ്യര്‍ത്ഥിക്കുന്നു 


ഒപ്പം മിഴിവ്‌. ഇത്‌ ചിലര്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുകയും മറ്റുളളവരെ ഭയപ്പെടുത്തുകയും 
ചെയ്യുന്നു. മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും, പണത്തിന്റെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍, അവര്‍ അത്‌ 
സുരക്ഷിതമായി കളിക്കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ മനസ്സിലാക്കി. എനിക്ക്‌ ചോദ്യങ്ങള്‍ 
ഉന്നയിക്കേണ്ടി വന്നു: “എന്തുകൊണ്ട്‌ റിസ്‌ക്‌ എടുക്കണം?” “എന്റെ സാമ്പത്തിക 
ഐക്യു വികസിപ്പിക്കുന്നതിന്‌ ഞാന്‍ എന്തിന്‌ വിഷമിക്കണം?” “ഞാന്‍ എന്തിനാണ്‌ 


സാമ്പത്തികമായി സാക്ഷരരാകേണ്ടത്‌?” ഞാന്‍ ഉത്തരം നല്‍കുന്നു, “കൂടുതല്‍ 
ഓപ്ഷനുകള്‍ ലഭിക്കാന്‍.” 


മുന്നില്‍ വലിയ മാറ്റങ്ങളുണ്ട്‌. വരും വര്‍ഷങ്ങളില്‍, യുവ കണ്ടുപിടുത്തക്കാരനായ 
അലക്സാണ്ടര്‍ ഗ്രഹാം ബെല്ലിനെപ്പോലെ കൂടുതല്‍ ആളുകള്‍ ഉണ്ടാകും. 
ലോകമെമ്പാടും, ബില്‍ ഗേറ്റ്സിനെപ്പോലുള്ള നൂറു പേരും മൈക്രോസോഫ്‌റ്റ്‌ 
പോലുള്ള മികച്ച കമ്പനികളും ഓരോ വര്‍ഷവും സൃഷ്ടിക്കും. ഇനിയും നിരവധി 
പാപ്പരത്തങ്ങള്‍, പിരിച്ചുവിടലുകള്‍, കുറവുകള്‍ എന്നിവ ഉണ്ടാകും. 


നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ഐക്യു വികസിപ്പിക്കുന്നതില്‍ വിഷമിക്കുന്നത്‌ 
എന്തുകൊണ്ട്‌? നിങ്ങളല്ലാതെ ആര്‍ക്കും ഉത്തരം നല്‍കാന്‍ കഴിയില്ല. എന്നിട്ടും 
ഞാനെന്തിനാണ്‌ ഇത്‌ ചെയ്യുന്നതെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ പറയാന്‍ കഴിയും. ജീവനോടെയുള്ള 
ഏറ്റവും ആവേശകരമായ സമയമായതിനാലാണ്‌ ഞാന്‍ ഇത്‌ ചെയ്യുന്നത്‌. 
ഭയാനകമായ മാറ്റത്തേക്കാള്‍ ഞാൻ മാറ്റത്തെ സ്വാഗതം ചെയ്യുന്നു. ഒരു വരുമാനം 
ലഭിക്കാത്തതില്‍ വിഷമിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ 
സമ്പാദിക്കുന്നതില്‍ ഞാന്‍ ആവേശഭരിതനാകും. നമ്മുടെ ലോകചരിത്രത്തില്‍ 
മുമ്പെങ്ങുമില്ലാത്തവിധം ആവേശകരമായ സമയമാണ്‌ ഞങ്ങള്‍ ഇപ്പോള്‍ ഉള്ള ഈ 
കാലഘട്ടം. ഇപ്പോള്‍ മുതല്‍ തലമുറകള്‍, ആളുകള്‍ ഈ കാലഘട്ടത്തിലേക്ക്‌ 
തിരിഞ്ഞുനോക്കുകയും അത്‌ എത്ര ആവേശകരമായ ഒരു കാലഘട്ടമായിരുന്നെന്ന്‌ 
അഭിപ്രായപ്പെടുകയും ചെയ്യും. പഴയതിന്റെ മരണവും പുതിയതിന്റെ 
ജനനവുമായിരുന്നു അത്‌. അതില്‍ പ്രക്ഷുബ്ധത ഉണ്ടായിരുന്നു, അത്‌ 
ആവേശകരമായിരുന്നു. 


നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ഐക്യു വികസിപ്പിക്കുന്നതില്‍ വിഷമിക്കുന്നത്‌ 
എന്തുകൊണ്ട്‌? കാരണം നിങ്ങള്‍ അങ്ങനെ ചെയ്താല്‍ നിങ്ങള്‍ വളരെയധികം 
അഭിവൃദ്ധിപ്പെടും. നിങ്ങള്‍ അങ്ങനെ ചെയ്യുന്നില്ലെങ്കില്‍, ഈ കാലയളവ്‌ 
ഭയപ്പെടുത്തുന്ന ഒന്നായിരിക്കും. ചില ആളുകള്‍ ധൈര്യത്തോടെ മുന്നോട്ട്‌ 
പോകുന്നത്‌ കാണേണ്ട സമയമാണിത്‌, മറ്റുള്ളവര്‍ ക്ഷീണിതരായ ലൈഫ്‌ 
പ്രിസര്‍വറുകളുമായി പറ്റിനില്‍ക്കുന്നു . 


300 വര്‍ഷം മുമ്പ്‌ ഭൂമി സമ്പത്തായിരുന്നു. അതിനാല്‍ ഭൂമിയുടെ ഉടമസ്ഥന്‍ സ്വത്തിന്റെ 
ഉടമസ്ഥനായിരുന്നു. പിന്നീട്‌ സമ്പത്ത്‌ ഫാക്ടറികളിലും ഉല്‍പാദനത്തിലും ആയിരുന്നു, 
അമേരിക്ക ആധിപത്യത്തിലേക്ക്‌ ഉയര്‍ന്നു. വ്യവസായി സ്വത്തിന്റെ 
ഉടമസ്ഥതയിലായിരുന്നു. ഇന്ന്‌, സമ്പത്ത്‌ വിവരത്തിലാണ്‌. ഏറ്റവും സമയബന്ധിതമായ 
വിവരങ്ങള്‍ കൈവശമുള്ള വ്യക്തിക്ക്‌ സ്വത്ത്‌ ഉണ്ട്‌. വിവരങ്ങള്‍ ലോകമെമ്പാടും 
പ്രകാശവേഗത്തില്‍ പറക്കുന്നു എന്നതാണ്‌ പ്രശ്നം. ഭൂമിയും ഫാക്ടറികളും പോലെ 
പുതിയ സമ്പത്ത്‌ അതിര്‍ത്തികളും അതിര്‍ത്തികളും ഉള്‍ക്കൊള്ളാന്‍ കഴിയില്ല. 
മാറ്റങ്ങള്‍ വേഗത്തിലും നാടകീയമായും ആയിരിക്കും. പുതിയ കോടീശ്വരന്മാരുടെ 
എണ്ണത്തില്‍ ഗണ്യമായ വര്‍ധനയുണ്ടാകും. പിന്നില്‍ അവശേഷിക്കുന്നവരുമുണ്ടാകും. 


പഴയ ആശയങ്ങളുമായി പറ്റിനില്‍ക്കുന്നതിനാല്‍ ധാരാളം ആളുകള്‍ ഇന്ന്‌ 
ബുദ്ധിമുട്ടുന്നു, പലപ്പോഴും കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു. കാര്യങ്ങള്‍ 
എങ്ങനെയായിരിക്കണമെന്ന്‌ അവര്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, മാറ്റത്തെ അവര്‍ 
എതിര്‍ക്കുന്നു. ജോലി നഷ്ടപ്പെടുന്ന ആളുകളെയോ വീടുകളെയോ എനിക്കറിയാം, 
അവര്‍ സാങ്കേതികവിദ്യയെയോ സമ്പദ്വ്യവസ്ഥയെയോ അവരുടെ ബോസിനെയോ 
കുറ്റപ്പെടുത്തുന്നു. ദു ly ഖകരമെന്നു പറയട്ടെ, തങ്ങള്‍ പ്രശ്നമാകാമെന്ന്‌ 
മനസ്സിലാക്കുന്നതില്‍ അവര്‍ പരാജയപ്പെടുന്നു. പഴയ ആശയങ്ങളാണ്‌ അവരുടെ 
ഏറ്റവും വലിയ ബാധ്യത. ഇത്‌ ഒരു ബാധ്യതയാണ്‌, കാരണം ആ ആശയമോ 
എന്തെങ്കിലും ചെയ്യാനുള്ള വഴിയോ ഇന്നലെ ഒരു സ്വത്തായിരുന്നുവെങ്കിലും, ഇന്നലെ 
ഇല്ലാതായി. 


ഒരു ഉച്ചതിരിഞ്ഞ്‌ ഞാന്‍ കണ്ടുപിടിച്ച ഒരു ബോര്‍ഡ്‌ ഗെയിം CASHFLOW® 
ഉപയോഗിച്ച്‌ ഒരു നിക്ഷേപ ഉപകരണമായി എങ്ങനെ നിക്ഷേപിക്കാമെന്ന്‌ 
പഠിപ്പിക്കുകയായിരുന്നു. ക്ലാസ്സില്‍ പങ്കെടുക്കാന്‍ ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ആരെയെങ്കിലും 
കൂട്ടിയിരുന്നു. ഒരു സുഹൃത്തിന്റെ ഈ സുഹൃത്ത്‌ അടുത്തിടെ വിവാഹമോചനം നേടി, 
വിവാഹമോചന സെറ്റില്‍മെന്റില്‍ ഗുരുതരമായി പൊള്ളലേറ്റു, ഇപ്പോള്‍ ചില 
ഉത്തരങ്ങള്‍ക്കായി തിരയുകയാണ്‌. ക്ലാസ്‌ സഹായിക്കുമെന്ന്‌ അവളുടെ സുഹൃത്ത്‌ 
കരുതി. 


പണം ageman EAERI ATRO മനസിലാക്കാന്‍ ആളുകളെ 
സഹായിക്കുന്നതിനാണ്‌ ഗെയിം രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്തിരിക്കുന്നത്‌. ഗെയിം 
കളിക്കുമ്പോള്‍, അവര്‍ 


ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റുമായുള്ള വരുമാന പ്രസ്താവനയുടെ ഇടപെടലിനെക്കുറിച്ച്‌ 
അറിയുക. അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ നിന്ന്‌ നിങ്ങളുടെ പ്രതിമാസ പണമൊഴുക്ക്‌ നിങ്ങളുടെ 
പ്രതിമാസ ചെലവുകള്‍ കവിയുന്നിടത്തേക്ക്‌ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാന്‍ ശ്രമിക്കുന്നതിലൂടെ ഇവ 
രണ്ടും തമ്മിലുള്ള പണമൊഴുക്ക്‌ എങ്ങനെ, സമ്പത്തിലേക്കുള്ള വഴി എങ്ങനെയെന്ന്‌ 
അവര്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ ഇത്‌ പൂര്‍ത്തിയാക്കിക്കഴിഞ്ഞാല്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ റേറ്റ്‌ 
റേസില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുകടന്ന്‌ ഫാസ്റ്റ്‌ ട്രാക്കിലേക്ക്‌ പോകാനാകും. 


ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, ചിലര്‍ ഗെയിമിനെ വെറുക്കുന്നു, ചിലര്‍ ഇത്‌ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു, 
മറ്റുള്ളവര്‍ പോയിന്റ്‌ നഷ്ടപ്പെടുത്തുന്നു. എന്തെങ്കിലും പഠിക്കാനുള്ള വിലപ്പെട്ട 
അവസരം ഈ സ്ത്രീക്ക്‌ നഷ്ടമായി. ഉദ്ഘാടന റാണ്ടില്‍, അവള്‍ ബോട്ടില്‍ ഒരു 
“ഡൂഡാഡ്‌” കാര്‍ഡ്‌ വരച്ചു. ആദ്യം അവള്‍ സന്തോഷവതിയായിരുന്നു. “ഓ, എനിക്ക്‌ 
ഒരു ബോട്ട്‌ ഉണ്ട്‌.” അവളുടെ വരുമാന പ്രസ്താവനയിലും ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റിലും 
നമ്പറുകള്‍ എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്ന്‌ അവളുടെ സുഹൃത്ത്‌ വിശദീകരിക്കാന്‍ 
ശ്രമിക്കുമ്പോള്‍, അവള്‍ ഒരിക്കലും കണക്ക്‌ ഇഷ്ടപ്പെടാത്തതിനാല്‍ നിരാശനായി. 
വരുമാന പ്രസ്താവന, ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റ്‌, പ്രതിമാസ പണമൊഴുക്ക്‌ എന്നിവ തമ്മിലുള്ള 
ബന്ധം അവളുടെ സുഹൃത്ത്‌ വിശദീകരിക്കുന്നതിനിടയില്‍ അവളുടെ മേശയുടെ 
ബാക്കി ഭാഗം കാത്തിരുന്നു. പെട്ടെന്ന്‌, അക്കങ്ങള്‍ എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
മനസിലായപ്പോള്‍, അവളുടെ ബോട്ട്‌ അവളെ ജീവനോടെ തിന്നുന്നുവെന്ന്‌ അവള്‍ക്ക്‌ 
മനസ്സിലായി. പിന്നീട്‌ കളിയില്‍, അവളെയും തരംതാഴ്ത്തി ഒരു കുട്ടിയുണ്ടാക്കി. 
അവള്‍ക്ക്‌ ഭയങ്കരമായ ഒരു കളിയായിരുന്നു അത്‌. 


ക്ലാസ്‌ കഴിഞ്ഞ്‌ അവളുടെ സുഹൃത്ത്‌ വന്നു പറഞ്ഞു, അവള്‍ അസ്വസ്ഥനാണെന്ന്‌. 
നിക്ഷേപത്തെക്കുറിച്ച്‌ അറിയാന്‍ അവള്‍ ക്ലാസിലെത്തിയിരുന്നു, ഒരു നിസാര ഗെയിം 
കളിക്കാന്‍ ഇത്രയും സമയമെടുത്ത ആശയം അവള്‍ക്ക്‌ ഇഷ്ടപ്പെട്ടില്ല. 


ഗെയിം ഏതെങ്കിലും വിധത്തില്‍ അവളെ പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്നുണ്ടോയെന്ന്‌ അറിയാന്‍ 
അവളുടെ സുഹൃത്ത്‌ അവളോട്‌ തന്നെ പറയാന്‍ ശ്രമിച്ചു. ആ നിര്‍ദ്ദേശത്തോടെ 
യുവതി പണം തിരികെ ആവശ്യപ്പെട്ടു. ഒരു ഗെയിം അവളുടെ പ്രതിഫലനമാകുമെന്ന 
ആശയം പരിഹാസ്യമാണെന്ന്‌ അവര്‍ പറഞ്ഞു. അവളുടെ പണം ഉടന്‍ 
മടക്കിനല്‍കുകയും അവള്‍ പോയി. 


1984 മുതല്‍, സ്കൂള്‍ സമ്പ്രദായം ചെയ്യാത്ത കാര്യങ്ങള്‍ ചെയ്തുകൊണ്ട്‌ ഞാന്‍ 
ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ സമ്പാദിച്ചു. സ്കൂളില്‍, മിക്ക അധ്യാപകരും പ്രഭാഷണം 
നടത്തുന്നു. ഒരു വിദ്യാര്‍ത്ഥിയെന്ന നിലയില്‍ ഞാന്‍ പ്രഭാഷണങ്ങളെ വെറുത്തു. 
ഞാൻ പെട്ടെന്നുതന്നെ വിരസനായി, എന്റെ മനസ്സ്‌ വ്ൃതിചലിക്കും. 


1984-ല്‍ ഞാന്‍ ഗെയിമുകളിലൂടെയും സിമുലേഷനുകളിലൂടെയും പഠിപ്പിക്കാന്‍ 
തുടങ്ങി, ഇന്നും ഞാന്‍ ഈ ഉപകരണങ്ങളെ ആശ്രയിക്കുന്നു. പ്രായപൂര്‍ത്തിയായ 
വിദ്യാര്‍ത്ഥികള്‍ക്ക്‌ ഗെയിമുകള്‍ നോക്കാന്‍ ഞാന്‍ എപ്പോഴും പ്രോത്സാഹിപ്പിക്കുന്നു, 
അവര്‍ക്ക്‌ അറിയാവുന്നതും പഠിക്കേണ്ട കാര്യങ്ങളും അവയിലേക്ക്‌ 


പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്നു. ഏറ്റവും പ്രധാനമായി, ഗെയിമുകള്‍ സ്വഭാവത്തെ 
പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്നു. അവ തല്‍ക്ഷണ ഫീഡ്ബാക്ക്‌ സംവിധാനങ്ങളാണ്‌. ടിച്ചര്‍ 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ പ്രഭാഷണം നടത്തുന്നതിനുപകരം, ഗെയിം നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വ്യക്തിഗതമാക്കിയ 
ഒരു പ്രഭാഷണം നല്‍കുന്നു, അത്‌ നിങ്ങള്‍ക്കായി മാത്രം 

ഇഷ്ടാനുസൃതമായി നിര്‍മ്മിച്ചതാണ്‌ . 


പിന്നീട്‌ പോയ സ്ത്രീയുടെ സുഹൃത്ത്‌ എനിക്ക്‌ ഒരു അപ്ഡേറ്റ്‌ നല്‍കാൻ വിളിച്ചു. 
അവളുടെ സുഹൃത്ത്‌ സുഖമായിരിക്കുന്നുവെന്നും അവള്‍ ശാന്തനാണെന്നും അവര്‍ 
പറഞ്ഞു. അവളുടെ തണുപ്പിക്കല്‍ കാലയളവില്‍, ഗെയിമും ജീവിതവും തമ്മിലുള്ള 
ചെറിയ ബന്ധം അവള്‍ക്ക്‌ കാണാന്‍ കഴിഞ്ഞു. അവളും ഭര്‍ത്താവും ഒരു ബോട്ട്‌ 
സ്വന്തമാക്കിയിട്ടില്ലെങ്കിലും, സങ്കല്‍പ്പിക്കാവുന്നതെല്ലാം അവര്‍ സ്വന്തമാക്കി. 
വിവാഹമോചനത്തിനുശേഷം അവള്‍ക്ക്‌ ദേഷ്യം വന്നു, കാരണം അവന്‍ ഒരു ഇളയ 
സ്ത്രീയുമായി ഒളിച്ചോടി, വിവാഹത്തിന്റെ ഇരുപതുവര്‍ഷത്തിനുശേഷം, അവര്‍ 
സ്വത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ വളരെ കുറച്ചുമാത്രം സമ്പാദിച്ചിരുന്നു. അവര്‍ക്ക്‌ പിരിയാന്‍ 
ഫലത്തില്‍ ഒന്നുമില്ല. അവരുടെ ഇരുപതുവര്‍ഷത്തെ ദാമ്പത്യജീവിതം 
അവിശ്വസനീയമാംവിധം രസകരമായിരുന്നു, പക്ഷേ അവര്‍ ശേഖരിച്ചത്‌ ഒരു ടണ്‍ 
ഡൂഡാഡുകള്‍ മാത്രമാണ്‌. 


Games reflect behavior. 
They are instant 
feedback systems. 


അക്കങ്ങള്‍ - വരുമാന പ്രസ്താവനയും ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റും ചെയ്യുന്നതിലുള്ള അവളുടെ 
ദേഷ്യം അവ മനസിലാക്കാത്തതില്‍ നിന്നുള്ള നാണക്കേടില്‍ നിന്നാണെന്ന്‌ അവള്‍ 
മനസ്സിലാക്കി. ധനകാര്യമാണ്‌ പുരുഷന്റെ ജോലി എന്ന്‌ അവള്‍ വിശ്വസിച്ചിരുന്നു. 
അവള്‍ വീട്‌ പരിപാലിക്കുകയും വിനോദങ്ങള്‍ നടത്തുകയും ചെയ്തു. അവരുടെ 
വിവാഹത്തിന്റെ അവസാന അഞ്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങളില്‍ അവന്‍ അവളില്‍ നിന്ന്‌ പണം 
മറച്ചുവെച്ചിരുന്നുവെന്ന്‌ അവള്‍ക്ക്‌ ഇപ്പോള്‍ ഉറപ്പായിരുന്നു. പണം എവിടേക്കാണ്‌ 
പോകുന്നതെന്ന്‌ കൂടുതല്‍ അറിയാത്തതിനാലും മറ്റ്‌ സ്ത്രീയെക്കുറിച്ച്‌ 
അറിയാത്തതിനാലും അവള്‍ സ്വയം കോപിച്ചു. 


ഒരു ബോര്‍ഡ്‌ ഗെയിം പോലെ, ലോകം എല്ലായ്‌പ്പോഴും ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ തല്‍ക്ഷണ 
ഫീഡ്ബാക്ക്‌ നല്‍കുന്നു. കൂടുതല്‍ ട്യൂണ്‍ ചെയ്താല്‍ നമുക്ക്‌ ധാരാളം കാര്യങ്ങള്‍ 
പഠിക്കാനാകും. അധികം താമസിയാതെ ഒരു ദിവസം, ഞാന്‍ എന്റെ ഭാര്യയോട്‌ 
പരാതിപ്പെട്ടു, ക്ലീനര്‍മാര്‍ എന്റെ പാന്റ്‌ ചുരുക്കിയിരിക്കണം. പാന്റ്‌ ചുരുങ്ങിയിട്ടില്ലെന്ന്‌ 
അറിയിക്കാന്‍ എന്റെ ഭാര്യ സ ently മമായി പുഞ്ചിരിച്ചു എന്നെ വയറ്റില്‍ കുത്തി. 
മറ്റെന്തെങ്കിലും വികസിച്ചു - ഞാന്‍! 


.൭വെക!യാലും ഗെയിം കളിക്കാരനും വ്യക്തിപരമായ ഫീഡ്ബാക്ക്‌ നല്‍കാന്‍ 
രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്തത്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഓപ്ഷനുകള്‍ നല്‍കുക എന്നതാണ്‌ ഇതിന്റെ 
ഉദ്ദേശ്യം. നിങ്ങള്‍ ബോട്ട്‌ കാര്‍ഡ്‌ വരയ്ക്കുകയും അത്‌ നിങ്ങളെ 


കടക്കെണിയിലാക്കുകയും ചെയ്താല്‍, ചോദ്യം ഇതാണ്‌: “ഇപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
എന്തുചെയ്യാന്‍ കഴിയും? നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എത്ര വ്യത്യസ്ത സാമ്പത്തിക ഓപ്ഷനുകള്‍ 
കൊണ്ടുവരാന്‍ കഴിയും? ” അതാണ്‌ കളിയുടെ ഉദ്ദേശ്യം: പുതിയതും വ്യത്യസ്തവുമായ 
സാമ്പത്തിക കാര്യങ്ങള്‍ ചിന്തിക്കാനും സൃഷ്ടിക്കാനും കളിക്കാരെ പഠിപ്പിക്കുക 


ഓപ്ഷനുകള്‍. ലോകമെമ്പാടുമുള്ള ആയിരക്കണക്കിന്‌ ആളുകള്‍ ഈ ഗെയിം 
കളിച്ചു. റാറ്റ്‌ COMING നിന്ന്‌ വേഗത്തില്‍ പുറത്തുകടക്കുന്ന കളിക്കാര്‍ അക്കങ്ങള്‍ 
മനസിലാക്കുകയും സൃഷ്ടിപരമായ സാമ്പത്തിക മനസ്സുള്ളവരുമാണ്‌. വ്യത്യസ്ത 
സാമ്പത്തിക ഓപ്ഷനുകള്‍ അവര്‍ തിരിച്ചറിയുന്നു. സമ്പന്നരായ ആളുകള്‍ 
പലപ്പോഴും സര്‍ഗ്ഗാത്മകരും കണക്കാക്കിയ അപകടസാധ്യതകളും എടുക്കുന്നു. 
സംഖ്യകളുമായി പരിചയമില്ലാത്തവരും നിക്ഷേപത്തിന്റെ ശക്തി പലപ്പോഴും 
മനസിലാക്കാത്തവരുമാണ്‌ കൂടുതല്‍ സമയമെടുക്കുന്ന ആളുകള്‍. 


CASHFLOW കളിക്കുന്ന ചില ആളുകള്‍ ഗെയിമില്‍ ധാരാളം പണം നേടുന്നു, പക്ഷേ 
ഇത്‌ എന്തുചെയ്യണമെന്ന്‌ അവര്‍ക്ക്‌ അറിയില്ല. അവര്‍ക്ക്‌ പണമുണ്ടെങ്കിലും 
മറ്റെല്ലാവരും അവരെക്കാള്‍ മുന്നിലാണെന്ന്‌ തോന്നുന്നു. യഥാര്‍ത്ഥ ജീവിതത്തില്‍ 
അത്‌ സത്യമാണ്‌. ധാരാളം പണമുള്ളവരും സാമ്പത്തികമായി മുന്നേറാത്തവരുമായ 
ധാരാളം ആളുകള്‍ ഉണ്ട്‌. 


നിങ്ങളുടെ ഓപ്ഷനുകള്‍ പരിമിതപ്പെടുത്തുന്നത്‌ പഴയ ആശയങ്ങളുമായി 
ബന്ധപ്പെടുന്നതിന്‌ തുല്യമാണ്‌. എനിക്ക്‌ ഹൈസ്കൂളില്‍ നിന്നുള്ള ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ഉണ്ട്‌, 
അദ്ദേഹം ഇപ്പോള്‍ മൂന്ന്‌ ജോലികളില്‍ ജോലി ചെയ്യുന്നു. വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്കുമുമ്പ്‌, എന്റെ 
സഹപാഠികളില്‍ ഏറ്റവും ധനികനായിരുന്നു അദ്ദേഹം. പ്രാദേശിക പഞ്ചസാരത്തോട്ടം 
അടച്ചപ്പോള്‍, അദ്ദേഹം ജോലി ചെയ്തിരുന്ന കമ്പനി തോട്ടത്തിനൊപ്പം പോയി. 
അവന്റെ മനസ്സില്‍, അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഒരു ഓപ്ഷന്‍ മാത്രമേ ഉണ്ടായിരുന്നുള്ളൂ, 
അതായിരുന്നു പഴയ ഓപ്ഷന്‍: കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുക. പഴയ കമ്പനിയില്‍ നിന്ന്‌ 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ സീനിയോറിറ്റി തിരിച്ചറിഞ്ഞ തുല്യമായ ജോലി കണ്ടെത്താന്‍ 
കഴിയാത്തതാണ്‌ പ്രശ്നം. തല്‍ഫലമായി, നിലവില്‍ ഉള്ള ജോലികള്‍ക്ക്‌ അയാള്‍ 
യോഗ്യത നേടി, അതിനാല്‍ അദ്ദേഹത്തിന്റെ ശമ്പളം കുറവാണ്‌. അതിജീവിക്കാന്‍ 
ആവശ്യമായ വരുമാനം നേടാന്‍ അദ്ദേഹം ഇപ്പോള്‍ മൂന്ന്‌ ജോലികള്‍ ചെയ്യുന്നു. 


CASHFLOW കളിക്കുന്ന ആളുകള്‍ ശരിയായ അവസര കാര്‍ഡുകള്‍ വരുന്നില്ലെന്ന്‌ 
പരാതിപ്പെടുന്നത്‌ ഞാന്‍ കണ്ടു . അതിനാല്‍ അവര്‍ അവിടെ ഇരിക്കുന്നു. യഥാര്‍ത്ഥ 
ജീവിതത്തില്‍ അത്‌ ചെയ്യുന്ന ആളുകളെ എനിക്കറിയാം. ശരിയായ 
അവസരത്തിനായി അവര്‍ കാത്തിരിക്കുന്നു. 


ആളുകള്‍ക്ക്‌ ശരിയായ അവസര കാര്‍ഡ്‌ ലഭിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ കണ്ടു, അതിനുശേഷം 
ആവശ്യത്തിന്‌ പണമില്ല. കൂടുതല്‍ പണം ഉണ്ടായിരുന്നെങ്കില്‍ തങ്ങള്‍ റാറ്റ്‌ റേസില്‍ 
നിന്ന്‌ പുറത്തുപോകുമായിരുന്നുവെന്ന്‌ അവര്‍ പരാതിപ്പെടുന്നു. അതിനാല്‍ അവര്‍ 
അവിടെ ഇരിക്കുന്നു. യഥാര്‍ത്ഥ ജീവിതത്തില്‍ അതും ചെയ്യുന്ന ആളുകളെ 
എനിക്കറിയാം. എല്ലാ വലിയ ഡീലുകളും അവര്‍ കാണുന്നു, പക്ഷേ അവര്‍ക്ക്‌ പണമില്ല. 


ആളുകള്‍ ഒരു മികച്ച അവസര കാര്‍ഡ്‌ വലിച്ചെടുക്കുന്നതും അത്‌ ഉച്ചത്തില്‍ 
വായിക്കുന്നതും ഒരു മികച്ച അവസരമാണെന്ന്‌ എനിക്കറിയില്ല. അവര്‍ക്ക്‌ പണമുണ്ട്‌, 
സമയം ശരിയാണ്‌, അവര്‍ക്ക്‌ കാര്‍ഡ്‌ ഉണ്ട്‌, പക്ഷേ അവരെ മുഖത്ത്‌ നോക്കുന്ന 
അവസരം അവര്‍ക്ക്‌ കാണാന്‍ കഴിയില്ല. എലി മല്‍സരത്തില്‍ നിന്ന്‌ രക്ഷപ്പെടാനുള്ള 
അവരുടെ സാമ്പത്തിക പദ്ധതിയില്‍ ഇത്‌ എങ്ങനെ യോജിക്കുന്നുവെന്ന്‌ കാണാന്‍ 
അവര്‍ പരാജയപ്പെടുന്നു. മറ്റുള്ളവരെല്ലാം കൂടിച്ചേര്‍ന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ 
ആളുകളെ എനിക്കറിയാം. മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും അവരുടെ മുന്‍പില്‍ തന്നെ ഒരു 


ആജീവനാന്ത ഫ്ലാഷ്‌ അവസരമുണ്ട്‌, അവര്‍ അത്‌ കാണുന്നതില്‍ പരാജയപ്പെടുന്നു. 
ഒരു വര്‍ഷത്തിനുശേഷം, മറ്റെല്ലാവരും സമ്പന്നരായതിനുശേഷം അവര്‍ 
അതിനെക്കുറിച്ച്‌ കണ്ടെത്തുന്നു. 


സാമ്പത്തിക ബുദ്ധിക്ക്‌ കൂടുതല്‍ ഓപ്ഷനുകള്‍ ഉണ്ട്‌. അവസരങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ 
വഴിക്കു വരുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക സ്ഥിതി മെച്ചപ്പെടുത്താന്‍ 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മറ്റെന്താണ്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയുക? ഒരു അവസരം നിങ്ങളുടെ 
മടിയിലിറങ്ങുകയും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ പണമില്ലെങ്കില്‍ ബാങ്ക്‌ നിങ്ങളോട്‌ 
സംസാരിക്കുകയുമില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അനുകൂലമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാനുള്ള 
അവസരം ലഭിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മറ്റെന്താണ്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയുക? നിങ്ങളുടെ anew! 
തെറ്റാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ കണക്കാക്കുന്നത്‌ സംഭവിക്കുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
എങ്ങനെ ഒരു നാരങ്ങയെ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആക്കാം? അതാണ്‌ സാമ്പത്തിക 
ബുദ്ധി. എന്താണ്‌ സംഭവിക്കുന്നതെന്ന്‌ അത്രയല്ല, മറിച്ച്‌ ഒരു നാരങ്ങയെ 
ദശലക്ഷങ്ങളായി മാറ്റാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എത്ര വ്യത്യസ്ത സാമ്പത്തിക 
പരിഹാരങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ ചിന്തിക്കാനാകും. സാമ്പത്തിക പ്രശ്നങ്ങള്‍ 
പരിഹരിക്കുന്നതില്‍ നിങ്ങള്‍ എത്രത്തോളം ക്രിയാത്മകമാണ്‌. 


മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും ഒരു പരിഹാരം മാത്രമേ അറിയൂ: കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുക, 
സംരക്ഷിക്കുക, കടം വാങ്ങുക. നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാന്‍ 
നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌ എന്തുകൊണ്ടാണ്‌? കാരണം നിങ്ങള്‍ ഒരു തരത്തിലുള്ള 
വ്യക്തിയാകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു 


നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ഭാഗ്യം സൃഷ്ടിക്കുന്നു. എന്ത്‌ സംഭവിച്ചാലും നിങ്ങള്‍ അത്‌ 
മികച്ചതാക്കുന്നു. പണത്തെപ്പോലെ തന്നെ ഭാഗ്യവും സൃഷ്ടിക്കപ്പെടുന്നുവെന്ന്‌ കുറച്ച്‌ 
ആളുകള്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ ഭാഗ്യവാനും കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നതിനുപകരം 
പണം സൃഷ്ടിക്കാനും ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി 
പ്രധാനമാണ്‌. ശരിയായ കാര്യം സംഭവിക്കാന്‍ കാത്തിരിക്കുന്ന തരത്തിലുള്ള ആളാണ്‌ 
നിങ്ങളെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ വളരെക്കാലം കാത്തിരിക്കാം. നിങ്ങളുടെ യാത്ര 
ആരംഭിക്കുന്നതിന്‌ മുമ്പ്‌ എല്ലാ ട്രാഫിക്‌ ലൈറ്റുകളും അഞ്ച്‌ മൈല്‍ പച്ചയായിരിക്കാന്‍ 
കാത്തിരിക്കുന്നതുപോലെയാണ്‌ ഇത്‌. 


“പണം യഥാര്‍ത്ഥമല്ല” എന്ന്‌ ചെറുപ്പക്കാരായ മൈക്കിനെയും എന്നെയും എന്റെ 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ നിരന്തരം പറഞ്ഞു. ആദ്യത്തെ ദിവസം ഞങ്ങള്‍ ഒത്തുചേര്‍ന്ന്‌ 
പ്ലാസ്റ്റര്‍ ഓഫ്‌ പാരീസില്‍ നിന്ന്‌ “പണം സമ്പാദിക്കാന്‍” തുടങ്ങിയ പണത്തിന്റെ 
രഹസ്യത്തിലേക്ക്‌ ഞങ്ങള്‍ എത്ര അടുത്തെത്തിയെന്ന്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
ഇടയ്ക്കിടെ ഓര്‍മ്മിപ്പിക്കുന്നു. “ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും പണത്തിനുവേണ്ടിയാണ്‌ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നത്‌,” അദ്ദേഹം പറയും. “സമ്പന്നര്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്നു. പണം 
എത്രത്തോളം യഥാര്‍ത്ഥമാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നുവോ അത്രത്തോളം നിങ്ങള്‍ 
അതിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കും. പണം യഥാര്‍ത്ഥമല്ല എന്ന ആശയം നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
മനസിലാക്കാന്‍ കഴിയുമെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ വേഗത്തില്‍ സമ്പന്നരാകും. ” 


"ഇത്‌ എന്താണ്‌?" ഒരു ചോദ്യമായിരുന്നു മൈക്കും ഞാനും പലപ്പോഴും തിരിച്ചെത്തി. 
“പണം യഥാര്‍ത്ഥമല്ലെങ്കില്‍ എന്താണ്‌?” 


“ഞങ്ങള്‍ സമ്മതിക്കുന്നത്‌ ഇതാണ്‌,” ധനികരായ എല്ലാവരും പറയും. 


നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും ഉള്ള ഏറ്റവും ശക്തമായ സ്വത്ത്‌ നമ്മുടെ മനസ്സാണ്‌. ഇത്‌ 
നന്നായി പരിശ്ലിപ്പിച്ചാല്‍, തല്‍ക്ഷണം തോന്നുന്നത്ര സമ്പത്ത്‌ സൃഷ്ടിക്കാന്‍ 
അതിന്‌ കഴിയും. പരിശീലനം ലഭിക്കാത്ത മനസ്സിന്‌ ഒരു കുടുംബത്തെ 
തലമുറകളായി തകര്‍ക്കാന്‍ കഴിയുന്ന കടുത്ത ദാരിദ്യം സൃഷ്ടിക്കാനും കഴിയും. 


വിവര യുഗത്തില്‍, പണം ഗണ്യമായി വര്‍ദ്ധിച്ചുകൊണ്ടിരിക്കുന്നു. കുറച്ച്‌ വ്യക്തികള്‍ 
ലഭിക്കുന്നു 


ആശയങ്ങളില്‍ നിന്നും കരാറുകളില്‍ നിന്നും പരിഹാസ്യമായ സമ്പന്നത. 
ഉപജീവനത്തിനായി ഓഹരികളോ മറ്റ്‌ നിക്ഷേപങ്ങളോ ട്രേഡ്‌ ചെയ്യുന്ന നിരവധി 
ആളുകളോട്‌ നിങ്ങള്‍ ചോദിച്ചാല്‍, അത്‌ എല്ലായ്പ്പോഴും ചെയ്തതായി അവര്‍ 
കാണുന്നു. മിക്കപ്പോഴും, ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ഒന്നും തന്നെ തല്‍ക്ഷണം ഉണ്ടാക്കാന്‍ 
കഴിയും. ഒന്നുമില്ല, പണം കൈമാറ്റം ചെയ്യപ്പെട്ടിട്ടില്ല എന്നാണ്‌ ഞാന്‍ 
അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നത്‌. ഇത്‌ കരാര്‍ വഴിയാണ്‌ ചെയ്യുന്നത്‌: ഒരു ട്രേഡിംഗ്‌ കുഴിയിലെ ഒരു 
ഹാന്‍ഡ്‌ സിഗ്നല്‍, ടൊറന്റോയിലെ ഒരു വ്യാപാരിയുടെ സ്ക്രീനില്‍ നിന്ന്‌ ലിസ്ബണിലെ 
ഒരു ae സ്ക്രീനില്‍ ഒരു ബ്ലിപ്പ്‌, തിരികെ ലിസ്ബണിലേക്ക്‌, വാങ്ങാന്‍ എന്റെ 


ബ്രോ a. ഒരു കോള്‍, ഒരു നിമിഷം കഴിഞ്ഞ്‌ വില്‍ക്കാന്‍. പണം കൈ 
മാവ ള്‍ ചയ്തു. 
ows ise we a 
harei is our mind. 


If it is trained well, 
it can create 
enormous wealth. 


എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക പ്രതിഭ വികസിപ്പിക്കുന്നത്‌? നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
മാത്രമേ അതിന്‌ ഉത്തരം നല്‍കാന്‍ കഴിയൂ. എന്റെ ബുദ്ധിയുടെ ഈ മേഖല 
എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ ഞാന്‍ വികസിപ്പിക്കുന്നതെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ നിങ്ങളോട്‌ പറയാന്‍ 
കഴിയും. വേഗത്തില്‍ പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതിനാലാണ്‌ ഞാന്‍ ഇത്‌ 
ചെയ്യുന്നത്‌. എനിക്ക്‌ ആവശ്യമുള്ളതിനാലല്ല, ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതിനാലാണ്‌. ഇത്‌ 
ഒരു കൌതുകകരമായ പഠന പ്രക്രിയയാണ്‌. ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും വേഗതയേറിയ 
ഗെയിമിലും ഏറ്റവും വലിയ ഗെയിമിലും പങ്കെടുക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതിനാല്‍ ഞാന്‍ 
എന്റെ സാമ്പത്തിക ഐക്യു വികസിപ്പിക്കുന്നു. എന്റെ സ്വന്തം രീതിയില്‍, 
മനുഷ്യരാശിയുടെ അഭൂതപൂര്‍വമായ ഈ പരിണാമത്തിന്റെ ഭാഗമാകാന്‍ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു, മനുഷ്യര്‍ അവരുടെ ശരീരത്തോടല്ല, മറിച്ച്‌ അവരുടെ 
മനസ്സിനൊപ്പമാണ്‌ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നത്‌. ഇതുകൂടാതെ, പ്രവര്‍ത്തനം എവിടെയാണ്‌. 
അതാണ്‌ സംഭവിക്കുന്നത്‌. ഇത്‌ ഹിപ്‌ ആണ്‌. ഇത്‌ ഭയാനകമാണ്‌. ഇത്‌ രസകരമാണ്‌. 


അതുകൊണ്ടാണ്‌ എന്റെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധിയില്‍ ഞാന്‍ നിക്ഷേപം നടത്തുന്നത്‌, 
എന്റെ കൈവശമുളള ഏറ്റവും ശക്തമായ സ്വത്ത്‌ വികസിപ്പിക്കുന്നു. ധൈര്യത്തോടെ 
മുന്നോട്ട്‌ പോകുന്ന ആളുകളുമായിരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 
അവശേഷിക്കുന്നവരോടൊപ്പം ജീവിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല. 


പണം സൃഷ്ടിക്കുന്നതിനുളള ഒരു ലളിതമായ ഉദാഹരണം ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ നല്‍കും. 
1990 കളുടെ തുടക്കത്തില്‍ അരിസോണയിലെ ഫീനിക്സിന്റെ സമ്പദ്വ്യവസ്ഥ 
ഭയാനകമായിരുന്നു. ഒരു ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ പ്ലാനര്‍ വന്ന്‌ നാശവും പ്രവചനവും 
പ്രവചിക്കാന്‍ തുടങ്ങിയപ്പോള്‍ ഞാന്‍ ഒരു ടിവി ഷോ കാണുകയായിരുന്നു. പണം 
ലാഭിക്കാനായിരുന്നു അദ്ദേഹത്തിന്റെ ഉപദേശം. “എല്ലാ മാസവും 100 ഡോളര്‍ 
അകറ്റുക,” അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു. “40 വര്‍ഷത്തിനുളളില്‍ നിങ്ങള്‍ ഒരു 
കോടീശ്വരനാകും.” 


ശരി, എല്ലാ മാസവും പണം മാറ്റിവയ്ക്കുന്നത്‌ നല്ല ആശയമാണ്‌. ഇത്‌ ഒരു 
ഓപ്ഷനാണ്‌ most മിക്ക ആളുകളും സബ്സ്ക്രൈബുചെയ്യുന്ന ഓപ്ഷന്‍. പ്രശ്നം 
ഇതാണ്‌: ഇത്‌ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ നടക്കുന്ന കാര്യങ്ങളെ വ്യക്തിയെ അന്ധനാക്കുന്നു. 
ഇത്‌ അവരുടെ പണത്തിന്റെ വളരെയധികം വളര്‍ച്ചയ്ക്കുള്ള പ്രധാന അവസരങ്ങള്‍ 
നഷ്ടപ്പെടുത്തുന്നു. ലോകം അവരെ കടന്നുപോകുന്നു. 


ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, അക്കാലത്ത്‌ സമ്പദ്വ്യവസ്ഥ ഭയങ്കരമായിരുന്നു. 
നിക്ഷേപകരെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം ഇത്‌ തികഞ്ഞ വിപണി അവസ്ഥയാണ്‌. എന്റെ 
പണത്തിന്റെ ഒരു ഭാഗം സ്റ്റോക്ക്‌ മാര്‍ക്കറ്റിലും അപ്പാർട്ട്മെന്റ്‌ വീടുകളിലും 
ഉണ്ടായിരുന്നു. എനിക്ക്‌ പണക്കുറവുണ്ടായിരുന്നു. ആളുകള്‍ സ്വത്തുക്കള്‍ 
നല്‍കുന്നതിനാല്‍, ഞാന്‍ വാങ്ങുകയായിരുന്നു. ഞാന്‍ പണം ലാഭിച്ചില്ല. ഞാന്‍ 
നിക്ഷേപിക്കുകയായിരുന്നു. അതിവേഗം ഉയരുന്ന ഒരു മാര്‍ക്കറ്റില്‍ കിമ്മിനും 
എനിക്കും ഒരു മില്യണ്‍ ഡോളറിലധികം പണമുണ്ടായിരുന്നു. നിക്ഷേപത്തിനുള്ള മികച്ച 
അവസരമായിരുന്നു അത്‌. സമ്പദ്വ്യവസ്ഥ ഭയങ്കരമായിരുന്നു. എനിക്ക്‌ ഈ ചെറിയ 
ഡീലുകൾ കൈമാറാൻ കഴിഞ്ഞില്ല. 


ഒരുകാലത്ത്‌ 100,000 ഡോളര്‍ ഉണ്ടായിരുന്ന വീടുകള്‍ ഇപ്പോള്‍ 75,000 
ഡോളറായിരുന്നു. പ്രാദേശിക റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ ഏജന്റുമാരുമായി ഷോപ്പിംഗ്‌ 
നടത്തുന്നതിനുപകരം, ഞാന്‍ പാപ്പരത്ത അറ്റോര്‍ണി ഓഫീസിലോ അല്ലെങ്കില്‍ 
കോടതിമുറിയിലോ ഷോപ്പിംഗ്‌ ആരംഭിച്ചു. ഈ ഷോപ്പിംഗ്‌ സ്ഥലങ്ങളില്‍, 75,000 
ഡോളര്‍ വീട്‌ ചിലപ്പോള്‍ 20,000 ഡോളറോ അതില്‍ കുറവോ വാങ്ങാം. വേണ്ടി 


$ 2,000, ഒരു സുഹൃത്തില്‍ നിന്ന്‌ 90 ദിവസത്തേക്ക്‌ 200 ഡോളറിന്‌ വായ്പയെടുത്ത 
ഞാന്‍ ഒരു അറ്റോര്‍ണിക്ക്‌ ഒരു കാഷ്യറുടെ ചെക്ക്‌ CW payment ണ്‍ പേയ്മെന്റായി 
നല്‍കി. ഏറ്റെടുക്കല്‍ പ്രോസസ്സ്‌ ചെയ്യുന്നതിനിടയില്‍, ഞാന്‍ 75,000 ഡോളര്‍ വീട്‌ 
60,000 ഡോളറിന്‌ മാത്രം പരസ്യം ചെയ്യുന്ന ഒരു പരസ്യം നടത്തി, പണമില്ല. ഫോണ്‍ 
കഠിനവും ഭാരമേറിയതുമായിരുന്നു. പ്രോസ്പെക്റ്റീവ്‌ വാങ്ങുന്നവരെ 
പരിശോധിക്കുകയും പ്രോപ്പര്‍ട്ടി നിയമപരമായി എന്റേതായിക്കഴിഞ്ഞാല്‍, 
വരാനിരിക്കുന്ന എല്ലാ വാങ്ങലുകാരെയും വീട്‌ നോക്കാന്‍ അനുവദിക്കുകയും 
ചെയ്തു. തീറ്റയുടെ ഉന്മേഷമായിരുന്നു അത്‌. വീട്‌ കുറച്ച്‌ മിനിറ്റിനുള്ളില്‍ വിറ്റു. ഞാന്‍ 
2,500 ഡോളര്‍ പ്രോസസ്സിംഗ്‌ ഫീസ്‌ ചോദിച്ചു, അത്‌ അവര്‍ സന്തോഷത്തോടെ 
കൈമാറി, എസ്‌ക്രോയും ടൈറ്റില്‍ കമ്പനിയും അവിടെ നിന്ന്‌ ഏറ്റെടുത്തു. എന്‍റെ 
സുഹൃത്തിന്‌ 200 ഡോളര്‍ കൂടി നല്‍കി $ 2,000 തിരികെ നല്‍കി. അവന്‍ 
സന്തുഷ്ടനായിരുന്നു, വീട്‌ വാങ്ങുന്നയാള്‍ സന്തുഷ്ടനായിരുന്നു, അറ്റോര്‍ണി 
സന്തോഷവാനാണ്‌, ഞാന്‍ സന്തോഷവാനാണ്‌. 60,000 ഡോളറിന്‌ ഞാന്‍ ഒരു വീട്‌ 
വിറ്റു, അത്‌ എനിക്ക്‌ 20,000 ഡോളര്‍ ചിലവായി. Ass 40,000 എന്റെ അസറ്റ്‌ നിരയിലെ 
പണത്തില്‍ നിന്ന്‌ വാങ്ങുന്നയാളില്‍ നിന്നുള്ള പ്രോമിസറി നോട്ടിന്റെ രൂപത്തില്‍ 
സൃഷ്ടിച്ചതാണ്‌. ആകെ ജോലി സമയം: അഞ്ച്‌ മണിക്കൂര്‍. 


അതിനാല്‍ ഇപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ സാമ്പത്തിക സാക്ഷരരും വായനാ 
സംഖ്യകളില്‍ പ്രാവീണ്യവുമുള്ളവരാണ്‌, ഇത്‌ പണം കണ്ടുപിടിച്ചതിന്റെ ഒരു 
ഉദാഹരണമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ കാണിക്കും. 


INCOME STATEMENT 


Expenses 
Taxes 
Mortgage 


BALANCE SHEET 


Assets Liabilities 


$20,000 
Mortgage 


അസറ്റ്‌ നിരയില്‍്‌, 000 40,000 സ്ൃഷ്ലിച്ച/രക്കുന്നു. നികുതി ഈടാക്കാതെയാണ്‌ 
പണം കണ്ടുപിടിക്കുന്നത്‌. 10 ശതമാനം പലിശയില്‍, പ്രതിവര്‍ഷം 4,000 
ഡോകൂര്‍ പണമൊഴുക്ക്‌ വരുമാനത്തിലേക്ക്‌ ചേര്‍ക്കുന്നു. 


ഈ വിഷാദകരമായ വിപണിയില്‍, ഞങ്ങളുടെ ഒഴിവുസമയങ്ങളില്‍ ഈ ആറ്‌ 
ലളിതമായ ഇടപാടുകള്‍ നടത്താന്‍ കിമ്മിനും എനിക്കും കഴിഞ്ഞു. ഞങ്ങളുടെ 
പണത്തിന്റെ സിംഹഭാഗവും വലിയ സ്വത്തുക്കളിലും ഓഹരിവിപണിയിലും 
ആയിരിക്കുമ്പോള്‍, ആ ആറ്‌ “വാങ്ങുക, സൃഷ്ടിക്കുക, വില്‍ക്കുക” ഇടപാടുകളില്‍ 
ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 190,000 ഡോളറില്‍ കൂടുതല്‍ ആസ്തികള്‍ (10 ശതമാനം പലിശയിലുള്ള 
കുറിപ്പുകള്‍) സൃഷ്ടിക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞു. അത്‌ പ്രതിവര്‍ഷം ഏകദേശം, 000 19,000 
വരുമാനത്തിലേക്ക്‌ വരുന്നു, അതില്‍ ഭൂരിഭാഗവും നമ്മുടെ സ്വകാര്യ കോര്‍പ്പറേഷന്‍ 
വഴിയാണ്‌ അഭയം പ്രാപിക്കുന്നത്‌. പ്രതിവര്‍ഷം, 000 19,000 ഞങ്ങളുടെ കമ്പനിയുടെ 
കാറുകള്‍, ഗ്യാസ്‌, ട്രിപ്പുകള്‍, ഇന്‍ഷുറന്‍സ്‌, ക്ലയന്റുകളുമൊത്തുള്ള അത്താഴം, മറ്റ്‌ 
കാര്യങ്ങള്‍ എന്നിവയ്ക്കായി പണമടയ്ക്കുന്നു. ആ വരുമാനത്തിന്‌ നികുതി 
ഏര്‍പ്പെടുത്താന്‍ സര്‍ക്കാരിന്‌ അവസരം ലഭിക്കുമ്പോഴേക്കും, നിയമപരമായി 
അനുവദനീയമായ നികുതിക്കു മുമ്പുളള ചെലവുകള്‍ക്കായി ഇത്‌ ചെലവഴിക്കുന്നു. 


Expenses 
Taxes © 


Assets Liabilities 


Savings 


സര്‍ക്കാര്‍ 50 ശതമാനം നികുതി എടുത്താല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എത്ര വരുമാനം 
ലഭിക്കും? 

000 40,000 2192120908 എത്ര സമയമെടുക്കും? 

സാമ്പത്തിക ഇന്റലിജന്‍സ്‌ ഉപയോഗിച്ച്‌ പണം എങ്ങനെ കണ്ടുപിടിക്കുന്നു, 

സൃഷ്ടിക്കുന്നു, പരിരക്ഷിക്കുന്നു എന്നതിന്റെ ലളിതമായ ഉദാഹരണമാണിത്‌. 


സ്വയം ചോദിക്കുക: 190,000 ഡോളര്‍ ലാഭിക്കാന്‍ എത്ര സമയമെടുക്കും? നിങ്ങളുടെ 
പണത്തിന്‌ 10 ശതമാനം പലിശ ബാങ്ക്‌ നല്‍കുമോ? പ്രോമിസറി കുറിപ്പ്‌ 30 
വര്‍ഷത്തേക്ക്‌ നല്ലതാണ്‌. അവര്‍ ഒരിക്കലും എനിക്ക്‌, 000 190,000 നല്‍കില്ലെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
പ്രതീക്ഷിക്കുന്നു. അവര്‍ എനിക്ക്‌ പ്രിന്‍സിപ്പല്‍ നല്‍കിയാല്‍ ഞാന്‍ ഒരു നികുതി 
നല്‍കണം, കൂടാതെ, 30 വര്‍ഷത്തില്‍ അടച്ച 19,000 ഡോളര്‍ വരുമാനത്തില്‍ 500,000 
ഡോളറില്‍ കൂടുതലാണ്‌. 


വ്യക്തി പണം നല്‍കിയില്ലെങ്കില്‍ എന്ത്‌ സംഭവിക്കുമെന്ന്‌ ആളുകള്‍ ചോദിക്കുന്നു. 
അത്‌ സംഭവിക്കുന്നു, ഇത്‌ ഒരു നല്ല വാര്‍ത്തയാണ്‌. 60,000 ഡോളര്‍ വീട്‌ തിരികെ 
എടുത്ത്‌ 70,000 ഡോളറിന്‌ വീണ്ടും വില്‍ക്കാനും 2,500 ഡോളര്‍ വായ്പ പ്രോസസ്സിംഗ്‌ 
ഫീസായി ശേഖരിക്കാനും കഴിയും . ഇത്‌ ഇപ്പോഴും പുതിയ വാങ്ങുന്നയാളുടെ 
മനസ്സില്‍ പൂജ്യം ഇടപാട്‌ ആയിരിക്കും . പ്രക്രീയ തുടരും. 


ഞാന്‍ ആദ്യമായി വീട്‌ വിറ്റപ്പോള്‍, ഞാന്‍ $ 2,000 തിരികെ നല്‍കി, അതിനാല്‍ 
സാങ്കേതികമായി, ഇടപാടില്‍ എനിക്ക്‌ പണമില്ല. എന്റെ നിക്ഷേപത്തില്‍ നിന്നുള്ള 
വരുമാനം (RON അനന്തമാണ്‌. ധാരാളം പണം സമ്പാദിക്കാത്തതിന്റെ ഒരു 
ഉദാഹരണമാണിത്‌. 


രണ്ടാമത്തെ ഇടപാടില്‍, വീണ്ടും വില്‍ക്കുമ്പോള്‍, ഞാന്‍ $ 2,000 എന്റെ പോക്കറ്റില്‍ 
ഇട്ടു, വായ്പ 30 വര്‍ഷത്തേക്ക്‌ നീട്ടി. പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ പണം ലഭിച്ചാല്‍ എന്റെ ROI 
എന്തായിരിക്കും? എനിക്കറിയില്ല, പക്ഷേ ഇത്‌ പ്രതിമാസം $ 100 ലാഭിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
ഉറപ്പാണ്‌, അത്‌ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ $ 150 ആയി ആരംഭിക്കുന്നു 


കാരണം ഇത്‌ 40 വര്‍ഷത്തേക്ക്‌ കുറഞ്ഞ പലിശ നേടുന്ന നികുതിയ്ക്കു ശേഷമുള്ള 
വരുമാനമാണ്‌. വീണ്ടും, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ പലിശയ്ക്ക്‌ നികുതി ചുമത്തുന്നു. അത്‌ വളരെ 
ബുദ്ധിപരമല്ല. ഇത്‌ സുരക്ഷിതമായിരിക്കാം, പക്ഷേ ഇത്‌ മികച്ചതല്ല. 


കുറച്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശേഷം, ഫീനിക്സ്‌ റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ ശക്തിപ്പെട്ടപ്പോള്‍, 
ഞങ്ങള്‍ 60,000 ഡോളറിന്‌ വിറ്റ വീടുകള്‍ 110,000 ഡോളര്‍ ആയി. മുന്‍കൂട്ടിപ്പറയല്‍ 
അവസരങ്ങള്‍ ഇപ്പോഴും ലഭ്യമായിരുന്നു, പക്ഷേ അപൂര്‍വമായി. അവരെ 
അന്വേഷിച്ച്‌ പുറത്തുപോകാന്‍ വിലപ്പെട്ട ഒരു സ്വത്ത്‌, എന്റെ സമയം. ലഭ്യമായ കുറച്ച്‌ 
ഡീലുകള്‍ക്കായി ആയിരക്കണക്കിന്‌ വാങ്ങുന്നവര്‍ തിരയുന്നു. വിപണി മാറി. 
മുന്നോട്ട്‌ പോകാനും അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ ഉള്‍പ്പെടുത്താനുള്ള മറ്റ്‌ അവസരങ്ങള്‍ 
തേടാനുമുള്ള സമയമായി. 


“നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അത്‌ ഇവിടെ ചെയ്യാന്‍ കഴിയില്ല.” “അത്‌ നിയമത്തിന്‌ വിരുദ്ധമാണ്‌.” 
"നിങ്ങള്‌ കള്ളം പറയുന്നു." “അത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്യാമെന്ന്‌ കാണിച്ചുതരാമോ?” 
എന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ തവണ ഞാന്‍ ആ അഭിപ്രായങ്ങള്‍ കേള്‍ക്കുന്നു. 
കണക്ക്‌ ലളിതമാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ബീജഗണിതമോ കാല്‍ക്കുലസോ ആവശ്യമില്ല. 
നിയമപരമായ ഇടപാടുകളും പേയ്മെന്റുകളുടെ സേവനവും എസ്‌ക്രോ കമ്പനി 
കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നു. ശരിയാക്കാന്‍ എനിക്ക്‌ മേല്‍ക്കൂരകളോ അണ്‍ലപ്ലഗ്‌ 
ചെയ്യുന്നതിനുള്ള ടോയ്ലറ്റുകളോ ഇല്ല, കാരണം ഉടമകള്‍ അത്‌ ചെയ്യുന്നു. ഇത്‌ 
അവരുടെ വീടാണ്‌. ഇടയ്ക്കിടെ ആരെങ്കിലും പണം നല്‍കില്ല. അത്‌ 
അതിശയകരമാണ്‌, കാരണം വൈകി ഫീസ്‌ ഉണ്ട്‌, അല്ലെങ്കില്‍ അവര്‍ പുറത്തേക്ക്‌ 
പോയി സ്വത്ത്‌ വീണ്ടും വില്‍ക്കുന്നു. കോടതി സംവിധാനം അത്‌ കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നു. 


ഇത്‌ നിങ്ങളുടെ പ്രദേശത്ത്‌ പ്രവര്‍ത്തിച്ചേക്കില്ല. വിപണി സാഹചര്യങ്ങള്‍ 
വ്യത്യസ്തമായിരിക്കാം. എന്നാല്‍ ലളിതമായ ഒരു സാമ്പത്തിക പ്രക്രിയയ്ക്ക്‌ കുറച്ച്‌ 
പണവും കുറഞ്ഞ അപകടസാധ്യതയുമില്ലാതെ ലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ഡോളര്‍ 
സൃഷ്ടിക്കാന്‍ എങ്ങനെ കഴിയുമെന്ന്‌ ഉദാഹരണം വ്യക്തമാക്കുന്നു. പണം ഒരു കരാര്‍ 
മാത്രമാണെന്നതിന്റെ ഒരു ഉദാഹരണമാണിത്‌. ഒരു ഹൈസ്കൂള്‍ വിദ്യാഭ്യാസം ഉള്ള 
ആര്‍ക്കും അത്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയും. 


എന്നിട്ടും മിക്ക ആളുകളും സമ്മതിക്കില്ല. “കഠിനാധ്വാനം ചെയ്ത്‌ സംരക്ഷിക്കുക” എന്ന 
സ്റ്റാന്‍ഡേര്‍ഡ്‌ ഉപദേശം മിക്ക ആളുകളും ശ്രദ്ധിക്കുന്നു 


പണം. ” 


ഏകദേശം 30 മണിക്കൂര്‍ ജോലിക്ക്‌, അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ ഏകദേശം, 000 190,000 
സൃഷ്ടിക്കപ്പെട്ടു, നികുതികളൊന്നും നല്‍കിയില്ല. 


ഏതാണ്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ബുദ്ധിമുട്ടുള്ളതെന്ന്‌ തോന്നുന്നു? 
1. കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുക. 50% നികുതി അടയ്ക്കുക. ബാക്കിയുള്ളവ 
സംരക്ഷിക്കുക. നിങ്ങളുടെ സമ്പാദ്യം 5% നേടുന്നു, അതിന്‌ നികുതിയും. 


അഥവാ 


2. നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി വികസിപ്പിക്കാന്‍ സമയമെടുക്കുക. 
നിങ്ങളുടെ തലച്ചോറിന്റെ ശക്തിയും അസറ്റ്‌ നിരയും ഉപയോഗിക്കുക. 


നിങ്ങള്‍ ഓപ്ഷന്‍ നമ്പര്‍ വണ്‍ ഉപയോഗിക്കുകയാണെങ്കില്‍,, 000 190,000 
ലാഭിക്കാന്‍ എത്ര സമയമെടുക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഉറപ്പാക്കുക. സമയം നിങ്ങളുടെ 
ഏറ്റവും വലിയ സ്വത്താണ്‌. 


“എന്റെ കുട്ടി സ്കൂളില്‍ നന്നായി പഠിക്കുകയും നല്ല വിദ്യാഭ്യാസം നേടുകയും ചെയ്യുന്നു” 
എന്ന്‌ മാതാപിതാക്കള്‍ പറയുന്നത്‌ കേള്‍ക്കുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ നിശബ്ദമായി തല 
കുലുക്കുന്നത്‌ എന്തുകൊണ്ടാണെന്ന്‌ ഇപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മനസ്സിലാകും. ഇത്‌ 
നല്ലതായിരിക്കാം, പക്ഷേ ഇത്‌ പര്യാപ്തമാണോ? 


മുകളിലുള്ള നിക്ഷേപ തന്ത്രം ചെറുതാണെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. ചെറുത്‌ എങ്ങനെ 
വലുതായി വളരുമെന്ന്‌ വ്യക്തമാക്കുന്നതിന്‌ ഇത്‌ ഉപയോഗിക്കുന്നു. വീണ്ടും, എന്റെ 
വിജയം ശക്തമായ സാമ്പത്തിക വിദ്യാഭ്യാസത്തോടെ ആരംഭിക്കുന്ന ശക്തമായ 
സാമ്പത്തിക അടിത്തറയുടെ പ്രാധാന്യത്തെ പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്നു. 


ഞാൻ ഇത്‌ മുമ്പ്‌ പറഞ്ഞിട്ടുണ്ട്‌, പക്ഷേ ഇത്‌ ആവര്‍ത്തിക്കേണ്ടതാണ്‌. ഈ നാല്‍ 
പ്രധാന സാങ്കേതിക വൈദഗ്ധ്യങ്ങള്‍ ഉള്‍ക്കൊള്ളുന്നതാണ്‌ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി: 


1. അക്ക ing milovy 

സാമ്പത്തിക സാക്ഷരത അല്ലെങ്കില്‍ അക്കങ്ങള്‍ വായിക്കാനുള്ള കഴിവാണ്‌ 
അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ബിസിനസ്സുകളോ നിക്ഷേപങ്ങളോ 
നിര്‍മ്മിക്കണമെങ്കില്‍ ഇത്‌ ഒരു സുപ്രധാന കഴിവാണ്‌. 


2. നികേഷപം 
പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള ശാസ്ത്രമാണ്‌ നിക്ഷേപം. 


3. വിപണികള്‍ മനസ്സിലാക്കുക 

വിപണികളെ മനസിലാക്കുക എന്നത്‌ വിതരണത്തിന്റെയും ഡിമാന്റിന്റെയും 
ശാസ്ത്രമാണ്‌ അലക്സാണ്ടര്‍ ഗ്രഹാം ബെല്‍ കമ്പോളത്തിന്‌ ആവശ്യമുള്ളത്‌ നല്‍കി. 
ബില്‍ ഗേറ്റ്സും അങ്ങനെ തന്നെ. 60,000 ഡോളറിന്‌ വാഗ്ദാനം ചെയ്ത 75,000 ഡോളര്‍ 
വീട്‌ 20,000 ഡോളര്‍ ചിലവാകുന്നത്‌ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ സൃഷ്ടിച്ച ഒരു അവസരം 
ഉപയോഗിച്ചതിന്റെ ഫലമാണ്‌. ആരോ വാങ്ങുന്നു, ആരോ വില്‍ക്കുന്നു. 


4. നിയമം 

അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌, കോര്‍പ്പറേറ്റ്‌, സംസ്ഥാന, ഫെഡറല്‍ 
നിയന്ത്രണങ്ങളെക്കുറിച്ചുളള അവബോധമാണ്‌ നിയമം. നിയമങ്ങള്‍ 
അനുസരിച്ച്‌ കളിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നു. 


ചെറിയ വീടുകള്‍, അപാര്ട്മെംട്‌ കെട്ടിടങ്ങള്‍, കമ്പനികള്‍, ഓഹരികള്‍, 
ബോണ്ടുകള്‍, വിലയേറിയ ലോഹങ്ങള്‍, ബേസ്‌ബോള്‍ കാര്‍ഡുകള്‍, അല്ലെങ്കില്‍ 
അതുപോലുള്ളവ. 


കുറച്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശേഷം, റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ വീണ്ടും ഉയര്‍ന്നു, മറ്റെല്ലാവരും 
പ്രവേശിക്കുന്നു. സ്റ്റോക്ക്‌ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ കുതിച്ചുയരുകയായിരുന്നു, എല്ലാവരും 
അകത്തുകയറി. യുഎസ്‌ സമ്പദ്വ്യവസ്ഥ അതിന്റെ കാലുകളിലേക്ക്‌ 
തിരിച്ചുവരികയായിരുന്നു. ഞാന്‍ വില്‍ക്കാന്‍ തുടങ്ങി, ഇപ്പോള്‍ പെറു, നോര്‍വേ, 
മലേഷ്യ, ഫിലിപ്പീന്‍സ്‌ എന്നിവിടങ്ങളിലേക്ക്‌ യാത്ര ചെയ്യുകയായിരുന്നു. നിക്ഷേപ 
ലാന്‍ഡ്‌സ്‌കേപ്പ്‌ മാറി. ഞങ്ങള്‍ മേലില്‍ റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ വാങ്ങുന്നില്ല. അസറ്റ്‌ 
നിരയ്ക്കുള്ളില്‍ മൂല്യങ്ങള്‍ കയറുന്നത്‌ ഞാന്‍ ഇപ്പോള്‍ കാണുന്നു, ഒരുപക്ഷേ 
വില്‍പ്പന ആരംഭിക്കും. ആറ്‌ ചെറിയ ഹസ്‌ ഡീലുകളില്‍ ചിലത്‌ വില്‍ക്കുമെന്നും 
40,000 ഡോളര്‍ നോട്ട്‌ പണമായി പരിവര്‍ത്തനം ചെയ്യുമെന്നും ഞാന്‍ സംശയിക്കുന്നു. 


പണത്തിനായി തയ്യാറാകാന്‍ എന്റെ അക്കരണ്ടന്റിനെ വിളിക്കുകയും അത്‌ അഭയം 
തേടാനുള്ള വഴികള്‍ തേടുകയും വേണം. 


നിക്ഷേപങ്ങള്‍ വന്നു പോകുന്നു എന്നതാണ്‌ ഞാന്‍ പറയാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന കാര്യം. 
മാര്‍ക്കറ്റ്‌ ഉയര്‍ന്ന്‌ താഴേക്ക്‌ വരുന്നു. സമ്പദ്വ്യവസ്ഥ മെച്ചപ്പെടുകയും തകരുകയും 
ചെയ്യുന്നു. നിങ്ങളുടെ ജീവിതത്തിലെ എല്ലാ ദിവസവും ഒരു ജീവിതകാലത്തെ 
അവസരങ്ങള്‍ ലോകം എല്ലായ്പ്പോഴും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കൈമാറുന്നു, പക്ഷേ മിക്കപ്പോഴും 
ഞങ്ങള്‍ അവ കാണുന്നില്ല. പക്ഷേ അവര്‍ അവിടെയുണ്ട്‌. ലോകം 
മാറുന്നതിനനുസരിച്ച്‌ കൂടുതല്‍ സാങ്കേതികവിദ്യ മാറുന്നതിനനുസരിച്ച്‌, നിങ്ങളെയും 
നിങ്ങളുടെ കുടുംബത്തെയും വരും തലമുറകള്‍ക്ക്‌ സാമ്പത്തികമായി 
സുരക്ഷിതരായിരിക്കാന്‍ അനുവദിക്കുന്നതിനുള്ള കൂടുതല്‍ അവസരങ്ങള്‍ ഉണ്ടാകും. 


നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി വികസിപ്പിക്കുന്നതില്‍ വിഷമിക്കുന്നത്‌ എന്തുകൊണ്ട്‌? 
വീണ്ടും, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മാത്രമേ അതിന്‌ ഉത്തരം നല്‍കാന്‍ കഴിയൂ. എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ 
ഞാന്‍ പഠിക്കുന്നതും വികസിപ്പിക്കുന്നതും തുടരുന്നതെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. മാറ്റങ്ങള്‍ 
വരുന്നുണ്ടെന്ന്‌ എനിക്കറിയാവുന്നതിനാലാണ്‌ ഞാന്‍ ഇത്‌ ചെയ്യുന്നത്‌. 
ഭൂതകാലത്തോട്‌ പറ്റിനില്‍ക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ മാറ്റത്തെ ഞാന്‍ സ്വാഗതം ചെയ്യുന്നു. 
വിപണിയിലെ കുതിച്ചുചാട്ടവും വിപണി തകര്‍ച്ചയും ഉണ്ടാകുമെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. 
എന്റെ സാമ്പത്തിക ഇന്റലിജന്‍സ്‌ നിരന്തരം വികസിപ്പിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, 
കാരണം ഓരോ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ മാറ്റത്തിലും ചില ആളുകള്‍ അവരുടെ ജോലികള്‍ക്കായി 
യാചിക്കുന്നു. മറ്റുളളവര്‍, ഇതിനിടയില്‍, ജീവിതം കൈ ആ ലെമൊംസ്‌ എടുക്കും 
അവരെ-ഒപ്പം ഞങ്ങള്‍ എല്ലാവരും ഇടംകൈയ്യന്‍ ലെമൊംസ്‌ ഉണ്ട്‌ 
ഇടയ്ക്കിടെ-ആന്‍ഡ്‌ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ അവയെ മാറ്റുകയും. അതാണ്‌ 
സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി. 


ഞാന്‍ ദശലക്ഷങ്ങളായി മാറിയ നാരങ്ങകളെക്കുറിച്ച്‌ എന്നോട്‌ പലപ്പോഴും 
ചോദിക്കാറുണ്ട്‌. വ്യക്തിഗത നിക്ഷേപത്തിന്റെ കൂടുതല്‍ ഉദാഹരണങ്ങള്‍ 
ഉപയോഗിക്കാന്‍ ഞാൻ മടിക്കുന്നു, കാരണം ഇത്‌ എന്റെ സ്വന്തം കൊമ്പിനെ 
പ്രശംസിക്കുകയോ പല്ലുകടിക്കുകയോ ചെയ്യുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ഭയപ്പെടുന്നു. അത്‌ എന്റെ 
ഉദ്ദേശ്യമല്ല. യഥാര്‍ത്ഥവും ലളിതവുമായ കേസുകളുടെ സംഖ്യാ, കാലക്രമ 
ചിത്രീകരണങ്ങളായി മാത്രമാണ്‌ ഞാന്‍ ഉദാഹരണങ്ങള്‍ ഉപയോഗിക്കുന്നത്‌. ഞാന്‍ 
ഉദാഹരണങ്ങള്‍ ഉപയോഗിക്കുന്നു, കാരണം ഇത്‌ എളുപ്പമാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
അറിയണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. സാമ്പത്തിക ഇന്റലിജന്‍സിന്റെ നാല്‌ 
തൂണുകളുമായി നിങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ പരിചിതരാകുമ്പോള്‍, അത്‌ എളുപ്പമാകും. 
സാമ്പത്തിക വളര്‍ച്ച കൈവരിക്കാന്‍ വ്യക്തിപരമായി ഞാന്‍ രണ്ട്‌ പ്രധാന 
വാഹനങ്ങള്‍ ഉപയോഗിക്കുന്നു: റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌, സ്മോള്‍ ക്യാപ്‌ സ്റ്റോക്കുകള്‍. ഞാന്‍ 
റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ എന്റെ അടിസ്ഥാനമായി ഉപയോഗിക്കുന്നു. ദിനംപ്രതി, എന്റെ 
പ്രോപ്പര്‍ട്ടികള്‍ പണമൊഴുക്കും മൂല്യത്തിന്റെ ഇടയ്ക്കിടെയുള്ള വളര്‍ച്ചയും നല്‍കുന്നു. 
സ്മോള്‍ ക്യാപ്‌ സ്റ്റോക്കുകള്‍ അതിവേഗ വളര്‍ച്ചയ്ക്ക്‌ ഉപയോഗിക്കുന്നു. 


ഞാന്‍ ചെയ്യുന്ന ഒന്നും ഞാന്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നില്ല. ഉദാഹരണങ്ങള്‍ 

- ഉദാഹരണങ്ങള്‍ മാത്രമാണ്‌. അവസരം വളരെ സങ്കീര്‍ണ്ണവും നിക്ഷേപം എനിക്ക്‌ 
മനസ്സിലാകുന്നില്ലെങ്കില്‍, ഞാന്‍ അത്‌ ചെയ്യുന്നില്ല. ലളിതമായ ഗണിതവും 
സാമാന്യബുദ്ധിയും നിങ്ങള്‍ സാമ്പത്തികമായി നന്നായി ചെയ്യേണ്ടതുണ്ട്‌. 


ഉദാഹരണങ്ങള്‍ ഉപയോഗിക്കുന്നതിന്‌ അഞ്ച്‌ കാരണങ്ങളുണ്ട്‌. 
1. കൂടുതലറിയാന്‍ ആളുകളെ പ്രചോദിപ്പിക്കുക. 


2. അടിസ്ഥാനം ശക്തമാണെങ്കില്‍ ആളുകളെ അറിയിക്കുക എളുപ്പമാണ്‌. 


3. ആര്‍ക്കും വലിയ സമ്പത്ത്‌ നേടാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ കാണിക്കുന്നതിന്‌. 


4. നിങ്ങളുടെ ലക്ഷ്യങ്ങള്‍ കൈവരിക്കുന്നതിന്‌ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ മാര്‍ഗങ്ങളുണ്ടെന്ന്‌ 
കാണിക്കുന്നതിന്‌. 


5. ഇത്‌ റോക്കറ്റ്‌ സയന്‍സല്ലെന്ന്‌ കാണിക്കുന്നതിന്‌. 


1989-ല്‍, ഒറിഗോണിലെ പോര്‍ട്ടലാന്‍ഡിലെ മനോഹരമായ ഒരു 
അയല്‍പ്രദേശത്തിലൂടെ ഞാന്‍ ജോഗ്‌ ചെയ്യാറുണ്ടായിരുന്നു. ചെറിയ ജിഞ്ചര്‍ബ്രെഡ്‌ 
വീടുകളുള്ള ഒരു പ്രാന്തപ്രദേശമായിരുന്നു അത്‌. അവര്‍ ചെറുതും 
ഭംഗിയുള്ളതുമായിരുന്നു. ലിറ്റില്‍ റെഡ്‌ റൈഡിംഗ്‌ ഹുഡ്‌ ഗ്രാനിയുടെ യാത്രാമധ്യേ 
നടപ്പാതയിലൂടെ താഴേക്ക്‌ പോകുന്നത്‌ ഞാൻ മിക്കവാറും പ്രതീക്ഷിച്ചു. 


എല്ലായിടത്തും “വില്പനയ്ക്ക്‌” അടയാളങ്ങള്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു. തടി വിപണി 
ഭയങ്കരമായിരുന്നു, ഓഹരിവിപണി തകര്‍ന്നിരുന്നു, സമ്പദ്വ്യവസ്ഥ തകര്‍ന്നു. ഒരു 
തെരുവില്‍, വില്‍പ്പനയ്ക്കുള്ള ഒരു അടയാളം ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിച്ചു, അത്‌ 
മിക്കതിനേക്കാളും കൂടുതലാണ്‌. അത്‌ പഴയതായി കാണപ്പെട്ടു. ഒരു ദിവസം അത്‌ 
മറികടന്ന്‌, ഞാന്‍ ഉടമസ്ഥന്റെ അടുത്തേക്ക്‌ ഓടി. 


“നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ നിങ്ങളുടെ വീട്‌ ചോദിക്കുന്നത്‌?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


ഉടമ തിരിഞ്ഞ്‌ ദുര്‍ബലമായി പുഞ്ചിരിച്ചു. “എനിക്ക്‌ ഒരു ഓഫര്‍ നല്‍കൂ,” അദ്ദേഹം 
പറഞ്ഞു. “ഇത്‌ ഒരു വര്‍ഷത്തിലേറെയായി വില്‍പ്പനയ്ക്കെത്തി. ആരും നോക്കാന്‍ 
പോലും വരുന്നില്ല. ” 


“ഞാന്‍ നോക്കാം,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു, അര മണിക്കൂര്‍ കഴിഞ്ഞ്‌ ഞാന്‍ ചോദിച്ച 
വിലയേക്കാള്‍ 20,000 പൌണ്ടിന്‌ കുറഞ്ഞ വിലയ്ക്ക്‌ വീട്‌ വാങ്ങി. 


എല്ലാ ജാലകങ്ങളിലും ജിഞ്ചര്‍ബ്രെഡ്‌ (Slo ഉള്ള മനോഹരമായ 
രണ്ട്‌ കിടപ്പുമുറികളുള്ള ഒരു വീടായിരുന്നു അത്‌. ചാരനിറത്തിലുള്ള 
ആക്സന്റുകളുള്ള ഇളം നീല നിറമുള്ള ഇത്‌ 1930 ലാണ്‌ നിര്‍മ്മിച്ചത്‌. അതിനകത്ത്‌ 
മനോഹരമായ ഒരു പാറ അടുപ്പ്‌, കൂടാതെ രണ്ട്‌ ചെറിയ കിടപ്പുമുറികളും 
ഉണ്ടായിരുന്നു. തികഞ്ഞ വാടക വീടായിരുന്നു അത്‌. 


45,000 ഡോളറിന്റെ വീടിന്‌ ഞാന്‍ ഉടമയ്ക്ക്‌ 5,000 ഡോളര്‍ നല്‍കി, അത്‌ ശരിക്കും 
65,000 ഡോളര്‍ വിലമതിക്കുന്നു 


ആരും അത്‌ വാങ്ങാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല. ഉടമ ഒരാഴ്ചയ്ക്കുള്ളില്‍ മാറി, 
സ്വതന്ത്രനായതില്‍ സന്തോഷമുണ്ട്‌, എന്റെ ആദ്യത്തെ വാടകക്കാരന്‍ ഒരു പ്രാദേശിക 
കോളേജ്‌ പ്രൊഫസറിലേക്ക്‌ മാറി. പണയം, ചെലവുകള്‍, മാനേജുമെന്റ്‌ ഫീസ്‌ 
എന്നിവ അടച്ചതിനുശേഷം, ഓരോ മാസാവസാനവും ഞാന്‍ എന്റെ പോക്കറ്റില്‍ 40 
ഡോളറില്‍ കുറവാണ്‌. പ്രയാസകരമല്ല. 


ഒരു വര്‍ഷത്തിനുശേഷം, വിഷാദാവസ്ഥയിലായ ഒറിഗോണ്‍ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ 
വിപണിയിലെത്താന്‍ തുടങ്ങി. കാലിഫോര്‍ണിയ നിക്ഷേപകര്‍, ഇപ്പോഴും 
കുതിച്ചുയരുന്ന റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ മാര്‍ക്കറ്റില്‍ നിന്നുള്ള പണം ഉപയോഗിച്ച്‌ വടക്കോട്ട്‌ 
നീങ്ങി ഒറിഗോണും വാഷിംഗ്ടണും വാങ്ങുകയായിരുന്നു. വിലപേശലാണെന്ന്‌ 
കരുതിയ കാലിഫോര്‍ണിയയില്‍ നിന്നുള്ള ഒരു യുവ ദമ്പതികള്‍ക്ക്‌ ഞാന്‍ ആ ചെറിയ 
വീട്‌ 95,000 ഡോളറിന്‌ വിറ്റു. ഏകദേശം 40,000 ഡോളറിന്റെ എന്റെ മൂലധന നേട്ടം 1031 
നികുതിയിളവുള്ള എക്സ്ചേഞ്ചിലേക്ക്‌ മാറ്റി, എന്റെ പണം നിക്ഷേപിക്കാനുള്ള 
സ്ഥലത്തിനായി ഞാന്‍ ഷോപ്പിംഗിന്‌ പോയി. ഏകദേശം ഒരു മാസത്തിനുള്ളില്‍ , 
ഒറിഗോണിലെ ബവേര്‍ട്ടണിലുള്ള ഇന്റല്‍ പ്ലാന്റിന്‌ തൊട്ടടുത്തായി 12 യൂണിറ്റ്‌ 
അപ്പാർട്ട്മെന്റ്‌ വീട്‌ ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി . ഉടമകള്‍ ജര്‍മ്മനിയില്‍ താമസിച്ചു, 


സ്ഥലത്തിന്റെ വില എന്താണെന്ന്‌ അറിയില്ലായിരുന്നു, വീണ്ടും അതില്‍ നിന്ന്‌ 
പുറത്തുകടക്കാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു. 450,000 ഡോളര്‍ കെട്ടിടത്തിന്‌ ഞാന്‍ 275,000 ഡോളര്‍ 
വാഗ്ദാനം ചെയ്തു. 300,000 ഡോളര്‍ സമ്മതിച്ചു. ഞാന്‍ അത്‌ വാങ്ങി രണ്ടുവര്‍ഷം 
പിടിച്ചു. അതേ 1031-എക്സ്ചേഞ്ച്‌ പ്രക്രിയ ഉപയോഗിച്ച്‌, ഞങ്ങള്‍ കെട്ടിടം 495,000 
ഡോളറിന്‌ വിറ്റു, അരിസോണയിലെ ഫീനിക്സില്‍ 30 യൂണിറ്റ്‌ അപ്പാര്‍ട്ട്‌മെന്റ്‌ കെട്ടിടം 
വാങ്ങി . മഴയില്‍ നിന്ന്‌ കരകയറാന്‍ ഞങ്ങള്‍ അപ്പോഴേക്കും ഫീനിക്സിലേക്ക്‌ 
മാറിയിരുന്നു, എന്തായാലും വില്‍ക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. മുന്‍ ഒറിഗണ്‍ വിപണിയെപ്പോലെ, 
ഫീനിക്സിലെ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ വിപണിയും നിരാശയിലായിരുന്നു. വില 30-യൂണിറ്റ്‌ 
ഫീനിക്സ്‌ ല്‍ പണിയുന്ന അപ്പാർട്ട്മെന്റ്‌ $ 225,000 താഴ്ത്തിയ, $ 875.000 ആയിരുന്നു. 
30 യൂണിറ്റുകളില്‍ നിന്നുളള പണമൊഴുക്ക്‌ പ്രതിമാസം 5,000 ഡോളറില്‍ കൂടുതലാണ്‌. 


അരിസോണ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ മുകളിലേക്ക്‌ നീങ്ങാന്‍ തുടങ്ങി, കുറച്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശേഷം, 
ഒരു കൊളറാഡോ നിക്ഷേപകന്‍ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ 1.2 മില്യണ്‍ ഡോളര്‍ പ്രോപ്പര്‍ട്ടി 
വാഗ്ദാനം ചെയ്തു. 


The problem with 
‘secure’ investments 
is that they are often 
sanitized, that is, 
made so safe that the 
gains are less. 


ഈ ഉദാഹരണത്തിന്റെ പോയിന്റ്‌ ഒരു ചെറിയ തുക എങ്ങനെ ഒരു വലിയ തുകയായി 
വളരും എന്നതാണ്‌. വീണ്ടും, ഇത്‌ സാമ്പത്തിക പ്രസ്താവനകള്‍, നിക്ഷേപ തന്ത്രങ്ങള്‍, 
വിപണിയുടെ ഒരു ബോധം, നിയമങ്ങള്‍ എന്നിവ മനസിലാക്കേണ്ട കാര്യമാണ്‌. 
ആളുകള്‍ക്ക്‌ ഈ വിഷയങ്ങളില്‍ വൈദഗ്ധ്യമില്ലെങ്കില്‍, വ്യക്തമായും അവര്‍ 
സ്റ്റാന്‍ഡേര്‍ഡ്‌ പിടിവാശിയെ പിന്തുടരണം, അത്‌ സുരക്ഷിതമായി കളിക്കുക, 
വൈവിധ്യവത്കരിക്കുക, സുരക്ഷിതമായ നിക്ഷേപങ്ങളില്‍ മാത്രം നിക്ഷേപിക്കുക. 
“സുരക്ഷിത” നിക്ഷേപങ്ങളുടെ പ്രശ്നം, അവ പലപ്പോഴും 
ശുചിത്വവല്‍ക്കരിക്കപ്പെടുന്നു, അതായത്‌, സുരക്ഷിതത്വം ഉണ്ടാക്കി നേട്ടങ്ങള്‍ 
കുറവാണ്‌. 


തങ്ങളെയും ക്ലയന്റുകളെയും സംരക്ഷിക്കുന്നതിനായി മിക്ക വലിയ ബ്രോക്കറേജ്‌ 
വീടുകളും Ula ഹക്കച്ചവട ഇടപാടുകളെ സ്പര്‍ശിക്കില്ല. അതൊരു ബുദ്ധിപരമായ 
നയമാണ്‌. ശരിക്കും ചര്‍ച്ചാവിഷയങ്ങള്‍ പുതിയ ആളുകള്‍ക്ക്‌ വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നില്ല. 
മിക്കപ്പോഴും, സമ്പന്നരെ കൂടുതല്‍ സമ്പന്നരാക്കുന്ന മികച്ച ഡീലുകൾ ഗെയിം 
ആഗ്രഹിക്കുന്നവര്‍ക്കായി നീക്കിവച്ചിരിക്കുന്നു. അത്യാധുനികമെന്ന്‌ കരുതപ്പെടുന്ന 
ഒരാള്‍ക്ക്‌ Ula ഹക്കച്ചവട ഡീലുകൾ നല്‍കുന്നത്‌ സാങ്കേതികമായി 
നിയമവിരുദ്ധമാണ്‌, പക്ഷേ തീര്‍ച്ചയായും അത്‌ സംഭവിക്കുന്നു. എനിക്ക്‌ കൂടുതല്‍ 
സങ്കീര്‍ണ്ണമായത്‌ ലഭിക്കുന്നു, കൂടുതല്‍ അവസരങ്ങള്‍ എന്റെ വഴിക്കു വരുന്നു. 
ജീവിതകാലത്ത്‌ നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി വികസിപ്പിക്കുന്നതിനുള്ള മറ്റൊരു 
കേസ്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ അവസരങ്ങള്‍ നല്‍കുന്നു എന്നതാണ്‌. നിങ്ങളുടെ 
സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി എത്ര വലുതാണോ അത്രയധികം ഒരു ഡീല്‍ നല്ലതാണോ എന്ന്‌ 
പറയാന്‍ എളുപ്പമാണ്‌. നിങ്ങളുടെ ബുദ്ധിശക്തിയാണ്‌ ഒരു മോശം ഡീല്‍ 
കണ്ടെത്തുന്നത്‌, അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു മോശം ഡീല്‍ മികച്ചതാക്കുക. കൂടുതല്‍ ഞാന്‍ 


പഠിക്കാന്‍-ഉം ഒരു ധാരാളം പഠിക്കാന്‍- വര്‍ഷം പോകുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ കേവലം ഞാന്‍ 
ലാഭം അനുഭവം ജ്ഞാനവും ചെയ്യേണമോ കൂടുതല്‍ പണം. എനിക്ക്‌ സുരക്ഷിതമായി 
കളിക്കുന്ന, അവരുടെ തൊഴിലില്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്ന, സാമ്പത്തിക വിവേകം 
നേടുന്നതില്‍ പരാജയപ്പെടുന്ന ചങ്ങാതിമാരുണ്ട്‌, അത്‌ വികസിപ്പിക്കാന്‍ 
സമയമെടുക്കും. 


എന്റെ ആസ്തി നിരയ്ക്കുള്ളില്‍ വിത്ത്‌ നടുക എന്നതാണ്‌ എന്റെ മൊത്തത്തിലുള്ള 
തത്ത്വചിന്ത. അതാണ്‌ എന്റെ ഫോര്‍മുല. ഞാന്‍ ചെറുതും വിത്തുകളും 
ആരംഭിക്കുന്നു. ചിലത്‌ വളരുന്നു; ചിലത്‌ ചെയ്യരുത്‌. ഞങ്ങളുടെ റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ 
കോര്‍പ്പറേഷനുളളില്‍, ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ നിരവധി ദശലക്ഷം ഡോളര്‍ വിലമതിക്കുന്ന 
സ്വത്ത്‌ ഉണ്ട്‌. ഇത്‌ ഞങ്ങളുടെ സ്വന്തം REIT അഥവാ റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ നിക്ഷേപ 
ട്രസ്റ്റാണ്‌. 


ഞാന്‍ പറയുന്ന കാര്യം, ആ ദശലക്ഷത്തില്‍ ഭൂരിഭാഗവും 5,000 മുതല്‍ 10,000 
ഡോളര്‍ വരെ നിക്ഷേപം മാത്രമാണ്‌ ആരംഭിച്ചത്‌. ഡ down ണ്‍ പേയ്മെന്റുകൾ 
എല്ലാം അതിവേഗം വളരുന്ന വിപണിയെ പിടിക്കാനും നികുതി രഹിതമായി 
വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാനും ഭാഗ്യമുണ്ടായിരുന്നു . ഞങ്ങള്‍ വര്‍ഷങ്ങളായി നിരവധി തവണ 
ട്രേഡ്‌ ചെയ്തു. 


ഞാനും ഒരു സ്റ്റോക്ക്‌ പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ സ്വന്തമാക്കി, ഒരു കോര്‍പ്പറേഷനുചുറ്റും 
കിമ്മും ഞാനും ഞങ്ങളുടെ “വ്യക്തിഗത മ്യൂച്വല്‍ ഫണ്ട്‌” എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു. നിക്ഷേപം 
നടത്താന്‍ ഓരോ മാസവും അധിക പണമുള്ള ഞങ്ങളെപ്പോലുള്ള നിക്ഷേപകരുമായി 
പ്രത്യേകമായി ഇടപെടുന്ന ചങ്ങാതിമാരുണ്ട്‌. യുണൈറ്റഡ്‌ സ്റ്റേറ്റ്സിലോ കാനഡയിലോ 
ഒരു സ്റ്റോക്ക്‌ എക്സ്ചേഞ്ചില്‍ എല്ലാവര്‍ക്കുമായി പോകാന്‍ പോകുന്ന 

ഉയര്‍ന്ന അപകടസാധ്യതയുള്ള, Ula ഹക്കച്ചവടമുള്ള സ്വകാര്യ കമ്പനികള്‍ ഞങ്ങള്‍ 
വാങ്ങുന്നു . കമ്പനി പൊതുവാകുന്നതിനുമുമ്പ്‌ 25 സെന്‍റ്‌ വീതം വാങ്ങിയ 100,000 
ഷെയറുകളാണ്‌ എത്ര വേഗത്തില്‍ നേട്ടമുണ്ടാക്കുന്നത്‌ എന്നതിന്റെ ഒരു ഉദാഹരണം. 
ആറുമാസത്തിനുശേഷം, കമ്പനി ലിസ്റ്റുചെയ്തു, ഇപ്പോള്‍ 100,000 ഷെയറുകളുടെ വില 
2 ഡോളര്‍ വീതമാണ്‌. കമ്പനി നന്നായി മാനേജുചെയ്യുന്നുവെങ്കില്‍, വില 
വര്‍ദ്ധിച്ചുകൊണ്ടിരിക്കുന്നു, സ്റ്റോക്ക്‌ 


ഓരോ ഷെയറിനും OF 20 അല്ലെങ്കില്‍ അതില്‍ കൂടുതല്‍ പോകാം. ഞങ്ങളുടെ 25,000 
ഡോളര്‍ ഒരു വര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍ ഒരു ദശലക്ഷത്തിലേക്ക്‌ പോയ വര്‍ഷങ്ങളുണ്ട്‌. 


നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ ചെയ്യുന്നതെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാമെങ്കില്‍ അത്‌ ചൂതാട്ടമല്ല. 
നിങ്ങള്‍ ഒരു ഇടപാടിലേക്ക്‌ പണം വലിച്ചെറിഞ്ഞ്‌ പ്രാര്‍ത്ഥിക്കുകയാണെങ്കില്‍ അത്‌ 
ചൂതാട്ടമാണ്‌. നിങ്ങളുടെ സാങ്കേതിക പരിജ്ഞാനം, ജ്ഞാനം, കളിയോടുള്ള 
സ്നേഹം എന്നിവ വിചിത്രത കുറയ്ക്കുന്നതിനും അപകടസാധ്യത 
കുറയ്ക്കുന്നതിനും ഉപയോഗിക്കുന്നതാണ്‌ എന്തിനെയും കുറിച്ചുളള ആശയം. 
തീര്‍ച്ചയായും, എല്ലായ്പ്പോഴും അപകടസാധ്യതയുണ്ട്‌. സാമ്പത്തിക ബുദ്ധിയാണ്‌ 
പ്രതിബന്ധങ്ങള്‍ മെച്ചപ്പെടുത്തുന്നത്‌. അങ്ങനെ, ഒരു വ്യക്തിക്ക്‌ 
അപകടസാധ്യതയുള്ളത്‌ മറ്റൊരാള്‍ക്ക്‌ അപകടസാധ്യത കുറവാണ്‌. 
ഓഹരികളിലോ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റിലോ മറ്റ്‌ വിപണികളിലോ ഉള്ളതിനേക്കാള്‍ 
കൂടുതല്‍ സാമ്പത്തിക വിദ്യാഭ്യാസത്തില്‍ നിക്ഷേപിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആളുകളെ 
നിരന്തരം പ്രോത്സാഹിപ്പിക്കുന്നതിന്റെ പ്രധാന കാരണം അതാണ്‌. നിങ്ങള്‍ 
സമര്‍ത്ഥനാണ്‌, പ്രതിബന്ധങ്ങളെ തോല്‍പ്പിക്കാനുള്ള മികച്ച അവസരം. 


ഞാന്‍ വ്യക്തിപരമായി നിക്ഷേപിച്ച സ്റ്റോക്ക്‌ നാടകങ്ങള്‍ മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും വളരെ 
ഉയര്‍ന്ന അപകടസാധ്യതയുള്ളവയാണ്‌ , അവ ശുപാര്‍ശ ചെയ്തിട്ടില്ല. ഞാന്‍ 1979 
മുതല്‍ ആ ഗെയിം കളിക്കുന്നു, എന്റെ കുടിശ്ശികയേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ പണം നല്‍കി. 
എന്നാല്‍ ഇങ്ങനെയുളള നിക്ഷേപം എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ നിങ്ങള്‍ ഭാമ്യമൃതിയുടെ 


എങ്കില്‍ ഉയര്‍ന്ന അപകടസാധ്യത ജനങ്ങളെ, നിങ്ങളുടെ ജീവിതത്തില്‍ 
വ്യത്യസ്തമായി സജ്ജമാക്കാന്‍ കഴിയും, $ 25,000 എടുത്തു $ 1 മില്യണ്‍ അത്‌ 
തിരിയാന്‍ ഒരു വര്‍ഷം കഴിവ്‌ ആ വരാം കുറഞ്ഞ റിസ്ക്‌ വേണ്ടി നിങ്ങള്‍. 


നേരത്തെ പറഞ്ഞതുപോലെ, ഞാന്‍ എഴുതിയതൊന്നും ഒരു ശുപാര്‍ശയല്ല. ലളിതവും 
സാധ്യവുമായതിന്റെ ഉദാഹരണമായി മാത്രമേ ഇത്‌ ഉപയോഗിക്കൂ. ഞാന്‍ ചെയ്യുന്നത്‌ 
കാര്യങ്ങളുടെ മഹത്തായ പദ്ധതിയിലെ ചെറിയ ഉരുളക്കിഴങ്ങാണ്‌. എന്നിട്ടും ഒരു 
ശരാശരി വ്യക്തിക്ക്‌, പ്രതിവര്‍ഷം 100,000 ഡോളറില്‍ കൂടുതല്‍ നിഷ്ക്രിയ വരുമാനം 
നല്ലതാണ്‌, അത്‌ നേടാന്‍ പ്രയാസമില്ല. കമ്പോളത്തെയും നിങ്ങള്‍ എത്ര മിടുക്കനെയും 
ആശ്രയിച്ച്‌, അഞ്ച്‌ മുതല്‍ 10 വര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍ ഇത്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയും. നിങ്ങളുടെ 
ജീവിതച്ചെലവ്‌ മിതമായി നിലനിര്‍ത്തുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ ജോലി ചെയ്യുന്നുണ്ടോ 
എന്നത്‌ പരിഗണിക്കാതെ, അധിക വരുമാനമായി, 000 100,000 വരുന്നത്‌ 
സുഖകരമാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ താല്‍പ്പര്യമുണ്ടെങ്കില്‍ അല്ലെങ്കില്‍ 
സമയമെടുക്കുകയാണെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ജോലിചെയ്യാം 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എതിരായിട്ടല്ല, സര്‍ക്കാര്‍ നികുതി സമ്പ്രദായം നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അനുകൂലമായി 
തിരഞ്ഞെടുക്കുകയും ഉപയോഗിക്കുകയും ചെയ്താല്‍ ഓഫ്‌ ചെയ്യുക. 


It is not gambling if you 
know what youre doing. 
It is gambling if youre 
just throwing money 
into a deal and praying. 


എന്റെ സ്വകാര്യ അടിസ്ഥാനം റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ആണ്‌. എനിക്ക്‌ റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ 
ഇഷ്ടമാണ്‌, കാരണം ഇത്‌ സ്ഥിരതയുള്ളതും വേഗത കുറഞ്ഞതുമാണ്‌. ഞാന്‍ 
അടിസ്ഥാനം ദ്യ keep മായി സൂക്ഷിക്കുന്നു. പണമൊഴുക്ക്‌ വളരെ സുസ്ഥിരമാണ്‌, 
ശരിയായി കൈകാര്യം ചെയ്യുകയാണെങ്കില്‍, മൂല്യം വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുന്നതിന്‌ നല്ല 
അവസരമുണ്ട്‌. റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റിന്റെ ദ്യ base മായ അടിത്തറയുടെ ഭംഗി, spec 
ഹക്കച്ചവട സ്റ്റോക്കുകളില്‍ ചെയ്യുന്നതുപോലെ കൂടുതല്‍ അപകടസാധ്യതകള്‍ 
നേടാന്‍ ഇത്‌ എന്നെ അനുവദിക്കുന്നു. 


ഞാന്‍ സ്റ്റോക്ക്‌ മാര്ക്കറ്റില്‌ വളരെയധികം ലാഭം നേടുന്നുവെങ്കില്‌ , ഞാന്‍ എന്റെ 
മൂലധന-നേട്ടനികുതി നേട്ടത്തിന്‌ അടയ്ക്കുകയും റിയല്‍ എസ്റേറ്റില്‌ 
അവശേഷിക്കുന്നവ വീണ്ടും നിക്ഷേപിക്കുകയും എന്റെ ആസ്തി അടിത്തറ 
വീണ്ടും ഉറപ്പിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. 


റിയല്‍ എസ്സറേറ്റിനെക്കുറിച്ചുളള അവസാന വാക്ക്‌: ഞാന്‍ ലോകമെമ്പാടും സഞ്ചരിച്ച്‌ 
നിക്ഷേപം പഠിപ്പിച്ചു. എല്ലാ നഗരത്തിലും, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ വിലകുറഞ്ഞ 
രീതിയില്‍ വാങ്ങാന്‍ കഴിയില്ലെന്ന്‌ ആളുകള്‍ പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ കേള്‍ക്കുന്നു. അത്‌ 
എന്റെ അനുഭവമല്ല. ന്യൂയോര്‍ക്കിലോ ടോക്കിയോയിലോ നഗരത്തിന്റെ 
പ്രാന്തപ്രദേശങ്ങളിലോ പോലും പ്രൈം വിലപേശലുകള്‍ മിക്ക ആളുകളും 
അവഗണിക്കുന്നു. ഉയര്‍ന്ന റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ വിലകളുള്ള സിംഗപ്പൂരില്‍, കുറഞ്ഞ 
ഡ്രൈവിംഗ്‌ ദൂരത്തിനുള്ളില്‍ വിലപേശലുകള്‍ ഇനിയും കണ്ടെത്താനുണ്ട്‌. 
അതിനാല്‍ ആരെങ്കിലും പറയുന്നത്‌ കേള്‍ക്കുമ്പോഴെല്ലാം, “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അത്‌ 
ചെയ്യാന്‍ കഴിയില്ല 


ഇവിടെ, “എന്നെ ചൂണ്ടിക്കാണിച്ച്‌,“ അവരെ ഇവിടെ എങ്ങനെ ചെയ്യണമെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയില്ല - "എന്നായിരിക്കാം യഥാര്‍ത്ഥ പ്രസ്താവനയെന്ന്‌ ഞാന്‍ അവരെ 
ഓര്‍മ്മിപ്പിക്കുന്നു . 


മികച്ച അവസരങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ കണ്ണുകൊണ്ട്‌ കാണില്ല. അവ നിങ്ങളുടെ മനസ്സോടെ 
കാണുന്നു. മിക്ക ആളുകളും ഒരിക്കലും സമ്പന്നരാകില്ല, കാരണം അവര്‍ക്ക്‌ മുന്നില്‍ 
അവസരങ്ങള്‍ തിരിച്ചറിയാന്‍ സാമ്പത്തിക പരിശീലനം ലഭിച്ചിട്ടില്ല. 


“ഞാന്‍ എങ്ങനെ ആരംഭിക്കും?” എന്ന്‌ എന്നോട്‌ പലപ്പോഴും ചോദിക്കാറുണ്ട്‌. 


ഈ പുസ്തകത്തിന്റെ അവസാന അധ്യായത്തില്‍, എന്റെ സാമ്പത്തിക 
സ്വാതന്ത്ര്യത്തിലേക്കുള്ള വഴിയില്‍ ഞാന്‍ പിന്തുടര്‍ന്ന 10 ഘട്ടങ്ങള്‍ ഞാന്‍ വാഗ്ദാനം 
ചെയ്യുന്നു. എന്നാല്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും ആസ്വദിക്കാന്‍ ഓര്‍മ്മിക്കുക. നിക്ഷേപത്തിന്റെ 
നിയമങ്ങളും പദാവലികളും നിങ്ങള്‍ മനസിലാക്കുകയും നിങ്ങളുടെ അസറ്റ്‌ കോളം 
നിര്‍മ്മിക്കാന്‍ ആരംഭിക്കുകയും ചെയ്യുമ്പോള്‍, നിങ്ങള്‍ എപ്പോഴെങ്കിലും 
കളിച്ചതുപോലെ ഇത്‌ ഒരു ഗെയിമാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കണ്ടെത്തുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
കരുതുന്നു. ചിലപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ വിജയിക്കുകയും ചിലപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ പഠിക്കുകയും 
ചെയ്യുന്നു. എന്നാല്‍ ആസ്വദിക്കൂ. തോല്‍ക്കുമെന്ന്‌ കൂടുതല്‍ ഭയപ്പെടുന്നതിനാല്‍ 
മിക്ക ആളുകളും ഒരിക്കലും വിജയിക്കില്ല. അതുകൊണ്ടാണ്‌ ഞാന്‍ സ്കൂളിനെ വളരെ 
നിസാരമായി കണ്ടെത്തിയത്‌. തെറ്റുകള്‍ മോശമാണെന്ന്‌ സ്കൂളില്‍ ഞങ്ങള്‍ 
മനസ്സിലാക്കുന്നു, അവ ഉണ്ടാക്കിയതിന്‌ ഞങ്ങള്‍ ശിക്ഷിക്കപ്പെടുന്നു. എന്നിട്ടും 
മനുഷ്യര്‍ പഠിക്കാന്‍ രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്തിരിക്കുന്ന രീതി നോക്കുകയാണെങ്കില്‍, 
ഞങ്ങള്‍ തെറ്റുകള്‍ വരുത്തുന്നു. താഴെ വീഴുന്നതിലൂടെ നടക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ പഠിക്കുന്നു. 
ഞങ്ങള്‍ ഒരിക്കലും താഴെ വീഴുന്നില്ലെങ്കില്‍ ഞങ്ങള്‍ ഒരിക്കലും നടക്കില്ല. ബൈക്ക്‌ 
ഓടിക്കാന്‍ പഠിക്കുന്നതിലും ഇത്‌ ബാധകമാണ്‌. എനിക്ക്‌ ഇപ്പോഴും കാല്‍മുട്ടുകളില്‍ 
പാടുകള്‍ ഉണ്ട്‌, എന്നാല്‍ ഇന്ന്‌ എനിക്ക്‌ ചിന്തിക്കാതെ ബൈക്ക്‌ ഓടിക്കാന്‍ കഴിയും. 
സമ്പന്നരാകുന്നതിലും ഇത്‌ ബാധകമാണ്‌. നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, മിക്ക ആളുകളും 
സമ്പന്നരല്ല എന്നതിന്റെ പ്രധാന കാരണം അവര്‍ നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ ഭയപ്പെടുന്നു 
എന്നതാണ്‌. വിജയികള്‍ തോല്‍ക്കുമെന്ന്‌ eee, എന്നാല്‍ പരാജിതരാണ്‌. 
പരാജയം വിജയ പ്രക്രിയയുടെ ഭാഗമാണ്‌. പരാജയം ഒഴിവാക്കുന്നവരും വിജയം 
ഒഴിവാക്കുന്നു. 


Great opportunities 
are not seen 
with your eyes. 
They are seen 
with your mind. 


എന്റെ ടെന്നീസ്‌ ഗെയിം പോലെ ഞാന്‍ പണത്തെ നോക്കുന്നു. ഞാന്‍ കഠിനമായി 
കളിക്കുന്നു, തെറ്റുകള്‍ വരുത്തുന്നു, ശരിയാക്കുന്നു, കൂടുതല്‍ തെറ്റുകള്‍ വരുത്തുന്നു, 
ശരിയാക്കുന്നു, മെച്ചപ്പെടുന്നു. ഞാന്‍ കളി തോറ്റാല്‍, ഞാന്‍ വലയിലുടനീളം എത്തി, 
എതിരാളിയുടെ കൈ കുലുക്കി, പുഞ്ചിരിച്ചു, “അടുത്ത ശനിയാഴ്ച കാണാം.” 


രണ്ട്‌ തരത്തിലുള്ള നിക്ഷേപകരുണ്ട്‌: 


1. പാക്കേജുചെയ്ത നിക്ഷേപം വാങ്ങുന്ന വ്യക്തിയാണ്‌ ആദ്യത്തേതും 
സാധാരണവുമായ തരം. ഒരു റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ കമ്പനി, ഒരു സ്റ്റോക്ക്‌ ബ്രോക്കര്‍ 
അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ പ്ലാനര്‍ പോലുളള ഒരു റീട്ടെയില്‍ out ട്ട്‌ലെറ്റിനെ അവര്‍ 
വിളിക്കുന്നു, അവര്‍ എന്തെങ്കിലും വാങ്ങുന്നു. അത്‌ ഒരു മ്യൂച്യല്‍ ഫണ്ട്‌, ഒരു REIT, ഒരു 
സ്റ്റോക്ക്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ബോണ്ട്‌ ആകാം. ഇത്‌ നിക്ഷേപത്തിന്റെ ശുദ്ധവും ലളിതവുമായ 
മാര്‍ഗമാണ്‌. ഒരു കമ്പ്യൂട്ടര്‍ സ്റ്റോറില്‍ പോയി ഷെല്‍ഫില്‍ നിന്ന്‌ തന്നെ ഒരു കമ്പ്യൂട്ടര്‍ 
വാങ്ങുന്ന ഒരു ഷോപ്പര്‍ ആയിരിക്കും ഒരു സാമ്യം. 


2. രണ്ടാമത്തെ തരം നിക്ഷേപം സൃഷ്ടിക്കുന്ന ഒരു നിക്ഷേപകനാണ്‌. ഘടകങ്ങള്‍ 
വാങ്ങുന്ന ഒരാള്‍ കമ്പ്യൂട്ടര്‍ നിര്‍മ്മിക്കുന്ന അതേ രീതിയില്‍ ഈ നിക്ഷേപകന്‍ 
സാധാരണയായി ഒരു ഡീല്‍ കൂട്ടിച്ചേര്‍ക്കുന്നു. എനിക്കറിയില്ല 


ഒരു കമ്പ്യൂട്ടറിന്റെ ഘടകങ്ങള്‍ ഒരുമിച്ച്‌ ചേര്‍ക്കുന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള ആദ്യ കാര്യം, 
പക്ഷേ എനിക്ക്‌ എങ്ങനെ അവസരങ്ങള്‍ ഒരുമിച്ച്‌ ചേര്‍ക്കാമെന്ന്‌ അറിയാം, 
അല്ലെങ്കില്‍ എങ്ങനെയെന്ന്‌ അറിയാവുന്ന ആളുകളെ അറിയാം. 


ഈ രണ്ടാം തരം നിക്ഷേപകരാണ്‌ കൂടുതല്‍ പ്രൊഫഷണല്‍ നിക്ഷേപകര്‍. ചിലപ്പോള്‍ 
എല്ലാ ഭാഗങ്ങളും ഒരുമിച്ച്‌ വരാന്‍ വര്‍ഷങ്ങളെടുക്കും. ചിലപ്പോള്‍ അവര്‍ ഒരിക്കലും 
അങ്ങനെ ചെയ്യില്ല. ഈ രണ്ടാമത്തെ തരം നിക്ഷേപകനാണ്‌ എന്റെ ധനികനായ 
അച്ഛന്‍ എന്നെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചത്‌. കഷണങ്ങള്‍ എങ്ങനെ ഒരുമിച്ച്‌ ചേര്‍ക്കാമെന്ന്‌ 
മനസിലാക്കേണ്ടത്‌ പ്രധാനമാണ്‌, കാരണം അവിടെയാണ്‌ വലിയ വിജയങ്ങള്‍ 
വസിക്കുന്നത്‌, വേലിയേറ്റം നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എതിരായി പോയാല്‍ ചിലപ്പോള്‍ ചില വലിയ 
നഷ്ടങ്ങളും. 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ രണ്ടാമത്തെ തരം നിക്ഷേപകനാകണമെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ മൂന്ന്‌ പ്രധാന 
കഴിവുകള്‍ വികസിപ്പിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. സാമ്പത്തികമായി ബുദ്ധിമാന്മാരാകാന്‍ 
ആവശ്യമായവര്‍ക്ക്‌ പുറമേയാണ്‌ ഈ കഴിവുകള്‍: 


1. മറ്റെല്ലാവര്‍ക്കും നഷ്ടമായ ഒരു അവസരം കണ്ടെത്തുക. 


മറ്റുളളവര്‍ അവരുടെ കണ്ണുകള്‍ നഷ്ടപ്പെടുത്തുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ മനസ്സോടെ കാണുന്നു. 
ഉദാഹരണത്തിന്‌, ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ഈ പഴയ വീട്‌ വാങ്ങി. നോക്കുന്നത്‌ സ്പൂക്കി 
ആയിരുന്നു. എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ അദ്ദേഹം ഇത്‌ വാങ്ങിയതെന്ന്‌ എല്ലാവരും 
ആശ്ചര്യപ്പെട്ടു. ഞങ്ങള്‍ കണ്ടില്ലെന്ന്‌ അദ്ദേഹം കണ്ടത്‌, നാല്‌ അധിക ഒഴിഞ്ഞ 
സ്ഥലങ്ങളുമായി വീട്‌ വന്നു എന്നതാണ്‌. ടൈറ്റില്‍ കമ്പനിയില്‍ പോയ ശേഷം അദ്ദേഹം 
അത്‌ കണ്ടെത്തി. വീട്‌ വാങ്ങിയ ശേഷം, അയാള്‍ വീട്‌ വലിച്ചുകീറി, അഞ്ച്‌ ലോട്ടുകള്‍ 
ഒരു നിര്‍മ്മാതാവിന്‌ മൂന്ന്‌ പാക്കേജിന്‌ നല്‍കിയതിന്റെ മൂന്നിരട്ടിക്ക്‌ വിറ്റു. 
രണ്ടുമാസത്തെ ജോലിക്കായി അദ്ദേഹം 75,000 ഡോളര്‍ സമ്പാദിച്ചു. ഇത്‌ 
വളരെയധികം പണമല്ല, പക്ഷേ ഇത്‌ മിനിമം വേതനം അടിക്കും. ഇത്‌ സാങ്കേതികമായി 
ബുദ്ധിമുട്ടുള്ള കാര്യമല്ല. 


2. പണം സ്വരൂപിക്കുക. 


ശരാശരി വ്യക്തി ബാങ്കില്‍ മാത്രമേ പോകുകയുള്ളൂ. ഈ രണ്ടാമത്തെ തരം 
നിക്ഷേപകര്‍ക്ക്‌ മൂലധനം എങ്ങനെ സമാഹരിക്കാമെന്ന്‌ അറിയേണ്ടതുണ്ട്‌, കൂടാതെ 
ബാങ്ക്‌ ആവശ്യമില്ലാത്ത നിരവധി മാര്‍ഗങ്ങളുണ്ട്‌. ആരംഭിക്കുന്നതിന്‌, ബാങ്കില്ലാതെ 
വീടുകള്‍ എങ്ങനെ വാങ്ങാമെന്ന്‌ ഞാന്‍ പഠിച്ചു. വീടുകള്‍ എന്നതിലുപരി പണം 
സ്വരൂപിക്കാനുള്ള പഠിച്ച കഴിവാണ്‌ അമൂല്യമായത്‌. 


“ബാങ്ക്‌ എനിക്ക്‌ പണം കടം കൊടുക്കില്ല” അല്ലെങ്കില്‍ “അത്‌ വാങ്ങാന്‍ എനിക്ക്‌ 
പണമില്ല” എന്ന്‌ ആളുകള്‍ പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ പലപ്പോഴും കേള്‍ക്കാറുണ്ട്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
ഒരു ടൈപ്പ്‌-ടു നിക്ഷേപകനാകണമെങ്കില്‍, മിക്ക ആളുകളെയും തടയുന്നതെങ്ങനെ 
എന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ പഠിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. മറ്റൊരു വിധത്തില്‍ പറഞ്ഞാല്‍, ഭൂരിപക്ഷം 
ആളുകളും അവരുടെ പണത്തിന്റെ അഭാവം ഒരു ഇടപാട്‌ നടത്തുന്നതില്‍ നിന്ന്‌ 
തടയുന്നു. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആ തടസ്സം ഒഴിവാക്കാന്‍ കഴിയുമെങ്കില്‍, ആ കഴിവുകള്‍ 
പഠിക്കാത്തവരേക്കാള്‍ നിങ്ങള്‍ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ മുന്നിലായിരിക്കും. ബാങ്കില്‍ ഒരു 
രൂപ പോലും ഇല്ലാതെ ഞാന്‍ ഒരു വീട്‌, സ്റ്റോക്ക്‌, അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു അപ്പാർട്ട്മെന്റ്‌ 
കെട്ടിടം വാങ്ങിയിട്ടുണ്ട്‌. ഒരിക്കല്‍ ഞാന്‍ 1.2 മില്യണ്‍ ഡോളറിന്‌ ഒരു അപ്പാർട്ട്മെന്റ്‌ 
വീട്‌ വാങ്ങി. വില്‍പ്പനക്കാരനും വാങ്ങുന്നവനും തമ്മിലുള്ള രേഖാമൂലമുള്ള കരാര്‍ 
ഉപയോഗിച്ച്‌ “ഇത്‌ കെട്ടിയിടുക” എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ ചെയ്തു. 


ഞാന്‍ ഒരു ലക്ഷം ഡോളര്‍ നിക്ഷേപം സമാഹരിച്ചു, ബാക്കി പണം സ്വരൂപിക്കാന്‍ 90 
ദിവസം വാങ്ങി. ഞാനെന്തിനാണ്‌ ഇത്‌ ചെയ്തത്‌? 2 മില്ല്യണ്‍ ഡോളര്‍ വിലയുണ്ടെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയാമെന്നതിനാല്‍. ഞാന്‍ ഒരിക്കലും പണം സ്വരൂപിച്ചിട്ടില്ല. പകരം, ഒരു 
ലക്ഷം ഡോളര്‍ നിക്ഷേപിച്ചയാള്‍ എനിക്ക്‌ ഡീല്‍ കണ്ടെത്തുന്നതിനായി 50,000 
ഡോളര്‍ തന്നു, എന്റെ സ്ഥാനം ഏറ്റെടുത്തു, ഞാന്‍ നടന്നു. ആകെ ജോലി സമയം: 
മൂന്ന്‌ ദിവസം. വീണ്ടും, നിങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാം. 
നിക്ഷേപം വാങ്ങുന്നില്ല. ഇത്‌ കൂടുതല്‍ അറിയാനുള്ള ഒരു കേസാണ്‌. 


3. മിടുക്കരായ ആളുകളെ സംഘടിപ്പിക്കുക. 


തങ്ങളെക്കാള്‍ ബുദ്ധിമാനായ ഒരു വ്യക്തിയുമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുകയോ 
നിയമിക്കുകയോ ചെയ്യുന്നവരാണ്‌ ബുദ്ധിമാനായ ആളുകള്‍. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഉപദേശം 
ആവശ്യമുള്ളപ്പോള്‍, നിങ്ങളുടെ ഉപദേശകനെ വിവേകത്തോടെ 
തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഉറപ്പാക്കുക. 


പഠിക്കാന്‍ ഒരുപാട്‌ കാര്യങ്ങളുണ്ട്‌, പക്ഷേ പ്രതിഫലം ജ്യോതിശാസ്ത്രപരമായിരിക്കാം. 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആ കഴിവുകള്‍ പഠിക്കാന്‍ താല്‍പ്പര്യമില്ലെങ്കില്‍, ടൈപ്പ്‌-വണ്‍ 
നിക്ഷേപകനാകാന്‍ വളരെ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നു. അതാണ്‌ നിങ്ങളുടെ ഏറ്റവും വലിയ 
സമ്പത്ത്‌ എന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാം. അത്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാത്ത കാര്യമാണ്‌ നിങ്ങളുടെ 
ഏറ്റവും വലിയ അപകടസാധ്യത. 


എല്ലായ്പ്പോഴും അപകടസാധ്യതയുണ്ട്‌, അതിനാല്‍ അപകടസാധ്യത 
ഒഴിവാക്കുന്നതിനുപകരം റിസ്ക്‌ കൈകാര്യം ചെയ്യാന്‍ പഠിക്കുക. 


അധ്യായം ആറ്‌ - പാഠം 6: പഠിക്കാന്‍ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കരുത് 
പണത്തിനായി 


പ്രവര്‍ത്തിക്കുക 

തൊഴില്‍ സ്ധുരക്ഷ എന്നത്‌ എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‌ എല്ലാം 

അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നു. പഠനം എല്ലാം എന്റെ 

ധനികനായ അച്ഛന്‌ അര്‍ത്ഥമാക്കി. 
കുറച്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്ക്‌ മുമ്പ്‌, സിംഗപ്പൂരിലെ ഒരു പത്രവുമായി ഞാന്‍ ഒരു അഭിമുഖം 
നല്‍കി. യുവ വനിതാ റിപ്പോര്‍ട്ടര്‍ കൃത്യസമയത്ത്‌ എത്തി, അഭിമുഖം ഉടന്‍ നടന്നു. 
ഞങ്ങള്‍ ഒരു ആ LUX ംബര ഹോട്ടലിന്റെ ലോബിയില്‍ ഇരുന്നു, കോഫി കുടിച്ച്‌, 
സിംഗപ്പൂര്‍ സന്ദര്‍ശനത്തിന്റെ ഉദ്ദേശ്യത്തെക്കുറിച്ച്‌ ചര്‍ച്ച ചെയ്തു. സിഗ്‌ സിഗ്ഗറുമായി 
ഞാൻ പ്ലാറ്റ്ഫോം പങ്കിടേണ്ടതായിരുന്നു. അദ്ദേഹം പ്രചോദനത്തെക്കുറിച്ചാണ്‌ 
സംസാരിച്ചത്‌, ഞാന്‍ “സമ്പന്നരുടെ രഹസ്യങ്ങള്‍” എന്ന വിഷയത്തില്‍ 
സംസാരിക്കുകയായിരുന്നു. 


“ഒരു ദിവസം, നിങ്ങളെപ്പോലെ മികച്ച വില്‍പ്പനയുള്ള എഴുത്തുകാരനാകാന്‍ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു ,” അവള്‍ പറഞ്ഞു. പേപ്പറിനായി അവള്‍ എഴുതിയ ചില ലേഖനങ്ങള്‍ 
ഞാന്‍ കണ്ടു, എന്നെ ആകര്‍ഷിച്ചു. അവള്‍ക്ക്‌ കടുപ്പമേറിയതും വ്യക്തമായതുമായ 
ഒരു രചനാരീതി ഉണ്ടായിരുന്നു. അവളുടെ ലേഖനങ്ങള്‍ ഒരു വായനക്കാരന്റെ 
താത്പര്യം കാത്തുസൂക്ഷിക്കുന്നു. 


“നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു ae ശൈലി ഉണ്ട്‌,” ഞാന്‍ മറുപടിയില്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങളുടെ 
സ്വപ്നം സാക്ഷാത്കരിക്കുന്നതില്‍ നിന്ന്‌ നിങ്ങളെ തടയുന്നതെന്താണ്‌?” 


“എന്റെ ജോലി എവിടെയും പോകുന്നതായി തോന്നുന്നില്ല,” അവള്‍ നിശബ്ദമായി 
പറഞ്ഞു. “എന്റെ നോവലുകള്‍ മികച്ചതാണെന്ന്‌ എല്ലാവരും പറയുന്നു, പക്ഷേ ഒന്നും 
സംഭവിക്കുന്നില്ല. അതിനാല്‍ ഞാന്‍ എന്റെ ജോലി പേപ്പറില്‍ സൂക്ഷിക്കുന്നു. 
കുറഞ്ഞത്‌ അത്‌ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്തെങ്കിലും 
നിര്‍ദ്ദേശങ്ങളുണ്ടോ? ” 


“അതെ, ഞാന്‍ ചെയ്യുന്നു,” ഞാന്‍ ശോഭയോടെ പറഞ്ഞു. “സിംഗപ്പൂരിലെ എന്റെ 
ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ആളുകളെ വില്‍ക്കാന്‍ പരിശ്ലിപ്പിക്കുന്ന ഒരു സ്കൂള്‍ നടത്തുന്നു. 
റണ്‍സ്‌ വില്‍പ്പന-പരിശീലനം ഇവിടെ മുന്‍നിര കോര്‍പ്പറേഷനുകളുടെ നിരവധി 
കോഴ്സുകള്‍ 


സിംഗപ്പൂര്‍, അദ്ദേഹത്തിന്റെ ഒരു കോഴ്‌സില്‍ പങ്കെടുക്കുന്നത്‌ നിങ്ങളുടെ കരിയറിനെ 
വളരെയധികം മെച്ചപ്പെടുത്തുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ കരുതുന്നു. ” 


അവള്‍ കടുപ്പിച്ചു. “വില്‍ക്കാന്‍ പഠിക്കാന്‍ ഞാന്‍ സ്കൂളില്‍ പോകണമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
പറയുന്നുണ്ടോ?” 


ഞാന്‍ തലയാട്ടി. 

“നിങ്ങള്‍ ഗുരുതരമല്ല, അല്ലേ?” 

വീണ്ടും ഞാന്‍ തലയാട്ടി. “അതില്‍ എന്താണ്‌ കുഴപ്പം?” ഞാന്‍ ഇപ്പോള്‍ 

ബാക്ക്‌ പെഡലിംഗ്‌ ആയിരുന്നു. അവള്‍ എന്തോ അസ്വസ്ഥനായിരുന്നു, ഇപ്പോള്‍ 


ഞാൻ ഒന്നും പറയുന്നില്ലെന്ന്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. സഹായകമാകാനുള്ള എന്റെ 
ശ്രമത്തില്‍, ഞാന്‍ എന്റെ നിര്‍ദ്ദേശത്തെ പ്രതിരോധിക്കുന്നു. “എനിക്ക്‌ ഇംഗ്ലീഷ്‌ 


സാഹിത്യത്തില്‍ ബിരുദാനന്തര ബിരുദം ഉണ്ട്‌. ഒരു വില്‍പ്പനക്കാരനാകാന്‍ ഞാന്‍ 
എന്തിന്‌ സ്കൂളില്‍ പോകും? ഞാന്‍ ഒരു പ്രൊഫഷണലാണ്‌. ഒരു തൊഴിലില്‍ 
പരിശീലനം നേടാനായി ഞാന്‍ സ്കൂളില്‍ പോയി, അതിനാല്‍ ഞാന്‍ ഒരു 
വില്‍പ്പനക്കാരനാകേണ്ടതില്ല. വില്‍പ്പനക്കാരെ ഞാന്‍ വെറുക്കുന്നു. അവര്‍ക്ക്‌ 
വേണ്ടത്‌ പണമാണ്‌. ഞാന്‍ വില്‍പ്പന പഠിക്കേണ്ടതിന്റെ കാരണം എന്നോട്‌ പറയുക? ” 
അവള്‍ അവളുടെ ബ്രീഫ്കേസ്‌ പായ്ക്ക്‌ ചെയ്യുകയായിരുന്നു. അഭിമുഖം 
അവസാനിച്ചു. 


കോഫി ടേബിളില്‍ ഞാന്‍ എഴുതിയ ഏറ്റവും മികച്ച വില്‍പ്പനയുള്ള പുസ്തകത്തിന്റെ 
ഒരു പകര്‍പ്പ്‌ ഇരുന്നു . ഞാന്‍ അത്‌ എടുക്കുകയും അവളുടെ നിയമപരമായ പാഡില്‍ 
കുറിച്ച കുറിപ്പുകള്‍ എടുക്കുകയും ചെയ്തു. 


“നിങ്ങള്‍ ഇത്‌ കാണുന്നുണ്ടോ?” അവളുടെ കുറിപ്പുകള്‍ ചൂണ്ടിക്കാണിച്ച്‌ ഞാന്‍ 
പറഞ്ഞു. 


അവള്‍ അവളുടെ കുറിപ്പുകളിലേക്ക്‌ നോക്കി. "എന്ത്‌?" അവള്‍ പറഞ്ഞു. വീണ്ടും, 


ഞാന്‍ അവളുടെ കറ ്ളലേക്ക മന ib പൂര്‍വ്വം ചൂണ്ടിക്കാണിച്ചു. അവളുടെ 
പാഡില്‍ അവള്‍ എഴുതി: 


“റോബര്‍ട്ട്‌ കിയോസാക്കി, ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ വിറ്റുപോയ എഴുത്തുകാരന്‍.” 


“ഇത്‌ ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ വിറ്റുപോയ SO Oe enone പറയുന്നു , മികച്ച 
എഴുത്തുകാരനല്ല,” ഞാന്‍ നിശബ്ദമായി പറഞ്ഞു. 


അവളുടെ കണ്ണുകള്‍ വിടര്‍ന്നു. 


“ഞാന്‍ ഭയങ്കര എഴുത്തുകാരനാണ്‌,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ ഒരു മികച്ച 
എഴുത്തുകാരനാണ്‌. ഞാന്‍ സെയില്‍സ്‌ സ്‌കൂളില്‍ പോയി. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
ബിരുദാനന്തര ബിരുദം ഉണ്ട്‌. അവയെ ഒന്നിച്ചുചേര്‍ത്താല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു 
'ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ വിറ്റുപോകുന്ന രചയിതാവും' ഏറ്റവും മികച്ച എഴുത്തുകാരനും" 
ലഭിക്കും. ” 


അവളുടെ കണ്ണുകളില്‍ നിന്ന്‌ കോപം ആളിക്കത്തി. “എങ്ങനെ വില്‍ക്കാമെന്ന്‌ 
മനസിലാക്കാന്‍ ഞാൻ ഒരിക്കലും താഴ്ന്നിരിക്കില്ല. നിങ്ങളെപ്പോലുള്ളവര്‍ക്ക്‌ 
ബിസിനസ്സ്‌ എഴുത്ത്‌ ഇല്ല. ഞാന്‍ പ്രൊഫഷണലായി പരിശീലനം നേടിയ 
എഴുത്തുകാരനാണ്‌, നിങ്ങള്‍ ഒരു സെയില്‍സ്മാനാണ്‌. ഇത്‌ ശരിയല്ല, "അവള്‍ 
പറഞ്ഞു. 


അവള്‍ അവളുടെ ബാക്കി കുറിപ്പുകള്‍ മാറ്റി വലിയ ഗ്ലാസ്‌ വാതിലുകളിലൂടെ 
ഈര്‍പ്പമുള്ള സിംഗപ്പൂരിലേക്ക്‌ തിരക്കി. 


പിറ്റേന്ന്‌ രാവിലെ അവള്‍ എനിക്ക്‌ നല്ലതും അനുകൂലവുമായ ഒരു എഴുത്ത്‌ നല്‍കി. 


ലോകം സമര്‍ത്ഥരും കഴിവുള്ളവരും വിദ്യാസമ്പന്നരും പ്രതിഭാധനരുമായ 
ആളുകളാല്‍ നിറഞ്ഞിരിക്കുന്നു. ഞങ്ങള്‍ എല്ലാ ദിവസവും അവരെ കണ്ടുമുട്ടുന്നു. 
അവ നമുക്ക്‌ ചുറ്റുമുണ്ട്‌. 


കുറച്ച്‌ ദിവസങ്ങള്‍ക്ക്‌ മുമ്പ്‌, എന്റെ കാര്‍ ശരിയായി ഓടുന്നില്ല. ഞാന്‍ ഒരു 
ഗാരേജിലേക്ക്‌ വലിച്ചു, യുവ മെക്കാനിക്ക്‌ ഏതാനും മിനിറ്റുകള്‍ക്കുള്ളില്‍ അത്‌ 
ശരിയാക്കി. കേട്ട്‌ കേട്ട്‌ എന്താണ്‌ തെറ്റെന്ന്‌ അവനറിയാമായിരുന്നു 


എഞ്ചിന്‍. ഞാന്‍ അത്ഭുതപ്പെട്ടു. 


കഴിവുള്ള ആളുകള്‍ എത്രമാത്രം സമ്പാദിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിരന്തരം ഞെടുന്നു. 
പ്രതിവര്‍ഷം 20,000 ഡോളറില്‍ താഴെ വരുമാനം നേടുന്ന മിടുക്കരും ഉന്നത 
വിദ്യാഭ്യാസമുള്ളവരുമായ ആളുകളെ ഞാന്‍ കണ്ടുമുട്ടി. മെഡിക്കല്‍ ട്രേഡില്‍ 
വിദഗ്ധനായ ഒരു ബിസിനസ്‌ കണ്‍സള്‍ട്ടന്റ്‌ എന്നോട്‌ പറഞ്ഞു, എത്ര ഡോക്ടര്‍മാര്‍, 
ദന്തഡോക്ടര്‍മാര്‍, കൈറോപ്രാക്ടര്‍മാര്‍ എന്നിവര്‍ സാമ്പത്തികമായി 
ബുദ്ധിമുട്ടുന്നു. ഇക്കാലമത്രയും, അവര്‍ ബിരുദം പൂര്‍ത്തിയാകുമ്പോള്‍ ഡോളര്‍ 
പകരും എന്ന്‌ ഞാന്‍ കരുതി. ഈ ബിസിനസ്സ്‌ കണ്‍സശട്ടന്റാണ്‌ എനിക്ക്‌ ഈ വാചകം 
നല്‍കിയത്‌: “അവര്‍ വലിയ സമ്പത്തില്‍ നിന്ന്‌ ഒരു കഴിവാണ്‌.” 


ഈ വാക്യത്തിന്റെ അര്‍ത്ഥമെന്തെന്നാല്‍, മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും ഒരു വൈദഗ്ദ്ധ്യം 
പഠിക്കാനും പ്രാവീണ്യം നേടാനും മാത്രമേ ആവശ്യമുള്ളൂ, അവരുടെ വരുമാനം 
ഗണ്യമായി ഉയരും. അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌, നിക്ഷേപം, മാര്‍ക്കറ്റിംഗ്‌, നിയമം എന്നിവയുടെ 
സമന്വയമാണ്‌ ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ ഇന്റലിജന്‍സ്‌ എന്ന്‌ ഞാന്‍ മുമ്പ്‌ സൂചിപ്പിച്ചു. ഈ നാല്‌ 
സാങ്കേതിക വൈദഗ്ധ്യങ്ങളും സംയോജിപ്പിച്ച്‌ പണം ഉപയോഗിച്ച്‌ പണം 
സമ്പാദിക്കുന്നത്‌ മിക്ക ആളുകളും വിശ്വസിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ എളുപ്പമാണ്‌. 
പണത്തിന്റെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍, കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുക എന്നതാണ്‌ മിക്ക 
ആളുകള്‍ക്കും അറിയാവുന്ന ഒരേയൊരു കഴിവ്‌. 


കഴിവുകളുടെ ഒരു സിനര്‍ജിയുടെ ഏറ്റവും മികച്ച ഉദാഹരണം ളു യുവ 
എഴുത്തുകാരന്‍ ആയിരുന്നു. വില്‍പ്പനയുടെയും വിപണനത്തിന്റെയും കഴിവുകള്‍ 
അവള്‍ ഉത്സാഹത്തോടെ പഠിച്ചാല്‍, അവളുടെ വരുമാനം ഗണ്യമായി ഉയരും. ഞാന്‍ 
അവളാണെങ്കില്‍, പരസ്യ കോപ്പിറൈറ്റിംഗിലും വില്‍പ്പനയിലും ഞാന്‍ ചില 
കോഴ്സുകള്‍ എടുക്കും. പിന്നെ, പത്രത്തില്‍ ജോലി ചെയ്യുന്നതിനുപകരം ഞാന്‍ ഒരു 
പരസ്യ ഏജന്‍സിയില്‍ ജോലി തേടും. ഇത്‌ ശമ്പളം വെട്ടിക്കുറച്ചതാണെങ്കിലും , 
വിജയകരമായ പരസ്യത്തില്‍ ഉപയോഗിക്കുന്ന ഷോര്‍ട്ട്‌ കട്ട്‌ എങ്ങനെ 
ആശയവിനിമയം നടത്താമെന്ന്‌ അവള്‍ പഠിക്കും . ഒരു പ്രധാന വൈദഗ്ധ്യമായ 
പബ്ലിക്‌ റിലേഷന്‍സ്‌ പഠിക്കാനും അവര്‍ സമയം ചെലവഴിക്കുമായിരുന്നു. 
ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ സ public ജന്യ പബ്ലിസിറ്റി എങ്ങനെ നേടാമെന്ന്‌ അവള്‍ പഠിക്കും. 
പിന്നെ, രാത്രിയിലും വാരാന്ത്യങ്ങളിലും അവള്‍ അവളുടെ മികച്ച നോവല്‍ 
എഴുതുന്നുണ്ടാകാം. അത്‌ പൂര്‍ത്തിയാകുമ്പോള്‍, അവള്‍ക്ക്‌ നന്നായി വില്‍ക്കാന്‍ 
കഴിയും 


അവളുടെ പുസ്തകം. ചുരുങ്ങിയ സമയത്തിനുള്ളില്‍, അവള്‍ 
“ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ വിറ്റുപോകുന്ന എഴുത്തുകാരിയാകാം.” 


എന്റെ ആദ്യത്തെ പുസ്തകം, നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നനും സന്തുഷ്ടനുമായിരിക്കാ൯ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, സ്‌കൂളില്‍ പോകരുത്‌; ഒരു പ്രസാധകന്‍ നിര്‍ദ്ദേശിച്ചു, 
ശീര്‍ഷകം വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്റെ സ്ാാമ്പത്തികശാസ്ത്രത്തിലേക്ക്‌ മാറ്റാന്‍ . 
അത്തരത്തിലുള്ള ഒരു ശീര്‍ഷകത്തോടെ ഞാന്‍ രണ്ട്‌ പുസ്തകങ്ങള്‍ വില്‍ക്കുമെന്ന്‌ 
ഞാന്‍ പ്രസാധകനോട്‌ പറഞ്ഞു: ഒന്ന്‌ എന്റെ കുടുംബത്തിനും മറ്റൊന്ന്‌ എന്റെ ഉറ്റ 
ചങ്ങാതിക്കും. അവര്‍ ഇത്‌ സ .ജന്യമായി പ്രതീക്ഷിക്കുന്നു എന്നതാണ്‌ പ്രശ്‌നം. 
വൃത്തികെട്ട തലക്കെട്ട്‌, നിങ്ങള്‍ ധനികനും സന്തുഷ്ടനുമായിരിക്കാ൯ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, സ്കൂളില്‍്‌ പോകരുത്‌, തിരഞ്ഞെടുത്തത്‌ ഇതിന്‌ ധാരാളം 
ടണ്‍ പബ്ജിസിറ്റി ലഭിക്കുമെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ക്കറിയാം. ഞാന്‍ 

വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്‌ അനുകൂലനാണ്‌ , വിദ്യാഭ്യാസ പരിഷ്കരണത്തില്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു. 
ഞാൻ വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്‌ അനുകൂലമായിരുന്നില്ലെങ്കില്‍, നമ്മുടെ പുരാതന വിദ്യാഭ്യാസ 
സമ്പ്രദായത്തില്‍ മാറ്റം വരുത്താന്‍ ഞാന്‍ എന്തിനാണ്‌ സമ്മർദ്ദം ചെലുത്തുന്നത്‌? 
അതിനാല്‍ കൂടുതല്‍ ടിവി, റേഡിയോ ഷോകളില്‍ എന്നെ ആകര്‍ഷിക്കുന്ന ഒരു 
ശീര്‍ഷകം ഞാന്‍ തിരഞ്ഞെടുത്തു, കാരണം വിവാദമാകാന്‍ ഞാന്‍ തയ്യാറായിരുന്നു. 


ഞാന്‍ ഒരു ഫ്രൂട്കേക്ക്‌ ആണെന്ന്‌ പലരും കരുതി, പക്ഷേ പുസ്തകം വില്‍ക്കുകയും 
വില്‍ക്കുകയും ചെയ്തു. 


1969 ല്‍ ഞാന്‍ യുഎസ്‌ മര്‍ച്ചന്റ്‌ മറൈന്‍ അക്കാദമിയില്‍ നിന്ന്‌ ബിരുദം 
നേടിയപ്പോള്‍, എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ സന്തുഷ്ടനായിരുന്നു. 
കാലിഫോര്‍ണിയയിലെ സ്റ്റാന്‍ഡേര്‍ഡ്‌ ഓയില്‍ അതിന്റെ ഓയില്‍-ടാങ്കര്‍ കപ്പലിന്‌ 
എന്നെ മൂന്നാമത്തെ ഇണയായി നിയമിച്ചു. എന്റെ സഹപാഠികളുമായി 
താരതമ്യപ്പെടുത്തുമ്പോള്‍ ശമ്പളം കുറവായിരുന്നു, പക്ഷേ കോളേജിനുശേഷം 
ആദ്യത്തെ യഥാര്‍ത്ഥ ജോലിക്ക്‌ കുഴപ്പമില്ല. ഓവര്‍ടൈം ഉള്‍പ്പെടെ പ്രതിവര്‍ഷം 42,000 
ഡോളറായിരുന്നു എന്റെ ആരംഭ ശമ്പളം, എനിക്ക്‌ ഏഴുമാസം മാത്രമേ ജോലി 
ചെയ്യേണ്ടി വന്നുള്ളൂ. എനിക്ക്‌ അഞ്ച്‌ മാസത്തെ അവധിക്കാലം ഉണ്ടായിരുന്നു. 
എനിക്ക്‌ താല്‍പ്പര്യമുണ്ടായിരുന്നുവെങ്കില്‍, എനിക്ക്‌ ഒരു സബ്സിഡിയറി ഷിപ്പിംഗ്‌ 
കമ്പനിയുമായി വിയറ്റ്നാമിലേക്ക്‌ ഓടിക്കയറാനും അഞ്ച്‌ മാസത്തെ അവധിക്കാലം 
എടുക്കുന്നതിനുപകരം എന്റെ വേതനം ഇരട്ടിയാക്കാനും കഴിയുമായിരുന്നു. 


“You want to know 
a little about a lot” 
was rich dad's 
suggestion. 


എനിക്ക്‌ മുന്നില്‍ ഒരു മികച്ച കരിയര്‍ ഉണ്ടായിരുന്നു, എന്നിട്ടും കമ്പനിയുമായി 
ആറുമാസത്തിനുശേഷം ഞാന്‍ രാജിവയ്ക്കുകയും മറൈന്‍ കോര്‍പ്സില്‍ 
ചേരുകയും എങ്ങനെ പറക്കാമെന്ന്‌ മനസിലാക്കുകയും ചെയ്തു. എന്റെ 
വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ തകര്‍ന്നുപോയി. റിച്ച്‌ ഡാഡി എന്നെ അഭിനന്ദിച്ചു. 


സ്‌കൂളിലും ജോലിസ്ഥലത്തും, ജനപ്രിയ അഭിപ്രായം സ്പെഷ്യലൈസേഷന്റെ 
ആശയമാണ്‌: അതായത്‌, കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്നതിനോ അല്ലെങ്കില്‍ 
സ്ഥാനക്കയറ്റം ലഭിക്കുന്നതിനോ, നിങ്ങള്‍ സ്പെഷ്യലൈസ്‌ ചെയ്യേണ്ടതുണ്ട്‌. 
അതുകൊണ്ടാണ്‌ മെഡിക്കല്‍ ഡോക്ടര്‍മാര്‍ ഉടന്‍ തന്നെ ഓര്‍ത്തോപെഡിക്സ്‌ 
അല്ലെങ്കില്‍ പീഡിയാട്രിക്സ്‌ പോലുള്ള ഒരു പ്രത്യേകത തേടാന്‍ തുടങ്ങുന്നത്‌. 
അക്കാണ്ടന്റുമാര്‍, ആര്‍ക്കിടെക്റ്റുകള്‍, അഭിഭാഷകര്‍, പൈലറ്റുകള്‍, മറ്റുള്ളവര്‍ 
എന്നിവര്‍ക്കും ഇത്‌ ബാധകമാണ്‌. 


എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ അതേ പിടിവാശിയില്‍ വിശ്വസിച്ചു. 
അതുകൊണ്ടാണ്‌ ഒടുവില്‍ ഡോക്ടറേറ്റ്‌ നേടിയപ്പോള്‍ അദ്ദേഹം പുളകിതനായത്‌. 
കുറച്ചുകൂടി കുറച്ചുകൂടി പഠിക്കുന്ന ആളുകള്‍ക്ക്‌ സ്കൂളുകള്‍ പ്രതിഫലം 
നല്‍കുമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം പലപ്പോഴും സമ്മതിച്ചു. 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ നേരെ വിപരീതമായി ചെയ്യാന്‍ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു. 
“നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരുപാട്‌ കാര്യങ്ങള്‍ അറിയണം” എന്നത്‌ അദ്ദേഹത്തിന്റെ 
നിര്‍ദ്ദേശമായിരുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌ വര്‍ഷങ്ങളായി ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്റെ 
കമ്പനികളുടെ വിവിധ മേഖലകളില്‍ ജോലി ചെയ്തത്‌. ഒരു 


ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്റെ അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌ വിഭാഗത്തില്‍ ജോലി ചെയ്തു. ഞാന്‍ 
ഒരിക്കലും അക്കാണ്ടന്നായിരിക്കില്ലെങ്കിലും, ഞാന്‍ ഓസ്മോസിസ്‌ വഴി 
പഠിക്കണമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം ആഗ്രഹിച്ചു. ഞാന്‍ സമ്പന്നനാണെന്ന്‌ റിച്ച്‌ ഡാഡിക്ക്‌ 
അറിയാമായിരുന്നു, അച്ഛന്റെ നിര്‍ദ്ദേശം പദപ്രയോഗവും പ്രധാനപ്പെട്ടതും 
അല്ലാത്തതുമായ കാര്യങ്ങളെക്കുറിച്ചുള്ള ധാരണയും എടുക്കും. വില്‍പ്പന, 
റിസര്‍വേഷന്‍, മാര്‍ക്കറ്റിംഗ്‌ എന്നിവയിലും ഞാന്‍ ഒരു ബസ്‌ ബോയ്‌, കണ്‍സ്ട്രക്ഷന്‍ 
വര്‍ക്കര്‍ എന്നീ നിലകളില്‍ പ്രവര്‍ത്തിച്ചിട്ടുണ്ട്‌. എന്നെയും മൈക്കിനെയും അദ്ദേഹം 
അലങ്കരിക്കുകയായിരുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌ അദ്ദേഹത്തിന്റെ ബാങ്കര്‍മാര്‍, 
അഭിഭാഷകര്‍, അക്കണ്ടന്റുമാര്‍, ബ്രോക്കര്‍മാര്‍ എന്നിവരുമായി ഞങ്ങള്‍ 
മീറ്റിംഗുകളില്‍ ഇരിക്കണമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം നിര്‍ബന്ധിച്ചത്‌. തന്റെ സാമ്രാജ്യത്തിന്‍റെ 
എല്ലാ വശങ്ങളെക്കുറിച്ചും നമ്മള്‍ അല്‍പ്പം അറിയണമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം ആഗ്രഹിച്ചു. 


ഞാന്‍ എന്റെ നിര്‍ഗമിക്കുകയാണെങ്കില്‍ ഉയര്‍ന്ന വരുമാനവും സ്റ്റാന്‍ഡേര്‍ഡ്‌ എണ്ണ 
ജോലി, എന്റെ അഭ്യസ്തവിദ്യരായ ഡാഡി ഒരു ഉണ്ടായിരുന്നു ഹൃദയം-ടു-ഹൃദയം 
എന്നോടുകൂടെ സംവാദം. അയാള്‍ അമ്പരന്നു. ഉയര്‍ന്ന ശമ്പളം, മികച്ച 
ആനുകൂല്യങ്ങള്‍, ധാരാളം അവധി, സ്ഥാനക്കയറ്റത്തിനുള്ള അവസരം എന്നിവ 
വാഗ്ദാനം ചെയ്ത ഒരു കരിയറില്‍ നിന്ന്‌ രാജിവയ്ക്കാനുള്ള എന്റെ തീരുമാനം 
അദ്ദേഹത്തിന്‌ മനസിലാക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞില്ല. ഒരു സായാഹ്നത്തില്‍ അദ്ദേഹം എന്നോട്‌ 
ചോദിച്ചപ്പോള്‍, “നിങ്ങള്‍ എന്തിനാണ്‌ ഉപേക്ഷിച്ചത്‌?” ഞാന്‍ കഠിനമായി 
പരിശ്രമിച്ചെങ്കിലും എനിക്ക്‌ അദ്ദേഹത്തോട്‌ അത്‌ വിശദീകരിക്കാന്‍ കഴിഞ്ഞില്ല. 
എന്റെ യുക്തി അദ്ദേഹത്തിന്റെ യുക്തിക്ക്‌ യോജിച്ചില്ല. എന്റെ യുക്തി എന്റെ 
സമ്പന്നനായ അച്ഛന്റെ യുക്തിയായിരുന്നു എന്നതാണ്‌ വലിയ പ്രശ്നം. 


തൊഴില്‍ സുരക്ഷ എന്നത്‌ എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‌ എല്ലാം അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നു. 
പഠനം എല്ലാം എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‌ അര്‍ത്ഥമാക്കി. 


ഒരു കപ്പലിന്റെ ഉദ്യോഗസ്ഥനാകാന്‍ ഞാന്‍ സ്കൂളില്‍ പോയി എന്ന്‌ വിദ്യാസമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്‍ കരുതി. അന്താരാഷ്ട്ര വ്യാപാരം പഠിക്കാനാണ്‌ ഞാന്‍ സ്കൂളില്‍ പോയതെന്ന്‌ 
റിച്ച്‌ ഡാഡിക്ക്‌ അറിയാമായിരുന്നു. അതിനാല്‍ ഒരു വിദ്യാര്‍ത്ഥിയെന്ന നിലയില്‍, 
ഞാന്‍ ചരക്ക്‌ റണ്‍സ്‌ നടത്തി, വലിയ ചരക്കുകപ്പലുകള്‍, ഓയില്‍ ടാങ്കറുകള്‍, യാത്രാ 
കപ്പലുകള്‍ എന്നിവ വിദൂര കിഴക്കും തെക്കന്‍ പസഫിക്കിലേക്കും നാവിഗേറ്റുചെയ്തു. 
യൂറോപ്പിലേക്ക്‌ കപ്പലുകള്‍ എടുക്കുന്നതിനുപകരം ഞാന്‍ പസഫിക്കില്‍ തന്നെ 
തുടരണമെന്ന്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ ized ന്നിപ്പറഞ്ഞു, കാരണം വളര്‍ന്നുവരുന്ന 
രാജ്യങ്ങള്‍ യൂറോപ്പിലല്ല, ഏഷ്യയിലാണെന്ന്‌ അവനറിയാം. മൈക്ക്‌ ഉള്‍പ്പെടെയുള്ള 
എന്‍റെ സഹപാഠികള്‍ അവരുടെ സാഹോദര്യ ഭവനങ്ങളില്‍ പാര്‍ട്ടി നടത്തുമ്പോള്‍, 
ഞാന്‍ വ്യാപാരം, ആളുകള്‍, 


ബിസിനസ്സ്‌ ശൈലികള്‍, ജപ്പാന്‍, തായ്വാന്‍, തായ്ലന്‍ഡ്‌, സിംഗപ്പൂര്‍, ഹോങ്കോംഗ്‌, 
വിയറ്റ്നാം, കൊറിയ, തഹിതി, സമോവ, ഫിലിപ്പീന്‍സ്‌ എന്നിവിടങ്ങളിലെ 
സംസ്കാരങ്ങള്‍. ഞാനും പാര്‍ട്ടിയായിരുന്നു, പക്ഷേ അത്‌ ഒരു ഫ്രാറ്റ്‌ 
വീട്ടിലുമായിരുന്നില്ല. ഞാന്‍ അതിവേഗം വളര്‍ന്നു. 


എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ ഞാന്‍ മറൈന്‍ കോര്‍പ്സില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുപോകാന്‍ 
തീരുമാനിച്ചതെന്ന്‌ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‌ മനസിലായില്ല. പറക്കാന്‍ 
പഠിക്കണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തോട്‌ പറഞ്ഞു, പക്ഷേ ശരിക്കും സൈനികരെ 
നയിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. ഒരു കമ്പനി നടത്തുന്നതിലെ ഏറ്റവും 
പ്രയാസമേറിയ ഭാഗം ആളുകളെ കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നതാണെന്ന്‌ റിച്ച്‌ ഡാഡി എന്നോട്‌ 
വിശദീകരിച്ചു. അദ്ദേഹം മൂന്നുവര്‍ഷം സൈന്യത്തില്‍ ചെലവഴിച്ചു; എന്റെ 
വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‌ ഡ്രാഫ്റ്റ്‌ ഒഴിവാക്കിയിരുന്നു. പുരുഷന്മാരെ 
അപകടകരമായ സാഹചര്യങ്ങളിലേക്ക്‌ നയിക്കാനുള്ള പഠനത്തെ സമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്‍ വിലമതിച്ചു. “നിങ്ങള്‍ അടുത്തതായി പഠിക്കേണ്ടത്‌ നേതൃത്വമാണ്‌,” അദ്ദേഹം 


പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ ഒരു നല്ല നേതാവല്ലെങ്കില്‍, അവര്‍ ബിസിനസ്സില്‍ 
ചെയ്യുന്നതുപോലെ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ പിന്നില്‍ നിന്ന്‌ വെടിയേല്‍ക്കും.” 


1973 ല്‍ വിയറ്റ്നാമില്‍ നിന്ന്‌ മടങ്ങിയെത്തിയ ഞാന്‍ പറക്കല്‍ 
ഇഷ്ടപ്പെട്ടിരുന്നുവെങ്കിലും കമ്മീഷന്‍ രാജിവച്ചു. ഞാന്‍ സിറോക്സ്‌ കോര്‍പ്പറേഷനില്‍ 
ഒരു ജോലി കണ്ടെത്തി. ഒരു കാരണത്താല്‍ ഞാന്‍ അതില്‍ ചേര്‍ന്നു, അത്‌ 
ആനുകൂല്യങ്ങള്‍ക്ക്‌ വേണ്ടിയല്ല. ഞാന്‍ ഒരു ലജ്ജയുള്ള വ്യക്തിയായിരുന്നു, 
വില്‍പ്പനയെക്കുറിച്ചുള്ള ചിന്തയാണ്‌ ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും ഭയപ്പെടുത്തുന്ന വിഷയം. 
അമേരിക്കയിലെ ഏറ്റവും മികച്ച വില്‍പ്പന-പരിശീലന പരിപാടികളിലൊന്നാണ്‌ 
സിറോക്സിന്‌ . 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെക്കുറിച്ച്‌ അഭിമാനിച്ചിരുന്നു. എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്‍ ലജ്ജിച്ചു. ഒരു ബുദ്ധിജീവിയായതിനാല്‍, വില്‍പ്പനക്കാര്‍ തനിക്ക്‌ 
താഴെയാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹം കരുതി. വാതിലില്‍ മുട്ടി നിരസിക്കപ്പെടുമെന്ന എന്റെ ഭയം 
മറികടക്കുന്നതുവരെ ഞാന്‍ നാല്‍ വര്‍ഷം സിറോക്സിനൊപ്പം പ്രവര്‍ത്തിച്ചു. 
വില്‍പ്പനയിലെ ആദ്യ അഞ്ച്‌ സ്ഥാനങ്ങളില്‍ സ്ഥിരമായി തുടരാന്‍ കഴിഞ്ഞാല്‍, ഞാന്‍ 
വീണ്ടും രാജിവച്ച്‌ മുന്നോട്ട്‌ പോയി, ഒരു മികച്ച കമ്പനിയുമായി മറ്റൊരു മികച്ച കരിയര്‍ 
ഉപേക്ഷിച്ചു. 


1977 ല്‍ ഞാന്‍ എന്റെ ആദ്യത്തെ കമ്പനി രൂപീകരിച്ചു. ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
മൈക്കിനെയും എന്നെയും ഏറ്റെടുക്കാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചിരുന്നു 


കമ്പനികള്‍. അതിനാല്‍ അവ രൂപീകരിക്കാനും ഒരുമിച്ച്‌ ചേര്‍ക്കാനും എനിക്ക്‌ 
ഇപ്പോള്‍ പഠിക്കേണ്ടി വന്നു. എന്റെ ആദ്യത്തെ ഉല്‍പ്പന്നമായ 

നൈലോണ്‍ ആന്‍ഡ്‌ വെല്‍ക്രോ വാലറ്റ്‌ ഫാര്‍ ഈസ്റ്റില്‍ നിര്‍മ്മിച്ച്‌ ന്യൂയോര്‍ക്കിലെ 
ഒരു വെയര്‍ഹ house സിലേക്ക്‌ അയച്ചു, അവിടെ ഞാന്‍ സ്കൂളില്‍ പോയി. എന്റെ 
education പചാരിക വിദ്യാഭ്യാസം പൂര്‍ത്തിയായി, എന്റെ ചിറകുകള്‍ പരീക്ഷിക്കാനുള്ള 
സമയമായി. ഞാന്‍ പരാജയപ്പെട്ടാല്‍, ഞാന്‍ തകര്‍ന്നുപോകും. 30-ന്‌ മുമ്പ്‌ 
തകര്‍ക്കുന്നത്‌ നല്ലതാണെന്ന്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ കരുതി. “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇനിയും 
സുഖം പ്രാപിക്കാന്‍ സമയമുണ്ട്‌” എന്നത്‌ അദ്ദേഹത്തിന്റെ ഉപദേശമായിരുന്നു. എന്റെ 
മുപ്പതാം ജന്മദിനത്തിന്റെ തലേദിവസം, എന്റെ ആദ്യ കയറ്റുമതി കൊറിയയില്‍ നിന്ന്‌ 


PRERASTI OHS? 
“Just Over Broke. s 


ഇന്നും ഞാന്‍ അന്താരാഷ്ട്ര തലത്തില്‍ ബിസിനസ്സ്‌ ചെയ്യുന്നു. എന്റെ ധനികനായ 
അച്ഛന്‍ എന്നെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചതുപോലെ, വളര്‍ന്നുവരുന്ന രാഷ്ട്രങ്ങളെ ഞാന്‍ 
അന്വേഷിച്ചുകൊണ്ടിരിക്കുന്നു. ഇന്ന്‌ എന്റെ നിക്ഷേപ കമ്പനി തെക്കേ അമേരിക്കന്‍ 
രാജ്യങ്ങളിലും ഏഷ്യന്‍ രാജ്യങ്ങളിലും നോര്‍വേയിലും റഷ്യയിലും നിക്ഷേപം 
നടത്തുന്നു. 


ഒരു പഴയ ക്ലീന്‍ചെ ഉണ്ട്‌: “ഇയ്യോബ്‌ 'ജസ്റ്റ്‌ ഓവര്‍ ബ്രോക്ക്‌' എന്നതിന്റെ 
ചുരുക്കപ്പേരാണ്‌.” നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആളുകള്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ 
ബാധകമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും. സാമ്പത്തിക ഇന്റലിജന്‍സ്‌ ഒരു ഇന്റലിജന്‍സ്‌ 
ആണെന്ന്‌ സ്കൂള്‍ കരുതാത്തതിനാല്‍, മിക്ക തൊഴിലാളികളും അവരുടെ 


ഉപാധികളിലാണ്‌ ജീവിക്കുന്നത്‌. അവര്‍ ജോലി ചെയ്യുകയും ബില്ലുകള്‍ 
അടയ്ക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. 


മറ്റൊരു ഭയാനകമായ മാനേജ്മെന്റ്‌ സിദ്ധാന്തമുണ്ട്‌, “തൊഴിലാളികള്‍ വേണ്ടത്ര 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു 


ജോലിയില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്താക്കപ്പെടാതിരിക്കാന്‍ ഉടമകള്‍ പണം നല്‍കിയാല്‍ 
മതിയാകും. ” മിക്ക കമ്പനികളുടെയും ശമ്പള സ്കെയിലുകള്‍ പരിശോധിച്ചാല്‍, ആ 
പ്രസ്താവനയില്‍ ഒരു പരിധിവരെ സത്യമുണ്ടെന്ന്‌ ഞാന്‍ വീണ്ടും പറയും. 


മിക്ക തൊഴിലാളികളും ഒരിക്കലും മുന്നോട്ട്‌ പോകുന്നില്ല എന്നതാണ്‌ ഇതിന്റെ ഫലം. 
ചെയ്യാന്‍ പഠിപ്പിച്ച കാര്യങ്ങള്‍ അവര്‍ ചെയ്യുന്നു: സുരക്ഷിതമായ ജോലി നേടുക. മിക്ക 
തൊഴിലാളികളും ഹ്രസ്വകാലത്തേക്ക്‌ പ്രതിഫലം നല്‍കുന്ന ശമ്പളത്തിനും 
ആനുകൂല്യങ്ങള്‍ക്കുമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നതില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു, പക്ഷേ 
ദീര്‍ഘകാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍ ഇത്‌ പലപ്പോഴും വിനാശകരമാണ്‌. 


പകരം, അവര്‍ സമ്പാദിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ അവര്‍ പഠിക്കുന്ന 
കാര്യങ്ങള്‍ക്കായി ജോലി തേടാന്‍ ഞാന്‍ യുവാക്കളോട്‌ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നു. ഒരു 
നിര്‍ദ്ദിഷ്ട തൊഴില്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നതിന്‌ മുമ്പും എലി മല്‍സരത്തില്‍ 
കുടുങ്ങുന്നതിന്‌ മുമ്പായി അവര്‍ എന്ത്‌ കഴിവുകള്‍ നേടാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
നോക്കുക. 


ബില്‍ അടയ്ക്കാനുള്ള ആജീവനാന്ത പ്രക്രിയയില്‍ ആളുകള്‍ കുടുങ്ങിയാല്‍ , അവര്‍ 
ആ ലോഹ ചക്രങ്ങളില്‍ ഓടുന്ന ചെറിയ ഹാം൬സ്റ്ററുകളെപ്പോലെയാകും. അവരുടെ 
ചെറിയ രോമമുള്ള കാലുകള്‍ ദേഷ്യത്തോടെ കറങ്ങുന്നു, ചക്രം ദേഷ്യത്തോടെ 
തിരിയുന്നു, പക്ഷേ നാളെ രാവിലെ വരൂ, അവര്‍ ഇപ്പോഴും അതേ കൂട്ടില്‍ തന്നെ 
ആയിരിക്കും. മികച്ച ജോലി. 


ടോം ക്രൂസ്‌ അഭിനയിച്ച ജെറി മാഗ്വെയര്‍ എന്ന സിനിമയില്‍ നിരവധി മികച്ച 

വണ്‍ ലൈനറുകളുണ്ട്‌. ഒരുപക്ഷേ ഏറ്റവും അവിസ്മരണീയമായത്‌: “പണം 
കാണിക്കൂ.” എന്നാല്‍ ഏറ്റവും സത്യസന്ധമായി ഞാന്‍ കരുതിയ ഒരു വരിയുണ്ട്‌. ടോം 
ക്രൂസ്‌ ഉറച്ചുനില്‍ക്കുന്ന രംഗത്തില്‍ നിന്നാണ്‌ ഇത്‌ വരുന്നത്‌. അയാളെ ജോലിയില്‍ 
നിന്ന്‌ പിരിച്ചുവിട്ടു, അവന്‍ മുഴുവന്‍ കമ്പനിയോടും ചോദിക്കുന്നു, “ആരാണ്‌ 
എന്നോടൊപ്പം വരാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌?” സ്ഥലം മുഴുവന്‍ നിശബ്ദവും 
മരവിച്ചതുമാണ്‌. ഒരു സ്ത്രീ മാത്രമേ സംസാരിക്കുന്നുള്ളൂ, “ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, 
പക്ഷേ ഞാൻ മൂന്ന്‌ മാസത്തിനുള്ളില്‍ ഒരു പ്രമോഷനായിരിക്കും.” 


ആ പ്രസ്താവന ഒരുപക്ഷേ മുഴുവന്‍ സിനിമയിലെയും ഏറ്റവും സത്യസന്ധമായ 
പ്രസ്താവനയാണ്‌. ആളുകള്‍ തങ്ങളെത്തന്നെ തിരക്കിലാക്കി ബില്ലുകള്‍ 
അടയ്ക്കാനായി ഉപയോഗിക്കുന്ന തരത്തിലുള്ള പ്രസ്താവനയാണ്‌. 
എനിക്കറിയാം, എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ എല്ലാ വര്‍ഷവും ശമ്പള 
വര്‍ദ്ധനവ്‌ പ്രതീക്ഷിക്കുന്നുണ്ടായിരുന്നു, എല്ലാ വര്‍ഷവും അദ്ദേഹം 
നിരാശനായിരുന്നു. അതിനാല്‍ കൂടുതല്‍ യോഗ്യതകള്‍ നേടുന്നതിനായി അദ്ദേഹം 
സ്‌കൂളിലേക്ക്‌ മടങ്ങും, അങ്ങനെ അയാള്‍ക്ക്‌ മറ്റൊരു വര്‍ദ്ധനവ്‌ ലഭിക്കും. പിന്നെ, 
ഒരിക്കല്‍ കൂടി, മറ്റൊരു നിരാശ ഉണ്ടാകും. 


ഞാന്‍ പലപ്പോഴും ആളുകളോട്‌ ചോദിക്കുന്ന ചോദ്യം, “ഈ ദൈനംദിന പ്രവര്‍ത്തനം 
നിങ്ങളെ എവിടേക്കാണ്‌ കൊണ്ടുപോകുന്നത്‌?” എന്നതാണ്‌. ചെറിയ എലിച്ചക്രം 
പോലെ, ആളുകള്‍ അവരുടെ കഠിനാധ്വാനം എവിടേക്കാണ്‌ 


കൊണ്ടുപോകുന്നതെന്ന്‌ നോക്കുന്നുണ്ടോ എന്ന്‌ ഞാന്‍ ചിന്തിക്കുന്നു. ഭാവി 
എന്തായിരിക്കും? 


തന്റെ റിട്ടയര്‍ഒമന്റ്‌ മിത്ത്‌ എന്ന പുസ്തകത്തില്‍ ക്രെയ്ഗ്‌ എസ്‌. കാര്‍പെല്‍ 
എഴുതുന്നു: “ഞാന്‍ ഒരു പ്രമുഖ ദേശീയ പെന്‍ഷന്‍ കണ്‍സള്‍ട്ടിംഗ്‌ സ്ഥാപനത്തിന്റെ 
ആസ്ഥാനം സന്ദര്‍ശിക്കുകയും മികച്ച മാനേജുമെന്റിനായി വിരമിക്കല്‍ പദ്ധതികള്‍ 
രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്യുന്നതില്‍ വിദഗ്ധനായ ഒരു മാനേജിംഗ്‌ ഡയറക്ടറെ കാണുകയും 
ചെയ്തു. കോര്‍ണര്‍ ഓഫീസുകളില്ലാത്ത ആളുകള്‍ക്ക്‌ പെന്‍ഷന്‍ വരുമാനത്തില്‍ 
എന്ത്‌ പ്രതീക്ഷിക്കാനാകുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ അവളോട്‌ ചോദിച്ചപ്പോള്‍, 
ആത്മവിശ്വാസത്തോടെ പുഞ്ചിരിയോടെ അവള്‍ പറഞ്ഞു, 'സില്‍വര്‍ ബുള്ളറ്റ്‌. 


“എന്താണ്‌ ഞാന്‍ ചോദിച്ചത്‌, 'സില്‍വര്‍ ബുള്ളറ്റ്‌ 


“അവള്‍ കുലുങ്ങി പറഞ്ഞു, 'ബേബി ബൂമര്‍മാര്‍ക്ക്‌ പ്രായമാകുമ്പോള്‍ അവര്‍ക്ക്‌ 
ജീവിക്കാന്‍ മതിയായ പണമില്ലെന്ന്‌ കണ്ടെത്തിയാല്‍, അവര്‍ക്ക്‌ എല്ലായ്പ്പോഴും 
തലച്ചോറ്‌ blow തിക്കഴിക്കാം.” 


പഴയ നിര്‍വചിക്കപ്പെട്ട ആനുകൂല്യ വിരമിക്കല്‍ പദ്ധതികളും അപകടസാധ്യതയുള്ള 
പുതിയ 401 (കെ) പദ്ധതികളും തമ്മിലുള്ള വ്യത്യാസം കാര്‍പല്‍ വിശദീകരിക്കുന്നു . 
ജോലി ചെയ്യുന്ന മിക്ക ആളുകള്‍ക്കും ഇത്‌ മനോഹരമായ ചിത്രമല്ല 


ഇന്ന്‌. അത്‌ വിരമിക്കലിനായി മാത്രമാണ്‌. മെഡിക്കല്‍ ഫീസും ദീര്‍ഘകാല 
നഴ്സിംഗ്‌-ഹോം കെയറും ചേര്‍ക്കുക, ചിത്രം ഭയപ്പെടുത്തുന്നതാണ്‌. ഇതിനകം തന്നെ, 
സാമൂഹ്യവല്‍ക്കരിക്കപ്പെട്ട വൈദ്യശാസ്ത്രമുള്ള രാജ്യങ്ങളിലെ പല ആശുപത്രികളിലും 
“ആരാണ്‌ ജീവിക്കുക, ആരാണ്‌ മരിക്കുക?” എന്നിങ്ങനെയുള്ള കടുത്ത 
തീരുമാനങ്ങള്‍ എടുക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. അവരുടെ പക്കല്‍ എത്ര പണമുണ്ടെന്നും 
രോഗികള്‍ക്ക്‌ എത്ര വയസ്സുണ്ടെന്നും മാത്രമാണ്‌ അവര്‍ ആ തീരുമാനങ്ങള്‍ 
എടുക്കുന്നത്‌. രോഗിക്ക്‌ പ്രായമുണ്ടെങ്കില്‍, അവര്‍ പലപ്പോഴും പ്രായം കുറഞ്ഞ 
ഒരാള്‍ക്ക്‌ വൈദ്യസഹായം നല്‍കും. പ്രായമായ പാവപ്പെട്ട രോഗിയെ വരിയുടെ 
പിന്നിലേക്ക്‌ നിര്‍ത്തുന്നു. സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ മെച്ചപ്പെട്ട വിദ്യാഭ്യാസം നല്‍കാന്‍ 
കഴിയുന്നതുപോലെ, സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ സ്വയം ജീവിക്കാന്‍ കഴിയും, അതേസമയം സമ്പത്ത്‌ 
കുറവുള്ളവര്‍ മരിക്കും. 


അതിനാല്‍ ഞാന്‍ അത്ഭുതപ്പെടുന്നു: തൊഴിലാളികള്‍ ഭാവിയിലേക്ക്‌ 
നോക്കുകയാണോ അല്ലെങ്കില്‍ അവരുടെ അടുത്ത ശമ്പളം വരെ, അവര്‍ 
എവിടേക്കാണ്‌ പോകുന്നതെന്ന്‌ ഒരിക്കലും ചോദ്യം ചെയ്യുന്നില്ലേ? 


കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന മുതിര്‍ന്നവരോട്‌ ഞാന്‍ 
സംസാരിക്കുമ്പോള്‍, ഞാന്‍ എല്ലായ്‌പ്പോഴും ഒരേ കാര്യം ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നു. 
അവരുടെ ജീവിതത്തെക്കുറിച്ച്‌ ഒരു ദീര്‍ഘവീക്ഷണം നടത്താന്‍ ഞാന്‍ 
നിര്‍ദ്ദേശിക്കുന്നു. പണത്തിനും സുരക്ഷയ്ക്കുമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നത്‌ 
പ്രധാനമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ സമ്മതിക്കുന്നതിനുപകരം, രണ്ടാമത്തെ ജോലി എടുക്കാന്‍ 
ഞാന്‍ നിര്‍ദ്ദേശിക്കുന്നു, അത്‌ അവര്‍ക്ക്‌ രണ്ടാമത്തെ വൈദഗ്ദ്ധ്യം പഠിപ്പിക്കും. 
വില്‍പ്പന കഴിവുകള്‍ പഠിക്കണമെങ്കില്‍ മൾട്ടി ലെവല്‍ മാര്‍ക്കറ്റിംഗ്‌ എന്നും വിളിക്കുന്ന 
ഒരു നെറ്റ്വര്‍ക്ക്‌ മാര്‍ക്കറ്റിംഗ്‌ കമ്പനിയില്‍ ചേരാന്‍ ഞാന്‍ പലപ്പോഴും ശുപാര്‍ശ 
ചെയ്യുന്നു . ഈ കമ്പനികളില്‍ ചിലതില്‍ മികച്ച പരിശീലന പരിപാടികളുണ്ട്‌, അത്‌ 
പരാജയത്തെയും തിരസ്കരണത്തെയും കുറിച്ചുളള ഭയത്തെ മറികടക്കാന്‍ 
ആളുകളെ സഹായിക്കുന്നു, ഇത്‌ ആളുകള്‍ വിജയിക്കാത്തതിന്റെ പ്രധാന 
കാരണങ്ങളാണ്‌. വിദ്യാഭ്യാസം പണത്തേക്കാള്‍ വിലപ്പെട്ടതാണ്‌, 
ദീര്‍ഘകാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍. 


ഞാന്‍ ഈ നിര്‍ദ്ദേശം നല്‍കുമ്പോള്‍, “ഓ അത്‌ വളരെയധികം ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌” 
അല്ലെങ്കില്‍ “എനിക്ക്‌ താല്‍പ്പര്യമുള്ളത്‌ മാത്രമേ ചെയ്യാന്‍ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുള്ളൂ” എന്ന പ്രതികരണമായി ഞാന്‍ പലപ്പോഴും കേള്‍ക്കാറുണ്ട്‌. 


“ഇത്‌ വളരെയധികം ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌” എന്ന്‌ അവര്‍ പറഞ്ഞാല്‍ ഞാന്‍ ചോദിക്കുന്നു, 
“അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ സമ്പാദിക്കുന്നതിന്റെ 50 ശതമാനം സര്‍ക്കാരിനു 
നല്‍കിക്കൊണ്ട്‌ നിങ്ങളുടെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുമോ?” “എനിക്ക്‌ 
താല്‍പ്പര്യമുള്ളത്‌ മാത്രമാണ്‌ ഞാന്‍ ചെയ്യുന്നത്‌” എന്ന്‌ അവര്‍ എന്നോട്‌ പറഞ്ഞാല്‍, 
“ജിമ്മില്‍ പോകാന്‍ എനിക്ക്‌ താല്‍പ്പര്യമില്ല, പക്ഷേ എനിക്ക്‌ സുഖം പ്രാപിക്കാനും 
കൂടുതല്‍ കാലം ജീവിക്കാനും ആഗ്രഹിക്കുന്നതിനാലാണ്‌ ഞാന്‍ പോകുന്നത്‌.” 


നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു പഴയ നായയെ പുതിയ തന്ത്രങ്ങള്‍ 
പഠിപ്പിക്കാന്‍ കഴിയില്ല” എന്ന പഴയ പ്രസ്താവനയില്‍ ചില സത്യങ്ങളുണ്ട്‌. ഒരു 
വ്യക്തിയെ മാറ്റാന്‍ ഉപയോഗിച്ചില്ലെങ്കില്‍, അത്‌ മാറ്റാന്‍ പ്രയാസമാണ്‌. 


എന്നാല്‍ പുതിയ എന്തെങ്കിലും പഠിക്കാന്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുക എന്ന ആശയം വരുമ്പോള്‍ 
വേലിയിലിരിക്കാനിടയുള്ള നിങ്ങളില്‍, ഞാന്‍ ഈ പ്രോത്സാഹന വാക്ക്‌ വാഗ്ദാനം 
ചെയ്യുന്നു: ജീവിതം ജിമ്മില്‍ പോകുന്നതുപോലെയാണ്‌. പോകാന്‍ തീരുമാനിക്കുക 
എന്നതാണ്‌ ഏറ്റവും വേദനാജനകമായ ഭാഗം. നിങ്ങള്‍ അത്‌ കഴിഞ്ഞുകഴിഞ്ഞാല്‍, 
അത്‌ എളുപ്പമാണ്‌. ജിമ്മില്‍ പോകുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ഞാന്‍ ഭയപ്പെട്ടിട്ടുള്ള നിരവധി 
ദിവസങ്ങളുണ്ട്‌, പക്ഷേ ഒരിക്കല്‍ ഞാന്‍ അവിടെയും ചലനത്തിലും 
എത്തിക്കഴിഞ്ഞാല്‍ അത്‌ ഒരു സന്തോഷമാണ്‌. വ്യായാമം അവസാനിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍, 
ഞാന്‍ എന്നെത്തന്നെ സംസാരിച്ചതില്‍ എപ്പോഴും സന്തോഷിക്കുന്നു. 


പുതിയ എന്തെങ്കിലും പഠിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ തയ്യാറാകുന്നില്ല, പകരം നിങ്ങളുടെ 
ഫീല്‍ഡിനുള്ളില്‍ ഉയര്‍ന്ന വൈദദഗ്ധ്യമുളളവരാകാന്‍ നിര്‍ബന്ധിക്കുകയാണെങ്കില്‍, 
നിങ്ങള്‍ ജോലി ചെയ്യുന്ന കമ്പനി യൂണിയനൈസ്ഡ്‌ ആണെന്ന്‌ ഉറപ്പാക്കുക. 
സ്പെഷ്യലിസ്റ്റുകളെ സംരക്ഷിക്കുന്നതിനാണ്‌ ലേബര്‍ യൂണിയനുകള്‍ രൂപകല്‍പ്പന 
ചെയ്തിരിക്കുന്നത്‌. എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ ഗവര്‍ണറുമായുള്ള കൃപയില്‍ 
നിന്ന്‌ വീണു ഹവായിയിലെ ടീച്ചേഴ്സ്‌ യൂണിയന്റെ തലവനായി. താന്‍ ഇതുവരെ 
കൈവശം വച്ചിട്ടുള്ളതില്‍ വച്ച്‌ ഏറ്റവും കഠിനമായ ജോലിയാണിതെന്ന്‌ അദ്ദേഹം 
എന്നോട്‌ പറഞ്ഞു. എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍, തന്റെ കമ്പനികളെ 
യൂണിയനാക്കാതിരിക്കാന്‍ പരമാവധി ശ്രമിച്ചു. അദ്ദേഹം വിജയിച്ചു. യൂണിയനുകള്‍ 
അടുത്തെത്തിയെങ്കിലും സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‌ എപ്പോഴും അവരോട്‌ പൊരുതാന്‍ 
കഴിഞ്ഞു. 


വ്യക്തിപരമായി, ഞാന്‍ ഒരു വശവും എടുക്കുന്നില്ല കാരണം എനിക്ക്‌ 
ഇരുവശത്തിന്റെയും ആവശ്യകതയും നേട്ടങ്ങളും കാണാന്‍ കഴിയും. എങ്കില്‍ 


സ്കൂള്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നതുപോലെ നിങ്ങള്‍ ചെയ്യുന്നു, വളരെ 
പ്രത്യേകതയുള്ളവരാകുക. തുടര്‍ന്ന്‌ യൂണിയന്‍ സംരക്ഷണം തേടുക. 
ഉദാഹരണത്തിന്‌, ഞാന്‍ എന്റെ ഫ്ലൈയിംഗ്‌ കരിയര്‍ തുടരുകയാണെങ്കില്‍, ശക്തമായ 
പൈലറ്റ്‌ യൂണിയന്‍ ഉള്ള ഒരു കമ്പനിയെ ഞാന്‍ അന്വേഷിക്കുമായിരുന്നു. 
എന്തുകൊണ്ട്‌? കാരണം, ഒരു വ്യവസായത്തില്‍ മാത്രം മൂല്യവത്തായ ഒരു വൈദഗ്ദ്ധ്യം 
പഠിക്കുന്നതിനായി എന്റെ ജീവിതം സമര്‍പ്പിക്കപ്പെടും. എന്നെ ആ വ്യവസായത്തില്‍ 
നിന്ന്‌ പുറത്താക്കിയാല്‍, എന്റെ ജീവിത കഴിവുകള്‍ മറ്റൊരു വ്യവസായത്തിന്‌ 
വിലപ്പെട്ടതായിരിക്കില്ല. ഒരു നാടുവിട്ടുപോയ മുതിര്‍ന്ന പൈലറ്റ്‌-കൊണ്ട്‌ കനത്ത 
എയര്‍ലൈന്‍ ട്രാന്‍സ്പോര്‍ട്ട്‌ സമയം 100,000 മണിക്കൂര്‍ $ 150,000 വരുമാനമുള്ള, 
വര്‍ഷം-തന്നെ തുല്യമായ കണ്ടെത്തുന്നതില്‍ ഒരു ഹാര്‍ഡ്‌ സമയം ഉയര്‍ന്ന വരുമാനവും 
സ്കൂളില്‍ ജോലി ഉപദേശം. കഴിവുകള്‍ വ്യവസായത്തില്‍ നിന്ന്‌ വ്രവസായത്തിലേക്ക്‌ 


മാറണമെന്നില്ല. എയര്‍ലൈന്‍ വ്യവസായത്തില്‍ പൈലറ്റുമാര്‍ക്ക്‌ നല്‍കുന്ന 
കഴിവുകള്‍ സ്‌കൂള്‍ സംവിധാനത്തില്‍ അത്ര പ്രധാനമല്ല. 


ഇന്നത്തെ ഡോക്ടര്‍മാര്‍ക്കും ഇത്‌ ബാധകമാണ്‌. വൈദ്യശാസ്ത്രത്തിലെ എല്ലാ 
മാറ്റങ്ങളോടും കൂടി, നിരവധി മെഡിക്കല്‍ സ്പെഷ്യലിസ്റ്റുകള്‍ എച്ച്‌എംഒകള്‍ 
പോലുള്ള മെഡിക്കല്‍ ഓര്‍ഗനൈസേഷനുകളുമായി പൊരുത്തപ്പെടേണ്ടതുണ്ട്‌. 
സ്കൂള്‍ അധ്യാപകര്‍ തീര്‍ച്ചയായും യൂണിയന്‍ അംഗങ്ങളായിരിക്കണം. ഇന്ന്‌ 
അമേരിക്കയില്‍, ഏറ്റവും വലിയതും സമ്പന്നവുമായ തൊഴിലാളി യൂണിയനാണ്‌ 
ടീച്ചേഴ്സ്‌ യൂണിയന്‍. ദേശീയ വിദ്യാഭ്യാസ അസോസിയേഷനായ എന്‍എഎയ്ക്ക്‌ 
വളരെയധികം രാഷ്ട്രീയ സ്വാധീനമുണ്ട്‌. അധ്യാപകര്‍ക്ക്‌ അവരുടെ യൂണിയന്റെ 
സംരക്ഷണം ആവശ്യമാണ്‌, കാരണം അവരുടെ കഴിവുകള്‍ വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്‌ 
പുറത്തുള്ള ഒരു വ്യവസായത്തിന്‌ പരിമിതമായ മൂല്യമുള്ളതാണ്‌. അതിനാല്‍ 
പെരുമാറ്റച്ചട്ടം ഇതാണ്‌: “വളരെ പ്രത്യേകതയുള്ള; തുടര്‍ന്ന്‌ യൂണിയനൈസ്‌ ചെയ്യുക. ” 
ഇത്‌ ചെയ്യേണ്ട ഏറ്റവും മികച്ച കാര്യമാണ്‌. 


ഞാൻ പഠിപ്പിക്കുന്ന ക്ലാസുകളോട്‌ ചോദിക്കുമ്പോള്‍, “നിങ്ങളില്‍ എത്രപേര്‍ക്ക്‌ 
മക്ഡൊണാള്‍ഡിനേക്കാള്‍ മികച്ച ഹാംബര്‍ഗര്‍ പാചകം ചെയ്യാന്‍ കഴിയും?” 
മിക്കവാറും എല്ലാ വിദ്യാര്‍ത്ഥികളും കൈ ഉയര്‍ത്തുന്നു. ഞാന്‍ ചോദിക്കുന്നു, 
“അതിനാല്‍ നിങ്ങളില്‍ മിക്കവര്‍ക്കും മികച്ച ഹാംബര്‍ഗര്‍ പാചകം ചെയ്യാന്‍ 
കഴിയുമെങ്കില്‍, മക്‌ഡൊണാള്‍ഡ്‌ നിങ്ങളെക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ പണം 
സമ്പാദിക്കുന്നത്‌ എങ്ങനെ?” 


ഉത്തരം വ്യക്തമാണ്‌: ബിസിനസ്സ്‌ സിസ്റ്റങ്ങളില്‍ മക്‌ഡൊണാള്‍ഡ്‌ മികച്ചതാണ്‌. 
കാരണം വളരെയധികം 


കഴിവുള്ള ആളുകള്‍ ദരിദ്രരാണ്‌, കാരണം അവര്‍ ഒരു മികച്ച ഹാംബര്‍ഗര്‍ 
നിര്‍മ്മിക്കുന്നതില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുകയും ബിസിനസ്സ്‌ സംവിധാനങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ 
ഒന്നും അറിയുകയും ചെയ്യുന്നില്ല. ഹവായിലെ എന്റെ ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ഒരു മികച്ച 
കലാകാരനാണ്‌. അയാള്‍ ഗണ്യമായ തുക സമ്പാദിക്കുന്നു. ഒരു ദിവസം അവന്റെ 
അമ്മയുടെ അഭിഭാഷകന്‍ അവനെ 35,000 ഡോളര്‍ ഉപേക്ഷിച്ചുവെന്ന്‌ അറിയിക്കാന്‍ 
വിളിച്ചു. അറ്റോര്‍ണിയും സര്‍ക്കാരും അവരുടെ ഓഹരികള്‍ എടുത്തതിനുശേഷം 
അവളുടെ എസ്റ്റേറ്റിൽ അവശേഷിച്ചത്‌ അതാണ്‌. ഉടന്‍ തന്നെ, ഈ പണത്തില്‍ ചിലത്‌ 
പരസ്യത്തിനായി ഉപയോഗിച്ച്‌ ബിസിനസ്സ്‌ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാനുളള അവസരം അദ്ദേഹം 
കണ്ടു. രണ്ടുമാസത്തിനുശേഷം, അദ്ദേഹത്തിന്റെ ആദ്യത്തെ നാല്‌ നിറമുളള, 

പൂര്‍ണ്ണ പേജ്‌ പരസ്യം വളരെ സമ്പന്നരെ ലക്ഷ്യം വച്ചുള്ള വിലയേറിയ മാസികയില്‍ 
പ്രത്യക്ഷപ്പെട്ടു. പരസ്യം മൂന്ന്‌ മാസത്തേക്ക്‌ ഓടി. പരസ്യത്തില്‍ നിന്ന്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ 
മറുപടികളൊന്നും ലഭിച്ചില്ല, അവന്റെ അവകാശങ്ങളെല്ലാം ഇപ്പോള്‍ ഇല്ലാതായി. 
മാഗസിന്‍ തെറ്റായി ചിത്രീകരിച്ചതിന്‌ കേസെടുക്കാന്‍ അദ്ദേഹം ഇപ്പോള്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 


മനോഹരമായ ഒരു ഹാംബര്‍ഗര്‍ നിര്‍മ്മിക്കാന്‍ കഴിയുന്ന, എന്നാല്‍ 
ബിസിനസ്സിനെക്കുറിച്ച്‌ കുറച്ച്‌ അറിയുന്ന ഒരാളുടെ സാധാരണ കേസാണിത്‌. അവന്‍ 
എന്താണ്‌ പഠിച്ചതെന്ന്‌ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തോട്‌ ചോദിച്ചപ്പോള്‍, “പരസ്യ വില്‍പ്പനക്കാര്‍ 
വഞ്ചകരാണ്‌” എന്നായിരുന്നു അദ്ദേഹത്തിന്റെ ഏക മറുപടി. വില്‍പ്പനയില്‍ ഒരു 
കോഴ്‌സും നേരിട്ടുള്ള മാര്‍ക്കറ്റിംഗില്‍ ഒരു കോഴ്സും എടുക്കാന്‍ അദ്ദേഹം 
തയ്യാറാണോ എന്ന്‌ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തോട്‌ ചോദിച്ചു. അദ്ദേഹത്തിന്റെ മറുപടി, 
“എനിക്ക്‌ സമയമില്ല, എന്റെ പണം പാഴാക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല.” 


കഴിവുള്ള പാവപ്പെട്ട ആളുകളാല്‍ ലോകം നിറഞ്ഞിരിക്കുന്നു. മിക്കപ്പോഴും, അവര്‍ 
ദരിദ്രരാണ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ സാമ്പത്തികമായി സമരം ചെയ്യുന്നു അല്ലെങ്കില്‍ അവര്‍ക്ക്‌ 
കഴിവുളളതിനേക്കാള്‍ കുറവാണ്‌ സമ്പാദിക്കുന്നത്‌, അവര്‍ അറിയുന്നതുകൊണ്ടല്ല, 


മറിച്ച്‌ അവര്‍ക്ക്‌ അറിയാത്തതുകൊണ്ടാണ്‌. ഹാംബര്‍ഗര്‍ വില്‍ക്കുന്നതിനും വിതരണം 
ചെയ്യുന്നതിനുമുള്ള കഴിവുകളേക്കാള്‍ മികച്ച ഹാംബര്‍ഗര്‍ നിര്‍മ്മിക്കുന്നതില്‍ അവര്‍ 
തങ്ങളുടെ കഴിവുകള്‍ പൂര്‍ത്തീകരിക്കുന്നതില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. ഒരുപക്ഷേ 
മക്‌ഡൊണാള്‍ഡ്‌സ്‌ മികച്ച ഹാംബര്‍ഗര്‍ നിര്‍മ്മിക്കുന്നില്ല, പക്ഷേ അടിസ്ഥാന 
ശരാശരി ബര്‍ഗര്‍ വില്‍ക്കുന്നതിലും വിതരണം ചെയ്യുന്നതിലും അവ മികച്ചതാണ്‌. 


പാവം അച്ഛന്‍ ഞാന്‍ സ്പെഷ്യലൈസ്‌ ചെയ്യണമെന്ന്‌ ആഗ്രഹിച്ചു. കൂടുതല്‍ പണം 
എങ്ങനെ നല്‍കണം എന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള അദ്ദേഹത്തിന്റെ കാഴ്ചപ്പാട്‌ 
അതായിരുന്നു. തനിക്ക്‌ ഇനി സംസ്ഥാന സര്‍ക്കാരില്‍ ജോലി ചെയ്യാന്‍ കഴിയില്ലെന്ന്‌ 
ഹവായ്‌ ഗവര്‍ണറോട്‌ പറഞ്ഞിട്ടും, എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ 
സ്പെഷ്യലൈസ്‌ ചെയ്യാന്‍ പ്രോത്സാഹിപ്പിക്കുന്നത്‌ തുടര്‍ന്നു. വിദ്യാസമ്പന്നനായ 
ഡാഡി ടീച്ചേഴ്സ്‌ യൂണിയന്റെ കാരണം ഏറ്റെടുത്തു, കൂടുതല്‍ വിദഗ്ധരും 
വിദ്യാസമ്പന്നരുമായ ഈ പ്രൊഫഷണലുകള്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ സംരക്ഷണത്തിനും 
ആനുകൂല്യങ്ങള്‍ക്കുമായി പ്രചാരണം നടത്തി. ഞങ്ങള്‍ പലപ്പോഴും വാദിച്ചിരുന്നു, 
എന്നാല്‍ യൂണിയന്‍ സംരക്ഷണത്തിന്റെ ആവശ്യകതയ്ക്ക്‌ കാരണമായത്‌ അമിത 
സ്പെഷ്യലൈസേഷനാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹം ഒരിക്കലും സമ്മതിച്ചിട്ടില്ലെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. 
നിങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ പ്രത്യേകതയുള്ളവരാകുമ്പോള്‍, നിങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ കുടുങ്ങുകയും 
ആ പ്രത്യേകതയെ ആശ്രയിക്കുകയും ചെയ്യുന്നുവെന്ന്‌ അവന്‍ ഒരിക്കലും 
മനസ്സിലായില്ല. 


മൈക്കും ഞാനും സ്വയം വരനായിരിക്കണമെന്ന്‌ റിച്ച്‌ ഡാഡി ഉപദേശിച്ചു. പല 
കോര്‍പ്പറേഷനുകളും ഇതുതന്നെ ചെയ്യുന്നു. ബിസിനസ്സ്‌ സ്കൂളില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുള്ള 
ഒരു യുവ വിദ്യാര്‍ത്ഥിയെ അവര്‍ കണ്ടെത്തുകയും ഒരു ദിവസം കമ്പനി 
ഏറ്റെടുക്കുന്നതിന്‌ ആ വ്യക്തിയെ അലങ്കരിക്കാന്‍ തുടങ്ങുകയും ചെയ്യുന്നു. 
അതിനാല്‍ ഈ ശോഭയുള്ള യുവ ജോലിക്കാര്‍ ഒരു വകുപ്പില്‍ പ്രത്യേക വൈദഗ്ദ്ധ്യം 
നേടുന്നില്ല. ബിസിനസ്സ്‌ സംവിധാനങ്ങളുടെ എല്ലാ വശങ്ങളും മനസിലാക്കാന്‍ അവരെ 
വകുപ്പില്‍ നിന്ന്‌ വകുപ്പിലേക്ക്‌ മാറ്റുന്നു. സമ്പന്നര്‍ പലപ്പോഴും അവരുടെ മക്കളെയോ 
മറ്റുള്ളവരുടെ മക്കളെയോ വധിക്കുന്നു. അങ്ങനെ ചെയ്യുന്നതിലൂടെ, അവരുടെ 
കുട്ടികള്‍ ബിസിനസിന്റെ പ്രവര്‍ത്തനങ്ങളെക്കുറിച്ചും വിവിധ വകുപ്പുകള്‍ എങ്ങനെ 
പരസ്പരബന്ധിതരാണെന്നതിനെക്കുറിച്ചും മൊത്തത്തിലുള്ള അറിവ്‌ നേടുന്നു. 


രണ്ടാം ലോകമഹായുദ്ധ തലമുറയെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, കമ്പനിയില്‍ നിന്ന്‌ 
കമ്പനിയിലേക്ക്‌ പോകുന്നത്‌ മോശമായി കണക്കാക്കപ്പെട്ടു. ഇന്ന്‌, ഇത്‌ സ്മാര്‍ട്ട്‌ 
ആയി കണക്കാക്കപ്പെടുന്നു. കഴിവുകളില്‍ കൂടുതല്‍ സ്പെഷ്യലൈസേഷന്‍ 
തേടുന്നതിനേക്കാള്‍ ആളുകള്‍ കമ്പനിയില്‍ നിന്ന്‌ കമ്പനിയിലേക്ക്‌ 
പോകുമെന്നതിനാല്‍, സമ്പാദിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ പഠിക്കാന്‍ 
ശ്രമിക്കാത്തത്‌ എന്തുകൊണ്ട്‌? ഹ്രസ്വകാലത്തേക്ക്‌, ഇത്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കുറച്ച്‌ വരുമാനം 
നേടാം, പക്ഷേ ഇത്‌ ദീര്‍ഘകാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍ ലാഭവിഹിതം നല്‍കും. 


വിജയത്തിന്‌ ആവശ്യമായ പ്രധാന മാനേജുമെന്റ്‌ കഴിവുകള്‍: 


1. പണമൊഴുക്ക്‌ നിയന്ത്രിക്കല്‍ 
2. സിസ്റ്റങ്ങളുടെ മാനേജ്മെന്റ്‌ 
3. ആളുകളുടെ മാനേജ്മെന്റ്‌ 


വില്‍പ്പനയും വിപണനവുമാണ്‌ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട പ്രത്യേക കഴിവുകള്‍. ഒരു 
ഉപഭോക്താവോ, ജോലിക്കാരനോ, ബോസോം, പങ്കാളിയോ, കുട്ടിയോ ആകട്ടെ, 


മറ്റൊരു മനുഷ്യനുമായി ആശയവിനിമയം നടത്താനുള്ള വില്‍ക്കാനുള്ള കഴിവ്‌ 
personal വ്യക്തിഗത വിജയത്തിന്റെ അടിസ്ഥാന കഴിവാണ്‌. ആശയവിനിമയ 
കഴിവുകള്‍, എഴുത്ത്‌, സംസാരിക്കല്‍, ചര്‍ച്ചുകള്‍ എന്നിവ വിജയകരമായ 
ജീവിതത്തിന്‌ നിര്‍ണ്ണായകമാണ്‌. എന്റെ അറിവ്‌ വികസിപ്പിക്കുന്നതിനായി ഞാന്‍ 
നിരന്തരം പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന, കോഴ്‌സുകളില്‍ പങ്കെടുക്കുന്ന അല്ലെങ്കില്‍ വിദ്യാഭ്യാസ 
വിഭവങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്ന കഴിവുകളാണിവ. 


ഞാന്‍ സൂചിപ്പിച്ചതുപോലെ, എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്തു, അവന്‍ കൂടുതല്‍ കഴിവുള്ളവനായിത്തീര്‍ന്നു. തനിക്ക്‌ ലഭിച്ച കൂടുതല്‍ 
പ്രത്യേകതകളും അദ്ദേഹം കൂടുതല്‍ കുടുങ്ങി. ശമ്പളം ഉയര്‍ന്നെങ്കിലും 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ തിരഞ്ഞെടുപ്പുകള്‍ കുറഞ്ഞു. സര്‍ക്കാര്‍ ജോലികളില്‍ നിന്ന്‌ 
പുറത്താക്കപ്പെട്ട ഉടന്‍, തൊഴില്‍പരമായി താന്‍ എത്രമാത്രം ദുര്‍ബലനാണെന്ന്‌ 
അദ്ദേഹം കണ്ടെത്തി. പെട്ടെന്നു പരിക്കേറ്റ അല്ലെങ്കില്‍ കളിക്കാന്‍ പ്രായം കൂടുതലുള്ള 
പ്രൊഫഷണല്‍ അലമ്ലറ്റുകള്‍ പോലെയാണ്‌ ഇത്‌. ഒരിക്കല്‍ ഉയര്‍ന്ന ശമ്പളം ലഭിക്കുന്ന 
അവരുടെ സ്ഥാനം ഇല്ലാതാകുകയും അവര്‍ക്ക്‌ പിന്നോട്ട്‌ പോകാന്‍ പരിമിതമായ 
കഴിവുകളുണ്ട്‌. അതുകൊണ്ടാണ്‌ എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ ഡാഡി അതിനുശേഷം 
യൂണിയനുകളുമായി വളരെയധികം സഹകരിച്ചത്‌. ഒരു യൂണിയന്‍ തനിക്ക്‌ 
എത്രമാത്രം ഗുണം ചെയ്യുമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം മനസ്സിലാക്കി. 


റിച്ച്‌ ഡാഡി മൈക്കിനെയും എന്നെയും ഒരുപാട്‌ കാര്യങ്ങള്‍ അറിയാന്‍ 
പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു. നമ്മേക്കാള്‍ മിടുക്കരായ ആളുകളുമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാനും ഒരു 
ടീമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ സമര്‍ത്ഥരായ ആളുകളെ ഒരുമിച്ച്‌ കൊണ്ടുവരാനും 
അദ്ദേഹം ഞങ്ങളെ പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു. ഇന്ന്‌ ഇതിനെ പ്രൊഫഷണല്‍ 
സ്പെഷ്യാലിറ്റികളുടെ സിനര്‍ജി എന്ന്‌ വിളിക്കും. 


ഇന്ന്‌, പ്രതിവര്‍ഷം ലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ഡോളര്‍ സമ്പാദിക്കുന്ന 

മുന്‍ സ്കൂള്‍ അധ്യാപകരെ ഞാൻ കണ്ടുമുട്ടുന്നു. അവരുടെ ഫീല്‍ഡിലും മറ്റ്‌ 
കഴിവുകളിലും പ്രത്യേക കഴിവുകളുളളതിനാല്‍ അവര്‍ അത്രയധികം സമ്പാദിക്കുന്നു. 
അവര്‍ക്ക്‌ പഠിപ്പിക്കാനും വില്‍ക്കാനും വിപണനം നടത്താനും കഴിയും. 
വില്‍പ്പനയെയും വിപണനത്തെയുംക്കാള്‍ പ്രാധാന്യമുള്ള മറ്റ്‌ കഴിവുകളൊന്നും 
എനിക്കറിയില്ല. വില്‍പ്പനയുടെയും വിപണനത്തിന്റെയും കഴിവുകള്‍ മിക്ക 
ആളുകള്‍ക്കും ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌, പ്രധാനമായും നിരസിക്കാനുള്ള ഭയം കാരണം. 
നിരസിക്കാനുള്ള നിങ്ങളുടെ ഭയം ആശയവിനിമയം നടത്താനും ചര്‍ച്ച ചെയ്യാനും 
കൈകാര്യം ചെയ്യാനും നിങ്ങള്‍ മികച്ചതാണ്‌, ജീവിതം എളുപ്പമാണ്‌. 

ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ വിറ്റുപോകുന്ന എഴുത്തുകാരനാകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന പത്രം 
എഴുത്തുകാരനെ ഞാന്‍ ഉപദേശിച്ചതുപോലെ, ഇന്ന്‌ മറ്റാരെയും ഞാന്‍ 
ഉപദേശിക്കുന്നു. 


സാങ്കേതികമായി വൈദഗ്ദ്ധ്യം നേടുന്നതിന്‌ അതിന്റെ ശക്തിയും ബലഹീനതയും 
ഉണ്ട്‌. എനിക്ക്‌ പ്രതിഭകളായ ചങ്ങാതി മാരുണ്ട്‌, പക്ഷേ അവര്‍ക്ക്‌ മറ്റ്‌ മനുഷ്യരുമായി 
ഫലപ്രദമായി ആശയവിനിമയം നടത്താന്‍ കഴിയില്ല, അതിന്റെ ഫലമായി അവരുടെ 
വരുമാനം ദയനീയമാണ്‌. വില്‍ക്കാന്‍ ഒരു വര്‍ഷം പഠിക്കാന്‍ ഞാന്‍ അവരെ 
ഉപദേശിക്കുന്നു. അവര്‍ ഒന്നും സമ്പാദിച്ചില്ലെങ്കിലും അവരുടെ ആശയവിനിമയ 
കഴിവുകള്‍ മെച്ചപ്പെടും. അത്‌ അമൂല്യമാണ്‌. 


നല്ല പഠിതാക്കള്‍, വില്‍പ്പനക്കാര്‍, വിപണനക്കാര്‍ എന്നിവ എന്നതിനുപുറമെ, നല്ല 
അധ്യാപകരും നല്ല വിദ്യാര്‍ത്ഥികളും ആയിരിക്കണം. യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ 
സമ്പന്നരാകാന്‍, നല്‍കാനും സ്വീകരിക്കാനും നമുക്ക്‌ കഴിയണം. സാമ്പത്തിക 
അല്ലെങ്കില്‍ പ്രൊഫഷണല്‍ പോരാട്ട കേസുകളില്‍, പലപ്പോഴും നല്‍കുന്നതിലും 


സ്വീകരിക്കുന്നതിലും കുറവുണ്ട്‌. നല്ല വിദ്യാര്‍ത്ഥികളോ നല്ല അധ്യാപകരോ 
അല്ലാത്തതിനാല്‍ ദരിദ്രരായ പലരെയും എനിക്കറിയാം. 


എന്റെ രണ്ടു അച്ഛന്മാരും മാന്യരായ പുരുഷന്മാരായിരുന്നു. ആദ്യം നല്‍കുന്നത്‌ രണ്ടും 
ഒരു പരിശീലനമാക്കി. അവരുടെ ദാനം നല്‍കുന്ന ഒരു മാര്‍ഗമായിരുന്നു അധ്യാപനം. 
അവര്‍ കൂടുതല്‍ നല്‍കുന്തോറും അവര്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ ലഭിച്ചു. വ്യക്തമായ ഒരു 
വ്യത്യാസം പണം നല്‍കുന്നതിലായിരുന്നു. എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ ധാരാളം പണം 
നല്‍കി. അദ്ദേഹം തന്റെ സഭയ്ക്കും ജീവകാരുണ്യ പ്രവര്‍ത്തനങ്ങള്‍ക്കും 
അടിത്തറയ്ക്കും നല്‍കി. പണം സ്വീകരിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ പണം നല്‍കണമെന്ന്‌ 
അവനറിയാമായിരുന്നു. 

പണം നല്‍കുന്നത്‌ ഏറ്റവും വലിയ സമ്പന്ന കുടുംബങ്ങളുടെ രഹസ്യമാണ്‌. 
അതുകൊണ്ടാണ്‌ 


റോക്ക്‌ഫെല്ലര്‍ ഫ Foundation ണ്ടേഷന്‍, ഫോര്‍ഡ്‌ aN .ണ്ടേഷന്‍ എന്നിവ 
പോലുള്ള സംഘടനകള്‍. ഇവ അവരുടെ സ്വത്ത്‌ എടുത്ത്‌ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാനും 
അതുപോലെ ശാശ്വതമായി നല്‍കാനും രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്ത 
സംഘടനകളാണ്‌. 


എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും പറഞ്ഞു, “എനിക്ക്‌ കുറച്ച്‌ അധിക 
പണം ഉള്ളപ്പോള്‍ ഞാന്‍ അത്‌ തരാം.” ഒരിക്കലും അധികമൊന്നും ഉണ്ടായിരുന്നില്ല 
എന്നതാണ്‌ പ്രശ്‌നം. അതിനാല്‍, പണത്തിന്റെ ഏറ്റവും പ്രധാനപ്പെട്ട നിയമത്തില്‍ 
ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നതിനുപകരം കൂടുതല്‍ പണം ആകര്‍ഷിക്കാന്‍ അദ്ദേഹം 
കഠിനമായി പരിശ്രമിച്ചു: “കൊടുക്കുക, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ലഭിക്കും.” പകരം, അവന്‍ 
വിശ്വസിച്ചു: “സ്വീകരിക്കുക, എന്നിട്ട്‌ നിങ്ങള്‍ നല്‍കുക.” 


ഉപസംഹാരമായി, ഞാന്‍ ഇരുവരും അച്ഛന്മാരായി. എന്റെ ഒരു ഭാഗം പണം 
സമ്പാദിക്കുന്ന ഗെയിമിനെ ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന ഒരു കടുത്ത മുതലാളി ആണ്‌. മറ്റ്‌ ഭാഗം 
ആഴത്തില്‍ ഈ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം ഒരു സാമൂഹികമായ ഉത്തരവാദിത്യമുള്ള 
അദ്ധ്യാപകനാണ്‌ എപ്പോഴും-വ്യാപ്തിയേറിക്കൊണ്ടിരിരിക്കുന്ന അന്തരം തമ്മിലുള്ള 
വിടവ്‌ ഉണ്ട്‌-നൊത്സ്‌. വര്‍ദ്ധിച്ചുവരുന്ന ഈ വിടവിന്‌ പ്രധാനമായും 
ഉത്തരവാദിത്തമുള്ള പുരാതന വിദ്യാഭ്യാസ സമ്പ്രദായമാണ്‌ ഞാന്‍ വ്യക്തിപരമായി 
വഹിക്കുന്നത്‌. 


ഏഴാം അധ്യായം - തടസ്സങ്ങള്‍ മറികടക്കുന്നു 
ഒരു ധനികനും ദരിദ്രനും തമ്മിലുള്ള പ്രാഥമിക വ്യത്യാസം അവര്‍ എങ്ങനെ 
ഭയം കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നു എന്നതാണ്‌. 
ആളുകള്‍ പഠിച്ച്‌ സാമ്പത്തിക സാക്ഷരരായിക്കഴിഞ്ഞാല്‍, അവര്‍ സാമ്പത്തികമായി 
സ്വതന്ത്രരാകുന്നതിന്‌ തടസ്സങ്ങള്‍ നേരിടേണ്ടിവരും. സാമ്പത്തികമായി സാക്ഷരരായ 
ആളുകള്‍ ഇപ്പോഴും ഒരു വലിയ പണമൊഴുക്ക്‌ സൃഷ്ടിക്കുന്ന ധാരാളം ആസ്തി 


നിരകള്‍ വികസിപ്പിക്കാത്തതിന്‌ അഞ്ച്‌ പ്രധാന കാരണങ്ങളുണ്ട്‌. അഞ്ച്‌ 
കാരണങ്ങള്‍ ഇവയാണ്‌: 


1. ഭയം 

2. സിനിക്കിസം 

3. അലസത 

4. മോശം ശീലങ്ങള്‍ 
5, അഹങ്കാരം 


ഭയത്തെ മറികടക്കുന്നു 

പണം നഷ്ടപ്പെടുന്നത്‌ ശരിക്കും ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന ആരെയും ഞാൻ കണ്ടിട്ടില്ല. എന്റെ 
എല്ലാ വര്‍ഷങ്ങളിലും, പണം നഷ്ടപ്പെടാത്ത ഒരു ധനികനെ ഞാൻ ഒരിക്കലും 
കണ്ടിട്ടില്ല. പക്ഷേ , ഒരു പൈസ പോലും നഷ്ടപ്പെടാത്ത ധാരാളം ദരിദ്രരെ ഞാന്‍ 
കണ്ടുമുട്ടിയിട്ടുണ്ട്‌ - നിക്ഷേപം, അതായത്‌. 


പണം നഷ്ടപ്പെടുമോ എന്ന ഭയം യഥാര്‍ത്ഥമാണ്‌. എല്ലാവര്‍ക്കും അത്‌ ഉണ്ട്‌. സമ്പന്നര്‍ 
പോലും. പക്ഷേ, അത്‌ ഭയപ്പെടുന്നില്ല എന്നതാണ്‌ പ്രശ്‌നം. ഇങ്ങനെയാണ്‌ നിങ്ങള്‍ 
ഭയം കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നത്‌. നഷ്ടം നിങ്ങള്‍ എങ്ങനെ കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നു. 
പരാജയം നിങ്ങള്‍ എങ്ങനെ കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നുവെന്നത്‌ ഒരാളുടെ ജീവിതത്തിലെ 
മാറ്റമുണ്ടാക്കുന്നു. ഒരു ധനികനും ദരിദ്രനും തമ്മിലുള്ള പ്രാഥമിക വ്യത്യാസം അവര്‍ 
ആ ഭയം എങ്ങനെ കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നു എന്നതാണ്‌. 


ഭയപ്പെടുന്നതില്‍ തെറ്റില്ല. പണത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ ഒരു ഭീരുവാകുന്നത്‌ കുഴപ്പമില്ല. 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇപ്പോഴും സമ്പന്നനാകാം. നാമെല്ലാവരും എന്തെങ്കിലും നായകന്മാരാണ്‌, 
മറ്റെന്തെങ്കിലും ഭീരുക്കളാണ്‌. എന്റെ സുഹൃത്തിന്റെ ഭാര്യ എമര്‍ജന്‍സി റൂം നഴ്സാണ്‌. 
അവള്‍ രക്തം കാണുമ്പോള്‍, അവള്‍ പ്രവര്‍ത്തനത്തിലേക്ക്‌ പറക്കുന്നു. ഞാന്‍ 
നിക്ഷേപം പരാമര്‍ശിക്കുമ്പോള്‍ അവള്‍ ഓടിപ്പോകുന്നു. രക്തം കാണുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ 
ഓടുന്നില്ല. ഞാന്‍ പുറത്തുകാക്കുന്നു. 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‌ പണത്തെക്കുറിച്ചുള്ള ഭയം മനസ്സിലായി. “ചില ആളുകള്‍ 
പാമ്പുകളെ ഭയപ്പെടുന്നു. പണം നഷ്ടപ്പെടുന്നതില്‍ ചില ആളുകള്‍ ഭയപ്പെടുന്നു. 
രണ്ടും ഭയമാണ്‌, "അദ്ദേഹം പറയും. അതിനാല്‍ പണം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന 
ഭയത്തോടുള്ള അദ്ദേഹത്തിന്റെ പരിഹാരം ഈ ചെറിയ ശ്രുതിയായിരുന്നു: “നിങ്ങള്‍ 
അപകടസാധ്യതയെ വെറുക്കുകയും വിഷമിക്കുകയും ചെയ്യുന്നുവെങ്കില്‍, നേരത്തെ 
ആരംഭിക്കുക.” 


അതുകൊണ്ടാണ്‌ നിങ്ങള്‍ ചെറുപ്പമായിരിക്കുമ്പോള്‍ സേവിംഗുകള്‍ ഒരു ശീലമായി 
ബാങ്കുകള്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുന്നത്‌. നിങ്ങള്‍ ചെറുപ്പമായി തുടങ്ങിയാല്‍, 
സമ്പന്നനാകുന്നത്‌ എളുപ്പമാണ്‌. ഞാനിവിടെ പോകില്ല, പക്ഷേ 20 വയസ്സിനും 30 
വയസ്സിനുമിടയില്‍ സംരക്ഷിക്കാന്‍ തുടങ്ങുന്ന ഒരു വ്യക്തി തമ്മില്‍ അതിശയകരമായ 
വ്യത്യാസമുണ്ട്‌. ലോകത്തിലെ അത്ഭുതങ്ങളിലൊന്ന്‌ സംയുക്ത താല്‍പ്പര്യത്തിന്റെ 
ശക്തിയാണ്‌. മാന്‍ഹട്ടന്‍ ദ്വീപ്‌ വാങ്ങുന്നത്‌ എക്കാലത്തെയും മികച്ച 
വിലപേശലുകളിലൊന്നാണ്‌. ന്യൂയോര്‍ക്ക്‌ 24 ഡോളറിന്‌ ട്രിങ്കറ്റുകളിലും മൃഗങ്ങളിലും 
വാങ്ങി. ആ 24 ഡോളര്‍ പ്രതിവര്‍ഷം എട്ട്‌ ശതമാനമായി നിക്ഷേപിച്ചിരുന്നെങ്കില്‍, ആ 
24 ഡോളര്‍ 1995 ഓടെ 28 ട്രില്യണ്‍ ഡോളറിലധികം വരും. ലോസ്‌ ഏഞ്ചല്‍സിലെ 
ഭൂരിഭാഗവും വാങ്ങാന്‍ ബാക്കി പണം ഉപയോഗിച്ച്‌ മാന്‍ഹട്ടന്‍ തിരികെ വാങ്ങാം. 


എന്നാല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ സമയം അവശേഷിക്കുന്നില്ലെങ്കിലോ നേരത്തെ 
വിരമിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കിലോ? പണം നഷ്ടപ്പെടുമോ എന്ന ഭയം നിങ്ങള്‍ 
എങ്ങനെ കൈകാര്യം ചെയ്യും? 


എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ ഒന്നും ചെയ്തില്ല. വിഷയം ചര്‍ച്ച ചെയ്യാന്‍ വിസമ്മതിച്ച അദ്ദേഹം 
പ്രശ്‌നം ഒഴിവാക്കി. 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍, ഞാന്‍ ഒരു ടെക്സനെപ്പോലെ ചിന്തിക്കാന്‍ ശുപാര്‍ശ 
ചെയ്തു. “എനിക്ക്‌ ടെക്സസിനെയും ടെക്‌സാനെയും ഇഷ്ടമാണ്‌,” അദ്ദേഹം 
പറയുമായിരുന്നു. “ടെക്‌സാസില്‍ എല്ലാം വലുതാണ്‌. ടെക്സന്മാര്‍ 
വിജയിക്കുമ്പോള്‍, അവര്‍ വലിയ വിജയം നേടുന്നു. അവര്‍ നഷ്ടപ്പെടുമ്പോള്‍ അത്‌ 
അതിശയകരമാണ്‌. ” 


“അവര്‍ക്ക്‌ തോല്‍ക്കാന്‍ ഇഷ്ടമാണോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“അതല്ല ഞാന്‍ പറയുന്നത്‌. തോല്‍ക്കുന്നത്‌ ആരും ഇഷ്ടപ്പെടുന്നില്ല. 
സന്തോഷവാനായ ഒരു പരാജിതനെ എന്നെ കാണിക്കു, ഞാന്‍ ഒരു പരാജിതനെ 
കാണിച്ചുതരാം, "ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “അപകടസാധ്യത, പ്രതിഫലം, 
പരാജയം എന്നിവയോടുള്ള ടെക്സന്റെ മനോഭാവമാണിത്‌. അവര്‍ ജീവിതത്തെ 
എങ്ങനെ കൈകാര്യം ചെയ്യുന്നു. അവര്‍ അത്‌ വലുതായി ജീവിക്കുന്നു. ഇവിടെയുള്ള 
മിക്ക ആളുകളെയും പോലെ അല്ല, പണത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ റോച്ചുകള്‍ പോലെ 
ജീവിക്കുന്നു, ആരെങ്കിലും അവരുടെ മേല്‍ വെളിച്ചം വീശുമെന്ന്‌ ഭയപ്പെടുന്നു, 
പലചരക്ക്‌ ഗുമസ്തന്‍ അവരെ നാലിലൊന്ന്‌ കുറയ്ക്കുമ്പോള്‍ വിതുമ്പുന്നു. ” 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ പോയി. “എനിക്ക്‌ ഏറ്റവും ഇഷ്ടപ്പെട്ടത്‌ ടെക്സസ്‌ 
മനോഭാവമാണ്‌. ജയിക്കുമ്പോള്‍ അവര്‍ അഭിമാനിക്കുന്നു, തോല്‍ക്കുമ്പോള്‍ അവര്‍ 
വീമ്പിളക്കുന്നു. ടെക്‌സന്മാര്‍ക്ക്‌ ഒരു ചൊല്ലുണ്ട്‌, 'നിങ്ങള്‍ പോകാന്‍ 
പോകുകയാണെങ്കില്‍ വലുതാകുക.' നിങ്ങള്‍ ഒരു ഡ്യുപ്ലെക്‌സിനെ മറികടന്നുവെന്ന്‌ 
സമ്മതിക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല. ” 


സാമ്പത്തിക വിജയത്തിന്റെ അഭാവത്തിന്റെ ഏറ്റവും വലിയ കാരണം മിക്ക 
ആളുകളും ഇത്‌ വളരെ സുരക്ഷിതമായി കളിച്ചതാണ്‌ എന്ന്‌ അദ്ദേഹം എന്നോട്‌ 
മൈക്കിനോട്‌ നിരന്തരം പറഞ്ഞു. “നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ ആളുകള്‍ ഭയപ്പെടുന്നു” 


അവന്റെ വാക്കുകള്‍. 


ഒരു തവണ മികച്ച എന്‍എഫ്‌എല്‍ ക്വാര്‍ട്ടര്‍ബാക്കായ ഫ്രാന്‍ ടാര്‍കെന്‍ടണ്‍ ഇത്‌ 
മറ്റൊരു മാര്‍ഗ്ഗത്തില്‍ പറയുന്നു: “വിജയിക്കുകയെന്നാല്‍ നഷ്ടപ്പെടാന്‍ 
ഭയപ്പെടുന്നില്ല. 


എന്റെ ജീവിതത്തില്‍, ജയിക്കുന്നത്‌ സാധാരണയായി തോല്‍വിയെ പിന്തുടരുമെന്ന്‌ 
ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിച്ചു. ഒടുവില്‍ ബൈക്ക്‌ ഓടിക്കാന്‍ പഠിക്കുന്നതിനുമുമ്പ്‌ ഞാന്‍ ആദ്യം 
പലതവണ വീണു. ഗോള്‍ഫ്‌ പന്ത്‌ നഷ്ടപ്പെടാത്ത ഒരു ഗോള്‍ഫ്‌ കളിക്കാരനെ ഞാന്‍ 
ഒരിക്കലും കണ്ടിട്ടില്ല. ഒരിക്കലും ഹൃദയം തകര്‍ക്കാത്ത പ്രണയത്തിലായ ആളുകളെ 
ഞാൻ ഒരിക്കലും കണ്ടിട്ടില്ല. പണം നഷ്ടപ്പെടാത്ത ധനികനെ ഞാന്‍ ഒരിക്കലും 
കണ്ടിട്ടില്ല. 


അതിനാല്‍, മിക്ക ആളുകളെയും സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, അവര്‍ സാമ്പത്തികമായി 
വിജയിക്കുത്തതിന്റെ കാരണം, പണം നഷ്ടപ്പെടുന്നതിന്റെ വേദന സമ്പന്നനായതിന്റെ 
സഭന്താഷ്ഭത്തക്കമെള്‍ വളരെ വലുതാണ്‌. ടെക്സസിലെ മറ്റൊരു ചൊല്ല്‌, “എല്ലാവരും 
സ്ത്വര്‍ഗ്ത്തില്‍കഷാക്കന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, പക്ഷേ ആരും മരിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല.” 
മി ആളുകളും, ്രന്നരാണെന്ന്‌ സ്വപ്നം കാണുന്നു, പക്ഷേ പണം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ 
ഭയ്ക്്പെടടുന്നു;,അത്രിന്റാല്‍ അവര്‍ ഒരിക്കലും സ്വര്‍ഗത്തില്‍ എത്തുന്നില്ല. 


സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ മൈക്കിനോടും എന്നോടും ടെക്സസിലേക്കുള്ള 
യാത്രകളെക്കുറിച്ച്‌ കഥകള്‍ പറയാറുണ്ടായിരുന്നു. “അപകടസാധ്യത, നഷ്ടം, 
പരാജയം എന്നിവ എങ്ങനെ കൈകാര്യം ചെയ്യാമെന്ന മനോഭാവം അറിയാന്‍ നിങ്ങള്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, സാന്‍ അന്റോണിയോയില്‍ പോയി അലാമോ 
സന്ദര്‍ശിക്കുക. വിജയത്തിന്റെ പ്രതീക്ഷയില്ലെന്ന്‌ അറിഞ്ഞുകൊണ്ട്‌ പോരാടാന്‍ 
തിരഞ്ഞെടുത്ത ധീരരായ ആളുകളുടെ മികച്ച കഥയാണ്‌ അലാമോ. 
കീഴടങ്ങുന്നതിനുപകരം അവര്‍ മരിക്കാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. പഠനത്തിന്‌ യോഗ്യമായ 
പ്രചോദനാത്മകമായ ഒരു കഥയാണിത്‌. എന്നിരുന്നാലും, ഇത്‌ ഇപ്പോഴും ഒരു 
ദാരുണമായ സൈനിക പരാജയമാണ്‌. അവരുടെ നിതംബം ചവിട്ടി. ടെക്‌സന്മാര്‍ 
പരാജയം എങ്ങനെ കൈകാര്യം ചെയ്യും? 'അലാമോയെ ഓര്‍ക്കുക! 


മൈക്കും ഞാനും ഈ കഥ ഒരുപാട്‌ കേട്ടു. ഒരു വലിയ കാര്യത്തിലേക്ക്‌ പോകാന്‍ 
പോകുമ്പോള്‍ അദ്ദേഹം എല്ലായ്പ്പോഴും ഈ കഥ ഞങ്ങളോട്‌ പറഞ്ഞു, അവന്‍ 
അസ്വസ്ഥനായിരുന്നു. അവന്‍ തന്റെ എല്ലാ ഉത്സാഹവും ചെയ്തുകഴിഞ്ഞാല്‍, അത്‌ 
അവസാനിപ്പിക്കാനോ അടച്ചുപൂട്ടാനോ സമയമായപ്പോള്‍, അദ്ദേഹം ഞങ്ങളോട്‌ ഈ 
കഥ പറഞ്ഞു. ഓരോ തവണയും തെറ്റ്‌ ചെയ്യുമെന്നോ പണം നഷ്ടപ്പെടുമെന്നോ 
ഭയപ്പെടുമ്പോള്‍ അദ്ദേഹം ഈ കഥ ഞങ്ങളോട്‌ പറഞ്ഞു. ഇത്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ കരുത്ത്‌ 
പകര്‍ന്നു, കാരണം ഒരു സാമ്പത്തിക നഷ്ടത്തെ എല്ലായ്പ്പോഴും ഒരു സാമ്പത്തിക 
വിജയമാക്കി മാറ്റാന്‍ ഇത്‌ അദ്ദേഹത്തെ ഓര്‍മ്മിപ്പിച്ചു. പരാജയം തന്നെ ശക്തനും 
മിടുക്കനുമായി മാറ്റുമെന്ന്‌ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‌ അറിയാമായിരുന്നു. അവന്‍ 
നഷ്ടപ്പെടാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു എന്നല്ല. അവന്‍ ആരാണെന്നും എങ്ങനെ നഷ്ടം 
വരുത്തുമെന്നും അവനറിയാമായിരുന്നു. അവന്‍ ഒരു തോല്‍വി ഏറ്റെടുത്ത്‌ ഒരു 
വിജയമാക്കും. അതാണ്‌ അദ്ദേഹത്തെ വിജയിയാക്കുകയും മറ്റുള്ളവരെ 
പരാജയപ്പെടുത്തുകയും ചെയ്തത്‌. മറ്റുള്ളവര്‍ പിന്മാറുമ്പോള്‍ അതിര്‍ത്തി 
കടക്കാനുള്ള ധൈര്യം അത്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ നല്‍കി. “അതുകൊണ്ടാണ്‌ എനിക്ക്‌ 
ടെക്സന്മാരെ വളരെയധികം ഇഷ്ടം,” അദ്ദേഹം പറയും. “അവര്‍ വലിയ പരാജയം 
ഏറ്റെടുക്കുകയും അതിനെ പ്രചോദനമാക്കുകയും ചെയ്തു... അതുപോലെ തന്നെ 
അവരെ ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ വരുമാനമുള്ള ഒരു വിനോദസഞ്ചാര കേന്ദ്രമാക്കി മാറ്റി. 


പക്ഷെ ഇന്ന്‌ എന്നെ ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ അര്‍ത്ഥമാക്കുന്ന അദ്ദേഹത്തിന്റെ വാക്കുകള്‍ 
ഇവയാണ്‌: “ടെക്‌സന്മാര്‍ അവരുടെ പരാജയങ്ങള്‍ മറയ്ക്കുന്നില്ല. അവരില്‍ നിന്ന്‌ 
പ്രചോദനം ഉള്‍ക്കൊള്ളുന്നു. അവര്‍ അവരുടെ പരാജയങ്ങള്‍ ഏറ്റെടുക്കുകയും 
അവയെ നിലവിളിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. പരാജയം ടെക്സന്മാരെ വിജയികളാക്കാന്‍ 
പ്രേരിപ്പിക്കുന്നു. എന്നാല്‍ ആ സൂത്രവാക്യം ടെക്സാനുകാരുടെ സൂത്രവാക്യം മാത്രമല്ല. 
എല്ലാ വിജയികള്‍ക്കുമുള്ള സൂത്രവാക്യമാണിത്‌. ” 


Failure inspires winners. 
Failure defeats losers. 


എന്റെ ബൈക്കില്‍ നിന്ന്‌ വീഴുന്നത്‌ വാഹനമോടിക്കാനുള്ള പഠനത്തിന്റെ 
ഭാഗമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. വീഴുന്നത്‌ എന്നെ ഓടിക്കാന്‍ പഠിക്കാന്‍ കൂടുതല്‍ ദ്യ 
determined നിശ്ചയം ചെയ്തുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ ഓര്‍ക്കുന്നു, അതില്‍ കുറവല്ല. ഒരു പന്ത്‌ 
പോലും നഷ്ടപ്പെടാത്ത ഒരു ഗോള്‍ഫ്‌ കളിക്കാരനെ ഞാന്‍ ഒരിക്കലും കണ്ടിട്ടില്ലെന്നും 
ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. മികച്ച പ്രൊഫഷണല്‍ ഗോള്‍ഫ്‌ കളിക്കാര്‍ക്ക്‌, ഒരു പന്തോ 
ടൂര്‍ണമെന്റോ നഷ്ടപ്പെടുന്നത്‌ മികച്ചതാകാനും കഠിനമായി പരിശീലിക്കാനും 
കൂടുതല്‍ പഠിക്കാനും പ്രചോദനം നല്‍കുന്നു. അതാണ്‌ അവരെ മികച്ചതാക്കുന്നത്‌. 
വിജയികളെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം തോല്‍വി അവരെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നു. 
പരാജിതരെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം തോല്‍വി അവരെ പരാജയപ്പെടുത്തുന്നു. 


ജോണ്‍ ഡി. റോക്ക്ഫെല്ലര്‍ ഉദ്ധരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു, “എല്ലാ 
ദുരന്തങ്ങളെയും അവസരമാക്കി മാറ്റാന്‍ ഞാന്‍ എപ്പോഴും ശ്രമിച്ചു.” 


ജാപ്പനീസ്‌-അമേരിക്കന്‍ ആയതിനാല്‍ എനിക്ക്‌ ഇത്‌ പറയാന്‍ കഴിയും. പേള്‍ 
ഹാര്‍ബര്‍ ഒരു അമേരിക്കന്‍ തെറ്റാണെന്ന്‌ പലരും പറയുന്നു. ഇത്‌ ഒരു ജാപ്പനീസ്‌ 
തെറ്റാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയുന്നു. “SIO, ടോറ, ടോറ” എന്ന സിനിമയില്‍ നിന്ന്‌ ഒരു 
ജാപ്പനീസ്‌ അഡ്മിറല്‍ തന്റെ ആഹ്ലാദകരമായ കിഴുദ്യോഗസ്ഥരോട്‌ പറയുന്നു, 
“ഞങ്ങള്‍ ഉറങ്ങുന്ന ഒരു ഭീമനെ ഉണര്‍ത്തുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ ഭയപ്പെടുന്നു.” “പേള്‍ 
ഹാര്‍ബര്‍ ഓര്‍ക്കുക” എന്നത്‌ ഒരു നിലവിളിയായി. അമേരിക്കയുടെ ഏറ്റവും വലിയ 
നഷ്ടങ്ങളിലൊന്നാണ്‌ ഇത്‌ വിജയിക്കാനുള്ള കാരണമായി മാറിയത്‌. ഈ വലിയ 
തോല്‍വി അമേരിക്കയ്ക്ക്‌ കരുത്ത്‌ പകര്‍ന്നു, അമേരിക്ക താമസിയാതെ ഒരു 
ലോകശക്തിയായി ഉയര്‍ന്നു. 


പരാജയം വിജയികളെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നു. പരാജയം പരാജിതരെ 
പരാജയപ്പെടുത്തുന്നു. വിജയികളുടെ ഏറ്റവും വലിയ രഹസ്യമാണിത്‌. ഇത്‌ 


പരാജിതര്‍ക്ക്‌ അറിയാത്ത രഹസ്യം. വിജയികളുടെ ഏറ്റവും വലിയ രഹസ്യം പരാജയം 
വിജയത്തെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നു എന്നതാണ്‌; അതിനാല്‍, നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ അവര്‍ 
ഭയപ്പെടുന്നില്ല. ഫ്രാന്‍ ടാര്‍കെന്റന്റെ ഉദ്ധരണി ആവര്‍ത്തിച്ചുകൊണ്ട്‌, 
“വിജയിക്കുകയെന്നാല്‍ നഷ്ടപ്പെടാന്‍ ഭയപ്പെടേണ്ടതില്ല.” ഫ്രാന്‍ 
ടാര്‍കെന്റണിനെപ്പോലുള്ള ആളുകള്‍ നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ ഭയപ്പെടുന്നില്ല, കാരണം 
അവര്‍ ആരാണെന്ന്‌ അവര്‍ക്കറിയാം. തോല്‍ക്കുന്നതിനെ അവര്‍ വെറുക്കുന്നു, 
അതിനാല്‍ നഷ്ടപ്പെടുന്നത്‌ തങ്ങളെ മികച്ചവരാക്കാന്‍ പ്രേരിപ്പിക്കുമെന്ന്‌ 
അവര്‍ക്കറിയാം. തോല്‍ക്കുന്നതിനെ വെറുക്കുന്നതും തോല്‍ക്കാന്‍ ഭയപ്പെടുന്നതും 
തമ്മില്‍ വലിയ വ്യത്യാസമുണ്ട്‌. പണം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ ഭയന്ന്‌ മിക്ക ആളുകളും 
നഷ്ടപ്പെടുന്നു. അവര്‍ ഒരു ഡ്യുപ്പെക്സ്‌ തകര്‍ത്തു. സാമ്പത്തികമായി, അവര്‍ 
ജീവിതം വളരെ സുരക്ഷിതവും വളരെ ചെറുതുമാണ്‌. അവര്‍ വലിയ വീടുകളും വലിയ 
കാറുകളും വാങ്ങുന്നു, പക്ഷേ വലിയ നിക്ഷേപങ്ങളല്ല. അമേരിക്കന്‍ 
പൊതുസമൂഹത്തിന്റെ 90 ശതമാനത്തിലധികം സാമ്പത്തികമായി സമരം 
ചെയ്യുന്നതിന്റെ പ്രധാന കാരണം അവര്‍ നഷ്ടപ്പെടാതിരിക്കാനാണ്‌. അവര്‍ 
വിജയിക്കാന്‍ കളിക്കുന്നില്ല. 


അവര്‍ അവരുടെ ഫിനാന്‍ഷ്യല്‍ പ്ലാനര്‍മാര്‍ അല്ലെങ്കില്‍ അക്കണ്ടന്റുമാര്‍ 
അല്ലെങ്കില്‍ സ്റ്റോക്ക്‌ ബ്രോക്കര്‍മാര്‍ എന്നിവരിലേക്ക്‌ പോയി ഒരു സമീകൃത 
പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ വാങ്ങുന്നു. മിക്കവര്‍ക്കും സിഡികളില്‍ ധാരാളം പണമുണ്ട്‌, 
കുറഞ്ഞ വരുമാനമുള്ള ബോണ്ടുകള്‍, മ്യൂച്വല്‍ ഫണ്ട്‌ കുടുംബത്തിനുള്ളില്‍ ട്രേഡ്‌ 
ചെയ്യാന്‍ കഴിയുന്ന മ്യൂച്ചല്‍ ഫണ്ടുകള്‍ , കുറച്ച്‌ വ്യക്തിഗത സ്റ്റോക്കുകള്‍. ഇത്‌ 
സുരക്ഷിതവും വിവേകപൂര്‍ണ്ണവുമായ ഒരു പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ ആണ്‌. എന്നാല്‍ ഇത്‌ 
വിജയിക്കുന്ന ഒരു പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ അല്ല. നഷ്ടപ്പെടാതിരിക്കാന്‍ കളിക്കുന്ന 
ഒരാളുടെ പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോയാണ്‌ ഇത്‌. 


എന്നെ തെറ്റിദ്ധരിക്കരുത്‌. ജനസംഖ്യയുടെ 70 ശതമാനത്തിലധികം ഉള്ളതിനേക്കാള്‍ 
മികച്ച പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോയാണിത്‌, അത്‌ ഭയപ്പെടുത്തുന്നതാണ്‌. സുരക്ഷയെ 
ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന ഒരാള്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ ഒരു മികച്ച പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ ആണ്‌. എന്നാല്‍ 
നിങ്ങളുടെ നിക്ഷേപ പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോയില്‍ ഇത്‌ സുരക്ഷിതവും സമതുലിതവുമായി 
കളിക്കുന്നത്‌ വിജയകരമായ നിക്ഷേപകര്‍ ഗെയിം കളിക്കുന്ന രീതിയല്ല. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
കുറച്ച്‌ പണമുണ്ടെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നനാകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ 
ആദ്യം ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കണം, സന്തുലിതമല്ല. നിങ്ങള്‍ വിജയിച്ച ഏതെങ്കിലും 
വ്യക്തിയെ നോക്കുകയാണെങ്കില്‍, തുടക്കത്തില്‍ അവര്‍ സന്തുലിതമായിരുന്നില്ല. 
സമതുലിതമായ ആളുകള്‍ എങ്ങുമെത്തുന്നില്ല. അവര്‍ ഒരിടത്ത്‌ തന്നെ തുടരുന്നു. 
പുരോഗതി നേടുന്നതിന്‌, നിങ്ങള്‍ ആദ്യം അസന്തുലിതമായി പോകണം. നിങ്ങള്‍ 
എങ്ങനെ പുരോഗതി കൈവരിക്കുന്നുവെന്ന്‌ നോക്കുക. 


തോമസ്‌ എഡിസണ്‍ സമനില പാലിച്ചില്ല. അദ്ദേഹം ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിച്ചു. ബില്‍ ഗേറ്റ്സ്‌ 
സന്തുലിതമായിരുന്നില്ല. അദ്ദേഹം ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിച്ചു. ഡൊണാള്‍ഡ്‌ ട്രംപ്‌ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. ജോര്‍ജ്ജ്‌ സോറോസ്‌ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. ജോര്‍ജ്ജ്‌ പാറ്റണ്‍ 
തന്റെ ടാങ്കുകള്‍ വിശാലമായി എടുത്തില്ല. അദ്ദേഹം അവയെ കേന്ദ്രീകരിച്ച്‌ ജര്‍മ്മന്‍ 
നിരയിലെ ദുര്‍ബലമായ പാടുകളിലൂടെ w തി. ഫ്രഞ്ചുകാര്‍ മാഗിനോട്ട്‌ ലൈനിനൊപ്പം 
വ്യാപിച്ചു, അവര്‍ക്ക്‌ എന്ത്‌ സംഭവിച്ചുവെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാം. 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമ്പന്നനാകാന്‍ ആഗ്രഹമുണ്ടെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ ശ്രദ്ധ 
കേന്ദ്രീകരിക്കണം. ദരിദ്രരും ഇടത്തരക്കാരും ചെയ്യുന്നതു ചെയ്യരുത്‌: അവരുടെ 
കുറച്ച്‌ മുട്ടകള്‍ പല കൊട്ടകളിലും ഇടുക. 


നിങ്ങളുടെ മുട്ടകള്‍ കുറച്ച്‌ കുട്ടകളിലാക്കി ഫോക്കസ്‌ ചെയ്യുക. വിജയിക്കുന്നതുവരെ 
ഒരു കോഴ്‌സ്‌ പിന്തുടരുക. 


തോല്‍ക്കുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ വെറുക്കുന്നുവെങ്കില്‍, അത്‌ സുരക്ഷിതമായി പ്ലേ ചെയ്യുക. 
നഷ്ടപ്പെടുന്നത്‌ നിങ്ങളെ ദുര്‍ബലമാക്കുന്നുവെങ്കില്‍, അത്‌ സുരക്ഷിതമായി പ്ലേ 
ചെയ്യുക. സമതുലിതമായ നിക്ഷേപങ്ങളുമായി പോകുക. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 25 വയസ്സിനു 
മുകളില്‍ പ്രായമുണ്ടെങ്കില്‍ റിസ്ക്കുകള്‍ എടുക്കുന്നതില്‍ ഭയമുണ്ടെങ്കില്‍, മാറരുത്‌. 
ഇത്‌ സുരക്ഷിതമായി പ്ലേ ചെയ്യുക, എന്നാല്‍ നേരത്തെ ആരംഭിക്കുക. നിങ്ങളുടെ 
നെസ്റ്റ്‌ മുട്ട നേരത്തേ ശേഖരിക്കാന്‍ ആരംഭിക്കുക, കാരണം ഇതിന്‌ സമയമെടുക്കും. 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സ്വാതന്ത്ര്യത്തെക്കുറിച്ചുള്ള സ്വപ്നങ്ങള്‍ ഉണ്ടെങ്കില്‍ the എലി 
മല്‍സരത്തില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുകടക്കുക YOU സ്വയം ചോദിക്കുന്ന ആദ്യത്തെ ചോദ്യം, 
“പരാജയത്തോട്‌ ഞാന്‍ എങ്ങനെ പ്രതികരിക്കും?” പരാജയം നിങ്ങളെ 
വിജയിപ്പിക്കാന്‍ പ്രേരിപ്പിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, ഒരുപക്ഷേ നിങ്ങള്‍ അതിനായി പോകണം 
- പക്ഷേ ചിലപ്പോള്‍. പരാജയം നിങ്ങള്‍ ദുര്‍ബലമായ ചെയ്യുന്നു അല്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ 
ദേഷ്യം തംത്രുമ്സ്‌ ഇടാനുള്ളതല്ലാം ആയാല്‍ -ലികെ ഓരോ തവണ ഫയല്‍ വ്യവഹാരം 
വരെ അഭിഭാഷകര്‍ക്ക്‌ വിളിക്കുന്നവരാരോ കേടുവന്ന താരനിര എന്തെങ്കിലും പോയി 
ഇല്ല അവരുടെ വഴി-പിന്നീട്‌ സുരക്ഷിതമായി കൈകാര്യം. നിങ്ങളുടെ പകല്‍ ജോലി 
നിലനിര്‍ത്തുക. അല്ലെങ്കില്‍ ബോണ്ടുകളോ മ്യൂച്ചല്‍ ഫണ്ടുകളോ വാങ്ങുക. എന്നാല്‍ 
ഓര്‍ക്കുക, ആ സാമ്പത്തിക ഉപകരണങ്ങള്‍ സുരക്ഷിതമാണെന്ന്‌ തോന്നാമെങ്കിലും 
അവയിലും അപകടസാധ്യതയുണ്ട്‌. 


ഞാന്‍ ഇതെല്ലാം പറയുന്നു, ടെക്സാസിനെയും ഫ്രാന്‍ ടാര്‍കെന്റണിനെയും 
പരാമര്‍ശിക്കുന്നു, കാരണം അസറ്റ്‌ കോളം അടുക്കി വയ്ക്കുന്നു 


എളുപ്പമാണ്‌. ഇത്‌ ശരിക്കും കുറഞ്ഞ അഭിരുചി ഉള്ള ഗെയിമാണ്‌. ഇതിന്‌ കൂടുതല്‍ 
വിദ്യാഭ്യാസം ആവശ്യമില്ല. അഞ്ചാം ക്ലാസ്‌ കണക്ക്‌ ചെയ്യും. എന്നാല്‍ നിങ്ങളുടെ 


അസറ്റ്‌ കോളം നിര്‍മ്മിക്കുന്നത്‌ ഒരു ഗെയിമാണ്‌, അതില്‍ മനോഭാവം ഒരു പ്രധാന 
പങ്ക്‌ വഹിക്കുന്നു. ഇതിന്‌ ധൈര്യവും ക്ഷമയും പരാജയത്തോടുള്ള മികച്ച 
മനോഭാവവും ആവശ്യമാണ്‌. പരാജിതര്‍ പരാജയപ്പെടുന്നത്‌ ഒഴിവാക്കുന്നു. 
പരാജയം പരാജിതരെ വിജയികളാക്കുന്നു. അലാമോയെ ഓര്‍ക്കുക. 


സിനിക്കിന്ധത്തെ മറികടക്കുന്നു 

“ആകാശം വീഴുന്നു! ആകാശം വീഴുന്നു! ” വരാനിരിക്കുന്ന നാശത്തിന്റെ കളപ്പുരയെ 
മുന്നറിയിപ്പ്‌ നല്‍കി ഓടിയ ചിക്കന്‍ ലിറ്റിലിന്റെ കഥ നമ്മില്‍ മിക്കവര്‍ക്കും അറിയാം. 
അത്തരത്തിലുളള ആളുകളെ നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും അറിയാം. ഞങ്ങള്‍ 
ഓരോരുത്തരുടെയും ഉള്ളില്‍ ഒരു ചിക്കന്‍ ലിറ്റില്‍ ഉണ്ട്‌. 


ഞാന്‍ നേരത്തെ പറഞ്ഞതുപോലെ, സിനിക്‌ ശരിക്കും ഒരു ചെറിയ ചിക്കന്‍ ആണ്‌. 
ഭയവും സംശയവും നമ്മുടെ ചിന്തകളെ മറയ്ക്കുമ്പോള്‍ നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും ഒരു 
ചെറിയ ചിക്കന്‍ ലഭിക്കും. 


നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും സംശയമുണ്ട്‌: “ഞാന്‍ മിടുക്കനല്ല.” "ഞാന്‍ അത്രയ്ക്ക്‌ പോരാ.” “ 
എന്നെക്കാള്‍ നല്ലതാണ്‌.” നമ്മുടെ സംശയങ്ങള്‍ പലപ്പോഴും നമ്മെ തളര്‍ത്തുന്നു. 
ഞങ്ങള്‍ “എന്താണെങ്കില്‍?” പ്ലേ ചെയ്യുന്നു. ഗെയിം. “ഞാന്‍ നിക്ഷേപം 
നടത്തിയയുടനെ സമ്പദ്വ്യവസ്ഥ തകര്‍ന്നാലോ?” “എനിക്ക്‌ നിയന്ത്രണം 
നഷ്ടപ്പെടുകയും പണം തിരികെ നല്‍കാന്‍ കഴിയാതിരിക്കുകയും ചെയ്താലോ?” 
“ഞാന്‍ ആസൂത്രണം ചെയ്തതനുസരിച്ച്‌ കാര്യങ്ങള്‍ നടന്നില്ലെങ്കിലോ?” അല്ലെങ്കില്‍ 
ഞങ്ങളുടെ പോരായ്മകളെ ഓര്‍മ്മപ്പെടുത്തുന്ന സുഹൃത്തുക്കളോ പ്രിയപ്പെട്ടവരോ 
ഉണ്ട്‌. അവര്‍ പലപ്പോഴും ചോദിക്കാറുണ്ട്‌, “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ അത്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ 
നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നത്‌ എന്താണ്‌?” “ഇത്‌ വളരെ നല്ല ആശയമാണെങ്കില്‍, മറ്റൊരാള്‍ 
ഇത്‌ ചെയ്യാത്തതെങ്ങനെ?” “അത്‌ ഒരിക്കലും പ്രവര്‍ത്തിക്കില്ല. നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ 
സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയില്ല. ” സംശയത്തിന്റെ ഈ വാക്കുകള്‍ 
പലപ്പോഴും ഉച്ചത്തില്‍ മുഴങ്ങുന്നു, ഞങ്ങള്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നില്ല. ഭയാനകമായ ഒരു 
വികാരം നമ്മുടെ വയറ്റില്‍ പണിയുന്നു. ചിലപ്പോള്‍ നമുക്ക്‌ ഉറങ്ങാന്‍ കഴിയില്ല. 
മുന്നോട്ട്‌ പോകുന്നതില്‍ ഞങ്ങള്‍ പരാജയപ്പെടുന്നു. അതിനാല്‍ ഞങ്ങള്‍ 
സുരക്ഷിതമായ കാര്യങ്ങളില്‍ തുടരുന്നു, അവസരങ്ങള്‍ നമ്മെ കടന്നുപോകുന്നു. 
നമ്മുടെ ശരീരത്തില്‍ ഒരു തണുത്ത കെട്ടഴിച്ച്‌ നിശ്ചലമായി ഇരിക്കുമ്പോള്‍ ജീവിതം 
കടന്നുപോകുന്നത്‌ ഞങ്ങള്‍ കാണുന്നു. നാമെല്ലാവരും ഇത്‌ നമ്മുടെ ജീവിതത്തില്‍ ഒരു 
സമയത്ത്‌ അനുഭവിച്ചിട്ടുണ്ട്‌, 


മറ്റുള്ളവയേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍. 


ഫിഡിലിറ്റി മഗല്ലൻ മ്യൂച്വല്‍ ഫണ്ട്‌ പ്രശസ്തിയുടെ പീറ്റര്‍ ലിഞ്ച്‌ ആകാശം “ശബ്ദം” 
ആയി വീഴുന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള മുന്നറിയിപ്പുകളെ സൂചിപ്പിക്കുന്നു, നാമെല്ലാവരും 
അത്‌ കേള്‍ക്കുന്നു. 


ശബ്ദം ഒന്നുകില്‍ നമ്മുടെ തലയ്ക്കുള്ളില്‍ സൃഷ്ടിക്കപ്പെടുന്നു അല്ലെങ്കില്‍ 
പുറത്തു നിന്ന്‌ വരുന്നു, പലപ്പോഴും സുഹൃത്തുക്കള്‍, കുടുംബം, സഹപ്രവര്‍ത്തകര്‍ , 
മാധ്യമങ്ങള്‍ എന്നിവരില്‍ നിന്ന്‌. 1950 കളില്‍ ആണവയുദ്ധ ഭീഷണി 
വ്യാപകമായിരുന്നുവെന്ന വാര്‍ത്ത ലിഞ്ച്‌ അനുസ്മരിക്കുന്നു. ആളുകള്‍ 
അഭയകേന്ദ്രങ്ങള്‍ നിര്‍മ്മിക്കാനും ഭക്ഷണവും വെള്ളവും സംഭരിക്കാനും തുടങ്ങി. 
അവര്‍ ആ പണം മാര്‍ക്കറ്റില്‍ വിവേകപൂര്‍വ്വം നിക്ഷേപിച്ചിരുന്നുവെങ്കില്‍, ഒരു 
അഭയസ്ഥാനം പണിയുന്നതിനുപകരം, അവര്‍ ഇന്ന്‌ സാമ്പത്തികമായി 
സ്വതന്ത്രരാകും. 


ഒരു നഗരത്തില്‍ അക്രമം പൊട്ടിപ്പുറപ്പെടുമ്പോള്‍, രാജ്യമെമ്പാടും തോക്ക്‌ വില്‍പ്പന 
വര്‍ദ്ധിക്കുന്നു. വാഷിംഗ്ടണ്‍ സ്റ്റേറ്റിലെ അപൂര്‍വ ഹാംബര്‍ഗര്‍ മാംസം മൂലം ഒരാള്‍ 


മരിക്കുന്നു, അരിസോണ ആരോഗ്യവകുപ്പ്‌ റെസ്റ്റോറന്റുകളോട്‌ എല്ലാ ഗോമാംസം 
നന്നായി പാകം ചെയ്യാന്‍ നിര്‍ദ്ദേശിക്കുന്നു. ഒരു മയക്കുമരുന്ന്‌ കമ്പനി 
ഫെബ്രുവരിയില്‍ ഒരു ടിവി കൊമേഴ്സ്യല്‍ നടത്തുന്നു. ജലദോഷം കൂടുന്നതിനൊപ്പം 
തണുത്ത മരുന്നിന്റെ വില്‍പ്പനയും വര്‍ദ്ധിക്കുന്നു. 


മിക്ക ആളുകളും ദരിദ്രരാണ്‌, കാരണം നിക്ഷേപം നടത്തുമ്പോള്‍ ലോകം ചിക്കന്‍ 
ലിറ്റില്‍സ്‌ കൊണ്ട്‌ അലറുന്നു, “ആകാശം വീഴുന്നു! ആകാശം വീഴുന്നു! ” ചിക്കന്‍ 
ലിറ്റില്‍സ്‌ ഫലപ്രദമാണ്‌, കാരണം നമ്മില്‍ ഓരോരുത്തരും ഒരു ചെറിയ ചിക്കന്‍ 
ആണ്‌. കിംവദന്തികളും നാശത്തെയും വിഷമത്തെയും കുറിച്ച്‌ സംസാരിക്കുന്നത്‌ 
നിങ്ങളുടെ സംശയങ്ങളെയും ഭയങ്ങളെയും ബാധിക്കാതിരിക്കാന്‍ പലപ്പോഴും വലിയ 
ധൈര്യം ആവശ്യമാണ്‌. എന്നാല്‍ പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള ഏറ്റവും നല്ല സമയമാണ്‌ 
ഏറ്റവും മോശമായതെന്ന്‌ തോന്നുന്ന ഒരു നിക്ഷേപകന്‌ അറിയാം. മറ്റെല്ലാവരും 
പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ ഭയപ്പെടുമ്പോള്‍, അവര്‍ ട്രിഗര്‍ വലിക്കുകയും പ്രതിഫലം 
നല്‍കുകയും ചെയ്യുന്നു. കുറച്ചുനാള്‍ മുമ്പ്‌, റിച്ചാര്‍ഡ്‌ എന്ന സുഹൃത്ത്‌ ബോസ്റ്റണില്‍ 
നിന്ന്‌ കിമ്മിനെയും എന്നെയും ഫീനിക്സില്‍ കാണാന്‍ വന്നു. അദ്ദേഹത്തിന്‌ 
മതിപ്പുണ്ടായിരുന്നു 


ഓഹരികളിലൂടെയും റിയല്‍ എസ്ററേറ്റിലൂടെയും ഞങ്ങള്‍ ചെയ്ത കാര്യങ്ങളുമായി. 
ഫീനിക്സ്‌ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ വിലകള്‍ നിരാശപ്പെടുത്തി. പണമൊഴുക്കിനും മൂലധന 
വിലമതിപ്പിനുമുളള മികച്ച അവസരങ്ങളാണെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ കരുതിയത്‌ ഞങ്ങള്‍ 
അദ്ദേഹത്തെ കാണിക്കാന്‍ രണ്ട്‌ ദിവസം ചെലവഴിച്ചു. 


ഞാനും കിമ്മും റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ ഏജന്റുമാരല്ല. ഞങ്ങള്‍ കര്‍ശനമായി 
നിക്ഷേപകരാണ്‌. ഒരു റിസോര്‍ട്ട്‌ കമ്മ്യൂണിറ്റിയിലെ ഒരു യൂണിറ്റ്‌ തിരിച്ചറിഞ്ഞ ശേഷം, 
അന്ന്‌ ഉച്ചതിരിഞ്ഞ്‌ അത്‌ വിറ്റ ഒരു ഏജന്റിനെ ഞങ്ങള്‍ വിളിച്ചു. രണ്ട്‌ കിടപ്പുമുറി ട 
town ണ്‍ഹോമിന്‌ വെറും 42,000 ഡോളര്‍ വിലയായിരുന്നു . സമാന യൂണിറ്റുകള്‍ 
65,000 ഡോളറിന്‌ പോകുന്നു. അയാള്‍ ഒരു വിലപേശല്‍ കണ്ടെത്തിയിരുന്നു. 
ആവേശഭരിതനായ അദ്ദേഹം അത്‌ വാങ്ങി ബോസ്റ്റണിലേക്ക്‌ മടങ്ങി. 


രണ്ടാഴ്ചയ്ക്ക്‌ ശേഷം, ഞങ്ങളുടെ സുഹൃത്ത്‌ പിന്മാറിയെന്ന്‌ പറയാന്‍ ഏജന്റ്‌ വിളിച്ചു. 
എന്തുകൊണ്ടെന്ന്‌ അറിയാന്‍ ഞാന്‍ ഉടനെ വിളിച്ചു. അവന്‍ പറഞ്ഞതെല്ലാം അവന്‍ 
തന്റെ അയല്‍ക്കാരനുമായി സംസാരിച്ചു, അയല്‍ക്കാരന്‍ അവനോട്‌ പറഞ്ഞു ഇത്‌ 
ഒരു മോശം ഇടപാടാണ്‌. അയാള്‍ വളരെയധികം പണം നല്‍കുകയായിരുന്നു. 
അയല്‍ക്കാരന്‍ നിക്ഷേപകനാണോ എന്ന്‌ ഞാന്‍ റിച്ചാര്‍ഡിനോട്‌ ചോദിച്ചു. 
അങ്ങനെയല്ലെന്ന്‌ റിച്ചാര്‍ഡ്‌ പറഞ്ഞു. എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ അദ്ദേഹം പറയുന്നത്‌ 
ശ്രദ്ധിച്ചതെന്ന്‌ ഞാന്‍ ചോദിച്ചപ്പോള്‍, റിച്ചാര്‍ഡ്‌ പ്രതിരോധത്തിലായി, താന്‍ തുടര്‍ന്നും 
നോക്കണമെന്ന്‌ പറഞ്ഞു. 


ഫീനിക്സിലെ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ മാർക്കറ്റ്‌ തിരിഞ്ഞു, കുറച്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശേഷം, ആ 
ചെറിയ യൂണിറ്റ്‌ പ്രതിമാസം 1,000 ഡോളറിന്‌ വാടകയിക്കെടുക്കുന്നു - 
ശൈത്യകാലത്തെ ഏറ്റവും ഉയര്‍ന്ന മാസങ്ങളില്‍ 2,500 ഡോളര്‍ . യൂണിറ്റിന്റെ മൂല്യം, 
000 95,000 ആയിരുന്നു. റിച്ചാര്‍ഡിന്‌ ഇറക്കിവിടേണ്ടിയിരുന്നത്‌ 5,000 ഡോളറായിരുന്നു, 
റാറ്റ്‌ റേസില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുകടക്കാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ കഴിയുമായിരുന്നു. ഇന്നും 
അദ്ദേഹം ഒന്നും ചെയ്തിട്ടില്ല. 


റിച്ചാര്‍ഡിന്റെ പിന്‍വാങ്ങല്‍ എന്നെ അത്ഭുതപ്പെടുത്തിയില്ല. ഇതിനെ 
വാങ്ങുന്നയാളുടെ പശ്ചാത്താപം എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു, ഇത്‌ നമ്മെയെല്ലാം ബാധിക്കുന്നു. 
ചെറിയ ചിക്കന്‍ വിജയിച്ചു, സ്വാതന്ത്രത്തിനുള്ള അവസരം നഷ്ടപ്പെട്ടു. മറ്റൊരു 
ഉദാഹരണത്തില്‍, എന്റെ ആസ്തിയുടെ ഒരു ചെറിയ ഭാഗം സിഡികള്‍ക്ക്‌ പകരം 


ടാക്സ്‌-ലൈന്‍ സര്‍ട്ടിഫിക്കറ്റുകളില്‍ ഞാന്‍ സൂക്ഷിക്കുന്നു . ഞാന്‍ പ്രതിവര്‍ഷം 16 
ശതമാനം സമ്പാദിക്കുന്നു 


സിഡികളില്‍ ബാങ്കുകള്‍ നല്‍കുന്ന പലിശനിരക്കിനെ തീര്‍ച്ചയായും മറികടക്കുന്ന 
എന്റെ പണത്തില്‍. സര്‍ട്ടിഫിക്കറ്റുകള്‍ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ സുരക്ഷിതമാക്കി സംസ്ഥാന 
നിയമം നടപ്പിലാക്കുന്നു, ഇത്‌ മിക്ക ബാങ്കുകളേക്കാളും മികച്ചതാണ്‌. അവര്‍ വാങ്ങിയ 
സൂത്രവാക്യം അവരെ സുരക്ഷിതമാക്കുന്നു. അവയ്ക്ക്‌ (BALD കുറവാണ്‌. അതിനാല്‍ 
ഞാന്‍ അവയെ 2 മുതല്‍ 7 വര്‍ഷത്തെ സിഡികളായി കാണുന്നു. എന്റെ പണം ഈ 
രീതിയില്‍ സൂക്ഷിക്കുന്നുവെന്ന്‌ മിക്കവാറും ആരോടെങ്കിലും പറയുമ്പോള്‍, 
പ്രത്യേകിച്ചും സിഡികളില്‍ പണമുണ്ടെങ്കില്‍, അത്‌ അപകടകരമാണെന്ന്‌ അവര്‍ 
എന്നോട്‌ പറയും. എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ ഞാന്‍ ഇത്‌ ചെയ്യരുതെന്ന്‌ അവര്‍ എന്നോട്‌ 
പറയുന്നത്‌. അവരുടെ വിവരങ്ങള്‍ എവിടെ നിന്ന്‌ ലഭിക്കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ അവരോട്‌ 
ചോദിക്കുമ്പോള്‍, അവര്‍ ഒരു സുഹൃത്തില്‍ നിന്നോ ഒരു നിക്ഷേപ മാസികയില്‍ 
നിന്നോ പറയുന്നു. അവര്‍ ഒരിക്കലും ഇത്‌ ചെയ്തിട്ടില്ല, എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ ഇത്‌ 
ചെയ്യാത്തതെന്ന്‌ അവര്‍ അത്‌ ചെയ്യുന്ന ഒരാളോട്‌ പറയുന്നു. ഞാന്‍ അന്വേഷിക്കുന്ന 
ഏറ്റവും കുറഞ്ഞ വിളവ്‌ 16 ശതമാനമാണ്‌, പക്ഷേ സംശയം നിറഞ്ഞ ആളുകള്‍ വളരെ 
കുറഞ്ഞ വരുമാനം സ്വീകരിക്കാന്‍ തയ്യാറാണ്‌. സംശയം ചെലവേറിയതാണ്‌. 


ആ സംശയങ്ങളും അപകര്‍ഷതാബോധവുമാണ്‌ മിക്ക ആളുകളെയും ദരിദ്രരാക്കി 
സുരക്ഷിതമായി കളിക്കുന്നത്‌ എന്നതാണ്‌ എന്റെ അഭിപ്രായം. നിങ്ങള്‍ 
സമ്പന്നരാകാന്‍ യഥാര്‍ത്ഥ ലോകം കാത്തിരിക്കുകയാണ്‌. ഒരു വ്യക്തിയുടെ 
സംശയങ്ങള്‍ മാത്രമേ അവരെ ദരിദ്രരാക്കൂ. ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, റാറ്റ്‌ റേസില്‍ 
നിന്ന്‌ പുറത്തുകാക്കുന്നത്‌ സാങ്കേതികമായി എളുപ്പമാണ്‌. ഇതിന്‌ വളരെയധികം 
വിദ്യാഭ്യാസം ആവശ്യമില്ല, പക്ഷേ ഈ സംശയങ്ങള്‍ മിക്ക ആളുകളുടെയും 
വികലാംഗരാണ്‌. 


“സിനിക്കുകള്‍ ഒരിക്കലും വിജയിക്കില്ല,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
“പരിശോധിക്കാത്ത സംശയവും ഭയവും ഒരു അപകര്‍ഷതാബോധം സൃഷ്ടിക്കുന്നു.” 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ പ്രിയപ്പെട്ട മറ്റൊരു വാക്ക്‌ “സിനിക്കുകള്‍ വിമര്‍ശിക്കുന്നു, 
വിജയികള്‍ വിശകലനം ചെയ്യുന്നു”. വിശകലനം കണ്ണുതുറക്കുമ്പോള്‍ വിമര്‍ശനം 
അന്ധമാകുമെന്ന്‌ റിച്ച്‌ ഡാഡി വിശദീകരിച്ചു. വിമര്‍ശകര്‍ അന്ധരാണെന്ന്‌ കാണാനും 
മറ്റെല്ലാവര്‍ക്കും നഷ്ടമായ അവസരങ്ങള്‍ കാണാനും വിശകലനം വിജയികളെ 
അനുവദിച്ചു. ആളുകള്‍ക്ക്‌ നഷ്ടമായത്‌ കണ്ടെത്തുന്നത്‌ ഏതൊരു വിജയത്തിനും 
പ്രധാനമാണ്‌. 


സാമ്പത്തിക സ്വാതന്ത്ര്യമോ സ്വാതന്ത്ര്യമോ ആഗ്രഹിക്കുന്ന ആര്‍ക്കും ശക്തമായ 
നിക്ഷേപ ഉപകരണമാണ്‌ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌. ഇത്‌ ഒരു അദ്വിതീയ നിക്ഷേപ 
ഉപകരണമാണ്‌. എന്നിട്ടും റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റിനെ ഒരു വാഹനമായി 
പരാമര്‍ശിക്കുമ്പോഴെല്ലാം ഞാന്‍ 


“ടോയ്ലറ്റുകള്‍ ശരിയാക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല” എന്ന്‌ പലപ്പോഴും കേള്‍ക്കാം. 
അതാണ്‌ പീറ്റര്‍ ലിഞ്ച്‌ ശബ്ദമെന്ന്‌ വിളിക്കുന്നത്‌. അതാണ്‌ എന്റെ ധനികനായ 
അച്ഛന്‍ പറയുന്നത്‌ മോശം സംസാരിക്കുന്നത്‌, വിമര്‍ശിക്കുകയും വിശകലനം 
ചെയ്യാതിരിക്കുകയും ചെയ്യുന്ന ഒരാള്‍, അവരുടെ സംശയങ്ങളും ഭയങ്ങളും 
കണ്ണുതുറക്കുന്നതിനുപകരം മനസ്സിനെ അടയ്ക്കാന്‍ അനുവദിക്കുന്ന ഒരാള്‍. 


അതിനാല്‍, “എനിക്ക്‌ ടോയ്ലറ്റുകള്‍ ശരിയാക്കാന്‍ താല്‍പ്പര്യമില്ല” എന്ന്‌ 
ആരെങ്കിലും പറയുമ്പോള്‍, “എനിക്ക്‌ എന്താണ്‌ വേണ്ടതെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
ചിന്തിക്കുന്നതെന്താണ്‌?” അവര്‍ക്ക്‌ ആവശ്യമുള്ളതിനേക്കാള്‍ ഒരു ടോയ്ലറ്റ്‌ 
പ്രധാനമാണെന്ന്‌ അവര്‍ പറയുന്നു. റാറ്റ്‌ റേസില്‍ നിന്നുള്ള സ്വാതന്ത്ര്രത്തെക്കുറിച്ച്‌ 
ഞാന്‍ സംസാരിക്കുന്നു, അവര്‍ ടോയ്ലറ്റുകളില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. അതാണ്‌ 


മിക്ക ആളുകളെയും ദരിദ്രരാക്കുന്നത്‌. വിശകലനത്തിനുപകരം അവര്‍ 
വിമര്‍ശിക്കുന്നു. 


“ നിങ്ങളുടെ വിജയത്തിന്റെ താക്കോല്‍ പിടിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല ,” 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറയും. എനിക്കും ടോയ്ലറ്റുകള്‍ ശരിയാക്കാന്‍ 
താല്‍പ്പര്യമില്ലാത്തതിനാല്‍, ടോയ്ലറ്റുകള്‍ ശരിയാക്കുന്ന ഒരു പ്രോപ്പര്‍ട്ടി 
മാനേജര്‍ക്കായി ഞാന്‍ കഠിനമായി ഷോപ്പുചെയ്യുന്നു. വീടുകളോ 
അപ്പാര്‍ട്ടുമെന്റുകളോ നടത്തുന്ന ഒരു മികച്ച പ്രോപ്പര്‍ട്ടി മാനേജരെ 
കണ്ടെത്തുന്നതിലൂടെ, എന്റെ പണമൊഴുക്ക്‌ വര്‍ദ്ധിക്കുന്നു. പക്ഷേ, അതിലും 
പ്രധാനമായി, ടോയ്ലറ്റുകള്‍ ശരിയാക്കേണ്ടതില്ലാത്തതിനാല്‍ ഒരു വലിയ പ്രോപ്പര്‍ട്ടി 
മാനേജര്‍ എന്നെ കൂടുതല്‍ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ വാങ്ങാന്‍ അനുവദിക്കുന്നു. ഒരു മികച്ച 
പ്രോപ്പര്‍ട്ടി മാനേജര്‍ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റിലെ വിജയത്തിന്റെ താക്കോലാണ്‌. റിയല്‍ 
എസ്ററേറ്റിനേക്കാള്‍ നല്ല മാനേജരെ കണ്ടെത്തുന്നത്‌ എനിക്ക്‌ പ്രധാനമാണ്‌. റിയല്‍ 
എസ്റ്റേറ്റ്‌ ഏജന്റുമാര്‍ ചെയ്യുന്നതിനുമുമ്പ്‌ ഒരു മികച്ച പ്രോപ്പര്‍ട്ടി മാനേജര്‍ പലപ്പോഴും 
വലിയ ഡീലുകൾ കേള്‍ക്കുന്നു, ഇത്‌ അവരെ കൂടുതല്‍ മൂല്യവത്താക്കുന്നു. 


“ നിങ്ങളുടെ വിജയത്തിന്റെ താക്കോല്‍ പിടിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല” 
എന്നതുകൊണ്ട്‌ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ ഉദ്ദേശിച്ചത്‌ അതാണ്‌ . ടോയ്ലറ്റുകള്‍ 
ശരിയാക്കാനും ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കാത്തതിനാല്‍, കൂടുതല്‍ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ 
എങ്ങനെ വാങ്ങാമെന്നും എലി റേസില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുകടക്കുന്നത്‌ എങ്ങനെ 
വേഗത്തിലാക്കാമെന്നും ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി. 


“ടോയ്ലറ്റുകള്‍ ശരിയാക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല” എന്ന്‌ തുടര്‍ന്നും പറയുന്ന 
ആളുകള്‍ പലപ്പോഴും ഈ ശക്തമായ നിക്ഷേപ വാഹനത്തിന്റെ ഉപയോഗം സ്വയം 
നിഷേധിക്കുന്നു. അവരുടെ സ്വാതന്ത്ര്യത്തേക്കാള്‍ പ്രധാനമാണ്‌ ടോയ്ലറ്റുകള്‍. 


ഓഹരി വിപണിയില്‍, “എനിക്ക്‌ പണം നഷ്ടപ്പെടാന്‍ ആഗ്രഹമില്ല” എന്ന്‌ ആളുകള്‍ 
പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ പലപ്പോഴും കേള്‍ക്കാറുണ്ട്‌. ശരി, ഞാനോ മറ്റാരെങ്കിലുമോ പണം 
നഷ്ടപ്പെടുന്നത്‌ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നുവെന്ന്‌ അവരെ ചിന്തിപ്പിക്കുന്നത്‌ എന്താണ്‌? അവര്‍ 
പണം സമ്പാദിക്കുന്നില്ല കാരണം പണം നഷ്ടപ്പെടാതിരിക്കാന്‍ അവര്‍ 
തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നു. വിശകലനം ചെയ്യുന്നതിനുപകരം, അവര്‍ ശക്തമായ മറ്റൊരു 
നിക്ഷേപ വാഹനമായ സ്റ്റോക്ക്‌ മാര്‍ക്കറ്റിലേക്ക്‌ മനസ്സ്‌ അടയ്ക്കുന്നു. 


ഞങ്ങളുടെ അയല്‍വാസിയായ ഗ്യാസ്‌ സ്റ്റേഷന്‍ കഴിഞ്ഞ ഒരു സുഹൃത്തിനൊപ്പം 
ഞാന്‍ സവാരി ചെയ്യുകയായിരുന്നു. അയാള്‍ മുകളിലേക്ക്‌ നോക്കിയപ്പോള്‍ 
ഗ്യാസിന്റെ വിലയും എണ്ണയുടെ വിലയും വര്‍ദ്ധിക്കുന്നതായി കണ്ടു. എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ 
ഒരു വേശട്ട്‌ അരിമ്പാറ അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു ചിക്കന്‍ ലിറ്റില്‍ ആണ്‌. അവനെ 
സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, ആകാശം എല്ലായ്പ്പോഴും വീഴാന്‍ പോകുന്നു, അത്‌ 
സാധാരണയായി അവനില്‍ സംഭവിക്കുന്നു. 


ഞങ്ങള്‍ വീട്ടിലെത്തിയപ്പോള്‍, അടുത്ത കുറച്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങളില്‍ എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ 
എണ്ണയുടെ വില ഉയരാന്‍ പോകുന്നതെന്നതിന്റെ എല്ലാ സ്ഥിതിവിവരക്കണക്കുകളും 
അദ്ദേഹം എന്നെ കാണിച്ചു, നിലവിലുള്ള എണ്ണക്കമ്പനിയുടെ ഗണ്യമായ ഓഹരികള്‍ 
ഞാന്‍ ഇതിനകം സ്വന്തമാക്കിയിട്ടുണ്ടെങ്കിലും, ഞാന്‍ മുമ്പ്‌ കണ്ടിട്ടില്ലാത്ത 
സ്ഥിതിവിവരക്കണക്കുകള്‍. ആ വിവരങ്ങളോടെ, ഞാന്‍ ഉടനെ തിരയാന്‍ തുടങ്ങി, 
വിലകുറഞ്ഞതും വിലകുറഞ്ഞതുമായ ഒരു പുതിയ എണ്ണക്കമ്പനിയെ കണ്ടെത്തി, 
അത്‌ കുറച്ച്‌ എണ്ണ നിക്ഷേപം കണ്ടെത്താന്‍ പോകുകയാണ്‌. എന്റെ ബ്രോക്കര്‍ ഈ 
പുതിയ കമ്പനിയെക്കുറിച്ച്‌ ആവേശഭരിതനായിരുന്നു, ഒരു ഓഹരിക്ക്‌ 65 സെന്റിന്‌ 
15,000 ഓഹരികള്‍ ഞാന്‍ വാങ്ങി. 


മൂന്നുമാസത്തിനുശേഷം, ഞാനും ഇതേ സുഹൃത്തും ഒരേ ഗ്യാസ്‌ സ്റ്റേഷനിലൂടെ ഓടിച്ചു, 
ഗ്യാലന്‍ വില ഏകദേശം 15 ശതമാനം ഉയര്‍ന്നു. വീണ്ടും, ചിക്കന്‍ ലിറ്റില്‍ 
വിഷമിക്കുകയും പരാതിപ്പെടുകയും ചെയ്തു. ഞാന്‍ പുഞ്ചിരിച്ചു, കാരണം, ഒരു മാസം 
മുമ്പ്‌, ആ ചെറിയ എണ്ണ കമ്പനി എണ്ണയെയും അവയെയും ബാധിച്ചു 

അദ്ദേഹം ആദ്യം എനിക്ക്‌ ടിപ്പ്‌ നല്‍കിയതുമുതല്‍ 15,000 ഷെയറുകള്‍ ഓരോ 
ഷെയറിനും 3 ഡോളറില്‍ കൂടുതല്‍ ഉയര്‍ന്നു. എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ പറയുന്നത്‌ 
ശരിയാണെങ്കില്‍ ഗ്യാസിന്റെ വില ഇനിയും ഉയരും. 

സ്റ്റോക്ക്‌ മാര്ക്കറ്റ്‌ നിക്ഷേപത്തില്‍ ഒരു “സ്റ്റോപ്പ്‌” എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവെന്ന്‌ മിക്ക 
ആളുകളും മനസ്സിലാക്കിയിട്ടുണ്ടെങ്കില്‌ 


നഷ്ടപ്പെടാതിരിക്കാന്‍ നിക്ഷേപിക്കുന്നതിനുപകരം കൂടുതല്‍ ആളുകള്‍ 
വിജയിക്കാന്‍ നിക്ഷേപിക്കുന്നു. വില കുറയാന്‍ തുടങ്ങിയാല്‍ നിങ്ങളുടെ സ്റ്റോക്ക്‌ 
സ്വപ്രേരിതമായി വില്‍ക്കുന്ന ഒരു കമ്പ്യൂട്ടര്‍ കമാന്‍ഡാണ്‌ സ്റ്റോപ്പ്‌, ഇത്‌ നിങ്ങളുടെ 
നഷ്ടം കുറയ്ക്കുന്നതിനും ചില നേട്ടങ്ങള്‍ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുന്നതിനും സഹായിക്കുന്നു. 
നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ ഭയപ്പെടുന്നവര്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ ഒരു മികച്ച ഉപകരണമാണ്‌. 


അതിനാല്‍, ആളുകള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍, ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കാത്തവയില്‍ 
ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ കേള്‍ക്കുമ്പോഴെല്ലാം , അവരുടെ തലയിലെ ശബ്ദം 
ഉച്ചത്തില്‍ ആയിരിക്കണമെന്ന്‌ എനിക്കറിയാം. 


ചിക്കന്‍ ലിറ്റില്‍ അവരുടെ തലച്ചോറ്‌ ഏറ്റെടുത്തു, “ആകാശം വീഴുന്നു, ടോയ്ലറ്റുകള്‍ 
തകരുന്നു!” അതിനാല്‍ അവര്‍ ആഗ്രഹിക്കാത്തത്‌ ഒഴിവാക്കുന്നു , പക്ഷേ അവര്‍ 
വലിയ വില നല്‍കുന്നു. അവര്‍ക്ക്‌ ജീവിതത്തില്‍ ഒരിക്കലും ആവശ്യമുള്ളത്‌ 
ലഭിക്കാനിടയില്ല. വിശകലനം ചെയ്യുന്നതിനുപകരം, അവരുടെ ആന്തരിക ചിക്കന്‍ 
ലിറ്റില്‍ അവരുടെ മനസ്സ്‌ അടയ്ക്കുന്നു. റിച്ച്‌ ഡാഡി എനിക്ക്‌ ചിക്കന്‍ ലിറ്റില്‍ 
നോക്കാനുള്ള ഒരു വഴി തന്നു. “കേണല്‍ സാണ്ടേഴ്‌സ്‌ ചെയ്തതു പോലെ ചെയ്യുക.” 
66-00 വയസ്സില്‍, ബിസിനസ്സ്‌ നഷ്ടപ്പെട്ട അദ്ദേഹം തന്റെ സാമൂഹിക സുരക്ഷാ 
പരിശോധനയില്‍ ജീവിക്കാന്‍ തുടങ്ങി. അത്‌ പര്യാപ്തമല്ല. വറുത്ത ചിക്കനായുള്ള 
പാചകക്കുറിപ്പ്‌ വില്‍ക്കുന്ന അദ്ദേഹം രാജ്യമെമ്പാടും പോയി. ആരെങ്കിലും അതെ 
എന്ന്‌ പറയുന്നതിനുമുമ്പ്‌ 1,009 തവണ അവനെ നിരസിച്ചു. മിക്ക ആളുകളും 
രാജിവെക്കുന്ന ഒരു പ്രായത്തില്‍ അദ്ദേഹം ഒരു കോടീശ്വരനായി. ഹാര്‍ലന്‍ 
സാണ്ടേഴ്‌സിനെക്കുറിച്ച്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു: “അദ്ദേഹം ധീരനും 
ധീരനുമായിരുന്നു. 


അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സംശയമുണ്ടാകുകയും അല്‍പ്പം ഭയം തോന്നുകയും 
ചെയ്യുമ്പോള്‍, കേണല്‍ സാണ്ടേഴ്‌സ്‌ തന്റെ ചെറിയ ചിക്കനോട്‌ ചെയ്തതുപോലെ 
ചെയ്യുക. അയാള്‍ അത്‌ വറുത്തു. 


അചസതയെ മറികടക്കുന്നു 

തിരക്കുള്ള ആളുകള്‍ പലപ്പോഴും ഏറ്റവും മടിയന്മാരാണ്‌. പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്ന ഒരു ബിസിനസുകാരന്റെ കഥകള്‍ നമ്മള്‍ എല്ലാവരും 
കേട്ടിട്ടുണ്ട്‌. ഭാര്യക്കും കുട്ടികള്‍ക്കും ഒരു നല്ല ദാതാവാകാന്‍ അദ്ദേഹം കഠിനമായി 
പരിശ്രമിക്കുന്നു. അവന്‍ 


ഓഫീസില്‍ കൂടുതല്‍ സമയം ചെലവഴിക്കുകയും വാരാന്ത്യങ്ങളില്‍ ജോലി 
വീട്ടിലെത്തിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. ഒരു ദിവസം അദ്ദേഹം ഒഴിഞ്ഞ വീട്ടിലേക്ക്‌ വരുന്നു. 
ഭാര്യ കുട്ടികളോടൊപ്പം പോയി. തനിക്കും ഭാര്യക്കും പ്രശ്നങ്ങളുണ്ടെന്ന്‌ 
അവനറിയാമായിരുന്നു, പക്ഷേ ബന്ധം കൂടുതല്‍ ശക്തമാക്കുന്നതിനുള്ള 


ജോലിയേക്കാള്‍, ജോലിയില്‍ തിരക്കിലായിരുന്നു. പരിഭ്രാന്തരായി, ജോലിസ്ഥലത്തെ 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ പ്രകടനം വഴുതിവീഴുകയും ജോലി നഷ്ടപ്പെടുകയും ചെയ്യുന്നു. 


ഇന്ന്‌, ഞാന്‍ പലപ്പോഴും അവരുടെ സമ്പത്ത്‌ പരിപാലിക്കാന്‍ തിരക്കിലായ 
ആളുകളെ കണ്ടുമുട്ടുന്നു. അവരുടെ ആരോഗ്യം പരിപാലിക്കാന്‍ വളരെ തിരക്കിലായ 
ആളുകളുണ്ട്‌. കാരണം ഒന്നുതന്നെയാണ്‌. അവര്‍ തിരക്കിലാണ്‌, അവര്‍ 
അഭിമുഖീകരിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കാത്ത എന്തെങ്കിലും ഒഴിവാക്കാനുള്ള മാര്‍ഗമായി 
അവര്‍ തിരക്കിലാണ്‌. ആരും അവരോട്‌ പറയേണ്ടതില്ല. അവര്‍ക്കറിയാം. 
വാസ്തവത്തില്‍, നിങ്ങള്‍ അവരെ ഓര്‍മ്മിപ്പിക്കുകയാണെങ്കില്‍, അവര്‍ പലപ്പോഴും 
കോപത്തോ പ്രകോപിപ്പിക്കലോ പ്രതികരിക്കും. 


അവര്‍ ജോലിസ്ഥലത്തോ കുട്ടികളോടോ തിരക്കില്ലെങ്കില്‍, അവര്‍ പലപ്പോഴും ടിവി 
കാണുന്നതിലും മത്സ്യബന്ധനം നടത്തുന്നതിലും ഗോള്‍ഫ്‌ കളിക്കുന്നതിലും ഷോപ്പിംഗ്‌ 
നടത്തുന്നതിലും തിരക്കിലാണ്‌. എന്നിട്ടും അവര്‍ പ്രധാനപ്പെട്ട എന്തെങ്കിലും 
ഒഴിവാക്കുന്നുവെന്ന്‌ അവര്‍ക്കറിയാം. അത്‌ അലസതയുടെ ഏറ്റവും സാധാരണമായ 
രൂപമാണ്‌: തിരക്കിലായിരിക്കുന്നതിലൂടെ അലസത. 


അലസതയ്ക്കുള്ള പരിഹാരം എന്താണ്‌? ഉത്തരം - ഒരു ചെറിയ അത്യാഗ്രഹം. നമ്മില്‍ 
പലര്‍ക്കും അത്യാഗ്രഹത്തെയോ ആഗ്രഹത്തെയോ മോശമായിട്ടാണ്‌ ചിന്തിച്ചത്‌. 
“അത്യാഗ്രഹികള്‍ മോശക്കാരാണ്‌;” എന്റെ അമ്മ പറയാറുണ്ടായിരുന്നു. എങ്കിലും 
നല്ലതോ പുതിയതോ ആവേശകരമോ ആയ കാര്യങ്ങള്‍ ലഭിക്കാന്‍ ഈ ആഗ്രഹം 
നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും ഉണ്ട്‌. അതിനാല്‍, ആഗ്രഹത്തിന്റെ ആ വികാരം 
നിയന്ത്രണവിധേയമാക്കാന്‍, മിക്കപ്പോഴും മാതാപിതാക്കള്‍ ആ ആഗ്രഹത്തെ 
കുറ്റബോധത്തോടെ അടിച്ചമര്‍ത്താനുള്ള വഴികള്‍ കണ്ടെത്തുന്നു. “നിങ്ങള്‍ 
നിങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ മാത്രമേ ചിന്തിക്കൂ. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സഹോദരങ്ങളുണ്ടെന്ന്‌ അറിയില്ലേ? ” 
എന്റെ അമ്മയുടെ പ്രിയങ്കരങ്ങളില്‍ ഒന്നായിരുന്നു. “ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്ത്‌ 
വാങ്ങണം?” എന്റെ അച്ഛന്റെ പ്രിയങ്കരനായിരുന്നു. “ഞങ്ങള്‍ 
പണമുണ്ടാക്കിയതാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നുണ്ടോ? മരങ്ങളില്‍ പണം വളരുമെന്ന്‌ 
നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നുണ്ടോ? ഞങ്ങള്‍ ധനികരല്ല, നിങ്ങള്‍ക്കറിയാം. ” 


അത്‌ അത്രയധികം വാക്കുകളല്ല, പക്ഷേ എനിക്ക്‌ ലഭിച്ച വാക്കുകളുമായി 
കോപാകുലനായ കുറ്റബോധ യാത്ര. 


അല്ലെങ്കില്‍ വിപരീത കുറ്റബോധ യാത്ര “നിങ്ങള്‍ക്കായി ഇത്‌ വാങ്ങാന്‍ ഞാന്‍ എന്റെ 
ജീവന്‍ ബലിയര്‍പ്പിക്കുന്നു. കുട്ടിക്കാലത്ത്‌ എനിക്ക്‌ ഒരിക്കലും ഈ ഗുണം 
ലഭിക്കാത്തതിനാലാണ്‌ ഞാന്‍ ഇത്‌ നിങ്ങള്‍ക്കായി വാങ്ങുന്നത്‌. ” കല്ലെറിഞ്ഞ ഒരു 
അയല്‍വാസിയുണ്ട്‌, പക്ഷേ അവന്റെ കാര്‍ ഗാരേജില്‍ പാര്‍ക്ക്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയില്ല. 
ഗാരേജില്‍ കുട്ടികള്‍ക്കുള്ള കളിപ്പാട്ടങ്ങള്‍ നിറഞ്ഞിരിക്കുന്നു. കേടായ ആ 
ബ്രാറ്റുകള്‍ക്ക്‌ അവര്‍ ആവശ്യപ്പെടുന്നതെല്ലാം ലഭിക്കും. അദ്ദേഹത്തിന്റെ ദൈനംദിന 
വാക്കുകളാണ്‌ “ആഗ്രഹത്തിന്റെ വികാരം അവര്‍ അറിയണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല”. അവരുടെ കോളേജിനോ വിരമിക്കലിനോ അവന്‍ ഒന്നും 
നീക്കിവച്ചിട്ടില്ല, എന്നാല്‍ അവന്റെ കുട്ടികള്‍ ഇതുവരെ നിര്‍മ്മിച്ച എല്ലാ കളിപ്പാട്ടങ്ങളും 
ഉണ്ട്‌. അടുത്തിടെ മെയിലില്‍ ഒരു പുതിയ ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡ്‌ ലഭിച്ച അദ്ദേഹം ലാസ്‌ 
വെഗാസ്‌ സന്ദര്‍ശിക്കാന്‍ കുട്ടികളെ കൊണ്ടുപോയി. “ഞാന്‍ ഇത്‌ കുട്ടികള്‍ക്കായി 
ചെയ്യുന്നു,” അദ്ദേഹം വളരെ ത്രാഗത്തോടെ പറഞ്ഞു. 


“എനിക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന വാക്കുകള്‍ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ വിലക്കി. 
എന്റെ യഥാര്‍ത്ഥ വീട്ടില്‍, ഞാന്‍ കേട്ടത്‌ അത്രമാത്രം. പകരം, “എനിക്കെങ്ങനെ അത്‌ 
താങ്ങാനാകും?” എന്ന്‌ ധനികനായ അച്ഛന്‍ മക്കളോട്‌ ആവശ്യപ്പെട്ടു. “എനിക്ക്‌ അത്‌ 
താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന വാക്കുകള്‍ നിങ്ങളുടെ തലച്ചോറിനെ അടച്ചുപൂട്ടുമെന്ന്‌ 
അദ്ദേഹം വിശ്വസിച്ചു. ഇനി ചിന്തിക്കേണ്ടതില്ല. “എനിക്ക്‌ എങ്ങനെ അത്‌ 


താങ്ങാനാകും?” മസ്തിഷ്കം തുറന്ന്‌ ചിന്തിക്കാനും ഉത്തരങ്ങള്‍ തിരയാനും 
നിര്‍ബന്ധിച്ചു. 


Rich dad believed 
that the words 
“I cant afford it” 
shut down your brain. 
“How can I afford it?” 
opens up possibilities, 
excitement, and dreams. 


എന്നാല്‍ ഏറ്റവും പ്രധാനമായി, “എനിക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന വാക്കുകള്‍ 
ഒരു നുണയാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ തോന്നി. മനുഷ്യാത്മാവ്‌ അത്‌ അറിയുന്നു. 
“മനുഷ്യാത്മാവ്‌ വളരെ ശക്തമാണ്‌,” അദ്ദേഹം പറയും. “അതിന്‌ എന്തും ചെയ്യാന്‍ 
കഴിയുമെന്ന്‌ അത്‌ അറിയുന്നു.” “എനിക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന്‌ പറയുന്ന 
അലസമായ ഒരു മനസ്സ്‌ ഉള്ളില്‍ ഒരു യുദ്ധം നിങ്ങളുടെ ഉള്ളില്‍ പൊട്ടിപ്പുറപ്പെടുന്നു. 
നിങ്ങളുടെ ആത്മാവ്‌ കോപിക്കുന്നു, നിങ്ങളുടെ അലസമായ മനസ്സ്‌ അതിന്റെ 
നുണയെ പ്രതിരോധിക്കണം. ആത്മാവ്‌ അലറുന്നു, “വരൂ. നമുക്ക്‌ ജിമ്മില്‍ പോയി 
വര്‍ക്ക്‌ OUt ട്ട്‌ ചെയ്യാം. ” അലസമായ മനസ്സ്‌ പറയുന്നു, “പക്ഷേ ഞാന്‍ ക്ഷീണിതനാണ്‌. 
ഞാൻ ഇന്ന്‌ വളരെ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്തു. ” അല്ലെങ്കില്‍ മനുഷ്യാത്മാവ്‌ പറയുന്നു, 
“എനിക്ക്‌ അസുഖവും ദരിദ്രനായി മടുത്തു. നമുക്ക്‌ അവിടെ പോയി സമ്പന്നരാകാം. ” 
അലസമായ മനസ്സ്‌ പറയുന്ന, “ധനികര്‍ അത്യാഗ്രഹികളാണ്‌. ഇതുകൂടാതെ ഇത്‌ 
വളരെയധികം അലോസരപ്പെടുത്തുന്നു. ഇത്‌ സുരക്ഷിതമല്ല. എനിക്ക്‌ പണം 
നഷ്ടപ്പെട്ടേക്കാം. ഞാന്‍ വേണ്ടത്ര കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നു. എന്തായാലും 
ജോലിസ്ഥലത്ത്‌ എനിക്ക്‌ വളരെയധികം ചെയ്യാനുണ്ട്‌. ഇന്ന്‌ രാത്രി ഞാന്‍ എന്താണ്‌ 
ചെയ്യേണ്ടതെന്ന്‌ നോക്കൂ. ഇത്‌ രാവിലെ പൂര്‍ത്തിയാകണമെന്ന്‌ എന്റെ ബോസ്‌ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു. ” 


“എനിക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാന്‍ കഴിയില്ല” എന്നത്‌ സങ്കടത്തിനും കാരണമാകുന്നു, 
നിസ്സഹായത നിരാശയിലേക്കും പലപ്പോഴും വിഷാദത്തിലേക്കും നയിക്കുന്നു. 
“എനിക്ക്‌ എങ്ങനെ അത്‌ താങ്ങാനാകും?” സാധ്യതകളും ആവേശവും സ്വപ്നങ്ങളും 
തുറക്കുന്നു. അത്ര സമ്പന്നന്‍ 


“എനിക്ക്‌ എങ്ങനെ അത്‌ താങ്ങാനാകും?” എന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നിടത്തോളം 
കാലം ഞങ്ങള്‍ വാങ്ങാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന കാര്യങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ ഡാഡിക്ക്‌ അത്ര 
താല്‍പ്പര്യമില്ലായിരുന്നു. ശക്തമായ മനസ്സും ചലനാത്മക ചൈതന്യവും സൃഷ്ടിക്കുന്നു. 


അങ്ങനെ അദ്ദേഹം മൈക്കിനോ എനിക്കോ ഒന്നും നല്‍കിയില്ല. പകരം അദ്ദേഹം 
ചോദിക്കും, “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ എങ്ങനെ താങ്ങാനാകും?” അതില്‍ ഞങ്ങള്‍ സ്വയം 
പണമടച്ച കോളേജ്‌ ഉള്‍പ്പെടുന്നു. അത്‌ ലക്ഷ്യമല്ല, മറിച്ച്‌ ലക്ഷ്യം നേടുന്ന 
പ്രക്രിയയാണ്‌ നമ്മള്‍ പഠിക്കാന്‍ അവന്‍ ആഗ്രഹിച്ചത്‌. 


ഇന്ന്‌ ഞാന്‍ കാണുന്ന പ്രശ്നം അവരുടെ ആഗ്രഹത്തെക്കുറിച്ചോ “അത്യാഗ്രഹത്തെ” 
കുറിച്ചോ കുറ്റബോധം തോന്നുന്ന ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആളുകളുണ്ട്‌ എന്നതാണ്‌. ഇത്‌ 
അവരുടെ കുട്ടിക്കാലം മുതലുള്ള പഴയ കണ്ടീഷനിംഗ്‌ ആണ്‌. ജീവിതം പ്രദാനം 
ചെയ്യുന്ന മികച്ച കാര്യങ്ങള്‍ ലഭിക്കാന്‍ അവര്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുണ്ടെങ്കിലും, “എനിക്ക്‌ 
അത്‌ കഴിയില്ല” അല്ലെങ്കില്‍ “എനിക്ക്‌ ഒരിക്കലും അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല” എന്ന്‌ 
പറയാന്‍ മിക്കവരും ഉപബോധമനസ്സോടെ വ്യവസ്ഥപ്പെടുത്തിയിട്ടുണ്ട്‌. 


റാറ്റ്‌ റേസില്‍ നിന്ന്‌ പുറത്തുകടക്കാന്‍ ഞാന്‍ തീരുമാനിച്ചപ്പോള്‍, “ഇനി ഒരിക്കലും 
പ്രവര്‍ത്തിക്കാതിരിക്കാന്‍ എനിക്ക്‌ എങ്ങനെ കഴിയും?” എന്ന ചോദ്യമായിരുന്നു അത്‌. 
എന്റെ മനസ്സ്‌ ഉത്തരങ്ങളും പരിഹാരങ്ങളും പുറത്തെടുക്കാന്‍ തുടങ്ങി. എന്റെ 
യഥാര്‍ത്ഥ മാതാപിതാക്കളുടെ പിടിവാശിയോട്‌ പോരാടുകയായിരുന്നു ഏറ്റവും 
പ്രയാസമേറിയ ഭാഗം: “ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ അത്‌ താങ്ങാനാവില്ല.” “നിങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ മാത്രം 
ചിന്തിക്കുന്നത്‌ നിര്‍ത്തുക.” “എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ നിങ്ങള്‍ മറ്റുള്ളവരെക്കുറിച്ച്‌ 
ചിന്തിക്കാത്തത്‌?” എന്റെ “അത്യാഗ്രഹം” അടിച്ചമര്‍ത്താന്‍ കുറ്റബോധം വളര്‍ത്താന്‍ 
രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്ത സമാനമായ മറ്റ്‌ വികാരങ്ങളും. 


അപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ എങ്ങനെ അലസതയെ തല്ലും? ഒരിക്കല്‍ കൂടി, ഉത്തരം ഒരു 
ചെറിയ അത്യാഗ്രഹമാണ്‌. ആ റേഡിയോ സ്റ്റേഷന്‍ WII-FM ആണ്‌, ഇത്‌ “ 
എനിക്കെന്താണ്‌ ?” ഒരു വ്യക്തി ഇരുന്നു ചോദിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌, “എനിക്ക്‌ ഇനി ഒരിക്കലും 
ജോലി ചെയ്യേണ്ടതില്ലെങ്കില്‍ എന്റെ ജീവിതം എങ്ങനെയായിരിക്കും?” “എനിക്ക്‌ 
ആവശ്യമായ എല്ലാ പണവും ഉണ്ടെങ്കില്‍ ഞാന്‍ എന്തു ചെയ്യും?” ആ ചെറിയ 
അത്യാഗ്രഹം കൂടാതെ, മെച്ചപ്പെട്ട എന്തെങ്കിലും നേടാനുള്ള ആഗ്രഹം, പുരോഗതി 
കൈവരിക്കില്ല. നാമെല്ലാവരും മെച്ചപ്പെട്ട ജീവിതം ആഗ്രഹിക്കുന്നതുകൊണ്ടാണ്‌ 
നമ്മുടെ ലോകം പുരോഗമിക്കുന്നത്‌. പുതിയ കണ്ടുപിടുത്തങ്ങള്‍ 


ഞങ്ങള്‍ കൂടുതല്‍ മികച്ചത്‌ ആഗ്രഹിക്കുന്നതിനാലാണ്‌ നിര്‍മ്മിച്ചത്‌. മെച്ചപ്പെട്ട 
എന്തെങ്കിലും ആവശ്യമുള്ളതിനാല്‍ ഞങ്ങള്‍ സ്‌കൂളില്‍ പോയി കഠിനമായി 
പഠിക്കുന്നു. അതിനാല്‍, നിങ്ങള്‍ ചെയ്യേണ്ടതെന്താണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാമെങ്കില്‍, 
സ്വയം ചോദിക്കാനുള്ള ഒരേയൊരു കാര്യം, “എനിക്കെന്താണ്‌ അതില്‍ ഉള്ളത്‌?” അല്പം 
അത്യാഗ്രഹിയാകുക. അലസതയ്ക്കുള്ള ഏറ്റവും മികച്ച പരിഹാരമാണിത്‌. 


വളരെയധികം അത്യാഗ്രഹം, എന്നിരുന്നാലും, അമിതമായ എന്തും നല്ലതല്ല. വാള്‍സ്ട്രീറ്റ്‌ 
എന്ന സിനിമയില്‍ മൈക്കല്‍ ഡഗ്ഗസ്‌ പറഞ്ഞത്‌ ഓര്‍ക്കുക : “അത്യാഗ്രഹം നല്ലതാണ്‌.” 
സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ വ്യത്യസ്തമായി പറഞ്ഞു: “കുറ്റബോധം അത്യാഗ്രഹത്തേക്കാള്‍ 
മോശമാണ്‌, കാരണം കുറ്റബോധം അതിന്റെ ആത്മാവിന്റെ ശരീരത്തെ 
കവര്‍ന്നെടുക്കുന്നു.” എലീനോര്‍ റൂസ്വെല്‍റ്റ്‌ ഏറ്റവും മികച്ചത്‌ പറഞ്ഞതായി ഞാന്‍ 
കരുതുന്നു: “ ശരിയാണെന്ന്‌ തോന്നാന്‍ നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതെന്തും ചെയ്യുക - 
എന്തായാലും നിങ്ങളെ വിമര്‍ശിക്കും. നിങ്ങള്‍ അങ്ങനെ ചെയ്താല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ 
നാശമുണ്ടാകും, ഇല്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ നശിക്കും. ” 


മോശം ശീലങ്ങളെ മറികടക്കുന്നു 

നമ്മുടെ ജീവിതത്തെ നമ്മുടെ വിദ്യാഭ്യാസത്തേക്കാള്‍ നമ്മുടെ ശീലങ്ങളുടെ 
പ്രതിഫലനമാണ്‌. അര്‍നോള്‍ഡ്‌ ഷ്വാര്‍സെനെഗര്‍ അഭിനയിച്ച കോനന്‍ ദി 
ബാര്‍ബേറിയന്‍ സിനിമ കണ്ട ശേഷം ഒരു സുഹൃത്ത്‌ പറഞ്ഞു, 


“ഷ്വാര്‍സെനെഗറിനെപ്പോലുള്ള ഒരു ശരീരം ലഭിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു.” 
മിക്ക ആളുകളും യോജിച്ചു. 


“ഒരു സമയത്ത്‌ അദ്ദേഹം ശരിക്കും പണ്ടിയും മെലിഞ്ഞവനുമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
കേട്ടിട്ടുണ്ട്‌.” മറ്റൊരു സുഹൃത്ത്‌ കൂട്ടിച്ചേര്‍ത്തു. 


“അതെ, അതും ഞാൻ കേട്ടു,” മറ്റൊരാള്‍ പറഞ്ഞു. “ജിമ്മില്‍ മിക്കവാറും എല്ലാ 
ദിവസവും ജോലിചെയ്യുന്ന ശീലം അദ്ദേഹത്തിനുണ്ടെന്ന്‌ ഞാന്‍ കേട്ടു.” 


“അതെ, ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ പന്തയം വെക്കും.” 


“അല്ല,” ഗ്രൂപ്പ്‌ സിനിക്‌ പറഞ്ഞു. “അവന്‍ അങ്ങനെ ജനിച്ചുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
വാശിപിടിക്കും. കൂടാതെ, അര്‍നോള്‍ഡിനെക്കുറിച്ച്‌ സംസാരിക്കുന്നത്‌ 
അവസാനിപ്പിച്ച്‌ കുറച്ച്‌ ബിയര്‍ എടുക്കാം. ” 


സ്വഭാവത്തെ നിയന്ത്രിക്കുന്ന ശീലങ്ങളുടെ ഒരു ഉദാഹരണമാണിത്‌. എന്റെ 
ധനികനായ അച്ഛനോട്‌ സമ്പന്നരുടെ ശീലങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ ചോദിച്ചത്‌ ഞാന്‍ 
ഓര്‍ക്കുന്നു. എന്നോട്‌ നേരിട്ട്‌ ഉത്തരം പറയുന്നതിനുപകരം, പതിവുപോലെ ഞാന്‍ 
ഉദാഹരണത്തിലൂടെ പഠിക്കണമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം ആഗ്രഹിച്ചു. 


OS ag അച്ഛന്‍ എപ്പോഴാണ്‌ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുന്നത്‌?” ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
ചോദിച്ചു. 


“മാസത്തിലെ ആദ്യത്തേത്‌,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 
“അവന്‍ എന്തെങ്കിലും ബാക്കിയുണ്ടോ?” അവന്‌ ചോദിച്ചു. 
“വളരെ കുറച്ച്‌” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


“അതാണ്‌ അവന്‍ കഷ്ടപ്പെടുന്നതിന്റെ പ്രധാന കാരണം,” ധനികനായ ഡാഡി 
പറഞ്ഞു. “അദ്ദേഹത്തിന്‌ മോശം ശീലങ്ങളുണ്ട്‌. നിങ്ങളുടെ അച്ഛന്‍ 
മറ്റെല്ലാവര്‍ക്കും ആദ്യം പണം നല്‍കുന്നു. അവന്‍ അവസാനമായി പണം 
നല്‍കുന്നു, പക്ഷേ അവന്‍ എന്തെങ്കിലും ബാക്കിയുണ്ടെങ്കില്‍ മാത്രം. ” 


“അവന്‍ സാധാരണയായി ചെയ്യാത്തവ,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. “പക്ഷേ അയാള്‍ ബില്ലുകള്‍ 
അടയ്ക്കണം, അല്ലേ? അവന്‍ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കരുതെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ പറയുന്നുണ്ടോ? ” 


“തീര്‍ച്ചയായും ഇല്ല,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “കൃത്യസമയത്ത്‌ എന്റെ ബില്ലുകള്‍ 
അടയ്ക്കുന്നതില്‍ ഞാന്‍ ഉറച്ചു വിശ്വസിക്കുന്നു. ഞാന്‍ ആദ്യം സ്വയം 
പണമടയ്ക്കുന്നു. ഞാന്‍ സര്‍ക്കാരിന്‌ പോലും പണം നല്‍കുന്നതിനുമുമ്പ്‌. ” 


“എന്നാല്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആവശ്യത്തിന്‌ പണമില്ലെങ്കില്‍ എന്ത്‌ സംഭവിക്കും?” ഞാന്‍ 
ചോദിച്ചു. “അപ്പോള്‍ നിങ്ങള്‍ എന്തുചെയ്യുന്നു?” 


“അതേ,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ഞാന്‍ ഇപ്പോഴും ആദ്യം തന്നെ പണം 
നല്‍കുന്നു. എനിക്ക്‌ പണക്കുറവുണ്ടെങ്കില്‍ പോലും. എന്റെ അസറ്റ്‌ കോളം 
എനിക്ക്‌ സര്‍ക്കാരിനെക്കാള്‍ പ്രധാനമാണ്‌. ” 


“പക്ഷേ,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. “അവര്‍ നിങ്ങളുടെ പിന്നാലെ വരുന്നില്ലേ?” 


“അതെ, നിങ്ങള്‍ പണം നല്‍കിയില്ലെങ്കില്‍,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
“നോക്കൂ പണം നല്‍കരുതെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറഞ്ഞില്ല. എനിക്ക്‌ 
പണക്കുറവുണ്ടെങ്കിലും ഞാന്‍ ആദ്യം തന്നെ പണം നല്‍കുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
പറഞ്ഞു. ” 


“പക്ഷേ,” ഞാന്‍ മറുപടി പറഞ്ഞു. “നിങ്ങള്‍ അത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്യും?” 
“അങ്ങനെയല്ല. ചോദ്യം 'എന്തുകൊണ്ട്‌?' "ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. 
“ശരി, എന്തുകൊണ്ട്‌?” 


“പ്രചോദനം,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. “ഞാനോ എന്റെ കടക്കാരോ പണം 
നല്‍കുന്നില്ലെങ്കില്‍ ആരാണ്‌ കൂടുതല്‍ പരാതിപ്പെടുകയെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കരുതുന്നു?” 


“നിങ്ങളുടെ കടക്കാര്‍ തീര്‍ച്ചയായും നിങ്ങളെക്കാള്‍ ഉച്ചത്തില്‍ നിലവിളിക്കും,” 
ഞാന്‍ വ്യക്തമായി പ്രതികരിച്ചു. “നിങ്ങള്‍ സ്വയം പണം നല്‍കിയില്ലെങ്കില്‍ നിങ്ങള്‍ 
ഒന്നും പറയില്ല.” 


“അതിനാല്‍, എന്നെത്തന്നെ അടച്ചതിനുശേഷം, എന്റെ നികുതികളും മറ്റ്‌ കടക്കാരും 
അടയ്ക്കാനുള്ള സമ്മര്‍ദ്ദം വളരെ വലുതാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ മനസ്സിലാക്കുന്നു, ഇത്‌ മറ്റ്‌ 
തരത്തിലുള്ള വരുമാനം തേടാന്‍ എന്നെ പ്രേരിപ്പിക്കുന്നു. നല്‍കാനുള്ള സമ്മര്‍ദ്ദം 
എന്റേതായി മാറുന്നു 


പ്രചോദനം. ഞാന്‍ അധിക ജോലികള്‍ ചെയ്തു, മറ്റ്‌ കമ്പനികള്‍ ആരംഭിച്ചു, സ്റ്റോക്ക്‌ 
മാര്‍ക്കറ്റില്‍ ട്രേഡ്‌ ചെയ്തു, ആ ആളുകള്‍ എന്നെ ശകാരിക്കാന്‍ തുടങ്ങുന്നില്ലെന്ന്‌ 
ഉറപ്പുവരുത്താന്‍. ആ സമ്മര്‍ദ്ദം എന്നെ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്തു, ചിന്തിക്കാന്‍ എന്നെ 
നിര്‍ബന്ധിച്ചു, എല്ലാം കൂടി, പണത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ എന്നെ മിടുക്കനും 
സജീവവുമാക്കി. ഞാന്‍ അവസാനമായി പണം നല്‍കിയിരുന്നെങ്കില്‍, എനിക്ക്‌ ഒരു 
സമ്മര്‍ദ്ദവും അനുഭവപ്പെടില്ലായിരുന്നു, പക്ഷേ ഞാന്‍ തകര്‍ന്നുപോകും. ” 


“അതിനാല്‍ സര്‍ക്കാരിന്റെയോ നിങ്ങള്‍ പണം കടപ്പെട്ടിരിക്കുന്ന മറ്റ്‌ ആളുകളുടെയോ 
ഭയമാണ്‌ നിങ്ങളെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നത്‌?” 


“അത്‌ ശരിയാണ്‌,” ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞു. സര്‍ക്കാര്‍ ബില്‍ കളക്ടര്‍മാര്‍ 
വലിയ ഭീഷണികളാണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ കാണുന്നു. പൊതുവെ ബില്‍ കളക്ടര്‍മാരും 
അങ്ങനെ തന്നെ. മിക്ക ആളുകളും ഈ ഭീഷണിപ്പെടുത്തുന്നു. അവര്‍ പണം 
നല്‍കുകയും ഒരിക്കലും സ്വയം പണം നല്‍കുകയും ചെയ്യുന്നില്ല. മുഖത്ത്‌ മണല്‍ 
അടിക്കുന്ന 98 പ ound ണ്ട്‌ ദുര്‍ബലന്റെ കഥ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാമോ ? ” 


ഞാന്‍ തലയാട്ടി. “കോമിക്ക്‌ പുസ്തകങ്ങളിലെ ഭാരോദ്വഹനത്തിനും ബോഡി 
ബില്‍ഡിംഗ്‌ പാഠങ്ങള്‍ക്കുമുള്ള പരസ്യം ഞാന്‍ എപ്പോഴും കാണുന്നു.” 


“ശരി, മിക്ക ആളുകളും ഭീഷണിപ്പെടുത്തുന്നവരെ അവരുടെ മുഖത്ത്‌ മണല്‍ 
അടിക്കാന്‍ അനുവദിക്കുന്നു. എന്നെ ശക്തനാക്കാന്‍ ഭീഷണിയുടെ ഭയം 
ഉപയോഗിക്കാന്‍ ഞാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. മറ്റുളളവര്‍ ദുര്‍ബലരാകുന്നു. അധിക പണം 
എങ്ങനെ സമ്പാദിക്കാം എന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ചിന്തിക്കാന്‍ എന്നെ 
നിര്‍ബന്ധിക്കുന്നത്‌ ജിമ്മില്‍ പോയി ഭാരം ഉപയോഗിച്ച്‌ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നത്‌ 
പോലെയാണ്‌. എന്റെ മാനസിക പണത്തിന്റെ പേശികള്‍ ഞാന്‍ എത്രത്തോളം 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നുവോ അത്രയും ശക്തമാകും. ഇപ്പോള്‍ ഞാന്‍ ആ ഭീഷണികളെ 
ഭയപ്പെടുന്നില്ല. ” 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെട്ടു. “അതിനാല്‍ ഞാന്‍ ആദ്യം പണം 
നല്‍കിയാല്‍, ഞാന്‍ സാമ്പത്തികമായും മാനസികമായും സാമ്പത്തികമായും 
ശക്തനാകും.” 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ തലയാട്ടി. 


If I pay myself first, I 
get financially stronger, 
mentally and fiscally. 


“ഞാന്‍ അവസാനമായി പണം നല്‍കിയാലും ഇല്ലെങ്കിലും ഞാന്‍ 
ദുര്‍ബലനായിത്തീരുന്നു. അതിനാല്‍ മേലധികാരികള്‍, മാനേജര്‍മാര്‍, നികുതി 
പിരിക്കുന്നവര്‍, ബില്‍ കളക്ടര്‍മാര്‍, ഭൂവുടമകള്‍ തുടങ്ങിയ ആളുകള്‍ എന്നെ 
ജീവിതത്തിലുടനീളം തള്ളിവിടുന്നു Me എനിക്ക്‌ നല്ല പണ ശീലമില്ലാത്തതിനാല്‍. ” 


ധനികനായ അച്ഛന്‍ തലയാട്ടി. “98 പ OUN ണ്ട്‌ ദുര്‍ബലപ്പെടുത്തുന്നത്‌ പോലെ.” 


അഹങ്കാരത്തെ മറികടക്കുന്നു 

“എനിക്കറിയാവുന്നത്‌ എന്നെ പണമുണ്ടാക്കുന്നു. എനിക്കറിയാത്തത്‌ എനിക്ക്‌ പണം 
നഷ്ടപ്പെടുത്തുന്നു. ഞാന്‍ അഹങ്കാരിയായിരിക്കുമ്പോഴെല്ലാം എനിക്ക്‌ പണം 
നഷ്ടപ്പെട്ടു. കാരണം ഞാന്‍ അഹങ്കാരിയായിരിക്കുമ്പോള്‍, എനിക്കറിയാത്തത്‌ 
പ്രധാനമല്ലെന്ന്‌ ഞാന്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു, "ധനികനായ അച്ഛന്‍ പലപ്പോഴും എന്നോട്‌ 
പറയുമായിരുന്നു. 


സ്വന്തം അജ്ഞത മറച്ചുവെക്കാന്‍ പലരും അഹങ്കാരം ഉപയോഗിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
കണ്ടെത്തി. ഞാന്‍ അക്കാണ്ടന്റുമാരുമായോ മറ്റ്‌ നിക്ഷേപകരുമായോ സാമ്പത്തിക 
പ്രസ്താവനകള്‍ ചര്‍ച്ചചെയ്യുമ്പോള്‍ പലപ്പോഴും ഇത്‌ സംഭവിക്കുന്നു. 


ചര്‍ച്ചയിലൂടെ അവരുടെ വഴി തെളിക്കാന്‍ അവര്‍ ശ്രമിക്കുന്നു. അവര്‍ എന്താണ്‌ 
സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ അവര്‍ക്ക്‌ അറിയില്ലെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ വ്യക്തമാണ്‌. അവര്‍ 
കള്ളം പറയുന്നില്ല, പക്ഷേ അവര്‍ സത്യം പറയുന്നില്ല. 


പണം, ധനകാര്യം, നിക്ഷേപം എന്നിവയുടെ ലോകത്ത്‌ അവര്‍ എന്തിനെക്കുറിച്ചാണ്‌ 
സംസാരിക്കുന്നതെന്ന്‌ അറിയില്ല. പണ വ്യവസായത്തിലെ ഭൂരിഭാഗം ആളുകളും 
ഉപയോഗിച്ച കാര്‍ സെയില്‍സ്മാന്‍ മാരെപ്പോലുളള വില്‍പ്പന പിച്ചുകള്‍ 
ഒഴിവാക്കുകയാണ്‌ . ഒരു വിഷയത്തില്‍ നിങ്ങള്‍ അജ്ഞരാണെന്ന്‌ 
നിങ്ങള്‍ക്കറിയാമെങ്കില്‍, ഈ മേഖലയിലെ ഒരു വിദഗ്ദ്ധനെയോ 
വിഷയത്തെക്കുറിച്ചുള്ള ഒരു പുസ്തകത്തെയോ കണ്ടെത്തി സ്വയം വിദ്യാഭ്യാസം 
ആരംഭിക്കുക. 


എട്ടാം അധ്യായം - ആരംഭിക്കുന്നു 

ലാ സ്വര്‍ണം ഉണ്ട്‌. മിക്ക ആളുകളും ഇത്‌ കാണാന്‍ 

പരിശീലനം നേടിയിട്ടില്ല. 
സ്വത്ത്‌ സമ്പാദിക്കുന്നത്‌ എനിക്ക്‌ എളുപ്പമാണെന്ന്‌ പറയാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു, പക്ഷേ അങ്ങനെയല്ല. അതിനാല്‍ “ഞാന്‍ എങ്ങനെ ആരംഭിക്കും?” 
എന്ന ചോദ്യത്തിനുള്ള മറുപടിയായി ദൈനംദിന അടിസ്ഥാനത്തില്‍ ഞാന്‍ 
കടന്നുപോകുന്ന ചിന്താ പ്രക്രീയ ഞാന്‍ വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു . മികച്ച ഡീലുകൾ 
കണ്ടെത്തുന്നത്‌ വളരെ എളുപ്പമാണ്‌. ഞാന്‍ അത്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു. 
ഇത്‌ ഒരു ബൈക്ക്‌ ഓടിക്കുന്നത്‌ പോലെയാണ്‌. അല്പം ഇളകിയ ശേഷം, ഇത്‌ ഒരു 
കഷണം കേക്ക്‌ ആണ്‌. എന്നാല്‍ പണത്തിന്റെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍, ചടുലതയിലൂടെ 
കടന്നുപോകാന്‍ ദ്യ mination നിശ്ചയം ആവശ്യമാണ്‌. അതൊരു വ്യക്തിപരമായ 
കാര്യമാണ്‌. 


ദശലക്ഷം ഡോളര്‍ “ജീവിതകാലത്തെ ഡീലുകൾ” കണ്ടെത്തുന്നതിന്‌ ഞങ്ങളുടെ 
സാമ്പത്തിക പ്രതിഭയെ വിളിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. നമ്മില്‍ ഓരോരുത്തര്‍ക്കും നമ്മുടെ 
ഉള്ളില്‍ ഒരു സാമ്പത്തിക പ്രതിഭയുണ്ടെന്ന്‌ ഞാന്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു. നമ്മുടെ 
സാമ്പത്തിക പ്രതിഭ ഉറങ്ങാന്‍ കിടക്കുന്നു എന്നതാണ്‌ പ്രശ്നം. പണത്തിന്റെ 
സ്നേഹമാണ്‌ എല്ലാ തിന്മയുടെയും മൂലമെന്ന്‌ വിശ്വസിക്കാന്‍ നമ്മുടെ സംസ്കാരം 
നമ്മെ പഠിപ്പിച്ചതിനാല്‍ അത്‌ ഉറങ്ങുകയാണ്‌. ഒരു തൊഴില്‍ പഠിക്കാന്‍ ഇത്‌ ഞങ്ങളെ 
പ്രോത്സാഹിപ്പിച്ചു, അതിനാല്‍ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ കഴിയും, 
പക്ഷേ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ പണമുണ്ടാക്കാമെന്ന്‌ പഠിപ്പിക്കുന്നതില്‍ പരാജയപ്പെട്ടു. 
ഞങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ഭാവിയെക്കുറിച്ച്‌ വിഷമിക്കേണ്ടതില്ലെന്ന്‌ ഇത്‌ ഞങ്ങളെ 
പഠിപ്പിച്ചു, കാരണം ഞങ്ങളുടെ പ്രവൃത്തി ദിവസങ്ങള്‍ കഴിയുമ്പോള്‍ ഞങ്ങളുടെ 
കമ്പനിയോ സര്‍ക്കാരോ ഞങ്ങളെ പരിപാലിക്കും. എന്നിരുന്നാലും, ഞങ്ങളുടെ 
കുട്ടികളാണ്‌, ഒരേ സ്കൂള്‍ സമ്പ്രദായത്തില്‍ വിദ്യാഭ്യാസം നേടിയവര്‍, സാമ്പത്തിക 
വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്റെ ഈ അഭാവത്തിന്‌ പണം നല്‍കുന്നത്‌ അവസാനിപ്പിക്കും. സന്ദേശം 
ഇപ്പോഴും കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുക, പണം സമ്പാദിക്കുക, ചെലവഴിക്കുക എന്നിവയാണ്‌, 
ഞങ്ങള്‍ ഹ്രസ്വമായി ഓടുമ്പോള്‍ എല്ലായ്‌പ്പോഴും കൂടുതല്‍ കടം വാങ്ങാം. 


നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, പാശ്ചാത്യ ലോകത്തിന്റെ 90 ശതമാനവും മേല്‍പ്പറഞ്ഞ 
പിടിവാശിയിലേക്ക്‌ വരിക്കാരാകുന്നു, കാരണം ജോലി കണ്ടെത്താനും പണത്തിനായി 
ജോലിചെയ്യാനും എളുപ്പമാണ്‌. നിങ്ങള്‍ സാധാരണക്കാരില്‍ ഒരാളല്ലെങ്കില്‍, 
നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക പ്രതിഭയെ ഉണര്‍ത്താന്‍ ഇനിപ്പറയുന്ന 10 ഘട്ടങ്ങള്‍ ഞാന്‍ 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു. ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഘട്ടങ്ങള്‍ വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു 


വ്യക്തിപരമായി പിന്തുടര്‍ന്നു. അവയില്‍ ചിലത്‌ പിന്തുടരാന്‍ നിങ്ങള്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, കൊള്ളാം. ഇല്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടേതാക്കുക. നിങ്ങളുടെ 
സാമ്പത്തിക പ്രതിഭ സ്വന്തം ലിസ്റ്റ്‌ വികസിപ്പിക്കാന്‍ പര്യാപ്തമാണ്‌. 


പെറുവിലായിരിക്കുമ്പോള്‍, 45 വയസുള്ള ഒരു സ്വര്‍ണ്ണ ഖനിത്തൊഴിലാളിയോട്‌ ഒരു 
സ്വര്‍ണ്ണ ഖനി കണ്ടെത്തുന്നതില്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ എങ്ങനെ ആത്മവിശ്വാസമുണ്ടെന്ന്‌ 
ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. അദ്ദേഹം മറുപടി പറഞ്ഞു, “എല്ലായിടത്തും സ്വര്‍ണമുണ്ട്‌. മിക്ക 
ആളുകളും ഇത്‌ കാണാന്‍ പരിശീലനം നേടിയിട്ടില്ല. ” 


അത്‌ ശരിയാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും. റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റില്‍, എനിക്ക്‌ പുറത്തുപോകാനും 
ഒരു ദിവസത്തില്‍ നാലോ അഞ്ചോ മികച്ച സാധ്യതയുള്ള ഡീലുകൾ കൊണ്ടുവരാനും 
കഴിയും, അതേസമയം ശരാശരി വ്യക്തി പുറത്തുപോയി ഒന്നും കണ്ടെത്തുന്നില്ല, ഒരേ 
അയല്‍പ്രദേശത്ത്‌ പോലും നോക്കുന്നു. കാരണം, അവരുടെ സാമ്പത്തിക പ്രതിഭ 
വികസിപ്പിക്കാന്‍ അവര്‍ സമയമെടുത്തിട്ടില്ല എന്നതാണ്‌. 


നിങ്ങളുടെ ദൈവം നല്‍കിയ അധികാരങ്ങള്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മാത്രം നിയന്ത്രണമുള്ള 
അധികാരങ്ങള്‍ വികസിപ്പിക്കുന്നതിനുള്ള ഒരു പ്രക്രിയയായി ഇനിപ്പറയുന്ന 10 
ഘട്ടങ്ങള്‍ ഞാന്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു . 


1. യാഥാര്‍ത്ഥ്യത്തേക്കാള്‍ വലിയ കാരണം കണ്ടെത്തുക: ആത്മാവിന്റെ ശക്തി 


മിക്ക ആളുകളോടും സമ്പന്നരോ സാമ്പത്തികമായി സ്വതന്ത്രരോ ആകാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുണ്ടോ എന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ ചോദിച്ചാല്‍, അവര്‍ അതെ എന്ന്‌ പറയും. 
എന്നാല്‍ പിന്നീട്‌ റിയാലിറ്റി ആരംഭിക്കുന്നു. വളരെയധികം മലകള്‍ കയറാന്‍ 
കഴിയാത്തത്ര ദൈര്‍ഘ്യമേറിയതായി തോന്നുന്നു. പണത്തിനായി മാത്രം 
ജോലിചെയ്യുന്നതും അധിക ബ്രോക്കറിന്‌ കൈമാറുന്നതും എളുപ്പമാണ്‌. 


യുഎസ്‌ ഒളിമ്പിക്‌ ടീമിനായി നീന്തല്‍ സ്വപ്നം കണ്ട ഒരു യുവതിയെ ഞാൻ ഒരിക്കല്‍ 
കണ്ടു. സ്കൂളില്‍ പോകുന്നതിനുമുമ്പ്‌ മൂന്ന്‌ മണിക്കൂര്‍ നീന്താന്‍ അവള്‍ക്ക്‌ എല്ലാ 
ദിവസവും രാവിലെ നാല്‌ മണിക്ക്‌ എഴുന്നേല്‍ക്കേണ്ടി വന്നു എന്നതാണ്‌ യാഥാര്‍ത്ഥ്യം. 
ശനിയാഴ്ച രാത്രി അവള്‍ സുഹൃത്തുക്കളുമായി പാര്‍ട്ടി നടത്തിയില്ല. അവള്‍ക്ക്‌ 
പഠിക്കേണ്ടി വന്നു 


എല്ലാവരേയും പോലെ അവളുടെ ഗ്രേഡുകളും നിലനിര്‍ത്തുക. 


അവളുടെ സൂപ്പര്‍-ഹ്യൂമന്‍ അഭിലാഷത്തിനും ത്യാഗത്തിനും കാരണമായത്‌ 
എന്താണെന്ന്‌ ഞാന്‍ അവളോട്‌ ചോദിച്ചപ്പോള്‍ അവള്‍ വെറുതെ പറഞ്ഞു, “എനിക്കും 
എനിക്കും ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന ആളുകള്‍ക്കുമായി ഞാന്‍ ഇത്‌ ചെയ്യുന്നു. പ്രണയമാണ്‌ 
എന്നെ പ്രതിബന്ധങ്ങളെയും ത്രാഗങ്ങളെയും മറികടക്കുന്നത്‌. ” 


“ആവശ്യങ്ങള്‍”, “ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല” എന്നിവയുടെ സംയോജനമാണ്‌ ഒരു കാരണം 
അല്ലെങ്കില്‍ ഉദ്ദേശ്യം. ധനികനാകാനുള്ള എന്റെ കാരണം എന്താണെന്ന്‌ ആളുകള്‍ 
എന്നോട്‌ ചോദിക്കുമ്പോള്‍, അത്‌ ആഴത്തിലുള്ള വൈകാരിക “ആഗ്രഹങ്ങള്‍”, 
“ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല” എന്നിവയുടെ സംയോജന മാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ അവരോട്‌ പറയുന്നു. 


ഞാൻ കുറച്ച്‌ പട്ടികപ്പെടുത്തും: ആദ്യം, “ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല”, കാരണം അവര്‍ 
“ആവശ്യങ്ങള്‍” സൃഷ്ടിക്കുന്നു. എന്റെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല. എന്റെ മാതാപിതാക്കള്‍ ആഗ്രഹിച്ചത്‌ എനിക്ക്‌ ആവശ്യമില്ല, അത്‌ 
തൊഴില്‍ സുരക്ഷയും പ്രാന്തപ്രദേശങ്ങളിലെ ഒരു വീടും ആയിരുന്നു. ഒരു 
ജോലിക്കാരനാകാന്‍ ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നില്ല. എന്റെ അച്ഛന്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും എന്റെ 
ഫുട്ബോള്‍ ഗെയിമുകള്‍ നഷ്ടപ്പെടുത്തുന്നത്‌ ഞാന്‍ വെറുത്തു, കാരണം അവന്‍ 
തന്റെ കരിയറിലെ തിരക്കിലായിരുന്നു. എന്റെ അച്ഛന്‍ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുകയും മരണസമയത്ത്‌ അദ്ദേഹം പ്രവര്‍ത്തിച്ചതില്‍ ഭൂരിഭാഗവും 
സര്‍ക്കാര്‍ ഏറ്റെടുക്കുകയും ചെയ്തപ്പോള്‍ ഞാന്‍ അത്‌ വെറുത്തു. മരിക്കുമ്പോള്‍ 
അദ്ദേഹം എത്രമാത്രം കഠിനാധ്വാനം ചെയ്തുവെന്ന്‌ പോലും പറയാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ 
കഴിഞ്ഞില്ല. ധനികര്‍ അത്‌ ചെയ്യുന്നില്ല. അവര്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുകയും അത്‌ 
അവരുടെ കുട്ടികള്‍ക്ക്‌ കൈമാറുകയും ചെയ്യുന്നു. 


ഇപ്പോള്‍ “ആഗ്രഹിക്കുന്നു.” ലോകം ചുറ്റി സഞ്ചരിക്കാനും ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്ന 
ജീവിതശൈലിയില്‍ ജീവിക്കാനും ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. ഇത്‌ ചെയ്യുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ 
ചെറുപ്പമായിരിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. എനിക്ക്‌ വെറുതെ സ്വതന്ത്രനാകണം. എന്റെ 
സമയത്തെയും ജീവിതത്തെയും നിയന്ത്രിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. എനിക്ക്‌ 
വേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ എനിക്ക്‌ പണം വേണം. 


അവ എന്റെ ആഴത്തിലുള്ള വൈകാരിക കാരണങ്ങളാണ്‌. നിങ്ങളുടേത്‌ എന്താണ്‌? 
അവ വേണ്ടത്ര ശക്തമല്ലെങ്കില്‍, മുന്നോട്ടുള്ള റോഡിന്റെ യാഥാര്‍ത്ഥ്യം നിങ്ങളുടെ 
കാരണങ്ങളേക്കാള്‍ വലുതായിരിക്കാം. എനിക്ക്‌ പണം നഷ്ടപ്പെട്ടു 


പലതവണ പിന്നോട്ട്‌ പോയി, പക്ഷേ ആഴത്തിലുള്ള വൈകാരിക കാരണങ്ങളാണ്‌ 
എന്നെ എഴുന്നേറ്റുനിന്ന്‌ മുന്നോട്ട്‌ കൊണ്ടുപോയത്‌. എനിക്ക്‌ 40 വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍ 
സ്വതന്ത്രനാകാന്‍ ആഗ്രഹമുണ്ടായിരുന്നു, പക്ഷേ എനിക്ക്‌ 47 വയസ്സ്‌ വരെ എന്നെ 
എടുത്തിരുന്നു. 


ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, ഇത്‌ എളുപ്പമാണെന്ന്‌ പറയാന്‍ കഴിയുമെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു. അങ്ങനെയായിരുന്നില്ല. പക്ഷേ, അത്‌ അത്ര ബുദ്ധിമുട്ടുള്ള 
കാര്യമായിരുന്നില്ല. ശക്തമായ കാരണമോ ലക്ഷ്യമോ ഇല്ലാതെ ജീവിതത്തില്‍ 
എന്തും ബുദ്ധിമുട്ടാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ മനസ്സിലാക്കി. 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശക്തമായ കാരണം ഇല്ലെങ്കില്‍, കൂടുതല്‍ വായിക്കാന്‍ 
സെന്‍സില്ല. ഇത്‌ വളരെയധികം ജോലിചെയ്യും. 


2. ദൈനംദിന തിരഞ്ഞെടുപ്പുകള്‍ നടത്തുക: തിരഞ്ഞെടുക്കാനുള്ള ശക്തി 


ആളുകള്‍ ഒരു സ്വതന്ത്ര രാജ്യത്ത്‌ ജീവിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതിന്റെ പ്രധാന 
കാരണം ചോയിസാണ്‌. തിരഞ്ഞെടുക്കാനുള്ള ശക്തി ഞങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 


സാമ്പത്തികമായി, ഓരോ ഡോളറും കൈയ്യില്‍ ലഭിക്കുമ്പോള്‍, നമ്മുടെ ഭാവി 
തിരഞ്ഞെടുക്കാനുള്ള അധികാരം ഞങ്ങള്‍ കൈവശം വയ്ക്കുന്നു: സമ്പന്നരോ 
ദരിദ്രരോ മധ്യവര്‍ഗമോ ആകുക. ഞങ്ങളുടെ ചെലവ്‌ ശീലങ്ങള്‍ നമ്മള്‍ ആരാണെന്ന്‌ 
പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്നു. ദരിദ്രരായ ആളുകള്‍ക്ക്‌ മോശം ചെലവ്‌ ശീലമുണ്ട്‌. കുത്തകയായി 
എനിക്ക്‌ ലഭിച്ച നേട്ടം, കുത്തക കളിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ നിരന്തരം ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു 
എന്നതാണ്‌. കുത്തക കുട്ടികള്‍ക്ക്‌ മാത്രമാണെന്ന്‌ ആരും എന്നോട്‌ പറഞ്ഞിട്ടില്ല, 
അതിനാല്‍ മുതിര്‍ന്ന ഒരാളായി ഞാന്‍ ഗെയിം കളിച്ചുകൊണ്ടിരുന്നു. എനിക്ക്‌ ഒരു 
ധനികനായ അച്ഛനുണ്ടായിരുന്നു, ഒരു ആസ്തിയും ബാധ്യതയും തമ്മിലുളള വ്യത്യാസം 
എന്നെ ചൂണ്ടിക്കാണിച്ചു. വളരെക്കാലം മുമ്പ്‌, ഒരു കൊച്ചുകുട്ടിയെന്ന നിലയില്‍, ഞാന്‍ 
സമ്പന്നനാകാന്‍ തിരഞ്ഞെടുത്തു, എനിക്കറിയാം, ഞാന്‍ ചെയ്യേണ്ടത്‌ സ്വത്തുക്കളും 
യഥാര്‍ത്ഥ സ്വത്തുക്കളും നേടാന്‍ പഠിക്കുക എന്നതാണ്‌. എന്റെ ഉറ്റസുഹൃത്തായ 
മൈക്ക്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഒരു അസറ്റ്‌ കോളം കൈമാറിയിരുന്നു, പക്ഷേ അത്‌ 
സൂക്ഷിക്കാന്‍ അദ്ദേഹം പഠിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. ധാരാളം സമ്പന്ന കുടുംബങ്ങള്‍ 
നഷ്ടപ്പെടുന്നു 


അവരുടെ ആസ്തികളെക്കാള്‍ നല്ല ഗ്ൃഹവിചാരകനാകാന്‍ ആരും പരിശീലനം 
നേടിയിട്ടില്ലാത്തതിനാല്‍ അടുത്ത തലമുറയിലെ അവരുടെ ആസ്തികള്‍. 


മിക്ക ആളുകളും സമ്പന്നരാകരുതെന്ന്‌ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നു. ജനസംഖ്യയുടെ 90 
ശതമാനം പേര്‍ക്കും, ധനികനാകുന്നത്‌ വളരെയധികം ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌. അതിനാല്‍ 
അവര്‍ പറയുന്ന വാക്കുകള്‍ കണ്ടുപിടിക്കുന്നു: “എനിക്ക്‌ പണത്തില്‍ താല്‍പ്പര്യമില്ല.” 
“ഞാൻ ഒരിക്കലും ധനികനാകില്ല.” “ഞാന്‍ വിഷമിക്കേണ്ടതില്ല. ഞാന്‍ ഇപ്പോഴും 
ചെറുപ്പമാണ്‌. ” “ഞാന്‍ കുറച്ച്‌ പണം സമ്പാദിക്കുമ്പോള്‍, എന്റെ ഭാവിയെക്കുറിച്ച്‌ 
ഞാൻ ചിന്തിക്കും.” “എന്റെ ഭര്‍ത്താവ്‌ / ഭാര്യ സാമ്പത്തിക കാര്യങ്ങള്‍ കൈകാര്യം 
ചെയ്യുന്നു.” രണ്ട്‌ പ്രസ്താവനകളെക്കുറിച്ച്‌ ചിന്തിക്കാന്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്ന വ്യക്തിയെ 
അവര്‍ കവര്‍ന്നെടുക്കുന്നു എന്നതാണ്‌ ആ പ്രസ്താവനകളിലെ പ്രശ്‌നം: ഒന്ന്‌ 
സമയമാണ്‌, അത്‌ നിങ്ങളുടെ ഏറ്റവും വിലപ്പെട്ട സ്വത്താണ്‌. രണ്ടാമത്തേത്‌ 
പഠനമാണ്‌. പണമില്ലാത്തത്‌ പഠിക്കാത്തതിന്‌ ഒരു ഒഴികഴിവായിരിക്കരുത്‌. എന്നാല്‍ 
നാമെല്ലാവരും ദിനംപ്രതി തിരഞ്ഞെടുക്കുന്ന ഒരു തിരഞ്ഞെടുപ്പാണിത്‌: നമ്മുടെ 


സമയം, പണം, തലയില്‍ വയ്ക്കുന്ന കാര്യങ്ങള്‍ എന്നിവ ഉപയോഗിച്ച്‌ ഞങ്ങള്‍ 
എന്തുചെയ്യുന്നുവെന്നത്‌. അതാണ്‌ തിരഞ്ഞെടുക്കാനുള്ള ശക്തി. 
നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും ചോയ്സ്‌ ഉണ്ട്‌. ഞാന്‍ സമ്പന്നനാകാന്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നു, 
എല്ലാ ദിവസവും ഞാന്‍ ആ തിരഞ്ഞെടുപ്പ്‌ നടത്തുന്നു. 


വിദ്യാഭ്യാസത്തില്‍ ആദ്യം നിക്ഷേപിക്കുക. വാസ്തവത്തില്‍, നിങ്ങളുടെ കൈവശമുള്ള 
ഒരേയൊരു യഥാര്‍ത്ഥ സ്വത്ത്‌ നിങ്ങളുടെ മനസാണ്‌, ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആധിപത്യമുള്ള 
ഏറ്റവും ശക്തമായ ഉപകരണം. പ്രായപൂര്‍ത്തിയായാല്‍ നമ്മള്‍ ഓരോരുത്തര്‍ക്കും 
നമ്മുടെ തലച്ചോറില്‍ ഇടുന്നവയുടെ തിരഞ്ഞെടുപ്പ്‌ ഉണ്ട്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ടിവി കാണാനോ 
ഗോള്‍ഫ്‌ മാസികകള്‍ വായിക്കാനോ സെറാമിക്സ്‌ ക്ലാസിലേക്കോ സാമ്പത്തിക 
ആസൂത്രണത്തെക്കുറിച്ചുള്ള ക്ലാസിലേക്കോ പോകാം. നിങ്ങള്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുക. 
മിക്കവരും ആദ്യം നിക്ഷേപം വാങ്ങുന്നതിനേക്കാള്‍ ആദ്യം നിക്ഷേപം 
വാങ്ങുന്നതിനേക്കാള്‍ നിക്ഷേപം വാങ്ങുന്നു. 


എന്റെ ഒരു സുഹൃത്ത്‌ അടുത്തിടെ അവളുടെ അപ്പാർട്ട്മെന്റ്‌ കവര്‍ച്ച നടത്തി. 
മോഷ്ടാക്കള്‍ അവളുടെ ഇലക്ട്രോണിക്സ്‌ എടുത്ത്‌ എല്ലാ പുസ്തകങ്ങളും 
ഉപേക്ഷിച്ചു. നമുക്കെല്ലാവര്‍ക്കും ഒരേ തിരഞ്ഞെടുപ്പുണ്ട്‌. ജനസംഖ്യയുടെ 90 
ശതമാനം ടിവി സെറ്റുകള്‍ വാങ്ങുന്നു, 10 ശതമാനം പേര്‍ മാത്രമാണ്‌ ബിസിനസ്സ്‌ 
പുസ്തകങ്ങള്‍ വാങ്ങുന്നത്‌. 


ഞാന്‍ എന്തുചെയ്യും? ഞാന്‍ സെമിനാറുകളിലേക്ക്‌ പോകുന്നു. കുറഞ്ഞത്‌ രണ്ട്‌ 
ദിവസമെങ്കിലും ദൈര്‍ഘ്യമുളളപ്പോള്‍ ഞാന്‍ ഇത്‌ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു, കാരണം ഒരു 
വിഷയത്തില്‍ മുഴുകാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 1973 ല്‍, ടിവിയില്‍ ഞാന്‍ ഇയാളെ 
കാണുകയായിരുന്നു, മൂന്ന്‌ ദിവസത്തെ സെമിനാര്‍ പരസ്യം ചെയ്യുകയായിരുന്നു, 
റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ എങ്ങനെ വാങ്ങാം എന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌. ഞാന്‍ 385 ഡോളര്‍ 
ചെലവഴിച്ചു, ആ കോഴ്‌സ്‌ എന്നെ കുറഞ്ഞത്‌ 2 മില്യണ്‍ ഡോളറാക്കി, അല്ലെങ്കില്‍ 
കൂടുതല്‍. എന്നാല്‍ അതിലും പ്രധാനമായി, അത്‌ എനിക്ക്‌ ജീവന്‍ നല്‍കി. ആ ഒരു 
കോഴ്‌സ്‌ കാരണം എന്റെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ ഞാന്‍ പ്രവര്‍ത്തിക്കേണ്ടതില്ല. ഞാന്‍ 
എല്ലാ വര്‍ഷവും അത്തരം രണ്ട്‌ കോഴ്സുകളിലെങ്കിലും പോകുന്നു. 


എനിക്ക്‌ സിഡികളും ഓഡിയോ ബുക്കുകളും ഇഷ്ടമാണ്‌. കാരണം: ഞാന്‍ കേട്ടത്‌ 
എനിക്ക്‌ എളുപ്പത്തില്‍ അവലോകനം ചെയ്യാന്‍ കഴിയും. ഞാന്‍ പൂര്‍ണമായും 
വിയോജിച്ച ഒരു നിക്ഷേപകന്‍ പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ കേള്‍ക്കുകയായിരുന്നു. 
അഹങ്കാരിയും വിമര്‍ശനാത്മകനുമായിത്തീരുന്നതിനുപകരം, ഞാന്‍ 

അഞ്ച്‌ മിനിറ്റ്‌ ദൈര്‍ഘ്യമുളളത്‌ 20 തവണയെങ്കിലും ശ്രദ്ധിച്ചു, ഒരുപക്ഷേ കൂടുതല്‍. 
പക്ഷേ, പെട്ടെന്ന്‌, എന്റെ മനസ്സ്‌ തുറന്നിടുന്നതിലൂടെ, അവന്‍ എന്താണ്‌ പറഞ്ഞതെന്ന്‌ 
എനിക്ക്‌ മനസ്സിലായി. അത്‌ മാജിക്ക്‌ പോലെയായിരുന്നു. ഞങ്ങളുടെ കാലത്തെ 
ഏറ്റവും വലിയ നിക്ഷേപകരില്‍ ഒരാളുടെ മനസ്സിലേക്ക്‌ ഒരു ജാലകം ഉണ്ടെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ 
തോന്നി. അദ്ദേഹത്തിന്റെ വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്റെയും അനുഭവത്തിന്റെയും വിശാലമായ 
വിഭവങ്ങളെക്കുറിച്ച്‌ എനിക്ക്‌ വളരെയധികം ഉള്‍ക്കാഴ്ച ലഭിച്ചു. 


ആകെ ഫലം: ഞാന്‍ ഇപ്പോഴും പഴയ രീതിയിലായിരുന്നു, അതേ പ്രശ്നമോ 
സാഹചര്യമോ നോക്കാനുള്ള ഒരു പുതിയ മാര്‍ഗ്ഗം എനിക്കിപ്പോള്‍ ഉണ്ട്‌. ഒരു 
പ്രശ്നമോ പ്രവണതയോ വിശകലനം ചെയ്യാന്‍ എനിക്ക്‌ രണ്ട്‌ വഴികളുണ്ട്‌, അത്‌ 
അമൂല്യമാണ്‌. ഇന്ന്‌ ഞാന്‍ പലപ്പോഴും പറയും, “ഡൊണാള്‍ഡ്‌ ട്രംപ്‌ ഇത്‌ എങ്ങനെ 
ചെയ്യും, അല്ലെങ്കില്‍ വാറന്‍ ബഫെറ്റ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ജോര്‍ജ്ജ്‌ സോറോസ്‌?” അവരുടെ 
വിശാലമായ മാനസിക ശക്തിയിലേക്ക്‌ എനിക്ക്‌ പ്രവേശിക്കാനുള്ള ഏക മാര്‍ഗം 
അവര്‍ക്ക്‌ പറയാനുള്ളത്‌ വായിക്കാനോ കേള്‍ക്കാനോ കഴിയുന്നത്ര 
വിനീതനായിരിക്കുക എന്നതാണ്‌. അഹങ്കാരികളോ വിമര്‍ശനാത്മകരോ ആയ 


ആളുകള്‍ പലപ്പോഴും അപകടസാധ്യതകള്‍ ഭയന്ന്‌ ഭയപ്പെടുന്ന ആത്മാഭിമാനമുള്ള 
ആളുകളാണ്‌ . കാരണം, നിങ്ങള്‍ പുതിയ എന്തെങ്കിലും പഠിക്കുകയാണെങ്കില്‍, 
നിങ്ങള്‍ പഠിച്ച കാര്യങ്ങള്‍ പൂര്‍ണ്ണമായി മനസ്സിലാക്കുന്നതിന്‌ നിങ്ങള്‍ തെറ്റുകള്‍ 
വരുത്തേണ്ടതുണ്ട്‌. 


നിങ്ങള്‍ ഇത്‌ വരെ വായിച്ചിട്ടുണ്ടെങ്കില്‍, അഹങ്കാരം നിങ്ങളുടെ പ്രശ്നങ്ങളിലൊന്നല്ല. 
അഹങ്കാരികള്‍ അപൂര്‍വ്വമായി വായിക്കുന്നു 


അല്ലെങ്കില്‍ വിദഗ്ധരെ ശ്രദ്ധിക്കുക. അവര്‍ എന്തിന്‌? അവയാണ്‌ പ്രപഞ്ചത്തിന്റെ 
കേന്ദ്രം. 


ഒരു പുതിയ ആശയം ചിന്തിക്കുന്ന രീതിയില്‍ പൊരുത്തപ്പെടുമ്പോള്‍ വാദിക്കുന്ന 
അല്ലെങ്കില്‍ പ്രതിരോധിക്കുന്ന ധാരാളം “ബുദ്ധിമാനായ” ആളുകള്‍ ഉണ്ട്‌. ഈ 
സാഹചര്യത്തില്‍, അവരുടെ വിളിക്കപ്പെടുന്ന ഇന്റലിജന്‍സ്‌ അഹങ്കാരം ഒന്നിച്ചു 
അജ്ഞത തുല്യമാണ്‌. നമ്മില്‍ ഓരോരുത്തര്‍ക്കും ഉയര്‍ന്ന വിദ്യാഭ്യാസമുള്ള 
ആളുകളെ അറിയാം, അല്ലെങ്കില്‍ അവര്‍ മിടുക്കരാണെന്ന്‌ വിശ്വസിക്കുന്നു, പക്ഷേ 
അവരുടെ ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റ്‌ മറ്റൊരു ചിത്രം വരയ്ക്കുന്നു. ഒരു യഥാര്‍ത്ഥ ബുദ്ധിമാനായ 
വ്യക്തി പുതിയ ആശയങ്ങളെ സ്വാഗതം ചെയ്യുന്നു, കാരണം പുതിയ ആശയങ്ങള്‍ 
സമാഹരിച്ച മറ്റ്‌ ആശയങ്ങളുടെ സമന്വയത്തിലേക്ക്‌ ചേര്‍ക്കുന്നു. 
സംസാരിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ ശ്രദ്ധിക്കുന്നത്‌ പ്രധാനമാണ്‌. അത്‌ 
ശരിയായിരുന്നില്ലെങ്കില്‍, ദൈവം നമുക്ക്‌ രണ്ട്‌ ചെവികളും ഒരു വായയും മാത്രം 
നല്‍കുമായിരുന്നില്ല. പുതിയ ആശയങ്ങളും സാധ്യതകളും സ്വാംശീകരിക്കുന്നതിനായി 
വളരെയധികം ആളുകള്‍ ശ്രദ്ധിക്കുന്നതിനുപകരം വായകൊണ്ട്‌ ചിന്തിക്കുന്നു. 
ചോദ്യങ്ങള്‍ ചോദിക്കുന്നതിനുപകരം അവര്‍ വാദിക്കുന്നു. 


എന്റെ സമ്പത്തിനെക്കുറിച്ച്‌ ഞാന്‍ വളരെ ദീര്‍ഘവീക്ഷണത്തിലാണ്‌. മിക്ക ലോട്ടറി 
കളിക്കാര്‍ക്കോ കാസിനോ ചൂതാട്ടക്കാര്‍ക്കോ ഉള്ള സമ്പന്നമായ ദ്രുത 
മാനസികാവസ്ഥ ഞാന്‍ സബ്സ്ക്രൈബുചെയ്യുന്നില്ല . എനിക്ക്‌ ഓഹരികളിലേക്കും 
പുറത്തേക്കും പോകാം, പക്ഷേ ഞാൻ വിദ്യാഭ്യാസത്തില്‍ ഏറെ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 
നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു വിമാനം പറത്തണമെങ്കില്‍, ആദ്യം പാഠങ്ങള്‍ ഉള്‍ക്കൊള്ളാന്‍ ഞാന്‍ 
ഉപദേശിക്കുന്നു. ഓഹരികളോ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റുകളോ വാങ്ങുന്ന ആളുകളെ ഞാന്‍ 
എല്ലായ്പ്പോഴും ഞെട്ടിക്കും, പക്ഷേ അവരുടെ ഏറ്റവും വലിയ ആസ്തിയായ അവരുടെ 
മനസ്സില്‍ ഒരിക്കലും നിക്ഷേപിക്കരുത്‌. നിങ്ങള്‍ ഒന്നോ രണ്ടോ വീട്‌ വാങ്ങിയതുകൊണ്ട്‌ 
നിങ്ങളെ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റില്‍ വിദഗ്ദ്ധനാക്കില്ല. 


3. നത്തെ ശ്രദ്ധാപൂര്‍വ്വം തിരഞ്ഞെടുക്കുക: സഹവാസത്തിന്റെ 
ശക്ത്‌ 


ഒന്നാമതായി, എന്റെ സുഹൃത്തുക്കളെ അവരുടെ സാമ്പത്തിക പ്രസ്താവനകളാല്‍ 
ഞാന്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നില്ല. ദാരിദ്രത്തിന്റെ നേര്‍ച്ച നേര്‍ന്ന സുഹൃത്തുക്കളും എല്ലാ 
വര്‍ഷവും ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ സമ്പാദിക്കുന്ന സുഹൃത്തുക്കളും എനിക്കുണ്ട്‌. 
എല്ലാവരില്‍ നിന്നും ഞാന്‍ പഠിക്കുന്നു എന്നതാണ്‌ കാര്യം. 


പണമുള്ളതിനാല്‍ ഞാന്‍ അന്വേഷിച്ചവരുണ്ടെന്ന്‌ ഇപ്പോള്‍ ഞാന്‍ സമ്മതിക്കും. ഞാന്‍ 
അവരുടെ പണത്തിനു ശേഷമല്ലായിരുന്നു; ഞാന്‍ അവരുടെ അറിവ്‌ 
തേടുകയായിരുന്നു. ചില സന്ദര്‍ഭങ്ങളില്‍, പണമുള്ള ഈ ആളുകള്‍ പ്രിയ 
സുഹൃത്തുക്കളായി. പണമുള്ള എന്റെ സുഹൃത്തുക്കള്‍ പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ 
സംസാരിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിച്ചു. വീമ്പിളക്കാന്‍ അവര്‍ അത്‌ ചെയ്യുന്നില്ല. അവര്‍ക്ക്‌ 
വിഷയത്തില്‍ താല്‍പ്പര്യമുണ്ട്‌. അതിനാല്‍ ഞാന്‍ അവരില്‍ നിന്ന്‌ പഠിക്കുന്നു, അവര്‍ 
എന്നില്‍ നിന്ന്‌ പഠിക്കുന്നു. കടുത്ത സാമ്പത്തിക ഞെരുക്കത്തിലുള്ള എന്റെ 


സുഹൃത്തുക്കള്‍ പണത്തെക്കുറിച്ചോ ബിസിനസിനെക്കുറിച്ചോ 
നിക്ഷേപത്തെക്കുറിച്ചോ സംസാരിക്കുന്നത്‌ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നില്ല. അവര്‍ പലപ്പോഴും ഇത്‌ 
പരുഷമോ ബുദ്ധിശൂന്യമോ ആണെന്ന്‌ കരുതുന്നു. അതിനാല്‍ സാമ്പത്തികമായി 
ബുദ്ധിമുട്ടുന്ന എന്റെ സുഹൃത്തുക്കളില്‍ നിന്നും ഞാന്‍ പഠിക്കുന്നു. 
എന്തുചെയ്യരുതെന്ന്‌ ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി. 


അവരുടെ ഹ്രസ്വായുസ്സില്‍ ഒരു ബില്ല്യണ്‍ ഡോളര്‍ സമ്പാദിച്ച നിരവധി സുഹൃത്തുക്കള്‍ 
എനിക്കുണ്ട്‌. അവര്‍ മൂന്ന്‌ പേരും ഒരേ പ്രതിഭാസമാണ്‌ റിപ്പോര്‍ട്ട്‌ ചെയ്യുന്നത്‌: 
പണമില്ലാത്ത അവരുടെ സുഹൃത്തുക്കള്‍ ഒരിക്കലും ഇത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്തുവെന്ന്‌ 
ചോദിക്കാന്‍ അവരുടെ അടുത്തെത്തിയിട്ടില്ല. പക്ഷേ, അവര്‍ രണ്ട്‌ കാര്യങ്ങളില്‍ ഒന്ന്‌ 
ആവശ്യപ്പെടുന്നു, അല്ലെങ്കില്‍ രണ്ടും: വായ്പ, അല്ലെങ്കില്‍ ജോലി. 


മുന്നറിയിപ്പ്‌; പാവപ്പെട്ടവരോ പേടിച്ചരണ്ടവരോ കേള്‍ക്കരുത്‌. എനിക്ക്‌ അത്തരം 
ചങ്ങാതിമാരുണ്ട്‌ ഞാറ്‌ അവരെ വളരെ സ്‌നേഹിക്കുമ്പോള്‍, അവര്‍ ജിവിതത്തിലെ 
ചിക്കന്‍ ലിറ്റില്‍്സ്‌ ആണ്‌. അവരെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, പണത്തിന്റെ കാര്യത്തില്‍ 
പ്രത്യേകിച്ച്‌ നിക്ഷേപങ്ങളുടെ കാര്യത്തില്‍, ഇത്‌ എല്ലായ്‌പ്പോഴും “ആകാശം വീഴുന്നു! 
ആകാശം വീഴുന്നു! ” എന്തുകൊണ്ട്‌ എന്തുകൊണ്ട്‌ പ്രവര്‍ത്തിക്കില്ലന്ന്‌ അവര്‍ക്ക്‌ 
എല്ലായ്പ്പോഴും നിങ്ങളോട്‌ പറയാ൯ കഴിയും. ആളുകള്‍ അവരെ ശ്രദ്ധിക്കുന്നു 
എന്നതാണ്‌ പ്രശ്നം. പക്ഷേ, ഡും ആന്‍ഡ്‌ ഡാര്‍ക്ക്‌ വിവരങ്ങള്‍ അന്ധമായി 
സ്വീകരിക്കുന്ന ആളുകളും ചിക്കന്‍ ചിറ്റില്‍സ്‌ ആണ്‌. ആ പഴഞ്ചൊല്ല്‌ 
പറയുന്നതുപോലെ, “ഒരു തൂവല്‍ പക്ഷികള്‍ ഒന്നിച്ചുകൂടുന്നു.” 


നിങ്ങള്‍ ടിവിയില്‍ ബിസിനസ്സ്‌ ചാനലുകള്‍ കാണുകയാണെങ്കില്‍, അവര്‍ക്ക്‌ 
പലപ്പോഴും വിദഗ്ദ്ധര്‍ എന്ന്‌ വിളിക്കപ്പെടുന്ന ഒരു പാനല്‍ ഉണ്ട്‌ . മാര്‍ക്കറ്റ്‌ തകരാന്‍ 
പോകുന്നുവെന്ന്‌ ഒരു വിദഗ്ദ്ധന്‍ പറയും, മറ്റൊരാള്‍ അത്‌ കുതിച്ചുയരുമെന്ന്‌ 
പറയും. നിങ്ങള്‍ മിടുക്കനാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ രണ്ടും ശ്രദ്ധിക്കുക. രണ്ടിനും 
സാധുവായ പോയിന്റുകളുള്ളതിനാല്‍ നിങ്ങളുടെ മനസ്സ്‌ തുറന്നിടുക. 


നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, മിക്ക പാവപ്പെട്ടവരും ചിക്കന്‍ ലിറ്റില്‍ കേള്‍ക്കുന്നു. 


ഒരു ഇടപാടില്‍ നിന്നോ നിക്ഷേപത്തില്‍ നിന്നോ എന്നെ സംസാരിക്കാന്‍ എന്‍റെ 
ഉറ്റസുഹൃത്തുക്കള്‍ ശ്രമിച്ചിട്ടുണ്ട്‌. അധികം താമസിയാതെ, ഒരു സുഹൃത്ത്‌ എന്നോട്‌ 
പറഞ്ഞു, 6 ശതമാനം ഡെപ്പോസിറ്റ്‌ സര്‍ട്ടിഫിക്കറ്റ്‌ കണ്ടെത്തിയതിനാല്‍ താന്‍ 
ആവേശത്തിലാണെന്ന്‌. ഞാന്‍ 16 ശതമാനം സംസ്ഥാന സര്‍ക്കാരില്‍ നിന്ന്‌ 
സമ്പാദിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തോട്‌ പറഞ്ഞു. എന്റെ നിക്ഷേപം എന്തിനാണ്‌ 
അപകടകരമെന്ന്‌ അടുത്ത ദിവസം അദ്ദേഹം എനിക്ക്‌ ഒരു ലേഖനം അയച്ചു. 
വര്‍ഷങ്ങളായി എനിക്ക്‌ 16 ശതമാനം ലഭിച്ചു, അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഇപ്പോഴും 6 ശതമാനം 
ലഭിക്കുന്നു. 


സമ്പത്ത്‌ കെട്ടിപ്പടുക്കുന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള ഏറ്റവും വിഷമകരമായ ഒരു കാര്യം 
നിങ്ങളോട്‌ തന്നെ സത്യസന്ധത പുലര്‍ത്തുകയും ജനക്കൂട്ടത്തിനൊപ്പം പോകാന്‍ 
തയ്യാറാകാതിരിക്കുകയും ചെയ്യുക എന്നതാണ്‌. കാരണം, മാര്‍ക്കറ്റില്‍, 
സാധാരണഗതിയില്‍ വൈകി കാണിക്കുന്ന ആള്‍ക്കൂട്ടമാണ്‌ അറുക്കപ്പെടുന്നത്‌. 
ഒന്നാം പേജില്‍ ഒരു വലിയ കാര്യം ഉണ്ടെങ്കില്‍, മിക്ക സന്ദര്‍ഭങ്ങളിലും ഇത്‌ വളരെ 
വൈകിയിരിക്കുന്നു. ഒരു പുതിയ ഡീലിനായി തിരയുക. സര്‍ഫറുകളായി ഞങ്ങള്‍ 
പറയുന്നതുപോലെ: “എപ്പോഴും മറ്റൊരു തരംഗമുണ്ട്‌.” തിരമാലയെ തിരക്കിട്ട്‌ വൈകി 
പിടിക്കുന്നവരാണ്‌ സാധാരണയായി തുടച്ചുമാറ്റുന്നത്‌. 


സ്മാര്‍ട്ട്‌ നിക്ഷേപകര്‍ വിപണികളില്‍ സമയമില്ല. അവര്‍ക്ക്‌ ഒരു തരംഗം 
നഷ്ടപ്പെടുകയാണെങ്കില്‍, അവര്‍ അടുത്ത ഒരെണ്ണം തിരയുകയും സ്വയം സ്ഥാനം 
നേടുകയും ചെയ്യുന്നു. മിക്ക നിക്ഷേപകര്‍ക്കും ഇത്‌ ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌, കാരണം 


ജനപ്രിയമല്ലാത്തത്‌ വാങ്ങുന്നത്‌ ഭയപ്പെടുത്തുന്നതാണ്‌. ആള്‍ക്കൂട്ടത്തിനൊപ്പം 
പോകുന്ന ആടുകളെപ്പോലെയാണ്‌ ഭീമാകാരമായ നിക്ഷേപകര്‍. അല്ലെങ്കില്‍ 
ബുദ്ധിമാനായ നിക്ഷേപകര്‍ ഇതിനകം തന്നെ അവരുടെ ലാഭം സ്വീകരിച്ച്‌ മുന്നോട്ട്‌ 
പോകുമ്പോള്‍ അവരുടെ അത്യാഗ്രഹം അവരെ ഉള്‍ക്കൊള്ളുന്നു. വിവേകമില്ലാത്ത 
നിക്ഷേപകര്‍ ജനപ്രിയമല്ലാത്തപ്പോള്‍ ഒരു നിക്ഷേപം വാങ്ങുന്നു. അവരുടെ ലാഭം 
അവര്‍ വാങ്ങുമ്പോഴാണ്‌, അവര്‍ വില്‍ക്കുമ്പോഴല്ലെന്ന്‌ അവര്‍ക്കറിയാം. അവര്‍ 
ക്ഷമയോടെ കാത്തിരിക്കുന്നു. ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, അവര്‍ കമ്പോളത്തിന്‌ 
സമയമില്ല. ഒരു സര്‍ഫറിനെപ്പോലെ, അവര്‍ അടുത്ത വലിയ വീക്കം നേടുന്നു. 


തെല്ലാം “ഇന്‍സൈഡര്‍ ട്രേഡിംഗ്‌.” ഇന്‍സൈഡര്‍ ട്രേഡിംഗിന്റെ രൂപങ്ങള്‍ 
നിയമവിരുദ്ധമാണ്‌, കൂടാതെ ഉണ്ട്‌ 


നിയമപരമായ ഇന്‍സൈഡര്‍ ട്രേഡിംഗിന്റെ രൂപങ്ങള്‍. രണ്ട്‌ വഴികളിലും, ഇത്‌ 
ആന്തരിക വ്യാപാരമാണ്‌. ഒരേയൊരു വ്യത്യാസം: നിങ്ങള്‍ അകത്തു നിന്ന്‌ എത്ര 
അകലെയാണ്‌? നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമ്പന്നരായ ചങ്ങാതിമാരെ ലഭിക്കാന്‍ കാരണം 
അവിടെയാണ്‌ പണം സമ്പാദിക്കുന്നത്‌. ഇത്‌ വിവരങ്ങളില്‍ നിര്‍മ്മിച്ചതാണ്‌. അടുത്ത 
ബൂമിനെക്കുറിച്ച്‌ കേള്‍ക്കാനും അകത്തേക്ക്‌ കടക്കാനും അടുത്ത ബന്സ്റിന്‌ മുമ്പായി 
പുറത്തുകടക്കാനും നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. നിയമവിരുദ്ധമായി ഇത്‌ ചെയ്യണമെന്ന്‌ 
ഞാന്‍ പറയുന്നില്ല, എന്നാല്‍ എത്രയും വേഗം നിങ്ങള്‍ക്കറിയാം, കുറഞ്ഞ റിസ്ക്‌ ഉള്ള 
ലാഭത്തിന്‌ നിങ്ങളുടെ സാധ്യതകള്‍ മികച്ചതാണ്‌. അതാണ്‌ സുഹൃത്തുക്കള്‍ക്കുള്ളത്‌. 
അതാണ്‌ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി. 


4. ഒരു സൂത്രവാക്യം മാസ്റ്റര്‍ ചെയ്ത്‌ പുതിയൊരെണ്ണം പഠിക്കുക: വേഗത്തില്‍ 
പഠിക്കാനുള്ള ശക്തി 


റൊട്ടി ഉണ്ടാക്കുന്നതിനായി, ഓരോ ബേക്കറും ഒരു പാചകക്കുറിപ്പ്‌ പിന്തുടരുന്നു, 
അത്‌ അവരുടെ തലയില്‍ മാത്രം പിടിച്ചിട്ടുണ്ടെങ്കിലും. പണം സമ്പാദിക്കുന്നതിലും 
ഇത്‌ ബാധകമാണ്‌. 


“നിങ്ങള്‍ കഴിക്കുന്നത്‌ നിങ്ങളാണ്‌” എന്ന ചൊല്ല്‌ നമ്മളില്‍ മിക്കവരും കേട്ടിട്ടുണ്ട്‌. 
എനിക്ക്‌ മറ്റൊരു ചരിവുണ്ട്‌. ഞാന്‍ പറയുന്നു, “നിങ്ങള്‍ പഠിക്കുന്നതായി നിങ്ങള്‍ 
മാറുന്നു.” മറ്റൊരു വിധത്തില്‍ പറഞ്ഞാല്‍, നിങ്ങള്‍ പഠിക്കുന്ന കാര്യങ്ങള്‍ ശ്രദ്ധിക്കുക, 
കാരണം നിങ്ങളുടെ മനസ്സ്‌ വളരെ ശക്തമാണ്‌, അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ 
തലയില്‍ വയ്ക്കുന്നു. ഉദാഹരണത്തിന്‌, നിങ്ങള്‍ പാചകം പഠിക്കുകയാണെങ്കില്‍, 
നിങ്ങള്‍ പാചകം ചെയ്യാന്‍ പ്രവണത കാണിക്കുന്നു. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇനി ഒരു 
പാചകക്കാരനാകാന്‍ താല്‍പ്പര്യമില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ മറ്റെന്തെങ്കിലും പഠിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. 


പണത്തിന്റെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍, സാധാരണക്കാര്‍ക്ക്‌ സ്കൂളില്‍ പഠിച്ച ഒരു 
അടിസ്ഥാന സൂത്രവാക്യം ഉണ്ട്‌, ഇത്‌ ഇതാണ്‌: പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുക. 
ലോകത്ത്‌ ഞാന്‍ കാണുന്ന പ്രധാന സൂത്രവാക്യം, ഓരോ ദിവസവും 
ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആളുകള്‍ എഴുന്നേല്‍ക്കുക, ജോലിക്ക്‌ പോകുക, പണം 
സമ്പാദിക്കുക, ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുക, ചെക്ക്ബുക്കുകള്‍ ബാലന്‍സ്‌ ചെയ്യുക, കുറച്ച്‌ 
മ്യൂച്വല്‍ ഫണ്ടുകള്‍ വാങ്ങുക, ജോലിയിലേക്ക്‌ മടങ്ങുക എന്നിവയാണ്‌. അതാണ്‌ 
അടിസ്ഥാന ഫോര്‍മുല, അല്ലെങ്കില്‍ പാചകക്കുറിപ്പ്‌. 


നിങ്ങള്‍ ചെയ്യുന്ന കാര്യങ്ങളില്‍ നിങ്ങള്‍ മടുക്കുകയാണെങ്കിലോ വേണ്ടത്ര 
സമ്പാദിക്കുന്നില്ലെങ്കിലോ, നിങ്ങള്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്ന ഫോര്‍മുല 
മാറ്റുന്നതിനുള്ള ഒരു കേസാണിത്‌. 


വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്കുമുമ്പ്‌, എനിക്ക്‌ 26 വയസ്സുള്ളപ്പോള്‍ “റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ 
ഫോര്‍ക്ടോഷറുകള്‍ എങ്ങനെ വാങ്ങാം” എന്ന ഒരു വാരാന്ത്യ ക്ലാസ്‌ എടുത്തു. ഞാന്‍ 
ഒരു ഫോര്‍മുല പഠിച്ചു. ഞാന്‍ പഠിച്ച കാര്യങ്ങള്‍ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ നടപ്പിലാക്കാനുള്ള 
അച്ചടക്കം ഉണ്ടായിരിക്കുകയായിരുന്നു അടുത്ത തന്ത്രം. അവിടെയാണ്‌ മിക്ക 
ആളുകളും നിര്‍ത്തുന്നത്‌. മൂന്നുവര്‍ഷമായി, സിറോക്സിനായി ജോലിചെയ്യുമ്പോള്‍, 
മുന്‍കൂട്ടിപ്പറയല്‍ വാങ്ങുന്നതിനുള്ള കല പഠിക്കാന്‍ ഞാന്‍ എന്റെ ഒഴിവു സമയം 
ചെലവഴിച്ചു. ആ ഫോര്‍മുല ഉപയോഗിച്ച്‌ ഞാന്‍ നിരവധി ദശലക്ഷം ഡോളര്‍ 
സമ്പാദിച്ചു. 


അതിനാല്‍ ഞാന്‍ ആ സൂത്രവാക്യം മാസ്റ്റേഴ്സ്‌ ചെയ്ത ശേഷം, മറ്റ്‌ സൂത്രവാക്യങ്ങള്‍ 
തേടി ഞാന്‍ പോയി. പല ക്ലാസുകളിലും, ഞാന്‍ പഠിച്ച വിവരങ്ങള്‍ ഞാന്‍ നേരിട്ട്‌ 
ഉപയോഗിച്ചില്ല, പക്ഷേ ഞാന്‍ എപ്പോഴും പുതിയ എന്തെങ്കിലും പഠിച്ചു. 


ഡെറിവേറ്റീവ്‌ വ്യാപാരികള്‍, ചരക്ക്‌ ഓപ്ഷന്‍ വ്യാപാരികള്‍, ചാവോളജിസ്റ്റുകള്‍ 
എന്നിവയ്ക്കായി രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്ത ക്ലാസുകളില്‍ ഞാൻ പങ്കെടുത്തിട്ടുണ്ട്‌. 
ന്യൂക്ലിയര്‍ ഫിസിക്സ്‌, ബഹിരാകാശ ശാസ്ത്രം എന്നിവയില്‍ ഡോക്ടറേറ്റുള്ള 
ആളുകള്‍ നിറഞ്ഞ ഒരു മുറിയില്‍ ആയിരുന്നതിനാല്‍ ഞാന്‍ എന്റെ ലീഗില്‍ നിന്ന്‌ 
പുറത്തായിരുന്നു. എന്നിട്ടും, എന്റെ സ്റ്റോക്ക്‌, റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ നിക്ഷേപം കൂടുതല്‍ 
അര്‍ത്ഥവത്തായതും ലാഭകരവുമാക്കുന്ന ഒരുപാട്‌ കാര്യങ്ങള്‍ ഞാന്‍ പഠിച്ചു. 


മിക്ക ജൂനിയര്‍ കോളേജുകളിലും കമ്മ്യൂണിറ്റി കോളേജുകളിലും സാമ്പത്തിക 
ആസൂത്രണത്തെക്കുറിച്ചും പരമ്പരാഗത നിക്ഷേപം വാങ്ങുന്നതിനെക്കുറിച്ചും 
ക്ലാസുകളുണ്ട്‌. അവ ആരംഭിക്കാനുള്ള നല്ല സ്ഥലങ്ങളാണ്‌, പക്ഷേ ഞാന്‍ 
എല്ലായ്പ്പോഴും വേഗതയേറിയ ഫോര്‍മുലയ്ക്കായി തിരയുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌, 
ഒരുപാട്‌ ആളുകള്‍ അവരുടെ ജീവിതകാലത്ത്‌ ഉണ്ടാക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ 
പതിവായി ഞാന്‍ ഒരു ദിവസം കൂടുതല്‍ സമ്പാദിക്കുന്നത്‌. 


മറ്റൊരു വശത്തെ കുറിപ്പ്‌: ഇന്നത്തെ അതിവേഗം മാറിക്കൊണ്ടിരിക്കുന്ന ലോകത്ത്‌, 
നിങ്ങള്‍ക്കറിയാവുന്ന കാര്യങ്ങളല്ല ഇത്‌ 


അത്‌ കണക്കാക്കുന്നു, കാരണം പലപ്പോഴും നിങ്ങള്‍ക്കറിയാവുന്ന കാര്യങ്ങള്‍ 
പഴയതാണ്‌. നിങ്ങള്‍ എത്ര വേഗത്തില്‍ പഠിക്കുന്നു എന്നതാണ്‌. ആ വൈദഗ്ദ്ധ്യം 
അമൂല്യമാണ്‌. കുഴെച്ചതുമുതല്‍ ഉണ്ടാക്കുന്നതിനായി വേഗത്തിലുള്ള 
സൂത്രവാക്യങ്ങള്‍ - പാചകക്കുറിപ്പുകള്‍, നിങ്ങള്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നെങ്കില്‍ find 
കണ്ടെത്തുന്നതില്‍ ഇത്‌ അമൂല്യമാണ്‌ . പണത്തിനായി കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്നത്‌ 
ഗുഹാവാസികളുടെ നാളില്‍ ജനിച്ച ഒരു പഴയ സൂത്രവാക്യമാണ്‌. 


5. ആദ്യം സ്വയം പണം നല്‍കുക: സ്വയം അച്ചടക്കത്തിന്റെ ശക്തി 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സ്വയം നിയന്ത്രണം നേടാന്‍ കഴിയുന്നില്ലെങ്കില്‍, സമ്പന്നനാകാന്‍ 
ശ്രമിക്കരുത്‌. നിക്ഷേപം നടത്താനും പണം സമ്പാദിക്കാനും blow താനും ഇത്‌ 
അര്‍ത്ഥമാക്കുന്നില്ല. സ്വയം അച്ചടക്കത്തിന്റെ അഭാവമാണ്‌ മിക്ക ലോട്ടറി 
വിജയികളെയും ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ വിജയിച്ചയുടനെ തകര്‍ക്കുന്നത്‌. 

സ്വയം അച്ചടക്കത്തിന്റെ അഭാവമാണ്‌ ഒരു റൈസ്‌ ലഭിക്കുന്ന ആളുകള്‍ ഉടനടി 
പുറത്തുപോയി ഒരു പുതിയ കാര്‍ വാങ്ങാനോ ക്രൂയിസ്‌ എടുക്കാനോ ഇടയാക്കുന്നത്‌. 


10 ഘട്ടങ്ങളില്‍ ഏതാണ്‌ ഏറ്റവും പ്രധാനമെന്ന്‌ പറയാന്‍ പ്രയാസമാണ്‌. എന്നാല്‍ 
എല്ലാ ഘട്ടങ്ങളിലും, ഈ ഘട്ടം ഇതിനകം തന്നെ നിങ്ങളുടെ മേക്കപ്പിന്റെ 
ഭാഗമല്ലെങ്കില്‍ മാസ്റ്റര്‍ ചെയ്യുന്നത്‌ ഏറ്റവും ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌. വ്യക്തിപരമായ 

സ്വയം അച്ചടക്കമാണ്‌ ധനികരും ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും തമ്മിലുള്ള ഒന്നാം നമ്പര്‍ 
നിര്‍വചിക്കുന്ന ഘടകം എന്ന്‌ പറയാന്‍ ഞാന്‍ തുനിഞ്ഞു. 


ലളിതമായി പറഞ്ഞാല്‍, ആത്മാഭിമാനവും സാമ്പത്തിക സമ്മര്‍ദുത്തോട്‌ 
സഹിഷ്ണുത കുറഞ്ഞവരുമായ ആളുകള്‍ക്ക്‌ ഒരിക്കലും സമ്പന്നരാകാന്‍ കഴിയില്ല. 
ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, എന്റെ സമ്പന്നനായ അച്ഛനില്‍ നിന്ന്‌ പഠിച്ച ഒരു പാഠം 
ലോകം നിങ്ങളെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാകും എന്നതാണ്‌. ലോകം ആളുകളെ ചുറ്റിപ്പറ്റിയാണ്‌, മറ്റ്‌ 
ആളുകള്‍ ഭീഷണിപ്പെടുത്തുന്നതുകൊണ്ടല്ല, വ്യക്തിക്ക്‌ ആന്തരിക നിയന്ത്രണവും 
അച്ചടക്കവും ഇല്ലാത്തതിനാലാണ്‌. ആന്തരിക മനോഭാവമില്ലാത്ത ആളുകള്‍ 
പലപ്പോഴും സ്വയം അച്ചടക്കമുള്ളവരുടെ ഇരകളാകുന്നു . 


ഞാൻ പഠിപ്പിക്കുന്ന സംരംഭക ക്ലാസുകളില്‍, ആളുകള്‍ അവരുടെ ഉല്‍പ്പന്നത്തില്‍ 
ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രികരിക്കരുതെന്ന്‌ ഞാന്‍ നിരന്തരം ഓര്‍മ്മിപ്പിക്കുന്നു, 


സേവനം അല്ലെങ്കില്‍ വിജറ്റ്‌, പക്ഷേ മാനേജുമെന്റ്‌ കഴിവുകള്‍ വികസിപ്പിക്കുന്നതില്‍ 
ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുക. നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം ബിസിനസ്സ്‌ ആരംഭിക്കുന്നതിന്‌ 
ആവശ്യമായ മൂന്ന്‌ പ്രധാന മാനേജുമെന്റ്‌ കഴിവുകള്‍ ഇവയാണ്‌: 


1. പണമൊഴുക്ക്‌ 


2. ആളുകള്‍ 


3. വ്യക്തിഗത സമയം 


ഈ മൂന്ന്‌ കൈകാര്യം ചെയ്യാനുള്ള കഴിവുകള്‍ സംരംഭകര്‍ക്ക്‌ മാത്രമല്ല, എന്തിനും 
ബാധകമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും. ഒരു വ്യക്തിയെന്ന നിലയില്‍ അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു 
കുടുംബത്തിന്റെ ഭാഗമായി, ഒരു ബിസിനസ്‌, ഒരു ചാരിറ്റബിള്‍ ഓര്‍ഗനൈസേഷന്‍, 
ഒരു നഗരം, അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു രാഷ്ട്രം എന്നിങ്ങനെ നിങ്ങളുടെ ജീവിതം നയിക്കുന്ന 
രീതിയിലെ മൂന്ന്‌ കാര്യങ്ങള്‍. 


ഈ കഴിവുകളില്‍ ഓരോന്നും സ്വയം അച്ചടക്കത്തിന്റെ വൈദഗ്ദ്ധ്യം വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുന്നു . 
“ആദ്യം സ്വയം പണം നല്‍കുക” എന്ന ചൊല്ല്‌ ഞാന്‍ നിസ്സാരമായി കാണുന്നില്ല. 


“ആദ്യം സ്വയം പണമടയ്ക്കുക്‌” എന്ന പ്രസ്താവന ജോര്‍ജ്ജ്‌ ക്ലാസന്റെ ' 
ബാബിലോണിലെ ഏറ്റവും ധനികനായ മനുഷ്യന്‍ ' എന്ന പുസ്തകത്തില്‍ നിന്നാണ്‌. 
ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ കോപ്പികള്‍ വിറ്റു. ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ആളുകള്‍ ആ ശക്തമായ 
പ്രസ്താവന സ്വതന്ത്രമായി ആവര്‍ത്തിക്കുമ്പോള്‍, കുറച്ചുപേര്‍ ഉപദേശം പിന്തുടരുന്നു. 
ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, സാമ്പത്തിക സാക്ഷരത ഒരാളെ നമ്പറുകള്‍ വായിക്കാന്‍ 
അനുവദിക്കുന്നു, അക്കങ്ങള്‍ കഥ പറയുന്നു. ഒരു വ്യക്തിയുടെ വരുമാന 
പ്രസ്താവനയും ബാലന്‍സ്‌ ഷീറ്റും നോക്കുന്നതിലൂടെ, “ആദ്യം സ്വയം പണം നല്‍കുക” 
എന്ന വാക്കുകള്‍ പ്രചരിപ്പിക്കുന്ന ആളുകള്‍ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ അവര്‍ 
പ്രസംഗിക്കുന്നത്‌ പരിശീലിക്കുന്നുണ്ടോ എന്ന്‌ എനിക്ക്‌ പെട്ടെന്ന്‌ കാണാന്‍ കഴിയും. 


ഒരു ചിത്രം ആയിരം വാക്കുകള്‍ക്ക്‌ തുല്യം. അതിനാല്‍, പണം നല്‍കാത്ത 
ഒരാള്‍ക്കെതിരെ ആദ്യം പണം നല്‍കുന്ന ആളുകളുടെ സാമ്പത്തിക പ്രസ്താവനകള്‍ 
അവലോകനം ചെയ്യാം. 


ആഭ്യം സ്വയം പണം നഅ്കുന്ന ആളുകള്‍ 


Income 


Assets Liabilities 


Save 
Invest 


ഡയഗ്രമുകള്‍ പഠിച്ച്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ചില വ്യത്യാസങ്ങള്‍ എടുക്കാന്‍ കഴിയുമോ എന്ന്‌ 
നോക്കുക. വീണ്ടും, പണമൊഴുക്ക്‌ മനസിലാക്കുന്നതുമായി ഇത്‌ ബന്ധപ്പെട്ടിരിക്കുന്നു, 
അത്‌ കഥ പറയുന്നു. മിക്ക ആളുകളും അക്കങ്ങള്‍ നോക്കുകയും കഥ 
നഷ്ടപ്പെടുകയും ചെയ്യുന്നു. നിങ്ങള്‍ കണ്ടോ? ആദ്യം സ്വയം പണം നല്‍കാന്‍ 
തിരഞ്ഞെടുക്കുന്ന വ്യക്തികളുടെ പ്രവര്‍ത്തനങ്ങളെ ഡയഗ്രം പ്രതിഫലിപ്പിക്കുന്നു. 
ഓരോ മാസവും, അവരുടെ പ്രതിമാസ ചെലവുകള്‍ നല്‍കുന്നതിനുമുമ്പ്‌ അവര്‍ 
അവരുടെ അസറ്റ്‌ നിരയിലേക്ക്‌ പണം നീക്കിവയ്ക്കുന്നു. ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ 
ആളുകള്‍ ക്ലാസന്റെ പുസ്തകം വായിക്കുകയും “ആദ്യം സ്വയം പണമടയ്ക്കുക” എന്ന 
വാക്കുകള്‍ മനസ്സിലാക്കുകയും ചെയ്യുന്നുണ്ടെങ്കിലും വാസ്തവത്തില്‍ അവര്‍ 
അവസാനമായി പണം നല്‍കുന്നു. 


ആദ്യം നിങ്ങളുടെ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുന്നതില്‍ ആത്മാര്‍ത്ഥമായി വിശ്വസിക്കുന്ന 
നിങ്ങളില്‍ നിന്നുള്ള അലര്‍ച്ച ഇപ്പോള്‍ എനിക്ക്‌ കേള്‍ക്കാന്‍ കഴിയും. കൃത്യസമയത്ത്‌ 
ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുന്ന ഉത്തരവാദിത്തപ്പെട്ട എല്ലാ ആളുകളെയും എനിക്ക്‌ 
കേള്‍ക്കാന്‍ കഴിയും. നിരുത്തരവാദപരമെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയുന്നില്ല, നിങ്ങളുടെ 
ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കരുത്‌. ഞാന്‍ പറയുന്നത്‌ പുസ്തകം പറയുന്നത്‌ പോലെ ചെയ്യുക, 
അതായത്‌: ആദ്യം സ്വയം പണം നല്‍കുക. മുമ്പത്തെ ഡയഗ്രം ആ പ്രവര്‍ത്തനത്തിന്‍റെ 
ശരിയായ അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌ ചിത്രമാണ്‌. 


എല്ലാവര്‍ക്കും മറ്റാര്‍ക്കും പണം നല്‍കുന്ന ആളുകള്‍ 


Expenses 
Taxes 

Rent 

Food 


Liabilities 


പണമൊഴുക്കിന്റെ ശക്തി നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശരിക്കും മനസിലാക്കാന്‍ കഴിയുമെങ്കില്‍, 
മുമ്പത്തെ ഡയഗ്രാമിലെ കുഴപ്പം എന്താണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഉടന്‍ മനസ്സിലാകും, 
അല്ലെങ്കില്‍ 90 ശതമാനം ആളുകള്‍ അവരുടെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്യുന്നതും അവര്‍ക്ക്‌ മേലില്‍ കഴിയാതെ വരുമ്പോള്‍ സാമൂഹിക സുരക്ഷ 
പോലുള്ള സര്‍ക്കാര്‍ പിന്തുണ ആവശ്യമായി വരുന്നതും ജോലി. 


കിമ്മിനും എനിക്കും ധാരാളം ബുക്ക്‌ കീപ്പര്‍മാര്‍, അക്കാണ്ടന്റുമാര്‍, ബാങ്കര്‍മാര്‍ 
എന്നിവരുണ്ട്‌, “ആദ്യം സ്വയം പണമടയ്ക്കുക” എന്ന രീതിയില്‍ ഈ രീതിയില്‍ വലിയ 
പ്രശ്നമുണ്ട്‌. കാരണം, ഈ സാമ്പത്തിക പ്രൊഫഷണലുകള്‍ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ 
സാധാരണക്കാര്‍ ചെയ്യുന്നതാണ്‌: അവര്‍ സ്വയം അവസാനമായി പണം നല്‍കുന്നു. 


ഒരു കാരണവശാലും പണമൊഴുക്ക്‌ എന്റെ ബില്ലുകളേക്കാള്‍ വളരെ കുറവായ 
സമയങ്ങള്‍ എന്റെ ജീവിതത്തില്‍ ഉണ്ടായിട്ടുണ്ട്‌. ഞാന്‍ ഇപ്പോഴും ആദ്യം തന്നെ പണം 
നല്‍കി. എന്റെ അക്കാണ്ടന്റും ബുക്ക്‌ കീപ്പറും പരിഭ്രാന്തരായി അലറി, “അവര്‍ 
നിങ്ങളുടെ പിന്നാലെ വരും. ഐആര്‍എസ്‌ നിങ്ങളെ ജയിലില്‍ അടയ്ക്കാന്‍ 
പോകുന്നു. ” “നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ ക്രെഡിറ്റ്‌ റേറ്റിംഗ്‌ നശിപ്പിക്കാന്‍ പോകുന്നു.” “അവര്‍ 
വൈദ്യുതി ഛേദിച്ചുകളയും.” ഞാന്‍ ഇപ്പോഴും ആദ്യം തന്നെ പണം നല്‍കി. 


“എന്തുകൊണ്ട്‌?” താങ്കള്‍ ചോദിക്കു. കാരണം, ബാബിലോണിലെ ഏറ്റവും ധനികനായ 
മനുഷ്യ എന്ന കഥ ഇതാണ്‌ : സ്വയം അച്ചടക്കത്തിന്റെ ശക്തിയും ആന്തരിക 
മനോഭാവത്തിന്റെ ശക്തിയും. ഞാന്‍ അവനുവേണ്ടി പ്രവര്‍ത്തിച്ച ആദ്യ മാസം എന്റെ 
ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ പഠിപ്പിച്ചതുപോലെ, മിക്ക ആളുകളും ലോകത്തെ അവരെ 
ചുറ്റിപ്പറ്റിയെടുക്കാന്‍ അനുവദിക്കുന്നു. ഒരു ബില്‍ കളക്ടര്‍ വിളിച്ച്‌ നിങ്ങള്‍ 
“പണമടയ്ക്കുക അല്ലെങ്കില്‍.” ഒരു സെയില്‍സ്‌ ഗുമസ്തന്‍ പറയുന്നു, “ഓ, ഇത്‌ 
നിങ്ങളുടെ ചാര്‍ജ്‌ കാര്‍ഡില്‍ ഇടുക.” നിങ്ങളുടെ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ഏജന്‍റ്‌ നിങ്ങളോട്‌ 


നിങ്ങളെ അനുവദിക്കുന്നു. ” ആ പുസ്തകം വാസ്തവത്തില്‍ എന്താണ്‌ 
കുറിച്ച്‌-ഇല്ലാതെ കുടല്‍മാല വേലിയേറ്റം നേരെ ചെന്നു സമ്പന്നമായ ലഭിക്കാന്‍. 
നിങ്ങള്‍ ദുര്‍ബലരായിരിക്കില്ല, പക്ഷേ പണത്തിന്റെ കാര്യം വരുമ്പോള്‍, പലരും 
ദുര്‍ബലരാകുന്നു. 


നിരുത്തരവാദപരമെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയുന്നില്ല. എനിക്ക്‌ ഉയര്‍ന്ന ക്രെഡിറ്റ്‌ കാര്‍ഡ്‌ കടവും 
ഡൂഡാഡും ഇല്ലാത്തതിന്റെ കാരണം 


കടം, കാരണം ഞാന്‍ ആദ്യം തന്നെ പണം നല്‍കുന്നു. എന്റെ വരുമാനം 
കുറയ്ക്കുന്നതിന്‌ കാരണം ഞാന്‍ അത്‌ സര്‍ക്കാരിന്‌ നല്‍കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ല 
എന്നതാണ്‌. അതുകൊണ്ടാണ്‌ എന്റെ വരുമാനം ഒരു നെവാഡ കോര്‍പ്പറേഷന്‍ വഴി 
എന്റെ അസറ്റ്‌ കോളത്തില്‍ നിന്ന്‌ വരുന്നത്‌. ഞാന്‍ പണത്തിനായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുകയാണെങ്കില്‍, സര്‍ക്കാര്‍ അത്‌ എടുക്കുന്നു. 


ഞാന്‍ അവസാനമായി എന്റെ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുന്നുണ്ടെങ്കിലും, കടുത്ത 
സാമ്പത്തിക സാഹചര്യങ്ങളില്‍ അകപ്പെടാതിരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ സാമ്പത്തികമായി 
മിടുക്കനാണ്‌. ഉപഭോക്ത്യ കടം എനിക്ക്‌ ഇഷ്ടമല്ല. എനിക്ക്‌ യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ 
ജനസംഖ്യയുടെ 99 ശതമാനത്തില്‍ കൂടുതലുള്ള ബാധ്യതകളുണ്ട്‌, പക്ഷേ ഞാന്‍ 
അവര്‍ക്ക്‌ പണം നല്‍കുന്നില്ല. മറ്റ്‌ ആളുകള്‍ എന്റെ ബാധ്യതകള്‍ക്കായി പണം 
നല്‍കുന്നു. അവരെ കുടിയാന്മാര്‍ എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു. അതിനാല്‍ സ്വയം 
പണമടയ്ക്കുന്നതില്‍ ഒന്നാം നമ്പര്‍ റൂള്‍ ചെയ്യുക: ആദ്യം കടത്തില്‍ വീഴരുത്‌. ഞാന്‍ 
അവസാനമായി എന്റെ ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുന്നുണ്ടെങ്കിലും, അപ്രധാനമായ ചെറിയ 
ബില്ലുകള്‍ മാത്രമേ ഞാന്‍ സജ്ജമാക്കിയിട്ടുളളൂ. 


ഞാന്‍ ഇടയ്ക്കിടെ ചെറുതായി വരുമ്പോള്‍, ഞാന്‍ ആദ്യം തന്നെ പണം നല്‍കുന്നു. 
കടക്കാരെയും സര്‍ക്കാരിനെയും നിലവിളിക്കാന്‍ ഞാന്‍ അനുവദിച്ചു. അവര്‍ 
കഠിനമാകുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ അത്‌ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു. എന്തുകൊണ്ട്‌? കാരണം ആ 
ആളുകള്‍ എനിക്ക്‌ ഒരു ഉപകാരം ചെയ്യുന്നു. പുറത്തുപോയി കൂടുതല്‍ പണം 
സൃഷ്ടിക്കാന്‍ അവര്‍ എന്നെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നു. അതിനാല്‍ ഞാന്‍ ആദ്യം സ്വയം 
പണമടയ്ക്കുകയും പണം നിക്ഷേപിക്കുകയും കടക്കാര്‍ അലറുകയും ചെയ്യട്ടെ. 
ഏതുവിധേനയും ഞാന്‍ സാധാരണയായി അവര്‍ക്ക്‌ പണം നല്‍കും. എനിക്കും 
കിമ്മിനും മികച്ച ക്രെഡിറ്റ്‌ ഉണ്ട്‌. ഉപഭോക്ത്യ കടം വീട്ടുന്നതിനായി ഞങ്ങള്‍ സമ്മര്‍ദ്ദം 
ചെലുത്തി ഞങ്ങളുടെ സമ്പാദ്യം ചെലവഴിക്കുകയോ ഓഹരികള്‍ ലിക്വിഡേറ്റ്‌ 
ചെയ്യുകയോ ചെയ്യുന്നില്ല. അത്‌ സാമ്പത്തികമായി ബുദ്ധിപരമല്ല. 


ആദ്യം സ്വയം വിജയകരമായി പണമടയ്ക്കുന്നതിന്‌, ഇനിപ്പറയുന്നവ മനസ്റ്ില്‍ 
വയ്ക്കുക: 

1. നിങ്ങള്‍ നല്‍കേണ്ട വലിയ കട സ്ഥാനങ്ങളില്‍ പ്രവേശിക്കരുത്‌. നിങ്ങളുടെ 
ചെലവുകള്‍ കുറയ്ക്കുക. ആദ്യം അസറ്റുകള്‍ നിര്‍മ്മിക്കുക. തുടര്‍ന്ന്‌ വലിയ വീടോ 
നല്ല കാറോ വാങ്ങുക. എലി മല്‍സരത്തില്‍ കുടുങ്ങുന്നത്‌ ബുദ്ധിപരമല്ല. 


2. നിങ്ങള്‍ ഹ്രസ്വമായി വരുമ്പോള്‍, സമ്മര്‍ദ്ദം വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കാനും നിങ്ങളുടെ 
സമ്പാദ്ൃത്തിലേക്കോ നിക്ഷേപങ്ങളിലേക്കോ മുങ്ങരുത്‌. കൂടുതല്‍ പണം 
സമ്പാദിക്കാനുള്ള പുതിയ മാര്‍ഗ്ഗങ്ങള്‍ കൊണ്ടുവരാന്‍ നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക 
പ്രതിഭയെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നതിന്‌ സമ്മര്‍ദ്ദം ഉപയോഗിക്കുക, തുടര്‍ന്ന്‌ നിങ്ങളുടെ 
ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കുക. കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള നിങ്ങളുടെ കഴിവും 
സാമ്പത്തിക ബുദ്ധിയും നിങ്ങള്‍ വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കും. 


നിരവധി തവണ ഞാന്‍ സാമ്പത്തിക ചൂടുവെള്ളത്തില്‍ ഏര്‍പ്പെടുകയും എന്റെ 
മസ്തിഷ്കം ഉപയോഗിച്ച്‌ കൂടുതല്‍ വരുമാനം സൃഷ്ടിക്കുകയും എന്റെ അസറ്റ്‌ 
നിരയിലെ ആസ്തികളെ ശക്തമായി പ്രതിരോധിക്കുകയും ചെയ്തു. എന്റെ ബുക്ക്‌ 
കീപ്പര്‍ നിലവിളിക്കുകയും കവറിനായി മുങ്ങുകയും ചെയ്തിട്ടുണ്ട്‌, എന്നാല്‍ ഞാന്‍ 
കോട്ടയെ സംരക്ഷിക്കുന്ന ഒരു നല്ല സൈനികനെപ്പോലെയായിരുന്നു - ഫോര്‍ട്ട്‌ 
അസറ്റുകള്‍. 


പാവങ്ങള്‍ക്ക്‌ മോശം ശീലമുണ്ട്‌. ഒരു സാധാരണ മോശം ശീലത്തെ നിഷ്കളങ്കമായി 
“സമ്പാദ്യത്തിലേക്ക്‌ മുക്കുക” എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു. സമ്പാദ്യം ബില്ലുകള്‍ 
അടയ്ക്കാനല്ല, കൂടുതല്‍ പണം സൃഷ്ടിക്കാന്‍ മാത്രമാണ്‌ ഉപയോഗിക്കുന്നതെന്ന്‌ 
സമ്പന്നര്‍ക്ക്‌ അറിയാം. 


എനിക്കറിയാം അത്‌ കഠിനമാണെന്ന്‌ തോന്നുന്നു, പക്ഷേ ഞാന്‍ പറഞ്ഞതുപോലെ, 
നിങ്ങള്‍ അകത്ത്‌ കടുപ്പത്തിലല്ലെങ്കില്‍, ലോകം എല്ലായ്‌പ്പോഴും നിങ്ങളെ എങ്ങനെയും 
തള്ളിവിടും. 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സാമ്പത്തിക സമ്മര്‍ദ്ദം ഇഷ്ടപ്പെടുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്കായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന ഒരു ഫോര്‍മുല കണ്ടെത്തുക. ചെലവ്‌ ചുരുക്കുക, നിങ്ങളുടെ പണം 
ബാങ്കില്‍ ഇടുക, വരുമാനനികുതിയുടെ ന്യായമായ വിഹിതത്തേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ 
നല്‍കുക, സുരക്ഷിതമായ മ്യൂച്വല്‍ ഫണ്ടുകള്‍ വാങ്ങുക, ശരാശരി നേര്‍ച്ച 
സ്വീകരിക്കുക എന്നിവയാണ്‌ നല്ലത്‌. എന്നാല്‍ ഇത്‌ പേ-സ്വയം-ആദ്യ നിയമം 
ലംഘിക്കുന്നു . 


ഈ നിയമം സ്വയം ത്യാഗത്തെയോ സാമ്പത്തിക വിട്ടുനില്‍ക്കലിനെയോ 
പ്രോത്സാഹിപ്പിക്കുന്നില്ല . ആദ്യം സ്വയം പണം നല്‍കി പട്ടിണി കിടക്കുക എന്നല്ല 
ഇതിനര്‍ത്ഥം. ജീവിതം ആസ്വദിക്കാനായിരുന്നു. നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക പ്രതിഭയെ 
നിങ്ങള്‍ വിളിക്കുകയാണെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ജീവിതത്തിലെ എല്ലാ നല്ല കാര്യങ്ങളും 
നേടാനും സമ്പന്നരാകാനും ബില്ലുകള്‍ അടയ്ക്കാനും കഴിയും. അതാണ്‌ സാമ്പത്തിക 
ബുദ്ധി. 


6. നിങ്ങളുടെ ബ്രോക്കര്‍മാര്‍ക്ക്‌ നന്നായി പണം നല്‍കുക: നല്ല ഉപദേശത്തിന്റെ 
ശക്തി 


ചില സമയങ്ങളില്‍ ആളുകള്‍ അവരുടെ വീടിന്‌ മുന്നില്‍ “ഉടമസ്ഥന്‍ വില്‍പ്പനയ്ക്ക്‌” 
എന്ന്‌ പറയുന്ന ഒരു അടയാളം പോസ്റ്റുചെയ്യുന്നത്‌ ഞാന്‍ കാണുന്നു. അല്ലെങ്കില്‍ 
ടിവിയിലെ ആളുകള്‍ “ഡിസ്കണ്ട്‌ ബ്രോക്കര്‍മാര്‍” ആണെന്ന്‌ അവകാശപ്പെടുന്നത്‌ 
ഞാന്‍ കാണുന്നു. 


വിപരീത സമീപനം സ്വീകരിക്കാന്‍ എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ പഠിപ്പിച്ചു. 
പ്രൊഫഷണലുകള്‍ക്ക്‌ നല്ല പ്രതിഫലം നല്‍കുമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം വിശ്വസിച്ചു, ഞാന്‍ 
ആ നയവും സ്വീകരിച്ചു. ഇന്ന്‌, എനിക്ക്‌ വിലയേറിയ അഭിഭാഷകര്‍, 
അക്കാണ്ടന്റുമാര്‍, റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ ബ്രോക്കര്‍മാര്‍, സ്റ്റോക്ക്‌ ബ്രോക്കര്‍മാര്‍ 
എന്നിവരുണ്ട്‌. എന്തുകൊണ്ട്‌? കാരണം, ആളുകള്‍ പ്രൊഫഷണലുകളാണെങ്കില്‍, 
അവരുടെ സേവനങ്ങള്‍ നിങ്ങളെ പണമുണ്ടാക്കണം എന്നാണ്‌ ഞാന്‍ 
ഉദ്ദേശിക്കുന്നത്‌. അവര്‍ കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്നു, ഞാന്‍ കൂടുതല്‍ പണം 
സമ്പാദിക്കുന്നു. 


ഞങ്ങള്‍ വിവര യുഗത്തിലാണ്‌ ജീവിക്കുന്നത്‌. വിവരങ്ങള്‍ അമൂല്യമാണ്‌. ഒരു നല്ല 
ബ്രോക്കര്‍ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വിവരങ്ങള്‍ നല്‍കുകയും അതോടൊപ്പം നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കാന്‍ 
സമയമെടുക്കുകയും വേണം. എനിക്കായി അത്‌ ചെയ്യുന്ന നിരവധി ബ്രോക്കര്‍മാര്‍ 


എനിക്കുണ്ട്‌. എനിക്ക്‌ പണമോ പണമോ ഇല്ലാത്തപ്പോള്‍ ചിലര്‍ എന്നെ പഠിപ്പിച്ചു, 
ഞാന്‍ ഇന്നും അവരോടൊപ്പമുണ്ട്‌. 


അവര്‍ നല്‍കുന്ന വിവരങ്ങള്‍ കാരണം എനിക്ക്‌ ഏതുതരം പണമുണ്ടാക്കാന്‍ കഴിയും 
എന്നതുമായി താരതമ്യപ്പെടുത്തുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ ഒരു ബ്രോക്കറിന്‌ നല്‍കുന്നത്‌ വളരെ 
ചെറുതാണ്‌. എന്റെ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ബ്രോക്കറോ സ്റ്റോക്ക്‌ ബ്രോക്കറോ ധാരാളം പണം 
സമ്പാദിക്കുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ ഇത്‌ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു, കാരണം അതിനര്‍ത്ഥം ഞാന്‍ ധാരാളം 
പണം സമ്പാദിച്ചു എന്നാണ്‌. 


ഒരു നല്ല ബ്രോക്കര്‍ എന്നെ പണം സമ്പാദിക്കുന്നതിനുപുറമെ സമയം ലാഭിക്കുന്നു- 
ഞാന്‍ ഒഴിഞ്ഞ സ്ഥലം 9,000 ഡോളറിന്‌ വാങ്ങി ഉടനെ 25,000 ഡോളറിന്‌ വിറ്റപ്പോള്‍ 
പോലെ എന്റെ പോര്‍ഷെ വേഗത്തില്‍ വാങ്ങാന്‍ കഴിയും. 


മാര്‍ക്കറ്റില്‍ എന്റെ കണ്ണും കാതും ഒരു ബ്രോക്കര്‍ ആണ്‌. അവര്‍ എല്ലാ ദിവസവും 
അവിടെയുണ്ട്‌, അതിനാല്‍ ഞാൻ ഉണ്ടാകേണ്ടതില്ല. ഞാന്‍ ഗോള്‍ഫ്‌ കളിക്കാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 


സ്വന്തമായി വീട്‌ വില്‍ക്കുന്ന ആളുകള്‍ അവരുടെ സമയത്തെ അധികം 
വിലമതിക്കരുത്‌. കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കാനോ ഞാന്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നവരുമായി 
ചെലവഴിക്കാനോ ആ സമയം ഉപയോഗിക്കുമ്പോഴുള്ള കുറച്ച്‌ ബക്കുകള്‍ 
സംരക്ഷിക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌ എന്തുകൊണ്ട്‌? എനിക്ക്‌ തമാശയായി 
തോന്നുന്നത്‌ , മോശം സേവനത്തിന്‌ പോലും 15 മുതല്‍ 20 ശതമാനം വരെ 
റെസ്റ്റോറന്റ്‌ സഹായം നല്‍കണമെന്ന്‌ ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗക്കാരും 
നിര്‍ബന്ധിക്കുന്നുണ്ടെങ്കിലും ഒരു ബ്രോക്കറിന്‌ മൂന്ന്‌ മുതല്‍ ഏഴ്‌ ശതമാനം വരെ 
പണം നല്‍കുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ പരാതിപ്പെടുന്നു. ചെലവ്‌ നിരയില്‍ ആളുകളെ 
നുറുങ്ങുന്നതും അസറ്റ്‌ നിരയിലെ ആളുകളെ കടുപ്പിക്കുന്നതും അവര്‍ 
ആസ്വദിക്കുന്നു. അത്‌ സാമ്പത്തികമായി ബുദ്ധിപരമല്ല. 


എല്ലാ ബ്രോക്കര്‍മാരെയും തുല്യരായി സൃഷ്ടിച്ചിട്ടില്ലെന്ന്‌ ഓര്‍മ്മിക്കുക. 
നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, മിക്ക ബ്രോക്കര്‍മാരും വില്‍പ്പനക്കാര്‍ മാത്രമാണ്‌. അവര്‍ 
വില്‍ക്കുന്നു, പക്ഷേ അവര്‍ക്ക്‌ സ്വന്തമായി റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ ഇല്ല. വീടുകള്‍ വില്‍ക്കുന്ന 
ഒരു ബ്രോക്കറും നിക്ഷേപം വില്‍ക്കുന്ന ബ്രോക്കറും തമ്മില്‍ വലിയ വ്യത്യാസമുണ്ട്‌. 
സ്റ്റോക്ക്‌, ബോണ്ട്‌, മ്യൂച്വല്‍ ഫണ്ട്‌, ഇന്‍ഷുറന്‍സ്‌ എന്നിവയ്ക്കും ഇത്‌ ബാധകമാണ്‌, 
സ്വയം സാമ്പത്തിക ആസൂത്രകര്‍ എന്ന്‌ സ്വയം വിളിക്കുന്ന ബ്രോക്കര്‍മാര്‍. 


പണമടച്ച ഏതെങ്കിലും പ്രൊഫഷണലുമായി ഞാന്‍ അഭിമുഖം നടത്തുമ്പോള്‍, 
അവര്‍ക്ക്‌ വ്യക്തിപരമായി എത്ര സ്വത്ത്‌ അല്ലെങ്കില്‍ സ്റ്റോക്കുകള്‍ ഉണ്ടെന്നും 
നികുതിയില്‍ അവര്‍ എത്ര ശതമാനം അടയ്ക്കുന്നുവെന്നും ഞാന്‍ ആദ്യം 
കണ്ടെത്തുന്നു. അത്‌ എന്റെ ടാക്‌സ്‌ അറ്റോര്‍ണിക്കും എന്റെ അക്കരണ്ടന്റിനും 
ബാധകമാണ്‌. എനിക്ക്‌ സ്വന്തമായി ഒരു ബിസിനസ്സ്‌ ആഗ്രഹിക്കുന്ന ഒരു അക്കാണ്ടന്റ്‌ 
ഉണ്ട്‌. അദ്ദേഹത്തിന്റെ തൊഴില്‍ അക്ക ing ണ്ടിംഗാണ്‌, പക്ഷേ അദ്ദേഹത്തിന്റെ 
ബിസിനസ്സ്‌ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ ആണ്‌. എനിക്ക്‌ ഒരു ചെറുകിട ബിസിനസ്‌ 
അക്കാണ്ടന്റായ ഒരു അക്കാണ്ടന്റ്‌ ഉണ്ടായിരുന്നു, പക്ഷേ അദ്ദേഹത്തിന്‌ റിയല്‍ 
എസ്റ്റേറ്റ്‌ ഇല്ലായിരുന്നു. ഞങ്ങള്‍ ഒരേ ബിസിനസ്സ്‌ ഇഷ്ടപ്പെടാത്തതിനാല്‍ ഞാന്‍ മാറി. 


നിങ്ങളുടെ താല്‍പ്പര്യങ്ങള്‍ ഉള്ള ഒരു ബ്രോക്കറെ കണ്ടെത്തുക. പല ബ്രോക്കര്‍മാരും 
നിങ്ങളെ പഠിപ്പിക്കുന്നതിന്‌ സമയം ചെലവഴിക്കും, മാത്രമല്ല നിങ്ങള്‍ കണ്ടെത്തുന്ന 
ഏറ്റവും മികച്ച സ്വത്താകാം അവ. നീതി പുലര്‍ത്തുക, അവയില്‍ മിക്കതും 


നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഉചിതമായിരിക്കും. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ചിന്തിക്കാനാകുന്നത്‌ അവരുടെ 
കമ്മീഷനുകള്‍ വെട്ടിക്കുറയ്ക്കുകയാണെങ്കില്‍, അവര്‍ നിങ്ങളെ സഹായിക്കാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌ എന്തുകൊണ്ട്‌? ഇത്‌ ലളിതമായ യുക്തിയാണ്‌. 


ഞാന്‍ നേരത്തെ പറഞ്ഞതുപോലെ, മാനേജ്മെന്റ്‌ കഴിവുകളില്‍ ഒന്ന്‌ ആളുകളുടെ 
മാനേജ്‌മെന്റാണ്‌. പല ആളുകളും തങ്ങളെക്കാള്‍ മിടുക്കരാണെന്ന്‌ തോന്നുന്ന 
ആളുകളെ മാത്രമേ മാനേജുചെയ്യുന്നുള്ളൂ. പല മിഡില്‍ മാനേജര്‍മാരും മിഡില്‍ 
മാനേജര്‍മാരായി തുടരുന്നു, സ്ഥാനക്കയറ്റം നേടുന്നതില്‍ പരാജയപ്പെടുന്നു, കാരണം 
അവര്‍ക്ക്‌ താഴെയുള്ള ആളുകളുമായി എങ്ങനെ പ്രവര്‍ത്തിക്കണമെന്ന്‌ 
അവര്‍ക്കറിയാം, പക്ഷേ അവര്‍ക്ക്‌ മുകളിലുള്ള ആളുകളുമായി അല്ല. ചില 
സാങ്കേതിക മേഖലകളില്‍ നിങ്ങളേക്കാള്‍ മിടുക്കരായ ആളുകളെ 
മാനേജുചെയ്യുകയും പ്രതിഫലം നല്‍കുകയും ചെയ്യുക എന്നതാണ്‌ യഥാര്‍ത്ഥ 
വൈദഗ്ദ്ധ്യം. അതിനാലാണ്‌ കമ്പനികള്‍ക്ക്‌ ഡയറക്ടര്‍ ബോര്‍ഡ്‌ ഉള്ളത്‌. 
നിങ്ങള്‍ക്കും ഒന്ന്‌ ഉണ്ടായിരിക്കണം. അതാണ്‌ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി. 


7. ഒരു ഇന്ത്യന്‍ ദാതാവായിരിക്കുക: വെറുതെ എന്തെങ്കിലും നേടാനുള്ള ശക്തി 


ആദ്യത്തെ യൂറോപ്യന്‍ കുടിയേറ്റക്കാര്‍ അമേരിക്കയിലെത്തിയപ്പോള്‍, ചില 
അമേരിക്കന്‍ ഇന്ത്യക്കാരുടെ ഒരു സാംസ്കാരിക സമ്പ്രദായത്താല്‍ അവര്‍ 
അമ്പരന്നു. ഉദാഹരണത്തിന്‌, ഒരു താമസക്കാരന്‍ തണുത്തവനാണെങ്കില്‍, ഇന്ത്യന്‍ 
വ്യക്തിക്ക്‌ ഒരു പുതപ്പ്‌ നല്‍കും. ഒരു സമ്മാനത്തിനായി ഇത്‌ തെറ്റിദ്ധരിച്ച്‌, 
ഇന്ത്യക്കാരന്‍ അത്‌ തിരികെ ആവശ്യപ്പെടുമ്പോള്‍ പലപ്പോഴും കുടിയേറ്റക്കാരന്‍ 
അസ്വസ്ഥനായിരുന്നു. 


കുടിയേറ്റക്കാര്‍ അത്‌ തിരികെ നല്‍കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നില്ലെന്ന്‌ മനസിലാക്കിയ 
ഇന്ത്യക്കാരും അസ്വസ്ഥരായി. ലളിതമായ സാംസ്കാരിക തെറ്റിദ്ധാരണയില്‍ 
നിന്നാണ്‌ “ഇന്ത്യന്‍ ദാതാവ്‌” എന്ന പദം വന്നത്‌. 


അസറ്റ്‌ നിരയുടെ ലോകത്ത്‌, ഒരു ഇന്ത്യന്‍ ദാതാവായിരിക്കുക എന്നത്‌ സമ്പത്തിന്‌ 
പ്രധാനമാണ്‌. സങ്കിര്‍ണ്ണമായത്‌ 


നിക്ഷേപകന്റെ ആദ്യ ചോദ്യം ഇതാണ്‌: “എന്റെ പണം എത്ര വേഗത്തില്‍ തിരികെ 
ലഭിക്കും?” “പ്രവര്‍ത്തനത്തിന്‍റെ ഒരു ഭാഗം” എന്നും വിളിക്കപ്പെടുന്ന സ free ജന്യമായി 
എന്താണ്‌ ലഭിക്കുന്നതെന്ന്‌ അറിയാന്‍ അവര്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌ 
ROI അഥവാ നിക്ഷേപത്തില്‍ നിന്നുള്ള വരുമാനം വളരെ പ്രധാനമായത്‌. 


The sophisticated 
investor's first 
question is: 
“How fast do I get my 
money back?” 


ഉദാഹരണത്തിന്‌, ഞാന്‍ താമസിച്ചിരുന്ന സ്ഥലത്ത്‌ നിന്ന്‌ കുറച്ച്‌ ബ്ലോക്കുകള്‍ 
മുന്‍കൂട്ടി അറിയിച്ച ഒരു ചെറിയ കോണ്ടോമിനിയം ഞാൻ കണ്ടെത്തി. ബാങ്കിന്‌ 60,000 
ഡോളര്‍ വേണം, ഞാന്‍ 50,000 ഡോളറിന്‌ ഒരു ബിഡ്‌ സമർപ്പിച്ചു, അത്‌ അവര്‍ 
എടുത്തത്‌, കാരണം എന്റെ ബിഡിനൊപ്പം 50,000 ഡോളറിനുള്ള ഒരു കാഷ്യറുടെ 
ചെക്കും ആയിരുന്നു. ഞാന്‍ ഗുരുതരമാണെന്ന്‌ അവര്‍ മനസ്സിലാക്കി. മിക്ക 
നിക്ഷേപകരും പറയും, “നിങ്ങള്‍ ധാരാളം പണം കെട്ടുന്നില്ലേ? അതില്‍ വായ്പ 


ലഭിക്കുന്നത്‌ നല്ലതല്ലേ? ” “ഈ സാഹചര്യത്തിലല്ല” എന്നതാണ്‌ ഉത്തരം. 
അരിസോണയിലേക്ക്‌ “സ്നോബേര്‍ഡ്‌്സ്‌” വരുമ്പോള്‍ ശൈത്യകാലത്തെ 
അവധിക്കാല വാടകയ്ക്ക്‌ എന്റെ നിക്ഷേപ കമ്പനി ഈ കോണ്ടോമിനിയം 
ഉപയോഗിക്കുന്നു. വര്‍ഷത്തില്‍ നാല്‌ മാസത്തേക്ക്‌ ഇത്‌ പ്രതിമാസം 2,500 ഡോളറിന്‌ 
വാടകയ്ക്ക്‌ നല്‍കുന്നു. ഓഫ്‌ സീസണില്‍ വാടകയ്ക്ക്‌, ഇത്‌ പ്രതിമാസം $ 1,000 മാത്രം 
വാടകയ്ക്ക്‌ നല്‍കുന്നു. ഏകദേശം മൂന്ന്‌ വര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍ എന്റെ പണം തിരികെ 
ലഭിച്ചു. ഇപ്പോള്‍ എനിക്ക്‌ ഈ അസറ്റ്‌ ഉണ്ട്‌, അത്‌ എനിക്ക്‌ പണം പമ്പ്‌ ചെയ്യുന്നു, 
മാസവും മാസവും. 


സ്റ്റോക്കുകളിലും ഇത്‌ ചെയ്യുന്നു. പതിവായി, എന്റെ ബ്രോക്കര്‍ വിളിക്കുകയും ഞാന്‍ 
ഗണ്യമായ അളവില്‍ നീക്കാന്‍ ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുകയും ചെയ്യുന്നു 


ഒരു പുതിയ ഉല്‍പ്പന്നം പ്രഖ്യാപിക്കുന്നത്‌ പോലെ സ്റ്റോക്കിന്‌ മൂല്യം കൂട്ടുന്ന ഒരു നീക്കം 
നടത്തുകയാണെന്ന്‌ ഒരു കമ്പനിയുടെ സ്റ്റോക്കിലേക്ക്‌ പണത്തിന്റെ തുക. സ്റ്റോക്ക്‌ 
മുകളിലേക്ക്‌ നീങ്ങുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ എന്റെ പണം ഒരാഴ്ച മുതല്‍ ഒരു മാസം വരെ 
നീക്കും. അതിനുശേഷം ഞാന്‍ എന്റെ പ്രാരംഭ ഡോളര്‍ തുക പുറത്തെടുക്കുകയും 
വിപണിയിലെ ഏറ്റക്കുറച്ചിലുകളെക്കുറിച്ച്‌ ആകുലപ്പെടുന്നത്‌ അവസാനിപ്പിക്കുകയും 
ചെയ്യുന്നു, കാരണം എന്റെ പ്രാരംഭ പണം തിരിച്ചെത്തി മറ്റൊരു അസറ്റില്‍ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ തയ്യാറാണ്‌. അതിനാല്‍ എന്റെ പണം അകത്തേക്ക്‌ പോകുന്നു, 
തുടര്‍ന്ന്‌ അത്‌ പുറത്തുവരുന്നു, സാങ്കേതികമായി സ was ജന്യമായിരുന്ന ഒരു അസറ്റ്‌ 
എനിക്ക്‌ സ്വന്തമാണ്‌. 


ശരിയാണ്‌, എനിക്ക്‌ പല അവസരങ്ങളിലും പണം നഷ്ടപ്പെട്ടു, പക്ഷേ എനിക്ക്‌ 
നഷ്ടപ്പെടുത്താന്‍ കഴിയുന്ന പണവുമായി മാത്രമാണ്‌ ഞാന്‍ കളിക്കുന്നത്‌. ഞാന്‍ 
പറയും, ശരാശരി 10 നിക്ഷേപങ്ങളില്‍, ഞാന്‍ രണ്ടോ മൂന്നോ ഹോം റണ്ണുകള്‍ 
അടിക്കുന്നു, അഞ്ചോ ആറോ ഒന്നും ചെയ്യുന്നില്ല, രണ്ടോ മൂന്നോ നഷ്ടപ്പെടുന്നു. 
പക്ഷെ എന്റെ നഷ്ടം ആ സമയത്ത്‌ എന്റെ പക്കലുള്ള പണത്തിലേക്ക്‌ മാത്രമായി 
പരിമിതപ്പെടുത്തുന്നു. 


അപകടസാധ്യത വെറുക്കുന്ന ആളുകള്‍ അവരുടെ പണം ബാങ്കില്‍ ഇടുന്നു. 
ദീര്‍ഘകാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍, സേവിംഗ്സ്‌ ഇല്ലാത്തതിനേക്കാള്‍ സുരക്ഷിത 
സേവിംഗ്സ്‌ മികച്ചതാണ്‌. എന്നാല്‍ നിങ്ങളുടെ പണം തിരികെ ലഭിക്കാന്‍ 
വളരെയധികം സമയമെടുക്കുന്നു, മിക്ക കേസുകളിലും, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇത്‌ സ free 
ജന്യമായി ഒന്നും ലഭിക്കുന്നില്ല. 


എന്റെ ഓരോ നിക്ഷേപത്തിലും, ഒരു തലകീഴായിരിക്കണം, സനജന്യമായി 
എന്തെങ്കിലും - ഒരു കോണ്ടോമിനിയം, ഒരു മിനി സ്റ്റോറേജ്‌, ഒരു സ്വതന്ത്ര ഭൂമി, ഒരു 
വീട്‌, സ്റ്റോക്ക്‌ ഷെയറുകള്‍ അല്ലെങ്കില്‍ ഓഫീസ്‌ കെട്ടിടം എന്നിവ. പരിമിതമായ 
അപകടസാധ്യത അല്ലെങ്കില്‍ കുറഞ്ഞ അപകടസാധ്യതയുള്ള ആശയം 
ഉണ്ടായിരിക്കണം. ഈ വിഷയത്തിനായി പൂര്‍ണ്ണമായും നീക്കിവച്ചിട്ടുളള 
പുസ്തകങ്ങളുണ്ട്‌, അതിനാല്‍ ഞാന്‍ അതിനെക്കുറിച്ച്‌ ഇവിടെ സംസാരിക്കില്ല. 
മക്ഡൊണാള്‍ഡിന്റെ പ്രശസ്തി നേടിയ റേ ക്രോക്ക്‌ ഹാംബര്‍ഗര്‍ ഫ്രാഞ്ചൈസികള്‍ 
വിറ്റത്‌ ഹാംബര്‍ഗറുകളെ സ്നേഹിച്ചതുകൊണ്ടല്ല, മറിച്ച്‌ ഫ്രാഞ്ചൈസിക്ക്‌ കീഴിലുള്ള 
റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ സ .ജന്യമായി ആഗ്രഹിച്ചതിനാലാണ്‌. 


അതിനാല്‍ ബുദ്ധിമാനായ നിക്ഷേപകര്‍ ROI യേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ നോക്കണം. പണം 
തിരികെ ലഭിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍ സ free ജന്യമായി ലഭിക്കുന്ന സ്വത്തുക്കള്‍ അവര്‍ 
നോക്കുന്നു. അതാണ്‌ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി. 


8. ആഡംബരങ്ങള്‍ വാങ്ങാന്‍ ആസ്തികള്‍ ഉപയോഗിക്കുക: ഫോക്കസിന്റെ 
ശക്തി 


ഒരു സുഹൃത്തിന്റെ കുട്ടി പോക്കറ്റില്‍ ഒരു ദ്വാരം കത്തിക്കുന്ന ഒരു മോശം ശീലം 
വളര്‍ത്തിയെടുക്കുന്നു. വെറും 16, അയാള്‍ക്ക്‌ സ്വന്തമായി ഒരു കാര്‍ വേണം. ഒഴികഴിവ്‌: 
“അവന്റെ എല്ലാ സുഹൃത്തുക്കളുടെ മാതാപിതാക്കളും അവരുടെ കുട്ടികള്‍ക്ക്‌ 
കാറുകള്‍ നല്‍കി.” കുട്ടി തന്റെ സമ്പാദ്യത്തിലേക്ക്‌ പോയി ഒരു പണമടയ്ക്കലിനായി 
ഉപയോഗിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു. അപ്പോഴാണ്‌ അവന്റെ പിതാവ്‌ എന്നെ വിളിച്ച്‌ എന്നെ 
കാണാന്‍ വന്നത്‌. “ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തെ ഇത്‌ ചെയ്യാന്‍ അനുവദിക്കണമെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
കരുതുന്നുണ്ടോ, അതോ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഒരു കാര്‍ വാങ്ങണോ?” 


ഞാൻ മറുപടി പറഞ്ഞു, “ഇത്‌ ഹ്രസ്വകാല സമ്മര്‍ദ്ദത്തെ ലഘൂകരിക്കാം, പക്ഷേ 
ദീര്‍ഘകാലത്തേക്ക്‌ നിങ്ങള്‍ അവനെ എന്താണ്‌ പഠിപ്പിച്ചത്‌? ഒരു കാര്‍ 
സ്വന്തമാക്കാനും എന്തെങ്കിലും പഠിക്കാന്‍ നിങ്ങളുടെ മകനെ പ്രചോദിപ്പിക്കാനും ഈ 
ആഗ്രഹം ഉപയോഗിക്കാമോ? ” പെട്ടെന്ന്‌ ലൈറ്റുകള്‍ കത്തി, അയാള്‍ വേഗം 
വീട്ടിലേക്ക്‌. 


രണ്ടുമാസത്തിനുശേഷം ഞാന്‍ വീണ്ടും എന്റെ സുഹൃത്തിന്റെ അടുത്തേക്ക്‌ ഓടി. 
“നിങ്ങളുടെ മകന പുതിയ കാര്‍ ഉണ്ടോ?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ഇല്ല, അവന്‍ അങ്ങനെ ചെയ്യുന്നില്ല. പക്ഷെ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ കാറിനായി $ 3,000 
നല്‍കി. കോളേജ്‌ പണത്തിന്‌ പകരം എന്റെ പണം ഉപയോഗിക്കാന്‍ ഞാന്‍ 
അദ്ദേഹത്തോട്‌ പറഞ്ഞു. ” 


“ശരി, അത്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ മാന്യമാണ്‌,” ഞാന്‍ പറഞ്ഞു. 


"ശരിക്കുമല്ല. പണം ഒരു തടസ്സവുമായി വന്നു. ” 


“അപ്പോള്‍ എന്താണ്‌ തടസ്സം?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ശരി, ആദ്യം ഞങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ കാഷ്‌ഫ്ലോ ഗെയിം കളിച്ചു . പണത്തിന്റെ 
വിവേകപൂര്‍ണ്ണമായ ഉപയോഗത്തെക്കുറിച്ച്‌ ഞങ്ങള്‍ ഒരു നീണ്ട ചര്‍ച്ച നടത്തി. 
അതിനുശേഷം, ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ വാള്‍സ്ട്രീറ്റ്‌ ജേണലിന്‌ ഒരു 
സബ്സ്ക്രിപ്ഷനും സ്റ്റോക്ക്‌ മാർക്കറ്റിലെ കുറച്ച്‌ പുസ്തകങ്ങളും നല്‍കി. ” 


"പിന്നെ എന്ത്‌?" ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. “എന്തായിരുന്നു മീന്‍പിടിത്തം?” 


“3,000 ഡോളര്‍ അവന്റേതാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തോട്‌ പറഞ്ഞു, പക്ഷേ 
അദ്ദേഹത്തിന്‌ നേരിട്ട്‌ ഒരു കാര്‍ വാങ്ങാന്‍ കഴിഞ്ഞില്ല. ഒരു സ്റ്റോക്ക്‌ ബ്രോക്കറെ 
കണ്ടെത്താനും ഓഹരികള്‍ വാങ്ങാനും വില്‍ക്കാനും അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഇത്‌ 
ഉപയോഗിക്കാം. 3,000 ഡോളര്‍ ഉപയോഗിച്ച്‌ 6,000 ഡോളര്‍ സമ്പാദിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍, 
ആ പണം കാറിനുള്ളതാണ്‌, 3,000 ഡോളര്‍ കോളേജ്‌ ഫണ്ടിലേക്ക്‌ പോകും. ” 


“എന്താണ്‌ ഫലങ്ങള്‍?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ശരി, തന്റെ കച്ചവടത്തിന്റെ തുടക്കത്തില്‍ തന്നെ അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഭാഗ്യമുണ്ടായി, 
പക്ഷേ കുറച്ച്‌ ദിവസങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശേഷം എല്ലാം നഷ്ടപ്പെട്ടു. അപ്പോള്‍ അയാള്‍ക്ക്‌ 
ശരിക്കും താല്‍പ്പര്യമുണ്ടായി. ഇന്ന്‌, അദ്ദേഹം $ 2,000 കുറഞ്ഞുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും, 
പക്ഷേ അദ്ദേഹത്തിന്റെ താല്‍പ്പര്യം വര്‍ദ്ധിച്ചു. ഞാന്‍ വാങ്ങിയ എല്ലാ പുസ്തകങ്ങളും 
അദ്ദേഹം വായിച്ചിട്ടുണ്ട്‌, കൂടുതല്‍ ലഭിക്കാന്‍ അദ്ദേഹം ലൈബ്രറിയിലേക്ക്‌ പോയി. 
അദ്ദേഹം വാശ്സ്ഭ്രിറ്റ്‌ ജേണല്‍ അശ്രദ്ധമായി വായിക്കുന്നു, സൂചകങ്ങള്‍ക്കായി 


കാത്തിരിക്കുന്നു. അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഇനി $ 1,000 മാത്രമേ ശേഷിക്കുന്നുള്ളൂ, പക്ഷേ 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ താല്‍പ്പര്യവും പഠനവും ആകാശത്ത്‌ ഉയര്‍ന്നതാണ്‌. ആ പണം 
നഷ്ടപ്പെട്ടാല്‍ രണ്ട്‌ വര്‍ഷം കൂടി നടക്കുമെന്ന്‌ അവനറിയാം. പക്ഷേ, അദ്ദേഹം അത്‌ 
ശ്രദ്ധിക്കുന്നതായി തോന്നുന്നില്ല. ഒരു കാര്‍ നേടുന്നതില്‍ അയാള്‍ക്ക്‌ 
താല്‍പ്പര്യമില്ലെന്ന്‌ തോന്നുന്നു, കാരണം കൂടുതല്‍ രസകരമായ ഒരു ഗെയിം അയാള്‍ 
കണ്ടെത്തി. ” 


“അയാള്‍ക്ക്‌ മുഴുവന്‍ പണവും നഷ്ടപ്പെട്ടാല്‍ എന്ത്‌ സംഭവിക്കും?” ഞാന്‍ ചോദിച്ചു. 


“ഞങ്ങള്‍ ആ പാലത്തില്‍ എത്തുമ്പോള്‍ അത്‌ കടക്കും. എല്ലാം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന 
അപകടസാധ്യതയുള്ള നമ്മുടെ പ്രായം വരെ കാത്തിരിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ ഇപ്പോള്‍ 
അദ്ദേഹത്തിന്‌ എല്ലാം നഷ്ടപ്പെടാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. കൂടാതെ, 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ വിദ്യാഭ്യാസത്തിനായി ഞാന്‍ ചെലവഴിച്ച ഏറ്റവും മികച്ച $ 3,000 
അതാണ്‌. അവന്‍ പഠിക്കുന്നത്‌ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ അവനെ സേവിക്കും, 
പണത്തിന്റെ ശക്തിയോട്‌ അദ്ദേഹം ഒരു പുതിയ ബഹുമാനം നേടിയതായി തോന്നുന്നു. 
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ഞാന്‍ നേരത്തെ പറഞ്ഞതുപോലെ, ഒരു വ്യക്തിക്ക്‌ സ്വയം അച്ചടക്കത്തിന്റെ ശക്തി 
നേടാന്‍ കഴിയുന്നില്ലെങ്കില്‍, സമ്പന്നനാകാന്‍ ശ്രമിക്കാതിരിക്കുന്നതാണ്‌ നല്ലത്‌. ഞാന്‍ 
ഇത്‌ പറയുന്നത്‌ കാരണം, ഒരു അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ നിന്ന്‌ പണമൊഴുക്ക്‌ വികസിപ്പിക്കുന്ന 
പ്രക്രിയ സിദ്ധാന്തത്തില്‍ എളുപ്പമാണെങ്കിലും, ശരിയായ ഉപയോഗത്തിലേക്ക്‌ പണം 
നയിക്കാനുള്ള മാനസിക മനോഭാവമാണ്‌ ബുദ്ധിമുട്ടുള്ളത്‌. ബാഹ്യ പ്രലോഭനങ്ങള്‍ 
കാരണം, ഇന്നത്തെ ഉപഭോക്ത്യ ലോകത്ത്‌ ചെലവ്‌ നിരയില്‍ നിന്ന്‌ പണം 
കവര്‍ന്നെടുക്കുന്നത്‌ വളരെ എളുപ്പമാണ്‌. 


ദുര്‍ബലമായ മാനസിക മനോഭാവത്തോടെ, ആ പണം കുറഞ്ഞ പ്രതിരോധത്തിന്റെ 
പാതകളിലേക്ക്‌ ഒഴുകുന്നു. അതാണ്‌ ദാരിദ്യത്തിനും സാമ്പത്തിക പോരാട്ടത്തിനും 
കാരണം. കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കുന്നതിന്‌ പണം നയിക്കാനാവശ്യമായ 
സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി ഇനിപ്പറയുന്ന ഉദാഹരണം വ്യക്തമാക്കുന്നു. 


വര്‍ഷത്തിന്റെ തുടക്കത്തില്‍ ഞങ്ങള്‍ 100 ആളുകള്‍ക്ക്‌ $ 10,000 നല്‍കിയാല്‍, 
വര്‍ഷാവസാനം ഞാന്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു: 


80 ന്‌ ഒന്നും ബാക്കിയില്ല. വാസ്തവത്തില്‍, ഒരു പുതിയ കാര്‍, റഫ്രിജറേറ്റര്‍, 
ഇലക്ട്രോണിക്സ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു അവധിക്കാലം എന്നിവയില്‍ കുറഞ്ഞ 
പണമടച്ചുകൊണ്ട്‌ പലരും കൂടുതല്‍ കടം സൃഷ്ടിക്കുമായിരുന്നു. 


൦ 16 ആ 10,000 ഡോളര്‍ 5-10 ശതമാനം വര്‍ദ്ധിപ്പിക്കുമായിരുന്നു . 


൦ നാല്‌ അത്‌ 20,000 ഡോളറിലേക്ക്‌ അല്ലെങ്കില്‍ ദശലക്ഷമായി ഉയര്‍ത്തുമായിരുന്നു. 


ഒരു ജോലി പഠിക്കാന്‍ ഞങ്ങള്‍ സ്കൂളില്‍ പോകുന്നു, അതിനാല്‍ പണത്തിനായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കാം. നിങ്ങള്‍ക്കായി എങ്ങനെ പണമുണ്ടാക്കാമെന്ന്‌ മനസിലാക്കേണ്ടത്‌ 
പ്രധാനമാണെന്നാണ്‌ എന്റെ അഭിപ്രായം. 


എന്റെ ആഡംബരങ്ങളെ മറ്റാരെയും പോലെ ഞാന്‍ സ്നേഹിക്കുന്നു. ഞാന്‍ അവ 
ക്രെഡിറ്റില്‍ വാങ്ങുന്നില്ല എന്നതാണ്‌ വ്യത്യാസം. ഇത്‌ ജോണ്‍സസിന്റെ കെണിയില്‍ 
സൂക്ഷിക്കുക. എനിക്ക്‌ ഒരു പോര്‍ഷെ വാങ്ങാന്‍ താല്‍പ്പര്യപ്പെടുമ്പോള്‍, എളുപ്പമുള്ള 
റോഡ്‌ എന്റെ ബാങ്കറെ വിളിച്ച്‌ വായ്പ ലഭിക്കുമായിരുന്നു. ബാധ്യത നിരയില്‍ ശ്രദ്ധ 


കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നതിനുപകരം, ഞാന്‍ അസറ്റ്‌ നിരയില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കാന്‍ 
തിരഞ്ഞെടുത്തു. 


ഒരു ശീലമെന്ന നിലയില്‍, എന്റെ സാമ്പത്തിക പ്രതിഭയെ നിക്ഷേപിക്കാന്‍ 
പ്രചോദിപ്പിക്കാനും പ്രചോദിപ്പിക്കാനും ഞാന്‍ എന്റെ ആഗ്രഹം ഉപയോഗിക്കുന്നു. 


ഇന്ന്‌ പലപ്പോഴും, പണം സൃഷ്ടിക്കുന്നതില്‍ ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നതിനുപകരം 
ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആവശ്യമുള്ള കാര്യങ്ങള്‍ നേടുന്നതിന്‌ പണം കടം വാങ്ങുന്നതില്‍ ഞങ്ങള്‍ 
ശ്രദ്ധ കേന്ദ്രീകരിക്കുന്നു. ഒന്ന്‌ ഹ്രസ്വകാലത്തേക്ക്‌ എളുപ്പമാണ്‌, പക്ഷേ 
ദീര്‍ഘകാലത്തേക്ക്‌ ബുദ്ധിമുട്ടാണ്‌. വ്യക്തികളെന്ന നിലയിലും ഒരു രാഷ്ട്രമെന്ന 
നിലയിലും നാം ഏര്‍പ്പെട്ടിരിക്കുന്നത്‌ ഒരു മോശം ശീലമാണ്‌. ഓര്‍മിക്കുക, എളുപ്പമുള്ള 
റോഡ്‌ പലപ്പോഴും കഠിനമാവുകയും ഹാര്‍ഡ്‌ റോഡ്‌ പലപ്പോഴും എളുപ്പമാവുകയും 
ചെയ്യുന്നു. 


നേരത്തെ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ നിങ്ങളെയും പണത്തിന്റെ യജമാനന്മാരാകാന്‍ 
ഇഷ്ടപ്പെടുന്നവരെയും പരിശീലിപ്പിക്കാന്‍ കഴിയും, മികച്ചത്‌. പണം ഒരു 
ശക്തമായ ശക്തിയാണ്‌. നിര്‍ഭാഗ്യവശാല്‍, ആളുകള്‍ പണത്തിന്റെ ശക്തി 
തങ്ങള്‍ക്കെതിരെ ഉപയോഗിക്കുന്നു. നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി 
കുറവാണെങ്കില്‍, പണം നിങ്ങളെല്ലായിടത്തും പ്രവര്‍ത്തിപ്പിക്കും. ഇത്‌ 
നിങ്ങളേക്കാള്‍ മികച്ചതായിരിക്കും. പണം നിങ്ങളേക്കാള്‍ മികച്ചതാണെങ്കില്‍, 
നിങ്ങളുടെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ നിങ്ങള്‍ അതിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കും. 


പണത്തിന്റെ യജമാനനാകാന്‍, നിങ്ങള്‍ അതിനെക്കാള്‍ മിടുക്കനായിരിക്കണം. 
അപ്പോള്‍ പണം പറഞ്ഞതുപോലെ ചെയ്യും. അത്‌ നിങ്ങളെ അനുസരിക്കും. അതിന്റെ 
അടിമയായിരിക്കുന്നതിനുപകരം, നിങ്ങള്‍ അതിന്റെ യജമാനനാകും. അതാണ്‌ 
സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി. 


9. നായകന്മാരെ തിരഞ്ഞെടുക്കുക: മിഥ്യയുടെ ശക്തി 


ഞാന്‍ ഒരു കുട്ടിയായിരുന്നപ്പോള്‍, വില്ലി മെയ്സ്‌, ഹാങ്ക്‌ ആരോണ്‍, യോഗി ബെറ 
എന്നിവരെ ഞാന്‍ വളരെയധികം പ്രശംസിച്ചു. അവര്‍ എന്റെ നായകന്മാരായിരുന്നു, 
അവരെപ്പോലെ ആകാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചു. ഞാന്‍ അവരുടെ ബേസ്‌ബോള്‍ 
കാര്‍ഡുകള്‍ അമൂല്യമായി കരുതി, അവരുടെ സ്ഥിതിവിവരക്കണക്കുകള്‍, 
ആര്‍ബിഐകള്‍, യുആര്‍എകള്‍, അവരുടെ ബാറ്റിംഗ്‌ ശരാശരി, അവര്‍ക്ക്‌ 
എത്രമാത്രം ശമ്പളം ലഭിച്ചു, മൈനര്‍ ലീഗുകളില്‍ നിന്ന്‌ എങ്ങനെ ഉയര്‍ന്നുവെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയാം. 


ഒരു പോലെ ഒമ്പത്‌-കാരനായ കുട്ടിയെ ഞാന്‍ ബാറ്റിംഗ്‌ മുന്നോട്ടുവന്നു അല്ലെങ്കില്‍ 
ആദ്യത്തെ അല്ലെങ്കില്‍ കാച്ചര്‍ കളിച്ചത്‌ ഞാന്‍ എന്നെ ആയിരുന്നു. ഞാന്‍ ഒരു 
പ്രശസ്ത ബേസ്‌ബോള്‍ കളിക്കാരനാണെന്ന്‌ നടിച്ചു. ഞങ്ങള്‍ പഠിക്കുന്ന ഏറ്റവും 
ശക്തമായ മാര്‍ഗ്ഗങ്ങളിലൊന്നാണിത്‌, മുതിര്‍ന്നവരായ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ പലപ്പോഴും അത്‌ 
നഷ്ടപ്പെടും. നമുക്ക്‌ നമ്മുടെ നായകന്മാരെ നഷ്ടപ്പെടും. 


ഇന്ന്‌, എന്റെ വീടിനടുത്ത്‌ കൊച്ചുകുട്ടികള്‍ ബാസ്‌കറ്റ്‌ബോള്‍ കളിക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ 
കാണുന്നു. കോടതിയില്‍ അവര്‍ ചെറിയ ജോണിയല്ല. അവര്‍ തങ്ങളുടെ പ്രിയപ്പെട്ട 
ബാസ്‌കറ്റ്‌ബോള്‍ നായകനായി അഭിനയിക്കുന്നു. നായകന്മാരെ പകര്‍ത്തുകയോ 
അനുകരിക്കുകയോ ചെയ്യുന്നത്‌ യഥാര്‍ത്ഥ പവര്‍ പഠനമാണ്‌. 


പ്രായമാകുന്തോറും എനിക്ക്‌ പുതിയ നായകന്മാരുണ്ട്‌. എനിക്ക്‌ ഗോള്‍ഫ്‌ 
ഹീറോകളുണ്ട്‌, അവരുടെ സ്വിംഗുകള്‍ ഞാന്‍ പകര്‍ത്തുകയും അവരെക്കുറിച്ച്‌ 
എനിക്ക്‌ കഴിയുന്നതെല്ലാം വായിക്കാന്‍ പരമാവധി ശ്രമിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. 


ഡൊണാള്‍ഡ്‌ ട്രംപ്‌, വാറന്‍ ബഫറ്റ്‌, പീറ്റര്‍ ലിഞ്ച്‌, ജോര്‍ജ്ജ്‌ സോറോസ്‌, ജിം 
റോജേഴ്സ്‌ തുടങ്ങിയ നായകന്മാരും എനിക്കുണ്ട്‌. എന്റെ ബാല്യകാല ബേസ്‌ബോള്‍ 
ഹീറോകളുടെ യുആര്‍എകളെയും ആര്‍ബിഐകളെയും എനിക്കറിയാവുന്നതുപോലെ 
അവരുടെ സ്ഥിതിവിവരക്കണക്കുകള്‍ എനിക്കറിയാം. വാറന്‍ ബഫെറ്റ്‌ 
നിക്ഷേപിക്കുന്ന കാര്യങ്ങള്‍ ഞാന്‍ പിന്തുടരുന്നു, മാര്‍ക്കറ്റിനെക്കുറിച്ചുള്ള 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ വീക്ഷണത്തെക്കുറിച്ചും അദ്ദേഹം ഓഹരികള്‍ എങ്ങനെ 
തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നു എന്നതിനെക്കുറിച്ചും എനിക്ക്‌ കഴിയുന്നതെന്തും ഞാന്‍ 
വായിക്കുന്നു. ഡൊണാള്‍ഡ്‌ ട്രംപിനെക്കുറിച്ച്‌ ഞാന്‍ വായിച്ചു, അദ്ദേഹം എങ്ങനെ 
ചര്‍ച്ചകള്‍ നടത്തുകയും ഇടപാടുകള്‍ നടത്തുകയും ചെയ്യുന്നുവെന്ന്‌ കണ്ടെത്താന്‍ 
ശ്രമിക്കുന്നു. 


ഞാന്‍ ബാറ്റ്‌ ചെയ്യാന്‍ പോകുമ്പോള്‍ ഞാനല്ലായിരുന്നതുപോലെ, ഞാന്‍ 
മാര്‍ക്കറ്റിലായിരിക്കുമ്പോള്‍ അല്ലെങ്കില്‍ ഞാന്‍ ഒരു കരാര്‍ ചര്‍ച്ച ചെയ്യുമ്പോള്‍, ഞാന്‍ 


ഞാന്‍ ഉപബോധമനസ്സോടെ ട്രംപിന്റെ ധീരതയോടെ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. അല്ലെങ്കില്‍ 
ഒരു ട്രെന്‍ഡ്‌ വിശകലനം ചെയ്യുമ്പോള്‍, വാറന്‍ ബഫെ ഇത്‌ ചെയ്യുന്നതുപോലെ ഞാന്‍ 
നോക്കുന്നു. ഹീറോകളുള്ളതിലൂടെ, അസംസ്കൃത പ്രതിഭയുടെ വമ്പിച്ച 
ഉറവിടത്തിലേക്ക്‌ ഞങ്ങള്‍ ടാപ്പുചെയ്യുന്നു. 


എന്നാല്‍ നായകന്മാര്‍ നമ്മെ പ്രചോദിപ്പിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ ചെയ്യുന്നു. 
വീരന്മാര്‍ കാര്യങ്ങള്‍ എളുപ്പമാക്കുന്നു. ഇത്‌ എളുപ്പമുള്ളതാക്കുന്നത്‌ 
അവരെപ്പോലെ ആകാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഞങ്ങളെ ബോധ്യപ്പെടുത്തുന്നു. 
“അവര്‍ക്ക്‌ അത്‌ ചെയ്യാന്‍ കഴിയുമെങ്കില്‍ എനിക്കും കഴിയും.” 


നിക്ഷേപം നടത്തുമ്പോള്‍, വളരെയധികം ആളുകള്‍ ഇത്‌ കഠിനമാക്കും. പകരം, 
അത്‌ എളുപ്പമാക്കുന്ന നായകന്മാരെ കണ്ടെത്തുക. 


10. പഠിപ്പിക്കുക, നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ലഭിക്കും: ദാനം ചെയ്യാനുള്ള ശക്തി 


എന്റെ രണ്ടു അച്ഛന്മാരും അധ്യാപകരായിരുന്നു. എന്റെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ 
ഞാന്‍ വഹിച്ച ഒരു പാഠം എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ പഠിപ്പിച്ചു: 
ജീവകാരുണ്യപ്രവര്‍ത്തനത്തിന്റെ അല്ലെങ്കില്‍ നല്‍കേണ്ടതിന്റെ ആവശ്യകത. 
എന്റെ വിദ്യാസമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ ധാരാളം സമയവും അറിവും നല്‍കി, പക്ഷേ 
ഒരിക്കലും പണം വിട്ടുകൊടുത്തില്ല. 


കുറച്ച്‌ അധിക പണം ഉള്ളപ്പോള്‍ നല്‍കാമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം സാധാരണയായി 
പറഞ്ഞിരുന്നു, എന്നാല്‍ തീര്‍ച്ചയായും അപൂര്‍വ്വമായി എന്തെങ്കിലും 
അധികമുണ്ടായിരുന്നു. 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ പണവും വിദ്യാഭ്യാസവും നല്‍കി. ദശാംശത്തില്‍ 
അദ്ദേഹം ഉറച്ചു വിശ്വസിച്ചു. “നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എന്തെങ്കിലും വേണമെങ്കില്‍ ആദ്യം 
നല്‍കണം,” അദ്ദേഹം എപ്പോഴും പറയും. പണക്കുറവുണ്ടായപ്പോള്‍, അദ്ദേഹം 
തന്റെ സഭയ്ക്കോ പ്രിയപ്പെട്ട ജീവകാരുണ്യ പ്രവര്‍ത്തനങ്ങള്‍ക്കോ പണം നല്‍കി. 


എനിക്ക്‌ ഒരൊറ്റ ആശയം നിങ്ങളുമായി വിടാന്‍ കഴിയുമെങ്കില്‍, അത്‌ ആ 
ആശയമാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഹ്രസ്വമോ ആവശ്യമോ തോന്നുമ്പോഴെല്ലാം 


എന്തെങ്കിലും, ആദ്യം നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആവശ്യമുള്ളത്‌ നല്‍കുക, അത്‌ ബക്കറ്റുകളില്‍ 
തിരികെ വരും. പണം, പുഞ്ചിരി, സ്നേഹം അല്ലെങ്കില്‍ സഹൃദം എന്നിവയ്ക്ക്‌ അത്‌ 
ശരിയാണ്‌. ഒരു വ്യക്തി ചെയ്യാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന അവസാന കാര്യമാണിതെന്ന്‌ 
എനിക്കറിയാം, പക്ഷേ ഇത്‌ എല്ലായ്‌പ്പോഴും എനിക്കായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു. 


പരസ്പരവിരുദ്ധത എന്ന തത്വം ശരിയാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ വിശ്വസിക്കുന്നു, എനിക്ക്‌ 
വേണ്ടത്‌ ഞാന്‍ നല്‍കുന്നു. എനിക്ക്‌ പണം വേണം, അതിനാല്‍ ഞാന്‍ പണം 
നല്‍കുന്നു, അത്‌ ഗുണിതങ്ങളായി തിരികെ വരുന്നു. എനിക്ക്‌ വില്‍പ്പന വേണം, 
അതിനാല്‍ മറ്റൊരാളെ എന്തെങ്കിലും വില്‍ക്കാന്‍ ഞാന്‍ സഹായിക്കുന്നു, വില്‍പ്പന 
എന്നിലേക്ക്‌ വരുന്നു. എനിക്ക്‌ കോണ്‍ടാക്റ്റുകള്‍ വേണം, മറ്റൊരാളെ 
കോണ്‍ടാക്റ്റുകള്‍ നേടാന്‍ ഞാന്‍ സഹായിക്കുന്നു. മാജിക്ക്‌ പോലെ, 
കോണ്‍ടാക്റ്റുകള്‍ എന്നിലേക്ക്‌ വരുന്നു. വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്കുമുമ്പ്‌ ഒരു വാക്ക്‌ ഞാന്‍ 
കേട്ടു: “ദൈവത്തെ സ്വീകരിക്കേണ്ട ആവശ്യമില്ല, പക്ഷേ മനുഷ്യര്‍ നല്‍കേണ്ടതുണ്ട്‌.” 


എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ പലപ്പോഴും പറയും, “ദരിദ്രര്‍ ധനികരെക്കാള്‍ 
അത്യാഗ്രഹികളാണ്‌.” ഒരു വ്യക്തി സമ്പന്നനാണെങ്കില്‍, ആ വ്യക്തി മറ്റുളളവര്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്ന എന്തെങ്കിലും നല്‍കുന്നുണ്ടെന്ന്‌ അദ്ദേഹം വിശദീകരിക്കും. എന്റെ 
ജീവിതത്തില്‍, എനിക്ക്‌ ആവശ്യക്കാരനോ പണക്കുറവോ സഹായക്കുറവോ 
അനുഭവപ്പെടുമ്പോഴെല്ലാം, ഞാന്‍ പുറത്തുപോയി അല്ലെങ്കില്‍ എന്റെ ഹൃദയത്തില്‍ 
ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചത്‌ കണ്ടെത്തി, ആദ്യം അത്‌ നല്‍കാന്‍ തീരുമാനിച്ചു. ഞാന്‍ 
നല്‍കിയപ്പോള്‍, അത്‌ എല്ലായ്പ്പോഴും തിരികെ വന്നു. 


തണുത്തതും തണുത്തുറഞ്ഞതുമായ രാത്രിയില്‍ വിറകുമായി കൈയ്യില്‍ ഇരിക്കുന്ന 
ആളുടെ കഥ ഇത്‌ എന്നെ ഓര്‍മ്മപ്പെടുത്തുന്നു. അവന്‍ കലം വയറുള്ള സ്റ്റ ove യില്‍ 
അലറുന്നു, “നിങ്ങള്‍ എനിക്ക്‌ കുറച്ച്‌ ചൂട്‌ തരുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ നിങ്ങളില്‍ കുറച്ച്‌ വിറകു 
വയ്ക്കും!” പണം, സ്നേഹം, സന്തോഷം, വില്‍പ്പന, കോണ്‍ടാക്റ്റുകള്‍ 
എന്നിവയെക്കുറിച്ച്‌ പറയുമ്പോള്‍, ആദ്യം ഓര്‍ക്കുക എന്നത്‌ ഓര്‍മ്മിക്കേണ്ടതാണ്‌. 


മിക്കപ്പോഴും എനിക്ക്‌ എന്താണ്‌ വേണ്ടതെന്ന്‌ ചിന്തിക്കുന്ന പ്രക്രിയ, മറ്റൊരാള്‍ക്ക്‌ 
അത്‌ എങ്ങനെ നല്‍കാം, OUNt ദാര്യത്തിന്റെ ഒരു ഒഴുക്ക്‌ സ്വതന്ത്രമാക്കുന്നു. 
ആളുകള്‍ എന്നെ നോക്കി പുഞ്ചിരിക്കുന്നില്ലെന്ന്‌ എനിക്ക്‌ തോന്നുമ്പോഴെല്ലാം ഞാന്‍ 
പുഞ്ചിരിച്ചുകൊണ്ട്‌ ഹലോ പറയാന്‍ തുടങ്ങും. മാജിക്ക്‌ പോലെ, അടുത്തതായി 
എനിക്കറിയാം ഞാന്‍ പുഞ്ചിരിക്കുന്ന ആളുകളാല്‍ ചുറ്റപ്പെട്ടിരിക്കുന്നു. നിങ്ങളുടെ 
ലോകം നിങ്ങളുടെ കണ്ണാടി മാത്രമാണെന്നത്‌ സത്യമാണ്‌. 


അതുകൊണ്ടാണ്‌ ഞാന്‍ പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌, നിങ്ങള്‍ സ്വീകരിക്കും. പഠിക്കാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നവരെ ഞാന്‍ എത്രത്തോളം പഠിപ്പിക്കുന്നുവോ അത്രയധികം ഞാന്‍ 
പഠിക്കുന്നുവെന്ന്‌ ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ പണത്തെക്കുറിച്ച്‌ 
അറിയണമെങ്കില്‍, അത്‌ മറ്റൊരാളെ പഠിപ്പിക്കുക. പുതിയ ആശയങ്ങളുടെയും 
മികച്ച വ്യതിയാനങ്ങളുടെയും ഒരു പ്രവാഹം വരും. 


ഞാന്‍ നല്‍കിയതും ഒന്നും തിരിച്ചെത്തിയിട്ടില്ലാത്തതുമായ സന്ദര്‍ഭങ്ങളുണ്ട്‌, 
അല്ലെങ്കില്‍ എനിക്ക്‌ ലഭിച്ചത്‌ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ചതല്ല. എന്നാല്‍ 
സൂക്ഷ്മപരിശോധനയിലും ആത്മാവന്വേഷണത്തിലും, ആ സന്ദര്‍ഭങ്ങളില്‍ 
സ്വീകരിക്കാന്‍ ഞാന്‍ പലപ്പോഴും നല്‍കുകയായിരുന്നു, നല്‍കുന്നത്‌ സ്വയം നല്‍കുന്ന 
സന്തോഷത്തിനായി നല്‍കുന്നതിനുപകരം. 


എന്റെ അച്ഛന്‍ അധ്യാപകരെ പഠിപ്പിച്ചു, അദ്ദേഹം ഒരു പ്രധാന അധ്യാപകനായി. 
എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും ചെറുപ്പക്കാരെ ബിസിനസ്സ്‌ ചെയ്യുന്ന രീതി 
പഠിപ്പിച്ചു. മുന്‍കാലാടിസ്ഥാനത്തില്‍, അവര്‍ക്കറിയാവുന്ന കാര്യങ്ങളോടുള്ള 
അവരുടെ Er ദാര്യമാണ്‌ അവരെ മിടുക്കരാക്കിയത്‌. നമ്മേക്കാള്‍ വളരെ മിടുക്കരായ 
ശക്തികള്‍ ഈ ലോകത്തുണ്ട്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സ്വന്തമായി അവിടെയെത്താന്‍ കഴിയും, 
എന്നാല്‍ നിലവിലുള്ള അധികാരങ്ങളുടെ സഹായത്തോടെ ഇത്‌ എളുപ്പമാണ്‌. 
നിങ്ങളുടെ പക്കലുള്ളത്‌ മാത്രം മാന്യമായിരിക്കണം. 


ഒന്‍പതാം അധ്യായം - ഇനിയും ആഗ്രഹിക്കുന്നുണ്ടോ? 
ചെയ്യേണ 
ചിലത്‌ 


ഇവിടെയ 
എന്‍റെ 10 ഘട്ടങ്ങളില്‍ ധാരാളം ആളുകള്‍ തൃപ്തരാകണമെന്നില്ല. 
പ്രവൃത്തികളേക്കാള്‍ തത്ത്വചിന്തകളായാണ്‌ അവര്‍ അവരെ കാണുന്നത്‌. തത്ത്വചിന്ത 
മനസ്സിലാക്കുന്നത്‌ പ്രവര്‍ത്തനത്തെ പോലെ തന്നെ പ്രധാനമാണെന്ന്‌ ഞാന്‍ 
കരുതുന്നു. ചിന്തിക്കുന്നതിനുപകരം ചെയ്യാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന ധാരാളം ആളുകള്‍ 
ഉണ്ട്‌, തുടര്‍ന്ന്‌ ചിന്തിക്കുന്നതും ചെയ്യാത്തതുമായ ആളുകളുണ്ട്‌. ഞാന്‍ രണ്ടും 
ആണെന്ന്‌ ഞാന്‍ പറയും. ഞാന്‍ പുതിയ ആശയങ്ങള്‍ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു, ഒപ്പം ഞാന്‍ 
പ്രവര്‍ത്തനത്തെ ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു. 


അതിനാല്‍ എങ്ങനെ ആരംഭിക്കണം എന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ചെയ്യേണ്ടവയുടെ ലിസ്റ്റ്‌ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നവര്‍ക്കായി , ഞാന്‍ ചെയ്യുന്ന ചില കാര്യങ്ങള്‍ ചുരുക്ക രൂപത്തില്‍ 
നിങ്ങളുമായി പങ്കിടും. 


YOU നിങ്ങള്‍ ചെയ്യുന്നത്‌ ചെയ്യുന്നത്‌ നിര്‍ത്തുക. മറ്റൊരു വിധത്തില്‍ പറഞ്ഞാല്‍, ഒരു 
ഇടവേള എടുത്ത്‌ എന്താണ്‌ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നതെന്നും എന്താണ്‌ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നില്ലെന്നും വിലയിരുത്തുക. ഭ്രാന്ത്‌ എന്നതിന്റെ നിര്‍വചനം ഒരേ കാര്യം 
തന്നെ വീണ്ടും വീണ്ടും ചെയ്യുകയും മറ്റൊരു ഫലം പ്രതീക്ഷിക്കുകയും ചെയ്യുന്നു. 
പ്രവര്‍ത്തിക്കാത്തത്‌ ചെയ്യുന്നത്‌ നിര്‍ത്തുക, പുതിയ എന്തെങ്കിലും തിരയുക. 


൦ പൂതിയ ആശയങ്ങള്‍ തിരയുക. പുതിയ നിക്ഷേപ ആശയങ്ങള്‍ക്കായി, ഞാന്‍ 
പുസ്തകശാലകളില്‍ പോയി വ്യത്യസ്തവും അതുല്യവുമായ വിഷയങ്ങളില്‍ 
പുസ്തകങ്ങള്‍ക്കായി തിരയുന്നു. ഞാന്‍ അവരെ ഫോര്‍മുലകള്‍ എന്ന്‌ വിളിക്കുന്നു. 
എനിക്ക്‌ ഒന്നും അറിയാത്ത ഫോര്‍മുലകളെക്കുറിച്ചുള്ള ഹ how- ടു പുസ്തകങ്ങള്‍ 
ഞാന്‍ വാങ്ങുന്നു . 


ഉദാഹരണത്തിന്‌, പുസ്തകശാലയില്‍ ജോയല്‍ മോസ്‌കോവിറ്റ്സിന്റെ 16 ശതമാനം 
പരിഹാരം എന്ന പുസ്തകം ഞാൻ കണ്ടെത്തി . ഞാന്‍ പുസ്തകം വാങ്ങി വായിച്ചു, 
അടുത്ത വ്യാഴാഴ്ച, പുസ്തകം പറഞ്ഞതുപോലെ ഞാൻ ചെയ്തു. മിക്ക ആളുകളും 
നടപടിയെടുക്കുന്നില്ല, അല്ലെങ്കില്‍ അവര്‍ പഠിക്കുന്ന പുതിയ ഫോര്‍മുലയില്‍ നിന്ന്‌ 
ആരെയെങ്കിലും സംസാരിക്കാന്‍ അവര്‍ അനുവദിക്കുന്നു. 16 ശതമാനം 
പ്രവര്‍ത്തിക്കാത്തത്‌ എന്തുകൊണ്ടാണെന്ന്‌ എന്റെ അയല്‍ക്കാരന്‍ എന്നോട്‌ പറഞ്ഞു. 
ഞാന്‍ അവന്റെ വാക്കു കേട്ടില്ല 


കാരണം അവന്‍ ഒരിക്കലും അത്‌ ചെയ്തിട്ടില്ല. 


YOU നിങ്ങള്‍ ചെയ്യാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നത്‌ ചെയ്ത BOING കണ്ടെത്തുക. അവരെ 
ഉച്ചഭക്ഷണത്തിന്‌ കൊണ്ടുപോയി വ്രാപാരത്തിന്റെ നുറുങ്ങുകളും തന്ത്രങ്ങളും 
ചോദിക്കുക. 16 ശതമാനം ടാക്‌സ്‌-ലൈന്‍ സര്‍ട്ടിഫിക്കറ്റുകളെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം, 
ഞാന്‍ കരണ്ടി ടാക്‌സ്‌ ഓഫീസില്‍ പോയി ആ ഓഫീസില്‍ ജോലി ചെയ്തിരുന്ന 
സര്‍ക്കാര്‍ ജീവനക്കാരനെ കണ്ടെത്തി. അവളും നികുതി അവകാശികളില്‍ നിക്ഷേപം 
നടത്തിയതായി ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി. ഉടനെ ഞാന്‍ അവളെ ഉച്ചഭക്ഷണത്തിന്‌ ക്ഷണിച്ചു. 
അവള്‍ക്കറിയാവുന്നതും അത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്യാമെന്നതും എന്നോട്‌ പറഞ്ഞതില്‍ 
അവള്‍ പുളകിതനായി. ഉച്ചഭക്ഷണത്തിന്‌ ശേഷം അവള്‍ എല്ലാം കാണിച്ച്‌ 
ഉച്ചതിരിഞ്ഞ്‌ ചെലവഴിച്ചു. അടുത്ത ദിവസം, അവളുടെ സഹായത്തോടെ രണ്ട്‌ മികച്ച 
പ്രോപ്പര്‍ട്ടികള്‍ ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി, അന്നുമുതല്‍ 16 ശതമാനം പലിശ നേടുന്നു. 
പുസ്തകം വായിക്കാന്‍ ഒരു ദിവസം, നടപടിയെടുക്കാന്‍ ഒരു ദിവസം, 


ഉച്ചഭക്ഷണത്തിന്‌ ഒരു മണിക്കൂര്‍, രണ്ട്‌ മികച്ച ഡീലുകൾ സ്വന്തമാക്കാന്‍ ഒരു ദിവസം 
എന്നിവ എടുത്തു. 


© ക്ലാന്ധുകള്‍, വായിക്കുക, പങ്കെടുക്കാന്‌ സെമിനാറുകള്‍ എടുക്കുക. പുതിയതും 
രസകരവുമായ ക്ലാസുകള്‍ക്കായി ഞാന്‍ പത്രങ്ങളും ഇന്റര്‍നെറ്റും തിരയുന്നു, 
അവയില്‍ പലതും സ or ജന്യമോ വിലകുറഞ്ഞതോ ആണ്‌. ഞാന്‍ പഠിക്കാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്ന വിലയേറിയ സെമിനാറുകളില്‍ പങ്കെടുക്കുകയും പണം നല്‍കുകയും 
ചെയ്യുന്നു. ഞാന്‍ സമ്പന്നനും ജോലി ആവശ്യമുള്ളതില്‍ നിന്ന്‌ മുക്തനുമാണ്‌. ഞാന്‍ 
എന്റെ പണം പാഴാക്കുന്നുവെന്ന്‌ പറഞ്ഞ ക്ലാസുകള്‍ എടുക്കാത്ത സുഹൃത്തുക്കളുണ്ട്‌, 
എന്നിട്ടും അവര്‍ ഇപ്പോഴും അതേ ജോലിയിലാണ്‌. 


© ഓഫറുകള്‍ ധാരാളം വരുത്തുക. എനിക്ക്‌ ഒരു റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ 
ആവശ്യമുള്ളപ്പോള്‍, ഞാന്‍ നിരവധി പ്രോപ്പര്‍ട്ടികള്‍ നോക്കുകയും 
സാധാരണയായി ഒരു ഓഫര്‍ എഴുതുകയും ചെയ്യുന്നു. ശരിയായ ഓഫര്‍ 
എന്താണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയില്ലെങ്കില്‍ ഞാനും ചെയ്യരുത്‌. അതാണ്‌ റിയല്‍ 
എസ്റ്റേറ്റ്‌ ഏജന്റിന്റെ ജോലി. അവര്‍ ഓഫറുകള്‍ നല്‍കുന്നു. ഞാന്‍ കഴിയുന്നത്ര 
ചെറിയ ജോലി ചെയ്യുന്നു. 


അപ്പാര്‍ട്ട്‌മെന്റ്‌ വീടുകള്‍ എങ്ങനെ വാങ്ങാമെന്ന്‌ ഞാന്‍ അവളെ കാണിക്കണമെന്ന്‌ 
ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ആഗ്രഹിച്ചു. അങ്ങനെ ഒരു ശനിയാഴ്ച അവളും അവളുടെ ഏജന്റും 
ഞാനും പോയി ആറ്‌ അപ്പാര്‍ട്ട്‌മെന്റ്‌ വീടുകള്‍ നോക്കി. നാലെണ്ണം 
നായ്ക്കളായിരുന്നു, എന്നാല്‍ രണ്ടെണ്ണം നല്ലതാണ്‌. ഞാന്‍ 


ആറിലും ഓഫറുകള്‍ എഴുതാന്‍ പറഞ്ഞു, ഉടമകള്‍ ആവശ്യപ്പെട്ടതിന്റെ പകുതി 
വാഗ്ദാനം ചെയ്യുന്നു. അവള്‍ക്കും ഏജന്റിനും ഏകദേശം ഹൃദയാഘാതം 
ഉണ്ടായിരുന്നു. ഇത്‌ പരുഷമാണെന്നും വില്‍പ്പനക്കാരെ വ്രണപ്പെടുത്തുമെന്നും അവര്‍ 
കരുതി, പക്ഷേ ഏജന്റ്‌ അത്ര കഠിനമായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെന്ന്‌ 
ഞാൻ കരുതുന്നില്ല. അതിനാല്‍ അവര്‍ ഒന്നും ചെയ്യാതെ ഒരു മികച്ച ഡീല്‍ തേടി. 


ഓഫറുകളൊന്നും നടത്തിയിട്ടില്ല, ആ വ്യക്തി ഇപ്പോഴും ശരിയായ വിലയ്ക്ക്‌ ശരിയായ 
ഡീലിനായി തിരയുന്നു. കൈകാര്യം ചെയ്യാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന ഒരു രണ്ടാം കക്ഷി 
ഉണ്ടാകുന്നതുവരെ ശരിയായ വില എന്താണെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയില്ല. മിക്ക 
വില്‍പ്പനക്കാരും വളരെയധികം ചോദിക്കുന്നു. ഒരു വില്‍പ്പനക്കാരന്‍ വിലയേക്കാള്‍ 
കുറവുള്ള വില ചോദിക്കുന്നത്‌ വളരെ അപൂര്‍വമാണ്‌. 


കഥയുടെ ധാര്‍മ്മികത: ഓഫറുകള്‍ നല്‍കുക. നിക്ഷേപകരല്ലാത്ത ആളുകള്‍ക്ക്‌ 
എന്തെങ്കിലും വില്‍ക്കാന്‍ ശ്രമിക്കുന്നത്‌ എന്താണെന്ന്‌ അറിയില്ല. മാസങ്ങളായി 
വില്‍ക്കാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിച്ച ഒരു റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ എനിക്കുണ്ട്‌. ഏതെങ്കിലും 
ഓഫറിനെ ഞാന്‍ സ്വാഗതം ചെയ്യുമായിരുന്നു. അവര്‍ക്ക്‌ എനിക്ക്‌ 10 പന്നികള്‍ 
വാഗ്ദാനം ചെയ്യാമായിരുന്നു, ഞാന്‍ സന്തോഷവതിയാകുമായിരുന്നു the ഓഫറിലല്ല, 
മറിച്ച്‌ ആരെങ്കിലും താല്‍പ്പര്യമുളളതുകൊണ്ടാണ്‌. പകരമായി ഒരു പന്നി ഫാമിനായി 
ഞാന്‍ എതിര്‍ക്കുമായിരുന്നു. എന്നാല്‍ ഗെയിം അങ്ങനെയാണ്‌ പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നത്‌. 
വാങ്ങുന്നതിനും വില്‍ക്കുന്നതിനുമുള്ള ഗെയിം രസകരമാണ്‌. അത്‌ മനസ്സില്‍ 
വയ്ക്കുക. ഇത്‌ രസകരവും ഒരു ഗെയിം മാത്രമാണ്‌. ഓഫറുകള്‍ നടത്തുക. 
ആരെങ്കിലും അതെ എന്ന്‌ പറഞ്ഞേക്കാം. 


എസ്‌കേപ്പ്‌ ക്ലോസുകള്‍ ഉപയോഗിച്ച്‌ ഞാന്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും ഓഫറുകള്‍ നല്‍കുന്നു. 
റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റില്‍, ഒരു ബിസിനസ്സ്‌ പങ്കാളിയുടെ അംഗീകാരം പോലുള്ള 
“വിഷയങ്ങള്‍ക്ക്‌ വിധേയമായ” ആകസ്മികതകള്‍ വിശദീകരിക്കുന്ന ഭാഷ 
ഉപയോഗിച്ച്‌ ഞാന്‍ ഒരു ഓഫര്‍ നടത്തുന്നു . ബിസിനസ്സ്‌ പങ്കാളി ആരാണെന്ന്‌ 
ഒരിക്കലും വ്യക്തമാക്കരുത്‌. എന്റെ പങ്കാളി എന്റെ പൂച്ചയാണെന്ന്‌ മിക്ക 


ആളുകള്‍ക്കും അറിയില്ല. അവര്‍ ഓഫര്‍ സ്വീകരിക്കുകയും എനിക്ക്‌ ഡീല്‍ 
ആവശ്യമില്ലെങ്കില്‍, ഞാന്‍ വീട്ടിലേക്ക്‌ വിളിച്ച്‌ എന്റെ പൂച്ചയോട്‌ സംസാരിക്കും. ഗെയിം 
എത്ര അസംബന്ധമായി ലളിതവും ലളിതവുമാണെന്ന്‌ വ്രക്തമാക്കുന്നതിനാണ്‌ ഞാന്‍ 
ഈ പരിഹാസ്യമായ പ്രസ്താവന നടത്തുന്നത്‌. അങ്ങനെ ധാരാളം ആളുകള്‍ 
ഉണ്ടാക്കുന്നു 


കാര്യങ്ങള്‍ വളരെ ബുദ്ധിമുട്ടുള്ളതും വളരെ ഗൌരവമായി എടുക്കുന്നതുമാണ്‌. 


ഒരു നല്ല ഡീല്‍, ശരിയായ ബിസിനസ്സ്‌, ശരിയായ ആളുകള്‍, ശരിയായ നിക്ഷേപകര്‍ 
അല്ലെങ്കില്‍ ഡേറ്റിംഗ്‌ പോലെയുള്ളവ കണ്ടെത്തുന്നു. നിങ്ങള്‍ മാര്‍ക്കറ്റില്‍ പോയി 
ധാരാളം ആളുകളുമായി സംസാരിക്കണം, ധാരാളം ഓഫറുകള്‍, എതിര്‍ ഓഫറുകള്‍, 
ചര്‍ച്ചുകള്‍, നിരസിക്കല്‍, അംഗീകരിക്കുക. വീട്ടില്‍ ഇരുന്ന്‌ ഫോണ്‍ റിംഗ്‌ 
ചെയ്യുന്നതുവരെ കാത്തിരിക്കുന്ന അവിവാഹിതരെ എനിക്കറിയാം, പക്ഷേ അത്‌ 
സൂപ്പര്‍മാര്‍ക്കറ്റുകള്‍ മാത്രമാണെങ്കിലും വിപണിയില്‍ പോകുന്നതാണ്‌ നല്ലത്‌. 
തിരയുക, ഓഫര്‍ ചെയ്യുക, നിരസിക്കുക, ചര്‍ച്ച ചെയ്യുക, സ്വീകരിക്കുക 
എന്നിവയെല്ലാം ജീവിതത്തിലെ മിക്കവാറും എല്ലാറ്റിന്റെയും പ്രക്രിയയുടെ 
ഭാഗങ്ങളാണ്‌. 


൦ ആ, നടക്കാ൯ 10 മിനിറ്റ്‌ ഒരു മാസം ഒരിക്കല്‍ ഒരു പ്രദേശം OONWAL എന്റെ മികച്ച 
റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ നിക്ഷേപങ്ങളില്‍ ചിലത്‌ ഇത്‌ ചെയ്യുന്നതായി ഞാന്‍ കണ്ടെത്തി. ഞാന്‍ 
ഒരു വര്‍ഷത്തേക്ക്‌ ഒരു പ്രത്യേക അയല്‍പക്കത്തെ ജോഗ്‌ ചെയ്ത്‌ മാറ്റത്തിനായി 
നോക്കും. ഒരു ഇടപാടില്‍ ലാഭമുണ്ടാകാന്‍, രണ്ട്‌ ഘടകങ്ങള്‍ ഉണ്ടായിരിക്കണം: ഒരു 
വിലപേശലും മാറ്റവും. ധാരാളം വിലപേശലുകള്‍ ഉണ്ട്‌, പക്ഷേ ഇത്‌ ഒരു വിലപേശലിനെ 
ലാഭകരമായ അവസരമാക്കി മാറ്റുന്നു. അതിനാല്‍ ഞാന്‍ ജോഗ്‌ ചെയ്യുമ്പോള്‍, ഞാന്‍ 
നിക്ഷേപിക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന ഒരു അയല്‍പക്കത്തെ ഞാന്‍ ജോഗ്‌ ചെയ്യുന്നു. 
ആവര്‍ത്തനമാണ്‌ ചെറിയ വ്യത്യാസങ്ങള്‍ ശ്രദ്ധിക്കാന്‍ എന്നെ പ്രേരിപ്പിക്കുന്നത്‌. 
റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ അടയാളങ്ങള്‍ വളരെക്കാലമായി ഞാന്‍ ശ്രദ്ധിക്കുന്നു. ഇതിനര്‍ത്ഥം 
വില്‍പ്പനക്കാരന്‍ കൈകാര്യം ചെയ്യാന്‍ കൂടുതല്‍ സമ്മതിച്ചേക്കാം. ട്രക്കുകള്‍ 
അകത്തേയ്ക്കോ പുറത്തേയ്ക്കോ നീക്കുന്നത്‌ ഞാന്‍ നിരീക്ഷിക്കുന്നു. ഞാന്‍ 
നിര്‍ത്തി ഡ്രൈവര്‍മാരുമായി സംസാരിക്കുന്നു. ഞാന്‍ പോസ്റ്റല്‍ കാരിയറുകളുമായി 
സംസാരിക്കുന്നു. ഒരു പ്രദേശത്തെക്കുറിച്ച്‌ അവര്‍ എത്രമാത്രം വിവരങ്ങള്‍ നേടുന്നു 
എന്നത്‌ അതിശയകരമാണ്‌. ഞാന്‍ ഒരു മോശം പ്രദേശം കണ്ടെത്തി, പ്രത്യേകിച്ചും 
വാര്‍ത്ത എല്ലാവരേയും ഭയപ്പെടുത്തുന്ന ഒരു മേഖല. ചില കാര്യങ്ങള്‍ മികച്ചതായി 
മാറുന്നതിന്റെ സൂചനകള്‍ക്കായി കാത്തിരിക്കുന്ന ഒരു വര്‍ഷത്തേക്ക്‌ ഞാന്‍ ഇത്‌ 
ഓടിക്കുന്നു. ഞാന്‍ ചില്ലറ വില്‍പ്പനക്കാരുമായി, പ്രത്യേകിച്ച്‌ പുതിയവരുമായി 
സംസാരിക്കുന്നു, അവര്‍ എന്തിനാണ്‌ നീങ്ങുന്നതെന്ന്‌ കണ്ടെത്തുന്നു. ഇതിന്‌ 
മാസത്തില്‍ കുറച്ച്‌ മിനിറ്റ്‌ മാത്രമേ എടുക്കൂ, വ്യായാമം ചെയ്യുക, അല്ലെങ്കില്‍ 
സ്റ്റോറിലേക്ക്‌ പോകുക തുടങ്ങിയ മറ്റെന്തെങ്കിലും ചെയ്യുമ്പോള്‍ ഞാന്‍ അത്‌ 
ചെയ്യുന്നു. 


© എല്ലാ വിപണികളിലും കാന്തപുരം വാങ്ങുക. ഉപയോക്താക്കള്‍ എല്ലായ്പ്പോഴും 
ദരിദ്രരായിരിക്കും. സൂപ്പര്‍മാര്‍ക്കറ്റിന്‌ ഒരു വില്‍പ്പനയുള്ളപ്പോള്‍, ടോയ്ലറ്റ്‌ പേപ്പറില്‍ 
പറയുക, ഉപഭോക്താവ്‌ ഓടിച്ചെന്ന്‌ സംഭരിക്കുന്നു. ഭവന നിര്‍മ്മാണത്തിനോ സ്റ്റോക്ക്‌ 
മാര്‍ക്കറ്റിനോ ഒരു വില്‍പ്പന നടക്കുമ്പോള്‍, മിക്കപ്പോഴും ക്രാഷ്‌ അല്ലെങ്കില്‍ തിരുത്തല്‍ 
എന്ന്‌ വിളിക്കുമ്പോള്‍, അതേ ഉപഭോക്താവ്‌ പലപ്പോഴും അതില്‍ നിന്ന്‌ ഓടിപ്പോകുന്നു. 
സൂപ്പര്‍മാര്‍ക്കറ്റുകള്‍ അതിന്റെ വില ഉയര്‍ത്തുമ്പോള്‍, ഉപഭോക്തൃ മറ്റെവിടെയെങ്കിലും 
ഷോപ്പുചെയ്യുന്നു. ഭവന നിര്‍മ്മാണമോ ഓഹരിവിപണിയോ അവയുടെ വില 
ഉയര്‍ത്തുമ്പോള്‍, അതേ ഉപഭോക്താവ്‌ പലപ്പോഴും തിരക്കിട്ട്‌ വാങ്ങാന്‍ തുടങ്ങുന്നു. 
എല്ലായ്പ്പോഴും ഓര്‍മ്മിക്കുക: ലാഭം വാങ്ങലിലാണ്‌, വില്‍പ്പനയിലല്ല. 


© ശരിയായ സ്ഥലങ്ങളില്‍്‌ നോക്കുക. ഒരു അയല്‍ക്കാരന്‍ ഒരു ലക്ഷം ഡോളറിന്‌ ഒരു 
കോണ്ടോമിനിയം വാങ്ങി. തൊട്ടടുത്തുള്ള സമാനമായ ആദ്യവാദം ഞാന്‍ $ 50,000 ന്‌ 
വാങ്ങി. വില ഉയരാന്‍ കാത്തിരിക്കുകയാണെന്ന്‌ അദ്ദേഹം എന്നോട്‌ പറഞ്ഞു. ലാഭം 
ലഭിക്കുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ വാങ്ങുമ്പോഴാണ്‌, നിങ്ങള്‍ വില്‍ക്കുമ്പോഴല്ല എന്ന്‌ ഞാന്‍ 
അദ്ദേഹത്തോട്‌ പറഞ്ഞു. സ്വന്തമായി ഒരു സ്വത്തും ഇല്ലാത്ത ഒരു റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ 
ബ്രോക്കറുമായി അയാള്‍ ഷോപ്പിംഗ്‌ നടത്തി. മുന്‍കൂട്ടിപ്പറയല്‍ ലേലത്തില്‍ ഞാന്‍ 
ഷോപ്പ്‌ ചെയ്തു. ഇത്‌ എങ്ങനെ ചെയ്യാമെന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള ഒരു ക്ലാസിന്‌ ഞാന്‍ $ 
500 നല്‍കി. 


ഒരു റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ നിക്ഷേപ ക്ലാസിന്‌ 500 ഡോളര്‍ വളരെ ചെലവേറിയതാണെന്ന്‌ 
എന്റെ അയല്‍ക്കാരന്‍ കരുതി. പണമോ സമയമോ താങ്ങാനാവില്ലെന്ന്‌ അദ്ദേഹം 
പറഞ്ഞു. അതിനാല്‍ വില ഉയരാന്‍ അദ്ദേഹം കാത്തിരിക്കുന്നു. 


© ആദ്യം വാങ്ങാന്‌ ആഗ്രഹിക്കുന്ന ജനം നോക്കുക. വില്‍ക്കാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന 
ഒരാളെ തിരയുക. ഒരു സുഹൃത്ത്‌ ഒരു നിശ്ചിത സ്ഥലം തേടുകയായിരുന്നു. അവന്റെ 
പക്കല്‍ പണമുണ്ടായിരുന്നുവെങ്കിലും സമയമില്ലായിരുന്നു. എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ വാങ്ങാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നതിനേക്കാള്‍ വലിയ ഒരു വലിയ സ്ഥലം ഞാൻ കണ്ടെത്തി, അതിനെ 
ഒരു ഓപ്ഷനുമായി ബന്ധിപ്പിച്ച്‌, എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ എന്ന്‌ വിളിച്ചു, അതില്‍ ഒരു ഭാഗം 
വേണമെന്ന്‌ അദ്ദേഹം പറഞ്ഞു. അതിനാല്‍ ഞാന്‍ ആ കഷണം അവന്‍ വിറ്റ്‌ സ്ഥലം 
വാങ്ങി. ശേഷിക്കുന്ന ഭൂമി ഞാന്‍ സ free ജന്യമായി സൂക്ഷിച്ചു. കഥയുടെ ധാര്‍മ്മികത: 
പൈ വാങ്ങുക, കഷണങ്ങളായി മുറിക്കുക. മിക്ക ആളുകളും അവര്‍ക്ക്‌ 
താങ്ങാനാവുന്നവക്കായി തിരയുന്നു, അതിനാല്‍ അവ വളരെ ചെറുതായി 
കാണപ്പെടുന്നു. അവര്‍ പൈയുടെ ഒരു ഭാഗം മാത്രമേ വാങ്ങുന്നുള്ളൂ, അതിനാല്‍ 
കുറഞ്ഞ തുകയ്ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം നല്‍കുന്നത്‌ അവസാനിക്കുന്നു. ചെറിയ 
ചിന്തകര്‍ക്ക്‌ അത്‌ ലഭിക്കുന്നില്ല 


വലിയ ഇടവേളകള്‍. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ സമ്പന്നനാകണമെങ്കില്‍, വലുതായി ചിന്തിക്കുക. 


© വല്യ ചിന്തിക്കുക. ചില്ലറ വ്യാപാരികള്‍ വോളിയം ഡിസ്ക ട ണ്ട്‌ നല്‍കുന്നത്‌ 
ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു, കാരണം മിക്ക ബിസിനസ്സ്‌ ആളുകളും വലിയ ചിലവുകാരെ 
ഇഷ്ടപ്പെടുന്നു. അതിനാല്‍ നിങ്ങള്‍ ചെറുതാണെങ്കിലും നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എല്ലായ്പ്പോഴും 
വലുതായി ചിന്തിക്കാനാകും. എന്റെ കമ്പനി കമ്പ്യൂട്ടറുകളുടെ വിപണിയില്‍ 
ആയിരുന്നപ്പോള്‍, ഞാന്‍ നിരവധി ചങ്ങാതിമാരെ വിളിച്ച്‌ അവരും വാങ്ങാന്‍ 
തയ്യാറാണോ എന്ന്‌ ചോദിച്ചു. ഞങ്ങള്‍ പിന്നീട്‌ വിവിധ ഡീലര്‍മാരുടെ അടുത്ത്‌ ചെന്ന്‌ 
ധാരാളം ചര്‍ച്ചകള്‍ നടത്തി. ഞാന്‍ സ്റ്റോക്കുകളിലും ഇതുതന്നെ ചെയ്തു. ചെറിയ 
ആളുകള്‍ ചെറുതായി കരുതുന്നു, കാരണം അവര്‍ ചെറുതായി കരുതുന്നു, ഒറ്റയ്ക്ക്‌ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നു, അല്ലെങ്കില്‍ എല്ലാം പ്രവര്‍ത്തിക്കരുത്‌. 


© ചരിത്രത്തില്‍ നിന്ന്‌ അറിയുക. സ്റ്റോക്ക്‌ എക്സ്ചേഞ്ചിലെ എല്ലാ വന്‍കിട 
കമ്പനികളും ചെറിയ കമ്പനികളായി ആരംഭിച്ചു. അറുപതുകളില്‍ എല്ലാം 
നഷ്ടപ്പെടുന്നതുവരെ കേണല്‍ സാണ്ടേഴ്‌സ്‌ സമ്പന്നനായിരുന്നില്ല. 30 വയസ്സിനു 
മുമ്പ്‌ ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും ധനികരില്‍ ഒരാളായിരുന്നു ബില്‍ ഗേറ്റ്സ്‌. 


© പ്രവര്‍ത്തനം എല്ലായ്പ്പോഴും നിഷ്ക്ിയത്വത്തെ മറികടക്കുന്നു. 


ഇവ ഞാന്‍ ചെയ്ത ചില കാര്യങ്ങള്‍ മാത്രമാണ്‌, അവസരങ്ങള്‍ 
തിരിച്ചറിയുന്നതിനായി തുടരുക. പ്രധാന വാക്കുകള്‍ “ചെയ്തു”, “ചെയ്യുക” 
എന്നിവയാണ്‌. പുസ്തകത്തിലുടനീളം പലതവണ ആവര്‍ത്തിച്ചതുപോലെ, 
സാമ്പത്തിക പ്രതിഫലം ലഭിക്കുന്നതിന്‌ മുമ്പ്‌ നിങ്ങള്‍ നടപടിയെടുക്കണം. ഇപ്പോള്‍ 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുക! 


അന്തിമ ചിന്തകള്‍ 
ചില അന്തിമ ചിന്തകള്‍ നിങ്ങളുമായി പങ്കിടാന്‍ ഞാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നു. 


ഞാന്‍ ഈ പുസ്തകം എഴുതിയതിന്റെ പ്രധാന കാരണവും 2000 മുതല്‍ ഇത്‌ ബെസ്റ്റ്‌ 
സെല്ലറായി തുടരുന്നതിന്റെ കാരണവും, ജീവിതത്തിലെ പൊതുവായ പല പ്രശ്‌നങ്ങളും 
പരിഹരിക്കുന്നതിന്‌ വര്‍ദ്ധിച്ച സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി എങ്ങനെ 
ഉപയോഗിക്കാമെന്നതിനെക്കുറിച്ചുള്ള ഉള്‍ക്കാഴ്ചകള്‍ പങ്കുവയ്ക്കുക 
എന്നതായിരുന്നു. സാമ്പത്തിക പരിശീലനമില്ലാതെ, നാമെല്ലാവരും ജീവിതത്തിലൂടെ 
കടന്നുപോകുന്നതിന്‌ സാധാരണ ഫോര്‍മുലകള്‍ ഉപയോഗിക്കുന്നു: കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്യുക, സംരക്ഷിക്കുക, കടം വാങ്ങുക, അമിതമായ നികുതി അടയ്ക്കുക. ഇന്ന്‌, 
എന്നത്തേക്കാളും മികച്ച വിവരങ്ങള്‍ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ആവശ്യമാണ്‌. 


ഇന്ന്‌ നിരവധി യുവകുടുംബങ്ങള്‍ അഭിമുഖീകരിക്കുന്ന ഒരു സാമ്പത്തിക 
പ്രശ്നത്തിന്റെ ഉദാഹരണമായി ഞാന്‍ ഇനിപ്പറയുന്ന സ്റ്റോറി ഉപയോഗിക്കുന്നു. 
നിങ്ങളുടെ കുട്ടികള്‍ക്ക്‌ ഒരു നല്ല വിദ്യാഭ്യാസം നല്‍കുകയും നിങ്ങളുടെ സ്വന്തം 
വിരമിക്കലിനായി നല്‍കുകയും ചെയ്യുന്നതെങ്ങനെ? കഠിനാധ്വാനത്തിനുപകരം 
സാമ്പത്തിക ബുദ്ധി ഉപയോഗിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. 


എന്റെ ഒരു സുഹൃത്ത്‌ തന്റെ നാല്‍ കുട്ടികളുടെ കോളേജ്‌ വിദ്യാഭ്യാസത്തിനായി പണം 
ലാഭിക്കുന്നത്‌ എത്രത്തോളം ബുദ്ധിമുട്ടാണെന്ന്‌ ഒരു ദിവസം 
പിടിമുറുക്കുകയായിരുന്നു. ഓരോ മാസവും 300 ഡോളര്‍ ഒരു കോളേജ്‌ ഫണ്ടിലേക്ക്‌ 
മാറ്റിവയ്ക്കുകയായിരുന്നു അദ്ദേഹം, ഇതുവരെ ശേഖരിച്ചത്‌ ഏകദേശം 12,000 
ഡോളര്‍ മാത്രമാണ്‌. തന്റെ മൂത്ത കുട്ടിക്ക്‌ ആറു വയസ്സുള്ളതിനാല്‍ കോളേജിനായി 
ലാഭിക്കാന്‍ ഏകദേശം 12 വര്‍ഷം കൂടി. 


അക്കാലത്ത്‌, ഫീനിക്സിലെ റിയല്‍ എസ്റേറ്റ്‌ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ ഭയങ്കരമായിരുന്നു. ആളുകള്‍ 
വീടുകള്‍ നല്‍കുകയായിരുന്നു. കോളേജ്‌ ഫണ്ടിലെ കുറച്ച്‌ പണവുമായി ഒരു വീട്‌ 
വാങ്ങണമെന്ന്‌ ഞാന്‍ എന്റെ സുഹൃത്തിനോട്‌ നിര്‍ദ്ദേശിച്ചു. ഈ ആശയം 
അദ്ദേഹത്തെ കരതുകപ്പെടുത്തി, ഞങ്ങള്‍ സാധ്യത ചര്‍ച്ചചെയ്യാന്‍ തുടങ്ങി. 
അമിതമായി നീട്ടിയതിനാല്‍ മറ്റൊരു വീട്‌ വാങ്ങാന്‍ ബാങ്കില്‍ ക്രെഡിറ്റ്‌ 
ഇല്ലെന്നായിരുന്നു അദ്ദേഹത്തിന്റെ പ്രധാന ആശങ്ക . ബാങ്കിലൂടെയല്ലാതെ ഒരു 
സ്വത്തിന്‌ ധനസഹായം നല്‍കാൻ മറ്റ്‌ മാര്‍ഗങ്ങളുണ്ടെന്ന്‌ ഞാന്‍ അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഉറപ്പ്‌ 
നല്‍കി. 


ഞങ്ങളുടെ എല്ലാ മാനദണ്ഡങ്ങള്‍ക്കും അനുയോജ്യമായ ഒരു വീട്‌ ഞങ്ങള്‍ 
രണ്ടാഴ്ചത്തേക്ക്‌ അന്വേഷിച്ചു. തിരഞ്ഞെടുക്കാന്‍ ധാരാളം കാര്യങ്ങള്‍ ഉള്ളതിനാല്‍ 
ഷോപ്പിംഗ്‌ രസകരമായിരുന്നു. അവസാനമായി, ഒരു പ്രധാന പരിസരത്ത്‌ ഞങ്ങള്‍ 
മൂന്ന്‌ കിടപ്പുമുറി, രണ്ട്‌ കുളി വീട്‌ കണ്ടെത്തി. അവനും കുടുംബവും 
കാലിഫോര്‍ണിയയിലേക്ക്‌ മാറുന്നതിനാല്‍ മറ്റൊരു ജോലി കാത്തിരുന്നതിനാല്‍ 
ഉടമയെ വിലകുറച്ച്‌ ആ ദിവസം വില്‍ക്കേണ്ടതുണ്ടായിരുന്നു. ഉടമയ്ക്ക്‌ 2,000 102,000 
വേണം, പക്ഷേ ഞങ്ങള്‍ വാഗ്ദാനം ചെയ്തത്‌ 79,000 ഡോളര്‍ മാത്രമാണ്‌. അദ്ദേഹം 
ഉടന്‍ തന്നെ അത്‌ എടുത്ത്‌ 10 ശതമാനം കുറഞ്ഞ പണമടച്ച്‌ വായ്പ തിരിച്ചെടുക്കാന്‍ 
സമ്മതിച്ചു. എന്റെ എല്ലാ സുഹൃത്തും വരേണ്ടത്‌, 900 7,900 ആയിരുന്നു. ഉടമ മാറിയ 
ഉടന്‍, എന്റെ സുഹൃത്ത്‌ വീട്‌ വാടകയ്ക്ക്‌ വെച്ചു. മോര്‍ട്ട്ഗേജ്‌ ഉള്‍പ്പെടെ എല്ലാ 
ചെലവുകളും അടച്ച ശേഷം, ഓരോ മാസവും 125 ഡോളര്‍ പോക്കറ്റില്‍ ഇട്ടു. 


12 വര്‍ഷത്തേക്ക്‌ വീട്‌ സൂക്ഷിക്കുക, ഓരോ മാസവും 125 ഡോളര്‍ അധികമായി 
പ്രിന്‍സിപ്പലിന്‌ നല്‍കിക്കൊണ്ട്‌ മോര്‍ട്ട്ഗേജ്‌ വേഗത്തില്‍ അടയ്ക്കാന്‍ 
അനുവദിക്കുക എന്നതായിരുന്നു അദ്ദേഹത്തിന്റെ പദ്ധതി. 12 വര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍, 
പണയത്തിന്റെ വലിയൊരു ഭാഗം അടയ്ക്കുമെന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ കണ്ടെത്തി, ആദ്യത്തെ 


കുട്ടി കോളേജില്‍ പോകുമ്പോഴേക്കും അയാള്‍ക്ക്‌ ഒരു മാസം 800 ഡോളര്‍ ക്ലിയര്‍ 
ചെയ്യാം. മൂല്യത്തെ വിലമതിച്ചിരുന്നെങ്കില്‍ അയാള്‍ക്ക്‌ വീട്‌ വില്‍ക്കാനും കഴിയും. 


മൂന്ന്‌ വര്‍ഷത്തിന്‌ ശേഷം, ഫീനിക്സില്‍ റിയല്‍ എസ്റ്റേറ്റ്‌ മാര്‍ക്കറ്റ്‌ വളരെയധികം 
മെച്ചപ്പെട്ടു, അതേ വീടിന്‌ 156,000 ഡോളര്‍ വാഗ്ദാനം ചെയ്തു. വീണ്ടും, അദ്ദേഹം 
എന്നോട്‌ ചോദിച്ചു ഞാന്‍ എന്താണ്‌ ചിന്തിക്കുന്നതെന്ന്‌. 1031 നികുതി ഒഴിവാക്കിയ 
എക്സ്ചേഞ്ച്‌ ഉപയോഗിച്ച്‌ അദ്ദേഹം അത്‌ വില്‍ക്കാന്‍ ഞാന്‍ ഉപദേശിച്ചു . 


പെട്ടെന്ന്‌, അദ്ദേഹത്തിന്‌ പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ ഏകദേശം 80,000 ഡോളര്‍ 
ഉണ്ടായിരുന്നു. ടെക്സസിലെ ഓസ്റ്റിനിലെ മറ്റൊരു സുഹൃത്തിനെ ഞാന്‍ വിളിച്ചു, 
ഈ നികുതി ഒഴിവാക്കിയ മൂലധന നേട്ടം ഒരു മിനി സ്റ്റോറേജ്‌ സ into കര്യത്തിലേക്ക്‌ 
മാറ്റി. മൂന്നുമാസത്തിനുള്ളില്‍, പ്രതിമാസം 1,000 ഡോളറില്‍ താഴെയുള്ള 
ചെക്കുകള്‍ സ്വീകരിക്കാന്‍ തുടങ്ങി, അത്‌ കോളേജ്‌ ഫണ്ടിലേക്ക്‌ തിരികെ ഒഴിച്ചു. 


കുറച്ച്‌ വര്‍ഷങ്ങള്‍ക്ക്‌ ശേഷം, മിനി വെയര്‍ഹ house സ്‌ വിറ്റു, വില്‍പ്പനയിലൂടെ ലഭിച്ച 
വരുമാനമായി ഏകദേശം 330,000 ഡോളറിന്‌ ഒരു ചെക്ക്‌ ലഭിച്ചു. അദ്ദേഹം ആ 
ഫണ്ടുകള്‍ ഒരു പുതിയ പ്രോജക്റ്റിലേക്ക്‌ ചുരുക്കി, അത്‌ ഇപ്പോള്‍ പ്രതിമാസം 3,000 
ഡോളറില്‍ കൂടുതല്‍ വരുമാനം നേടുന്നു, വീണ്ടും കോളേജ്‌ ഫണ്ടിലേക്ക്‌. തന്റെ 
ലക്ഷ്യം എളുപ്പത്തില്‍ കൈവരിക്കുമെന്ന്‌ അദ്ദേഹത്തിന്‌ ഇപ്പോള്‍ വളരെ 
ആത്മവിശ്വാസമുണ്ട്‌. 


ആരംഭിക്കാന്‍ 7,900 പണ്ടും കുറച്ച്‌ സാമ്പത്തിക ബുദ്ധിയും മാത്രമേ എടുത്തുള്ളൂ. 
അവന്റെ കുട്ടികള്‍ക്ക്‌ അവര്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്ന വിദ്യാഭ്യാസം താങ്ങാന്‍ കഴിയും, 
തുടര്‍ന്ന്‌ അദ്ദേഹം തന്റെ നിയമപരമായ സ്ഥാപനത്തില്‍ പൊതിഞ്ഞ അടിസ്ഥാന 
സ്വത്ത്‌ വിരമിക്കലിനായി ഉപയോഗിക്കും. ഈ വിജയകരമായ നിക്ഷേപ 
തന്ത്രത്തിന്റെ ഫലമായി, അദ്ദേഹത്തിന്‌ നേരത്തെ വിരമിക്കാന്‍ കഴിയും. 


ഈ പുസ്തകം വായിച്ചതിന്‌ നന്ദി. നിങ്ങള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിക്കാന്‍ പണത്തിന്റെ 
ശക്തി ഉപയോഗപ്പെടുത്തുന്നതിന്‌ ഇത്‌ ചില ഉള്‍ക്കാഴ്ചകള്‍ നല്‍കിയിട്ടുണ്ടെന്ന്‌ 
ഞാൻ പ്രതീക്ഷിക്കുന്നു. ഇന്ന്‌, അതിജീവിക്കാന്‍ നമുക്ക്‌ കൂടുതല്‍ സാമ്പത്തിക 
ബുദ്ധി ആവശ്യമാണ്‌. “പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ പണം ആവശ്യമാണ്‌” എന്ന ആശയം 
സാമ്പത്തികമായി അശാസ്ത്രീയരായ ആളുകളുടെ ചിന്തയാണ്‌. അവര്‍ 
ബുദ്ധിമാനല്ലെന്ന്‌ ഇതിനര്‍ത്ഥമില്ല. പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള ശാസ്ത്രം അവര്‍ 


പഠിച്ചിട്ടില്ല. 


പണം ഒരു ആശയം മാത്രമാണ്‌. നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ പണം വേണമെങ്കില്‍, നിങ്ങളുടെ 
ചിന്ത മാറ്റുക. സ്വയം നിര്‍മ്മിച്ച ഓരോ വ്യക്തിയും ഒരു ആശയം ഉപയോഗിച്ച്‌ 
ചെറുതായി ആരംഭിക്കുകയും പിന്നീട്‌ അതിനെ വലിയ കാര്യമായി മാറ്റുകയും 
ചെയ്യുന്നു. നിക്ഷേപത്തിനും ഇത്‌ ബാധകമാണ്‌. അത്‌ ആരംഭിച്ച്‌ വലിയ ഒന്നായി 
വളര്‍ത്താന്‍ കുറച്ച്‌ ഡോളര്‍ മാത്രമേ എടുക്കൂ. വലിയ ഇടപാടിനെ പിന്തുടര്‍ന്ന്‌, 
അല്ലെങ്കില്‍ ഒരു വലിയ ഇടപാടില്‍ ഏര്‍പ്പെടാന്‍ ധാരാളം പണം സ്വരൂപിക്കാന്‍ 
ശ്രമിക്കുന്ന നിരവധി ആളുകളെ ഞാൻ കണ്ടുമുട്ടുന്നു, പക്ഷേ എന്നെ 
സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം അത്‌ വിഡ്‌ ish ടിത്തമാണ്‌. അപരിഷ്‌കൃത നിക്ഷേപകര്‍ 
അവരുടെ വലിയ നെസ്റ്റ്‌ മുട്ടയെ ഒരു ഇടപാടില്‍ ഇടുന്നതും അതില്‍ ഭൂരിഭാഗവും 
വേഗത്തില്‍ നഷ്ടപ്പെടുന്നതും ഞാന്‍ പലപ്പോഴും കണ്ടിട്ടുണ്ട്‌. അവര്‍ നല്ല 
തൊഴിലാളികളായിരിക്കാം, പക്ഷേ അവര്‍ നല്ല നിക്ഷേപകരായിരുന്നില്ല. 


വിദ്യാഭ്യാസത്തെക്കുറിച്ചുള്ള പണവും വിവേകവും പ്രധാനമാണ്‌. നേരത്തെ 
ആരംഭിക്കുക. ഒരു പുസ്തകം വാങ്ങുക. ഒരു സെമിനാറിലേക്ക്‌ പോകുക. 
പരിശീലിക്കുക. ചെറുതായി ആരംഭിക്കുക. ആറുവര്‍ഷത്തിനുള്ളില്‍ 5,000 ഡോളര്‍ 
പണമിടപാട്‌ ഒരു ദശലക്ഷം ഡോളര്‍ ആസ്തിയാക്കി മാറ്റി. പക്ഷെ ഞാന്‍ ഒരു 


കുട്ടിയായി പഠിക്കാന്‍ തുടങ്ങി. പഠിക്കാന്‍ ഞാന്‍ നിങ്ങളെ പ്രോത്സാഹിപ്പിക്കുന്നു, 
കാരണം അത്‌ അത്ര ബുദ്ധിമുട്ടുള്ള കാര്യമല്ല. വാസ്തവത്തില്‍, നിങ്ങള്‍ക്കത്‌ 
ലഭിച്ചുകഴിഞ്ഞാല്‍ അത്‌ വളരെ എളുപ്പമാണ്‌. 


ഞാന്‍ എന്റെ സന്ദേശം വ്യക്തമാക്കിയെന്ന്‌ ഞാന്‍ കരുതുന്നു. നിങ്ങളുടെ 
തലയിലുള്ളത്‌ നിങ്ങളുടെ കൈയിലുള്ളത്‌ നിര്‍ണ്ണയിക്കുന്നു. പണം ഒരു ആശയം 
മാത്രമാണ്‌. തിങ്ക്‌ ആന്‍ഡ്‌ ഗ്രോ റിച്ച്‌ എന്ന മഹത്തായ പുസ്തകമുണ്ട്‌ . ശീര്‍ഷകം 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്ത്‌ സമ്പന്നനല്ല. പണം നിങ്ങള്‍ക്കായി കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യാന്‍ 
പഠിക്കുക, നിങ്ങളുടെ ജീവിതം എളുപ്പവും സന്തോഷകരവുമായിരിക്കും. ഇന്ന്‌, ഇത്‌ 
സുരക്ഷിതമായി കളിക്കരുത്‌. ഇത്‌ മികച്ച രീതിയില്‍ പ്ലേ ചെയ്യുക. 


മൂന്ന്‌ വരുമാനം 
അക്ക ing ണ്ടിംഗ്‌ ലോകത്ത്‌, മൂന്ന്‌ വ്യത്യസ്ത തരം വരുമാനങ്ങളുണ്ട്‌. 


1. സാധാരണ നേടിയത്‌ 
2. പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ 
3, നിഷ്‌ക്രിയം 


എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ എന്നോട്‌ പറഞ്ഞു, “സ്‌കൂളില്‍ പോകുക, നല്ല ഗ്രേഡുകള്‍ 
നേടുക, സുരക്ഷിതമായ സുരക്ഷിതമായ ജോലി കണ്ടെത്തുക”, സമ്പാദിച്ച 
വരുമാനത്തിനായി ഞാന്‍ ജോലി ചെയ്യാന്‍ അദ്ദേഹം ശുപാര്‍ശ ചെയ്യുകയായിരുന്നു. 
എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ പറഞ്ഞപ്പോള്‍, “ധനികന്‍ പണത്തിനായി 
പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നില്ല. അവര്‍ക്ക്‌ അവരുടെ പണത്തിന്റെ ജോലിയുണ്ട്‌, "അദ്ദേഹം 
നിഷ്ക്രിയ വരുമാനത്തെക്കുറിച്ചും പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ വരുമാനത്തെക്കുറിച്ചും 
സംസാരിക്കുകയായിരുന്നു. നിഷ്ക്രിയ വരുമാനം, മിക്ക കേസുകളിലും, 
യഥാര്‍ത്ഥത്തില്‍ നിന്നുളള വരുമാനമാണ്‌ 


എസ്റേറ്റ്‌ നിക്ഷേപം. പോര്ട്ട്ഫോളിയൊ വരുമാനം സ്റ്റോക്കുകളും ബോണ്ടുകളും 
പോലുള്ള പേപ്പര്‍ ആസ്തികളില്‍ നിന്നുള്ള വരുമാനമാണ്‌. പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ 
വരുമാനം വരുമാനമല്ല, ബില്‍ ഗേറ്റ്സിനെ ലോകത്തിലെ ഏറ്റവും ധനികനാക്കുന്നു. 


സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പറയാറുണ്ടായിരുന്നു, “സമ്പന്നനാകാനുള്ള പ്രധാന കാര്യം, 
സമ്പാദിച്ച വരുമാനം നിഷ്ക്രിയ വരുമാനത്തിലേക്കോ പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ 
വരുമാനത്തിലേക്കോ വേഗത്തില്‍ പരിവര്‍ത്തനം ചെയ്യാനുള്ള കഴിവാണ്‌.” അദ്ദേഹം 
പറയും, “നികുതി വരുമാനമാണ്‌ ഏറ്റവും കൂടുതല്‍. നിഷ്ക്രിയ വരുമാനമാണ്‌ ഏറ്റവും 
കുറഞ്ഞ നികുതി ഈടാക്കുന്ന വരുമാനം. നിങ്ങളുടെ പണം നിങ്ങള്‍ക്കായി 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യാന്‍ ആഗ്രഹിക്കുന്നതിന്റെ മറ്റൊരു കാരണം അതാണ്‌. നിങ്ങളുടെ 
പണം കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുന്ന വരുമാനത്തേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ നിങ്ങള്‍ കഠിനാധ്വാനം 
ചെയ്യുന്ന വരുമാനത്തിന്‌ സര്‍ക്കാര്‍ നികുതി ചുമത്തുന്നു. ” 


എന്റെ രണ്ടാമത്തെ പുസ്തകമായ റിച്ച്‌ ഡാഥഡ്ധിന്റെ കാഷ്ണ്ഥോ ക്വാറ്ഥ൯റ്ൻയില്‍ 
ബിസിനസ്സ്‌ ലോകത്തെ സൃഷ്ടിക്കുന്ന നാല്‌ വ്യത്യസ്ത തരം ആളുകളെ ഞാന്‍ 
വിശദീകരിക്കുന്നു. ഇ (എംപ്ലോയി), എസ്‌ (സ്വയംതൊഴില്‍), ബി (ബിസിനസ്‌ ഉടമ), 
ഞാന്‍ (നിക്ഷേപകന്‍) എന്നിവരാണ്‌. മിക്ക ആളുകളും ഒരു ഇ അല്ലെങ്കില്‍ എസ്‌ 
ആകാന്‍ പഠിക്കാന്‍ സ്‌കൂളില്‍ പോകുന്നു . ഈ നാല്‌ തരങ്ങളുടെയും പ്രധാന 
വ്യത്യാസങ്ങളെക്കുറിച്ചും ആളുകള്‍ക്ക്‌ അവരുടെ ക്വാഡ്രന്റ്‌ എങ്ങനെ 
മാറ്റാമെന്നതിനെക്കുറിച്ചും കാഷ്ഹ്ഥോ ക്വാന്രനറ്‌ എഴുതിയിട്ടുണ്ട്‌. വാസ്തവത്തില്‍, 
ഞങ്ങളുടെ മിക്ക ഉല്‍പ്പന്നങ്ങളും ബി, ഐ ക്വാഡ്രന്റുകളിലെ ആളുകള്‍ക്കായി 
സൃഷ്ടിച്ചതാണ്‌. 


ല്‍ മുടക്കുന്ന റിച്ച്‌ അച്ഛന്റെ ഗൈഡ്‌, റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ പരമ്പരയില്‍ പുസ്തകം നമ്പര്‍ മൂന്നു 
ഞാന്‍ നിഷ്കിയമായ പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയൊ വരുമാനത്തിന്‌ നേടിയ വരുമാനം 
പരിവര്‍ത്തനം പ്രാധാന്യം കൂടുതല്‍ വിശദാംശങ്ങള്‍ പോയി. സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ 
പറയാറുണ്ടായിരുന്നു, “ഒരു യഥാര്‍ത്ഥ നിക്ഷേപകന്‍ ചെയ്യുന്നത്‌ സമ്പാദിച്ച 
വരുമാനത്തെ നിഷ്ക്രിയവും പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ വരുമാനവുമാക്കി മാറ്റുക 
എന്നതാണ്‌. നിങ്ങള്‍ എന്താണ്‌ ചെയ്യുന്നതെന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ക്കറിയാമെങ്കില്‍, നിക്ഷേപം 
അപകടകരമല്ല. ഇത്‌ സാമാന്യബുദ്ധി മാത്രമാണ്‌. ” 


സാമ്പത്തിക സ്വാതന്ത്രത്തിന്റെ താക്കോല്‍ 

സമ്പാദിച്ച വരുമാനം നിഷ്ക്രിയവും / അല്ലെങ്കില്‍ പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ വരുമാനവുമാക്കി 
മാറ്റാനുള്ള ഒരു വ്യക്തിയുടെ കഴിവാണ്‌ സാമ്പത്തിക സ്വാതന്ത്ര്രത്തിന്റെയും വലിയ 
സമ്പത്തിന്റെയും താക്കോല്‍. എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ മൈക്കിനെയും എന്നെയും 
ഈ വൈദഗ്ദ്ധ്യം പഠിപ്പിക്കാന്‍ ധാരാളം സമയം ചെലവഴിച്ചു. ഈ കഴിവാണ്‌ എന്റെ 
ഭാര്യ കിമ്മും ഞാനും സാമ്പത്തികമായി സ്വതന്ത്രരാകാന്‍ കാരണം, ഇനി ഒരിക്കലും 
ജോലി ചെയ്യേണ്ടതില്ല. ഞങ്ങള്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നതിനാല്‍ ഞങ്ങള്‍ ജോലി 
ചെയ്യുന്നത്‌ തുടരുന്നു. നിഷ്ക്രിയ വരുമാനത്തിനായി ഇന്ന്‌ ഞങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരു റിയല്‍ 
എസ്റേറ്റ്‌ നിക്ഷേപ കമ്പനി ഉണ്ട്‌, കൂടാതെ സ്വകാര്യ പ്ലെയ്സ്മെന്റുകളിലും 
പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ വരുമാനത്തിനായുള്ള പ്രാരംഭ പബ്ലിക്‌ ഓഫറുകളിലും 
പങ്കെടുക്കുന്നു. 


പുസ്തകങ്ങളും ഗെയിമുകളും സൃഷ്ടിക്കുന്നതിനും പ്രസിദ്ധീകരിക്കുന്നതിനും 
തുടരുന്നതിനായി ഒരു സാമ്പത്തിക-വിദ്യാഭ്യാസ കമ്പനി കെട്ടിപ്പടുക്കുന്നതിനായി 
ഞങ്ങള്‍ വീണ്ടും ജോലിയിലേക്ക്‌ പോയി . ഞങ്ങളുടെ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ എന്നെ 
പഠിപ്പിച്ച അതേ കഴിവുകള്‍, സമ്പാദിച്ച വരുമാനം നിഷ്ക്രിയവും പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ 
വരുമാനവുമാക്കി മാറ്റുന്നതിനുള്ള കഴിവുകള്‍ എന്നിവ പഠിപ്പിക്കുന്നതിനാണ്‌ 
ഞങ്ങളുടെ എല്ലാ വിദ്യാഭ്യാസ ഉല്‍പ്പന്നങ്ങളും സൃഷ്ടിച്ചിരിക്കുന്നത്‌. 


ഞങ്ങള്‍ സ്യഷ്ടിക്കുന്ന ഗെയിമുകള്‍ പ്രധാനമാണ്‌ കാരണം അവ പഠിപ്പിക്കാന്‍ 
കഴിയാത്തവയെ പഠിപ്പിക്കുന്നു. ഉദാഹരണത്തിന്‌, ഒരു പുസ്തകം മാത്രം 
വായിച്ചുകൊണ്ട്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഒരിക്കലും സൈക്കിള്‍ ഓടിക്കാന്‍ പഠിക്കാനാവില്ല. 
നമ്മുടെ ചശ്ഫ്ലാവ്ർമുതിര്‍ന്നവര്‍ക്കും വേണ്ടി ഗെയിംസ്‌ കുട്ടികള്‍ക്കുള്ള 
.വൈകിയാലും ഗെയിം കര്മ്മോന്മുഖരല്ലാത്ത പോര്ട്ട്ഫോളിയൊ വരുമാനത്തിന്‌ 
നേടിയ വരുമാനം പരിവര്‍ത്തനം അടിസ്ഥാന നിക്ഷേപം കഴിവുകളും 
പഠിപ്പിയ്ക്കേണ്ടതാണെന്നു കളിക്കാര്‍ രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്തിരിക്കുന്നത്‌. അക്ക ing 
ണ്ടിംഗ്‌, സാമ്പത്തിക സാക്ഷരത എന്നിവയുടെ തത്വങ്ങളും അവര്‍ പഠിപ്പിക്കുന്നു. ഈ 
കഴിവുകളെല്ലാം ഒരേസമയം ആളുകളെ പഠിപ്പിക്കുന്ന ലോകത്തിലെ ഏക വിദ്യാഭ്യാസ 
ഉല്‍പ്പന്നങ്ങളാണ്‌ ഈ ഗെയിമുകള്‍. 


കാഷഘ്‌ഫ്റോ 101 ന്റെ നൂതന പതിപ്പാണ്‌ കാഷ്‌ഫ്റോ 202 , ഇത്‌ കളിക്കുന്നതിന്‌ മുമ്പ്‌ 101 
ല്‍ നിന്നുളള ഗെയിം ബോര്‍ഡും 101 നെക്കുറിച്ച്‌ പൂര്‍ണ്ണമായ ധാരണയും 
ആവശ്യമാണ്‌. കുട്ടികള്‍ക്കായി) CASHFLOW 101 , CASHFLOW എന്നിവ അടിസ്ഥാന 
നിക്ഷേപത്തിന്റെ തത്വങ്ങള്‍ പഠിപ്പിക്കുന്നു. കാഷ്‌ഫ്കോ 202 


സാങ്കേതിക നിക്ഷേപത്തിന്റെ തത്വങ്ങള്‍ പഠിപ്പിക്കുന്നു. ഹ്രസ്വ നിക്ഷേപം, കോള്‍ 
ഓപ്ഷനുകള്‍, പുട്ട്‌ ഓപ്ഷനുകള്‍, സ്ട്രെഡില്‍സ്‌ എന്നിവ പോലുള്ള നൂതന ട്രേഡിംഗ്‌ 
ടെക്നിക്കുകള്‍ സാങ്കേതിക നിക്ഷേപത്തില്‍ ഉള്‍പ്പെടുന്നു. ഈ നൂതന സാങ്കേതിക 
വിദ്യകള്‍ മനസിലാക്കുന്ന ഒരു വ്യക്തിക്ക്‌ മാർക്കറ്റ്‌ ഉയരുമ്പോഴും മാര്‍ക്കറ്റ്‌ 
ഇറങ്ങുമ്പോഴും പണം സമ്പാദിക്കാന്‍ കഴിയും. എന്റെ ധനികനായ അച്ഛന്‍ 
പറയുന്നതുപോലെ, “ഒരു യഥാര്‍ത്ഥ നിക്ഷേപകന്‍ ഒരു അപ്പ്‌ മാർക്കറ്റിലും ഡ down 
ണ്‍ മാര്‍ക്കറ്റിലും പണം സമ്പാദിക്കുന്നു. അതുകൊണ്ടാണ്‌ അവര്‍ വളരെയധികം 


പണം സമ്പാദിക്കുന്നത്‌. ” അവര്‍ കൂടുതല്‍ പണം സമ്പാദിക്കാനുള്ള ഒരു കാരണം 
അവര്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ ആത്മവിശ്വാസം ഉള്ളതുകൊണ്ടാണ്‌ . സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ 
പറയും, “അവര്‍ക്ക്‌ കൂടുതല്‍ ആത്മവിശ്വാസമുണ്ട്‌, കാരണം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന ഭയം 
കുറവാണ്‌.” മറ്റൊരു വിധത്തില്‍ പറഞ്ഞാല്‍, ശരാശരി നിക്ഷേപകന്‍ അത്ര പണം 
സമ്പാദിക്കുന്നില്ല കാരണം പണം നഷ്ടപ്പെടുമെന്ന്‌ അവര്‍ ഭയപ്പെടുന്നു. നഷ്ടത്തില്‍ 
നിന്ന്‌ എങ്ങനെ സ്വയം പരിരക്ഷിക്കാമെന്ന്‌ ശരാശരി നിക്ഷേപകന്‍ അറിയില്ല, 
അതാണ്‌ കാഷ്‌ഫ്കോ 202 പഠിപ്പിക്കുന്നത്‌. 


പ്രൊഫഷണല്‍ നിക്ഷേപകരാകാന്‍ formal ദ്യോഗികമായി പരിശീലനം 
ലഭിക്കാത്തതിനാല്‍ നിക്ഷേപം അപകടകരമാണെന്ന്‌ ശരാശരി നിക്ഷേപകര്‍ 
കരുതുന്നു. അമേരിക്കയിലെ ഏറ്റവും ധനികനായ നിക്ഷേപകനായ വാറന്‍ ബഫെറ്റ്‌ 
പറയുന്നതുപോലെ, “നിങ്ങള്‍ ചെയ്യുന്നതെന്തെന്ന്‌ അറിയാത്തതാണ്‌ 
അപകടസാധ്യത.” ആളുകള്‍ ആസ്വദിക്കുമ്പോള്‍ അടിസ്ഥാന നിക്ഷേപത്തിന്‍റെയും 
സാങ്കേതിക നിക്ഷേപത്തിന്‍റെയും ലളിതമായ അടിസ്ഥാനകാര്യങ്ങള്‍ എന്റെ 
ബോര്‍ഡ്‌ ഗെയിമുകള്‍ പഠിപ്പിക്കുന്നു. 


“നിങ്ങളുടെ വിദ്യാഭ്യാസ ഗെയിമുകള്‍ ചെലവേറിയതാണ്‌” എന്ന്‌ ആരെങ്കിലും 
പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ ഇടയ്ക്കിടെ കേള്‍ക്കാറുണ്ട്‌, ഇത്‌ ROI, നിക്ഷേപത്തിന്റെ വരുമാനം, 
അല്ലെങ്കില്‍ നല്‍കിയ വിലയ്ക്ക്‌ നല്‍കിയ മൂല്യം എന്നിവ ചോദ്യം ചെയ്യുന്നു. ഞാന്‍ 
തലയാട്ടി മറുപടി പറഞ്ഞു, “അതെ, അവ വിലയേറിയതാകാം, പ്രത്യേകിച്ചും വിനോദ 
ബോര്‍ഡ്‌ ഗെയിമുകളുമായി താരതമ്യപ്പെടുത്തുമ്പോള്‍. എന്നാല്‍ എന്റെ ഗെയിമുകള്‍ 
ഒരു കോളേജ്‌ വിദ്യാഭ്യാസം പോലെ ചെലവേറിയതല്ല, സമ്പാദിച്ച വരുമാനത്തിനായി 
നിങ്ങളുടെ ജീവിതകാലം മുഴുവന്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുക, അമിത നികുതി 
അടയ്ക്കുക, തുടര്‍ന്ന്‌ നിക്ഷേപ മാര്‍ക്കറ്റുകളില്‍ നിങ്ങളുടെ എല്ലാ പണവും 
നഷ്ടപ്പെടുമോ എന്ന ഭയത്തിലാണ്‌ ജീവിക്കുന്നത്‌. ” 


വിലയെക്കുറിച്ച്‌ നിശബ്ദമായി ആരെങ്കിലും നടക്കുമ്പോള്‍, എന്റെ സമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്‍ പറയുന്നത്‌ ഞാന്‍ കേള്‍ക്കുന്നു, “നിങ്ങള്‍ സമ്പന്നനാകാന്‍ 
ആഗ്രഹിക്കുന്നുവെങ്കില്‍, ഏതുതരം വരുമാനത്തിനായി കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യണം, 
എങ്ങനെ സൂക്ഷിക്കണം, നഷ്ടത്തില്‍ നിന്ന്‌ എങ്ങനെ സംരക്ഷിക്കാം എന്ന്‌ നിങ്ങള്‍ 
അറിഞ്ഞിരിക്കണം. അതാണ്‌ വലിയ സമ്പത്തിന്റെ താക്കോല്‍. ” സമ്പന്നനായ 
അച്ഛന്‍ ഇങ്ങനെ പറയും, “ഈ മൂന്ന്‌ വരുമാനത്തിലെ വ്യത്യാസങ്ങള്‍ നിങ്ങള്‍ 
മനസിലാക്കിയിട്ടില്ലെങ്കില്‍, ആ വരുമാനം എങ്ങനെ നേടാം, എങ്ങനെ സംരക്ഷിക്കാം 
എന്നതിനെക്കുറിച്ചുളള കഴിവുകള്‍ പഠിക്കുന്നില്ലെങ്കില്‍, നിങ്ങള്‍ നിങ്ങളുടെ 
ജീവിതത്തെ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ കഴിയുന്നതിനേക്കാള്‍ കുറവാണ്‌ സമ്പാദിക്കുകയും നിങ്ങള്‍ 
ചെയ്യേണ്ടതിനേക്കാള്‍ കൂടുതല്‍ കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യുകയും ചെയ്യും . ” 


എന്റെ പാവം അച്ഛന്‍ കരുതിയത്‌ ഒരു നല്ല വിദ്യാഭ്യാസം, നല്ല ജോലി, വര്‍ഷങ്ങളുടെ 
കഠിനാധ്വാനം എന്നിവയൊക്കെ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വിജയിക്കേണ്ടതുണ്ട്‌. എന്റെ സമ്പന്നനായ 
അച്ഛനും നല്ല വിദ്യാഭ്യാസം പ്രധാനമാണെന്ന്‌ കരുതി. മൂന്ന്‌ വരുമാനത്തിലെ 
വ്യത്യാസങ്ങളും ഏതുതരം വരുമാനത്തിനായി കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യണമെന്നതും 
മൈക്കും എനിക്കും അറിയാമെന്നതും അദ്ദേഹത്തെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം 
പ്രധാനമായിരുന്നു. അദ്ദേഹത്തെ സംബന്ധിച്ചിടത്തോളം അത്‌ അടിസ്ഥാന 
സാമ്പത്തിക വിദ്യാഭ്യാസമായിരുന്നു. മൂന്ന്‌ വരുമാനത്തിലെ വ്യത്യാസങ്ങള്‍ 
അറിയുന്നതും വ്യത്യസ്ത വരുമാനം എങ്ങനെ നേടാമെന്നതിന്റെ നിക്ഷേപ വൈദഗ്ദ്ധ്യം 
പഠിക്കുന്നതും വലിയ സമ്പത്ത്‌ നേടാനും സാമ്പത്തിക സ്വാതന്ത്ര്രം നേടാനും ശ്രമിക്കുന്ന 
ഏതൊരാള്‍ക്കും അടിസ്ഥാന വിദ്യാഭ്യാസമാണ്‌ - ഒരു പ്രത്യേകതരം സ്വാതന്ത്ര്യം കുറച്ച്‌ 
പേർക്ക്‌ മാത്രമേ അറിയൂ. സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ ഒന്നാം നമ്പര്‍ പാഠത്തില്‍ 
പറയുന്നതുപോലെ, “ധനികന്‍ പണത്തിനായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്നില്ല. അവര്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ 
കഠിനാധ്വാനം ചെയ്യാമെന്ന്‌ അവര്‍ക്കറിയാം. ” റിച്ച്‌ ഡാഡി പറഞ്ഞു, “സമ്പാദിച്ച 


വരുമാനം നിങ്ങള്‍ ജോലി ചെയ്യുന്ന പണമാണ്‌, നിഷ്ക്രിയവും പോര്‍ട്ട്‌ഫോളിയോ 
വരുമാനവും നിങ്ങള്‍ക്കായി പ്രവര്‍ത്തിക്കുന്ന പണമാണ്‌.” ചെറിയ വ്യത്യാസം 
അറിയുന്നത്‌ എന്റെ ജീവിതത്തില്‍ പ്രധാനമാണ്‌. അല്ലെങ്കില്‍, റോബര്‍ട്ട്‌ ഫ്രോസ്റ്റ്‌ തന്റെ 
കവിത അവസാനിപ്പിക്കുമ്പോള്‍, “അത്‌ എല്ലാ മാറ്റങ്ങളും വരുത്തി.” 


നടപടി എടുക്കുക! 

നിങ്ങള്‍ക്കെല്ലാവര്‍ക്കും രണ്ട്‌ മികച്ച സമ്മാനങ്ങള്‍ നല്‍കി: നിങ്ങളുടെ മനസ്സും 
സമയവും. രണ്ടും ഉപയോഗിച്ച്‌ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഇഷ്ടമുള്ളത്‌ ചെയ്യേണ്ടത്‌ നിങ്ങളാണ്‌. 
നിങ്ങളുടെ കൈയില്‍ പ്രവേശിക്കുന്ന ഓരോ ഡോളര്‍ ബില്ലിലും, നിങ്ങള്‍ക്കും 
നിങ്ങള്‍ക്കും മാത്രം 


നിങ്ങളുടെ വിധി നിര്‍ണ്ണയിക്കാനുള്ള ശക്തി. അത്‌ വിഡ്‌ ly ടിത്തമായി 
ചെലവഴിക്കുക, നിങ്ങള്‍ ദരിദ്രരായിരിക്കാന്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുക. ബാധ്യതകള്‍ക്കായി 
ഇത്‌ ചെലവഴിക്കുക, നിങ്ങള്‍ മധ്യവര്‍ഗത്തില്‍ ചേരുക. ഇത്‌ നിങ്ങളുടെ മനസ്സില്‍ 
നിക്ഷേപിച്ച്‌ സ്വത്തുക്കള്‍ എങ്ങനെ നേടാമെന്ന്‌ മനസിലാക്കുക, നിങ്ങള്‍ സമ്പത്തും 
നിങ്ങളുടെ ലക്ഷ്യമായും നിങ്ങളുടെ ഭാവിയായും തിരഞ്ഞെടുക്കും. ചോയിസ്‌ 
നിങ്ങളുടേതാണ്‌, നിങ്ങളുടേത്‌ മാത്രം. ഓരോ ഡോളറുമായും എല്ലാ ദിവസവും, 
നിങ്ങള്‍ ധനികനോ ദരിദ്രനോ മധ്യവര്‍ഗമോ ആകാന്‍ തീരുമാനിക്കുന്നു. 


ഈ അറിവ്‌ നിങ്ങളുടെ കുട്ടികളുമായി പങ്കിടാന്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുക, കാത്തിരിക്കുന്ന 
ലോകത്തിനായി അവരെ തയ്യാറാക്കാന്‍ നിങ്ങള്‍ തിരഞ്ഞെടുക്കുന്നു. മറ്റാരും 
ചെയ്യില്ല. 

നിങ്ങള്‍ക്കും നിങ്ങളുടെ മക്കളുടെയും ഭാവി നിര്‍ണ്ണയിക്കുന്നത്‌ നിങ്ങള്‍ ഇന്ന്‌ 
ചെയ്യുന്ന തിരഞ്ഞെടുപ്പുകളിലൂടെയാണ്‌, നാളെയല്ല. 


ജീവിതം എന്ന ഈ മഹത്തായ ദാനത്തിലൂടെ നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ വലിയ സമ്പത്തും 
സന്തോഷവും നേരുന്നു. 


- റോബര്‍ട്ട്‌ കിയോസ്സാക്കി 


രചയിതാവിനെക്കുറിച്ച്‌ - റോബര്‍ട്ട്‌ 
കിയോസാക്കി 
വിദ്യാഭ്യാസ സംരംഭകനും, സ്രഷ്ടാവ്‌ . വൈകിയാലും ബോര്‍ഡ്‌ ഗെയിം, 
സാമ്പത്തിക സ്ഥാപക വിദ്യാഭ്യാസ അധിഷ്ഠിത റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ കമ്പനിയുടെ 
സ്രഷ്ടാവ്‌ ന്യൂയോരിക്ക്‌ ടൈംസ്‌ ബെസ്ത്തെല്ലെര്സ്‌ റിച്ച്‌ എന്ന ഗുഡാലോചന: 
മണി 8 പുതിയ നിയമങ്ങള്‍ ആന്‍ഡ്‌ റിച്ച്‌ റ്ധാഡ്‌ മോശം ഡാഡ്‌ 


റോബര്‍ട്ട്‌ കിയൊസകി മികച്ച രചയിതാവ്‌ അറിയപ്പെടുന്നു റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ മോശം 
ഡാഡ്‌ അതായത്‌ എല്ലാ # 1 സ്വകാര്യ ധനകാര്യ പുസ്തകം സമയം-ഏത്‌ ചോദ്യം മാറ്റി 


വഴി പതിനായിരക്കണക്കിന്‌ ലോകമെമ്പാടുമുള്ള ദശലക്ഷക്കണക്കിന്‌ ജനങ്ങളെ 
പണം ചിന്തിക്കുക. റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ ശീര്‍ഷകങ്ങള്‍ 2001-2008 മുതല്‍ മാത്രം നീിൽസണ്‍ 
ബുക്ക്‌സ്കാന്‍ ലിസ്റ്റിന്റെ ലൈഫ്‌-ടു-ഡേറ്റ്‌ വില്‍പ്പനയിലെ മികച്ച പത്ത്‌ സ്ഥാനങ്ങളില്‍ 
നാലെണ്ണം ഉള്‍ക്കൊള്ളുന്നു . ലാറി കിംഗ്‌ ലൈവ്‌; ഓപ്ര, ദി ഡോക്ടര്‍മാര്‍, ബ്ലൂംബെര്‍ഗ്‌ 
ഇന്റര്‍നാഷണല്‍ ടെലിവിഷന്‍, സിഎന്‍എന്‍ തുടങ്ങിയ ഷോകളില്‍ റോബര്‍ട്ടിനെ 
അവതരിപ്പിച്ചു . 


പരമ്പരാഗത വിവേകത്തിന്‌ വിരുദ്ധമായ പണത്തെയും നിക്ഷേപത്തെയും കുറിച്ചുള്ള 
കാഴ്ചപ്പാടുകളിലൂടെ, റോബര്‍ട്ട്‌ നേരായ സംസാരം, അപ്രസക്തത, ധൈര്യം 
എന്നിവയ്ക്ക്‌ പ്രശസ്തി നേടി. അദ്ദേഹത്തിന്റെ കാഴ്ചപ്പാട്‌ (ആ പഴയ ഉപദേശം - ഒരു 
നല്ല ജോലി നേടുക, പണം ലാഭിക്കുക, കടത്തില്‍ നിന്ന്‌ കരകയറുക, 
ദീര്‍ഘകാലത്തേക്ക്‌ നിക്ഷേപിക്കുക, വൈവിധ്യവത്കരിക്കുക - കാലഹരണപ്പെട്ട 
ഉപദേശം) സ്ഥിതിഗതികളെ വെല്ലുവിളിക്കുന്നു. “നിങ്ങളുടെ വീട്‌ ഒരു സ്വത്തല്ല” എന്ന 
അദ്ദേഹത്തിന്റെ വാദം വിവാദത്തിന്‌ കാരണമായിട്ടുണ്ട്‌, പക്ഷേ നമ്മുടെ 
സമ്പദ്വ്യവസ്ഥയുടെ നിലവിലെ സാമ്പത്തിക പ്രതിസന്ധിയില്‍ ഇത്‌ കൃത്യമാണെന്ന്‌ 
തെളിയിക്കപ്പെട്ടിട്ടുണ്ട്‌. 


Vv 


2006-ല്‍, റോബര്‍ട്ട്‌ അപ്പ്‌ ഡൊണാള്‍ഡ്‌ ലളിത മായി വരെ ഹാക്കാര്മാരുടെ 
ചൊ- സ്രഷ്ടാവ്‌ നാം നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ റിച്ച്‌ എന്ന്‌ ആഗ്രഹിക്കുന്നു എന്തുകൊണ്ട്‌ 


- രണ്ട്‌ പുരുഷന്മാര്‍ * ഒരു സന്ദേശം. ഇത്‌ ന്യൂയോര്ക്ക്‌ ടൈംസ്‌ ബെസ്റ്റ്‌ സെല്ലര്‍ 
പട്ടികയില്‍ # 1 സ്ഥാനത്തെത്തി. റോബര്‍ട്ട്‌ ല്‍ അഭിനയിച്ചിട്ടുള്ളത്‌ TIME, 
മാസികയുടെ പ്രശസ്തമായ "10 ചോദ്യങ്ങള്‍" നിര എവിടെ റോബര്‍ട്ട്‌ 


കുറച്ച്‌ വിഭവങ്ങളുള്ള നിക്ഷേപം മുതല്‍ ഒരാളുടെ സാമ്പത്തിക വിജയത്തില്‍ 
വിദ്യാഭ്യാസത്തിന്റെ സ്വാധീനം വരെയുള്ള ചോദ്യങ്ങള്‍ക്ക്‌ ഉത്തരം നല്‍കി. 


റോബര്‍ട്ടിന്റെ ഏറ്റവും പുതിയ പുസ്തകം, കോണ്‍സ്പിറസ്ധസി ഓഫ്‌ റിച്ച്‌; ദി 8 ന്യൂ OM 
ഓഫ്‌ മണി, 167 രാജ്യങ്ങളിലായി 1.1 ദശലക്ഷം വായനക്കാരുടെ സംഭാവനകളോടെ 
ഒരു സ online ജന്യ ഓണ്‍ലൈന്‍ സംവേദനാത്മക പുസ്തകമായി ഓണ്‍ലൈന്‍ 
പുസ്തക പ്രസിദ്ധീകരണത്തിന്‌ തുടക്കമിട്ടു. പതിവ്‌ അപ്‌ഡേറ്റുകളും പോസ്റ്റിംഗുകളും 
conspiracyoftherich.com ല്‍ ദൃശ്യമാകും 


New York Times Best-selling Authors 


Unmatched Financial Insight from 
Financial Titans Trump and Kiyosaki 


"Iin tse ancertain econemic tines, hese 
two titans cf business have iciwed forces on 
a took ha: endersoures 1 
Tur financial literacy.” 
~ Seve Forbes, President $ CEO, “നിടെ: 
h Why We Want You To Be Rich — Two 
Men, One Message, tump and <yosak 
take an alternat ve approach 10 the 
starderd parsonal-facance buck wiling 
a boukan Faw they think, ലല couwetiurd 
howstu buck 


* Gein nsigh: into how Trump and Kivosasi think. 
© Learn wiy ‘toy win tnarcially, 
* See the world of money, business and investing 
thrcug1 their eyes. 
Drange your way of thinking about money ond lifo with 
Why We Want Yeu To Be Rich = Two Men, One Message. 


Visit richdad.com and order your cooy tocay! 


FAS 
advantage 


It there is ary tnancial eduzaton, the coursas are 
taughi by finencial planners and bankers... te 
agents of Wal Stroct and the big banks, the vory 
people that caused and profited from the firancial 
crisis, This book ie tout real firanca ccucation. 


This beak is about tho five unfair advantages a real financial education offers: 
+The Unfair Advantage of Knowledge 
+The Unfair Advantage cf Taxes 
s The Unfair Advantage ct Debt 
-The Unfair Advantage cf Risk 
s The Unfair Advantage cf Compensaticr 


On the heetsof his 2010 New tut Times bestseller Conspiracy of the hich. Robert Kiyosaki 
takes a new and hard-hitting loos at the factors that impact people from all walks of Ife 
as hey സം ഇ cape wih change anc challenges rar impact that അന്ധ warid. 


ir ശ്വ Advantage - The Power of Franca Fruraten Rebet challenges readers th 
chenge their comect ent art in a new wey. Readers are advised tc stop 000൮ accepting 
that they are “disadvantaged people with imitar ണന Thay ara areouraged in act 
hanna their concapt വന്ന options and malange അ preconception that they will 
sruggis Srannially sil of ther lives 


Hober's rash approach O hs അണോ masssgos inchides clear, acdenalie stops trat 
my ndvidual or family car iska, starting with education. Ecucation becomes appliad 
knowladca, a Dowerul acie with maasurable resulta 


Ir true Rich Dad style, readers will be challenged to uncerstand two points of view, and 
ണ്ട now സ്ഥാ is thelr unair sewantage 


Urder your copy at 
ichdad.com \oday! 


RICH W4 Dap 


A Wail Sheet Jour sal Bestsette, Robert Kiyosakis CASHFLOW Quadraat 


Tired of Living 


Rich Dad” Coaching 
Your Partner in Achieving Success 


Though our reeds might change over ‘ima, ore reed navor changes — the noad fer 
cood partners, Rich Dad Coaching is your partner in gettng out of the Rat Race. 
Wher you parinar wth ane of Nich Dad's highly tained ard motivating coaches, 
you're ready to take yowi Wife lo te rev bevel, aver measurable results, au be 
rac accountanie 


* Discover your mission, passion, and purposa. 


* Buld a personaliced inwestment stratecy to halp you get inte the 
B and! quadrants, 
+ Sel your olan in motion—so that becoming rich is ar automatic process. 


Whether pou ara a ണ്ടെ or just starting oul on your വിണ്ടു 
Rich Dad Coaching has somening tor you. 


Set your tomorrow in motion today with Rich Dad Coaching. 


Rich Dad” Education 


Knowledge Is the New Money. 


Do ycu want to be rich? F you ancwerec yes, then the first lesson to learn is that 
Money doesn": mase you rich, Your finarcial knowledge makas you rich, 


Ficbert Kiyosaki created Rich Dad Ecucation to provide top-notch financial 
education b help you increase ഞാ 10 and financial knowedge2 so that 
youl cat lee a rih a 


«+ Maomire and aoc erste your leaminy curve 
* Prot “aster trom your ലന്ത. 
* Gain exclusive access to top ter oxparts 


Whather you are a seasoned investor or just starting oul or vour finarcial journey 
Rich Dad Education has something for you. 


Jump-start your financial future with Rich Dad Education! 


Find your Rich Dad event nearest you 
today at richdad.com! 


Start Your Child Off on the Right 
Financial Footing 


Bring Out the Rich Woman in You. 


Let's fone ഇല mmes to money, men ani women 
Fre ciferent. Thare ara unique issues thal woman taca 
when i: comes money and investing Anc now rare 

is a boxk on Tonay uniquely Tor woman 


Ncw is tre time for wonen to get smarter with 
their money. Kim Kiyozaki's passien 13 tc educate 
and encourage women to create financial 
security and peace cf mind. That's why she 
wrote Rich 14൬2൨ 


+ Slop losing ദോ over money. 

+ Teke contol of your firancial future. 

+ Forget about lcolong fora nch Prnee Charming. 
+ Demand true indepsncence. 


Stari your journey to financial 
indepencence today. 


‘Tits Dock 5 assed tx el women. 


Tay, rave UTA ever, WINE FED tp De 
marcia savvy.” ത്ഥ rump 


Coming soon... a ; 
new title from Kim, k 


It's Rising Time! 
t KIM KIYOSAKI 


— 
Get your copy of Rich Woman today! 


Order at richwoman.com 


KODER | 


KIYOSAKI 


[ളം 
P: 


The Board Game USA Today Calls 
Monopoly*on Steroids! 


Leading rosca'chors toach that we only retain 10% of whet wo road, bu: 20% 
of what we experiense. 

CASHFLOW 101, veveluped by Aubert Kiyosabi, author of be #1 personel nan 
heak ct all ima Mich Dad Poor Ran, ts an ബ്ല board geme mal simulates 
feal-lfs financial strategies and creates an experience that teaches you how to 
get our of the Nat Race and onto the Past Trecs by mekirg your money work 

tor yar nat Me rer way around 


* Practice real-werd investing with pay money. 
* LRAT ihe ന്നറ an ase and a liabiity 


* Dieccver the power of undes‘endng your personal 
firancial ctatoment 


hoa you can pay the CASHFLOW game online for FREE! 
Rich Dad knows that online gore phy sonnets peopl 
in a most engaging way Now, CASHFLOW ihe Web 
Game ts ive online and ready fer you to play wih otrers 
around the ഖഗം. No sottware is required. Register in 

the Rich Dad community and play right from your intemet 
bowser. Visit rondac.ccm and cick an the CASHFLOW 
game link, 


Order your copy at 


RIC iA 
richdad.com today! RICH Gq DAD. 


Get Connected to the Rich Dad 
Global Community! Join for FREE! 


Po TSAR 
ഏറ്റവും കൂടുതല്‍ വിറ്റുപോകുന്ന പുസ്തകങ്ങള്‍ റോബര്‍ട്ട്‌ 
ടി, കിയോസ്ധാക്കി 


റിച്ച്‌ WIW പാവം ഡാഡി 
എന്താണ്‌ കുറിച്ച്‌ റിച്ച്‌ പഠിപ്പിക്കാന്‍ അവരുടെ കിഡ്‌സ്‌ മണി-ആ മോശം 
മിഡില്‍ ക്ലാസ്‌ ദോ 
അല്ല 


റിച്ച്‌ ഡാഡിയുടെ കാഷ്‌ഫ്ലോ ക്വാദ്രന്റ്‌ 
സാമ്പത്തിക സ്വാതന്ത്ര്യത്തിലേക്കുള്ള റിച്ച്‌ ഡാഡിന്റെ 
ഗൈഡ്‌ 


നിക്ഷേപത്തിനുള്ള റിച്ച്‌ wwang ഗൈഡ്‌ 
ദരിദ്രരും മധ്യവര്‍ഗവും ചെയ്യാത്ത സമ്പന്നമായ നിക്ഷേപം 


റിച്ച്‌ റ്ധാറ്ധിയുടെ റിച്ച്‌ കിഡ്‌ സ്മാര്ട്ട്‌ കിഡ്‌ 
നിങ്ങളുടെ കുട്ടിക്ക്‌ ഒരു സാമ്പത്തിക തല തുടക്കം 
നല്‍കുക 


റിച്ച്‌ ഡാഡിയുടെ റിട്ടയര്‍ യംഗ്‌ റിട്ടയര്‍ റിച്ച്‌ 
എങ്ങനെ വേഗത്തില്‍ സമ്പന്നരാകാം, എന്നേക്കും 
സമ്പന്നനായി തുടരുക 


റിച്ച്‌ ഡാഡിയുടെ പ്രവചനം 
എന്തുകൊണ്ടാണ്‌ ചരിത്രത്തിലെ ഏറ്റവും വലിയ സ്റ്റോക്ക്‌ മാർക്കറ്റ്‌ തകര്‍ച്ച 
ഇപ്പോഴും വരുന്നത്‌ ... നിങ്ങള്‍ക്ക്‌ എങ്ങനെ കഴിയും 
സ്വയം തയ്യാറാക്കി അതില്‍ നിന്ന്‌ ലാഭം നേടുക! 


റിച്ച്‌ ഡാഡിയുടെ വിജയഗാഥകൾ 


റിച്ച്‌ ഡാഡ്‌ പാഠങ്ങള്‍ പിന്തുടര്‍ന്ന റിയല്‍-ലൈഫ്‌ ആളുകളില്‍ നിന്നുള്ള 
യഥാര്‍ത്ഥ ജീവിത വിജയ കഥകള്‍ 


നിങ്ങളുടെ ക്രെഡ്റ്റ്‌ കാര്‍ഡുകള്‍ മുറിക്കാതെ ധനികനാകാനുള്ള റിച്ച്‌ 
ഡാഡിന്റെ ഗൈഡ്‌ 
മോശം കടത്തെ നല്ല കടമായി മാറ്റുക 


റിച്ച്‌ ഡാഡി ആരാണ്‌ എഒന്റ്‌ പണം എടുത്തത്‌? 
മന്ദഗതിയിലുള്ള നിക്ഷേപകര്‍ നഷ്ടപ്പെടുന്നതും വേഗത്തില്‍ 
പണം നേടുന്നതും എന്തുകൊണ്ട്‌! 


കാമാരക്കാരക്ക്‌ സമ്പന്നനായ അച്ഛന്‍ പാവം അച്ഛന്‍ 
കുറിച്ച്‌ രഹസ്യങ്ങള്‍ പണം- നിങ്ങള്‍ സ്കൂള്‍ ൽ അറിയുക 
ചെയ്യരുത്‌! 


റാറ്റ്‌ റേസ്ധില്‍്‌ നിന്ന്‌ റിച്ച്‌ wawo രക്ഷപ്പെടത്ത്‌ 
പ ഉപദേശം പിന്തുടര്‍ന്ന്‌ എങ്ങനെ ഒരു സമ്പന്ന 
കുട്ടിയാകാം 


നിങ്ങളുടെ ജോലി ഉപേക്ഷിക്കുന്നതിന്‌ മുമ്പ്‌ റിച്ച്‌ ഡാഡി 
ഒരു മൾട്ടി പണിയുന്നതിനെക്കുറിച്ച്‌ ഓരോ സംരംഭകനും 
അറിഞ്ഞിരിക്കേണ്ട പത്ത്‌ യഥാര്‍ത്ഥ ജീവിത പാഠങ്ങള്‍ 
ദശലക്ഷം ഡോളര്‍ ബിസിനസ്സ്‌ 


റിച്ച്‌ ഡവാഡ്സ്‌ നിങ്ങളുടെ സാമ്പത്തിക ഐക്യു 
വതര്ഭഥിപ്പിക്കുക 
നിങ്ങളുടെ പണം ഉപയോഗിച്ച്‌ മികച്ചതാക്കുക 


സമ്പന്നരുടെ ഗു Cy “ാചോചന 
പണത്തിന്റെ 8 പുതിയ നിയമങ്ങള്‍ 


ഉള്‍ക്കൊള്ളുന്ന വിഷയത്തെക്കുറിച്ച്‌ യോഗ്യതയുള്ളതും വിശ്വസനീയവുമായ 
വിവരങ്ങള്‍ നല്‍കുന്നതിനാണ്‌ ഈ പ്രസിദ്ധീകരണം രൂപകല്‍പ്പന ചെയ്തിരിക്കുന്നത്‌. 
എന്നിരുന്നാലും, രചയിതാവും പ്രസാധകനും നിയമപരമോ സാമ്പത്തികമോ മറ്റ്‌ 
പ്രൊഫഷണല്‍ ഉപദേശങ്ങളോ നല്‍കുന്നതില്‍ ഏര്‍പ്പെട്ടിട്ടില്ലെന്ന 
ധാരണയോടെയാണ്‌ ഇത്‌ വില്‍ക്കുന്നത്‌. നിയമങ്ങളും കീഴ്വഴക്കങ്ങളും പലപ്പോഴും 
ഓരോ സംസ്ഥാനത്തിനും ഓരോ രാജ്യത്തിനും ഓരോ രാജ്യത്തിനും 
വൃത്യാസപ്പെട്ടിരിക്കും, നിയമപരമോ മറ്റ്‌ വിദഗ്ദ്ധരുടെയോ സഹായം 
ആവശ്യമാണെങ്കില്‍, ഒരു പ്രൊഫഷണലിന്റെ സേവനങ്ങള്‍ തേടേണ്ടതാണ്‌. ഈ 
പുസ്തകത്തിന്റെ ഉള്ളടക്കത്തിന്റെ ഉപയോഗത്തില്‍ നിന്നോ പ്രയോഗത്തില്‍ നിന്നോ 
ഉണ്ടാകുന്ന ഏതെങ്കിലും ബാധ്യത രചയിതാവും പ്രസാധകനും പ്രത്യേകമായി 
നിരാകരിക്കുന്നു. 
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